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Coato Correntz con 1 Posta

Ramo Vita

Repetita juvant. = it [

Il primo Napoleone che in pace ed in guerra fu il maggior, animatore
di wwomini che vanti 1'.evo moderno, soleva dire che la ['orma reforica pit
ellicace @ [la ripelisione.

Questa sentenza che il genio.di un grand'uomo esprimeva ¢ che.la. (‘sp -
rienza pienamente conferma, va tenuta ben presente anche da noigperché
particolarmente si attaglia all’ opera di propaganda che & p'u te ressenziale
del .nostro ilavoro. )

Del resto essa ¢ anche suffragata dalle pit moderne tem*ic rﬁll\l-’:,t persun--;
sione, .len_quul: «affermano  che tanto .per convincere .sé, stesso iquanto per,
trasmettere negii altri le proprie convinzioni, non wi é mezzo  pid,efficn;e,
della .Insistenza. Cid non .toglie .che, wivendo . noi nel -uonsnl"zio_ wnran o ed
operando in un ceto di persone intelligenti, alle volte sceftiche e quasi ses)- .
pre .impazienti, abbiamo, oltre al dovere .di non affermare che .cose, SCHI~
polosamente vere ed esatte, anche quello discegliere i.momenti.e le iforme,
' pil .adaftte jal fine «di persuadere senza tediare. 3
l Da questo insieme di cose segue che ¢ tutt’ altro che inutile. qucl r‘on-.

tinuo studio e .quella incessante ricerca che noi  ftacciamo di nuovi apgos,
menti .e di nuove idee .atte.a trasmettere nel modos pitt rapido e diretto i,
nostri pensieri.sull’ invariabile tema della bontd e necessita dell’.assicura-,
zione .sulla vita, sebbene ci .sia noto che tali ricerche possono bensl sugge:,, 1l
rirci .dei .nuovi ed interessanti punti di vista da cui prendere le mosse, ma,
che, nel momento conclusivo, essi necessariamente convergeranno su, quolh'
poche formule tradizionali nelle quali tutti si riassumono i fini pmt.lu ed
ideali della nostra istituzione.

‘Un tanto corcisponde, del resto, jprecisamente, alla natu:a del ams..tio
assunto, che .& iquello .di conciliare due elementi oppoesti yma -egualmente ne-,
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cessari alla riuscita dell’ opera nostra, la varietd, ciod, delle argomentazioni
in rapporto alla diversitd delle persone e delle circostanze a cui c¢i troviamo
di fronte e la uniformitd delle conclusioni a cui dobbiamo arrvivare.

Toglierci oggi il superfino per ritrovare 1’ indispensabile mel momento
pilt opportuno, affrontare un sacrificio presente per garantire i nostri cari
dal bisogno nelle future evenienze, procurare a noi stessi quel benessere
fisico e morale che deriva dalla tranquillita di avere cosi preveduto e prov-
veduto, evitare che con lo svanire della nostra esistenza si sperda e si di-
strugga immediatamente- il suo valore economico, consolidare con questo
mezzo il nostro credito persorale, tutelare le nostre famiglie anche al di 14
dei confini della nostra vita; ecco, con altre poche massime riguardanti
casi pin speciali, tutto il programma cconomico e morale cui tende 1" assi-
curazione sulla vita ed ecco i femi principali intorno ai quali s’ intesse tutto
quell’ immenso lavoro di propaganda che intiere gencrazioni di assicuratori
hanno fatto e vanno facendo verso intiere generazioni di assicurati.

Ed ¢ appunto la sewmplicita di questi termini del problema, non meno
che la dura e friste fatalitd degli umani eventi da cui esso trae origine,
che rendono sommamente delicato e difficile 1’ interessare al medesimo ed
alla sua pratica soluzione, tante persone che ad esso sono rimaste estrance
¢ che non desiderano affatto di pensarvi.

Ed & per questo che I’ esercizio della nostra professione richiede un
profondo studio circa il modo di esporre di continuo gli stessi concetti,
scegliendo’ all’ uopo le forme pil varie e pin adatte ai singoli casi e che
1' assidua ricerca di tali forme & per noi sommamente utile ed importante.
Iissa ci offre d’altronde il vantaggio accessorio, ma non trascurabile, di
tenere sempre in lena il nostro spirito, evitandogli quell’ infiacchimento che
|’ opprimerebbe ove si adagiasse nella tediosa abitudine di ripetere, senza
quasi piu pensare, le stesse idee con le stesse parole.

I modi d’impostare e ‘di sostencre le trattative di un’assicurazione
sono di una varietd infinita ed a questo riguardo giova soltanto ricordare
che un critico francese ebbe a dire che tutti i generi sono ammissibili
all”infuori del genere noioso. Essi diversificano anche da nazione a nazione
e cibd spicga, ad esempio, come si sia dimostrata quasi inutile fra noi tutta
quella letteratura di propaganda che in altri tempi gli assicuratori italiani
avevano presa a prestito, traducendola, dagli stranieri. Le predicazioni
enfatiche degli inglesi, le lunghe narrazioni sentimentali dei tedeschi, gli
eleganti paradossi dei francesi, lasciarono freddo il pubblico italiuno, che
accolse piuttosto con qualche simpatia i ragionamenti energicamente pratici

degli americani, sebbene anche questi vadano molte volte oltre guel limite’

che a noi' traccia I'equilibrio pit delicato delia mente italiana ; ma sebbene,
come detto, tutto questo materiale non sia direttamente utilizzabile con il
nostro pubblico, esso ha sempre per noi un valore snggestivo non trascu-
rabile, perche, sfrondato dalla scoria formale inerente al gusto esotico, il
suo contenuto ci rivela nuovi atteggiamenti del pensiero nella materia che
¢’ interessa e ¢’ induce a farne tesoro per imitarli, adailtandeoli al nostro
modo di concepire e di esprimere le cose. '

Per questo motivo alle volte non rinunciamo ad estrarre dalle pubbli-
cazioni straniere, facendo noi stessi un primo lavoro di riduzione, certi
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spunti narrativi o dialettici di propaganda ed anche nel presente bollettino
uno ne riproduciamo, mentre non abbiamo ritenuto inutile di spiegare con
quali intendimenti cié avvenga.

E soggiungiamo che ci sarebbe sommamenie gradifo che il nostro
personale aderisse pidt spesso all'invito altre volte indirizzatogli di pre-
starci la sua collaborazione fornendoci con la comunicazione di casi pratici
svoltisi sotto aspetti nuovi ed interessanti un materiale che si presterebbe
ottimamente allo scopo da noi fin qui illustrato di servirci bensi della
ripetizione ma vestendola sempre delle forme pii varie, pit pratiche e pii

attraenti,
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Premi d’ incoraggiamento alle Sotto agenzie.

Con riferimento alla nostra Circolare N. 1216 del Maggio 1912 con la
quale abbiamo comunicati gli estremi del concorso ai premi d’incoraggia-
mento a favore delle Sotto agenzie, invitiamo tutti quei Signori Agenti
Principali che non lo avessero ancora fatto, a favorirci sensza indugio le
distinte degli affari procurati dalle Sollo agenzie del loro territorio, che
per la produzione fatta nel 1911 sono da essi ritenute ammissibili a concorrere
ad uno dei premi anzidetii.

Tali distinte dovranno essere scortate da un elenco nominativo dei
Sotto agenti che vengono proposti per 1’ assegnazione dei premi.

Facciamo viva raccomandazione ai Signori Agenti Principali di curare
la compilazione e I'invio delle distinte anzidette con la pilt scrupolosa
esattezza e sollecitudine, affinché non avvenga che per qualche loro errore,

ommissione o ritardo, sia precluso 1’ ottenimento del premio a dei Sotto

agenti che lo avessero meritato.
ik
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Estrarischio dell’ Invalidita.

Dobbiamo nuovamente richiamarci a quanto esposto sotto questo titolo
nel Bollettino N. 217 del Marzo 1911 per ripetere la urgente richiesta a
tutte le Agenzie di tenere presente che la concessione deli’ esonero dul
pagamento dei premi in caso d' invalidild non pud, essere accordate gra-
tuilamente a quegli assicurandi che alle scadenza della polizza avrebbero
oltrepassato di tre mesi o piv I’ eld di 60 anni e che la concessione anzi-
detta non si pud accordare a persone che all’inizio dell’ assicurazione
conlino gid 50 anni o piiv e tanto meno si ammelle che per eludere questo
divieto si proponga di relrolrarre la decorrenza della polizza.

L'avere trascurato queste uorme, ha pregiudicato la definizione di
alcuni affari perche i clicnti a cui era stato erroneamente promesso cid
che la Direzione non poteva accordare se ne risentirono al segno di abban-

“donare le trattative.
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ATTO DI NASCITA.

Questo documento deve essere prodotto normalmente insicme alle pro-
poste, ma si rende assolutamentc necessario, quando si tratti di persone
che abbjano raggiunto il 50° anno di eth, e qualungue sia P etd, quando
si tratii di donne.
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e ~ Variazione alle polizze Vita. l

In @gginnta a quanto & stato pubblicato nella nostra: Circolare N. 14/3
dul: 17 Aprile 1903 vicordiamo ai Signori Agenti che per qualsiasi variazione
dss inscrirsii nelle polizze vita (cambiamento di beneficiavi; vincolo, svincolo,
pegno, cessione) & necessario che la domanda seritia dal contraente sia I
controfinmala da due lestimont,
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| Una parabola araba e I’ assicurazione sulla Vita {
. : (dal tedesco)

I Il Califfo Harun-al-Raschid andando un giorno a caccia in lieta comi-
; Liva, scorse! ini un campicello un vecchio contadino: che stavar affaticandosi

' el piantare un’ noce. « Guardate quel vecchio scemo » esclamo il Califfo ‘

| rivolto al'suo'seguito, « a quella etd pensa ancora a piantare deglialberi come

| st potesse sperare di goderne i frutti!» L’uditorio si ritenne naturalmente '
in.obbligo di fare le piu allegre risate ed.il: Califfo, spinto.ilicavallo:verso

il lnogo ove lavorava il vecchio, gli chiese quantii anniiavesse. « Pitidi
| oftanta’ signor mio' » rispose’ questi « ma i’ sento ancora forte e vigoroso .
come se avessi trent’anni ». « i quanto speri di campare ancora » sog-
vianse il principe, « poiché alla tua verde etad ti metti a piantare degli
“« alberi. che non darvanno frutti. che fra; moltii anni ?
« Miosignore » rispose il vecchio « io non li pianto per me, ma percolovo che
« vivranno dopo di me. It giusto che noi facciamo quello che fecero ilnostri
« padri, ¢ che pensiamo ai nostri discendenti. I nostri antenati piantarono
« degli alberi i cui frutli ei hauno deliziati e la cui ombra ci ha confortati;
« perché non faremmo noi altrettanto per i nostri. posteri? lo credo, o
«
«
«

Signore, che il padre debba seminare perehé 1l figlio racecolga e che
questi prosperera nella vita se 1l padre non lo avrd abbandonato, senza
mezzi, ¢ senza sostegno ».

11 principe, il cui animo generoso era:in quel giorno anche lietamente
disposto; si compiacque delle parole del vecchio e perdimostrarglielo, trasse
una manata di zecchini clie gli fece scivolare nelle callose mani. -- Felice
di cosi munifico dono, il vegliardo bacio il lembo del mantello del. Califfo
cd, esclamo, commosso : « Ed ora, chi potra dire che io abbia oggi lavorato
« inutilmente, quando I"arboscello che stavo appena piantando nii  ha' gia
portato cosi  generosi frutti ? Kgli & dungue e sard sempre vero® chie chi ‘
fa il. bene ¢ non vive con la testa nel sacco, che chi guarda all’ avvenire
¢ semina, sia pure unicamente a vantaggio di coloro che vivranno dopo
di lui, non trovera mai un terreno ingrato e ne sarid sempre contento! »

La filosofia bonaria di quel contadino conduce per naturale associazione
d’ idee, al pensiero dell’ assicurazione.

Che cosa fa di diverso un buon padre che, preoccupandosi dell’ avvenire
della: sna famiglivola,, conclude a favore di- questa, un’assicurazione sulla
vila? Non'fa; in sostanza altro che piantare: un' albero di' cui forse' non
godid mai i frutti o 1i' godra soltanto se ¢i avra pensato  a tempo e'se gli
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' sard concessa una lunga vitaj. ma:che. servird in ogni modo ai suoi cari,
che egli non vuole lasciare abbandonati senza mezzi ¢ senza difesa nella
lotta per I esistenza. E quale migliore provvedimento puo prendere a questo

. scopo, se (per seguire la primitiva immagine) quella nobile pianta che &
I’ assicurazione, ha la meravigliosa proprietd di non dover sempre attendere
un lento e faticoso sviluppo per dare frutti, ma di poter maturare e frutti-

‘ ficare appieno in quel qualunque momento in cui chi 1’ha piantata deve ,
lasciarla in retaggio alla propria famiglia ? :

l E come il vecchio saraceno di cui narra la parabola; trovo il compenso I
alla propria fatica non solo nella soddisfazione del dovere compiuto ma

Y anche nel bel gruzzolo donatogli dal Califfo, cosl anche: noi dall’ assicura-

zione mediante la quale abbiamo provveduto all’avvenire di coloro che

pilt ci stanno a cuore, vediamo sodisfatto un complesso di aspirazioni e di

bisogni ; essa non solo ei da la forza ed il coraggio di affrontare le tempeste

della vita e di andare incontro senza sconforto e senza rimorsi all’ idea

della morte,’ ma ci offre anche direttamente degli apprezzabili vantaggi

materiali, aumentando il nostro patrimonio, sostenendo il nostro credito e

porgendoci nelle pit diverse maniere il pit efficare appoggio. nelle tristi

evenienze o nei momentanei imbarazzi. |l

)

In seguito a nuovi versamenti la Cauzione prestata dalla

nostra Compagnia al R: Governo italiano, a' termini’ dell’art. 145

del Codice di Commercio ammonta ora a nominali

Lire 74.821,718.36
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Ramo Furti

Per la produzione effettuata nel decorso esercizio vennero assegnati, in

.conformita alle norme contenute nel Bollettino N. 216 del Febbraio 1911 i

seguenti premi di incoraggiamento alle sottindicate Agenzie Principali:

Roma . . . Premio di L. 200
Bologna ; ; » » » 150
Venezia - : » » » 150
(Fenova . : » » » 126
Milano ‘ A » Sl 4 s
Torino . ; » » ¥ 125
Napoli 5 : » » % 100
Firenze i » 3 1 g KR By
Catania : . » » » 50
Livorno . : » » » 50

Le suddette Agenzie ci hanno dato argomento di compiacenza col mo-
strarci di essersi dedicate anche a questa specie di affari con solerte ed
intelligenfe attivita, tuttavia il lavoro generalmente conseguito ¢ da consi-
derarsi ben limitato quando si rifletta al largo campo che ancora rimane
da dissodare, ed alla facilitd con la quale vi si pud riuscire sia per la evi-
denza dei bisogni a cui vuolsi provvedere con quest’ assicurazione, sia per
la tenuitd dell’ importo dei premi.

E quindi necessario che tutti i nostri signori Agenti, che dovrebbero
ormai essere persuasi della somma utilitd di questa forma di garanzia patri-
moniale trovino nella propria convinzione I’impulso e le ragioni per con-
vincere la clientela ad approfittarne e ne curino lo sviluppo e 'avviamento
con quello stesso amore col quale si occupano degli altri rami della nostra
Compagnia.

Senza dubbio non pochi di essi seppero arricchire il loro portafoglio di
ragguardevole numero di buoni contratti ma non ci possiamo dissimulare
che altri hanno lasciato, rispetto a queste operazioni, nella quasi assoluta
improduttivith la proprin Agenzia adducendo delle difficoltd la cui sola
origine & il troppo scarso loro interessamento e la conseguente impre-
parazione.

Dal canto nostro, a fine di viemmeglio spronare tutti i nostri Rappre-
sentanti alla ricerca degli affari che preferiamo, significhiamo loro che i
premi di incoraggiamento piiv ollre indicali verranno assegnali in xmi-
sura doppia alle Agenzie che siano riuscite a conseguirli in modo che
non meno delle due terze parti dei contratti concorrenti al premio siano
costitute da polizze di effetti d’ uso domestico in abilazioni di cilla, cia-
scuna con premio netto annuo non inferiore a lire dieci ed a condizione
che la somma dei premi derivanti da assicurazioni di »ischi preferiti (og-
getti mobili in case di abitazione di citth, casseforti di aziende bancarie o
commerciali ed industriali di primo ordine, assicurazioni di Monti di piet4,
assicurazioni contro il furto con violenza) ammonti almeno alla cifra mi-
nima che da dirittd a concorrere al premio di incoraggiamento.
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Mentre rivolgiamo pertaato le pit vive  raccomandazioni alle Agenzie
affinché si occupino con la necessaria attivith anche di questo importante
ramo di affari, apriamo anche per 1’ esercizio 1912 un concorso a 36 premi
d’ incoraggiamento dell’ importo complessivo di L. 3.000 aumentabile nei
casi sopra indicati, da ripartire fra le Agenzie Principali che entro il 31
Dicembre 1912 avranno contribuito all’incremento del lavoro con il mag-
gior numero di affari. ’

L' importo di L. 3.000 sara diviso in: i : |

\ A) un premio di . ; : : ol | Is 200 I
| B) due_premi '» oy AB0° |
C) quattro » » d 2 2 : é » 125 : [
D) sette  » » : - : 2 : » 100 ;
] ottoateanbi AR s AL s T S T |
F) quattordici premi di . : 5 ' » 50 I

Questi imporii verranno aggiudicati quando entro il 31 dicembre 1912 |
i premi conseguiti ed incassati per polizze nuove (escluse quindi quelle di '
aumento e di sostituzione) che siano di durata almeno quinquennale, cor- |
rispondano :

a) per le Agenzie Principali che hanno sede in cittd con popolazione
superante i 100,000 abitanti, almeno al YENTUPLO dell’ importo del pre-
mio di incoraggiamento, e sempre che per le rispettive Agenzie Principali
siano stati emessi nel corso dell’ anno, e perfezionati non meno di: £ ’

100-contratti per il premio ad A)

80 » » » » » B)
70 » » O)
60 » » » » » D)
. b0 » » » » » E)
| 40 » » » » » F)

b) per le Agenzie Principali che hanno sede in citth con popolazione
inferiore ai 100.000 abitanti, ma superiore ai 50,000, almeno a QUINDICI
YOLTE ! importo del premio di incoraggiamento, e sempre che per le
rispettive Agenzie Principali sia stata emessa nel corso dell’ anno, e perfe-
zionata almeno la metd del numero dei contratti indicati ad a).

¢) per le Agenzio Principali che hanno sede in citth con popolazione
inferiore ai 50.000 abitanti, almeno al DECUPLO dell’importo del premio
di incoraggiamento, e sempre che per le rispettive Agenzic Principali sia
stato emesso nel corso dell’ anno, e perfezionato, almeno un quarto del
numero dei contratfi indicati ad a).
| La popolazione sarad desunta dal censimento del 1911,
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‘Boecietd 'Anonima ltaliana di 'Assicutrazione
eontro gli Infortuni di Milano

! D A'NN'I AN‘NUNCI'AT‘I
MES}E _ MoRrTE INVALIDITA INABILITA TOTALE
1 2 3 1-2-3
Gennaio . .. .. . i 04 1 S, 1833
s
# o
S8 Personale

A Bra venne nominato Agente Principale il signor Arnaldi rag. geom. Giorgio fu
Matteo (essendo mpassato el mogtro ‘Personile 'produttore il suno predecessore sig. ‘Ales-
sandro Testa.

Nel giorno 3 corr. ¢ morto a Roma dopo breve malattia il Sig. Cav. uff. ,Giovanni
Biga, Ispettore di Direzioune. .

Il compianto Sig. Cav. Biga, che ci prestava 1'opera sna fin dal 1886, inizid la propria
earriera quale Agente Principale’in' Potenza, ‘fu poi nominato Ispettore Speciale del Ramo
Vita e successivamente fu promosso Ispettore Principale ed Ispettore di Divezione in seguito
alle sue zelantf prestazioni che fecero di Ini nn nostro amato ed apprezzato collaboratore,

Cessd delle funzioni di JIspettore Speciale Ramo Vita il Sig. Guido Tacconis.

J A DIREZIONE VENETA

Tip. C. Bertotti suce. A. Pellizzato
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