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olivetti synthesis

Tutti i mobili Olivewti Synthesis sono costruiti in
lamiera d’accigio bianca, lucida, decappata lami.
nata a freddo. Essi previo trattamento antiruggine,
con modernissimi impianti ¢ mediante procedi-
menti che ne garantiscono la massima resistenza,
sono verniciati a fuoco nel colore grigio opaco.
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_ Aiiualita dolla stampa

Responsabilita civile e assicurazione

dei rischi nucleari

Con questo titolo il n. 27/1959 di
¢ Mondo Economico®» ha pubblicato
un ampio articolo di Mario Perolo, nel
quale il delicato problema della re-
sponsabilitd civile verso terzi nel cam-
po dei rischi atomici viene esaminato
con particolare riferimento all’esercen-
.te nucleare.

«Gli esercenti — afferma I'A. —
hanno fermato la loro attenzione sui
seguenti punti:

A) Per Taitivita nucleare bastano
le vecchie leggi, o sono necessarie leg-
gi nuove? Le risposte sono diverse,
perché {°fautori dell'una o dellaltra
tesi hanno portato argomenti contro la
soluzione non desiderata; di modp che
a noi non & rimasto che far I'elenco
degli elementi contrari e alla legge
vecchia e alla nuova. Non stiamo a
ripeterli integralmente.

Contro la legge vecchia vi & los-
servazione che essa & in genere fon-
duta sulla colpa o comunque sulla
mancate prova dell'aver fatto tutto il

_ possibile per evitare il danno e si af-
. ferma che soluzioni del genere sareb-

bero troppe gravose per i danneggia-’

ti da eventi nucleari. Contro la legge
vecchia si adduce anche la particolare
natura dellignoto meccanismo dei dan-
ni nucleari; ma questo, per la veritd,
coslituisce pur un argomento contro
la legge nuova, perché non si pud
discipinare, o quanto mene € assai
difficile disciplinare, un rapporte di
causalita che non si conesce perfet-
tamente.

Pure contro la legge nuova viene
addotta la mancata prova della ini-
doneita della legge vecchia, Uassenza
di una esperienza prolungata della
nuova attivitd, il timore che la legge
cristallizzi nel tempo situazioni attua-
li che possono essere di breve durata.

Noi saremmo agnostici tra le due so-
luzioni se non fossimo spinti a favore
della legge nuova soprattutto dalla spe-
ranza che questa legge, elaborata in
idoneo autorevole consesso iniernazio-
nale quale I'0.E.C.E., possa finalmente
per Ia sua novitd scavalcare, o meglio
sopprimere le frontiere che dividono
PEuropa sino a creare, almeno per tut-
ta 'Europa, e per questo campe, una
unica legge. Il vantaggio dell'unice
legge appare talmente grande dall'in-
durci ad accettare, pur con le neces-
sarie limitazioni e contropartite, an-
che il principio della responsabilita
oggettiva, che costituisce indubbiamen
te un onere notevole per gualsiasi at-
tivitda, specialmente se nuova e in svi-
luppo.
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’ B) Un secondo problema & costi-
tuito dalla particolare natura dei co-
siddetti danni di origine nucleare. La
scienza ci dice che esistono due tipi
di danno: 3

— i danni acuti, che si manifestano
in genere immediatamente dopo linci-
dente o entro brevi periodi (con estre-
ma prudenza si potrebbe parlare di
un anno) che a loro volta possono pro-
lungarsi per. settimane e per mesi, pos-
sono essere guaribili oppure mortali,
oppure evolversi progressivamente in
una malatiia eronjoa;

— i danni latenti, somatici e gene-
tici, che possono, specie i secondi, ma-
nifestarsi anche numerose decine di
anni dopo Uincidente. Per i cosiddetti
danni latenti non & assolutamente pos-
sibile parlare di nesso di  causaliti,
ma al massimo di probabilita, in quan-
to solamente la statistica ci consente
di constatare che dopo Tincidente nu-
cleare si & verificato un ouménto di
determinate malattie, Perd non & mai
possibile determinare quali di esse sia-
no di origine nucleare e quali di al-
tra origine. Inutile porsi, poi, ulte-
riore domanda, nel caso della plura-
lita di accidenti nucleari, di determina-
re laccidente al qudle la malattia si
riferisce.

In conclusione, quindi, la particolare
natura degli eventuali danni nucleari,
il loro modo di manifestarsi, ci indu-
cono a prospeltare i seguenti elementi:

— opportunita che la legge affermi
non esservi responsabilita se non esi-
ste un preciso rapporto di causalita tra
accidente ed evento;

— opportuniti che il periodo di pre-
scrizione sia determinato tenendo con-
to del limitatissimo periodo che in-
tercorre ira accidente e manifestazione
di danni nucleari che siano in sicuro
rapporto di causalita con. Uaccidente.

C) Un semplice accenno al siste-

ma della ¢ canalizzazione ». Anche am-
messo che l'esercente rinunzi a segui-
re gli stessi principi seguiti dagli al-
tri operatori ecomomici in questa ma-
teriu, .tuttavia non si pud rinunziare
ad esprimere la preghiera di una cer-
ta cautela nel canalizzare tutte le re-
sponsabilitd  dell’esercente. Sta bene
canalizzare sullesercente, se si pud
semplificare diritto e garanzie, ed age-
volare il risarcimento dei danneggiati,
ma attenzione a non canalizzare contro
logica, creando in un mondo di irre-
sponsabili un solo responsebile. Co-
munque, concedere apertura di azioni
di rivalsa dell’esercente in tutti i casi
in cui tale rivalsa abbia una giustifi-
cazione di colpa.

D) Aliro breve accenno sullop-
portuniti di non seguire due leggi di-

. verse nel determinare la responsabi-

lita dell’esercente e nel disciplinare,
poi, le eventuali garanzie che dallo
esercente debbano essere dute alle pub-
bliche autoriti.

Criteri di responsabiliti e garanzie
di responsabilita debbono potersi iden-
tificare. A questo proposito pué sem-
brare non ozioso un riferimento alla

tbattuta questione se il limite di re-
sponsabilité (un limite in diritto o in
fatto esiste sempre) e di goranzia deb-
ba essere fissato solamente per inci-
dente, oppure solamente per installa.
zione, oppure congiuntamente per in-
cidsple e per installazione,

Gli esercenti sono, in questa parte,
legati dalle possibilita del mercato as-
sicurativo, non perché esista solamen-
te il problema dell’assicurazione, ma
perché il riferimento olle possibilita
del mercato assicurative fornisce una
precisa indicazione del mercato eco-
nomico in genere. Gli esercenti si li-
mitano, in questa sede, ad osservare
che se il limite di responsabiliti e di
garanzia deve essere fissato per instal-
lazione, & necessario aggiungere alla
formula il riferimento al periodo di
tempo al ‘quale la garanzie per instal-
lazione si riferisce.

La precisa delimitazione del periodo
di tempo cui la garanzia stessa deve
riferirsi ed il conseguente obbligo del-
Pesercente di rinnovare la garanzia per
il periodo di tempo successivo e cosi
di seguito, costituisce la migliore delle
solusioni qualora si dovesse abbando-
nare il pin semplice riferimento al so-
lo accidente.

Aiuto o problema?

Un gruppe di sciensiati stava lavorando su urn pro-
getto di ricerca di grande :'mportams&, ma linefficienza
‘di alcuni collaboratori del laboratorie li indusse a redi-
gere la seguente®richiesta : “State aiutandoci a trovarejla
soluzione, o anche voi fate parte del problema? ..

(da: « VENDERE)
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E sempre tempo di produrre

(. .« . ma ¢ ora di accelerare la marcia

della produzione)

E’ sempre tempo di produrre.
Dal 1° gennaio al 31 dicembre.
I trecentosessantacingue  giorni
dell’anno nom si presentano al
I’ assicuratore  istituzionalmente
distinti in produttivi e impro-
duttivi. Tutti 1 giorni sono huoni
per fare la produzione: anche
quelli festivi; anche quelli del-
le vacanze mnatalizie, pasquali,
estive, invernali. L'occasione fa-
vorevole si pud presentare in
qualsiasi giorno, e il produttore
professionista anche se & dome-
nica, anche se & la sagra citta-
dina, anche se sta facendo il tn-
rista, non se la lascia scappare.

C’¢ tuttavia un peniodo dello
ammo, in cui il dire ¢ & tempo di
produrre » ha un significato suo
proprio, inconfondibile, impe-
gnativo fino a diventare un im-
perativo categorico,

Tempo di produrre per anto-

nomasia ¢ quel periodo dell’anno

che va, grosso modo, dal settem-
bre al dicembre, dalla rinfrescata
all’inizio dell’inverno, e che con-
clude pereio il cielo annuale del-
Pattivita produttiva.

Questo & il tempo di produrre
di maggiore impegno; & il perio-
do dell'accelerazione del ritmo
produttivo, Ce lo dice lespe-
rienza: negh ultimi quattro me-
i dell’anno solare, la produzio-
ne raccolta ha spesso pareggiato,
e talvolta superato, quella degh
otto mesi precedenti. Ce lo di-
cono le caratteristiche del perio-
do: il settembre e l'ottobre rap-
presentano i mesi nei quali tutte
le attivitd sentono limpulso che
la realizzaziome dei maggiori
raccolti agricoli imprime al com-
mercio, all'industria, alle profes-
sioni; in cui riprendomo in pie-
no o continuano, senza prevedi-
bili interrnzioni, sino ed oltre la

fine dell’anmo; nell’ultimo qua-
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drvimestre tutti gli operatori eco-
nomici, tutti coloro che svolgo-
no autonomamente una attivita
professionale o lavorativa, met-
tono in moto ogni lore energia,
producono il massimo sforzo e si
prodigano per far si che la chiv-
sura dell’anno li trovi avvanlag-
giati vispetto alla posizione rag-
giunta nell’anno precedente. E’
sopratlutlo in quesl quattro me-
si che si intensifica e si conclude
quella invisibile, ma attivissima
gara nella quale ognuno cerca di
superare se stesso e ghi altei, ai
fini del miglioramento del rap-
porto fra sforze e visultato, fra
spese e rieavi, ai fini del massi-
mo di produttivitd, I progressi
realizzati di anno in anno nei
vari settori dell’economia nazio-
nale e internazionale somo i se-
gni rivelatori di una gara azien-
dale ed individuale siffatta, del
fervore che realmente anima 1'in-
cessante operare dell’uomo sul
declinare di ogni anno. E’ pro-
prio vero: motus in fine velo-
cior...

Conclusione : anche nel campo
di lavoro del Produttore I'ultimo

quadrimestre & ancora tempo di
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produrre nel senso pilt pieno ma
& zopraltutto tempo di accelera-
zione,

Nei precedenti olto mesi si &
prodotto; appunto perchée si &
prodetto, appunto perché si ha
un termine di riferimento, si puo
affermare ancora: & tempo di
produrre di piii. Se la produzio-

ne dei primi otto mesi & stala

si era proposti di realizzare, ora
si pud rimediare, sfruttando le
condizioni piu favorevoli. Se la
produzione si & mantenuta ad
un livello seddisfacente, si tratta
ora i svilupparla, fino a render-
la brillante. Se la produzione &
stata gia elevala, non & davvero
il momento di cullarsi sugli al-

lori, sia pur meritati, perche

produttore -— pud ¢iornare in-
dietro ». E' legge inesorabile di
vita la tendenza a progredire,
faticando,
Per tutti indistintamente &
ancora ¢ pin tempo di produrre.
I1 1959 deve superare il 1958 per
entita di capitali e per numero
di contratti prodotti. E’ impegno

morale di tutti e ciascuno; e in-

scarsa, inferiore a quella che ci

nessuno —

Tempi e mentalita

Non ¢ luogo comune il constatare che i
tempi corrono con trasformazioni pin veloci
di prima: lo dimostra ogni settore della vita
sociale ed economica. E con i tempi muta la

mentalita.

Nell'ambito dell'industria assicurativa ln
distinzione fra Uimpiegato interno e quello
esterno (addetto alle prodnzione e gestione
dei portafogli) a favore del primo, si é ve-
nuta annullando, ed ora si fa strada il con-
cetto che U'impiegalo esterno acquista sempre
maggiori punti nella scala dei valori: & pii
liberamente responsabile, puo affidarsi di pit
«l proprio spirito di iniziative, puo guadagna-
re di piit sol che lo voglia; non sopravaluta
piie Uaspirazione alle massima stabilita del-
Uimpiego che preoccupa il suo ecollega inter-
no (aspirazione che talvolta raggiunge las-
surdo, come in un caso che tutti conoscia-
mo...) e si sente invece sempre pin in grado
di apprezzare il mutuo interesse dell'impresa
e dellimpiegato esterno (di qualsiasi grado,
qualifica e funzione) di comprendersi e di
rendere utile e gradite il rapporto; e si ren-
de sempre piii conto che la pubblica opinione
lo stima ognora di piu e lo reputa fra i pi

graditi ed utili produttori di servizi.

Esterni, soprattutto vestro ¢ lavvenire, e

impresa,

agenzia,  teresse i tutti!

gia oggi tante soddisfazioni puéo darvi il vo-
stro lavoro. Vi sono articolazioni di rapporti
da perfezionare? Verra il tempo anche per
quelle..,

* ko

Un tempo, per gli Agenti, le Direzioni ave-
vano sempre torto o comungue non «sape-
vang capire i problemi agenziali ». Per le
Direzioni gli Agenti erano dei misoneisti,
egoisticamente preoccupati  di  guadagnare
molto e di spendere poco,

Ma oggi che fra Direzioni e Agenti vi é
la necessita di far presto, di fare bene, di eco-
nomizzare lempo e costi; oggi che la tecnicu
moderna ha dato Peiuto delle macchine «in-
telligenti »; oggi che le assicurazioni non so-
no pitt un lusso o una cosa complicata, in-
certa, discussa, i rapporti fra Direzioni e
Agenti sono su un altro piane, o, per lo me-
no, si stanno mettendo s un altro piano.

In un mondo in cui tutto & programma-
zione, coordinamento, iniziativa, calcolo e ri-
cerca delle massima eliminazione dei fattori
negativi o di dubbio, anche 1 congegni del-
lindustria assicurativa interni ed esterni deb-
bono orientarsi secondo la nuova tecnica: la
quale ¢t obbliga a collaborare. Gradita pre-

potenza della logica economica e industriale!
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A PERUGIA DAL 12 AL 14 SETTEMBRE

Il terzo convegno

per la trattazione di temi assicurativi

La folta partecipaszione di Magistrati e di studiosi italiani e stranieri
denota la crescente importanza del Convegno annuale di Perugia per il
meditato dibattito di complessi argomenti assicurativi.

1l 1II Convegno per la trattazione di temi as-
sicurativi, indetto anche quest’anno a Perugia nei
giorni 12-14 settembre dal Centro Internazionale Ma-
gistrati Luigi Severini e dall’Associazione Nazionale
Imprese Assicuratrici, ha visto un concorso di parte-
cipanti di gran lunga superiore a quello registrato
nei due convegni precedenti,

Imponente soprattutto la partecipazione dei ma-
gistrati italiani e stranieri: segno evidente che i1 pro-
blemi assicurativi si pongono sempre pi alla medi-
tata attenzione degli amministratori della giustizia,
che spesso sono chiamati a dirimere delicate contro-
versie fra assicuratori ed assicurati.

Numerosi sono stafi i congressisti stranieri, pro-
venienti dall’Austria, Belgio. Brasile, Egitto, Fran-
cia, Germania Occidentale, Giappone, Grecia, Olan-
da, Pert, Polonia, Svezia e Svizzera.

Fra i numerosi congressisti francesi si notavano
i proff. Besson e Picard, dell’Universita di Parigi,
ed il sig. Chénéaux de Leyritz, Presidente del C.E.A.
e della Federazione Francese Societd di Assicura-
zioni.

Il Gruppo I.N.A. era rappresentato dal professor
Roberto Bracco, avv. Coppola, avv. D’Antona, dot-
tor Delfino, dott. De Marchi, rag. Gentile, dottor
Kohler, avv. Pasanisi.

La seduta inaugurale & stata tenuta alle ore 16
di sabato 12 settembre presso I'Aula Magna della
Universita per Stranieri.

Numerosi gli indirizzi di saluto ai congressisti,
fra i quali ricorderemo quelli di S. E. il prof. Mario
Duni, Presidente del Convegno, del prof. Eugenio
Artom, Presidente dell'AN.I.A., del sig. Chénéaux
de Leyritz, del dott. Alberto Andreani, Presidente
dell’Automobil Club di Perugia.

La prolusione del prof. Asquini

La prolusione del prof. Asquini aveva per tema:
Il dolo dei dipendenti dell’assicurato nella assicura-
zione responsabilita civile.

L’oratore ha esordito rallegrandosi per l'inizia-

tiva del convegno di studi perugino ed affermando
che & veramente confortevole vedere che la grande
tradizione vivantiana degli studi sul diritto delle as-
sicurazioni, pur attraverso le traversie dei tempi, non
si & affievolita, come abbiamo ricordato gid @ Roma,
riuniti attorno ad Eugenio Artom e a Roberto Brac-
cn, celebrando il venticinquennio della Rivista « As-
sicurazioni ».

I1 tema della prolusione investiva uno dei punti
pitt delicati della nuova disciplina data all’assicura-
zione della responsabilitd civile, ¢ cioé¢ se la regola
del secondo comma dell’art. 1900 cod. civ., che pre-
vede nell'assicurazione danni I'estensione del rischio
assicurato anche ai sinistri cagionati da dolo o colpa
grave delle persone delle quali 'assicurato deve ri-
spondere, valga anche per lassicurazione della re-
sponsabilith civile.

La questione sorge — ha affermato il professor
Asquini — perché, in tema di assicurazione della
responsabilita civile, lart. 1917, mentre riproduce
maodificato il primo comma dell'art. 1900, compren-
dendo nel rischio assicurato anche la colpa grave
dell’ assicurato, indipendentemente da ogni convenzio-
ne particolare, escliso solo il caso di dolo, non ri-
produce il secondo comma dell'art. 1900 relativo
alla comprensione nel rischio assicurato del dolo
o colpa grave delle persone per il fatto delle quali
Passicurato deve rispondere. Onde si pone la que-
stione se in proposito il silenzio dell’art. 1917 deve
interpretarsi come tacito richiamo o come deroga
al secondo comma dell’art. 1900.

Richiamati taluni principi generali, il prof. Asqui-
ni ha esaminato la ratio dell’art. 1900 in tema di
assicurazione contro i danni in generale e dell’arti-
colo 1917 per I'assicurazione della responsabiliti ci-
vile, in relazione ai limiti soggettivi del rischio as-
sicurato, esprimendo l'opinione che la mancata ripro-
duzione nell’art. 1917 del 2° comma dell'art. 1900
non escuda dal rischio assicurato il dolo degli ausi-
liari e dipendenti dell’assicurato neppure nell'assi-
curazione della responsabilita civile.

Sul tema della prolusione vi sono stati interventi
da parte degli avv. Bocca, Colasso e Pasanisi.
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La relazione del dott. Giuseppe Lattanzi, Presidente
di Sezione della Corte di Cassazione

La seconda riunione & stata tenuta la mattina del
giorno 13 nella Sala del Consiglio Provinciale di
Perugia. Tema della prima relazione era: Colpe con-
correnti ed accertamento del grade di esse nei giu-
dizi penali per delitti colposi: relatore 8. E. Giusep-
pe Lattanzi, Presidente di Sezione della Corte di
Cassazione.

L’oratore ha compiuto un’organica e pregevole
esposizione della giurisprudenza della Corte Supre-
ma di Cassazione nel delicato settore dell'indagine
e delle statuizioni dei giudizi penali in relazione al
grado ed ala percentuale delle colpe dei soggetti,
statuizioni di rilevante interesse ai fini civilistici.

Sull'interessante tema hanno successivamente
preso la parola i Consiglieri di Cassazione dott. La-
piccirella ¢ Rosso, 1 Sostituti Procuratori Generali
della Corte di Cassazione prof. Velotti, dott. De
Gennaro e dott. Pedote, il Procuratore Generale
presso la Corte di Appello di Parigi sig. Aydalot, i
proff. Betti, Scalfi e Giolla.

Esaurito il dibattito, i convenuti hanno appro-
vato all'unanimitd il seguente ordine del giorno:

Il 11l Convegno per la trattazione dei temi as-
sicurativi:
udita la relazione di 8. E. Lattanzi sul tema « Colpe
concorrenti ed accertamento del grado di esse nei
giudizi penali per delitti colposi »;
uditi gli interventi sul tema da parte di numerosi
congressisti, formula il seguente ordine del giorno:
Nei giudizi per reati colposi il giudice penale, anche
gquando non vi sia costituzione di parte civile, ha il
dovere di stabilire quanta parte, nella determinazio-

Il prof. Asquini, il prof. Pi-
card ed il prof. Bracco, in una
pausa dei lavori del Convegno
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ne dell'evento, sia da attribuire all'imputato e quanta
parte al comportamento colposo concorrente della
vittima e del terzo.

La relazione del prof. Sotgia

Alle 9,30 di lunedi 14 settembre i congressisti
hanno ascoltato la seconda relazione del prof. Sergio
Sotgia, Ordinario di diritto commerciale presso I'Uni-
versita di Genova, sul tema: La prestazione dell’as-
sicuratore.

L’oratore ha iniziato la sua esposizione afferman-
do che il tema propostogli gli era sembrato parti-
colarmente idoneo a rendere pin efficiente quello che
é gia stato definito un wtile dialoge dei rappresen-
tanti del mondo tecnico-economico dell'assicurazione
con i rappresentanti del mondo giuridico. Ha, quindi,
esaminato ampiamente il concetto di contratto di
assicurazione, illustrando le diverse teorie, fra le qua-
li la teoria vivantiana dell’impresa, alla quale egli
aderisce. Alla luce di quest'ultima teoria il professor
Sotgia ha indagato acutamente sul carattere della
prestazione dell’assicurato, ¢ soprattutto dell’assicora-
tore, con particolare riguardo all’assicuratore della
responsabilita civile.

La rilevanza giuridica dell’argomento ha fatto
accendere un interessante e vivace dibattito, al quale
hanno preso parte i profl. Betti, Angeloni, Picard,
Wets ¢ Buttaro, il dott. L.a Torre, il dott. Durante
e 'avyv. Pasanisi.

A conclusione del riuscitissimo Convegno i con-
gressisti hanno approvato un ordine del giorno con
il quale si auspica I'unificazione di tutte le legisla-
zioni assicurative nel quadro del Mercato Comune
Europzo.




Autorevoli
a pprezzamenti

sul bilancio INA
1958

La conoscenza dei risultati conseguiti
dallI.N.A. nel 1958 ha fatto pervenire
ngli Organi dellIstituto favorevoli ap-
prezzamenti, che costituiseono una me-
ritata soddisfazione per tutti i collubo-
ratori dell’ Enie

I risultati dall’LN.A. nell’esercizio
chiuso il 31 dicembre 1958 furono resi di pubbiico
dominio con un ampio comunicato distribuito alla
stampa quotidiana ed ai settimanali a forte tiratura,
nonché con la divulgazione delle due consuete pub-
blicazioni a stampa riproducenti I'una il bilancio
con le relazioni del Consiglio di Amministrazione
¢ del Collegio Sindacale ¢ I'altra la relazione svolta
dal Presidente al Consiglio di Amministrazione nella
adunanza del 30 giugno c. a. nella quale il bilancio
stesso fu approvato.

Gli esponenti pit qualificati dell’opinione pubbli-
ca, gli operatori economici di ogni settore, gli assi-
curatori e in genere chiunque ne avesse avuto un
particolare interesse, sono stati percid messi in con-
dizione di valutare dircttamente, sulla scorta di una
dovizia di dati quale di solito non & dato di riscon-
trare in documenti del genere, ’entiti del lavoro svol-
to, la consistenza dei risultati economici e industriali
conseguiti, il grado di solidita delle situazioni finan-
ziarin e patrimonale, la rispondenza dell’azione alle
finalitd istituzionali dell’Ente, I'apporto allo sviluppo
economico nazionale.

Anche quest’anno sono giunte agli Organi ammi-
nistrativi e direzionali dell'Istituto espressioni di fa-
vorevole apprezzamento, di plauso, di augurio da
parte di autorita e personaliti.

consezuili

Non ¢ possibile ricordarle qui tutte e anche per
una citazione parziale ci sarebbe I'imbarazzo della
scelta. E’ doveroso, d’altra parte, anche per la sod-
disfazione che meritano tutti i collaboratori che han-
no concorso al raggiungimento dei lusinghieri risul-
tati, far menzione dei consensi espressi dalle massi-
me Autorita.

A nome del Presidente della Repubblica, il Se-

aretario generale dott. Oscar Moccia ha fatto per-
venire al Presidente dell'l.N.A. la seguente lettera:

Eeregio Professore, & stata mia cura fare cenno
al Presidente della Repubblica della sua lettera del
15 luglio u. s. e rassegnargli le pubblicazioni da Lei
affidatemi. Il Sig. Presidente ringrazia per la cortese
ed interessante documentazione, ricambiando cordial-
mente il saluto a Lei ed ai Suoi collaboratori. Anche
da parte mia Le rimango assai obbligato per le copie
della pubblicazione che, con squisita cortesia, ha vo-
luio offrire a me personalmente e Le porgo i sensi
della migliore considerazione. f.to dott. Oscar Moccia

Analoghe espressioni sono state formulate dal
Presidente del Consiglio dei Ministri, On. Segni, dal
Presidente del Senato, On. Merzagora, dal Presidente
della Camera, On. Leone, dal Presidente del Consi-
glio Nazionale del’Economia ¢ del Lavoro, On. Cam-
pilli, da tutti i Ministri e Sottosegretari del Gabi-
netto Segni. da numerosi Parlamentari, da esponen-
ti dell’economia nazionale.

Anche i pil qualificati esponenti dell'industria as-
sicurativa italiana ed estera hanno ritenuto di espri-
mere il loro favorevole apprezzamento. Citiamo, per
tutti, 'avv. Artom, Presidente dell’A.N.L.A., il quale
ha scritto al Presidente dell'l.N.A. inviandogli parti-
colari congratulazioni per i risultati ottenuti anche
in questo esercizio, nell’interesse dell'Istituto, della
industria assicurativa ¢ del Paese.

Citiamo altresi, perché molto significativa, la let-
tera della Compagnia che nell’Europa Continentale
condivide con I'LN.A. la preminenza nell'esercizio
del ramo vita, la germanica « Allianz ». I dirigenti
della Compagnia si sono congratulati col Presidente
dell’LLN.A. per il lusinghiero sviluppo raggiunto dallo
Istituto negli ultimi anni sotto la sua guida ed au-
gurano un ulteriore fruttuoso proseguimento del suo
lavoro, dichiarandosi lieti dei contatti stabiliti in vi-
sta della prossima fusione dei mercati assicurativi
nazionali in un unico mercato comune.

Non meno gradite sono giunte le espressioni di
ex Amministratori e Dirigenti dell’Istituto. Citiamo,
tra queste, le lettere del Sen. Bevione e delling. Am-
bron. Scrive il Sen. Bevione: Caro Prof. Bracco,
con vivo compiacimento e ammirazione ho letto sui
giornali il riassunto del bilancio 1958 dell'Istituto.
Risultati veramente grandiosi, che fanno onore alla
Amministrazione dell’Ente, e in primo luogo a Lei,
che, con competenza ed energia, ha impedito ogni
meno utile impiego delle risorse dell'Istituto, ne ha
promosso lo sviluppo e ne ha governato gli investi-
menti, curandone in primo luogo la sicurezza e il
reddito. Ho appreso con soddisfazione che le posizio-
ni del 1938-194 1 a pariia monetaria sono state rigua-
dagnate, cioé che la ricostruzione dalle devastazioni
dell’inflazione é ora compiuta, e giustamente si pen-
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sa a riprendere la partecipazione diretta degli assi-
curati e dello Stato agli utili dell’Ente.

Felicitazioni vivissime dunque, auguri di raggiungere
sempre piu alte mete, e i piit cordiali saluti. Dal suo
f.to Giuseppe Bevione.

Scrive I'ing. Ambron: [llusire e caro Presidente,
con lattenzione che la copia di dati e di conside-
razioni contenuta nella relazione del Presidente al
Consiglio dell'I. N.A. non pud mancare di destare in
coloro che si interessano al problema assicurativo
italiano e con il particolare interesse che ha per me
tutto quanto si riferisce alla vita dell'Istituto, ho esa-
minato U'importantissimo documento che Ella ha avu-
to anche quest’anno la bonta di rimettermi. Progressi
davvero mirabili nella gestione; un incremento pro-
duttivo molto soddisfacente nonostante i tempi diffi-
cili e superiore a quello del complesso delle imprese
private; un fervore di vita in tutti i settori, orga-
:;:zzativo, tecnico, patrimoniale: tutto il quadro é
tale da soddisfare profondamente gli amici dell’Isti-
tuto, che lo vedono ricondotto a raggiungere e su-

L

perare le posizioni conseguite negli anni amministra-
tivamente pit prosperi. E ora l'estensione imminente
delle disposizioni della legge n. 74, liberando defini-
tivamente il bilancio dalle pastoie che tuttora lo in-
tralciano, permettera di costifuire, con |a riacquistata
disponibilita dell'utile annuale, nuovi incentivi alla
produzione e alla conservazione del portafoglio.
La decisione che ritengo sara presa di evitare
ogni zillmeraggio futuro (gid quest'anno si sono am-
mortizzati 129 milioni in piit della spesa di acquisto
corrente) limiterda alquanto per [ primi esercizi la
misura di questi wtili, ma non dubito che essi sa-
ranno ben presto tali da consentire quote di riparti-
zione non trascurabili. Se ripeto, certo inutilmente,
cose che Lei sa molto meglio di me é perché non ho
altro mezzo per esprimere il piacere che provo nel
trovare cosi chiaramente illustrati nella relazione in
parola e in quella ufficiale del Consiglio dati che
inducono a prospeitive tanto liete per la sorte dello
I.N.A. Mi scusi, e con rinnovati ringraziamenti ac-
colga i miei ossequi pitt cordiali. Suo dev.mo, f.lo
Leone Ambron.

Il capitale medio delle Ordinarie é inadeguato: la

metd, almeno, degli Assicurati pué assicurare di pii.
Non lasciate liniziativa alla concorrenza!

Non lasciate neppure ad altri il saper trarre i debiti

frutti da pin estesi programmi acquisitivi !
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Attuari

e statistici di tutto il mondo
discuteranno i problemi

della sicurezza sociale

Organizzata dagli Istituti italiani per le assicu-
razioni sociali e sotto il patrocinio dell’Associazione
internazionale della sicurezza sociale — di cui & pre-
sidente 'on. Renato Morelli, presidente dell’LN.A.LL.
— e con la collaborazione dell'Uflicio Internazionale
del Lavoro, avril luogo a Roma, dal 22 al 28 ottobre,
la 1I Conferenza internazionale degli attuari e stati-
stici della sicurezza sociale. Le piu alte Autoritd ita-
liane hanno mostrato un parlicolare interessamento
per la manifestazione. E’ prevista la presenza del
Presidente della Repubblica alla cerimonia inaugu-
rale. 11 Presidente del Consiglio dei Ministri ed il
Ministro del lavoro e della previdenza sociale fanno
parte della presidenza d’onore della Conferenza. Lo
INPS, 'INAIL, PINAM, ENPAS ¢ tutti gli altri
Istituti previdenziali italiani, consci dell'utilitd della
iniziativa, collaborano alla sua migliore riuscita, at-
traverso un Comitato Organizzatore, di cui & Presi-
dente l'on. Angelo Corsi, Presidente dell’'INPS, e
Vice Presidente il prof. Filippo Emanuelli, Presiden-
e dell'Ordine degli Attuari.

Saranno discussi i seguenti tre temi, che rive-
stono la massima importanza ed attualita, sia per i
Paesi dotati di un sistema progredito di sicurezza
sociale, come & il caso dell'ltalia, sia per i Paesi che
desiderino avvalersi dell’altrui esperienza: 1) I re-
aimi di pensione di fronte alla evoluzione economica
e demografica; 2) l'organizzazione finanziaria della
assicurazione disoccupazione; 3) l'applicazione alla
sicurezza sociale dei metodi di ricerca operativa.

E’ assicurata la partecipazione ai lavori degli at-
tuari ¢ statistici, specializzati nella materia, di 30
Paesi. Si prevede la presentazione di oltre 60 me-
morie.

Attraverso l'indagine scientifica delle situazioni
ambientali, nelle quali la sicurezza sociale deve ope-
rare, e delle conseguenze connesse alle varie modalita

—

Assicurarsi sulla vita é
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questione di buon senso :

chi vorra mancare di buon senso?
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di attuazione, i tecnici offriranno elementi assai utili
per la soluzione di problemi che vengono sovente
trattati in base a cognizioni empiriche o sotto la
suggestione di circostanze contingenti.

La nuova
Commissione consultiva

per le assicurazioni private

Con decreto del 1° luglio 1959 (pubblicato sul-
la Gazzetta Ufficiale n. 207 del 29 agosto) il Mini-
stro per I'Industria ed il Commercio ha costituito
la nnova Commissione consultiva per le assicurazioni
private per il triennio 1959-1961.

[.a Commissione consultiva, come & noto, € di-
visa in due sezioni: una per I'esame delle questioni
relative alle assicurazioni sulla vita e alle capitaliz-
zazioni ed una per l'esame delle questioni relative
alle assicurazioni contro i danni.

In rappresentanza del Gruppo LN.A. sono pre-
senti in ambedue le sezioni:

a) - il Direttore generale dell’LN.A., dottor
Carlo Casali (componente effettivo) e il Vice Diret-
tore generale, prof. Raffacle Cultrera (componente
supplente), in rappresentanza dell'lstituto Nazionale
delle Assicurazioni;

b) - il dott. Giuseppe Fantoni (componente
effettivo) ¢ il dott. Mino Donati (componente sup-
plente), in rappresentanza degli Agenti dell’LN.A.;

¢) - il prof. avv. Giuseppe Fanelli, Ammini-
stratore Delegato della « Fiumeter » quale competen-
te nelle discipline giuridiche interessanti le assicu-
razioni (componente supplente),

Sono stati chiamati, inoltre, a far parte della se-
conda sezione, quella ciog relativa alle assicurazioni
contro i danni, i seguenti dirigenti del Gruppo L.N.A..

a) - il dott. Sante Bruno De Marchi, Ammi-
nistratore Delegato ¢ Direttore generale delle « As-
sicurazioni d’Italia », in rappresentanza delle impre-
se esercenti le assicurazioni contro i danni (compo-
nente effettivo);

b) - il dott. Augusto Marchegiani, Ispettore
eenerale del’I.N.A., in rappresentanza della catego-
ria dei dirigenti degli Istituti e delle imprese di assi-
curazione (componentc cffettivo);

¢) - il rag. Giovanni Borioli (componente ef-
fettivo) ed il dott. Egidio Maglietta (componente sup-
plente), in rappresentanza degli Agenti dell’LN.A.

Il dott. Franco Marinone, Capo dell'lspettorato
delle Assicurazioni Private, € stato nominato Vice
Presidente di ambedue le sezioni.
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L.e assicurazioni
senza visita medica
in Inghilterra

ed 1n ltaha

Le assicurazioni senza visita medica hanno co-
minciato a svilupparsi in Inghilterra dopo la pri-
ma guerra mondiale. Prima d’allora, numerose Com-
pagnie erano contrarie a privarsi della garanzia della
visita medica, ma di fronte alla concorrenza e al
desiderio della clientela che non intendeva assoluta-
mente sottoporsi ad accertamenti sanitari, a poco a
poco hanno dovuto cedere ¢ adattarsi ad assumere
rischi di assicurazioni sulla vita senza visita medica.

Erano previste certe limitazioni per I'emissione
di tal genere di contratti ¢ precisamente quattro re-
strizioni principali: I'etdi, la somma assicurata, il tipo
di polizza ¢ le condizioni particolari.

Il limite di ctd massima all'ingresso era fissato
a 40 anni, il capitale assicurato per il caso di morte
in duecento lire sterline in moneta di oggi, i tipi di
assicurazione ammessi erano quelli per la vita intera
o a termine fisso. Per quanto riguarda le condizioni
particolari era previsto un periodo di carenza durante
il quale, ad esempio, verificandosi il decesso nel pri-
mo trimestre di assicurazione veniva pagato solo un
quarto del capitale assicurato, la meta nel trimestre
successivo, fino a giungere al pagamento integrale del
capitale assicurato dopo i primi due anni di assi-
curazione.

Oggi queste restrizioni hanno subito delle modi-
ficazioni. Quella riguardante il periodo di carenza &
quasi del tutto scomparsa, il limite di eta & stato por-
tato dalla maggior parte delle Compagnie a 50 anni
e in qualche caso anche ad eta pilt avanzata, la som-
ma assicurata massima & oggi di duemila lire sterline
¢ i tipi di assicurazione sono diventati molto numerosi.

Garanzie richieste per Paccettazione di contratti
s. v.m. in Gran Brefagna

Le assicurazioni senza visita medica in Gran
Bretagna vengono accettate previo esame di appositi
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formulari contenenti pressoché tutte le domande che
pone il medico all'eventuale assicurato. Certe Com-
pagnie tengono conto della statura, del peso, degli
antecedenti personali ¢ familiari, dei progetti di viag-
gi aerei, dei progetti di viaggi e soggiorni all’estero.
Qualche altra pone delle domande relative alla so-
brietd del cliente, ma quasi tutte sono vivamente in-
teressate alle cause di decesso dei membri della fa-
miglia (tubercolosi, cancro, asma. diabete, epilessia,
ecc.).

Un’altra fonte di informazioni & il rapporto del
medico personale del candidato. Certe Compagnie
lo domandano in tutti i casi, altre a partire da una
certa etd o quando la somma assicurata ¢ elevata.
Ci sono pareri discordi riguardo al valore da attri-
buire a tale rapporto. Vi sono quelli che pensano che
esso sia molto pit importante della stessa visita me-
dica praticata per l'assicurazione, perché il medico
curante indubbiamente conosce bene il suo cliente.
Ma non bisogna essere categorici perché, talvolta,
questi rapporti sono troppo vaghi per poter essere ve-
ramente utili in quanto il medico di famiglia vuole
facilitare I'ammissione del suo cliente in assicurazione.

Infine & da rilevare che l'assunzione dei contratti
senza visita medica dipende in larga misura dagli
Ispettori e dagli Agenti di assicurazione perché sono
quelli che entrano in contatto col cliente.

L’LN.A. ¢ le assicurazioni senza visita medica

Se nel primo dopoguerra in Gran Bretagna le
Compagnie erano restie a praticare assicurazioni sen-
za visita medica non ¢ da credere che in Italia la cosa
fosse diversa, Dobbiamo arrivare al marzo 1928 per-
che VIstituto Nazionale delle Assicurazioni offra al-
la clientela per la prima volta polizze senza visita
medica. Si tratta delle tariffie Mista ¢ Termine Fisso,
per le quali erano previste restrizioni riguardanti 1'eta,
il capitale ¢ le condizioni particolari. L'etd massima
all’ingresso era fissata in 55 anni, quella di scadenza,
al massimo, al 70° anno di etd, il capitale assicura-
bile non poteva superare le centomila lire e le con-
dizioni particolari prescrivevano un periodo di ca-
renza di cinque anni, durante il quale, in caso di
sinistro, I'Istituto avrebbe rimborsato solo 1 premi pa-
gati aumentati degli interessi composti al 4% annuo,
fatta detrazione di una mezza annualitd di premio.

Nel 1937 I'lstituto offre una nuova forma senza
visita medica. Trattasi della tariffa 3 P (Mista con
prolungamento automatico). Questa forma oltre a
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fornire pressocht inalterati i benefici dell’assicura-
sione Mista prevede, in caso di sospensione del pa-
gamento dei premi dopo la corresponsione di almeno
tre annualitd, la garanzia dell'intero capitale per il
caso di morte per un periodo di tempo immediata-
mente successivo alla data della sospensions, in rela-
zione al numero dei premi pagati. Per questa forma,
I'etd massima per assicurarsi venne fissata in anni 50,
1a massima etd a scadenza in anni 65, il limite di ca-
pitale assicurabile, anche con piu polizze, venne sta-
bilito in L.. 25.000 e venne prescritto un pzriodo di
carenza biennale.

In virth di questa carenza ['Istituto nei primi
dodici mesi di assicurazione si impegnava a restituire
le rate di premio pagate, nel secondo anno invece
avrebbe pagato la meta del capitale, pilt tanti dodi-
cesimi dell’altra meta, per quanti mesi fossero (ra-
scorsi dallinizio del secondo anno di assicurazione
al momento del sinistro.

Con questa forma di assicurazione, per la prima
volta in Italia ¢ stato introdotto un periodo di ca-
renza limitato a due anni.

Fin dopo la seconda guerra mondiale non furono
propagandate altre tariffe senza visita medica. Ma
venne un momento in cui il diminuito valore di ac-
quisto della moneta e 'aumentato costo di assunzione
delle polizze vita dovevano portare un mutamento so-
stanziale nel campo delle assicurazioni senza visita
medica.

Fu nel settembre del 1946 che [I'stituto Na-
zionale delle Assicurazioni venne nella determinazio-
ne di accettare, di norma, senza visita medica, tutti
i contratti in forma ordinaria, per capitali da tren-
tamila a centomila lire comprese. Unica tariffa esclu-
sa fu la Temporanea per il caso di morte senza rim-
borso dei premi pagati. Oltre al limite fissato per il
capitale, le restrizioni concernono l'etda all’ingresso
che viene fissata, al massimo, al 55° anno di etd e
un periodo di carenza iniziale di due anni, totale
nel primo anno (restituzione di parte o di tutti i
premi versati), parziale nel secondo anno (pagamento
della metd o dei tre quarti del capitale assicurato),
restando convenuto che tutte le limitazioni previste
dalla carenza non avranno valore in caso di morte
per infortunio.

Nello stesso periodo di tempo il limite di capi-
tale previsto per la tariffa 3 P venne clevato a cen-
tomila lire.

Negli anni successivi il capitale massimo assi-
curabile, per tutte le forme consentite, fu ulterior-
mente aumentato, fino a raggiungere il limite di un
milione per il caso di morte.

Nel 1958, infine, il limite di capitale & portato
4 due milioni e il periodo di carenza viene ridotto

da due anni a diciotto mesi, di maniera che nei pri-
mi sei mesi di assicurazione, in caso di sinistro, lo
Istituto assume l'obbligo di restituire i soli premi
versati al netto di tasse ed accessori ¢ senza aggiunta
di interessi, nel secondo semestre s'impegna a pagare
il 25¢; del capitale assicurato, nel 3° semestre il
509 del capitale stesso. Senza dubbio le migliori
condizioni offerte alla clientela hanno influito favo-
revolmente sull’acquisizione dei contratti senza visita
medica che, in questi ultimi tempi, sono stati richie-
sti in misura considerevole.

E’ facile altresi notare come le prestazioni of-
erte dall’LLN.A. siano altrettanto liberali di quelle
che le Compagnie anglo-sassoni offrono ai loro as-
sicurati. Se gli inglesi hanno pressoch¢ abolito il
periodo di carenza, da noi esso & modestissimo e
non & operante in caso di sinistro per infortunio o
per malattie acute; inoltre i nostri limiti di eta sono
piu favorevoli.

Garanzie per ['assunzione dei rischi - Questionari
in uso al’LN.A.

Se, come si & visto, D'lstituto si & preoccupato
di offrire agli assicurati le migliori condizioni possi-
bili, non ha con questo inteso di privarsi di tutte
rnuelle garanzie che sono alla base di una sana as-
sunzione dei rischi.

Come in Gran Bretagna, anche da noi perché un
assicurando possa avere una polizza senza visita me-
dica ¢ necessario che compili appositi questionari
contenenti numerose domande alle quali dovrd ri-
spondere in modo esauriente.

Uno di questi ¢ il modulo di proposta di assi-
curazione sul quale dovranno essere riportate le ge-
neralita dell’assicurando, la forma di assicurazione, il
capitale, la durata del contratto, la clausola benefi-
ciaria ed inoltre risposte a domande particolari ri-
flettenti il motivo dell’assicurazione, l'eventuale at-
tivita aviatoria, sportiva, la possibilita di viaggi ¢
soggiorni all’estero ed infine tutti i possibili chiari-
menti sulle mansioni inerenti alla professione del
candidato.

Un altro questionario riguarda le dichiarazioni
dell’assicurando sul proprio stato di salute. Grande
importanza ¢ annessa alla compilazione di questo
modulo ¢ si desidera che venga compilato con cura
da parte dello stesso assicurando, perché le notizie
siano assolutamente degne di fede.

In questo modulo ci sono domande che riguar-
dano il gentilizio dell’assicurando, le sue misure so-
matiche, le sue condizioni di salute precedenti ed
attuali, I'eventuale suo ricovero in ospedale o in
luoghi di cura, il servizio militare ed altre che ri-
guardano gli eventuali precedenti assicurativi dell’assi-
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curando e i nominativi dei medici che possono averlo
visitato.

In base all'esame delle dichiarazioni rese dallo
assicurando, sia nella proposta che nel modulo rela-
tivo alle sue condizioni di salute, si decide se il con-
tratto pud essere accettato senza la garanzia della
visita medica.

La longevita dei genitori, I'assenza di malattie
notevoli tra i familiari, le buone misure somatiche,
la buona salute goduta dall’assicurando fino al suo
ingresso in assicurazione, 1'assenza di precedenti as-
sicurativi gravati di soprapremio sono elementi fon-
damentali per l'accettazione dei rischi a condizioni
normali,

Se le risposte fornite col questionario non sono
del tutto favorevoli, I'lstituto proporra riduzioni di
capitale o di durata, modifiche di forma; se sfavo-
revoli, prima di rifiutare il rischio, proporrd all’assi-
curando di chiederec un contratto con visita medica.

Pertanto I'Istituto si aspetta la massima lealta
da parte degli assicurandi che, peraltro, nel com-
pilare i moduli soitoscrivono una dichiarazione con la
quale affermano di aver fornito risposte veritiere ed
esatte ¢ di non aver taciuto alcuna circostanza che
possa aver relazione con i dati e le notizie richieste
nel questionario.

A proposito dei medici di famiglia, in certi casi
possono anche da noi essere considerati un’ottima
fonte di informazioni, specie se si abbia a che fare
con medici di chiara fama e con pubblici ufficiali
come medici condotti, Ufficiali sanitari, medici mi-
litari.

E’ stato visto quanto sia importante la com-
pilazione dei questionari.

Essi sostituiscono in tutto i referti medici pur
contenendo in massima parte soltanto dati anamne-
stici e, pertanto, il problema della loro compilazione
da parte degli assicurandi, senza precise e chiare
istruzioni, presenta certe difficolti.

Allo scopo di ovviare a questo inconveniente
I'Istituto invita i suoi Agenti e Produttori a dare agli
assicurandi tutti i chiarimenti necessari perché venga
compresa la necessitd di rilasciare dichiarazioni, one-
ste e complete, senza reticenze od omissioni.

In fondo, fatta qualche rara eccezione, possia-
mo dire che i nostri collaboratori hanno adempiuto
bene al loro compito e, in massima parte, hanno dato
prova di correttezza e competenza, permettendo la
acquisizione di contratti validi che rispecchiano in
pieno gli interessi della clientela e dell'Istituto assi-
curatore.

I risultati ottenuti possono permetterci di af-
fermare che questa leale collaborazione tra assicuran-
di e assicuratori consentira un ulteriore sviluppo del-
'assicurazione sulla vita senza visita medica con
grande beneficio per tutti.
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UNA NUOVA POLIZZA DELUASSITALIA

La polizza infortuni
“Summa.,,

Da qualche tempo viene trattato con partico-
lare insistenza su <« Cronache dell'INA » l'argo-
mento delle assicurazioni contro gli infortuni; tale
insistenza, che non sara sfuggita ai nostri pil attenti
lettori, & suggerita dalla necessitd di richiamare l'at-
tenzione dei collaborateri dell’Assitalia su un settore
del lavoro danni, quale quello infortuni, che viene
acquistando una sempre maggiore importanza nel
quadro delle esigenze assicurative della clientela. Ed
evidentemente, se si vuole operare proficuamente non
pud ignorarsi quanto il cliente particolarmente desi-
dera.

Abbiamo gia scritto della polizza dell automo-
bilista, della garanzia infortuni per le casalinghe e
le domestiche, della garanzia spese chirurgiche rese
necessarie da infortunio o malattie; ora, siamo lieti
di annunziarvi che I'Assitalia ha approntato una nuo-
va polizza individuale infortuni, denominata poliz-
za Summa la quale offre, ad ottime condizioni di
prezzo, la possibilita di garantire rischi infortuni fi-
nora esclusi dai nostri contratti o vincolati da parti-
colari condizioni.

Hlustriamo brevemente le caratteristiche della
polizza Summa :

— nessuna limitazione territoriale, essendo valida in
tutto il mondo;

— estensione della garanzia all’'uso e la guida di
qualsiasi normale mezzo di locomozione terrestre
¢ marittimo, pubblico o privato;

-— estensione della garanzia alla pratica di tutti j
giochi, sports ordinari per diletto, comprese le
gare di regolarit, escluso 'alpinismo senza guida
patentata, il salto con gli sci dal trampolino, la
pesca subacquea con respiratore, le corse e gare
in genere e relative prove;

— operativita della garanzia anche durante il servizio
militare compiuto m Italia ed in tempo di pace,
escluso il caso di richiamo per motivi eccezionali;

—- estensione della garanzia al rischio volo come
passeggero fino a L. 500.000 per morte e li-
re 500.000 per invaliditd permanente, con possi-
bilita di assicurazione oltre L. 500.000, applican-
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do le tassazioni della tariffa infortuni C.I.A.A.,
sino ad un massimo, di regola, non superiore a
L. 50.000.000 per morte e L. 50.000.000 per in-
validita permanente;

determinazione, per invaliditd permanente all’arto
superiore sinistro ed agli arti inferiori, della
medesima percentuale dell’arto superiore destro,
con una maggiorazione rispetto alle polizze ordi-
narie;

rinunzia da parte della Societa all’azione di ri-
valsa nei riguardi del terzo eventualmente respon-
sabile dell'infortunio;

possibile estensione della garanzia, con pagamen-
to dei relativi premi, al concorso a « forfait » nelle
spese per operazioni chirurgiche rese necessarie
da infortunio o malattia;

determinazione delle categorie professionali assi-
curabili come da elencazione di massima con-
tenuta nell’apposita tariffa mod. 199, nella quale
dette categorie sono divise in tre gruppi ai fini
della tassazione del rischio;

combinazione di capitali (morte ed invalidita per-
manente) come indicato nella predetta tariffa mo-
dello 199, con possibilita di combinazioni diverse;

determinazione dei corrispondenti premi in cifra
complessiva, non rendendosi necessaria, quindi,
la costruzione del premio lordo;

limitazione delle condizioni generali di polizza
a chiare e liberali pattuizioni (condensate in soli
undici articoli), nelle quali non sono previste le

= - [ : ——_—
STIUTO NAZONALE DELEE ASSICURNDIONI CiSSicuralevi . ASSICVRAZIONI D'ITALIA

La ecopertina e l'interno del pieghevole pubblicato dall'Assitalia per diffondere la

« Polizza Summa »

pill frequenti restrizioni, limitazioni e decadenze

delle polizze ordinarie.

Sono molti, quindi, e futti interessanti i pregi
della polizza Summa, tali da farci attendere una
sua vastissima diffusione; si pensi, tra I'altro, all'im-
portanza della rinunzia all’azione di rivalsa, della
estensione territoriale della garanzia a tutto il mondo,
dell’'uso e guida di mezzi di locomozione terrestri e
marittimi ¢ della pratica degli sports, il tutto com-
preso nel premio di tariffa.

Naturalmente, la polizza Summa per la sua
alta qualificazione interessera categorie di persone
socialmente ed economicamente elevate: industriali,
commercianti, professionisti, dirigenti, benestanti,
ecc.; pertanto, presso queste categorie dovra svolgersi
un lavoro di penetrazione organizzato e capillare, sul-
la scorta di elenchi professionali, di associazione e si-
mili, iniziando da quelle persone che risultano gia
clienti del Gruppo per importanti polizze vita o di
altri rami.

Per una prima presa di contatto con la clientela
potenziale della polizza Summa, ¢ stato approntato e
distribuito alle Agenzie generali un elegante « pieghe-
vole » in cartoncino con riproduzioni a piu colori, nel
quale vengono sinteticamente illustrate le caratteri-
stiche della polizza; una vasta, tempestiva e razionale
diffusione di detti « pieghevoli » facilitera certo il
Vostro lavoro produttivo.

Sul frontespizio del « pieghevole » figura il motto:
Una polizza moderna per [l'uomo moderno; tale
motto pud anche modificarsi in: Una polizza mo-
derna per l'assicuratore moderno. Ed ogni compo-
nente dell'Organizzazione produttiva del nostro
Gruppo deve considerarsi ad essere un assicuratore
moderno,
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| CLIENTI “ DIFFICILI ,,

Lo scettico
e 1l superstizioso

Domenico Saratti e Nello Di Sandro

raccontano ai colleghi ed a tutti i

lettori come 'hanno spuntata con due
tipi non facilmente abbordabili

E’ difficile indicare in concreto un servizio pii
utile alla societd del servizio assicurativo, ma non @
infrequente che i singoli appartenenti alla stessa so-
cietd abbiano una inverosimile confusione o una no-
civa mancanza delle pilt elementari cognizioni nej ri-
guardi di tale utiliti, E’ per questo che al buon pro-
duttore di assicurazioni non basta sovente l'essere a
posto con le cognizioni professionali: se queste sono
un indispensabile presupposto, a esse occorre che si
uniscano un senso psicologico ed una capacita or-
ganizzativa, che si dimostrano utilissimi quando si
deve trattare non con l'assicurando in astratto, ma
con 'assicurando in carne ed ossa. Dal momento che
questi nella vita quotidiana ¢ tutt’altro che impro-
babile che si presenti con quelle remore di preconcetti
e di vedute sbagliate cui sopra si & accennato, ccco che
per il suo vantaggio — cui 'azione del buon pro-
duttore vuole condurlo quando intende sottoporgli
il repertorio delle garanzie assicurative — giova che
gli venga fatto comprendere mediante 1'uso di sani e
prudenti accorgimenti, che riescano a sgombrare il
terreno della trattativa dagli intralci e dalle male erbe
che spesso lo ingrombrano, victandogli di fruttificare.

Nel lanciare la nuova rubrica <l Clienti difficili»,
nel fascicolo di luglio-agosto, abbiamo accennato ad
una sommaria tipologia dei caratteri in cui I'estesa
attivita di un attivo produttore di assicurazioni sulla
vita ha occasione di imbattersi, senza naturalmente
pretendere di aver esaurito la vasta gamma delle
innumerevoli ed interessantissime caratteristiche, che
distinguono gli vomini da individuo ad individuo.

Ad istituire la rubrica ci ha incoraggiato la ri-
flessione che per poche professioni come per quella
produttiva in campo assicurativo le relazioni umane
sono straordinariamente ricche e avvivate da una
estesissima possibilita di situazioni e di incontri. Siu-
mo lieti che l'idea sia subito piaciuta ad un certo
numero di collaboratori, che hanno corrisposto al
nostro invito con I'invio di descrizioni di singoli casi
loro occorsi durante la carriera produttiva, casi che
si distinguono per un particolare colore o sapore
di originalita,

Si sta ora esaminando gli scritti pervenuti per
provvedere alla corresponsione del premio di li-
re 10.000 agli autori di quelli corrispondenti alle
condizioni richieste. A misura che le singole narra-
zioni appariranno sulle colonne di « Cronache del-
LN.A. », ai rispettivi autori verra corrisposto il pre-
mio stabilito.

Diamo ora inizio alle narrazioni giunte alla Reda-
zione, dopo la pubblicazione su «Cronache dell’'INA»
della nuova rubrica I Clienti difficili, con le descrizioni
di fatti riferiti dai sigg. Domenico Saratti e Nello
Di Sandro, in cui la qualitd di penetrazione e di in-
formazione del produttore, sul caso da affrontare con
'offerta della polizza, possono essere agevolmente ri-
levate. Proseguiremo in seguito con la pubblicazione
di altre narrazioni di indubbio interesse e che mostra-
no come la nuova rubrica abbia incontrato la cordiale
simpatia degli amici dell’attivita produttiva.

NORME DI PARTECIPAZIONE

Ricordiamo che per partecipare alla rubrica « I clienti difficili » basta descrivere
un episodio della propria carriera produttiva in cui si é dovuto abbordare un cliente
il cui carattere, temperamento o mentalita opponeva particolari difficolta. La buona
riuscita della trattativa, in questi casi, & stata resa in particolar modo difficile dal nuovo
assicurato. Gli scritti debbono essere inviati a « Cronache dellLN.A.» - Segreteria
Particolare - Via Sallustiana, 51 - Roma. Le descrizioni meritevoli di pubblicazione

riceveranno un premio del valore di L. 10.000.
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Era ormai notorio quanto il
siv. X fosse nemico giurato delle
assicurazioni, e non si dica, per
giunta, degli assicuratori. Si ftrat-
tava, dunque, di vincere una for-
tezza inespugnabile,

H portiere dell'industria, di cui
il soggetto era proprietario, alla ri-
chiesta di conferire col titolare,
meiteva avanti il solito cartellino
da riempire: nome, cognome, mo-
tivazione della visita.

Qualche assicuratore che aveva
tentato di seguire questa via di ac-
cesso, aveva poi ben ricordato che
il portiere, compresa la qualifica
del petulante, assumeva un atteg-
giamento sconcertante che perd gli
faceva affiorare sulla bocca un e-
nigmatico sorriso che pareva di
compliacimento ed era, invece, di
compatimento. Se ne partiva, co-
mungue, per consegnare apparen-
temente Uannuncio di visita, che
regolarmente egli stesso cestinava
(come da ordine ricevuto) per poi
dire che il dirigente era occupatis-
simo e non poteva ricevere,

Dovevo dunque studiare il mio
programma fattico ed aggressivo.
Da informazioni assunte mi risulto
che il sig. X, la sera, frequentava
un circolo ricreativo del paese ed
era inoltre un appassionato del
gioco degli scacchi.

Ebbi subito una visione pronta
ed immediata del piano da svolge-
re per aggredire non la torre del-
la scacchiera, ma quella simbolica
del mio improvviso e desiderato
avversario.

Cominciai u frequentare gquel
circolo, ove fu facile farmi amico
del sig. X, fino ad accettare sfide
scacchistiche. To non sono un
grande giocatore di scacchi, ma
gli feci vincere anche quelle par-
tite in cui avrei potuto batterlo con
facilita. La sua passione era quel-

la di vincere, ed io dovevo dargli
il godimento della vittoria e secon-
dare il suo orgoglio di giocatore
imbattibile.

Non gli parlai mai di assicura-
zione,

Una sera, pero, egli stesso mi
chiese quale fosse la mia profes-
sione. « Assicuratore »! risposi. A
tale affermazione fece certi occhi
grandi cosi, che pareva dovessero
uscirgli dalle orbite. E prosegui:
« Perché non mi ha parlato mai di
assicurazioni? »

« Vorrd convenire, risposi, che
nelle mie ore di riposo e di svago
non posse trattare argomenti pro-
fessionali assai impegnativi, come
e, ad esempio, la trattativa di una
assicurazione sulla vita ».

« I7 cost difficile trattare una
tale assicurazione? » mi chiese.

« Spesso si, moltissimi soggetti
non sono seriamente compresi del-
Fatto di previdenza, anzi, dimen-
tichi del tutto del valore morale
di tale operazione, ritengono trat-
tare l'argomento da una propria
visuale strettamente affarisiica e
commerciale ».

Egli resto assorto ed in pochi
minuti rifletté certamente sul fat-
to che io gli avevo parlato della
assicurazione in termini molto seri
e corretti. Inoltre, fu certo molio
sorpreso e convinto che se non
avesse egli stesso provecato il bre-
ve dialogo assicurative, io me ne
sarei astenuto.

Il mio esame psicologico del
soggetto, che mi aveva consigliato
di lasciare a lui Uiniziativa di por-
germi l'argomento di capitolazio-
ne, aveva dunque trionfato. Di-
fatti, la sua ultima parola fu quel-
la di invitarmi a passare da lui il
giorno seguente,

Per gli assicuratori ritengo su-
perfluo passare in rassegna la lun-

Una partita a scacchi

di Domenico Saratti

ga conversazione sostenuta col
soggetto, il quale mostrdo come
fosse pervaso dall'affarismo e dal-
la speculazione. Anche lui con
brevi colpi alla sua calcolatrice
chiedeva alla stessa i risultati eco-
nomici dell'affare, del solo affare
economico-commerciale.

Lo attaccai con la tariffa 18 D
a premio decrescente del 4%, e fu
a quel punto che la sua calcolatri-
ce comincio a far cilecca, ed io mi
portai via una proposta accettata
di 100,000 lire. Non ci beffiamo
di questa cifra, che allora rappre-

senitava un grande valore economi-
co ed un successo di alio valore
assicurativo,

Questa vicenda narrata cosi, al-
la buona, e vissuta in quer giorni
ed in quelle sere lontane, tra una
partita di scacchi e l'altra, che non
finivano mai, che in ultimo dove-
vano concedermi lo scacco matto
al mio Re, rivela quanta fosse la
mia passione e il mio spirito di sa-
crificio per conseguire una ben
meritata vifioria e per portare un
nuovo mattone alla casa della
previdenza.,
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La cittd era quasi deserta per
il caldo afoso e soffocante di quei
giorni e gli abitanti che ne aveva-
no la possibilita si erano rifugiati
al mare od ai monti in cerca di re-
frigerio; a me, costretto dalle ne-
cessitd di lavore a restare, toccava
di dover camminare lentamente
per le strade assolate. Ad un trai-
to vedo la targa di un notissimo
professionista, proprietario di una
grossa industria, che sapevo pero
quanto fosse difficile di poter av-
vicinare.

Comungue, sara stato listinto,
o credo invece sia stata la Divina
Provvidenza, volli prendere la de-
cisione di tentare di farmi riceve-
re: salgo subito i gradini, trovan-
domi in un grande ufficio. Una
gentile signorina mi muove incon-
tro chiedendomi il motive della
mia visita. Ritengo che la signo-
rina abbia interpretata la mia qua-
lifica considerandomi un ispettore
di qualche Istituto di assicurazio-
ni obbligatorie quali 'INAM o
INAIL perché, dopo essere stata
qualche minuto nell'ufficio del
suo principale, ricomparve, intro-
ducendomi con un sorriso nel ma-
gnifico studio personale del {i-
tolare.

Stava telefonandoe, la conversa-
zione si prolungava e dal tono del-
la voce capive che ['umore non
doveva essere il migliore. Final-
mente smise, si accomodo meglio
sulla poltrona, mi fisso intensa-
mente, poi, afferrando un oggetio
che interpretai subito come sim-
bolo di scongiuro, disse « Signore,
qui c'é un equivoco! Lei non é
un funzionario delle assicurazioni
obbligatorie ».

« Sissignore! — risposi — non
ho mai pensato o voluto presen-
tarmi con una qualifica diversa,
forse la Sua signorina ha capito
male ».

«E va bene, l'avverto subito

14 CRONACHE DELL'LN.A. 77

Il commendatore superstizioso

che qui dentro tutto quello che so-
no costretto ad assicurare per leg-
ge lho fatto, ma altre assicurazio-
ni non ne faccio perché le ritengo
tutti imbrogli, non solo, ma per
natura sono contrario alle assicu-
razioni »,

« Mi scusi — dissi, osservando
sempre quell’oggetto che teneva in
mano — se sono indiscreto: per-
ché Lei é cosl contrario alle assi-
curazioni e le ritiene tutti imbro-
gli? ».

« Le ritengo imbrogli perché va
a finire che si versano dei soldi
buoni perdendo interessi e poi se
tutto va bene — il che non cre-
do — si prende si e no quel che si
& speso. Sono contrario alle assi-
curazioni perché sono convinto
che portano disgrazia (e strinse
maggiormente 'oggetto che tene-
va in mano) ed io non ho per il
momento nessuna intenzione di
morire.

« Signore — dissi — la sua con-
vinzione che le assicurazioni siano
tetti imbrogli é completamente
shagliata, perché non é vero che
spenda perdendo interessi e poi
se tutto va bene prende si e no
quanio ha sborsato. L'assicurazio-
ne, innanzi tutto, non & un affare
finanziario, bensi un atto di pre-
videnza che compie chiunque de-
sideri garantire per sé o per i suoi
cari un determinato capitale paga-
bile a scadenza se assicurato vi
arriva, oppure immediatamente
agli eredi di questi se disgraziata-
mente viene a mancare prima. Sa-
rebbe come rinchiudere in un cas-
setto un titolo di un certo valore
che dovrd servire per sé (e questo
& laugurio migliore) oppure, se di-
sgraziatamente non ci si arriva,
dovra servire a quella persona o
a quelle persone che 'riteniamo
debbano servirsene. Inoltre, per
fare questo non si spende nulla
perché sono denari che si accan-

di Nello Di Sandro

tonano e soldi accantonati non so-
no certamente spesi. Per quanto
riguarda i soldi buoni, sappia che
ora esiste in polizza una clausola
che da la possibilita di tenere ag-
giornato il capitale in base al po-
tere di acquisto della lira ».

Quel signore non parla; preme
il campanello che ha sul tavolo, ri-
compare la signoring che mi ave-
va introdotto, alla quale dice:

« Vede questo signore? Lo
guardi bene perché ne deve ricor-
dare le caratteristiche, in quanto
non lo dovra pit introdurre qui da
me, ha capito? ». Poi, rivolto a
me dice:

« Giovanotto, ho gia perso
tempo con queste chiacchiere, vo-
glio accontentarla, mi dica cosa
debbo firmare, il capitale lo rica-
vi Lei, voglio spendere o deposi-
tare come dice Lei dalle quattro
alle cinquecentomila annue, poi
sparisca ¢ non si faccia piii vede-
rel ». Mette la firma sotto la pro-
posta che avevo messo sul tavolo
e parte a passi svelti fuori dell’uf-
ficio senza darmi il tempeo di apri-
re ulteriormente bocca.

Uscito, dopo la firma della pro-
posta, mi trovai a seriamente
preoccuparmi sul come rendere
operante la proposta stessa, riu-
scendo a completarla dei dati
mancanti.

Fui costretto ad un paziente
stazionamento in un bar dinanzi
all'ufficio del commendatore, fino
a quando questi vi si reco a rifo-
cillarsi. Con le buone maniere riu-
scii, allora, a far cadere le sue
protesie ed a renderlo persuaso
degli ulteriori adempimenti occor-
renti al perfezionamento della pra-
tica,

Ottenuto quel che era necessa-
rio uscii dal bar quasi di corsa,
ringraziando di cuore Dio di
averla spuntata in una situazione
cosi difficile.
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RISPOSTA

LA TERZA OBIEZIONE

“lavero, e di un capace camion!

I RISULTATI DELLA SECONDA GARA

Sul fascicolo n. 72 di aprile veniva proposta la scguente
obiezione interessante i Ramri damni e precisamente il Ramo re-

sponsabilita civile verso terzi auto:

« Perché Lei insiste nel chiedermi di elevare sensibilmente i
massimali di garanzia nella mia polizza di R. C. auto? Mi sem-
bra proprio inutile garantirmi per cifre elevate e, d’altra parte,

chisse quale maggior premio dovrei pagare! ».

Anche questa seconda obiezione ha trovato larga eco presso
i nostri lettori, si che ci sono pervenute mumerose visposte da

ogni parte d'Italia.

La risposta migliore & apparsa quella che sotto trascriviamo,
GADDO BETTI collaboratore dell’Agenzia

generale di Forli. Degne di segnalazione sono state le risposte

inviata dal rag.

inviate dai sigg. Fozio Buracchi dell’Agenzia generale di Siena e

Ginseppe Zanetto dell’Agenzia generale di Vereelli.

Lei mi propone di assicurare

il mio negosio contro i furti?
Innanszitutto, con il valore di merci che ho in negosio, penso che dovrei
pagare una cifra enorme. Ma poi, come vuole che i ladri possano por-
tarmi via tutto? Dovrebbero poter disporre di molte ore di tranquillo

NORME DI PARTECIPAZIONE

Ci auguriamo che anche la ter-
zn obiezione formulata sotto il
titolo della presente rubrica su-
scili numerose risposte ai nostri
collaboratori, sensibili all’impor-
tanza dellargomento,

Ricordiamo che le risposte do-
vranno essere contenute in un
massimo di venti righe dattilo-
scritte. All'autore della rispo-
sta migliore — che sara pubbli-

cata su ¢ Cronache dellI.N.A.»
— sar& as&egnalo un premio

di L. 5.000.

Le risposte dovranno pervenire
entro il 15 novembre alla Reda-
zione di «Cronache dellI.N.A.»:
via Sallustiana 51 - Roma.

Tutte le risposte pervenute
saranno inoltre ammesse a con-
correre ad un ulteriore premio,

del valore di L. 50.000

LA RISPOSTA VINCITRICE DELLA SECONDA GARA

« Egregio Signore, sono costretto a risponderle che la sua obiezione & errata ¢ non mi sarebbe dif-
ficile illustrarle i numerosi casi in cui, a causa dei massimali di garanzia insufficienti, gli assicurati han-
no dovuto aggiungere di loro tasca la somma necessaria a coprire il risarcimento dell'intero danno da

essi provocato.

Mi scusi il paragone, ma Lei con i suoi massimali scarsi ha agilo come colui che acquista on
parapioggia di qualithi scadente per risparmiare poche migliaia di lire, con il risultato che al prime
grosso acquazzone, I'ncqua filtra ed il malcapitato si bagna ugualmente. Ascolti un buon consiglio: ac-
quisti un solido parapioggia, elevi ciod | massimali di garanzia della sua polizza di responsabilitd civile
auto in moudo da essere cautelato confro futti i danni sia piccoli che grandi.

E’ sempre opporfuno garantirsi per cifre eclevate, tanto pii che il premio aumenta in una misura
molte limitata ¢ non in proporzione all’aumenio dei massimali, come lei poteva pensare ».
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Il repertorio delle forme assicurative che
Plstituto pone nelle mani dei suoi produt-
tori é molto esteso; ma che idea ne hanno
i produttori ? Il referendum che viene pro-
posto in queste pagine é un meszo indub-
biamente utile per esporre ed indicare
Popinione che ci si é fatta sul * campiona-
rio, delle tariffe di cui si dispone.

-

Poche?. .. TrOPp

Produttori, Viaggianti, A g,
domande relative alle tay,
meritevoli di speciale CUH.,,'D!

Sono tre domande né vecchie, né nuove: sono
sempre domande di attualitd. Si ripropongono, infat-
ti, alla mente dell’assicuratore ogni giorno, in ogni
momento della sua attivita, quando ¢ alle prese col
cliente ¢ non vede li per li quale sia la forma ¢ la
tariffa da suggerire, quella che veramente si attaglia
al caso specifico. Il rariffario dell'l.N.A. per le assi-
curazioni ordinarie sulla vita puo ad un tempo appa-
rire, agli occhi di chi se nc deve servire, il gine-
praio dal quale non si sa come districarsi, o I'arido
deserto nel quale non attecchisce la pianta della qua-
le si ha bisogno sul momento. Che cos’e che ha fatto
e continua ancora a fare la fortuna della Mista a
premio annuo costante? Evidentemente la sua capa-
cita di soddisfare ad un tempo tutte le attese del-
P'assicurando comune, comportando essa la liquida-
zione dello stesso capitale tanto in caso di premo-
rienza quanto a scadenza della polizza. Ma non tutti
gli assicurandi presentano esigenze di copertura per-
fettamente livellate: la gamma dei casi possibili & va-
stissima ¢ le differenze tra I'uno e 'altro sono enor-
mi, fino a comportare soluzioni assicurative opposte
a seconda che si consideri la probabilita di morte
entro una certa etd (assicurazioni in caso di morte),
e la probabilita di sopravvivenza ad una determinata
etd (assicurazioni in caso di vita). Sono, questi, con-
cetti elementari che stanno alla base della industria
assicurativa e che hanno costituito, nei primordi, le
due forme tipiche, se non esclusive, dell’assicurazione
sulla vita,

Ma, pit che la storia, ci interessa 'attualita. Di
fatto, che cosa avviene oggi in ordine alla utilizza-
zione effettiva delle tariffe vita del’'LLN.A. da parte
dei Produttori ¢ degli assicurandi? Una risposta a
questa domanda ci viene fornita dall’allegato n. 1
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al Bilancio annuale. L’allegato al Bilancio 1958 ci
dice che le 305.137 polizze individuali perfezionate
nell’esercizio 1958 si sono ripartite, per categorie di
assicurazione, come segue:

Vita intera a premio vitalizio 101
Vita intera a premio temporaneo 573
Mista a premio annuo 19.666
Mista a premio unico 141
Termine fisso e Dotale a premio annuo  3.130
Miste crescenti 82.796
Tipi misti 5.773
Capitale differito 1.606
Forme su due teste 76
Mista a premio decrescente 83
Temporanee varie 21.894
Rendita differita 11.044
Rendite vitalizie immediate 115
Forme varie 6.513
Forme crescenti speciali 16.429
Assicurazioni popolari 135.197

Totale 305.137

Nella determinazione di questi risultati, che ri-
specchiano la tendenza in atto in questi ultimi anni,
ha influito di pih la scelta dellassicurando o il sug-
gerimento del Produttore? QOvviamente, il suggeri-
menio del Produttore, non avendo 'assicurando nes-
suna conoscenza, O comungue una conoscenza mol-
to limitata, del tariffario dell’lL.N.A. Forse nella ven-
dita di nessuna merce avviene quello che si verifica
nella vendita dell’assicurazione sulla vita, che cioé
l'influenza del venditore sul compratore nella scelta
dell’articolo (nell’assicurazione sulla vita, la forma)
& novantanove volte su cento decisiva,

Di qui, limportanza che riveste, nell’industria
dell’assicurazione sulla vita, I'avere a disposizione un
campionario che sia molto esteso, ma che nello stes-
so tempo né contenga articoli inutili, né risulti ca-
rente per le specifiche esigenze di particolari settori
della clientela. Di qui, inoltre, la necessitd che il
Venditore conosca bene il campionario ¢ sappia esi-
birlo, in modo da evitare quelle vendite che, a sca-
denza pit 0 meno breve, si riveleranno mal fatte,
attraverso il malcontento ¢ le recriminazioni dell’ac-
quirente insoddisfatto.

In un nen dimenticato articolo, pubblicato nel
fascicolo 20 (dicembre 1954) sotto il titolo « Le ta-
riffe dell’I.N.A. », Cronache dell'f N.A. richiamarono
attenzione dei lettori sullo sviluppo assunto dal ta-
riftario nel dopoguerra. Usciva, infatti, in quell’anno
la nuova edizione del tariffario, che si componeva di
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. Jocali: Tispondete alle tre
fe dell’'l. N. A.! Le risposte

r‘,m,iune saranno premiate.

488 pagine, superando di ben 106 pagine la prece-
dente cdizione del 1938, e conteneva ben 7 tariffe
incluse per la prima volta. Da allora, il numero del-
le tariffe & ancora aumentato di anno in anno, e
Cronache dell'l. N.A. non ha mancato di illustrare
¢i volta in volta tutte le novitd, appena venivano an-
nunciate all’organizzazione agenziale con gli usuali
mezzi di comunicazione. Si & notato allora, e si puo
notare ancor oggi, che in definitiva nessuna impresa
¢ in grado di fornire ai propri Produttori un cam-
pionario di forme cosi vasto ¢ completo ed aggior-
nato quanto 'LN.A. Ma questa opinione & condivisa
anche dai collaboratori della periferia? Oppure re-
putano che manchino tariffe richieste dal consuma-

tore del servizio, o che si metta troppo in imbarazzo
chi vende e chi compra per troppa varieta di tariffe
Necessariamente consimili?

Consapevoli dell'importanza che riveste, ai fini
della validita della merce che poniamo in vendita,
l'opinione dei nostri diretti rappresentanti presso la
clientela, in una parola di tutti quei collaboratori che
Possono essere raggruppati sotto la sintetica denomi-
Nazione di Produttori, vorremmo poter rendercene
Conto attraverso I'apposito Referendum che ora lan-
Clamo, basato sulle tre semplici domande: Le tariffe
dell'IN.A.: sono poche? sono troppe? quali offrite
€ perché?

I5T1ITOT0O HNAYIONALE
DELLE ASSICUKAZIONI

TARIFFE
ISTRUZIOMNE

E S E m P I

NORME DI PARTECIPAZIONE

Per partecipare al Referendum basta rispondere,
in non piic di 25 righe dattiloseritte, alle domade:
¢ LE TARIFFE DELL'I.NA. SONO POCHE? S0O-
NO TROPPE? QUALI OFFRITE E PERCHE'? ».
Premieremo con un assegno di L. 20.000 ognuna
delle dieci risposte che si saranno distinte per re-
quisiti produttivi e teenici. Se le risposte merjtevoli
saranno pit di dieci, si procedera al sorteggio. Le
risposte dovranno essere indirizzate da Agenti princi-
pali e di cita, Agenti viaggiant, Produttori, Agenti
locali, alla Segreterin Particolare dell'LN.A, entro il
15 novembre 1959,

delle
principali tariffe
praicate dall'INA

ISTITUTO NAZIONALE DELLE ASSICURAZHINI

1958
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Attivita edilisia

Il secondo edificio
dell’INA

nella citta

di Alessandria

Le proprieta dell'l N.A. in Alessandria consistono
attualmente in due immobili. Il primo, in Corso Ro-
ma 14, fu acquistato nel febbraio del 1926; ¢ un
fabbricato di 13.450 mc., cestruito su un terreno
di 890 mq. nell'ultimo periodo del secolo scorso:
data la posizione centrale, vi trovdo sede I’Agenzia
generale.

Nel 1953 la Soc. Shell propose all'lstituto I'ac-
quisto di un’area per la quale essa aveva una pro-
messa di vendita da parte del Comune; in tale occa-
sione fu attentamente valutata 'opportunitd o meno
di un secondo intervento edilizio. Si osservo che la si-
tuazione economica della cittd ¢ solida, con un’in-
dustria notevolmente sviluppata, in cui, accanto ai
grossi complessi, opera una fitta schiera di medie
e piccole uniti; che i collegamenti automobilistici
hanno avuto recentemente un notevolissimo svilup-
po e che l'area offerta si trova appunto in un nodo
di intersezione delle grandi arterie di traffico che con-
giungono Genova-Torino-Milano, il che avrebbe da-
to alla muova proprietd requisiti di buona commer-
ciabilitd ed appetibilita, Oltre a cid, ebbe il suo peso
la considerazione che I'operazione avrebbe favorito
lo sgombero dell’edificio in via Roma, che, trasfor-
mato interamente ad uffici, avrebbe potuto produrre
un maggiore reddito. Fu quindi autorizzato I'inter-
vento edilizio, per il quale la Soc. Shell, proprictaria
di un’area limitrofa, poneva come unica limitazione

che non fosse utilizzato per linstallazione di pompe
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Oltre all'immobile di nuova costruzione,

in copertina, 1'Istituto possedeva gid dal 1926 un immobile

ad Alessandria, nel centralissime Corso Roma. Pubblichiamo

qui sopra la fotografia dell'edificio, che accoglie anche la
sede della Rappresentanza dell'LN.A.

da noi riprodotio

per erogazione di carburanti, di sale di lavaggio e
lubrificazione di macchine e per commercio di pro-
dotti in concorrenza con la Societd stessa.

[’area di mq. 1170 ¢ sita fra la via Marengo, la
via Damiano Chiesa, via Isonzo e via Cairoli.

La costruzione, che & stata progettata dal dottor
ing. Leandro Wilmo Montiglio, comprende due fab-
bricato di tono medio, con fronte principale sulla via
Marengo, collegati da un corpo basso retrostante,
nel quale & stata ricavata una spaziosa autorimessa
di circa mq. 650. La Sovraintendenza ai lavori & sta-
ta affidata all’ing. Antonio Massobrio di Alessandria.
Gli edifici, che coprono una superficie di circa metri
quadrati 1.100 si compongono di quattro piani, oltre
il piano terreno. In essi sono stati ricavati: 24 ap-
partamenti da 3 o 4 vani utili oltre i servizi; 12 luci
di negozio con ubicazione sulle tre vie principali,
I'autorimessa sopra accennata, oltre I'appartamento
del portiere ed i locali per i servizi comuni.



La nota del medico

All' aria aperta!

Questo titolo — che l'arguto scrittore toscano,
Renato Fucini, diede ad una sua raccolta di bozzetti
— mi ofire lo spunto per alcune considerazioni di
ordine pratico sull'igiene dell’abitazione, tenendo con-
to di qualche inconveniente che il progresso e la
civilta sono venuti creando nel campo dell’igiene.

Dalla capanna preistorica alle moderne case di vetro

L’uvomo primitivo non aveva un’abitazione. 11 suo
corpo era adatto alla libera natura. Si difendeva
dalle intemperie, dalla neve, dalle tempeste quando
e come poteva: per lo pilt rifugiandosi in caverne
naturali scavate dal tempo nella roccia.

Poi, a poco a poco, si accorse che era necessario
difendersi non soltanto dalla inclemenza del clima
ma anche dalle aggressioni delle bestie feroci e dei
suoi stessi simili: comincio, cosi, a costruire le prime
e non certo artistiche capanne, poi modeste casupole
di pietra rozza senza camini e, forse, anche senza
finestre.

Prodotti della caccia e un po’ di frutta selvatica
costituivano tutto il suo nutrimento,

Eppure, quest'uomo che aveva cosi poche esi-
genze, abituato ad un’esistenza veramente dura, io me
lo immagino abbastanza contento, sereno, sano,
forte e, quando riusciva a sfuggire alle mille insi-
die tesegli da ogni parte, anche longevo.

Su dieci nati, ne sopravvivevano ben pochi: forse
uno, forse due soltanto, ma costoro potevan dirsi
veramente forti, corazzati com’erano contro tutte le
forze avverse della natura, e pronti ad affrontare
aspre lotte e rischi di ogni sorta.

Avevano, ciog, quelle qualitd che invano cerchia-
mo nell'uvomo del secolo XX.

Costui vive in condizioni del tutto diverse: in
cittd affollate e rumorose, in case riscaldate con ter-
mosifone e fornite di dispositivi per il condiziona-
mento dell’aria; provviste di acqua corrente e di
illuminazione al neon; si nutre in altro modo e sulla
scorta di precise norme dettate dalla « scienza del-
I'alimentazione »; lavora, si agita e si affanna a pro-
durre, a rinnovare, a creare nuovi mezzi di vita e a
costruire aerei a reazione; muove all'attacco di pia-
neti sconosciuti e, cosi, sempre piu si allontana dal
primitivo e semplice andamento di vita, sempre
pilt si allontana da quelle che sono le vere « condi-
zioni biologiche ». Potremmo dire, « dalla Natura ».

Nel nostro processo di sviluppo verso la civilta,
noi seguiamo una via che potrebbe dirsi biologica

e tornare indietro su di essa non & possibile senza
rinunziare per cid stesso ai progressi conseguiti nel
corso dei secoli.

Certo ¢ che 'uvomo primitivo nel metter su quat-
tro mura grezze, poco piu alte di due metri, che
dovevan servire da riparo contro le intemperie ¢ con-
tro le aggressioni di bestie e di nemici, non pensava
davvero ai futuri grattacieli di New-York!

Eppure, enorme fu la portata di quel suo primo
passo. Con quelle quattro mura egli aveva, tradotto in
pratica l'idea della casa, creando un ambiente, il
primo ambiente per la razza umana, un mondo che
per la maggioranza degli uomini di oggi & quello in
cui essi trascorrono la pit gran parte della propria
vita.

Con la casa 'nomo si & creato un vero e proprio
« clima privato », si & in certo senso reso indipen-
dente dalla natura, ed & grazie all’abitazione ch’egli
& riuscito a trasferirsi da un punto all'altro della ter-
ra sino ad abitare quasi tutto il globo.

Affermazione, questa, di immensa portata: senza
la casa, infatti, 'uomo non avrebbe potuto domina-
re il mondo.

Come ha risolto 'vomo moderno il problema della
casa?

Non bene! Non esiterebbe un solo istante a ri-
spondere un igienista anche non eccessivamente esi-
gente.

Nei centri urbani, spesso si & costretti a vivere
nelle cosiddette case-alveari, in appartamenti costi-
tuiti da anguste camerctte dalle pareti sottili, riso-
nanti, rumorose, nelle quali il nucleo familiare —
che pure ha il sacrosanto diritto all’intimita, al bi-
sogno di sicurezza emotiva — non si trova a proprio
agio ed ha la triste impressione di aver perduto quel
senso di intimitd che il focolare deve avere.

Le cosiddette case-alveari, inoltre, rendono fre-
quenti i contatti interpersonali, obbligano gli indivi-
dui ad incontrarsi pili volte nella giornata ¢ a vivere
reciprocamente le pill svariate esperienze. Si aggiun-
ga a tutto questo I'eccesso di rumori (dalla radio al-
la televisione che spesso funzionano a tutto volume
nell’appartamento vicino; le vibrazioni dell’ascenso-
re; i continui squilli del telefono propric e quelli
provenienti dal cortile; il ticchettio delle macchine
da scrivere se nello stabile, per nostra delizia, sono
sistemati anche uffici di rappresentanza o di altra
natura; grida ¢ pianti di bambini provenienti dallo
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In America ed in Europa sono da tempo in funzione orga-
nizzazioni appositamente costituite per far beneficiare della
vita all'aria Hbera | soci aderenti. Il Club alpine, il Tourng
Club, I'ENAL, provvedono In Italla a proficue inizlative di
spart e di svago a contatto con la natura, Per | giovani, al
fine di sviluppare le Jore migliorl energic morall e fisiche
ed abituarli al superamento delle difficolta, si adoperano in
Italia, con i loro reparti, le Associazioni degli « Scout»

appartamento di sopra o di sotto) ¢ si comprende co-
me la casa che dovrebbe essere un’oasi di pace fini-
sca col diventare un inferno, donde il desiderio di
« evadere », di rimancre a casa il meno possibile,
di cercare un’altra abitazione pin calma, pit tran-
quilla, pit serena per difendersi da tutti questi ecci-
tamenti ¢ « aggressioni » che mantengono 1'organi-
smo in uno stato di tensione pressoché continuo.

L’aria dei centri urbani tende sempre pin ad

inquinarsi

Agli inconvenicnti delle case-alveari deve aggiun-
gersi, poi, che le citta moderne vanno sempre piu
perdendo le tranquille e riposanti « zone di verde ».
Le citti-giardino di cui tanto si ¢ parlato cedono
ovunque il passo al solito agglomerato urbanistico.
E mentre aiuole, alberi e vegetazione in genere van-
no scomparendo di fronte alle implacabili esigenze
urbanistiche, aumentano, invece, le sostanze tossiche
che contribuiscono ad inquinare Iaria che respiriamo
(fumi provenienti da impianti industriali o da riscal-
damenti domestici che utilizzano nafta, carbone, ecc.;
fumi e polveri provenienti dalle officine del gas, dalle
raffinerie di petrolio, dai gas di scarico dei veicoli
con motori a benzina o a nafta; dalle lavorazioni
industriali, ecc.).

E' ormai accertato che gli inquinamenti atmosfe-
rici possono causare irritazioni agli occhi, al naso,
alla gola, provocare senso di nausea, vomito, dimi-
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nuzione dell’appetito, insonnia, irritabilita, disturbi
{unzionali dell’apparato respiratorio e circolatorio.
S’intende che gli effetti di queste sostanze tossiche,
ormai ben identificate (anidride solforosa, acido solfo-
rico e ossido di carbonio) che inquinano 1’atmosfera
urbana, saranno ancora pill perniciosi per i soggetti
deboli, per i malati di cuore, per i bronchitici cro-
nici, per gli asmatici e per tutti coloro che siano
comunque tarati o fisicamente poco eflicienti.

Il problema, come si vede, ¢ di notevole impor-
tanza e riveste carattere di vero ¢ proprio problema
sociale. Non spetta a noi, si capisce, il compito della
difesa della purezza dell’atmosfera urbana. Quello
che noi possiamo dire & questo: coloro che per ne-
cessitd di lavoro sono costretti a vivere nei grandi
centri urbani e in ambienti chiusi, non si sottraggano
nelle ore libere dal lavoro all’azione benefica della
aria limpida e pura, del sole, della luce, e si allon-
tanino, sempre che possibile, dalla citta.

Purtroppo, vediamo come impiegati ed operai
costretti a vivere per otto-dieci ore al giorno in am-
bienti chiusi, preferiscano sovente trascorrere la sera-
ta in un cinema o in altri locali di divertimento dove
aria, forse, ¢ ancor piu viziata di quanto non
fosse quella dell’ambiente di lavoro, piuttosto che
restarsene all’aria aperta e possibilmente lontano dal
centro della citta.

Casa ideale !

Una casa ideale non dovrebbe esserec molto gran-
de: dovrebbe ospitare una o due famiglie al massimo,

Isolata, poco elevata, orientata in modo da ri-
cevere largamente il sole, fornita di ampie finestre
che consentano alla luce di raggiungere gli angoli
pit riposti delle camere.

Raccolta, accogliente, sobriamente arredata, dalle
pareti prive di « carte da parati », spoglia di inutili
e spesso dannosi tendaggi e tappeti (veri ricettacoli
di polvere!) e, nello stesso tempo, dotata di ogni con-
forto moderno.

Sull’esempio delle casette individuali inglesi (cot-
tages) dovrebbe avere intorno un giardino, anche pic-
colo, tanto quanto basta a crearc quel « delizioso
isolamento » che mentre ci mette al riparo dalle infi-
nite molestic del vicinato tanto contribuisce con un
albero di acacia o con un « affacciarsi di fronde
oltre un cancello » a creare una nota di serenita
agreste € a darc anche ad una grande metropoli lo
aspetto di un immenso, diradato villaggio.

Case siflatte, ospitali, luminose, gradevoli, acco-
glienti, sono, a parer nostro, un potente mezzo di
moralizzazione delle masse, un efficace concorrente
delosteria e di altri locali di trattenimento e rap-
presentano un vero e proprio rimedio contro la tur-
binosa vita moderna, se non addirittura — per dir-
la con un rimedio di moda — un ottimo « tran-
quillante »,



Vita

del

Gruppo

Nella

Generale

Direzione

dell’ INA

A sgeguito del collocamento in
quiescenza per raggiunti limiti di
etd del 1" Ispettore di Zona, sig.
Fernando Angelo Damiani, I'lspet-
tore Compartimentale, dott. Enri-
co Sabattini, assume temporanea-
mente dal 2 settembre c.a, Ja tito-

laritd del Centro Ispettive di Ge-
nova, conservando qualla del Cen-
tro Ispettivo di Torino,

Nella
Direzione Generale

della

L'Ispettorato delle Marche ha
indetto, per I'esercizio corrente,

Fiumeter

una gara di produzione per i Sub-
agenti della zona.

Tale iniziativa ha il precipuo
scopo di potenziare l'organizzazio-
ne produttivo-periferica e di svi-
luppare i portafogli delle Sub-
agenzie,

La Direzione generale ha ade-

rito con il riconoscimento dei so-

pra accennati premi, certa che i
risultati finali saranno pitt che po-
sitivi,

A. e Assitalia

Nelle Agenzie Generali 1. N.

MOVIMENTI
NOMINE
DELEGHE

AGRIGENTO

Il nuwove numero
telefonico dell’Agen-
zia é 21.036.

AOSTA

L’Agenzia genera-
le si é trasferita nel
nuovo immobile INA
situato al Viale Sta-
zione, 24, Il numero
del telefono é rima-
sto invariato.

P1ACENZA

I nuovi numeri te- |
lefonici della Agen- |

zia generale sono i
seguenti : 22,236 e
23.237.

TREVIGLIO

L’Agente generale,
dott. Mario Mancini,
ha autorizzato la si-
gnora Clara D’Azzo
in Griffith a firmare
gli atti amministra-
tivi di Agenzia.

TREVISO

Il numero del te-
lefono dell’Agenzia
generale ¢ 21738 e
non 21.217, come pre-
cedentemente pub-
blicato,

CASTELLAMMARE DI STABIA

Insediamento del nuove Agente generale, cav. Catello Monti

11 giorno 4 agosto presso
I’Agenzia generale di Ca-
stellammare di Stabia ha
avuto luogo la cerimonia
dell'insediamento del nuo-
vo Agente generale cav.
Catello Monti.

Sono intervenuti il Ti-
tolare del Centro Ispetti-
vo di Napoli, sig. Fernan-
do Cianetti, ed il Primo
ispettore aggiunto, dottor
FEugenio Izzo. Erano anche
presenti gli Ispettori am-
ministrativi, geom. Ger-
mano Serafini e rag, Al-
fredo Lattanzi.

Ha preso per primo la
parola 'ex Reggente del-

I'Agenzia sig. Giovanni
Bonini, i1 quale ha dato
il benvenuto al neo Agen-
te generale, presentando-
gli il personale ammini-
strativo e produttivo.
Subito dopo ha preso la
parola il Titolare del
Centro Ispeitivo, che, a
nome della Direzione ge-
nerale, ha rivolto un fer-
vido saluto al cav. Catello
Monti, formulando l'au-
gurio per I'Agenzia gene-
rale di Castellammare di
Stabia di un avvenire
sempre migliore, e intrat-
tenendo i presenti sulle
possibilitd di migliorare

le relazioni umane e di
dare indirizzi moderni al-
lattivitda dell’Agente.

Ha risposto a tutti il ca-
valier Catello Monti che,
dopo aver ringraziato del
saluto rivoltogli, ha ricor-
dato { suoi anni giovanili
trascorsi presso ’Agenzia
generale di Castellam-
mare di Stabia al fianco
di suo fratello, commen-
dator Francesco Monti, ed
ha confermato alla Dire-
zione generale la pro-
messa di portare 'Agen-
zia generale di Castellam..
mare di Stabia al pit alto
livello produttivo.

Castellummare di Stabia - 11 cav, Catello Monti, insieme all'Organizzzazione agenziale ed al
Titolare del Centro Ispettive di Napoli
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TRAPANI

La consegna della Medaglia d’oro a due benemeriti collaboratori dell’L.N.A.
a Castelvetrano ed a Mazara del Vallo

Il giorno 18 luglio nel
salone dell’Hotel « Seli-
nus » in Castelvetrano con
I'intervento di tutte le
Autorita cittadine, il dott.
Alberto Bianchi, Titolare
del Centro ispettivo LN.A,
di Palermo, ha consegna-
to al prof. Giotenni Len-
tini la medaglia d'oro
« Lavoro e Fedella » uni-
tamente ad una iettera di
elogio del Direttore Ge-
nerale, quale riconosci-

mento della lodevole atti-
vita svolta dal prof. Len-
tini a favore dell’Ente sin
dal 1913.

Il dott. Alberto Bianchi,
nel ringraziare gli inter-
venuti, a nome del Diret-
tore Generale dell'LLN.A.
e suo personale, ha elo-
giato l'opera del festeg-
giato. Ha quindi preso la
parola il comm. Massari,
Agenie generale di Tra-
pani, il quale, associan-

dosi alle lodi del dottor
Bianchi, ha voluto espri-
mere al festeggiato la sua
profonda stima ed ammi-
razione,

Il prof. Lentini ha infi-
ne ringraziato per l'atte-
stato ricevuto e per le lu-
singhiere parole a lui in-
dirizzate, confermando il
suo profondo attaccamen-
to agli ideali assicurativi
ed all'LN.A,

Trapani - Il eav. Gaspare Glammarinare, accanto al Titolare del Centro Ispefttivo di Pa-
lermo, all'Agente generale ed alle .e\uto:-iith. ourante la cerimonia della consegna della me-
aglia d'oro
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1 Trapani -
# Lentini,

I1 prof. Glovanni
festeggiato dalle Au-
toriti e dagli amici dell'Orga-
nizzazione

Il giorno 25 luglio in
Mazara del Vallo, nel sa-
lone del Circolo «Mokar-
tas, alla presenza delle
Autoritd cittadine, del
dott. Alberto Bianchi, Ti-
tolare del Centro Ispetti-
vo LN.A. di Palermo, del
dott. Francesco Lentini,
Ispettore aggiunto e del
sig. Forlani del predetto
Centro, ha avuto luogo la
cerimonia per la conse-
gna al cav. Gaspare
Giammarinare di una me-
daglia d'oro <Lavoro e
Fedelta» offerta dal com-
mendator Massari a que-
sto valente e onesto col-
laboratore che, per un
trentennio, ha svolto la
sua attivitd assicurativa
con dignita e competenza.

Ha preso la parola il
comm., Gaetano Massari
che ha illustrato con bre-
vi ed efficaci parole la vi-
ta operosa del cav. Giam-
marinaro  rivolgendogli
parole affettuose di com-
1ruato.

Ha fatto seguito il dott.
Alberto Bianchi, che ha
rivolto parocle di elogio al
solerte collaboratore,

ERRATA CORRIGE

A pag. 39 del fascicolo
75/76, nella nolizia riguar-
danle il conferimenta del-
la Medaglia d'oro al sig.
Codeluppi, anziché «Agen-
te generale di Reggio
Emilia, sig. Lulgi Mastro-
piatron, devesl leggere
«Agente genercle di Reg-
gie Emlilia, sig. Augusic
Somain,




Nelle Agenzie

Generali

della Fiumeter

CUNEO

Demmo notizia nel fa-
scicolo precedente della
inaugurazione — allapre-

La propaganda

senza del comm. Brumi e
di tutti gli Agenti gene-

rali del Piemonte — dei
nuovi uffici dell’Agenzia
generale di Cuneo.

Dei nuovi uffici e della
cerimonia dell'inaugura-
zione ci sono state suc-
cessivamente irasmesse
alcune belle fotografie.

delle Agenzie Generali I.N.A. e Assitalia

FORLI

Partecipazione alla IX Fiera di Forli

L'inaugurazione della
Fiera di Forli ¢ avvenuta
alla presenza del Ministro
Taviani, che ha conside-

Forli - I1 Ministro Taviani
con le altre Autoritd di For-
Il wvisita lo stand allestito
dalla Rappresentanza del-
VTIN.A, 1 giorno della
inaugurazione della IX Ficra

rato i tre aspetti princi-
pali che la manifestazione
include ai fini dello svi-
luppo economico della re-

gione, In tale zona, in-
fatti, convergeno inizia-
tive a carattere agricolo,
a tipo turistico ed a ca-
rattere industriale,

Dopo l'inaugurazione, il
Ministro, con le Autorita,
ha visitato i vari padi-

Di esse ne pubblichiamo
due, inerenti al gruppo
dei presenti alla cerimo-
nia e ad un particolare
dei nuovi uffici agenziali.

Cuneo - I presenti alla cerimonia. - Un interno del-
I'Agenzia generale

ghioni della Fiera. Tra
questi era anche lo stand
con cui la rappresentanza
dell’LN.A. ha provveduto
ad essere presente alla
manifestazione. Il Mini-
stro st é soffermato lun-
gamente presso lo stand
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dell'ILN.A. interessandosi
ai dati ed alle raffigura-
zioni concernenti il lavo-
ro dell’'Ente, insieme al-
'Agente generale, com-
mendator Evaristo Zam-
belli, che gli ha illustrato
i progressi compiuti dal-

MODENA

I'LN.A. nella provinecia di
Forli.

Al Ministro, al Prefetto
ed alle autoritd interve-
nute alla cerimonia sono
stati inoltre distribuiti
numerosi opuscoli di pro-
paganda dell'lLN.A.

L’INA presente con uno stand alla XXI1 Fiera

Su di un'area quasi
doppia rispetto a quella
della scorsa edizione e
con un concorso straordi-
nario di espositori e i
pubblico, ha aperto i suoi

battenti la XXI* Fiera d»
Modena, una fra le ma-
nifestazioni pin significa-
tive della attivitd indu-
striale, commerciale ed
agricola della zona.
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In rappresentanza del
Governo, il Minislro del-
I'Indusiria e del Commer-
cio, on. Coclombo, ha
inaugurato la mostra fie-
ristica e, congiuntumente
alle maggion Autorita
locali, ha passalo in ras-
segna i vari stands, sof-
fermandosi, in particola-
re, presso quello allestito
dal’I.N.A. dove & stato
accolto dall’Agente Ge-
nerale, comm. Domenico
Pesavento, e dell'Ispet-
tore Aggiunto del Centro
Ispettivo, rag. Enzo Clara,.

I1 Ministro ha avuto pa-
role di vivo elogio per il

5

: NA:
i 1‘.:{ DELLE 5310'.}!'1 2
n

padiglione riproducente,
in forma chiara ed effica-
ce, tutte le forme di pre-
videnza istituite dallo
LN.A. e si é& intrattenuto
a lungo con 'Agente ge-
nerale e con I'Ispettore
Clara, del Ceniro Ispetti-
vo di Bologna, interessan-
dosi all'opera fin qui
svolta dall’ Istituto nel
campo sociale e previden-
ziale,

All'on, Ministro ed a
tutti gli intervenuti sono
state offerte alcune fra le
pubblicazioni pil signifi-
cative predisposte ed edi-
te a cura dell'LN:A.

Sopra: Medena - I1 Ministro
Colombo si intrattiene con il
rappresentante dell'l N.A, nel-
la visita allo stand dell'Isti-
tuto. Cremona - Il modellino
del palazzo dell'LN.A. realiz-
zato dall'Agenzia generale,
per il eoncorso provinciale di
educazione stradale. Sotto:
Modena - L'aspetto notturno
dello stand allestito dalla
Agenzia generale per la XXI
Fiera della citta

- %



Treviso
previdenziali.
dall’Agenzia generale.

INA - Scuola

TREVISO

(da sinistra a destra dall'alto) - La riunione di una classe, con

Asgistenza ai refettori scolastiei

Come negli anni prece-
denti, anche per l'anno
scolastico 1958 -59 TA-
genzia generale di Trevi-
s0, proseguendo nel pro-
gramma prefissosi di at-
tivitd nell’ambito scola-
stico, ha messo a disposi-
zione dei Patfronati sco-
lastici 700 piatti di cera-
mica, fornelli a gas e ma-
teriale utile per le neces-
sith della Scuola.

Su segnalazione del
Proyveditorato agli Stu-
di, le stoviglie, per I'an-
no 1958-59, sono state as-
Segnate ai refettori scola-
stici dei Comuni di Mo-
gliano Veneto, Zero Bran-
o, Scandolara ed alle
Scuole Industriali di Tre-
viso,

La d.btrmunone del
materiale & avvenuta, in
ogni complesso scolastnco,

alla presenza degli alun-
ni, delle Autoritd locali
e scolastiche, del Sovra-
intendente dell’Agenzia
di Treviso in assenza del
Titolare, comm. Piero
Pozzan, costretto a resta-
re lontano per malattia,
ma che ha seguito con
solerzia il lavoro propa-
gandistico, che man mano
si andava sviluppando.
In tutte le mriunioni,
riuscitissime per 1'impe-

l'insegnante,

gno organizzativo, hanno
preso la parola i vari Di-
rettori Didattici, i quali,
clire che wingraziare la
Agenzia di Treviso, han-
no voluto sottolineare,
con appropriate parole,
I'alto significato della
previdenza nelle Scuole,
con particolare riferimen-
to alle benemerenze del-
I'LN.A.

Il sig. Felici, Sovrain-
tendente dell’Agenzia di
Treviso, ha, in ogni riu-
nione, fatto ampiamente
risaltare le finalitd dello
IN.A. nel campo nazio-
nale e nella Scuola, fa-
cendo soprattutio rilevare
gli alti scopi educativi

-

La Previdenza é una prerogativa dei popoli civili, che si
preoccupano di rafforzare e di salvaguardare le realiz-
zioni del presente con consapevole percezione dei proble-

mi e delle incognite del futuro.

per una
- Le Autoritd ed i rappresentanti dell’Agenzia inaugurano un refettorio scolastico.
- Il Sovraintendente di

Mlustrazione dei concetii
= Gli artistici piatti donati

Treviso visita con il Dircitore della Scuola un laberatorio scientifico

della previdenza assicu-
rativa patrocinata dal Mi-
nistero della Pubblica
Istruzione,

Tutte le manifestaziom
s: sono chiuse in un cli-
ma di soddisfazione da
parte dei Dirigenti dei
Patronati Scolastici, delle
Autoritd locali e scola-
stiche e soprattutto degli
alunni assistiti dai Patro-
nati stessi

Oggi, quast tutti i re-
fettori scolastici della zo-
na di Treviso vantano di
possedere le stowiglie di
ceramica, dove spicca, al
centro, la caratteristica
« Casetta » del/LN.A.

' N

o
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FORLI

Premiazioni dei vincitori del concorso INA-SCUOLA

A conclusione dell’an-
no scolastico 1958-1959,
con tre premiazioni svol-
tesi a Forli, Cesena ¢ Ri-
mini sono stati festeggiati
i risultati del concorso
IN.A.-Scuola.

Alla cerimonia della
premiazione degli alunni
di Forli, che si & svolta
nell’'aula magna della
Scuola Aurelio Saffi, han-
no partecipato dutti i
componenti del Comitato
IN.A.-Scuola ed i rap-
presentanti dell’Agenzia
generale.

Il Presidente del Comi-
tato ha preso per primo
la parola per illustrare
gli scopi sociali ed educa-
tivi perseguiti dall'LN.A.,
con l'istituzione del con-
corso annuale a premi.
Successivamente, 'Ispet-
tore scolastico prof. Bez-
zi, rivolgendosi agli alun.
ni presenti, ha pronun-
ciato un discorso duran-
te il quale ha esortato
gli scolari ad essere pre-
videnti e risparmiatori,
spiegando  convincente-
mente i motivi che ei in-
ducono a pensare al do-
mani.

Terminato il discorso,
ascoltato attentamente da-
gli allievi, si & proceduto
alla premiazione dei vin-
citori del concorso. Alla
alunna Laura Casadei ¢
stata consegnata una bi-
cicletta, ed agli alunni
Enzo Romboli e Giovan-
ni Marcuccio un bel libro
illustrato,

Con l'intervento del Ti-
tolare del Centro Ispetti-

Iieerbo = I1 dott.

vo di Bologna, dotf. Fer-
ri Bernardini, dell’Agen-
te generale di Forli, com-
mendator Evaristo Zam-
belli, del Presidente del
Comitato I.N.A.-Scuola,
rag, Ponzi, dell'Ispeftore
scolastico, prof. Lucarel-
li, e di numerosi direttori
didattici della =zona di
Cesena, si é svolta, nel
Teatro della Scuola Ele-
mentare Marinelli, 1a ce-
rimonia della premiazio-
ne degli alunni vincitori
del Concorso ILN.A.-Scuo-
la 1958-59,

Il Presidente del Co-
mitato ILN.A.-Scuola, ter-
minati i canti patriottici
eseguiti dagli alunni pre-
senti, ha loro illustrato i
nobili risultati che lo
LN.A. desidera raggiun-
gere con il concorso del
risparmio assicurativo,
manifestando il suo com-
piacimento per il felice
esito ottenuto anche que-
st'anno,

Ha poi pronunciato un
discorso molto applaudi-
to il direttore didattico,
prof. Fabbri.

Nella palestra coperta
della Scuola elementare
D. Raggi si é svolta la
cerimonia della premia-
zione degli alunni vineci-
lori del concorso ILN.A.-
Scuola nella zona di Ri-
mini,

Vi hanno partecipato il
Provveditore agli Studi
per la provincia di Forli,
prof, Adolfo Nencini, con
tutti i Direttori Didattici
della zona di Rimini,
nonché I'Agente generale
dell'L N.A.,, comm, Ewvari-

Gluseppe Galanti si congratula con 'Ispettore scolastico della citid,
bicicletta ad un alunno meritevole
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sto Zambelli, con alcuni
suoi principali collabora-
tori,

Prima il Presidente del
Comitalo ILN.A.-Scuola,
rag. Ponzi, e successiva-
mente 1'Ispettore scola-
stico, prof. Lucarelli,

CATANZARO

hanno preso la pawola
per illustrare il significa-
to della cerimonia ed il
nobile scopo che si pre-
figge di raggiungere il
Comitato stesso con la
propaganda della previ-
denza assicurativa.

Consegna di premi di solidarietd scolastica

A seguito della manife-
stazione svoltasi, con par-
ticolare solennitd, a Ca-
tanzaro, altra simile ma-
nifestazione ha avuto luo-
go presso il Cireolo Di-
dattico di Decollatura,
che ha avuto il maggior
numero di premiati.

Nel corso della cerimo-

nia, alla quale oltre alle

Autorita civili e religiose
del Coemune, erano pre-
senti I'Agente generale
dell'lLN.A. Nicola Lo-
stumbo ed il Titolare del
Centro Ispettive avvoca-
to Paride Paris, sono sta-
ti ampiamente illustrati
eli alti fini ed il signifi-
cato dei premi.

In una successiva ma-

VITERBO

nifestazione, nell’aula
della 4" classe elementa-
re del 2° Circolo di Ca-
tanzaro sono stati conse-
gnati due premi di < So-
lidarietd Scolastica » agli
alunni Giuseppe Fulcini-
ti e Vincenzo Raione, che
non erano stati favoriti
dalla sorte mnel sorteggio
dei cento premi assegnati
all’Agenzia generale,

I due premi sono stati
offerti direttamente a1
due alunni dall’Agente
generale Nicola Lostum-
bo, per lo spirito di ab-
negazione verso il loro
compagno Arone, affetto
da poliomielite, che han-
no trasportato giornal-
mente in braccio da casa
a scuola e viceversa.

Doni dell’Agenzia Generale agli slunni pit meritevoli

Nell'aula magna della
Scuola « Principe di Na-
poli », presenti le Autori-
ti scolastiche, si é pro-
ceduto alla distribuzione
di cospicui doni, offerti
dall'Agenzia generale di
Viterbo agli alunni pia
meritevoli dei due Circoli
didattici di Viterbo.

Dopo il saluto dell’A-
gente generale, comm.
Ignazio Tricomi, !'Ispet-

= Il comm.

tore Superiore del Com-
partimento di Roma, dott.
Giuseppe Galanti, ha effi-
cacemente illustrato agli
alunni, con concreti ele-
menti tecnici e didattici,
I'importanza del rispar-
mio e della previdenza.

Al termine della ceri-
monia, gli alunni premia-
ti hanno assistito alla
proiezione di un film, of-
ferta dalla stessa Agen-
zia generale,

Tricomi consegna la




Forli (da sinistra a destra,
= I1 Provveditore agli Studi di

dall'alto) - La bimba vincitrice del concorso scolastico di Rimini riceve in premio la bicicletia.
Forll parla a Rimini sul significato della cerimonia. - A Cesena, nel corso della cerimonia,

i bimbi eseguono aleuni canti. = Una bimba della scolaresca di Rimini recita una poesia sulla Previdenza

Catanzaro -
Due momenti
delle cerimo-
nie svollesi
nelle scuole di
Decollatura e
di Catanzaro
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Nel:mondo assidura i_'-i"i{;.o

Il Rendez-vous degli assicuratori

a Montecarlo

Dal 7 al 12 settembre
si e svolto a Montecarlo
il consueto reduno ennuwa-
le degli assicuratori, al
quale hanno partecipato
636G persone, provenienti
da 29 Paesi.

Oiltre ai colloqui ed alle
transazioni fra assicura-
tori e riassicuratfori, che
costituiscono la caratie-
ristica di questo «Rendez-
vouss, st sono svolte, cost
come é avvenuto lo scor-
s0 anno, riunioni di lavo-
ro di Commissioni dipen-
denti dal Comitato Euro-
peo delle Assicurazioni e

di Gruppi del Mercato
Comune.
Ed ecco in breve la

cronaca dei lavori svolti
da tali organismi.

1) Commissione per-
manente del rischio ato-
mico del CEA. (7-8 set-
tembre). — La Commis-
sione ha studiato i pro-
getto di convenzione in-
ternazionale sulla respon-
sabilitd civile nel eampo
dell’'energia nucleare, at-
tualmente in corso di ela-
borazione presso diverse
organizzazioni internazio-
nuli e specialmente pres-
so VO.ECE, Gl assicu-
ratori, in una risoluzione
indirizzata all’Agenzia
Europea per UEnergia
Nucleare, hanno riaffer-
mato in quest'occasione
la loro adesione ai se-
guenti principi:

a) responsabilitd o-
biettiva dell’esercente e
sua cenalizzazione su di
esso per le installazioni
fisse e per le materie nu-
cleari trasportate;

b) nel contempo: re-
sponsabilita limitata nel-
UVimporto e nel tempo. La
limitazione dell’importo
dovra intendersi per in-
stallazione, e non soltan-
to per inforlunio, per le
installazioni fisse; per i
rischi relativi ai traspor-

ti terrestri, fluviali, ma-
rittimi ed aerei, per viag-
gio, e fissata uniforme-
mente per tutfe le parti
contraenti;

c) gli assicuratori
hanno riaffermato le loro
preoccupazioni mei con-
fronti del termine di pre-
serizione dell’azione di ri-
sarcimento, fissata dal
progetto di convenzione
in 10 anni, che semnbra
non tener conto della na-
tura dei sinistri nucleari
(che spesso sono ad ef-
fetto ritardato, ovvero si
verificano per insidiose
contaminazioni successi-
ve), mentre ci si trova in
presenza di un regime di
responsabilita  obiettiva,
in cui la sola cosa da pro-
vare & giustamente il
nesso fra causa ed effetto;

d) gli assicuratori ri-
cordano, infine, che il
principio della canalizza-
zione sull’esercente mnon
pud avere lo scopo di
sminuire il senso di re-
spomsabilita  (di  coloro
che si occupano del ira-
sporto o della fornitura
di materie nuecleari, ad
esempio) e che non debba
aver luogo altro ricorso
possibile dell’esercente
nei confronti di un terzo
che in caso di colpa in-
tenzionale, ovvero se il
ricorso sia previsto nel
contratto,

2) Gruppo di Lavoro
«Mercato Comune» e sua
sottocommissione « Tra-
sportis, (8-9 seftembre). -
Il Gruppo ha preso no=-
ta dei lavori svolti dalle
autorita della Comunitd
Economica Europea circa
i problemi sollevati dal
Trattato di Roma in ma-
teria di assicurazioni pri-
vate,

3) Gruppo di Lavoro
«Incendi» (10 settembre).

Il Gruppe ha preso
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nota dei lavori svolti ad
Amburgo nei giorni 20-22
maggio 1959 dal suo Co-
mitato Tecnico Permua-
nente e ha stabilito il
programma di lavore di
questo Comitato per gli
anni 1959-1960, che com-
prende in particolare:

a) lo studio del «ri-
corso dei terzis: o que-
sto riguardo & stata pre-
vista la costituzione di
wuna apposita commissione,
formata da tecnici e giu-
risti;

b) Vassicurazione ¢in-
dexata » (su quest'urgo-
mento sard preparata und
relazione da parte del sig,
Beineix);

c) differenza fra i
prezzi di ricostruzione nel
giorno del sinistro e nel
giorno di sostituzione (lo
argomento sard studiato
in commissione);

d) proseguimento del-
lo studio della delegazio-
ne italiana sui sistemi di
elaborazione delle tariffe
industriali in diversi Pae-
si.

Inoltre, il Gruppo ha
confermato che vengono
costituite delle sottocom-

missioni per lo studio dei
seguenti argomenti:

a) demarcazione fra i
rischi <«rotture di mac-
chine» e «danni elettri-
ci» (su iniziative della
Germania);

b) tariffazione dei
mulini da grano (su ini-
ziativa delle Francia);

¢) classificazione de-
gli estintori, avuto ri-
guardo ai nuovi materia-
li e tipi di costruzione (su
iniziativa della Svizzera).

Infine, il Gruppo < In-
cendios ha espresso il
desiderio di raccogliere
una documentuzione pre-
cisa sulle materie plasti-
che e sulla loro fabbrica-
zione, nonché di intensi-
ficare gli scambi di infor-
mazioni nel settore delle
statistiche. Il Gruppo ha,
inoltre, prorogato di un
anno i mandati del suo
Presidente, sig. Cuny, »
dei suoi Vice Presidenti,
ing. Romagnoli e siy.
Harting.

Sono  intervenuti al
Rendez-vous per il Grup-
po L.N.A., il prof. Rober-
to Bracco, il dott. Bruno
Sante De Marchi, il dot-
tor Marino Bidoli.

I problemi assicurativi

dibattuti al Convegno di Perugia

sul traflico e la circolazione

Sotto la presidenza del
sen. Antonio Azara s é
2ol a Perugia nei gior-
n: 3-5 settembre il sesto
Convegno nazionale del
waffico e delle circola-
zione, Il Convegno hz
iraftulo due tem/ di gran-
de inferesse per la nostre
motorizzazione, uno sulla
Convenzione di Ginevra
relativa alla circolazione
stradale internazionale
(relatore Vavr. Dante
Guerreri) e luliro dedi-
cato alla Convenzione di

Strasburge sull'assicura-
zione responszabilitd civi-
le automobilistica (rela-
tore il prof. Luigi Mar-
mo),

Sul primo tema é stato
votato un ordine del gior-
no in cui, rilevato che il
nuwovo codice della strada
non si € del tuito ade-
guato alle Convenzione
di Ginevra, viene invita-
to il legislatore a predi-
sporre le opporiune mo-
difiche al codice stesso,
con la raccomandazioae



che lo Stato italiano si
faecia promotore di una
iegislazione uniforme in
materia di circolazione
stradale, come gia avve-
nuto per allri settori del
airitto.

Il seconds: tema ha con-
centrato l'atfcnzione del
Convegno sulla Conven-
ziome firmata a Strasbur-
go mnell'aprile scorso e
proposte alla ratifica de-
gli Stati membri del Con-
siglio d’Ewropa, tendente
ad indrodurre lassicura-
zione obbligutoria di re-
sponsabilita  civile per
tutti i motorizzati ed a
completare il sistema con
un «fondo di garanzias»
per i casi di mancata as-
sicurazione o di fuga del

FRANCIA

responsabile dell’infortu-
nio,

La relazione del prof.
Marmo he puntualizzato
chiaramente i problemi
di diritto pubblico e pri-
vato posti al legislatore
dalla trasformazione del-
Passicurazione di respon-
sabilita civile da facol-
tativa ad obbligatoria.

Dopo un ampio dibat-
tito i convenuti hanno
approvato un ordine del
giorno, accettato dal sen.
Azara e dal relatore, che
chiede di affrettare in
materia le soluzioni le-
gislative, tenendo debito
confo delle caratteristiche
di fatto e di diritto della
motorizzazione italiana.

Andamento del mercato assicurativo nel 1958

Dalla relazione sull'an-
damento dell'atlivitd as-
sicurativa  francese du-
rante il 1950, presentata
all’assemblea annuale
della Fédération Fran-
caise des Sociétés d’Assu-
rances dal swuo Presiden-
te, sig. Chénéaux de Ley-
ritz, si rileva come mel
decorso anno, malgrado
Vinfluenza dell’inflazione,
Vassicurazione privata
whbia continuato ad e-
spandersi, anche se lau-
menio degli affari sia sta-
to in parte solo una con-
seguenza del continuo au-
mento dei prezzi.

L'incasso premi delle
compegnie francesi e
siraniere  coperanti  in
Francia ha raggiunto 606
ntliardi di franchi, con-
tro 494 nel 1957 e 425 nel
1956, L'incremento & sta-
to di cirea il 23%, contro
il 17% del 1957. Di tale
cifra, 541 miliardi di fran-
chi riguardano gli affari
conclusi in Francia (dei
quali 20 in Algeria), 15
miliardi quelli conclusi
nelle colonie francesi e
49,3 miliardi gli affari
conclusi all’estero, L'in-
casso premi delle socield
affiliate operanti all’este-
ro non & compreso nella
wltima cifra. L'industria
assicurativa francese ope-
ra in 40 Paesi, svolgendo
una forte attivitd soprat-
tutto mnel Belgio, Italia,
Marocco e Spagna.

Fra i singoli rami d’as-
sicurazione é da segnala-
re, per il suo favorevole
sviluppo, lassicurazione
sulla vita, il cui incasso
premi ha roggiunto 110
miliardi di franchi (93,1
nel 1957), con un incre-
menio di cirea il 18%. In
particolare, le assicura-
zioni collettive hanno re-
gistrato wun incremento
del 30% sull'incasso pre-
mi. Lo sviluppo delle as-
sicurazioni popolari ¢é
stato promosso mediante
Vaumento del capitale
massimo assicurabile da
100.000 o 400.000 franchi
a partire dal 1° gennaio
1958, Il »elativo portafo-
glio é aumentato anch’es-
so di circa il 30%.

Per quanto riguarda le
assicurazioni ordinarie,
esse hanno assorbito da
sole oltre la metd dell’in-
casso premi del ramo vi-
ta. Il numero dei nuovi
contratti é pero aumen-
tato di poco rispetto al
1957, anno in cui furono
sottoscritte 251.000 poliz-
ze per un capitale di 304
miliardi di franchi, L'in-
dustria assicurativa fran-
cese deplora che a parti-
Te dal 1° gennaio 1959
siano state abolite le a-
gevolazioni fiscali in vi-
gore dal 1950, che per-
mettevano la detrazione
dal reddito imponibile dei
premi delle assicurazioni
ordinarie fino ad un de-

terminato importo. Gli
effetti di queste modifica
della legisluzione fiscale
si sono fatti sentire subi-
to, provocando nel primo
trimestre di quest’anno
una diminuzione del 20%
nella produzione e del 15
per cento nei capitali as-
steurati.

Nel settore dell’assicu-
razione incendi sembra
che Vaspra concorrenza,
che negli ultimi anni ha
influito sfavorevolmente
sullo sviluppo del ramo
tenda a rallentarsi. L'in-
casso premi ha raggiunto
83 miliardi di franchi
(71,4 mel 1957): Ulincre-
mento é pero da attribui-
re principalmente all’a-
deguamento delle somme
assicurate ai nuovi, cre-
scenti prezzi,

Nei rami danni Vassi-
curazione automobilisti-
ca occupa il primo posto.
La sua importanza si é
vieppitt accresciuta nel
decorso anno, grazie allo
aumento delle tariffe, in-
trodotto a partire dal 1°
ottobre 1957 nella misura
del 15%, ed al riordina-
mento tariffario predi-
sposto nel gennaeio 1958,
L’incasso premi é cosiau-
mentato del 37%, rag-
giungendo 236 miliardi di
franchi (174 nel 1957). Il
ramo automobilistico as-
sorbe, pertanto, circa il
40% dell’intero incasso
premi delle compagnie
francesi. Questo ramo,
che da parecchi anni la-
vora in perdita, puo spe-
rare, in seguito agli au-
menti tarifferi, di pareg-
giare il suo biluncio nel
corso del 1954, Si aggiun-
ga, inoltre, la circostanza
che il numere degli in-
fortuni per veicolo assi-
curato non é piu aumen-
tato, ma che esso, anzi,
registra unz diminuzione.
Per econverso, continua ad
aumentare il costo medio
dei sinistri. Lintroduzio-
ne del reginie obbligato-
rio a partire dal 1° aprile
1959 fard auwmentare di
poco gli affarr, poiche
soltanto il 5% degli auto-
veicoli ed il 40% dei mo-
toveicoli ¢ due ruote ri-
sultavano a quella data
non assicurati, Si calcola,
cosi, che l'incasso premi
aumenterd, in conseguen-
za dell’obbligutorietd, sol-
tanto di 10 eiliardi di
franchi.

Fra gli aliri rami sono

da segnalare, per il loro
rapido svilupro, le assi-
curazioni infortuni, ma-
lattie e inveliditd, il cui
ineasso premi complessi=
vo ha superato 40 miliar-

di di franchi (342 nel
1957).
SVIZZERA

L’assicurazione grandine
nel 1958

Dal 79° rendiconto an-
nuaele della Société suisse
d’assurance contre la
gréle, che é 'unica com-
pagnia svizzera esercitan-
te il ramo grandine, si ri-
leva come nel 1958 la pro-
duzione gbbia raggiunto
357,5 milioni di franchi
svizzeri (320,4 nel 1957).
Il numero dei contratti
sottoscritti ¢ stato pari a
101.170 (95.169 mel 1957),
mentre l'incasso premi ha
raggiunto 11,3 miliont di
franchi (9,2 nel 1957).

Rispetto agli anni pre-
cedenti, il ramo grandine
ha registrato un notevole
incremento degli affari:
espressi  in  percentuali,
tali incrementi sono stati
di olire il 6% nel numero
dei contratti, del 12% nel-
le somme assicurate e del
23% mnei premi,

Il totale delle somme
assicurate nel 1958 é sta-
to il pitt elevato finora
registrato.

Il numero dei contratti
¢ aumentato solo in mi-
sura insignificante rispet-
to al 1957, La tendenza
regressiva delle polizze,
rilevata ormai da parec-
chi anni, é da attribuire
alle costante diminuzione
delle piccole proprieta
agricole.

La somma media assi=
curata per polizza é salita
da 3.367 a 3.534 franchi,
con un aumento di 147
franchi nel 1958,

Il numero dei giorni di
grandine, pari a 57, é sta-
to al disotto della media
statistica. Gli indennizzi
hanno raggiunto 8,3 mi-
lioni di franchi: rappor-
tati all’incasso  premi,
molte pilt elevato, essi
danno una  percentuale
sinistri-premi del 73,1%.

La compuagnia svizzera
ha wersato wvolontaria-
mente e gratuitamente
8.470 franchi per danni
causati dalle forze della
natura,
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In famiglia

& N

DIREZIONE
GENERALE
L.N.A

Giubilei di lavoro
Hemno compiuto 25 anni di servizio:

+ il 1° sellembre il sig. Ermenegildo
Carelll, Segretario pressc la Gestione
LN.A.-Casa;

® i) 19 geitembre il sig. Alde Sasselti,
Appiicato di 1* presso il Servizio Al-
{uarialo e Siatistica;

* | 2 seltembre il sig, Alberio Crispino,
Applicato di 2% presso la Gestione
LM.A .-Casa;

#+ il 7 seliembre il rag. Angiolo Banac-
chionl, Seqrelaric pressc il Servizio
Assicurazioni Ordinarie;

* jl 18 settembre il sig. Bemiamino Pu-
glioll, 1" Commesso;

# i1 20 settembre il rag. Angelo Bardotti,
Segrelario presso il Servizic HRagio-
noera;

#* || 22 seitembre il sig. Marie Santoro,
Applicate di 1° presso il Servizio As-
sicurazioni Colletlive.

Congedi dal lavoro

Hanno lasciato il servizio per ray
giunti limiti di eta:

#* {| 1° sellembre il sig. Francesco Chiu-
dioni, operaio di 1* classe;

*+ | 2 settembre il sig. Fernande Angelo
Damiani, 1° lspeiiore di zona pres+-
il Ceniro lspettive di Genova;

* |l 3 settembre il sig. Aliredo Villa,
Cassiere Principale;

+ |1 5 settembre il sig. Ilario lacovacci
“apo Heparto presso il Servizio Fondi
Speciali di Previdenza;

* ii 18 sellembre il sig. Amedeo Quin-
Hini, Capo Reparto presso il Servizio
Assicurazioni Ordinarie.

DIREZIONE
GENERALE
ASSITALIA

Giubilei di lavoro
Ha compiuto 35 anni di servizio: i

1* settembre il Capo Ufficio sig. Mario
Stocchino.
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| NOSTRI TRAGUARDI AZIENDALI

% |

Ha compiuto 25 anni di servizio: il 1°
agosto il Vice Capo UHicio dott, Ed-
monde Rutolo.

Ha lusciato il servizio per raggiunti
limi4 di etd: il 14 agosto la signerina
Assunta De Santis, Capo Repurta.

ORGANIZZA-
LIONE PERI-
FERICA

Giubilei di lavoro

Ha lasciato il servizio presso 1'Agen-
zia generale di Milano, dopo 38 anni
di lodevole e scrupoloso servizie, il Ca-
po Reparto sig, Giuseppe Zenoni,

LE

NOSTRE

DATE ®

Nuove famiglie

Si sono sposati:

* | sig, Viscarde Giraldi (Dir. gen.
LN.A) con la sig.na Lucia Chalupa,
il 19 luglic;

+ il sig. Luigi Marriechi (Dir. gen. As-
sitalia) con la signorina Anna Maria
Romanella, il 12 setlembre;

* {| sig. Francesce Mancinelll, Agente
viaggiante dell’Agenzic g2nerale di
Chieti, con la sigma Anna lalacci,
il 27 giugno;

Nozze d’argento

11 29 agosio ha lesleggialo le nozze
d'argento il sig. Giuseppe Manli, im-
piegato presso il Centro ispeilivo di Mi-
lane. Auguri e felicitazioni wivissime.

Nastri bianchi

Siamo lieti di annunclare la nascita di;

# Isabello cdi Plinic Morandi (Dir. Gen.
IN.A) e di Maria Grazia Salomone,
nala il 27 luglio:

* Pletro di Mario Cangiane (Dir. Gen.
LN.A.) e di Rita Tioli, nato il 4 agosto;

4 Patrizia di Allio Morica (Dir. Gen.
LN.A) e di Rosina Di Massimo, nala
il 14 luglic;

* Gian Carlo di Sergio Zambon (Dir.
Gen, LH.A) e di Anna Maria Picci-
nini, nato il 19 agoste;

* Maria Antonieila della sig.ra Giusep-
pina Isca Fonlana (Dir, gen. Assiialia),
nata il 17 agosto;

* Massimo di Franco Imperia (Dir. gen.
Assitalia) e di Maria Orlandi, nato
il 12 agosio.

* Armande del sig, Aliredo Ciardi {Aq.
gen. Milano), nato il 24 luglic.

Al cari plecini ed al genilori felicita.
zioni ed auguri vivissimi.

Lutti

Sono mancati:

* Jla mamma del sig. Mariano Fedeli
{Dir. Gen, LN.A.), il 14 agosio;

* | {ratollc del sig, Hodollo Pesce (Dir.
Gen. ILN.A), il 17 agosto;

* i padre del sig. Reoberlo Martegani
(Dir, Gen, LN.AL, il 10 settembre;

* la modre del sig. Giulie Bueel (Dir.
Gen. LN.A), il 9 seitembre;

* il fratelle del sig. Marcello Cerruti
Mir, Gern, LN.A.), il 17 seitembre;

* il fratelio del sig. Fioravante Pazienza
Dir. Gen. LN.A), il 17 sellembre:

* il padre della sig.na Angela Scagliola
(Dir. Gen. LN.A.), il 21 settembre:
* {| sig. Mario Cenclonl, Capo UHicio
presso la Dir. gen. dell'Assitalia 18

agosta;

# il sig. Aldo Settembrini, Aluto appli-
cato presso la Dir. gen, dell' Assitalia,
il 1° setiembre;

% la nonna del sig. Vincenzo Plechietti
(Dir. gen. Assitalia);

* il sig. Gluseppe Curcio. Agente locale
di Paola;

* il rag. Domenico Jannello. Agente lo-

cale di Sortino, collaboratore della
Agenzia generale di Siracusa dal 193B;

-*

il fratello del sig. Filippo Luclani, im-
piegalo presso 1'Agenzia generale di
Cosenza;

* il sig. Pierino Di Marino. Agente locale
di Fara S. Marlino (Ag. gen. Chieti)
che aveva prestato la sua opera al
nostro Ente con diligenza e passione
sin dal 1931,

Alle famiglie degli scomparsi vadano
le espressioni della pili viva parlecipa-
zione «l grave lutto.



Filippo Remo Fortls

Le colonie marine

I mesi eslivi hanne visto il sano svol-
gimenio delle colonie marine e montane
dell'lLN.A,, animate dalla parlecipazio-
ne di numerosi figlioli di dipendenti del-
I'Islitulo e delle Collegate,

Facililato dal consuele conhribute del-
I’ Amministrozione, il Nucleo A.C.L.L del-
la Direzione Generale dell'LN.A. ha po-
lule organizzare due oiliml turnl di sog-
giorno marino a Seauri,

Honne parlecipato ai due turni della
Colonia complessivamente 150 bambini,
di cui 115 figlici di dipendenti della
Direzione Generale dellLN.A. e 35 di
agipendenii delle Socield Collegate, che
hanno anch'esse economicamente con
iribulte alla realizzazione del soggiorno
marino, Esso ha avulo sede presso le
Suore Orsoline di Seaurd, le quali hanno
riservalo un'aHellucsa accoglienza al
bimbki della colonia ILN.A. Alle sor-
veglianza per il buen andomento di
essa sl €@ guolidianamente prestate il
cav. Marle Marloriati, dirigente del Nu.
clee ACLIL-INA, 1 due fturni si
sono svolli con piena soddisfazione del
bambint e dei loro genileri, che si sono
alternati nella visita domenicale ai pro-
pri figliucli.

Olire all'assistenza, il Nucleo ha pro-
curate sani divertiment al bambini, me-
dionte proiezione di numerosi film adat-
ii alla lero etd, l'orgonizzazione di una
gita a Caserta & di una gita 4 Napoli,
gite che ha incluso la visita al San
tuaric di Pompei.

Alle partenze dei ragazzi per i due
turni delle colonie, avvenule rispeltiva-
mente il 24 giugno ed il 29 luglio dal
glardine della Direzione Generale dello
LN.A., hanno assisiilo il prof. Roberto
Bracco, il dott. Carle Casall, 'avvocate
Ghersi, l'avyv. Torraca, il dott. Bruno De
Marchi, 'avv. Borzacchini, l'avv. Re ed
il dott, Giorgio Bracco.

Durante i! perieds della colonia, i
bambini sono stali onche wvisitati dal-
l'avv, Borzacchini e dall'avv. Re.

Alle colonie montane ha molto ben
provveduto il Dopolaveore dell'LN.A,, uli-

La morte di Remo Fortis

A soli 52 anni & mancate il sig. Remo
Fortis, Agenle principale per Omegna
e Castelli Cusiani, lasclande geneiala
rimpianic come uome relle e genercso
e come collaboratore valenle e scrupo-
loso dell’ Agenzia generale di Novara.

Nello scorso mese di glugno @ dece-
duto il sig, Domenico Pierro, Agenle lc-
cale di Pisticel, che dal 1913 ricopriva
tale incarico,

Isii-
tuto @ stalo nello svolgimenlo dalle sue
[unzioni un wvero esemplo al serictt e
laboriosité; nel 1953 era siu!o insigunilo

Altaccato come pochi al «suos

della medaglia d'oro «<Lavoro e foduilds,

Laurea

Si & laureato in Economia e Com-
mercio presso !'Universitd di Torine il
doti. Carlo Montl, nipote dol cavaliere
Catello Monti, Agente generale di Ca-
stellammare di Stabla e del rag. Giu-
seppe Montl, Agente generale di Frat-
tamaggiore.

Al neo laureato, che svolge mansioni
procluttive presso le Agenzie generali
di Aosta e Moncalieri, formulicmo | no-
siri migliorl auguri e felicilazioni.

Onorificenze

Felicitazioni wvivissime al sig. Silvie
Barra. Direllore dell'Agenzia generale di
Verona, che & stalo insignite della Cre-
ce di Cavaoliere dell'Ordine della Re-
pubblica.

e montane per i figli dei dipendenti

del Gruppo L N. A.

lizzando per la loro organizzazione il
generoso concorse dell' Amminisirazione.

Le colonie si sono svolte, per i ra-
gazel pia grandi a Sappada sulle Alpi,
dal 3 al 14 luglio, @ per i bambini a
S. Martine al Cimino. In enirambe le
lecalitd il soggiorno ha riscosso il mi-
glior gradimento degli ospiti, che hanno

vivificato l'animo e le membra con la
salubre aric dei monti e del boschi.

Sono siate, incllre, organizzale escur-
slonl e posseqggiate, che hanno procu-
rato agli ospili la possibilitd di apprez-
zare localitd montane caratlerisliche e

suggestive.

Dall'alto: Scauri - T bimbi della colonia marina con il cav. Marto-
riati, il giorno della visita dell’avv. Gaspare Borzacchini, Roma -
Alla Stazione Termini, nell'imminenza della partenza del ragazzi

per Sappada
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CRUCIVERBA (di Amedeo Quiniini)

assicurativa

DEFINIZIONI . Orizzontali: 1) Di finestre di- !
vise da tre piccole colonne; 7) speciale tipo
di wvendita; 10) la cittd del « Poverells »; 14) con- 14

finata; 16) stendorde; 18) terrapiene; 19) quola;
20} possessivo; 22) iniziail dello pseudonime di
Renato Fucini; 24) basso ventre: 26) vi si av-
volge il lilalo per fare la malossa; 28) lavorano ~
secondo la moda;, 30) antica lingua di Fransia:
31) offesa; 33) nonm & pid; 34) come sopra; 3§)
luege lertile nel deserts; 38) condurre per forza:
39) benigno, compassionevole; 41) articolo; 43) A
note musicale; 44) dignitd; 45) zerbinotio; 47) i
fiume italiane; 48) la prima denna; 50) il mi
lico liglio di Creso; 51) la nonna; 52} il famosa W |
arciere: 54) grosso trampoliere; 56) iniziali di
Ponchielli; 57) cavalleria armata di lancia; 58) -
plantigrade; 59) aporlure wvulcaniche; 60) sigla
di una istituzione umanilaria; Bl) trastulle; 63) :
gli annj della vita; 64) gli estremi dell'sternitds; i0
65) ciascuno; 67) ardono di nuowvo; 69) triplicato,
@ un balle moderno; 70} adesso; 7l) allresi;
72) diferenti; 75) bradipo; 76) verso del galto:

28

77) Giove la trasformd in giovenca; 78) scudiero. &0
Vorticali: 1) disertore; 2) nola... sul lrono;
3) raganella; 4) una delle isole Canarie; 5} poe- [

tici raggi; 6 la tucina di Vulcans; 6) sigla di
Terni: 9) slancio; 10} gagliarde; 11) iniziali di —

Mercadanti: 12) fare olocausto; 13) gli abil o3
dei monaci; 135) cantore dell'ontica Grecia; 17)
una nota,, che lavora; 21) uwomo di valore: (]

23) toumaturghi; 25) Ente supremo; 27) limpido;

m m
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29) recipienti di canting; 32) riuscire a scoprire;
35) il riceo re di Frisia; 37) allermazione; 40)
sostanza chimica che si estrae dal catrame di carbon fossile;
veara: 52) carichi che tircno le bestle; 53) lipo sospetlo;
Cagliari; 58) poelico lavero; 60) pianta medicinale;

le; 42) grlicolo; 44) la prima nola; 46) epoche; 47) iniziall di Leti; 48) al
24) ceramica a impaslo compatte e colerate; 55) Comune in provincia di
62) arqillo colorata;

66) la ventigqualiresima parte del giorno; 68) numero: 73)

Agenzia Generale; 74) andar, A quuoco risclie sl leggerd una lrose nelle colonne segnate con V'aslorisco.

DECIFRAZIONE (di Giuseppe Manli)
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A numero uguale corrisponde letlera uguale. Gli asterischi
separano Je parole. La chiave della decifrazione & dain dalla
soluzione del seguente indovinello di «IL PAGGETTO NEROC »
f12-31405#6k

DONNA, ETERNO DANNO!

« Mi ridusse una... magra un po’ all'asciuito...
Qualla ..

8i pertava via tulto ...

. plena? Un disosiro colossalel

Fra | due esiremi or discorro...alla normale.., »

BIGLIETTO DI VISITA (di Nicodemo Spadaccino)

DINA GIUSTI IN TRACCHI ‘
K. VIA DELLA ROCCA

MESSINA ‘

Che cosa legge la Signora? Lo saprele ancgrammando |1

suo bigliotte di wisita (11, 12, 2, 8, 4, 3)
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SOLUZIONI DEI GIVOCHI PUBBLICATI NEL FASCICOLO N, 74.

CRUCIVERBA - Orizzonlali: 1) Viale: 5) romo; 7) isba; 10) in-
dace; 11) le; 13) AG; 14) RA; 15) PA: 16) larg; 17) para; 19 arts;
200 VE: 21) mal; 22) res; 23) vite; 24) rata: 26) le; 28) FERT:

29) IM; 30) ardimenti: 33) diga; 34) rade; 35 duna; 36) mo; 37) eden;

28) ida; 39) atra; 42) on; A3) Ale 45) ongi: 47) ei; 49) faollo;
51} 1; 52) malala; 53) re; 54) lerle.
Verticali: 1) Virgola: 2} T.MN.A.; 3) ad; 4] Ecale; &) moreliina;

B) bar; 9 agala; 18) aiar 19 AR; 23) vendila; 25) tramagli; 27)
crre; 28) [&; 29) id; 31) dado; 32) mon; 40) RG: 41) Sam; 43) ala;
44) Po; 46) llo; 48) ia 50} le.

Frase: Lo previdenza & la virli del rsparmiaiore.

COLONMNATO - 1) Smarrile; 2) graverza: 3) giradite; 4) scelline:
5) Traviala; 6) oltoedro; 7) calapplo; 8) scoliosi; 3) mezzadro;
19) quinario.

FRASE: Arra vera della vita & la polizza LM.A,

DECIFRAZIONE - Indovinello: Il camposanto.

FRASE: Solianto se 'uomo fesse immeortale ¢ veagenle assi-
curazione sulla wvita sarebbe aseoltamente supetflua,

Fra | solutori dei giuwochi pubblicati sul fasciecla n. 74, la
serie ha favorito:
1) Ostinelll Luigi di Como; 2} Celani Vitlerio di Ferenting; 3) Ca-
podicasa ARugusie di Foligno.

Tra gli autorl del giuochi pubblicati nel fascicolo n. 75/76
& slato estratto a sorte un premio del valore di L. 5000 che &
state vinte dalla sigra Gabriella Testani, autrice della « Deci-
frazione ».

Fra coloro che Invieranno alla Redazione di « Crenache
dellLN.A. » — Segreteria Parlicolare — Via Sallustiana, 51,
Roma, entro il 30 ottobre 1959 almeno due soluzioni esatle
del giuochi pubblicali, saranno esiratte a sorte tre copie del
« Manuale di diritto delle assicurazioni private » di A Donati,
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Vendere assicurazioni

Nel n, 8/1959 della diffusa rivista
milanese « L'Ufficio Moderno », & sta-
to pubblicato un interessante articolo
del dott. Armando Montalto dal titelo:
¢ Vendere assicurazioni».

L'autore afferma, cifre alla mano, che
nei rami danni le coperture a garan-
zia sono in Italia di gran lunga infe-
riori ai valori esposti al rischio: nor-
malmente esse non superano il 30-40
per cento nel ramo incendio, il 20%
nel ramo grandine, e cosi di seguito.
Nel ramo vita, poi, i capitali assicurati
rappresentano poco pitt del 10% del
totale del reddito nazionale.

« Questi brevi cenni — continua il
dott. Montalto = servono a dirci che
il mercato assicurativo italiano non ha
davvero ancora attinto le dimensioni
che dovrebbe avere per considerarlo
sufficiente alle minime esigenze della
collettivita e dei singoli, Tanto piii che,
restando nell'ambito dell'assicurazione
vita, i pensionamenti cui danno luogo
le assicurazioni obbligatorie invalidita
e vecchiaia, per i quali gli italiani
pagano globalmente circa 500 miliardi
all'anno, cioé una percentuale notevo-
le del lore reddito, non risolvono il
problema del sostentamento dei singoli
dimessi dal lavoro, mentre non si pre-
vedono miglioramenti decmu: per lo
avienire.

Ma quali sono le ragioni di una si-
tuazione del genere che pur ha avuto
in questi ultimi anni dei miglioromen-
ti di mon poco rilievo?

ASSICURAZIONI

RIISTA O DIBITED. COROMUL [ FISKNZA- DILLE ASSIGURAIIDN! PRIvAIC

fasc, n. 3-4 maggio-agosto 1859
SOMMARIO
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Alfredo De Gregorio, Le obbliga-
zioni del riassicuratore nel fallimento
del riassicurato.
Le spese giudiziali nell’assicurazione
della responsabilitz civile. — Nicola
Gasperoni, Tl pagamento del premio
di assicurazione.

Il venticinquennio di ¢Assicurazioni»

Notiziario
Bibliografia
Recensioni:
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Camelis, Le pensioni civili, militari e
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Senza dubbio la prima ragione, se
non la preponderante, risiede nella
scarsezza dei mezzi di cui dispongono
mediamente gli italiani. I redditi di
lavore, certamente modesti, sono per
una lunga percentuale assorbiti dalle
spese di sostentamento e dalle spese
voluttuarie, cosi vicine alle prime, in
via relativa, per volume ed ampiezza.
Ma a questa ragione di natura stretta-
mente economica fa riscontro, e sa-
rebbe inutile negarla o rimpiceiolirla,
quella in parte inafferrabile, ma di
spiccato rilievo, che si sostanzia nel
modo piuttosto garibaldine con il qua-
le Uitaliano affronta nelle sue svariate
attivita Iimprevisto: ignorandolo. Igno-
rare i rischi o minimizzarli significa
manifestare in larga misura la propria
imprevidenza ed il proprio disinteresse
di fronte alla realta delle vicende uma-
ne. A conferma di questa argomenta-
zione ci vengono esempi clgmorosi di
garanzie wassicurative inadeguate agli
effettivi valori sotto rischio o dimenti-
canze totali in fatto di previdenza che
spesso originano drammi economici pii
o meno fatali per la continuita di una
impresa o la continuitd economica di
una famiglia.

. La terza ragione la si pud ritrovare
in una certa apatin degli assicuratori
a sviluppare il lore lavoro di vendita
di garanzie, accontentandosi del co-
stante lievitare del mercato, che bene
o male consente accrescimenti nella

Rassegna dei libri e delle riviste
Necrologi:

1 Alfredo Jannitti Piromallo

PARTE SECONDA
Sesione [

Legislazione italiona e documenti

Atti amministrativi: eemplice indi-
cazione dei decreti ministeriali pubbli-
eati dal 2 maggio 1959 al 30 giugno
1959,

Documenti: Convention européenne
relative & D'assurance obligatoire de la
responsabilité civile en matiére de
véhicules automoteurs,

Sezione II
Giurisprudenza italiana
Note a sentenze: .
Andrea Torrente, Rilievi in tema di
surrogazione dell'nssicuratore. — Fit-

torio Neppi, Assicurazione della re-
sponsahilita civile e’ gare motociclisti-
che. — Franco Carresi, Sull'efficacia
della- proposta nel contratto di assicu-
razione. — Aldo Formiggini, L'obbli-
go ¢de veritate» e il contratto di as-
sicurazione., — Renzo Poggi, Irrilevan-
za della reciprociti nelle clansole ves-
satorie da approvarsi specificamente
per iscritto (art. 1341 cpv. cod. civ.).

massa dei premi dell'ordine del 510
per cento all'anno.

Ne consegue che lo sviluppo della
attivitda assicurativa procede a rilento
e tutti quei margini consistenti, sui
quali si potrebbe indubbiamente lavo-
rare, rimangono alla mercé di altri bi-
sogni piit 0 meno essenziali. D'altron-
de forti impegni organizzativi desti-
nati o dare al mercato un ritmo di
pui viva produttivita, troverebbero il
compense necessario o non si arreste-
rebbero di fronte a quelle difficolta
economiche alle quali si & fatto cenno?

La quarta ragione & da ricercarsi in
quelle consuetudini di lavore che la
tradizione assegna alla nostra industria
assicurativa, cosi come a tutte le altre
industrie che con il collocamento del-
la loro merce intendono assolvere ad
impegni proporzionati nel tempo e mai
spinti oltre determinati limiti. Ed a
queste stessa rogione ¢ da attribuirsi
la colpa — se cosi voglinmo chiamar-
la — di rispettare i sistemi di cin-
quanta anni fa e non tentare vie nuove
e melodi nuovi, proprio dove tali vie
e tali metodi si appalesano come i
canali pit avveduti per il raggiungi.
mento di traguardi pite cospicui.

Ma se di fronte al miglioramento del-
la situazione economica in generale,
gli sforzi degli assicuratori non potran-
no attingere risultati di decisiva por-
tata, ben diversa appare la prospettiva
se si considerano le altre ragioni elen-
cate. E' su questa strada che si sono
posti — git da qualche tempo — i
responsabili del mercato assicurativo.

E guaribile infatti FPimprevidenza
degli italiani?

Certamente si. E non & il caso di
allineare qui gli argomenti per dimo-
strare questo assunto,

E* possibile dare al mercato un ritmo
wassai piit vive di quello attuale? Non
vi sono dubbi al riguardo se si con-
sidera che il problema di una pii in
tensificata organizzazione & solubile,
se ben programmato ed assistito.

E’ possibile infine svecchiare i si-
stemi di reclutamento e formazione de-
gli uomini chiamati alla responsabilita
della vendita nel settore assicurativo?
Anche per questa domanda la risposta
non pud essere che nettamente positiva.

La_letteratura. sulle vendite & ormai
vastissima e proviene [n massima par-
te da quel mercato per eccellenza che
& rappresentato dagli Stati Uniti. Oc-
corre anche da noi svilupparla cosi
da predisporre i meszi pratici per la
preparazione del persomrale incaricato
di determinare i contatti con il pub-
blico degli assicurabili. -

Occorre anche da noi sviluppare la
tecnica della vendita nel settore delle
assicurasioni. Ne seguirh un contri-
buto certamente lodevole per il rag-
giungimento di questo preciso sco-
po e in definitiva un contributo alla
soluzione del piti complesso e vasto
problema della formazione di une
maggiore coscienza assicurativa del
Paese e dello sviluppo del mercato del-
le assicurazioni in Italia. ¥
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Non & il caso
di soffermarsi in
questa sede sul
quadro generale
e sulle caratteri-
stiche “dell’opera
(1) complessiva,
né su tutti i cin-
que tomi finora
pubblicati.
Possiamo dire, in
generale, soltanto che si tratta di una
opera di elevato tenore, di valore pre-
valentemente pratico, anche se le esi-
genze di  un'impostazione scientifica
sono adeguatamente soddisfatte.

I cingue tomi pubbligati finora com.-
prendono le lettere A, B e la maggior
parte della lettera C.

I1 volume I%, di cui ci occupiamo,
comprende, fra l'altro, alcune voci the
interessano le assicurazioni private:
non esaurisce perd la-materia.in quan-
to la voce Contratto di assicurazione
(in genergle), comprensiva, nella par.
te dedicata ai soggetti del rapporto,
della trattazione delle impress assicu-
ratrici ed altresi delle assicurazioni nel
diritto internazionale e nel diritto tri-
butario, ¢ stata rinviata al wol. 5°.

Le assicurazioni ueronautiche obbli-
gatorie formano oggetto di una breve,
ma approfondita trattazione del Donati:
ee ne oceupiamo perchd esse, come af-
ferma I’A., pur nella loro obbliga-
torietd, rimangono sul terreno privati-
stico, sia se si tratti di assicurazioni
anfortuni dei passeggeri e del perso-
nale, sin se ei tratti di assicurazioni
contro la responsabilith per danmi a

terzi alla superficie. Di tali-assicura-

zioni viene studiato, accanto alla natu-
ra, I'obbligo a contrarre, che, nelle as-
gicuruzioni- infortuni, assume ’aspeito

pubblicistico di obbligo legale a con-

trattare assistito da samzione penale ed
aliresi l'aspetto privatistico di onere
assistito dalla samzione, per I'esercen-
te di navigazione aerea, di pagare in
luogo dell’assicuratore e senza il be-

neficio della limitazione di responsabi- -

litd; e, per Dassicuraziome di respon-
subilita per danni, assume Iaspetto
pubblicistico di obbligo legale, assistito
da sapzione penale, e di onere assisti-
to dalla decadenza della facolta di far
circolare 1'aeromobile, e Paspeito pri-
vatistico di onere, mesistito da sanzio-
ni analoghe a quelle previste per I'as-
sicurazioni infortwni. :

Il Gasperoni ha redatto le voci As-
sicurazioni contro i danni e Assicura-
zioni contro la responsabilita civile.
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La voce sulle Assicurazioni contro
i danni ha un'estensione notevole.
Il Gasperoni, affermando che la fun-

zione indennitaria delle assicurazioni

contro i danni & esclusiva di tale ramo
assicurativo, mentre la bilateraliti, la
consensualita, 'onerositd, il carattere
di contratto di. durata e D'aleatorietd
gsono elementi comumi a tutte le specie
di assicurazioni, viene sostanzialmente
a negare alla teoria indennitaria la
possibilita di  spiegare la cansa del
contratto d'assicurazione in generale.
A questa e alle alire regole speciali
delle assicurazioni conire i danmni vie-

ne dedicato il Cap, I della voce.

La disciplina delle singole specie di
assicurazioni contro i danni forma og-
getto del Cap. I della voce di cui ei
stismo occupando: dalle assicurazioni

- dei trasporti terrestri a quelle contro

gli incendi, a quelle contro i furti, da
quelle agricole a quelle cinematografi-
che, ai rami minori di assicurazioni
contro i danni alle ecose; dalle assi-
curazioni private contno gli infortuni
all’assicurazione privata contro le ma-
lattie. =

L’altra voce redatta dal Gasperoni &,

come  dicevamo, queHa Assicura-
zioni contro la responsabilitia civile.
Notiamo, fra I'altro, che I'A. classifi-
ca lassicurazione contro la responsa-
bilita civile fra le assicuraziomi di pa-
trimonio, .aderendo in tal modo alla
dottrina tedesca ed italiana, che i pud
dire quasi dominante. ;

La voece Assicurazioni marittime ed
aerongutiche & stata redatta dal Fer-
rarini; anche questa & di notevole
estensione ed & molto interessante, sia
per I'apporto notevole dal punto di vi-
sta scientifico, sin per il contributo di
egperienza e di prassi assicurativa di
eui vivono prevalentemente le assicu-
razioni marittime ed aeronautiche. La
tratiazione, dopo una premessa genera-
le, ha per oggetto, per le assicurazioni
marittime, a grandi linee, le cose as.
sicurabili, la conclusione o la docu-
mentazione del contratto, la determi-
nazione della copertnra assicurativa,
il premio, il regolamento del danno,
Tabbandono agli assicurateri; per le
assicurazioni aerenautiche, si articola
nelle assicurazioni di cose e nell’assi-

. . Assicurarsi sulla vita
é questione di buon senso:
chi vorrd mancare

di buon senso?

curazione della responsabilith per dan-
ni da furte.

Il Fanelli ba preparato 'ultima voce
di cui ci occupiamo nella presente re-
censione, ossia quella sull’Assicurazio-
ne sulla wita, onch’essa considerevole
per la sua ampiezza.

In essa sono esaminati; dopoe aleuni
cenni storici ed alecuni lineamenti tecni-
¢i sui premi e sulla riserva matematica,
il contratto di assicurazione sulla vita
e i suoi elementi, la conclusione, lo
svolgimento ¢ l'estinzione del contrat.
to e, infine, 'assicurazione a favore di
terzi.

Da notare che, in questa sede, il
Fanelli non prende posizione gulla con-
cezione unitaria delle assicurazioni,
considerata sin nel ramo vita aia nei
rami elementari o danni, e rinvia alla
voce « Contratto  d'assicurazione (in
generale), sebbenme, in alira sede,
(L’assicurazione privata contro gli in-
fortunri, Roma, 1945, pagg. 73 e seg.),
abbia sostenuto la concezione duali-
stica. Da notare inolire che, nella que-
stione ecirca la natura giuridiza della
assicurazione mista, propende per la
tesi dell'unico contratto con coperiura
alternativa di due- rischi diversi ed
opposti. 3

A conclusione della presente recem-
sione, possiamo affermare che la con-
sultazione delle voci di emi abbiamo
fatto cenno pud essere molto utile per
tutti coloro che si occupino mon solo
dei problemi teorici, ma anche dei pro-
blemi pratici dell’assicurazione.

(1)} Novissimo Digasto Italians, direlts da An-
tonio Azara o da Erneste Eula - Torine,
U.T.ET. 1958, voll. 4.

' Assicurazione
automobilistica obhligatoria
in Francia

I’ stato pubblicato un commento (1)
dei pecentissimi provvedimenti legisla-
tivi francesi, che hanno introdotto la
obbligatorieta dell’assicurazione di re-
sponsabilith civile automobilistica,

La prima parte comprende 'analisi
della Legge 27 febbraio 1958, la se-
conda parte l'illustrazione del Decreto
di esecuzione 7 gennaio 1959 o dei
relativi regolamenti, la terza parte eso-
mina il Fondo di garanzia automobili-

_stica- creato dall’art. 15 della Legge

31 dicembre 1951 modificata con sue-
cessivi Decreti 30 giugno 1952; 7 gen-
naio 1959 e 26 marzo 1959.

In appendice al volume, una tavola
delle esclusioni dalla garanzia nell’as-
sicurazione automobilistica obbligato-
ria e i testi di tutti i provvedimenti
legislativi.

(1) Sicot Luclen ot Bienvenu Joseph - L'as-
surance awtomobils obligateira - Taris, 1959,
Librairie Générale do Droit et de Jurispredence
- pp. 180.



SUPERCORTEMAGGIORE Y

Ia potente benzina Haliana

Potrete amare lo sprint

o la prudenza,

|a macchina da corsa

o I' utilitaria,

i regimi sovraeccitati

o i regimi tranquilli,
sempre Supercortemaggiore
vi dara slancio, fiducia,

sicurezza
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