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Funzione insostituibile

I’assicurazione volontaria

sulla vita, fattore indi-

spensabile di sicurezza sociale, assolve un compito

fondamentale nello sviluppo economico della Nazione

| nostro, oltre ad essere il secolo del

rischio catastrofico costituito dal-
le armi termonucleari, ¢ anche il seco-
lo della sicurezza sociale. Due estremi
contrapposti: da un lato il rischio del-
la distruzione totale, dall’altro la ga-
ranzia piena della sicurezza. Ma gli e-
stremi, in questo caso, non si toccano:
contro il rischio atomico, allo stato dei
fatti, non esistono garanzie.

_Del cammino dell’'umaniti verso la
Sicurezza totale, si parla e si scrive
Sempre pit frequentemente, si preci-
Sano sempre meglio gli obbiettivi da
E‘:l:cguire, si individuano e si pongono
nutiuu'(‘:m'. crescente ritmo i mezzi rite-
e PI.}I idonei a far conseguire allq
uhbimlfj _I}!sogqm;a di protezione gli
Cltivi fissati,
Il traguardo, tuttavia, ¢ ancora mol-
% loﬂlat_m ovunque, anche nei Paesi
; cul si ¢ su posizioni pil avanzate
Eltwm:h_r: se il cammino percorso & gi:‘n_
uv:f(?hlq ¢ soprattutto le categorie dei
atori salariati o stipendiati hanno
"Seguito una tutela di tipo previ-

n?i!lule ed assistenziale veramente ap-
“zabile,

di,_,?:}"‘_’-lnquc il cammino prosegue e
S0, lﬂvm:alur_| dipendenti si pon-
deny Categorie di lavoratori indipen-
*i““nl:v, persino categorie non profes-

ente qualificate.

bile = la sicurezza sociale sia realizza-
Meno in tutte le fasi e in tutte

.

le circostanze della vita dell’'uomo, dal-
la culla alla tomba, con una estensicne
che abbracci I'intera collettivita, ¢ pro-
blema che trova divisi gli esperti di
problemi sociali. Ma, pur ammettendo
che il problema abbia una soluzione
univoca in senso positivo, tale solu-
zione non potrid prescindere dall’ap-
porto volontario del singolo, perché la
valutazione pil pertinente e valida dei
bisogni individuali da soddisfare &
quella che viene soggettivamente, di-
rettamente ¢ liberamente fatta dal sin-
golo interessato. Anche in un sistema
di sicurezza sociale che realizzi il mas-
simo di copertura per I'individuo e per
il nucleo familiare c¢’¢ quindi posto
per I'assicurazidhe volontaria sulla vi-
ta, avendo sempre il singolo individuo
il diritto e il dovere di vagliare i biso-
gni futuri ¢ di provvedervi. Lo spi-
rito di previdenza ¢ innato nell'uomo:
¢ dovere dell’'uomo stesso coltivarlo e
non deprimerlo, al pari di ogni altro
positivo elemento della natura umana;
¢ compito dello Stato educarlo e fa-
vorirlo e di tenerne il debito conto
anche negli ordinamenti e nelle istitu-
zioni di sua spettanza.

In Italia la legislazione che tutela il
libero atto previdenziale del cittadino
non ¢ meno progredita che in altri
Paesi; da un certo punto di vista, &
anzi all’avanguardia, perché¢ pud van-
tare, rispetto ad altri Paesi, l'inter-
vento diretto dello Stato — in nobile

emulazione con l'iniziativa privata —
nell'opera di diffusione dell’assicura-
zione sulla vita, per mezzo dell'Istituto
Nazionale delle Assicurazioni.

Questa singolare situazione del mer-
cato assicurativo italiano dovrebbe es-
serc la pill propizia per una piu lun-
gimirante comprensione della funzione
che 'assicurazione privata sulla vita &
chiamata ad assolvere in Italia onde
rendere grado a grado pil efficiente
il sistema di sicurezza sociale che an-
che presso di noi si sta instaurando,
Non si dimentichi perd che presuppo-
sto di tale sistema & lo sviluppo del-
I'economia ¢ dell’occupazione, cioé
il perscguimento di quegli obbiettivi
che il compianto Ministro Vanoni eb-
be ad additare col programma decen-
nale che va sotto il suo nome. Ed al-
lora si vedra che I'assicurazione sulla
vita, come mezzo di raccolta sistema-
tica e costante di risparmio a lungo
termine, rappresenta un fattore sul
quale gli Organi statali preposti alla
realizzazione del programma debbono
fare assegnamento, valorizzandola e
favorendone lo sviluppo non meno di
quel che non si faccia per ogni altra
forma di risparmio. L’'ammontare dei
finanziamenti, che annualmente 'INA
destina alle iniziative ed alle opere co-
siddette « produttive », tanto nel set-
tore dell’agricoltura, quanto in quello
dell'industria e dell’edilizia, ¢ in pro-
gressivo accrescimento e si valuta or-
mai ad alcune diecine di miliardi. Che
il ritmo di incremento diventi ancora
pit veloce, che le opere finanziate si
moltiplichino e si estendano a tutto il
territorio nazionale, soprattutto alle
aree sottosviluppate, che I'lLN.A. quin-
di diventi sempre pii — pur nell’au-
tonomia dei suoi ordinamenti e delle
sue funzioni — uno strumento finan-
ziario al servizio dello Stato, ¢ inte-
resse dell’'economia nazionale.

e
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Verso il bilancio 1955

Le pur cospicue cifre che contraddistinguono il
bilancio 1954, chiuso nuovamente in utile per
la prima volta nel dopoguerra, sono destinate
ad essere nettamente superate da quelle del bi-
lancio 1955. La produzione in capitali assicurati
del 1955 ha superato del 20% quella del 1954.

La ripresa dell’Istituto Nazionale delle Assicurazioni
dopo la crisi conseguente agli eventi bellici e postbellici
ha continuato vigorosamente anche nel 1955, come la-
sciano gid intravvedere i primi dati del bilancio in corso
di elaborazione. E’ noto che, a seguito dell'opera di rico-
struzione ¢ di consolidamento intrapresa dall’Amministra-
zione nominata negli ultimissimi mesi del 1951 e ricon-
fermata ai primi del 1955, gia nel 1952 fu possibile ridurre
il disavanzo di bilancio a 858 milioni contro la ben pil
alta cifra dell’esercizio precedente, per passare poi al pa-
reggio nel 1953 e ad un utile di 110 milioni nel 1954,

Tali risultati sono in diretta relazione sia con gli
interessanti incrementi di lavoro realizzati dall’Azienda
nella sua attivitd industriale sia con la progressiva ed ef-
ficace azione di risanamento economico ¢ di assestamento
patrimoniale perseguita dall’Azienda stessa con infaticabile
tenacia.

Attivita industriale ed economica. — Mancano an-
cora le cifre definitive della produzione 1955, che ad ogni
modo — in base ai dati provvisori finora accertati — si
presenta nettamente superiore a quella del 1954, Infatti,
contro una produzione perfezionata di 99,8 miliardi di
capitali, realizzata nel 1954 nel lavoro diretto, ¢ presumi-
bile che nel bilancio 1955 potra essere iscritta una
corrispondente  produzione aggirantesi sui 120 miliardi,
con un aumento quindi del 20%. Nel quinquennio 1951-
1955 I'andamento produttivo, per quanto riguarda i capi-
tali assicurati, ¢ stato il seguente (la cifra del 1951 & al
netto di quella riflettente la collettiva del personale del-
I'LN.A.):

1951 1952 1953 1954 1955

Capilu]i assicu-
rati (milioni) 89.899 86.039 90.307 99.818 120.000
Numeri indici 100 96 100 111 133

Interessante ¢ anche considerare che, nel quadriennio
1951-1954, l'andamento dei premi di competenza — al
netto delle cessioni legali e al lordo delle riassicurazioni
passive — & stato il seguente:

1951 1952 1853 1954

Premi (milioni) 15.560 18.414 20.851 22.559
Numeri indici 100 118 134 145

Per quanto riguarda un’altra voce essenziale del conto

economico, e precisamente il reddito netto del patrimonio,
che riflette i positivi risultati dell'intensa attivita dedicata

2

dall’ Amministrazione agli investimenti, la sequenza delyq
cifre ¢ molto significativa:

1951 1852 1953 195,

: —
Reddito netto

(milioni) 2,704 3.784  4.492 ;‘:.521

Numeri indici 100 140 166 204

Quanto alle spese di amminisirazione, che g
no state energicamente bloccate ¢ contenute, nel quadriey,
nio 1951-54 si sono ottenuti i seguenti probanti risultat.

1851 1852 1953 1
=

Spese di amministra-
zione (milioni) 2,947  3.050  3.070 3.077
Numeri indiei 700 103 104 105

Situazione patrimoniale. — Le attivita patrimoniaj;
hanno avuto nel periodo 1951-54 il seguente andamento;

1951 1952 1953 1954
—

Attivita patrimoniali
{milioni) 47.930  57.924 70.039 123.758

Numeri indici 100 121 146 258

Il notevole aumento registrato nel 1954 ¢ dovuto per
L. 29.872 milioni alla rivalutazione del patrimonio immo-
biliare, che finalmente 'LLN.A. ha potuto iscrivere in bi-
lancio valendosi dell’art. 8 della legge 11.4.1955, n. 249,
Non tenendo conto di tale rivalutazione, il numero indi-
ce del 1954 sarebbe stato 196.

Notevole, come si ¢ prima accennato, lattivitd svolta
nel campo degli investimenti patrimoniali, il cui andamento
¢ caratterizzato dalle seguenti cifre:

1951 1952 1853 1854
Investimenti  patrimo-
niali (milioni) 9,356 9.508 15.805  18.G55
Numeri indiei 100 102 169 1989

E' da sottolineare che la quasi totalitd di tali inve-
stimenti ¢ stata destinata ad operazioni aventi scopo di-
retto o indiretto di pubblica utilita.

Le riserve matematiche lorde hanno avuto il seguente
interessante andamento:

1851 1952 1953 854

Riserve matematiche
(milioni) 55.226 G7.825 81.249 95.050

Numeri indiei 100 123 147 174

Analogo interesse presenta 'andamento delle riserve
patrimoniali, che costituiscono un’altra importante voce
dello stato patrimoniale dell’Azienda:

1951 1952 1953 1954
—r

Riserve patrimoniali E.
(milioni) G39 1.147 1.940 2,50

Numeri indici 100 179 303 400

11 complesso delle cifre esposte dimostra che oramal
I'LLN.A., superata la crisi postbellica e riassestato il su
bilancio, continua nella sua ripresa ¢ si avvia a riconqu¥®
stare le posizioni prebelliche, avvicinandovisi notevolment®
con quelli che saranno i risultati del 1955.
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Gara di Produzione

“dei Grandi Spazi

L’LLN.A. bandisce per il 1956 una « Gara di
roduzione dei grandi spazi » in base ai premi di 1°
anno del ramo ordinario incassati nel corso dello
eSeI'CiZiO.

La gara ¢ aperta alle seguenti categorie di
collaboratori:

|) Capi Zona (Agenti Viaggianti) e Agenti Prin-
cipali con Zona;

2) Produttori di Capoluogo;

3) Agenti di Citta ed Agenti Principali operanti
nei centri urbani sedi di Agenzie Generali o nei
centri minori.

Per i Capi Zona (Agenti Viaggianti) e Agenti Prin-
cipali con Zona

a) Gara regionale - E’ indetta una compe-
tizione regionale fra i Capi Zona (Agenti Viag-
gianti) ¢ gli Agenti Principali con Zona con i se-
guenti premi:

I' L. 500.000 ed una medaglia d’argento grande
2° 5 300.000 » » » » media
3 5 200,000 » » » » »

I premi saranno corrisposti ai tre Capi Zona
ed Agenti Principali con Zona di ogni Regione che,
alla chiusura dell’esercizio, occuperanno, rispetti-
Vamente, il 1°, il 2° ed il 3° posto nella classifica
egionale per entita di premi di 1° anno effettiva-
Mente incassati nel ramo ordinario ed afferenti alla
Produzione raccolta e perfezionata nell’esercizio
1956. Agli effetti della presente gara vengono per-
anto esclusi i premi di 1° anno provenienti da
Produzione raccolta nei precedenti esercizi.

b) - Gara interregionale - Fra i Capi Zona
® gli Agenti Principali con Zona che occuperanno
in 1 posto nelle graduatorie regionali sono messi
o Palio tre premi interregionali di L. 500.000

AScuno e tre medaglie d’oro che saranno asse-
Shatj 5 quei Capi Zona ed Agenti Principali con
ONa primi classificati nella gara regionale, che

Clascuno « Spazio » o gruppo di Regioni si tro-
.“é&nno ad aver conseguito la massima cifra di

4550 di premi di 1° anno — con la limitazione

B

.

sopra specificata — rispetto agli altri vincitori
delle gare regionali.

I tre premi verranno cosi assegnati: uno per
le regioni del Nord, uno per le regioni del Centro
ed uno per le regioni del Mezzogiorno e Isole.

E’ aperta, pertanto, la possibilita a tutti i Ca-
pi Zona ed Agenti Principali con Zona di con-
correre alla vincita di due premi: quello regionale
e quello interregionale.

Per i Produttori di Capoluogo

Le norme di cui sopra sono estese alla gara
fra i Produttori di Capoluogo. Anche per questa
gara sono stabiliti i seguenti tre premi regionali:

1° L. 500.000 ed una medaglia d’argento grande
2° » 300.000 » » » > media
3 » 200.000 > > » » »

nonché tre premi interregionali di L. 500.000
ciascuno e tre medaglie d'oro.

Anche al produttore di Capoluogo & aperta,
pertanto, la possibilitad di vincere il premio regio-
nale e quello interregionale.

Per gli Agenti di Citta e per gli Agenti Principali

E’ indetta una gara di produzione, in base al-
I'incasso dei premi di 1° anno del ramo ordinario,
fra gli Agenti di Citta e gli Agenti Principali ope-
ranti nei centri che sono sedi di Agenzie Generali
0 in centri urbani minori, non aventi « impegni di
Zona » (nel qual caso concorrerebbero con la cate-
goria dei Capi Zona).

Anche in questa gara saranno considerati utili
solamente i premi di 1° anno relativi a produzione
acquisita e perfezionata nel corso dell’esercizio
1956, con esclusione dei premi di 1° anno prove-
nienti da produzione di esercizi precedenti.

Per la categoria in questione vengono posti in
palio i seguenti premi, rispettivamente, per ogni
gruppo di regioni del Nord, del Centro, del Mezzo-
giorno e Isole:

1" L. 500.000 e una medaglia d’oro
2" » 300.000 » » » d’argento grande
3° » 200.000 » » » » »




Gli Ispettori di Produzione di nomina diretta
della Direzione Generale potranno concorrere ai
premi di una delle tre categorie suindicate, a secon-
da delle attribuzioni stabilite nella lettera di no-
mina.

Disposizioni di carattere generale

I) Agli effetti della presente gara, i raggrup-
pamenti regionali comprendono i territori di giu-
risdizione dei seguenti Ispettorati Regionali:

Nord: Liguria, Piemonte, Lombardia, Vene-
zia Tridentina, Veneto, Emilia.

Centro: Toscana, Marche, Umbria, Lazio.
Mezzogiorno e Isole: Abruzzi, Campania,

Valore di un concorso

L’Agente generale di un'impresa di assicurazioni ¢
sempre una figura di primo piano nella eircoserizione ter-
riloriale nel cui ambito é compresa la sua Agenzia. I suoi
compili lo porlano a dirello conlallo con le persone pin
ragguardevoli, con gli ambienti pin qualificati, con i fatti
e gli avvenimenti pint rappresentativi. Non c'é aulorild,
non ci sono imprendilori, non ¢i sono erganizzazioni, che
potenzialmente non abbiano bisogno di lui e delle sne
preslazioni.

Gli Agenti Generali dell'l.N.A. hanno in comune con
I colleghi delle Imprese privale quesla posizione; né pud
essere diversamenle, dalu la soslanziale identita dei com-
piti degli uni e degli altri. La sola nota di differenziazione
esistente tra i primi ed i secondi deriva, per unalogia,- da
quella che differenzia i rispetlivi mandanti. Gli Agenli Ge-
nerali dell’I.N.A., quindi, in quanto Agenti Generali dello
Ente di Stalo, possono essere rilenuli partecipi, in un cer-
to senso, degli alli compili di diffusione della conoscenza
e della pratica della previdenza che lo Stato ha esplicila-
mente allribuilo al suo Ente, quando ha inleso farne il
« propulsore della previdenza » in Halia.

Questa peculiare caratteristica degli Agenti Generali
dellIstituto ¢ esplicitamente richiamata nel « Capitolato
per la concessione delle Agenzie Generali » e nella « Lel-
tera di nomina». Il primo impegna I'Agente Generale
« a fare, nella propria cireoscrizione, opera assidua di pro-
paganda a favore dell’assicurazione snf."u vita» e la secon-
da ad « impiegare lulli i mezzi atli a far penetrare in tutfe
le classi sociali la persuasione dell’utilitd dell’assicura-
zione sulla vita ». La moderna tecnica delle cosiddetle
« public relations » ha individualo e classificato la vasta
gumma dei mezzi dei quali imprenditori ¢ aziende si pos-
sono valere per creare l'ambiente piit propizio allespan-
sione dellatlivild ehe svolgono. In genere, | mezzi in que-
stione si preslano bene anche per lazione di propagunda
e di divalgazione riservala all'iniziativa degli Agenli Ge-
nerali, L'LN.A. aliribuisce grande importanza all’azione
personale degli Agenti Generali. Essa si inserisce in quella
che viene svolla, sul piano nazionale, dal Centro, con un
insieme di iniziative e di mezzi che di anno in anno si
accresce e si dilala. Mentre l'azione del produttore si im-
pernia sul singolo cliente e tende direttamente all'acqui-
sizione del contrallo, l'azione divulgativa personale dello
Agente Generale si rivolge allo colleltivita, considerata nei
suofl naturali raggruppamenti ¢ lende a ereare U'atmosfera
favorevole allazione del produtlore. Quest’ultima, in quan-
to dd risultati immediati, é misurata alla stregua degli
slessi, e (rova nel sistema di compensi e di premi in afto il
dovuto riconoscimento. DValira parle, se é necessario lo
s{ur‘za rivolto alla diretta acquisizione di nuovi contratti
di assicurazione, non ¢ meno apprezzabile quello rivolto

-

Puglie, Calabria, Sicilia, Sardegna.

II) Tutti i collaboratori di produzione de)
categorie suindicate, che intendono partecipy,
alla gara, dovranno dare conferma della loro py
tecipazione ai rispettivi Ispettorati entro il 31 mg
gio p. v. |

[1i) Entro il 15 gennaio del prossimo esg
cizio dovranno pervenire agli Ispettorati Region
li, per il controllo, gli elenchi dei premi di 1° g
no incassati provenienti dalla produzione ordinar
acquisita e perfezionata nel corso dell’'eserciz
1956, debitamente vistati dagli Agenti Generg]
1 quali dovranno formulare un giudizio sull'attivi
svolta dai loro collaboratori di produzione.

IV) La premiazione avra luogo entro il 2
febbraio del prossimo esercizio.

Concorso “Trofeo della Propaganda,, 195!

a dissodare l'arido terreno della pubblica opinione, a fe
tilizzarlo, a.prepararlo ad accogliere il buon seme del
previdenza, a coltivarle perché il buon seme altecchis
e si sviluppi robusto e portatore di frulti abbondanli.

L'istituzione del « Trofeo della Propagandas ha i
leso slabilire, su un piano emineniemente morale, un chi
ro e solenne riconoscimenlo dell'azione che gli Agenli G
nerali dell'LN.A. diretlamenle ¢ personalmente svolgor
per la pitt ampia divalgazione della libera previdenza a
sicuraliva. Queslto compilo ¢é indubbiamente assollo ¢
quanti hanno la consapevolezza degli impegni che, p
che dalla lettera di un capitolato, discendono direllamen
dalla posizione dell'l. N.A. e di lutli coloro che lavorar
per U'Ente di Stato sul mercalo assicuralive italiano.
« Trofeo della Propagandas va ad un solo Agenle G
nerale, a quello che nel corso di un esercizio si ¢ maggio
menle distinfo per originalila, varietd, conlinuita ed ef]
cacia di iniziative; ma in quell’Agenle Generale si de
considerare idealmenle riassunta valulala ed apprezza
lazione degli allri Agenti Generali. Nel concorse pe
il ¢ Trofeo della Propa?‘andﬂ » infalli sono sostanzialme
le, anche se non formalmente, presenti i Tilolari di Age
zia Generale, con futlo quello che giorno rer giorne, nel
assolvimento del loro allo mandalo, esprimono dalla loi
qualificala esperienza di assicuralori convinli della bon
del servizio che rendono alla colleltivitd.

L'attivita del vincitore del “Trofeo 1955"

L’aspetto che maggiormente colpisce nell'azione
propaganda dell'Agente generale di Cosenza & quello d
piano organico seguito nello svolgimento dell’attivita rel
tiva al Concorso.

Al fatto essenziale delle conferenze tenute, ecgli 1
congiunto una attenta azione di richiamo ¢ di pubblicism
che ha fatto affluire il pubblico alle conferenze e lo ha
seguito interessato con la cronaca delle manifestazioni 1
portata sulle colonne degli organi di stampa. Come al
inizio del decorso anno avvertiva I'annuncio del Concors
in esso sarebbe stato tenuto conto del numero delle co
ferenze, del loro contenuto, della organicitd dei cicli n
quali fossero inserite, del numero e della quality deg
uditori, della risonanza avuta sulla stampa locale. Quan
al numero, le conferenze tenute dal Titolare dell’Agenz
Generale di Cosenza sono state nove: a Cassano Jonio,
Mormanno, a Corigliano ¢ a Rossano rispettivamente 1'1
il 22, il 25 e il 29 settembre; ad Acri, a S. Marco Arge:
tano, a Paola, ad Amantea e a Castrovillari rispettiv
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il 13,1 16,11 20, il 23 e il 30 ottobre. Il proposito
men (uare un maggior numero di conferenze ¢ stato fru-
di ©" jalla mancanza, in altri Comuni, di sale capaci di
S pere un nUMEro sufficiente di ascoltatori. Rispetto al
conte uto, le conferenze hanno avuto per temi principali
cont ni storici delle assicurazioni », « l'assicurazione, atto
LA rr'narlﬂ solidarietd », « assicurazione vita e risparmio »,
e ndo da una presentazione piu generale del concetto

jcurazione per passare a caratteristiche pil partico-

firiaf specifiche della funzione assicurativa.
a

[ tre temi si sono, cosi, prestati ad esserc svolti di-

4i ad un pubblico talora generico e tal’altra prevalente-
nat te formato da determinati ceti o categorie. La confe-
mﬂ;a dal titolo « cenni storici delle assicurazioni » si pre-
va all'incontro con un pubblico di varia composizione
¢ il suo carattere di agile informazione sullo sviluppo
&P:u'assicur_azione, dalle sue prime Iont_an; germinazioni
alle sue pit mature ¢ moderne espressioni, come qqcll:a
in [talia offerta d'all !sutulg Nazlonale_ delle Ass:gura.zlqm.
La conferenza « I'assicurazione, atto di umana solidarieta »
¢ stata soprattutto concepita per le esigenze etiche della
scuola € gli uomini della Scuola vi hanno, infatti, larga-
mente partecipato nelle persone di Direttori Didattici e di
Insegnanti sia delle scuole medie che delle scuole elemen-
tari. Al vitale interesse sulla sicurezza verso il proprio av-
venire da parte dei professionisti e degli appartenenti al
pubblico impiego, si ¢ invece diretta la conferenza « assi-
curazione vita ¢ risparmio », agganciando l'attenzione del-
['uditorio con I'esposizione dei dati sulla propensione al ri-
sparmio nella Provincia, dai quali I'oratore ha preso le
mosse per dimostrare |'utilith ed il dovere di valutare e
praticare in maggior misura i benefici del risparmio e so-
prattutto di quel risparmio perfezionato che ¢ la previden-
za assicurativa, nella quale si ha modo, attraverso la va-
rietd di forme offerte dal’L.N.A., di congiungere i premi-
nenti vantaggi della previdenza a beneficio delle famiglie
con quelli di un risparmio metodicamente maturato per le
proprie personali necessita. In tutti ¢ tre i temi & stata ri-
servata la debita parte, nella conclusione, alla funzione
finanziaria che I'LN.A. assolve a beneficio delle esigenze
economiche del Paese, con la citazione delle cifre rappre-
sentate dalle operazioni pit considerevoli effettuate nei
vari settori di pubblico interesse.

Le conferenze, di per sé interessanti, non sono state
tenute occasionalmente, ma, come si & detto, esse sono
avvenute al termine di una accurata preparazione, con-
cordata con le Autorita e con i Rappresentanti dell’l.N.A.
€i C.hvcrsi Centri. Coloro che, quindi, dovevano essere in-
Vitati lo sono stati a mezzo di invito personale, mentre un
P largo richiamo veniva effettuato con I'affissione dei
Manifesti. L’interessamento delle Autorita locali si & con-
Cretato in varia guisa prima, durante ¢ dopo le conferenze;
! Sindaci hanno inviato lettere di plauso per Piniziativa
dlla Direzione Generale dell’I.N.A. e al Prefetto della Pro-
Vincia, nonché all’Agente Generale. A dare maggior rilie-
Y0 all'avvenimento ha contribuito lintervento della stam-
plal; che ha annunciato _prevenli\ramcnte la conferenza preor-
cﬁ:la per un determinato centro ed ha successivamente
% ttuata la cronaca della manifestazione. L'intervento del-
ra[:tgmpa € stato favorito dal fatto che I'Agenzia gene-
al o 1 Cosenza, la_quale ha anche attivamente partecipato
I, Oncorso allestimenti pubblicitari mobili come a suo
c°°8r0 diremo, ha fatto si che contemporaneamente alla
Merenza fosse allestita nel centro prescelto la mostra
bblicitaria mobile delll.N.A. Questa intelligente simul-
vﬁ';r;té delle due manifestazioni ha destato, il pidt delle
. “ Una vivacita di interesse di cui & stata viva I'eco sia
iy C{E)'Ornali che nella provincia. Le pubblicazioni avvenute
la | Mplesso, parte sulla stampa nazionale ¢ parte su quel-
Ocale, hanno raggiunto il numero di 27.

sla

| vincitori delle Gare fra Ispettori di Produzione di
nomina diretta della Direzione Generale per “nuove
teste” e per “capitali assicurati”

I1 3 settembre 1955 furono bandite due gare riser-
vate agli Ispettori di Produzione della Direzione Generale
per il quadrimestre settembre-dicembre 1955:

a) - per numero di nuove tesle assicurate;
b) - per capitali assicurati in forma ordinaria (com-
puto in base ai premi incassati).

Abbiamo ora il piacere di portare a conoscenza i no-
mi dei vincitori delle gare stesse.

Nella gara per nuove teste assicurate sono risultati
vincitori i seguenti Ispettori di Produzione ai quali ¢ stato
assegnato il premio a fianco di ciascuno di essi indicato:

1° premio L. 150.000
2° premio L. 100.000
3° premio L. 350.000

Gilmozzi Alldo
Iacometti Otello

Morelli Tommaso

Nella gara per capitali assicurati in forma ordinaria
sono risultati vincitori i seguenti Ispettori di Produzione
ai quali sono stati assegnati i seguenti premi:

Ciraldo Benedetto

Tomacelli Vincenzo

1° premio L. 150.000
2° premio L. 100.000

Gorini Bruno 3° premio L. 50.000

I risultati conseguiti dagli altri concorrenti hanno
messo in evidenza Pelevato spirito di emulazione esistente
nella categoria degli Ispettori di Produzione, che ancora
una volta hanno dato prova delle loro qualita e dell’alto
grado di addestramento professionale.

« Cronache dell'LLN.A. » si congratula vivamente con
i vincitori e porge loro gli auguri di ulteriori successi.

2° Concorso tesi di laurea
su argomenti assicurativi

Nel precedente fascicolo di « Cronache » abbiamo
dato notizia, pubblicando il bando, del concorso indetto
dall'LN.A. fra le migliori tesi di laurea di argomento as-
sicurativo.

L’interesse suscitato da questo secondo concorso &
stato ancora maggiore del precedente, ¢ lo dimostra la
diffusione della notizia data dalla Radiotelevisione italia-
na, dalle principali Agenzie Stampa e dai piu diffusi quo-
tidiani.

E’ inoltre pervenuta in questi giorni al Prof. Bracco
una lettera del Ministro della Pubblica Istruzione, Prof.
Avv, P. Rossi, con la quale comunica di aver fatto dira-
mare ai Rettori delle Universitd e ai Direttori degli Istituti
superiori una circolare, emanata dalla Direzione Generale
ner I'Istruzione Superiore, div. 1V pos. 28 prot. n. 1349,
con le norme contenute nel bando del concorso stesso.

Ci auguriamo che anche da parte di tutta la nostra
organizzazions periferica venga data la massima diffusione
a questo concorso,




la Relazione generale

sulla situazione economica del Paese
nel 1955

I dati denunciano un neito aumento
del reddito nazionale, dei consumi e
degli investimenti. Aumentato anche il
livello dei prezzi e dei salari. In mi-
glioramento la bilancia commerciale.

E’ stata presentata ai Presidenti dei due rami del Par-
lamento la « Relazione generale sulla situazione del Pae-
se nel 1955 », che & stata poi oggetto di illustrazione alla
Camera da parte del Ministro del Bilancio, On. Zoli.

La Relazione si compone di tre parti, riguardanti, ri-
spettivamente, il bilancio economico nazionale, la forma-
zione e gli impieghi del reddito nazionale, la finanza pub-
blica, i problemi del lavoro e I'azione della pubblica am-
ministrazione nel campo sociale.

Si espongono qui di seguito alcuni elementi essenziali,
risultanti dalle complesse e approfondite analisi in essa
contenute,

Il reddito nazionale

Il reddito nazionale italiano & passato da 11.820 mi-
liardi nel 1954 a 12.901 miliardi nel 1955, con un au-
mento del 9,2 per cento in termini monetari e del 7,2 per
cento in termini reali.

1l prodotto netto del settore privato ¢ aumentato del-
I'8,5% raggiungendo cosi gli 8.738 miliardi, cui I'agricoltu-
ra, l'industria e le altre attivitd hanno contribuito, rispetti-
vamente, per il 26,7, il 45,4 ¢ il 27,9 per cento

La produzione agricola, che ha superato persino I'an-
nata di massima del 1953, risulta superiore del 22,4 per
cento rispetto a quella anteguerra ¢ del 5 per cento ri-
spetto al 1954: il costante miglioramento del settore € indi-
ce di un progresso di fondo, in dipendenza degli importanti
investimenti in esso effettuati.

La produzione industriale & ascesa da 4.001 a 4.404
miliardi, con un incremento del 10 per cento, che ¢ da
attribuire non soltanto alla congiuntura internazionale fa-
vorevole, ma anche e soprattutto al progresso tecnico ed
alla correlativa riduzione dei costi reali. Ove si tenga con-
to anche dell’edilizia, l'incremento risulta del 9,3 per cento
¢ la produzione complessiva ¢ pressoché raddoppiata ri-
spetto al 1938. Rilevato, infine, che il prodotto netto del-
le cosiddette attivita terziarie € salito da 2.462 a 2.700 mi-
liardi, con un aumento del 9,7 per cento, il Ministro ha af-
fermato che 'aumento del reddito verificatosi nella genera-
litd dei settori della produzione deve attribuirsi ad effettivi
incrementi di attivita.

All'incremento del reddito nazionale ha corrisposto un

aumento del reddito netto a disposizione di ciascun j
liano, asceso, in moneta corrente, a 245 mila lire, nel 1955‘
liano, asceso, in moneta corrente, a 245 mila lire nel 195’

Queste cifre dimostrano che I'economia italiana },.'
realizzato nel corso del 1955 un ulteriore, rilevante Pro.
gresso, sviluppandosi in particolare secondo le linee pry.
viste nello schema decennale, tendente, come & noto, g
graduale eliminazione delle deficienze strutturali del nostrq
organismo economico.

Consumi ed investimenti produttivi

I consumi e gli investimenti produttivi hanno registra.
to un notevole incremento. I consumi privati, infatti, so.
no aumentati in misura reale del 4,4 per cento e gli in.
vestimenti sono aumentati, nel complesso, sempre in mj.
sura reale, del 15,7 per cento.

La percentuale degli investimenti lordi sul reddito
nazionale & aumentata, cosi, dal 21,1 per cento nel 1954
al 22,6 per cento nel 1955,

I consumi della popolazione hanno registrato nel 1955,
rispetto al 1954, un ulteriore miglioramento sia qualitativo
che quantitativo, avendo essi assorbito 9.213 miliardi, con
un incremento medio del 6,5 per cento.

E’ opportuno sottolineare che, se si esclude la spesa
per il vestiario, rimasta praticamente immutata, tutte le
categorie di spesa hanno presentato aumenti, sia pure al-
quanto differenziati. Essi variano da un massimo del 24,5%
per le spese di esercizio dei mezzi privati di trasporto ad
un minimo del 4,1% per i beni di consumo immediato.

Prendendo in esame i consumi alimentari si rileva
che la spesa & passata da 4.084 miliardi nel 1954 a 4.265
miliardi nel 1955, con un aumento del 4,4%. Escludendo
I'aumento dei prezzi, 'incremento in termini reali risulta
del 3%; tale percentuale si ridurrebbe ancora se si tenesse
conto dell'incremento naturale della popolazione.

Per quanto riguarda il tabacco, la spesa & salita, fra
gli ultimi due anni, da 379 a 419 miliardi di lire, ovvero
del 10,4%; parte di tale aumento ¢ stato dovuto ad un au-
mento dei prezzi, e parte allo spostamento dei consumi
verso le qualitd pill pregiate (netto +6,1%).

Per quanto riguarda il vestiario e gli effetti perso-
nali vari, per i quali nel 1954 vi fu una flessione dovuta
sia alla riduzione dei prezzi che delle quantita, si & re-
gistrata una ripresa dei consumi mentre i prezzi hanno su-
bito una nuova flessione di entita tutt’altro che trascurabile;
in definitiva, tenuto conto dei citati correttivi, il valore
dei consumi nel 1954 ¢ nel 1955 ¢ stato di 996 ¢ 994 mi-
liardi di lire.

Un indice del migliorato tenore di vita della popola-
zione puo essere altresi desunto dalla spesa dei trasporti,
aumentata in un anno del 12,5%, mentre la spesa per le
comunicazioni ¢ passata da 63 a 72 miliardi. In proposito
si deve rilevare che nel 1955 gli acquisti di mezzi di tra-
sporto privati sono aumentati del 13,4% rispetto all’anno
precedente, mentre i prezzi sono diminuiti a causa dell’im-
missione sul mercato di nuovi tipi di auto a prezzi pil
accessibili.

Infine, la spesa per i pubblici spettacoli, per le ma-
nifestazioni di carattere culturale e ricreativo hanno regi-
strato nel 1955 un aumento dell’8,6%, dovuto soprattutto
alla maggiore spesa per gli spettacoli, salita da 196 a Zlé
miliardi; tale aumento & imputabile sia ad un aumento det



ad un maggiore afflusso verso gli spettacoli, sia
0 sposta.tncnlo qualitativo. .
ad un me espressione delle migliorate condizioni di vita
= lazione possono essere considerati, inoltre, i rag-
delld PUCli aumenti avutisi in due altri gruppi di spesa
s"““?cmi; quello per alberghi ¢ pubblici' esercizi e quello
git € " arigiene ed alla salute. La prima & passata da
relatiV iliardi, nel 1954, a 248 miliardi nel 1955, la se-
217 d;“dﬂ 278 a 308 miliardi.
conC assando agli investimenti, la Relazione precisa che
,-;;]ativi ad impianti ed attrezzature produttive sono
entati del 9,7 per cento in termini reali rispetto al
3""‘4 | settori dove si sono verificati gli incrementi mag-
195 ‘sono stati quelli delle abitazioni (18,7 per cento),

5:]’::, industria (10,8 per cento) e dell’agricoltura (6,5 per

ccmo}éonsiderﬂndo gli investimenti in opere pubbliche ¢ di
ubblica utilitd, che rappresentano solo una parte degli
investimenti pubblici, restandone esclusi gli interventi a
favore dell’edilizia sovvenzionata e di altri settori, si rileva
che essi sono aumentati d?l 32 per cento fra il 1954_c il
1955, mentre i pagamenti effettuati nello stesso periodo
sono ascesi da 453 a 516 miliardi, con un incremento del
13,9 per cento. Tali dati vanno integrati con quelli relativi
agli investimenti effettuati da imprese pubbliche e che
sono ascesi, nel 1955, a 312,5 miliardi, con un incremento
del 13,9 per cento.

-

L'andamento dei prezzi

Circa I'andamento dei prezzi, la Relazione rileva che
i prezzi allingrosso sul mercato interno si sono mantenuti,
nella media generale, sul livello del 1954,

Il costo della vita ha registrato nel complesso un
lieve aumento nel corso dell’anno. La tendenza ascensio-
nale, dovuta sia all'aumento dei fitti bloccati per effetto
delle nuove norme sulle locazioni e sulle sublocazioni, sia
allaumento di alcuni generi alimentari, ¢ stata perd con-
tenuta grazie alla lieve diminuzione del costo dell’abbi-
gliamento ed a una sostanziale stabilitd nelle spese per ri-
scaldamento, illuminazione ¢ varie.

La circolazione monetaria

La circolazione monetaria ¢ aumentata, nel confronto
tra le medie annue, del 6,6 per cento, cioé in misura all'in-
Circa pari a quella del reddito nazionale.

Le retribuzioni

Quanto alle retribuzioni dei lavoratori dipendenti, la
Relazione sottolinea che il livello dei salari ¢ degli stipendi
4 presentato nel 1955 un ulteriore aumento. 11 salario lor-
do medio orario, comprensivo di tutti gli elementi, & in-
fattj aumentato, dal 1954 al 1955, del 6,4 per cento, ¢ lo
dmmontare complessivo delle retribuzioni lorde (compren-
Sive di tutti gli elementi) corrisposte dalle aziende censite
dal Ministero del Lavoro & aumentato del 6,6 per cento.
Come negli anni scorsi, indagine sul tenore di vita
delle classi lavoratrici & stata completata con il calcolo
Cl trasferimenti di redditi a fini sociali, la cui entitd &
Mata di 1.458 miliardi nel 1954 e di 1.644 miliardi nel
P 55, con un aumento di circa il 9 per cento rispetto al-
anno precedente.
di Ove si aggiungano le spese degli enti di assistenza e

neficenza, i fondi del soccorso invernale, le altre
Ofime di assistenza sociale di fabbrica e le redistribuzioni

effettuate attraverso I'lLN.A.-Casa, si giunge ad un totale
di trasferimenti a fini sociali di 1.750 miliardi contro i
1.600 miliardi del 1954.

L'occupazione

L'occupazione, per la quale & stata condotta nella
Relazione un’apposita, ampia indagine, ¢ aumentata, nel-
le attivitd non agricole, di 300 mila unitd durante il 1955.
Tenendo presente che 'aumento della popolazione da oc-
cupare & stato nel contempo di 110 mila unitd, si pud
concludere che lo sviluppo produttivo realizzato nel 1955
ha consentito non solo di assorbire per intero la nuova
leva di lavoro, ma anche di ridurre I'ammontare effettivo
della disoccupazione in misura ragguagliabile a 190 mi-
la unitd occupate con continuita.

Il commercio con l'estero

Per quanto attiene al commercio con l'estero, questo
si & svolto ad un pil alto livello di scambi rispetto all’an-
no precedente. Le importazioni sono aumentate, infatti,
nel 1955 dell'll per cento e le esportazioni del 13 per
cento. Ad un lieve peggioramento del disavanzo della bi-
lancia commerciale ha fatto riscontro un miglioramento
nel saldo attivo delle partite invisibili, sicché il disavanzo
complessivo degli scambi merci e servizi & passato da 245
a 236 miliardi di lire.

La finanza pubblica

Per quanto concerne la finanza pubblica, la Relazione
contiene, oltre all'indagine sugli aspetti economici del bi-
lancio dello Stato, una nuova analoga indagine sugli aspet-
ti economici dei bilanci delle Aziende autonome dello
Stato e degli enti locali (Comuni, Provincie e Regioni), ed
inoltre un conto generale di tutta la pubblica amministra-
zione, nel quale sono state consolidate le entrate e le spe-
se sia dello Stato che degli enti locali e delle aziende au-
tonome.

Tale consolidamento ha consentito di porre in evi-
denza alcune caratteristiche dell’attiviti della pubblica am-
ministrazione, quali la sua importanza, oltre che nel campo
degli investimenti, anche come acquirente di beni e ser-
vizi acquistati dal settore privato. e come redistributrice
di redditi a scopi sociali ¢ produttivi.

Nel complesso della finanza pubblica si sono avute
entrate tributarie ed extra tributarie per 3.938 miliardi e
spese per 4.077 miliardi.

Le entrate tributarie sono aumentate all’incirca nella
stessa misura del reddito nazionale in moncta corrente e la
pressione fiscale, riferita al reddito nazionale, ¢ rimasta
pertanto sostanzialmente immutata.

Le conclusioni

Sulla base del complesso dei dati riportati nella re-
Iazione, si pud affermare che la congiuntura attraversata
dall’economia italiana nel 1955 ¢ stata particolarmente fa-
vorevole. Il 1955 ha confermato ed anzi accentuato la fa-
vorevole tendenza gid in atto nel biennio precedente. T ri-
sultati conseguiti in questo ultimo anno, determinati fon-
damentalmente dallo sforzo compiuto per il rinnovo e lo
ammodernamento delle attrezzature vroduttive e dall’azio-
ne di politica economica senerale. finora condotta, fanno
bene sperare circa la possibilitd di ulteriori progressi nel-
*azione in corso per la risoluzione dei problemi di fondo
della nostra economia.




Il fondo

di garanzia e di integrazione
per le indennita agli impiegati

Dopo la conclusione della discussione generale pres-
so la XI Commissione, Lavoro e Previdenza Sociale della
Camera dei Deputati sul disegno di legge « Istituzione
del Fondo di Garanzia e di Integrazione delle Indennita
agli Impiegati » ed i chiarimenti forniti dal Sottosegretario
On. Delle Fave sulla gestione del « Fondo Indennitd Im-
piegati », istituito con decreto legge 8 gennaio 1942 n. 5,
e sulle ragioni che hanno motivato la proposta governativa
di trasformazione del vecchio Fondo in quello del « Fon-
do di garanzia e di integrazione », il provvedimento con-
tinua ad essere all'ordine del giorno della predetta Com-
missione per I'esame dei singoli articoli, sui quali dovranno
pronunciarsi i membri della Commissione. Intanto la stam-
pa si ¢ ulteriormente occupata del provvedimento all’esame
e sono da segnalare gli articoli apparsi su « La Voce Re-
pubblicana » del 29 gennaio ¢ su « Concretezza » del 1°
marzo 1956. La prima, nell’esporre le linee fondamentali
del disegno di legge sull'istituendo « Fondo », ha indicato
i casi nei quali ha luogo il suo intervento a favore degli
impiegati, i datori di lavoro e gli enti che sono tenuti a
partecipare ad esso e come avviene il finanziamento del
Fondo di garanzia. « Concretezza », nel rilevare che il di-
segno di legge relativo al « Fondo» verrd ad apportare
anche al settore dell'impiego privato la normalizzazione
intervenuta, per effetto delle leggi delegate, nell’ambito del
pubblico impicgo, delinea la situazione che si & venuta a
creare nei riguardi degli impiegati privati dopo che gli
eventi bellici ¢ post-bellici hanno sospeso Iefficacia delle
norme previste dal decreto legge 8 gennaio 1942 per i
versamenti al « Fondo Indennitd Impiegati ». 11 nuovo di-
segno di legge, scrive il periodico, si prefigge di garantire
il diritto dell'impiegato alla riscossione dell’indennitd con
un sistema di contribuzione da parte delle Aziende che
risulti pil sopportabile di quello previsto dal ripristino
integrale dei versamenti al vecchio Fondo. Accennato il
criterio di natura mutualistica che presiede al nuovo « Fon-
do », i cui benefici si estendono a tutti gli impiegati di-
pendenti dalle Aziende partecipanti, in quanto il nuovo
Fondo « rende immediatamente esigibile il diritto dell'im-
piegato alla propria liquidazione, diritto che, malgrado
tutta Ia tutela legislativa, puo divenire aleatorio in momenti
di congiuntura particolare di settore o di crisi generale »,
Iarticolista indica le prestazioni previste dal « Fondo di in-
tegrazione » a favore degli interessati nel caso di falli-
mento o di liquidazione coatta o di inadempienza della
Azienda, in caso di premorienza o di invalidita del di-
pendente, precisando che il nuovo sistema non intende
escludere la forma dell’accantonamento previsto dalla legge
1942, ma solo lo rende facoltativo, essendo sempre pos-
sibile al datore di lavoro preferire il sistema dell’accanto-
namento — a cui dovrd essere applicato un interesse an-
nuo del 4% — a quello del Fondo di garanzia. A proposito
della gestione del nuovo Fondo, che il disegno di legge pre-
vede debba essere affidata al nostro Istituto, « Concretez-
za » scrive: « la gestione & stata affidata all’Istituto Nazio-
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nale delle Assicurazioni, non quale depositario del Fo
precedente, ma perché si pone come I'Istituto assicurag
per eccellenza e quindi pin rispondente al caraitere p
mente assicurativo del Fondo stesso. Si viene cosi ad ¢
minare il pericolo della creazione di un apparato burocyy_
tico ed elefantiaco, novello organismo parassitario nej
cellule vive e produttive della Nazione. Tale gestione viep,
effettuata dall'l.N.A. attraverso il proprio Consiglio di Ap,_
ministrazione con la collaborazione di un apposito Cg,
mitato nel quale sono rappresentate le categorie dei |
voratori assicurati. Sard perd il Ministero del Lavoro e deg).
la Previdenza Sociale a determinare le forme pilt atte g;
investimento delle somme accantonate, sotto la vigilan,
za del Ministero stesso =. L'articolo mette in evidenza ap.
che le esenzioni tributarie previste per i versamenti ef.
fettuati al Fondo, agli enti di assicurazione per i contraty
stipulati a garanzia delle indennitd di anzianita e di quell,
integrativa e alle stipulaziori previdenziali o di accantona.
mento, nonché per gli accantonamenti in bilancio delle
indennitda maturate, per gli atti e contratti dell'amministra.
zione del Fondo e per le liquidazioni dei contratti di assj.
curazione. « Il provvedimenio . . . — conclude « Concre-
tezza » — mostra come sia possibile una legislazione che
concilii le esigenze sociali con quelle della produzione ¢
della vitalita delle singole aziende ».

| bilanci economici
delle imprese di assicurazioni private

L’Istituto Centrale di Statistica, sulla base dei bilan-
ci forniti dalle imprese di assicurazioni e con la collabora-
zione dell'Ispettorato delle Assicurazioni Private e della
competente associazione di categoria, ha provveduto, co-
me negli anni precedenti, alla elaborazione statistica dei
dati sulla situazione patrimoniale e dei conti economici del-
I'Istituto Nazionale delle Assicurazioni, delle imprese di
assicurazioni italiane e delle rappresentanze di imprese
estere in Italia, con riferimento all’anno 1954,

Con l'occasione sono stati anche rettificati alcuni da-
ti precedentemente pubblicati.

Dalle claborazioni Istat risulta che nel 1954 sono
stati registrati ulteriori incrementi sia per quanto riguarda
le pit significative voci della situazione patrimoniale delle
imprese di assicurazione che per quanto si riferisce ai loro
conti economici. In particolare le riserve tecniche (riserve
premi e riserve sinistri) relative al portafoglio complessivo

RISERVE TECNICHE E PREMI DI COMPETENZA
(milioni di lire)

—

i " Premi di competenza lordi
ANNI ll;::l;;i R{Pnrlafogli?R diretto italiano)
amo amo e 5
R _ . _ vita danm: IN'OTALE
1951 171.038 32.388 66.031 98.419
1952 | 205.110 36.585 78.838 115.423
1953 238.802 41.317 91.114 132,431
1954 286.547 46,273 102.248 148.521




. qstituti e delle imprese operanti in Italia hanno rag-
degh! o1 1954 il livello di 286,5 miliardi di lire contro
giuntgu pell'anno precedente, 205,1 nel 1952 e 171,0 nel
238’] pai dati dei conti economici si rileva poi, fra I'al-
che i premi di competenza relativi al portafoglio diret-

(e " ono (al lordo degli accessori di polizza e al netto,

0 :ta:;‘;sc a carico degli assicurati) sono complessivamente
elle to e nel 1954 a 148,5 miliardi contro 132,4 nel-
ammOr recedente, 1154 nel 1952 ¢ 98,4 miliardi nel
'“2‘: Relativamente alla ripartizione di tali premi fra
19'.;10‘\!“3 e ramo danni si rileva che nel 1954 i premi di
jpetenza per il ramo danni sono ammontati a 102,2
w*];iardi contro 46,3 del ramo vita.
M Nel ramo vita i premi che nel 1953 subirono un in-
remento rispetto :_ill'nnno precedente del_ 12,9% hanno
| ¢ pito nel 1954 un incremento del 12,0% rispetto al 1953;
S ramo danni 'incremento & stato del 15,6% nel 1953
:Iispeﬂo al 1952 e del 12,2% nel 1954 rispetto al 1953.

Circa I'incremento premi dei singoli rami danni va
potato che i principali rami hanno subito incrementi infe-
riori a quelli riscontrati nel 1953 rispetto all'anno pre-
cedente. :

Fra i rami che nel 1954 hanno subito incrementi su-
periori alla media vanno segnalati il ramo cauzioni col
34,5%, il ramo cristalli col 33,1%, il ramo aeronautica
col 30,29%, il ramo automobili col 28,9%, il ramo respon-
ubilita civile col 24,6%, il ramo spese legali col 23,1%,
il ramo infortuni col 21,0%, il ramo furti col 20,4%; fra
quelli che hanno subito incrementi inferiori alla media
vanno segnalati il ramo bestiame col 9,4% ed il ramo in-
cendi col 9,1%, mentre i rami grandine, vari e trasporti
hanno subito una diminuzione rispettivamente del 22,6%,
del 14,0% e del 2,3%.

PREMI DI COMPETENZA DEL PORTAFOGLIO
DIRETTO ITALIANO (ACQUISIZIONT)

Al netto ¢ al lordo degli accessori di polizza: escluse le tasse
a carico degli assicurati

(milioni di lire)

. IMPORTO PREMI
RAMI netto | lordo

1953 | 1954 | 1953 | 1954

VITA E CAPITALIZZA- |
ZIONE . . . . . . 40.341| 45236 41.317| 46273
Vita | 39.916| 44.827  40.890| 45.863
Capitalizzazione . 425 409 427 410
DANNI . 76,665 85991 91.114| 102.248
Acronautica 479 628/ 503 655
Automobili £.473| 10.802| 10.253] 13.218
Bestiame 138 150 160 175
Cauzioni 332 454 420 565
Credito . s 340 383 393 438
Crstali . . . . . . 124 144 148 197
Furtj , 2.151 2.606' 2.697| 3.247
Grandine 6514 5.070| 7.479| 5.784
Incendio 14.410| 15.801 ‘ 18.284] 19.944
Infortuni - 7365 8.978 9.243! 11,191
Macchine . . . . . . g 2| 3 2
' Malattie . -, . . . . 2 2| 3 3
Responsabilita civile 19.164] 24094 23.189| 28.902
ischi dimpiego . 126 126/ 201 200
Spese legali . . . . . 103 128 134 165
rasportj | 16704 16418/ 17.72] 17.317
Varl . . . ... .. .| T23e|l =208 278l 239
TOTALE im.mm 131.227! 132.431 148.521

(day « Notiziario Istat » del febbraio 1956).

Come abbiamo annunciale nel precedenle numero, la
Radio Televisione Ialiana ha disposto nna serie di radio-
comunicazioni sull'allivita delle assicurazioni privale in
Hulia, Pubblichiamo in questo fascicolo la conversazione
tenula dal Prof. . De Meo il 26 febbraio c.a.

Il Ramo vita

La diffusione delle assicurazioni vita in Italia ¢ an-
cora lontana dai livelli raggiunti in altri Paesi. Infatti, nel
1952, il nostro portafoglio vita — cioé il valore di tutti i
contratti in vigore — era tale, che il capitale assicurato
medio per abitante risultava all’incirca pari ad 1/3 di quel-
lo francese, ad 1/7 - 1/8 di quello olandese, norvegese, da-
nese e belga; ad 1/15 di quello inglese; ad 1/50 di quello
canadese e, infine, ad 1/60 di quello nord americano.

La nostra situazione relativa & certo alquanto miglio-
rata dal 1952 ad oggi; ma si tratta sempre di un migliora-
mento che ha potuto annullare solo in piccola parte la di-
stanza che ci separa da molti altri Paesi.

La scarsa diffusione delle assicurazioni vita nel no-
stro Paese, dipende da molteplici circostanze. Bisogna an-
zitutto considerare le cause di carattere generale che de-
terminano oggi in Italia una scarsa propensione al rispar-
mio. Queste cause possono identificarsi: nella maggiore
importanza attribuita ai bisogni attuali rispetto a quelli
futuri che si manifesta nel diffuso desiderio dell’elevamen-
to del livello di vita; nella politica tributaria che spesso
si risolve in un’attenuazione della convenienza a rispar-
miare; e, infine, nei timori di svalutazione che sono stati
creati dalle esperienze monetarie degli ultimi decenni.

A queste cause di carattere generale bisogna aggiunge-
re poi quelle di carattere particolare alle assicurazioni vita.

Ricordata la forte riduzione prodottasi nel valore dei
capitali del portafoglio precostituilo, a cansa della rapida
svalutazione della monela tra il 1943 ed il 1947, il prof.
De Meo ha delto :.

Un secondo motivo deve ricercarsi nella concorrenza
esercitata dalle assicurazioni sociali, almeno nel campo di
talune prestazioni: giacche, essendo nel nostro Paese piut-
tosto elevata la frazione del reddito assorbita da tali as-
sicurazioni, relativamente poco cospicua risulta la par-
te di reddito destinabile alla libera previdenza . . .

Un terzo motivo specifico va ricercato nella partico-
lare struttura del portafoglio italiano per cid che concerne
le varie forme di assicurazione. Nel nostro portafoglio —
a differenza di quanto accade nella maggior parte dei ca-
si all’estero — molto poco frequenti sono le polizze che
prevedono soltanto il pagamento del capitale dopo la mor-
te dell’assicurato; mentre, al contrario, frequentissime so-
no le cosidette polizze « miste » nelle quali, com'¢ noto,
il premio ¢ per una parte destinato alla copertura del ri-
schio di morte e per I'altra parte viene impiegato per la
formazione di un capitale da pagarsi in caso di vita a
scadenza. Ora, poiché con una data somma di denaro il
capitale assicurabile nelle forme miste, a parita di circo-
stanze, risulta pit basso di quello assicurabile nelle forme
a puro rischio di morte, ¢ evidente che la preferenza del
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pubblico italiano per le miste contribuisce anch'essa a te-
ner basso il volume complessivo dei capitali assicurati.

Ultimo ma importantissimo fattore che determina la
scarsa diffusione delle assicurazioni vita in Italia, & ov-
viamente costituito, come si sente spesso ripetere, dal no-
stro basso reddito medio. Questa affermazione contiene
certo una gran parte di veritid. Senonché, la relazione fra
reddito e diffusione delle assicurazioni vita ¢ meno sem-
plice di quel che a prima vista ci si potrebbe attendere.
Anzitutto, le differenze fra Stato e Stato sono molto pil
sensibili per il capitale che per il reddito medio per abi-
tante. Inoltre, col variare del reddito pro-capite, il capi-
tale medio assicurato, anche per abitante, non varia sem-
pre nella stessa direzione, secondo una regola costante. Ad
es., nel 1951, I'ltalia aveva un reddito per abitante di 313
dollari (circa 196 mila lire) e un capitale assicurato di 24
dollari per abitante (circa 15 mila lire); per cui il portafo-
glio italiano si ragguagliava a poco meno dell'8% del red-
dito nazionale. Solo poco pill grande — 9% — era l'ana-
loga percentuale relativa alla Francia; mentre per altri
Paesi essa risultava molto pill alta: 25-30% in Danimarca
e Norvegia; 40-50% in Olanda, Australia e Inghilterra;
80% in Canada, ¢, infine, circa 110% negli U.S.A. Dal
rafironto dei redditi medi con i capitali medi assicurati, si
pud quindi dedurre che la quota di reddito destinata alle
assicurazioni vita, varia da Paese a Paese molto di pil
di quanto varia il reddito; e che, in generale, la detta fra-
zione & tanto maggiore per quanto pil alto & il reddito
medio. Non mancano, tuttavia, indizi che dimostrano co-
me la maggiore o minore diffusione delle assicurazioni vita
sia influenzata anche da altri fattori. Caratteristico, a que-
sto proposito, il caso della Francia, dove — nonostante il
reddito medio fosse nel 1951 poco meno di tre volte piu
alto del nostro — la frazione di tals reddito destinata al-
le assicuraziomi vita, risultava all'incirca uguale a quella
relativa al nostro Paese. Cosi ancora 'Olanda, con un red-
dito medio che superava solo del 60% il nostro, destinava
alle assicurazioni vita una frazione del suo reddito circa
5 volte maggiore di quella destinata allo stesso scopo in
Italia. Infine, sempre nel 1951, il Brasile, pur avendo un
reddito medio inferiore al nostro di almeno un 10% de-
stinava alle assicurazioni vita una quota apprezzabilmente
maggiore di quella relativa all'ltalia. Si noti che i dati
sul portafoglio dei vari Paesi non sono fra loro rigorosa-
mente paragonabili. Tuttavia le differenze ora ricordate
sono talmente forti che risulta praticamente impossibile
attribuirle solo a tale imperfetta paragonabilita.

E’ quindi evidente che la diffusione delle assicurazioni
vita non ¢ influenzata soltanto dall’'entita del reddito me-
dio, ma anche da altri fattori: i quali potrebbero ravvi-
sarsi nelle diversa psicologia dei risparmiatori e — nella
misura in cui tale psicologia possa essere modificabile at-
traverso un’adeguata propaganda — nella differente poli-
tica industriale ¢ commerciale seguita dalle Imprese dei
vari Paesi.

% & %

La svalutazione monetaria del 1943-47, che, come ho
ricordato, polverizzd buona parte del portafoglio preesi-
stente, non poteva non avere conseguenze psicologiche
sfavorevoli allo sviluppo delle assicurazioni vita nel nostro
Paese. 1 contratti di assicurazione vita, che si proiettano
per lunghi anni nel futuro, si basano ovviamente sul pre-
supposto della stabilitd monetaria; ed & fin troppo evidente
come qualsiasi timore, giustificato o ingiustificato che sia,
relativo a questa stabilitd, si traduce, in generale, in una
riduzione del numero di coloro che giudicano conveniente
il contratto.

Non v'¢ dubbio, tuttavia, che, anche nei periodi di
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relativa stabilita del valore della moneta, la quota di
sparmio monetario assorbita in Italia dalle assicurazigp,
vita era molto esigua. Per rendersi conto di cid, basta con.
siderare che, ad es. nel 1938, il credito dei depositanti py,
depositi fiduciari nelle aziende di credito e nelle casse
stali (ivi compresi i libretti ¢ i buoni), ascendeva a 67 m;
liardi, mentre il credito degli assicurati verso le Impreg,
di assicurazione per le cosidette riserve matematiche, noy
raggiungeva neppure i 6 miliardi di lire. Oggi, il divarj,
esistente fra le due forme di risparmio monetario & )
quanto pitt accentuato; ma non potrebbe dirsi che que.
sto avvenga solo a causa degli effetti psicologici negatiy;
delle recenti svalutazioni; perch¢ ovviamente i deposiy;
fiduciari, i depositi postali e i buoni postali fruttiferi, song
esposti, pressoché nella stessa misura delle assicuraziop;
vita, ai rischi — consistenti o inconsistenti che siano —
della svalutazione monetaria.

Da quanto precede, credo sia possibile ricavare |y
conclusione che I'attuale scarsa diffusione dell’assicurazione
vita in Italia non & esclusivamente determinata n2 dally
limitazione del nostro reddito né dai giustificati o ingiu.
stificati timori circa la stabilith monetaria.

Il limitato sviluppo del ramo vita nel nostro Paese
¢ piuttosto in gran parte da ascriversi alla scarsa diffu-
sione di una sana coscienza assicurativa. Recenti indagini
hanno posto in evidenza che la maggioranza di coloro che
potrebbero essere interessati alle assicurazioni vita, non
conoscono neppure il significato ¢ le finalita dei principali
tipi di assicurazione. Inoltre, il fatto stesso che le maggiori
preferenze di coloro che si assicurano, vanno alle « miste »
-— nonostante che con esse la garanzia per il caso di morte
risulti il pit delle volte del tutto insufficiente a controbi-
lanciare il danno economico derivante dalla prematura
scomparsa del capofamiglia — sta ad indicare che il pub-
lico italiano, a differenza di quanto accade in altri Pae-
si, non riesce ad apprezzare ancora nel suo giusto va-
lore 1la merce che solo P'assicuratore pud vendere: e ciog
la copertura del rischio di morte. Negli ultimi anni, si &
manifestata tuttavia una maggior propensione degli assi-
curandi per le forme a puro rischio di morte, che dovrebbe
essere assecondata dalle Imprese.

Un'azione intesa a diffondere I'assicurazione vita in
Italia dovrebbe essere a mio avviso orientata verso tre
obbiettivi principali. In primo luogo, ciog, con una perse-
verante ¢ ben condotta opera di propaganda, bisognerebbe
far familiarizzare il pubblico coi problemi della previdenza
¢ col meccanismo dell’assicurazione vita. In secondo luo-
go, allo scopo di facilitare la conclusione dei contratti, bi-
sognerebbe, nei limiti tecnicamente possibili, ridurre le ta-
riffe. E dovrebbero, infine, essere escogitate nuove forme
previdenziali meglio rispondenti alle esigenze delle fami-
glie ed alla mentalitd attuale dei risparmiatori.

In Italia, come si sa, il ramo vita & esercitato da una
ventina di imprese private — fra cui alcune piu che cen-
tenarie — nonche dall'lstituto Nazionale delle Assicura-
zioni, il quale, pur operando in regime di piena concor-
renza con le imprese, esercita per conto dello Stato un'in-
sostituibile funzione moderatrice sul mercato. Proprio in
relazione a tale compito, I'l.N.A. ha recentemente intro-
dotto una riduzione tariffaria che ¢ stata subito adottata
anche dalle altre imprese. i

Naturalmente perd, perché in Italia le assicurazion!
vita possano in pieno esplicare la loro alta funzione mo-
rale e civile, @ necessario anzitutto che le Imprese riescan®
a realizzare un vasto e consapevole programma di svilup”
po e di rinnovamento. Ma ¢ altresi indispensabile che 10
Stato, da parte sua, non dimentichi che solo stimoland?®
il risparmio volontario e la libera previdenza, si posson®
gettare le basi per una maggiore prosperitid futura.




gk INZIIIVA_DELLLNA. NEL CAMPO DELIO SPORT CAICSICO

“seminafore d'oro,

Con Uistituzione di questo “Oscar” si intende sot-
tolineare Uimportanza che per il prestigio dello
sport caleistico riveste la figura dell’allenatore.

L'Istituto Nazionale delle Assicurazioni, d'intesa con
ja Federazione Italiana Giuoco Calcio, istituisce un pre-
mio annuale, denominato « II Seminatore d’Oro », da as-
segnarsi al miglior allenatore di calcio, di nazionalita ita-
liana, regolarmente iscritto nei ruoli del Centro Tecnico
fFederale della F.I.G.C., scelto fra gli allenatori che pre-
stano la loro attivita presso Societa di Divisione Nazionale
A. B. C. e IV Seric e che nel corso dell’annata sportiva
si sia distinto in modo particolare per capacita tecniche,
doti morali e disciplinari.

[’assegnazione verra effettuata annualmente a partire
dal termine dell’annata sportiva 1955-56.

Il premio, secondo il preciso intendimento con cui
viene istituito, non ha altre finalita che esulino dall’ambito
sportivo ¢ dovrd, di anno in anno, rappresentare — per
il suo stesso intrinseco valore morale e simbolico — il co-
stante incitamento e il sicuro traguardo per gli allenatori
delle categorie interessate nel senso di perseverare con
impegno, sicura fede ed appassionata opera nel loro pa-
ziente e difficile lavoro di istruttori ed educatori sportivi.

Oltre al premio predetto (Il Seminatore d’Oro), da
alfribuirsi allallenatore che risultera primo classificato in
base ad apposita graduatoria che verri compilata dalla
Commissione giudicatrice, verranno ulteriormente assegna-
te 3 medaglie d'oro (raffiguranti sempre il seminatore) ai
3 allenatori che risulteranno primi classificati nelle rispet-
tive categorie di appartenenza, escluso, ben inteso, quello
gia premiato col « Seminatore d’Oro ».

Entro il termine che verrd fissato in seguito e, co-
munque, non oltre il 30 settembre di ciascun anno, la Com-
missione giudicatrice, — in base alle segnalazioni perve-
nute dagli Enti all’'uopo designati, e sulla scorta della do-
Cumentazione necessaria per il vaglio di ogni singolo no-
Minativo — provvederd a compilare la graduatoria gene-
rale dei concorrenti per I'assegnazione del « Seminatore »
¢ delle 3 medaglie d’oro.

Le decisioni della Commissione sono inappellabili.

.. Nella graduatoria sari tenuto conto dei requisiti tec-
Nici, morali e disciplinari dei singoli candidati, dei risultati
4 essi conseguiti sia per quanto si riferisce alla classifica
€ al giuoco delle squadre affidate alle loro cure tecniche,
© sia per tutto quanto concerne listruzione individuale
®flicacemente impartita ai singoli atleti alle loro dirette
pendenze.

Particolare titolo di merito costituird, sempre ai fini
della classifica, Peventuale e, comungque, provato e docu-
??mato contributo fornito da ciascun candidato per lo
Viluppo tecnico del giuoco in Italia nonché, anche se
e“‘glunlo da quanto sopra, ogni altro elemento culturale

Professionale che possa contribuire in modo concreto e
d“erl'slhile a determinare maggiormente il valore e le doti
candidato.

La valutazione dei requisiti pill sopra menzionati avr

luogo con la procedura gia fissata a mezzo dell’apposito
regolamento interno (all’'uopo emanato ed approvato dalla
Commissione giudicatrice) il quale, ai fini di un’equa va-
lutazione, oltre ai criteri di massima da seguire ed osser-

vare per la determinazione dei vari punteggi, prevede ap-

punto come elementi basilari ed indispensabili:

a) - un giudizio, per quanto ha attinenza alla parte
tecnica, espresso dal Centro Tecnico Federale della
F.1.G.C,;

b) - un rapporto informativo, da parte della Lega
giurisdizionalmente competente per quanto concerne le
qualita morali ed il comportamento disciplinare durante
'annata sportiva. Detto rapporto sard inoltre integrato da
un ulteriore giudizio pronunciato dagli organi del’l.N.A.
appositamente designati.

La premiazione verra effettuata in Roma presso i lo-
cali della Direzione Generale dell'Istituto Nazionale delle
Assicurazioni.

L’iniziativa ¢ patrocinata da un Comitato d’onore cosi
composto: prof. Roberto Bracco, presidente dell'lL.N.A.;
dott. Marino Marinelli, Direttorc Generale dell'l.N.A.;
ing. Ottorino Barassi, Presidente della F.[.G.C.; Comm.
Dante Berretti, V. Presidente della F.I.G.C. ¢ Presidente
della Lega Nazionale Italiana 1V Serie; dott. Giuseppe
Pasquale, V. Presidente della F.I.G.C.; dott. Romolo
Ronzio, Presidente Associazione Italiana Arbitri; rag.
Saverio Giulini, Presidente della Lega Nazionale Italiana
F.I.G.C.; Marchese Luigi Ridolfi, Presidente del C.T.F.
- F.1.G.C.; avv. Giuseppe Ambrosini, Direttore della «Gaz-
zetta dello Sport» - Milano; rag. Carlo Bergoglio, Diret-
tore di « Tutto Sport» - Torino; dott. Luigi Chierici, Di-
rettore di « Stadio » - Bologna; avv. Bruno Roghi, Diret-
tore del « Corriere dello Sport » - Roma.

Un’apposita Commissione, in base alle segnalazioni
pervenute dagli Enti all’uopo designati e sulla scorta della
documentazione necessaria, provvederd a compilare la gra-
duatoria dei concorrenti.

La Commissione giudicatrice per Dlassegnazione dei
premi risulta cosi composta: Presidente: On.le avv. Pietro
Baldassarre, Consigliere Federale della F.I.G.C.. Compo-
nenti: avv. Giuseppe Mensiticri, Rappresentante Lega Naz.
Italiana F.1.G.C.; signor Giuseppe Mattioli, Rappresentan-
te Lega Nazionale Italiana IV Serie - F.1.G.C,; signor En-
rico Baldani, Presidente della Lega Regionale Laziale -
F.L.G.C.; dott. Paolo Mina, Segretario della F.I.G.C.; si-
gnor Ottavio Baccani, Segretario del C. T.FF. - FI1.G.C,;
dott. Cesare Mariani, giornalista (« Stadio » - Bologna);
dott. Giuseppe Melillo, giornalista (« Corriere dello Sport »
- Roma); dott. Enzo Petrucci, giornalista (« Momento Se-
ra » - Roma); dott. Rizieri Grandi, giornalista (« I1 Mes-
saggero » - Roma); dott. Sergio Valentini, giornalista
(« Tutto Sport » - Torino); dott. Gualtiero Zanetti, gior-
nalista (« Gazzetta dello Sport » - Milano); dott. Vittorio
Orlandi, dirigente dell'L.N.A.; dott. Salvatore Matricardi,
funzionario dell'l.N.A.; dott. Stefano Guidarelli, funzio-
nario dell’L.N.A.

L'iniziativa ha riscosso consensi non solo negli am-
bienti sportivi, ma in genere tra tutii coloro che seguono
con simpalia le competizioni del campionato di calcio
nelle varie divisioni.

Particolarmente significativa la lettera del Direttore
della « Gazzetta dello Sporl » doll. Ambrosini, il quale, ac-
cettando di far Pﬂr‘ic del Comitato d’Onore, dopo aver
premesso che <« liniziativa presa dall’lstituto Nazionale
delle Assicurazioni per premiare i iigliori allenatori di
calcio, ¢ veramente degna dell'Istituto . . . e in carallere
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con le sue [inalita peculiari: quelle cioé di guardare al
futuro», cosi si & espresso: «Ogni iniziativa che, affiancan-
do l'opera della Federcaleio, miri, anche indiretlamente,
al miglioramento di questa indispensabile calegoria, non
pud essere che salutata con gioia da tulli coloro che han-
no a cuore l'avvenire dello sporl »,

Significativo anche il commento del bolletlino della
Federazione Italiana Giuoco Caleio, che, nel riportare
la notizia della simpalica iniziativa dell’lLN.A., cosi scrive:
« L'inizialiva dell'Istitulo Nazionale delle Assicurazioni
tnlegra e conferma la meriloria Iradizione del contribulo
che gli Istituli di Assicurazione in Halie hanno sempre ap-
portato alla migliore propaganda ed evoluzione del ginoco
del calcio; ricordarsi al riguardo, dell’'ntile « agendina »
compilata dal compianto Barlassina ed il « Premio di Di-

—_—

In campo assicurativo:
propaganda “a martello,,

Il quolidiano economico-finanziario « 24 Ore» i
Milano pubbliea periodicamente una rubrica « Corrie-
re dell’Assicurato » che si legge sempre con interesse,
In quella apparsa nel numero dell'll marzo 1956 &
trattato il problema della propaganda assicurativa, con
osservazioni e considerazioni meritevoli di essere co-
nosciule, oltreché dagli assicurati, ai quali la rubriea
& destinata, anche dagli assicuratori perché costitui-
scono un buon contributo alla metodologia propagan-
distica nel settore delle assicurazioni private,

Abbiamo lello con piacere la sua lellera. Con lan-
lo piit spiceato piacere in quanlo proviene da 1 assi-
curalo, e per giunta — come scrive ¢ coime liene ad
essere segnalato — da un « assicurato convinto »,

Il pubblico itlaliano, crediamo di non errare, si di-
vide, assicuralivamenle parlando, in tre grandi cale-
gorie: quella dei non assicurali, quella degli assicurali
senza convinzione, e quella, :’n?l’ne. degli assicurali
convinti,

Non avanziamo ipolesi sulle percentuali delle ca-
tegorie, ma siamo cerli di non sbagliare asserendo che
la terza ¢ la minore.

Ora noi siamo persuasi che Uespansione della pre-
videnza, epperlanlo la sua fortuna, dipendano pit dal-
l'accrescere del numero degli assicurali convinti che
dall'aumentare la pletora degli assicurali (vecchi ¢ nuo-
vi) senza convinzione.

Parliamo delle assicurazioni individuali, libere,
non di quelle obbligatorie per le quali la convinzione
¢ forse meno facilmenle raggiungibile o lo ¢ — se
mai -— per allra via.

Gli assicurali senza convinzione rappresenlano, é
intuilive, una massa il cui apporto finanziario all'eser-
cizio dell'assicurazione privala ¢ cosl poderoso che
sarebbe slolto trascurarlo o sollovalularlo.

Ma questa massa é formala da individui che sonao
i meno producenii per lo sviluppo agevole ¢ per la
diffusione felice della previdenza: é una massa di per-
sone che lasciano dormire i conlralli nei casselli, che
ignorano le garanzie pitt convenienti alle proprie al-
tivita, che (rascurano il loro interesse credendo di far-
lo, che abbisognano dello stimolo e dell'incoraggiamen-
lo dell'organizzazione produlliva degli assicuralori e
finiscono lra Uallro con lappesantire il costo dell'as-
sicurazione.

E', per giunla, una congerie di clienli che sono
muniti singolarmente di contralli spesso inadeguali,
quando non addirillura sbagliali perché invecchiali.
e che quindi non rispondono nei valori all'entita del
rischio e sovenlte all'essenza, perfino, del rischio stes-
so. Seno porlatori di polizze che, al verificarsi del si-
nislro, danne luoge a conlestazioni ehe derivano pro-
prio dalle imperfezioni e dalle inadegualezze incrosta-
tesi col volgere del tempo e con la mancala esecuzione
dei necessari aggiornamenti,

E in questa massa permane serpeggianle e — al-

e
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sciplina ». Iniziative che superano di gran lunga i
valore conlingente per il contenuto educalivo e mora
eSprimono.

Pertante, la Federazione Haliana Ginoco Caleio ]
tito, con compiacimento Uinizialiva del <« Semir
d'Oras» che melle laccenlo su nno dei pin scollo
sequili problemi dellalluale siluazione caleislica
nale, verso cui lo F.1.G.C, dirige i snoi sforzi compali
cui appunlo il ¢ Seminalore d'Oro» [igura come a}
zato elemenio di sprone e di incoraggiamento s,

« Cronache dell’l.N.A. » non mancheranno di dar
tizin sullo svolgimento di questa competizione ¢ di ¢
nieare a suo lempo le conelusioni della Commissione
dicatrice,

0 propaganda “capillare,’

loceasione erompente quel maleonlento ¢ quell
sfiducia che sono i'ugius.'rrs'm.fr’ nei confronti del fatt
assicurazione, ma che valgono lullavia a non assolli
gliare, come sarebbe desiderabile, la percentuale degl
assicurali senza convinzione,

Questi ussicurali senza convinzione polrebbero es
sere anche chiomali, a parer nostroe, assicurali senz
cognizione,

Per venire al noeciolo della Sua gradifa letlere
(amabilissima anche per noi personalmenle) giova «
migliorare la siluazione dell'esercizio assicuralivo ifa-
liano una chiassosa propaganda? Non sapremmo c:[
fermarlo. Forse sarebbe pint efficace una propaganda
soltile, capillare, esemplificativa, froebeliana diremmo.
Ma questa é la pin difficile a fare, la pid dura a wlil-
mente e ingegnosamenle studiare ed effeltuare.

Pensi che @ prodotli ehe con piit vantaggio si val-
gono della propaganda « a martello s (come Lei sugge-
risce) sono quelli di rapida acquisibilita e di immedia-
la verifica di bonld e beneficio. Dire: < assicuralevi
sulla vita», «garantite { vosiri beni coniro i [urli s,
¢« assicurate la voslra inlegrila fisica e produlliva con
una polizza infortuni » é diverso dal conclumare: « be-
vele il vermul lale », « prendete il ricostituente X »,
¢« acquistate il lelevisore Y ».

Una semplice curiositd, un gqualungue licchio, una
relativamente modesta esposizione [inanziaria consen-
tono presto di gustare nuna bevanda, di lenlare una cu-
ra, di metlersi in casa nn apparecchio e di vedere,
quindi, pitt o meno confermate le promesse sonanti
della pubbliciti.

Ma perché un non assicurato si decida altraverso
la propaganda & battage ad ussicurarsi occorre che egli
sia cosi suscellibile al richiamo elementare del vanlag-
gio previdenziale da far pensare che egli sia un candi-
dalo cerlo all'assicurazione sponlunea.

Quindi, e chindiamo, occorre non tanto la pubbli-
cila stamburante in eampo assicuralivo quanto la pro-
paganda per seltore, per calegoria, pro capile (guasi)
che — ripeliamo — ¢ la pit ardua e la pit coslosa,
anche se ¢ la pit reddilizia,

A questa, pur senza lrascurare del (utlo lallra,
gli assicuratori pitt avveduli lendono e per quesla ope-
rano,

Bizogna, per contro, che il pubblico li assecond:
prestande quel minimeo di fiduciosa allenzione momen-
lanea e quel massimo di cura conlinuale ai contralls
stipulati che spianano la via ad acerescere la percen-
Inale degli assicurali convinti,

Quando quesli saranno diventali maggioranza lul-
to il fenomeno assicuralivo in Ilolia avra raggiunic
lo sladio economico-morale migliore per la pii estesa
e proficua diffusione di una pratica che é indice di
civilli.

Quod est in votis. Di molli, ira cui, evidenlemente,
Lei e nol,
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| concorso
4i “Oggi e Domani, del 1956

In prmcguimento :lel]‘ir_liziati\fn assunta nel 1955 per
cttori. di ¢« Oggi ¢ Domani », anche 'edizione del 1956

| i |“. enda ha dato ai deslinatari la possibilita di parteci-
g U

ad un concorso dotato di numerosi premi, non meno
'I"“" ¢ grﬂtlc\-nli di quelli dell'anno precedente.

uti i1 numero di coloro che hanno inviato la cartolina
. partecipazione al concorso ¢ stato altissimo ed ha dimo-
di Ilﬂ 'interesse che la pubblicazione ha destato in ogni
“l.ﬂ;ane e provincia d’ltalia, noncheé all’estero.

reB9) giorno 14 marzo 1956, alle ore 9, presso la sede
rlstituto Nazionale dellc‘ a\smcqruzmm n Roma, si &
ceduto all’estrazione dei premi. Alla presenza di un
onario dell'Ispetiorato Generale per il Lotlo ¢ le

|l(‘|

unzi Fo g
:‘:,"vrie del Ministero delle Finanze, sono stale riscon-
(rate valide per DPammissione al Concorso numero

51. 877 cartoline. Sono pervenute complessivamente dal-
prestero m. 112 cartoline, ripartite nel modo seguente se-
condo la provenienza: n. Gd dall’Eritrea ed l',tmpl‘sl.‘ n, 22
dolla Germania, n. 11 dalla Francia, n. 6 dalla Svizzera,
o 3 dall’Inghilterra, n. 1 t[a!la Nigeria, n. 1 dall’Australia,
. 2 da Malta, n. 1 dalla Spagna ¢ n. 1 dal Portogallo.
Tra tulte le cartoline valide, con 'assistenza anche di un
potaio, si & proceduto all'estrazione dei premi, che sono
toceati in sorte ai nominalivi di cui all’elenco pit solto
riportato, nel quale i vincitori sono stati anche raggruppa-
ti per regione. Come praticato nell'anno precedente, la
pDirezione Generale ha fallo stampare un apposito mani-
festo con i nomi «ei vineitori, manifesto che, in adegualo
pumero di copie, ¢ stato spedilo ad ogni Agenzia Gene-
rule dell’LLN.A.

Sio¢ intanto provvedulo ad informare, a mezzo di
lettera racecomandata con rieevala di ritorno, i Tavoriti
dal sorleggio, dando in pari tempo comunicazione alle
ditte fornitrici del recapito dei nominalivi sorteggiati,
per la sollecita spedizione dei premi ai rispettivi vineitori.

Anche quest’anno & stato fatlo invito ai signori Agenti
Generali ¢ Locali di voler, comungue, controllare se, nelle
diverse sedi, i premi toceali ai vincilori sono ad essi per-
venuti.

Come avevamo precedentemente avvertito, & stato nel
concorso i quest’anno tenuto conto delle osservazioni
¢ dei suggerimenti degli Agenti e dei Produtlori. Tutto
cio che essi riterranno opportune di far presente per assi-
curare un successo sempre migliore alle successive edi-
Zli.?lli di « Oggi e Domani » sara considerato utile e gra-
dito,

Una lettrice italiana di « Oggi ¢ Domani s all’estero
¢ precisamenle a Setubal, in Portogallo, la sig.na Egeria
Maranea, florentina, ha indirizzato al’LN.A. Ia seguente
|e_llol'u, che, per la sua cordiale vibrazione italiana, fara
Pracere connscere ai nostri collaboratori:

Benché tanlo lontana voglio concorrere unch’io e vi
Mmando la cartolina che me ne da dirvitto. Il Vostro gra-
Hoso ed inleressanle libro di casa forma lummirazione
di quanti lo vedono, come del resto accade qua con [ulle
le pubblicazioni italiane.

Ho mollo desiderio di rivedere lu mia palria, ma non
50 prendere un'energica decisione. Ora uspello che mi
“Nhunziate che ho vinlo uno dei Voslri premi (qui non
Yvrei altro mezzo per saperlo) ed ecco la spinla finale per
3 decisione! Perd se si trallera di uno degli ullimi cenlo,
i limiteré a mandare un incaricalo.

b E se non avesle nulla da annunziarmi? Perché potreb-
£y anche darsi il deprecabile caso che non vincessi nul-
*+ o E allora, grazie lo stesso e cordiali saluli.

| NOMINATIVI ESTRATTI
(ripartiti per Regione ed Agenzia Generale di competenza)

Comg & noto i 138 premi in dolazione erano costituiti da:

I

:l: — N°% 2 Lavabiancheria C.G.E.
] 4 Vespe 125

- E

» 5 Macchine SBinger portatili

4) — » 2 Frigeriferi C.G.E.

{3) — = 5 Buoni Viagglo CIT

(68) — =» 10 Radiclelte C.G.E,

() — = 10 Maechine Singer Baby
(8) — w 100 Paechl « Zignago ».

Nell'elenco che seque il premioc loccato in sorle a clascun nominative
& indicato cen lo stesse numero in pareniesi segnato qui sopra per in-
dicare l'ordine in cul | premi stessi sono stall abbinati al nominotivi
oatratti.

PIEMONTE
ALESSANDRIA . SIMONELLI Domenico, v. Pontida 1, Alessandria (3) -
GOGG! Adriana, v, Lecniero 10, Tortona (5).

ASTI - ROSINA Gianna, v. Ard 16, Astl (8) - TARDITI GROSSI Primetla,
v. Alla Vittoria 59, Astl (8) - TARTAGLINO Morisa, c.so P. Giachine 7,
Cocconats (8).

AOSTA - GENERY) Albino, v.le Meniebianco 39, Acsta (B).
CUNEO - CRAVERQ Giovanna, wle Madonna dei Ficri 88, Bra (8).
MONCALIERI - CANNELLI iLeonarde, v. Brandizzo 5 Velpiano (8).

NOVARA - PASSARELLO Ferruccio, v. F. Corridoni 8, Nevara (8) -
SAGLIO CAMANNA Aurora, c.so ltalia 15, Novara (8) - VILLA Claudio,
v. Argenti l-a, Novara (8),

TORINO - PERNA Adaomo, L. Menlebello 40, Torine (2) - AUDINO Gio-
vanni, v. Baltea 25, Torino (8) - ARATI GARUFI Luigia, v. P. Galluppi
12-183, Torino (@) - STANGO Rita, v. Isonzo B4, Torino (8) - FESSANA Paola,
v. M. Coppino 58, Torino {B).

VERCELL] - BARBIRATO Arnaldo, v. San Sebastiano 30, Condelo (8)
CAPELLINO Giuseppo. v. Dionisotti 3, Livorno Ferraris (8).

LIGURIA

GENOVA - MARCHI Anilio, vico Laversl 10-2, Gemovae (2) - RIZZI
Ersilia, v. Sommadenate 41, Genova Nervl () - CANEVELL] Francesca,
v.le Sacramentine 2-5, Genova (8) - GROSSI Giovanni, v. M. Durazzo 8.7,
Gonova (8) - BISIO Edilio, v. Conestaggio 7-4, Genova Sestri (8) - MEN-
CHINELLI Franco, Salila Sup.re 5. Simone 20b, Genova (8),

IMPERIA . UGOLINI Mariza, c.so ltalia 21, Bordighera (8).
LA SPEZIA - MARIANI Luisa, v. 24 Maggio 7, La Spezia (8).

LOMBARDIA

BRESCIA - GIANOLLA Bignca, v. Amba d'oro 26, Broscia (B) - MI-
GLIORATI Agostino, cas. Vallone 15, Gambara (8) - BAZZANI Maria, v.
Matteotti 6, Inzino (B).

BERGAMO - RICCHI Giuseppe, v. Duciavilla 7, Sovere (8).

COMO - COLOMBO SERTCRI Luciana, v. Garibaldl 87, Mussaglia (7)
- BATTISTINI Alba, v. 24 Maggio 7, Stomaine di Cernobbio (8). -

CREMONA - DAVC' Pietro, v. Crolta 1, Acquanegra (3) - RIVA Maria,
v. 5. Bertelli 15, Soresina (8).

LEGNANO . BRUNELLO Adriana, v. Gorizia 35, Legnano (8).
LODI - CASSINELLI Valeria, v. Fissiraga 24, Lodi (8).

MANTOVA - GIUBERTONI Nadejo, c.so Umberto I 14, Mant 2
MAGNANI Anna, v. Ponti, Mozambano (8). ¥ antova (8)

~ MILANO - AUREGG! Adriong, p.aza Arduine 3, Milane (2) - COPPO
h:jumc, m\i. Tortona 19, Milano (8) - MOSCA Umberto, v. Caselvetre 11,
ano (8).

SONDRIO - TOGNO ELVIA Walter, v. Valpilasea 1, Villa di Tirano (8).

TRENTINO . ALTO ADIGE

BOLZANQO - BEATRICE Salvatore, Pza Viltoria 48, Bolzano {8k
TRENTO . PERSICO Virgilio, v. Nicolé d'Arco 14, Trento (8).
VENETO

PADOVA - GALLETTA Moaria Savoria, v.
seo (B).

TREVISO - ALBERT! Luigi Innocenle, wv. Frotta 489, Castello di Ge-
dego (8).

TRIESTE - CELLI Giergio, v. F. Denza 14 c.1, Trieste (8).

UDINE - LO BUE Maria, v. Moretti 2, Udine [8).

VENEZIA - FRANCESCONI Giorgio, San Marco 2601-a, Venezia (8) -
NULLI Wilma, Cannareqgio. 2204, Venezla (8) - ARCELLA Paolo, Dorsodure
3583, Venezia (8) - VERONESE Aldo, v. Fallorini 262, Chioggla (8).

VERONA - SALA Teresa, v. 20 Settembre, Caprino Veronese (8) -
IPPOLITO Rosalia, c.so Porta Nuova 11, Verona (8).

VICENZA - BAGGIO Danile, v. Marini 22, Cassola (4).

Euganea 33, Treponti-Bre-

EMILIA - ROMAGNA
BOLOGNA - VANNINI Elsa, v. R. Voleriani 5, Molinella (5) - NALDI
Virgilio, v. Montegrappa 3, Bologna (8).

FERRARA - AETI Mirella, v. della Luna 38, Ferrara (8).

FORLI' - MOSCHI Sergio, Predappio (6).

PARMA - MENAPACE Ida, Fontanelle (6).

MODENA - ROS5] Antonio, v. Nonantolana 127, Medena (7) - RUOSI
CIONINI Iride, v. B. Paslora 646, Modena (7) - RONCAGLIA Maria, v. 8.
Comba 2, Modena (8) - FERRI Irmes, v. De Polli 38, Modona (8).

PIACENZA - BERGONZI Olga, v. Vitt. Veneto 6, Piaconza (8).

REGGIO EMILIA - LASAGNI Emilio, v. Marcon 7, Moniecchle Emilia
(8) - IOMMI Lorenzo, v.le Trento ¢ Trieste 5-b, Reggio Emilia (8) - DAVOLI
Elena, v, Guazzatoio 23, Regglo Emilia (8).
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TOSCANA

AREZZO - ARRIGONI] Albachiara, v. Crispi 54, Arezzo (8) - CRISAFI
Giuseppe, v. Bermarde Dowvizi 75, Arezzo (B).

CARRARA - GHINETTI Giuliana, v. l. Quartieri 16, Bagnone (1) -
BASSIGNANI Irma, v. Crocicchio 2, Bagnone (B).

FIRENZE . VOLPONI Luciana, v. Della Scala 58, Firenze (8) - BARUGI
Antonio, v. Melchiorre Gioia 6, Firenze (8).

GROSSETO - MARMOTTI Giuseppina, v, Lucca 7, Grosseto (8).

LUCCA - BERTELLI Rina, v. Guinigl 37, Lucea (8).

PISTOIA - BARTOLINI Guglielmo, v. Galeotii 35, Pescia (8).

MARCHE

ASCOLI PICENO - BRUNELLI Giovanni, v. Vecchistti 1, Bervigliano (7) -
TARLI Maria, v. del Cassero 13, Ascoll Piceno (8) - NICOLAI Luigi, v. Cap-
pucelni 1, Ascoll Piceno (8) - CENSI in BAGOLINI Gabriella, Pedaso (B).

MACERATA . BABINI Germana, p.zza XXX Aprile 9, Macerata (8] -
BENIGNI Filiberto, Rione Marche 11, Macerala (8).

UMBRERIA

TERNI - COLONNA Leonardo, v. Nicola Fabrizi 25, Ternl (5) - RUG
GERI Pacla, v. Federico Cesi 16, Terni (8) - RAT] Renzo, v. Ceolonna 20,
Recquasparta (B).

LAZIO

FROSINONE . CECCARFLL] Floriana, v. A. Barletta 2, Frosinone (8).
LATINA - PAPETTI Crisante, LLCP. 5 sc. H n. 7, Latina (8).

ROMA - CIOTTI Mario, v. dei Campani 83, Roma (2) - MARA Giovanni,
v. Asinio Pollione 20.8, Roma (3) - RUSSO Rosa, v. Dandolo 6, Roma (3). -
BORRON!I Margherita, c.so Duca di Genova 6, Lide di Roma (8) - NIED-
DU Giovanna, v. Plecarda Donati 4, Roma (7) - D'ARTILCALE Elisena,
v. Rubicone 34, Rema (7) - PUCCI Franco, v. Rublcone 33, Roma (7) -
ONOFRI Francesco, v. Po 33, Roma (8) - CRO Luigia, v. Piccarda Donati
5, Roma (8 - CRIMI Francesco, v.le Angelico 225, Boma (8) - D’'ATTINO
Sandro, v. Flaminia 380, Roma (8) - ANTOLINI Maria Margherita, v. Amo
79, Roma (8) - PALAMONE Ernesto, v. Fideno 28, Roma (8) - ROMANI Lea,
v.le Gorizia 20, Roma (8) - PERROTTA Gregorio, v. Bacchiglione 3, Roma
(8) - LIPPARELLI Giovanni, v. Marche 54, Roma (8) - DE GIUL] Augusio,
v. Pinluricchio 55, Roma (8).

VITERBO - DI FABIO fra' Antonie, Convenilo Cappuccini, Bracciane (8).
ABRUZZI E MOLISE

CAMPOBASSO - PAOLING Vitloria, v. Bucci 3, Campobasso (8) - FAL-
VO D'URSO Vincenzina, presso Compagnia Carabinieri, Campobasse (8).

CHIET! - D'AMELIO Giovarm, v. Traversa Pepeoli 2, Chieti (B).
L'AQUILA - MARIANI Donato, v. Torrione LN.A.-Cosa 8-e, L'Aquila {8)

CAMPANIA

BENEVENTO - MARTELLOTTA Anna, v.le Atlantici 452, Benevento f&]
CASERTA . GRAVINA Ismalda, pazza Vitloria 12, Teano (8).
CASTELL. STABIA - CECCHI Rosa, v. Roma 85, Castell, Stabig ()

NAPOLI . ITALIA Umberlo, v. Pasquale BaHi 15, Napeli (8) - pp
PERTIS Nicols, v. A. Coccavello 14, Napoli (8). i

PUGLIE

BARI - MARRONE Vincenizo, v. Farinaota 50, Corate (6) - TORTOH,\
Eveling, Vico Umbertc 7, Molietta (8) - ABBATESCIANNI Fanny, v. Nopnl.-
13, Bari (B) - DE FLORIO Isabella, v. Tripolli 49, Torre a Mare (8).

FOGGIA OREOGNA Malteo Nicola, v. G. Rosali 57, Feggix (g)

LECCE - GIANNELL] Carla, v. Nazorlo Saure 3, Parabita {3) - TO.
MASI Rallaele, Serrane (8) - DESIMONE Arturo, v. Roma, Gallipeli (8,

BASILICATA

POTENZA - LISANTI Giuseppe, v. Lucana 53, Malera (1) - TRANFAGLIA
Mario, v. Grippo 36, Potenza (7) - MORMANDO Marla Teresa, v. Cirillo 13
Ferrandina (8).

CALABRIA
CATANZARO - MACGNANI Geltrude, v, S, Leonarde [I.N.A.-Casa T-b 3
Calanzare (8).

COSENZA - MARANO Giorgio, v. Dante 3, Vaccarizzo Albanese (6) .
PASSARELL] Franco, v. Trento 15 Cosenza (7).

‘REGGIO CALABRIA - GALLETTA Antonine, v. Prato 2.9, R. Calabria (8),

SICILIA
AGRIGENTC - MICEL]I Rosa, v.le Vittoria 53, Agrigento (8) - MONTANA
LAMPO Gerlando, v. Garibaldi 78, Agrigento (8).
CATANIA - ROSSCO Emma, v. Conte Ruggero 83, Catania (8).
FPALERMO - METALL] Donatella, v. Abela 11, Palermo (5).
SIRACUSA - TESTAFERRATA Froncesco, v. Roma 44, Slracusa (4).

SARDEGNA

CAGLIARI - DIANA Luigi, v. 5 Avendrace 323, Cagliarl (7) - BIGI
Gignni, v. 8§, Saturnino 77, Cagliarl (8).

SASSARI - TOLU Gawino, v. E. Costa 42, Sassari (8).

Quale garanzia assicurafiva suggerisce questa fotografia?

Una pwova rubrica, che c¢i & stata suggerita da pid parti
e corrisponde percio ai desideri dei lettori, ¢ quella del « quiz
fotografico assicurative » che iniziamo in questo fascicolo e i
riproponiamo di continuare, con la maggiore frequenza consen-
tita dallo spazio a disposizione, nei fascicoli successivi. FEssa da-
ra modo di esercitare I'occhio professionale
e il finto di agguerriti assicuratori su scene
ed avvenimenti che hanno wn significato
specifico per Dapplicazione delle garanzie
assicurative contro determinati rischi. As-
suefarsi a goardare la realtd che abbiamo
dinanzi a noi con 'occhio dell’assicuratore
¢ ln dote che la nucva rubrica vuole favo-
rire,

I collaboratori che intendone partecipare
alla risoluzione del = guiz » dovranno in-
dirizzare la risposta, in busta chiusa con
sapra apposta la scrifta « guiz assicura-
fivo », alla redaziome di « Cronache del-
I'LN.A. »: Roma - Via Sallustiana 51. Si
raccomanda di precisare le proprie genera-
lith, il domicilio, la qualifica posseduta.
Alla risposta migliore, cioé a quella che
indichera con wmaggiore esattezza, anche
nei termini, il rischio da coprire e la tarif-
fa che deve essere applicata, SARA® AS-
SEGNATO UN PREMIO DEL VALORE
DI CINQUEMILA LIRE.

La prima [olografia che soltoponia-
mo ai letltori vuol riferirsi esclusiva-
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mente ai rami elemenlari. Specificare il tipo e gli estremi
della garanzia assicuraliva diretlamenle collegabile alla
scena riprodolla, indicando la tariffa dell'Assilalia che
deve essere applicala. La risposta dovrd essere spedila
come indicato sopra non ollre il 30 aprile c. .




Ramo 120
quali assicurazioni
possono classificarsi colleffive

In una precedente pubblicazione di questa Direzione,
predisposta anche essa ad uso principalmente del corpo
roduttivo, vennero messe in evidenza le caratteristiche
cui deve rispondere un’assicurazione perché possa classi-
ficarsi tra quelle denominate collettive.

Il rinnovarsi del corpo produttivo con nuove leve
rende forse opportuno ripetere i concetti allora esposti,
pcrch'e anche i nuovi elementi che si dedicano alla produ-
zione sappiano distinguere se una operazione assicurativa
che hanno in trattativa possa essere studiata ed inquadrata
come assicurazione collettiva.

Le assicurazioni collettive costituiscono uno dei tre
raggruppamenti delle assicurazioni sotto I'aspetto industria-
le, essendo gli altri due le assicurazioni ordinarie e le as-
gicurazioni popolari.

Rientrano tra le assicurazioni collettive:

a) le assicurazioni stipulate dai datori di lavoro per
i propri dipendenti, o da casse di previdenza per i propri
iscritti, quando l'assicurazione sia estesa alla totalita del
personale, o degli iscritti, o alla totalitd degli appartenenti
ad una determinata categoria oppure ad un gruppo defi-
nito con criteri di carattere generale, e purché le presta-
zioni da assicurare siano prestabilite con criteri di carat-
tere generale;

b) le assicurazioni raccolte per adesioni individuali,
in seguito ad accordi stipulati con il datore di lavoro o
con la cassa di previdenza, quando al pagamento dei pre-
mi si provveda totalmente mediante prelievo dai contributi
d] previdenza, oppure quando il datore di lavoro parte-
Cipi al pagamento con un contributo a suo carico non in-
eriore ad una determinata percentuale del premio stesso.

Come appare dalla denominazione stessa, le assicu-
fazioni collettive riguardano, dunque, una collettivitd di
Persone, non necessariamente numerosa, che abbia, come
Comune denominatore, la dipendenza dalla stessa azienda
Ovvero I'appartenenza allo stesso ente di previdenza.

Per le assicurazioni di cui al comma a) si richicde
the esse si estendano alla totalith del personale dipendente
dalla stessa azienda o iscritto allo stesso ente di previ-
denza. Tale totalita non deve intendersi necessariamente
'n senso assoluto, ¢ ciod non ammettere nessuna esclusione,
Ma pud intendersi anche in senso relativo, purché siano

€rminate a priori le esclusioni, o meglio, siano precisate
4 priori le categorie, ovvero definiti, con criteri di carat-
T¢ generale, i gruppi ai quali si estende 'assicurazione.
si Cosi, per esempio, potrdt stabilirsi che 1'assicurazione
" ®stenda alla sola categoria dei dirigenti, degli impiegati,
“8li operai ecc., ovvero al personale avente una etd com-

.

presa tra determinati limiti, una anzianitd di servizio non
inferiore ad un determinato numero di anni, una retribu-
zione non inferiore o non superiore ad una determinata
cifra, ecc.

Inoltre & necessario che le prestazioni da assicurare
siano prestabilite con criteri di carattere generale, come,
per esempio, premio o capitale di importo uniforme, ov-
vero proporzionato alla retribuzione, eventualmente varia-
bili da categoria a categoria, o da gruppo a gruppo.

Le assicurazioni di cui al comma b) derivano in ge-
nere dai regolamenti stessi di previdenza che lasciano
talvolta la facolta di devolvere i contributi, totalmente o
parzialmente, in polizze di assicurazione. In tal caso la cas-
sa di previdenza non puo evidentemente assumere I’obbli-
go di assicurare tutti i propri iscritti, ma pud, per contro,
stipulare con I'ente assicuratore un accordo che stabilisca
le condizioni che devono regolare le assicurazioni di quegli
iscritti che intendano individualmente devolvere in assi-
curazione, in tutto od in parte, i propri accantonamenti
previdenziali.

Esistendo tali estremi, anche queste assicurazioni,
raccolte per adesioni individuali, vengono considerate assi-
curazioni collettive, e cosi pure quelle, sempre per ade-
sioni, che vengono stipulate in seguito ad accordi conclusi
con il datore di lavoro, purché questi concorra al paga-
mento dei premi.

Dall’assieme delle condizioni di cui sopra, deriva
che le assicurazioni collettive comportano la stipulazione,
tra l'ente assicuratore e l'azienda o cassa di previdenza,
di un accordo o di una convenzione che, tra I'altro, deve
precisare le categorie di persone alle quali si estende I'as-
sicurazione e i criteri in base ai quali verranno determinate
le prestazioni da assicurare.

Per la natura stessa delle assicurazioni collettive, si
hanno per esse, di norma, le seguenti altre caratteristiche:

— unicitd di contraenza, assunta dall’azienda o dalla
cassa di previdenza, per tutte le assicurazioni delle
collettiva;

— accentramento amministrativo della collettiva pres-
so l'azienda o cassa di previdenza e, quindi, tra
I'altro, pagamento dei premi da parte dell’azienda
o della cassa di previdenza, per la totaliti delle
assicurazioni facenti parte della collettiva.

Per le assicurazioni raccolte per adesione individuale
non & necessario che la cassa di previdenza, ovvero l'a-
zienda, abbiano la contraenza delle assicurazioni, che pud
essere assunta dai singoli assicurati.

Risulta inoltre, per il contenuto stesso dell’atto assi-
curativo, che il campo di applicazione delle collettive si
svolge su due principali direttrici:

— costituzione delle indennita di anzianita del per-
sonale,

— costituzione di trattamenti di previdenza.

Le assicurazioni del primo gruppo rientrano tra quel-
le che sono state classificate sotto la lettera a), mentre quel-
le del secondo gruppo rientrano:

tra quelle classificate sotto la lettera a), se si esten-
dono alla totalita del personale dell’azienda ovvero degli
iscritti alla cassa di previdenza;

tra quelle classificate sotto la lettera b), se raccolte
per adesioni individuali.
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Ramo aeronautica

La garanzia assicurativa
infortuni dei viaggi aerei

Con Normativa n. 19 del Ramo aeronautico, I’Assi-
talia ha diramato all'organizzazionc agenziale la nuova
tariffa per I'assicurazione contro gli infortuni aeronautici —
edizione marzo 1956 —— che dalla data del 15 aprile c.a.
sostituisce la precedente edizione e successive modifiche.

Tale nuova tariffa prevede tassi sensibilmente ridotti
rispetto ai precedenti e, pertanto, consideriamo molto op-
portuna l'occasione per richiamare 'attenzione di tutti
i collaboratori dell’Assitalia su tale settore di lavoro del
quale gia avemmo ad intrattenerci su queste colonne or
sono due anni.

L’intensificarsi del traffico aereo ¢ un fatto obiettivo
che non necessiterebbe di essere dimostrato. Ma qualche
dato potra dare la sensazione non solo delia progressione
nel tempo, ma anche della entita in cifre assolute del mo-
vimento: nel 1954 risultarono imbarcati 398.025 passeg-
geri per voli su servizi regolari e a domanda, 76.788 per
voli aerei turistici, pubblicitari, ecc. e 33.270 per voli non
commerciabili; in totale, quindi, oltre mezzo milione di
persone.

I corrispondenti dati dei primi nove mesi del 1955
registrano rispettivamente 373.915, 64.464 ¢ 31.718 pas-
seggeri; il che fa ritenere che le cifre dell’intero anno,
ancora non pubblicate, avranno registrato un aumento di
oltre il 25% rispetto a quelle del 1954.

Come ¢ facile immaginare, il maggior volume di traf-
fico si svolge nei mesi della primavera e dell’estate: ad
esempio, contro 26.471 passeggeri del gennaio e¢ 25.254
del febbraio 1955 se ne sono avuti 67.109 nel luglio e
74.364 nell’agosto dello stesso anno.

Tale vasto movimento, prima limitato a categorie di
professionisti, artisti, industriali particolarmente facoltosi,
si € venuto estendendo a ceti sempre pit larghi di persone,
nello stesso tempo che l'aereo ha perso la caratteristica
di mezzo di trasporto esclusivo per viaggi di affari ed ha
conquistato in breve tempo gran numero di turisti.

A fronte di tale fenomeno, la prestazione della garan-
zia assicurativa infortuni per i viaggi aerei si ¢ venuta
incrementando; ma in misura inferiore al prevedibile, e cid
sia per inadeguato interessamento da parte dei nostri col-
laboratori (al quale peraltro fa riscontro un’intensa attivita
da parte delle altre Compagnie) e sia perché in molti viag-
giatori & la convinzione di essere adeguatamente coperti
dall’assicurazione di leggé: a tal proposito, € bene ricor-
dare che tale garanzia prevede un capitale di Lire 5 milio-
ni, del tutto inadeguato specie considerando Palto livello
medio economico e sociale degli interessati.

Quindi, ¢ lecito attendersi che il presentarsi contempo-
ranco di due elementi favorevoli, quali la riduzione delle
tariffe e Papprossimarsi della stagione particolarmente a-
datta, non passi inosservato per i nostri collaboratori; ed
intendiamo dire per tufti i collaboratori dell’Assitalia poi-
che & evidente che dell’aereo possono usare persone resi-
denti ovunque, anche in cittd non sedi.di aereoporti. E,
quindi, pit o meno ovunque sono le possibilita di fare
un buon lavoro in tale campo.

La consultazione della tariffa citata & semplice e for-
nisce I'immediata sensazione della vasta materia assicu-
rabile; ricordiamo, infatti, i titoli dei vari settori:
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1) equipaggi di imprese di traffico aereo e piloti prof,
sionisti civili

2) personale tecnico aeronautico

3) piloti privati

4) passeggeri di aeromobili civili

5) corsi di istruzione e prove su velivoli ed elicotteri

6) corsi di istruzione e prove su alianti e moto-aliantj

7) paracadutisti civili

8) personale militare.

Riteniamo superfluo aggiungerc che, sia per le car;
teristiche del rischio e sia per le maggiori possibility
lavoro, la preferenza dovra darsi al settore 4 categoria ,
passeggeri di velivoli in servizio pubblico su linee aer
regolari.

Quanto alla forma sotto cui la garanzia infortuni p
viaggi acrei pud essere prestata, essa ¢ varia:

— polizza « aeronautica » tipo C.LA.A. (Consorzio it
liano assicurazioni aeronautiche) mod. F per la gara
zia di singoli viaggi;

— polizza « aeronautica » tipo C.LA.A. - Mod. E (inc
viduale) e Mod. D (cumulativa) per la garanzia di
periodo di tempo determinato e senza limitazione n
numero dei viaggi, oppure « in abbonamento » con a
plicazioni per ogni viaggio;

— appendice speciale infortuni tipo C.ILA.A. per colo
che fossero gid assicurati con polizza infortuni: Mo
128 nel caso di polizza individuale ¢ Mod. 129 nel ¢
so di polizza infortuni cumulativa.

Per uomini moderni si richiedono assicuratori m
derni ed aggiornati. E tali dovranno dimostrarsi i coll
boratori dell’Assitalia, tanto piu che la polizza del risch
aereo non rimarrebbe fine a s& stessa; infatti, essa perme
terebbe di instaurare i primi contatti con industriali, pr
fessionisti, artisti, commercianti, dirigenti di azienda, u
mini di affari in genere, segnando I'inizio di un’azione
penetrazione a favore degli altri rami « danni » e di quel
« vita », che, altrimenti, sarebbe riuscita difficile, se nc
impossibile.

PASSEGGERI DI AEROMOBILI CIVILI (RAMO Al

RONAUTICA) — Garanzia infortuni di pusseggeri di v
livoli in servizio pubblico su linee aree regolari.

L'assicurazione puo essere preslata: a) a tempo (a
nua o mensile) — a viaggio singolo, che si esaurisce cc
il compimento del volo; per wvolo singolo si inlende u
volo senza scali intermedi. Se vi sono scali intermedi, og
{ratta viene consideralta volo singolo.

PASSEGGER! DN AEROMOBILI DA TURISMO 0O Al
RO-TAXI (RAMO AERONAUTICA) —— Garanzia infortm
di passeggeri di weromobili da lurismo per piccoli wvo
di propaganda o aliro. i

Le forme di assicurazione sono gquelle inannzi ind
cale

PASSEGGERI DI VELIVOLI DI AZIENDE PRIVAT
CHE SVOLGONO LAVORI CON L'AUSILIO DI AEROM(
BILI (RAMO AERONAUTICA) — Garanzia infortuni ¢
impiegali, operai o lecnici che operano con aereo o co
elicolteri per ricerche scienlifiche, rilevazioni, folografi
lavori agricoli, pubblicitari, ece..

Le forme di assicurazione sono quelle innanzi indicat

PILOTI PRIVATI (RAMO AERONAUTICA) — Gara
zia- ‘infortuni dei piloti privati professionisti e proprietm
di aeromobili, che pilolano personalmente velivoli da i
rismo,

Le forme di assicurazione sono quelle innanzi indicate



Ram® guasti macchine

Avete Proposto agli industriali di ossicurare
e loro macchine contro i rischi
Jel «montaggio» e dei «guostin?

Coloro, fra gli Agenti Generali, che hanno occasione

riamente assorbire soltanto un’aliquota modesta del reddito del
lavoratore, sufficientc a garantire un minimo di vita all’epoca in
cui questi sard collocato in quizscenza.

Un’assicurazione libera che, integrando le prestazioni della
previdenza sociale obbligatoria, metta in grado il lavoratore di
realizzare una pensione sufficiente a far fronte alle proprie esi-
genze, & quindi quanto mai opportuna.

Poich¢ perd non sono da sottovalutare i disagi ai quali ver-
rebbe esposta una famiglia in seguito alla scomparsa prematura
del suo capo, la forma assicurativa da suggerire deve essere oppor-
tunamente scelta tra quelle che prevedono il migliore equilibrio
tra le prestazioni caso morte e queclle caso vita, senza peraltro
incidere in misura troppo gravosa sul bilancio del proponente.

;: Ji trattare il ramo « trasporti », sanno che .°8ni “a"'e."'iene Una forma del tipo misto in genere potrebbe rispondere allo
\1 empre assicurata durante la sua costruzione, dall'impo- scopo, ma, tra tutte, la pil idonea per integrare il trattamento
: : ella chiglia al varo, alla sua consegna all'arma- obbligatorio di previdenza ci sembra essere la « Polizza dell'im-
e sl.;azllﬂ{"i= d e 'tgla il ’ durante la nafi azione. La piegato » (Circolare N. 1245 del 30-12-1954) che, con un premio
tore, il q‘:'a : po 8. 8 ¢ mensile di L. 4.000 comprensivo di ogni accessorio, garantisce:
4 nave costItul.sce un mezzo di ll'uSPOffﬂ's ma ¢ anche un a) all'assicurato, se in vita all’cpoca del suo collocamento
! complesso di macchinari sempre assicurati, dal nascere in quiescenza, una somma, convertibile in pensione vitalizia;
sullo scalo, durante Ja sua costruzione ed allestimento, ¢ . ) alla famiglia dell'assicurato, sc qoeat (aposs mawtn
s : . I _ prima di aver raggiunto I'ecpoca per il suo collocamento in quie-
1- i per tutto l.l pen.Odo de“.a.sm attivitd fino alla su.a mpr_ scenza, la riscossione di una somma pari a tante volte L. 50.000
1- e alla banchina di demolizione oppure . . . ﬂﬁg“ abissi per quanti saranno gli anni decorsi dalla data di effetto della po-
del mare. lizza fino al momento del decesso, con un minimo perd di li-
: Non cosi si puo dire per tutti gli altri macchinari che, re 750.000: I'adozione del minimo ci sembra la migliore riprova
il on csendo mezao di trasporo, sono tulavia mezzo di % 10 Polizs deifimpipito ervaffiamente o ncarre
:{ proficua PTOC!UZEU'M e Cl“i“.dis come la nave, apportatori dell'assicurato dovesse verificarsi durante i.primi anni di servizio,
di profitti all’economia nazionale. la somma liquidabile raggiungerebbe sempre una certa entitd. Se
b Ecco perche, a copertura di tutti i rischi che insi- Pﬁi ila' m_‘:'m, ‘I'osserdovuta aFl‘ linrortm}io, |al P0|i5§HLda;f]%b§ml)U050
. g . . : . _ .alla liquidazione di un capitale supplementare di L. .000.
| diano : mdcchma!':, durante ]a‘!nro costruz.lonc e‘ p':.“ du In relazione al caso da lei proposto i requisiti della Polizza
0 rante il loro funzionamento, esistono le assicurazioni con- dell'Tmpiegato sono i seguenti:
1. tro i rischi del montaggio e dei guasti, le quali, in analogia premio mensile lordo di L. 4,000, pari al 5% della retribu-
1- a quanto prevede nel campo marittimo per le navi il ramo  zione goduta attualmente dall'assicurato, aliquota che non supera
| “uasport>, offrono copertura contro tuti 1 rischi non + el Brevia dlla maggior parte el uatament i prvidena
by compresi nelle normali polizze incendio. o somma pari, come si & visto, a 50.000 lire per ogni anno decorso
1= I costruttori navali e poil gli armatori mai rischie- dalla data di effetto della polizza al momento del decesso, con
i0 rebbero di lasciare il loro « macchinario » privo di una ga- un rr;gml]:;l di L. Tliﬂéglom: L L T T
B : icurativa. 3 i : : iquidazione, a anno di etd, di L. 2.737.000, che I'assi-
t r;‘mzm as-su.u_ratw_a E pcrc!'!el TN s.pl?gdre. al C{)struttt_:-n curato, ove lo scopo dell’assicurazione sia stato quello di miglio-
> df macchinari, prima, ‘Ed agli industriali, poi, I'opportunitd  ryre if proprio pensionamento, potrd convertire in rendita di li-
3- di seguire lo stesso c1:iter10? re 25.888 mensili, raddoppiando cosi quella garantita dal tratta-
1i Senza questa assicurazione, gli ingenti capitali inve- mento obbligatorio. e ) :
o stiti negli stabilimenti sono esposti al grave pericolo della __Se si confrontano le prestazioni della polizza con l'attuale re-
dita parziale o totale ¢ ouast]l accidentall. che G tribuzione dell'assicurato, si rileva che la _Ilqundazmne per il caso
n e P c per guas ’ POS-  di premorienza corrisponde a tante volte il 62,50% di una men-

sono verificarsi sia durante il montaggio, sia durante il
periodo funzionale del macchinario.

b QUESITO — Ad un impiegato di 30 anni, coniugato con prole,

“3 on una retribuzione mensile di L. 80.000, che prevede di
Percepire al raggiungimento dell’eti prescritta un (rattamento di

t- Pensione di L. 25.000 mensili, quale specifico contratto di assi-

n Curazione sulla vita posso suggerire?

n ~ Y. - Torino.

i Dal quesito proposto si rileva innanzi tutto che il soggetto
4 quale ella intende proporre I'assicurazione realizzerd al termine

silita di stipendio per ogni anno di assicurazione trascorso con 1nn
minimo di dieci mensilith circa, mentre la somma in contanti pre-
vista per il caso di vita corrisponde a circa 35 mensilith. Poiche
le prestazioni della polizza non dipendono dallo stipendio dell’as-
sicurato, con lo sviluppo di carriera di quest'ultimo il rapporto
anzidetto non sussistera pil, ma potrd essere nuovamente realiz-
zato con la stipulazione di altre polizze di assicurazione.

Un requisito importante della Polizza dell'Impicgato & anche -
quello di consentire, a richiesta, il pensionamento tanto dell’assi-
curato quanto della di lui moglie: I'assicurato cioé potrd convertire
la somma in contanti disponibile a scadenza in una rendita rever-
sibile per metd a favore della propria moglic. L'ammontare deila
rendita non sard pih di L. 25.888 mensili, ma dipenderad dall’eid
della donna, e supposta costei pil giovane di tre anni del mariio,
la pensione mensile, intera, sara di L. 21.462, ridotta a L. 10.731
dopo la morte dell’'vomo.

Quanto sopra vale se il collocamento in quiescenza dell'assi-
curato & previsto al 65? anno di ela; se invece, come spesso avvie-
ne, fosse previsto a 60 anni, ferme restando le prestazioni per il
caso di premorienza, la Polizza dell'lmpiegato consentirebbe di

':j liil sua carricra una pensione mensile che sardh insufficiente a  realizzare al raggiungimento dell'eth anzidetta (Cire. N. 1254 del-
! Soddisfare le esigenze di una famiglia che abbia fino ad allora I'8 marzo 1955 e N. 6836/5v del 29 luglio 1955) il capitale di li-
li Vissulo in una sia pur modesta agiatezza. re 1.999.300, convertibile o in una rendita sulla sola testa dell’as-
. vi Questa considerazione non pud meravigliare, perché la pre- sicurato, ovvero in una rendita reversibile per metd sulla vita
i- idenza sociale obbligatoria, appunto perché tale, deve necessa- della di lui moglie.
E *
}- * &
fi
by TASSE E CULTURA
A Bonn il Ministero delle Finanze delle Repubblica federale tedesca ha assunto recentemente un giovane
R avventizio che non & provvisto di titelo di studio e non ha superato nessuna delle prove d'esame richieste per
lassunzione. \
t- Il provvedimento & stato deciso dal Ministro. Ai suoi collaboratori che si meraviglinvano per Pinsolita \
b | decisioni, il dottor. Shaffer ha spiegato: « Prima di emanare qualunque muova disposizione relativa alle tasse,, LY
e il testo verri dato in lettura al nostro nuove impiegato; se egli ci sapra dire che cosa significa, potremo essere \
sicuri che nessun cittadino avra modo di giustificarsi adducendo Uoscuriti della legge. Mi sembra che valga la \
L pena di pagare une stipendio per un lavoro di questo generes.
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| “mordente,
In assicurazione

Siamao lieli di pubblicare la lellera recenlemente in-
viataci dal sig. Francesco Carelli, Ispeliore di produzione
presso Taranto, che, esponendo
aleune considerazioni di natura psicologica, pinltosio che
di caraltere lecnico, sullarle di concludere in assicura-

Udgenzia Generale di

zione, con particolare vivezza illumina aleuni aspetti fi-
nora poco ftoceali da colore che hanno seritto per questa
rubricu,

Il tema che viene trattato nella rubrica « Come ven-
do la mia merce » ¢ un tema arduo e affascinante che ri-
chiederebbe un’accurata esposizione di quegli accorgi-
menti che la mia esperienza ritiene atti a risultati pili che
sia possibile cospicui, ma lo spazio non mi consentirebbe
una chiara ed efficiente trattazione del tema che avevo
gid in animo di svolgere in una breve pubblicazione, nella
quale la casistica degli affari felicemente risolti ne do-
vrebbe costituire il motivo dominante. Senza scendere per-
cido nel campo puramente tecnico, espongo alcune mie
considerazioni sull'arte di concludere le assicurazioni.

Premetto anzitutto che sono entusiasta della rubrica
« Come vendo la mia merce » ¢ ne sono entusiasta non
solo per quello che vi si scrive, ma perche vi ¢ un’Ammi-
nistrazione che non ignora I'csistenza degli assicuratori
o produttori che dir si voglia, un’Amministrazione che sa
che il cuore, la forza, I'essenza, la vita stessa dell’Azienda
sono alla periferia ¢ ai piccoli uomini della periferia da
la possibilita di mettersi in evidenza, offre una palestra
nella quale cimentarsi con il fermento della loro passione,
con la frenetica volontda di farsi conoscere, con 1’ansia
di affermare la loro personalita.

E tutto cid a mio avviso ha un grande valore: si
crea il clima, 'atmosfera, il terreno adatto per gli assicu-
ratori di domani, che saranno certo pili preparati ¢ pil
provveduti, perch¢ sapranno di essere considerati, perche
avranno finalmente un nome ¢ una dignita,

Dicevo che sono entusiasta della rubrica « Come ven-
do la mia merce » non solo per quello che vi si scrive
e chiarisco il mio pensiero. « L’arte di concludere » in as-
sicurazione & per me cido che per gli scrittori & lo stile.
Credo che qualcuno abbia detto che « lo stile & 'uomo »;
io dico che « I'arte di concludere & Passicuratore »; questa
arte ¢ un fatto puramente soggettivo, particolaritd propria
¢ diversa in ognuno di noi. scintilla che riscaldando i vari
elementi di cui si dispone li amalgama e li fonde, caratte-
rizzandoci e differenziandoci.

Certo utile, utilissimo ¢ il conoscere, 'accrescere, lo
affinare questi elementi che formano l’assieme ¢ che sono,
0 possono essere, preparazione, intelligenza, senso del mo-
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mento, volonta, pazienza ecg. .
si scriva per la formazione tecnica del Produttore e ottj.
mamente tale compito ¢ assolto dalla rubrica di che trat.
tasi.

. Di questo € bene e utijle

L'arte di coordinare poi questi elementi, disciplinarli,
vivificarli, farne una forza, una volonta decisa e defermij.
nante, un’armonia insomma, quell’armonia che io chiamg
il « mordente in assicurazione », cio¢ lo stile, quest’arte,
dicevo, ¢ il tocco personale che ognuno da alla sua crea.
zione ¢ che pud soltanto in parte essere assimilato, non
attraverso norme che non esistono, ma attraverso l'espo.
sizione di una casistica di esperienze vissute,

Ritengo fermamente poi, ¢ come me ogni assicuratore
dovrebbe esserne convinto, che il nostro lavoro serva, at-
traverso la nostra azienda, a una pili grande azienda, alla
societd, perché il risparmio & la forza di un Paese, ¢ in
parte la direttiva di marcia verso quella distensione e quella
tranquillita finanziaria, ¢ quindi politica ¢ percid spiri-
tuale, cui anelano gli sparuti uomini, ancora oggi attana-
gliati dall’angoscia.

Pubblichinmo, inollre, alcuni pensievi esnressi do due
nostri assicuralori: Giuseppe Villozzi di Novera e Luiai
Marchini, Agenle viagaiante nresso 'Aaenzia Generale i
La Snezia, che sono concordi nell'affermare la necessila
che il produtlore operi con la massima oneslia e serield in
modo da suscitare la fiducia nell'ambienle dove lavora.

Questo ¢ il pensiero di Giuseppe Viltozzi:

Nella mia lunga attivitd svolta a favore del grande
Ente, la mia passione era di creare nuovi elementi ¢ molti
di essi sia come Viaggianti ed Agenti locali prestano tut-
t'ora la loro ottima attivita all'T.N.A.

11 mio metodo era auello, dovo le lezioni teoriche, di
sostituirmi al cliente diffidente ¢ pignolo, trovare argomenti
di denigrazione e soltanto cosi potevo. attraverso le rispo-
ste dei praticanti, giudicare se tali risposte erano persua-
sive e giuste.

Ho semore cercato di non vendere la mia merce, ma
di farla acquistare, ispirando fiducia, consieliando onesta-
mente la scelta del prodotto pit adatto al fabbisogno, ri-
manendo semvore consigliere e ricordando il cliente semnre
nelle festivita pin solenni. In tal modo i1l cliente automati-
camente diventa propagandista e spesso procacciatore di
affari disinteressati.

Dal canto sno, Luigi Marchini, scrive cosi:

La rubrica « Come vendo la mia merce » diffonde
pensieri e consigli di persone che si dedicano alla produ-
zione con passione e serietd ed ¢ certamente preziosa spe-
cialmente per i giovani che ancora mancano di esperienza
¢ possono facilmente subire crisi di scoraegiamento se non
sono sorretti e ouidati.

I sistemi di lavoro suggeriti dai valenti colleghi che
hanno scritto in detta rubrica sono tutti buoni e sono ge-
neralmente da me adottati. Mi sembra che non ci sia molto
da poter aggiungere ¢ solo credo ovpportuno insistere sulla
necessita per il vero produttore di dimostrare semuore one-
std e serieth nel lavoro. Sono doti queste che a lungo an-
dare lo faranno stimare ¢ tenere in considerazione, met-
tendolo in condizioni di svolgere un lavoro costante e red-
ditizio.




'Agente locale e le amicizie

westa volla le ;mrale di un vecehio

pubblichiumno

locale dellLN.A,, il prof. Cristini di Veroli, che

Agﬁfi;ﬂusi&smo ha portalo ¢ porla nel suo lavoro, com-
"‘:-',,m sempre con la viva fede e la modestia di un mis-
ﬁonarﬁl-

siamo cerli che queste semplici parole, che gono
Jressione di futle un programma di vila e di lavoro,
ﬂ,wrmmo vasta eco di consenso presso i nostri Agen-

Hv fgrﬂ”.

Tutti conoscono I'Agente locale dell'l.N.A., poicheé
¢ suo compito di estendere, di allargare sempre pill ¢ nel
miglior modo la cerchia dgllc conoscenze facendosi sti-
mare ed apprezzare da tutti, a tal punto, che la popola-
sione del suo centro, sia urbana che rurale, ricorre a lui

¢ chiedere consiglio. Chi non conosce il suo nome, pud
individuare egualmente I'Agente locale, con lappellativo
generico, che a lui piace, e tutti ne comprendono la ragio-
ne di: « il signore dell’assicurazione L.N.A. ».

Le buone amicizie, le conoscenze, siano esse di pro-
fessionisti 0 di operai, uomini o donne che hanno o pos-
sono avere un certo ascendente sul popolo, non sono mai
troppe per un assicuratore o per colui che intende diven-
tarlo; un Agente, sia esso locale o viaggiante, deve trovare
la maniera di procurarsi le amicizie per la ragione che &
proprio per mezzo delle amicizie che pud riuscire a con-
cludere buoni contratti di assicurazione vita ¢ ad accrescere
la produzione, scopo precipuo della sua attivita.

L’evoluzione del progresso ha dato ormai la sua im-
pronta al popolo lavoratore sia nei grandi centri che

nei piccoli centri agricoli, e I'’Agente locale che vive accan-
to a questi lavoratori in lotta per il proprio benessere, ha
il dovere di educarli, con ogni mezzo, pill con 'esempio
che con vane parole, verso quelle forme della previdenza
assicurativa che rappresentano il tipo di risparmio pil per-
fezionato. Per far questo sono necessari non solo lattivita
individuale, lo sforzo personale che il bravo Agente locale,
fin da quando entra a far parte della grande famiglia del-
I'lLN.A. deve particolarmente curare, ma anche le buone
amicizie, le amicizie fattive, da non confondersi con le ami-
cizie procurate, con le presentazioni occasionali, pur sem-
pre utili all’Agente.

L’Agente locale ha il dovere di conservare sempre
viva la fede nella bontd dell’atto assicurativo, alimentan-
dola con nuovo studio, con lavoro tenace e paziente e deve
trattare gli assicurandi con serenita e dignita costanti.

Sono poi i sacrifici, le lunghe attese, le parole piene
di fede che hanno messo e mettono gli Agenti locali in con-
dizione di produrre e di lavorare, beneficiando con questo
lavoro tutti coloro, troppi pochi ancora, che si sono pre-
muniti mediante I’assicurazione contro le molteplici possi-
bili avversita della vita,

Agente d’assicurazione non si nasce, si diventa; pe-
ro, vecchi o giovani che si sia, per divenire bravi Agenti
¢ necessario essere onesti e pieni di buona volonta e di
fede nella sicura riuscita. La cultura assicurativa necessa-
ria, I'esposizione dei particolari compiti e doveri, gli Agen-
ti potranno trovarle nel bollettino « Cronache del-
I'ILN.A. », cosi benemerito e utile non solo ai giovani ma
anche ai vecchi Agenti locali, che lavorarono e tuttora la-
vorano guidati e sorretti dalla fede per 'LN.A,

Continuando a viportare le
esperienze compiute da produt-
tori stranieri nel campo dell’as-
sicurazione sulla vita, pubbli-
chitmo questa volta quanto
serive il sig. PAUL LUCAS,
delle  compagnia americana
¢ Union Lifes. Il . LUCAS
entrd a far parte lla com-
nugnia nel 1946, dopo aver pre-
stato servizio per 4 anni nel
Servizio Chimico Militare, do-
ve controllava il lavoro di 500
impiegati. Prima di servire la
Patria si era occupato di ven-
ditn ¢ propaganda di prodotti
Caseari. Fino al 1951 egli si de-

corpo dei produttori nel 1046
con nozioni molto modeste sul-
l'arte di vendere, e posso ga-
rantirvi che non fui molto alu-
tato, Probabilmente questa
manecanza di ajuto & stata una
fortuna per me, in quanto mi
ha fatto intravedere chiaramen-
te guanto difficile fosse la mia

~

"Visito ogni possibile cliente come se in quel momento
egli fosse la cosa piu importante del mondo”

c¢'era un altro importante fatto-
re di successo del quale avrel
dovuto fare uso, e cioé il Pos«

in

minare gli inevitabili difetti e
ad aggiungere nuovi interes-
santi argomenti ai suol collo-
qui, sesso di buone cognizion:
Durante. la mia carriera sia  materia assicurativa. Quando
di produttore che di ispettore grad:ltamente elevai il tono
di produzione sono stato un ella mia produzione ed entrai
fervido sostenitore della asso- in contatto con uomini di af-
luta necessitda di fare almenc fari scaltri ed arrivati, mi ac-

ticd alla produzione di assicu-
rarioni ordinarie, lavoro che
dovette abbandonare
stato promosso wvice direttore
4 un ufficio distaccato della
tompagnia a Stuttgart, nello
Stato di Arkansas. La prospet-
tiva di ottenere maggiori gua-
dﬂgﬁ-f_. unita al desiderio di
icoprire se le cose che avewvn
nsegnato ai produttori fossero
valide anche per lui, lo spin-
sero mel 1954 a dedicare nuo-
Damente le sue energie alla

essendo

Produrione, dove ottenne ri-
Sultati maf rvaggiunti prece-
dentemente.

Le sue personali esperienze,
Pur essendo state fatte in un
@inbiente assai diverso dal mo-
Stro, giungome a conclusioni
talide per { produttori di qual-
Sasi Paese,

ﬂ_Penm che per un produtiore
I assicurazioni sulla vita —
'l;.‘rjvt il ﬁ\g.i PAUL LUCAS —

Cose p mportantd r ot=-
lenere un lusinghiero LBl

m‘"‘ﬂ tre, e precisamente: ca-
l!n'tﬂm di lavoro, interesse (cloé¢
n Uslasmo) ed una buona co-
O8cenza della materia assicu-

permanenza nella nuova pro-
fessione se non avessi lavorato
con criterio ed entusiasmo,
Compresi subito che per con-
cludere contratti dovevo avvi-
cinare le persone e convincerle
che avevo ;ua]cosa di impor-
tante da offrire, Non ho pur-
troppo conservato un registro
dei contrattl conclusi in quella
epoca, ma certamente furono
pochi. Ricordo soltanto che mi
proposi di conseguire risultati
pin brillanti e che per otte-
nere cidé non vi era altra stra-
da da seguire che avvicinare
un numero maggiore di perso-
ne. Mi accorsi subito che pil
persone avvicinavo, pii occa-
sioni avevo di concludere ai-
fari. Imparai cosl che la legge
delle medie opera a favore di
coloro che l'applicano costan-
temente.

Il nuclen della mia capaeitd
di lavoro si era formato — pin
visite, pid vendite! Io penso
che la cosa che forma una per-
fetia capacita di lavoro sia quel
progressivo miglioramento di
sé stessi che si manifesta auto-
maticamente quando il produt-
tore si abitua sempre pid a
presentare i suol piani, A poco
A poco egli comincia ad eli-

diecl visite al giorno, se si vo-
gliono ottenere risultati soddi-
sfacenti.

L'altra cosa che comincial a
capire ¢ quanto fosse necessa-
rio l'entusiasmo per compiere
un buon lavere. L'entusiasmo
e un riflesso della sinceritd e
dell'interesse negli affari ed io
decisi di manifestare tale en-
tusiasmo fin dai primi istanti
del colloquio. Ragionavo cosi:
se dl questa operazione di assi-
curazione sulla vita vale wvera-
mente la pena che fo ne parli,
¢ bene che io ne parli con en-
tusiasmo, Durante gli anni che
ho dedicato all'assicurazione
sulla wvita, meta dei quali co-
me produttore e l'alira metd
come lstruttore, ho cercato di
affinare sempre pia questo con-
cetto, Tuite le wvolte che ho
preparato un nuove produtto-
ve al suo primo incontro col
cliente, 1'ho incitato ad incon-
trare quel cliente come se in
quel momento si trattasse per
lut della cosa pik importante
del mondo.

Dopo aver capito l'importan-
za di un lavero metodico svol-
to con entusiasmo, ed aver co-
minciato ad ampliare 11 volume
degli affari, mi resi conto ¢he

corsl che avrei dovuto sapere
molto di pia sul genere dl af-
fari che trattave, Cid avvenne
all'incirca quando fui promosso
vice direttore ed In conseguen-
za della mia nuova carica do-
vetti risolvere un'infinitd di
quesit! che mi ponevane i1 pro-
duttori pilt appassionati al lo-
ro lavoro. Tutto questo mi fe-
ce giungere ad una sola con-
clusione: dovevo sapere di pia!

Nel nostro campo di attivita
dove ci si deve occupare del
penessere future di una fami-
glia, dell'istruzione delle nuo-
ve generazioni e del pensiona-
mento di una persona anziana,
dobblamo conoscere a fondo |
problemi che possono essere ri
solti con un‘assicurazione sul=-
la wvita.

Se un produttore seguird re-
ligivsamente il piano che ho
indicato ed esperimentato per-
sonalmente, e cio®, in breve
dieci visite al giorno, massimo
entusiasmo nel lavero ed un
buon bagaglio di cognizioni,
non credo che possa esserci un
lirnite al successo che egli po-
tréd conseguire.

(Da Life Imsurance Selling,
1955, n. 11).

Fativg,
K Sono entrato a far parte del

—
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UN FINANZIAMENTO DELL’I.N.A.

La colonizzazione dellg
Maremma tosco-laziale

Sino a qualche decennio fa era di prammatica asso-
ciare alla idea di Maremma le riserve di caccia, gli acqui-
trini ¢ la malaria. Un'idea che trovava conforto, anche
in tempi pit recenti, nella vasta antologia di scritti nei quali
la vita, la storia, le condizioni e le tradizioni di questa
antica regione risaltavano ben definite ed illustrate anche
nei minuti particolari, tanto da dover infiammare la fan-
tasia del lettore che non riusciva pertanto a distinguere,
se non a fatica, il quadro della vecchia Maremma con
quella posteriore alle opere di bonifica intraprese corag-
giosamente dallo Stato e dai privati.

Ad alimentare I'idea di una Maremma allo stato quasi
selvaggio erano le cospicue terre — non soltanto di pia-
nura ma anche di collina — sfruttate dai proprietari a
coltura estensiva oppure lasciate al pascolo brado, alla
caccia al cinghiale o ad altra selvaggina.

Chi percoria oggi la via Aurelia, specie lungo il
tratto che dalle porte di Roma si spinge a quelle di Pisa,
¢ invece subito preso da una sostanziale innovazione. Si
tratta di un complesso di opere il cui inizio reca una

La costruzione di una sirada pederale

Un aspetlo del borgo residenziale di 8. Maria della Rispescia, situalo g
pochi chilometri da Grosselo

data: il 7 febbraio 1951, quando con decreto presiden-
ziale veniva istituito I'Ente per la Colonizzazione della
Maremma tosco-laziale, con il precipuo scopo di pro-
muovere un radicale rinnovamento dell’agricoltura, attra-
verso una migliore distribuzione della proprieta della ter-
ra e una profonda trasformazione fondiaria ed agraria.

L’Ente Maremma opera su un comprensorio compren-
dente I'intera provincia di Grosseto, 26 comuni della Pro-
vincia di Roma, 24 di Viterbo, 9 di Pisa, 3 di Livorno e
altrettanti di Siena.

Questi territori sono ora in pieno sviluppo. Non ¢
solo l'agricoltura che fermenta, ma tutte le attivita eco-
nomiche che progrediscono sulla fondamentale base agra-
ria. Le citta crescono, le comunicazioni si intensificano,
le attivitd artigiane si moltiplicano ed in ogni zona dove
i contadini si fissano stabilmente al suolo & un pullulare
di nuove attivitd, ¢ un ridestarsi di sopite energie: la vita
di relazione si fa pill intensa, i mercati si rigonfiano e la
disoccupazione & quasi da per tutto praticamente scom-
parsa.

Circa 152 mila ettari sono stati [inora trasferiti in
proprieta a pitt di 18 mila famiglic contadine, con un to-
tale di quasi 82 mila componenti.

In attuazione dei programmi di trasformazione, sono
state gia costruite oltre 4.500 case coloniche sulle circa
9.000 previste dal piano di appoderamento. Il piano del-
I'edilizia rurale troverd il suo completamento con la co-
struzione di borghi rurali di servizio — dotati di chiesa,
scuola, asilo, infermeria, circolo ricreativo, spaccio coo-
perativistico, posto telefonico, ecc. — che sorgeranno al
baricentro delle zone appoderate per portare alle famiglie
contadine tutti i conforti richiesti dalla vita civile. Intanto,
a pochi chilometri da Grosseto, & sorto gid il villaggio
residenziale di S. Maria della Rispescia. Sono in corso di
costruzione un borgo di servizio a S. Antonio di Campa-
gnatico, nel grossetano, un altro a S. Martino di Ceri, in

provincia di Roma, e un villaggio — quello di S. Gio-
vanni Val d'Era — a Bocioni di Laiatico, in provincia
di Pisa.

x

Un notevole impulso & stato dato alla viabilita ru-
rale con la costruzione di circa 1.200 chilometri di strade
poderali, interpoderali, e di bonifica che servono di colle-
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Un teallore al lavore nella zona benificala dell'Ente Maovemma

gamento nell'ambito dello stesso podere oppure di diversi
poderi: esse hanno aperto all’agricoltura terre nuove, rite-
nute un tempo di impossibile avvaloramento.

Arature profonde e consistenti opere di scasso hanno
investito quasi 'intera superficie espropriata: in zone com-
pletamente ricoperte di cespugli ed altre rivestite di com-
patta massa calcarea, oppure dure ed argillose hanno ope-
rato macchine moderne e potenti. A tale scopo, 'Ente
Maremma ha acquistato 1.264 nuovi trattori, insieme a
4.602 aratri, 3.992 erpici e rulli, migliaia di altri attrezzi
meccanici, fra cui apripiste, rippers, seminatrici ¢ macchine
di raccolto, oltre ad un adeguato parco di automezzi e di
rimorchi.

La messa a dimora di decine di migliaia di olivi,
viti, frutti ¢ frangivento ha accompagnato la semina del
grano, la cui produzione & stata piu che raddoppiata, ri-
Spetto a quella precedente la riforma, con un indice ge-
nerale che oscilla intorno ai 21 quintali per ettaro. Contro

U
79 visuale su due canali di scolo costruiti mellu zena della bordifica

1 serprendenti risuliati della coltivazione del tabacco nella zona bonificata.

i poco pill di 400 mila quintali di grano che venivano pro-
dotti sugli stessi terreni, fanno ora riscontro 1.100.000
quintali circa ottenuti nell’ultima annata agraria: cio si-
gnifica che il valore dell'incremento produttivo determi-
nato dal solo grano € di 5 miliardi di lire, pari alla annua-
lita statale che 1a legge ha finora assegnato all’Ente Ma-
remma. Nell'intero comprensorio per la prima volta € stata
attuata un’agricoltura moderna ¢ razionale, che non ha
mancato di mettere in luce la possibilitd di incrementare
colture intensive con particolare indirizzo a quelle spe-
cializzate. Infatti, sorprendenti risultati hanno dato, fra 1’al-
tro, gli impianti di tabacco e di barbabietola.

Decine di migliaia di bovini, equini, suini, ovini e
animali di bassa corte sono stati introdotti nei- nuovi po-
deri, la cui utilith economica ha gia fatto sentire il suo
inconfondibile peso, In questo settore I'Ente va facendo
il massimo sforzo, poich¢ all'affermazione zootecnica ¢
sostanzialmente legata tutta la rinascita produttiva dei
territori maremmani.

La posa In epera di una tubazlone per l'acquedoite del Flora
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I lavori di bonifica idraulica si accompagnano a quel-
li della trasformazione fondiaria: centinaia di chilometri
di capali e di fossi di scolo eviteranno l'impaludamento
dell'acqua, dannosa alle culture.

E' noto che lo sviluppo della nuova societd rurale
¢ dell’agricoltura dipende in gran parte dalle possibilita
di approvvigionamento idrico delle zone scarsamente do-
tate di acqua. Sara, tra qualche anno, una realtd per la
Maremma l'aquedotto del Fiora che risolverd in buona
parte il problema idrico della provincia di Grosseto, ve-
nendo incontro alle esigenze di una popolazione di 150
mila abitanti diffusi lungo una superficie di 350 mila ettari.
Il costo complessivo dell’acquedotto del Fiora ¢ valutato
a circa 11 miliardi di lire, a totale carico dello Stato. Le
tubazioni primarie e secondarie del grande complesso idri-
co si snoderanno per 700 chilometri, servendo 19 Comuni
¢ 34 frazioni.

Grande impulso & stato dato al movimento coopera-
tivistico, destinato a potenziare le risorse economiche dei
nuovi proprietari coltivatori, associandoli in organismi au-
tonomi. Oltre 140 sono le cooperative finora costituite
con pit di 9.000 soci. Esse gestiscono spacci, circoli ri-
creativi, cantine sociali, magazzini e frantoi ed hanno
acquistato trattrici e trebbiatrici. Curano per conto dei
soci le operazioni del raccolto cerealicolo e la vendita dei
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1 bambini del nuovi proprielari coltivateri in una scucla costruita dal-
IEnte Maremma

prodotti della terra e della stalla.

L’Ente Maremma ha creato un’efficiente organizza-
zione sociale per indirizzare le famiglic contadine ai nuovi,
difficili compiti derivanti dal nuovo stato sociale. Centi-
naia di corsi d'economia domestica, di taglio e cucito
sono stati organizzati per le donne assegnataric del com-
prensorio. Asili ed edifici scolastici (di quest’ultimi gia 35
terminati) vengono costruiti nelle zcne dzl nuovo insedia-
mento colonico per soddisfare le esigenze della infanzia.
Durante I'estate i figli dei nuovi proprietari coltivatori ven-
gono mandati in accoglienti colonie marine montane e la-
cuali e in attrezzati campeggi.

Alla realizzazione di queste imponenti opere che han-
no trasformato radicalmente la Maremma ha contribuito
I'LLN.A., mediante il finanziamento di L. 2 miliardi con-
cesso all’Ente per la Colonizzazione della Maremma to-
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Ua aspatte di un podere cestrulle dall’Ente Moremma

sco-laziale, garantito dalla cessione di quote di alcune
annualitd dovute dallo Stato all’Ente medesimo.

Attraverso tale operazione, che & gia stata definita
con l'erogazione dell'importo finanziato, I'LN.A. ha reso
possibile all’Ente Maremma di avere la immediata dispo-
nibilita di somme che lo Stato gli ha assegnato per eser-
cizi futuri. In tal modo I'Ente ha potuto accelerare il ritmo
della propria multiforme attivitd con evidenti vantaggi
per I'agricoltura.

Il finanziamento all’Ente Maremma, quello a favore
di altro Ente di riforma fondiaria (Ente per la Coloniz-
zazione del Delta Padano) al quale abbiamo gia accenna-
to su queste colonne, i mutui ai consorzi di bonifica per
I'esecuzione di opere di bonifica ed ai Comuni per la co-
struzione di mercati ortofrutticoli, i finanziamenti agli
Enti locali e gli sconti di annualitd statali, in relazione alla
esecuzione di opere pubbliche che interessano I'agricoltura,
dimostrano quanto sia importante e capillare I'inserimento
dell'lLN.A. nel campo dell’agricoltura nazionale che rap-
presenta Dattivita economica fondamentale del nostro
Paese.

I figli dei nuovi proprietarl coltivatori durante il segglerne in una co-
lonia marina.




Nella Direzione Generale

—
dBH‘SI' N,
o —

gono state definite a Milano le trat-
tive per il nuovo contratto nazionale
W onomico dei lavoratori dipendenti

gg?;'lszimto Nazionale delle Assicura-
sioni @ dalle Imprese private di assi-
éul-a?,iﬂnc-

L’accordo firmato il 14 marzo dai
,-appresentantl dell’Associazione Nazio-
nale fra le Imprese Assicuratrici e dal-
Je Organizzazioni sindacali dei lavora-
tori delle assicurazioni prevede con-

yui miglioramenti rispetto alle tabel-
le in vigore In l?as:e al precedente con-
{ratto scaduto il 31 dicembre 1955.
N. 1953 del 1° Marzo 1856, J

Comunica che !'Ispettore Generale
ing. Ernesto Amoroso ha assunto dal 3
marzo la titolaritd del Servizio Fondi
Speciali di Previdenza, in seguito al
collocamento in quiescenza, per rag-

giunti limiti di eta, del Capo Servizio
doit. Umberto Formica.

N. 1955 del 22 marzo 1956,

Porta a conoscenza quanto delibe-
rato recentemente dal Consiglio di
Amministrazione in merito alle diarie
per missioni temporanee del personale.

ORDINI DI SERVIZIO

Nella Direzione Generale

dell’ Assitalia

DISPOSIZIONI E CIRCOLARI

RAMO GRANDINE — Normativa nu-
mero 2/56 dell’11.2.1956 « Campagna
Brandine 1956 - Norme, massimali
e limiti di assunzione ».

RAMO GRANDI-
NE - Normati-
va N. 3/66 del
23.2.1956 «lstru-

zionl e norme
campagna
1956s.

SEGRETERIA
GENERALE -
Circolare N, 454
del 29 -2 -1956
<Tariffe postali,
avvisi a siampa
- Avvisi sca-
denza .premios.

CRGANIZZ A -
ZIONE - Nor-
mativa N, 123
del 2-3-1956
« Trasmissioni
radiofoniche de-
dicate all’atti-
vita assicurati-
vasr,

REPARTO SVI-
LUPPC - Co-
municazione N.
66 del 6.3.1955
Campagna
grandine 1956 - I
Attivita propa-
gandisticas.

RAMO AERONAUTICO — Normativa
N. 19 del 6.3.1956 « Tariffa per 'as-
sicurazione contro gli infortuni aero-
nautici »,

SEGRETERIA GENERALE — Circola-
re N. 466 del 9.3.1956 « Tutti i rami:
simpli di polizza: approvazione spe-
cifica di patti contrattuali - Art. 1341
e 1342 C. C.».

RAMO TRASPORTI -— Normaliva
N. 312 dell’8.3.1956 « Affari UL.A.V.
Spedizione di valori a mezzo lettera,
pacco 0 piego per interno ».

GRANDINE — Normativa N, 4/56 del
10.3.1956 « Assicurazione tabacco s.

ﬁflla Direzione Generale della Fiumeter

Nell'assumere con il primo del mese
t marzo la carica di Direttore Gene-
fale della Compagnia, il dott. Marino
BIpoL1 ha, con il seguente ordine di
Servizio, porto il proprio saluto al suo
Predecessore dott. Alberto Bagnoli e
4gli Agenti Generali e Principali e a
tutti i ecollaboratori della periferia:

g Assumo oggi, per gradito incarico
‘-’ulg dall’On. Consiglio di Ammini-
fazione, la Direzione Generale della
Ocieta,
esidero, per prima cosa, inviare un

Uto cordiale al mio predecessore dr.

& rto Bagnoli il quale, con sicura
OMpetenza e dedizione alla Compa-

fnnlﬂ, ha saputo, in momenti particolar-

mente difficili, ricostruire la Societa
uh"tandnla in breve volgere di anni ad

Co Onorevole posto fra le primarie

.Lacmpagme nazionali. L'esempio di at-
h,‘?“mento al lavoro ed alla Compa-
a che Egli lascia sia a tutti sprone

Sal

a perseverare nell'attivitd per il mag-
giore potenziamento della nostra So-
cietd.

A tutti indistintamente i Collabora-
tori, diretti od indiretti, invio il mio piQ
cordiale e caloruso saluto, sicuro di
trovare un corpo affezionato, fedele e
teso verso méte vieppii feconde ed
impegnative.

A tuiti chiedo la pih intensa e fidu-
ciosa collaborazione in ogni campo,
pronto a mia volta, ad affrontare, in
comunione di intenti, quei compiti di
consolidamento e sviluppo dell’Azien-
da che mi sono stati commessi dai su-
periori Organi Statutari.

Con questo spirito e con piena fidu-
cia nell'opera fedele ed attiva di cia-
scun collaboratore, assumo la Dire-
zione della Societa.

Riservandomi il piacere di fare la
personale conoscenza con ciascuno di
Voi, Vi rinnovo il mio vivo saluto au-
gurale. L

/z,#/,_,. 7 6{/2 L
e

gy

g.azdini ed [ viall

A~
PO

prospicienti il palazzo sede dell'lstituto a Roma
ammantatl di neve

Nella stessa data il dott. Bidoli ha
inviato, con il seguente ordine di ser-
vizio, il suo saluto ai Dirigenti e al
Pe;‘smmte tutto della Direzione Gene-
raLle:

Nell'assumere la Direzione Genera-
l= della Societé che 1I'On. Consiglio di
Amministrazione, con sua deliberazio-
ne del 29 febbraio u.s,, ha voluto affi-
dare alle mie cure, porgo a tutti i Col-
laberatori dell’Azienda un cordiale, au=
gurale saluto.

Ho gradito l'incarico nella certezza
di poter contare su di un corpo di col-
laboratori compaito e devoto, legato
all’Azienda da attaccamento profondo
e, in una cospicua sua parle, da vinco-
1i che si allacciano all’originaria culla
della Compagnia.

Sotto l'auspicio di questa per me si
prometiente premessa, mi accingo ad
affrontare quei compiti di consolida-
mento e sviluppo dell’Azienda che —
gia avviati con competenza e successo
sotto l'ambita guida dell’illustre Col-
lega che mi ha preceduto ed al quale
mando un cordiale saluto — ci sono
commessi dai superiori Organi Statu-
tari nell’aspettativa di ambite, gradua-
li realizzazioni.

Con l'animo teso a questo fine e nel-
la devozione all’Azienda che anima tut-
ti noi e di cui Voi tanle prove avete
gia date, specie in momenti tristi e
difficili, mi & gradito invitarVi ad unir-
Vi a me in un’opera di cordiale colla-
borazione, ‘onde raggiungere migliori
méte per il bene della Compagnia ed a
maggiore lustro del Gruppo cui essa
si onora di essere parte,

Nella certezza che tutti indistinta-
mente risponderanno al mio appello
e con piena fiducia nell’opera attiva
~d appassionata di ognuno, rinnovo a
Vol ed alle Vostre Famiglie il mio
cordiale saluto,
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Lettera aperta

Caro Produttore,

anche quesio numero del tuo Bollettino reca notizie che ti riguardano
pit direttamente: quelle -relative alle gare di produzione 1956. Leggile
attentamente, se non le hai ancora lette, e ti convincerai che si tratta di
altre notizie « sostanziose », le qualt si aggiungono a quelle non meno « so-
stanziose » che leggesti nel numero precedente. A qualungue categoria
tu appartenga, in qualunque circoscrizione regionale o interregionale tu
esplichi il tuo mandato di divulgatore dei benefici della previdenza assi-
curativa, tu puoi concorrere — oltre a quelli collegati con Uiscrizione al
« Libro d'Onore » e alla « Cassa di Previdenza» — a premi di cospicuo
valore. Né ¢ da temere che, ad essere premiati, vi troviate ad essere in
pochi: i premi in palio, infatti, superano largamente il centinaio. Si é vo-
luto stabilire di proposito un rapporto elevato tra premiati e partecipanti
potenziali — il cui numero, lo speriamo fermamente, coincidera con quello
dei partecipanti effettivi — perché la gara di produzione non é una com-
petizione dilettantistica 0 un giuoco in cui il risultato ¢ pilt 0 meno lega-
to al caso, ma un mezzo per conferire uno specialissimo riconoscimento
o coloro che, in un insieme di collaboratori i quali sono tutti usi a fare
in concreto del loro meglio, si sono eccezionalmente distinti per quantitd
e qualita di risultati in un campo di lavore pit difficile, percheé pii conte-
so tra molteplici operatori, quale é quello delle assicurazioni ordinarie.

La gara é articolata su tre categorie e per « grandi spezi» corrispon-
denti alle circoscrizioni ispettive regionali, con pari numero di premi
in ciaseuna circoscrizione. Solo i primi di ciascuna circoserizione saranno
ammessi alle gara di secondo grado, a base interregionale. Per i concor-
renti della terza categoria, che sono in numero minore, la gara si svolge

solo sul piano interregionale.

Il termine per le iscrizioni & stato fissato per tutti al 31 maggio p.v.,

ma contiamo di ricevere molto prima di tale scadenza la totalitd delle
adesioni degli interessafi., Siamo infatti certi che messun produttore si
fard prendere dal «timore di non farcela». La gara nmon sarebbe stata
indetta se non si fosse constatato che lattivitd svolta da ciascuno dei pro-
delle

notevole e

duttori categorie professionali

che,

nel decorso esercizio é stata

almenc potenzialmente, in relazione ai risultati
conseguiti tutii possono legittimamente e concretamente aspirare al con-
seguimento dei premi messi in palio. Sard quindi solo questione di impe-
gnarsi nel superamento del proprio traguardo, mettendosi in gara con se

stessi prima ancora che con gli altri.

Come wvedi, caro Produttore, quest'anno il tuo lavoro sard ancora pii
attentamente seguito e considerato dal Centro. E siamo fin d'ora pronti
a m!legrqrci con te, per il meritato premio che sard tributato alla tua
fatica quando, fra meno di un anno, essa si sard tradotta in cifre signifi-
cative per la maggior potenza della tua Azienda e per il maggior benes-
sere dei previdenti ai quali, con la certezza del loro avvenire, avrai lar-
gito sereniti e pace.

N
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La nuova sede della Cassa Rurale e Arligiang
di Fratte di Salerne

La muova sede della Cassa Rurale
d fratle di Salerio

Si @ Inaugurata a Fratte di Salerno
la nuova sede della locale « Cassa Ru-
rale ed Artigiana s, alla cui istituzione
ha sostanzialmente concorso I'Agenzia
Generale ILN.A. di Salerno che nella
stessa sede ha sistemato anche una
propria rappresentanza,

L’ausilio offerto dall’Agenzia Gene-
rale di Salerno, e che ha reso possibile
la suddetta realizzazione, é stato posto
in gran risalto dal dott. Alfonso Alfini-
to, Presidente della detta Cassa Rurale,
nel discorso inaugurale che egli ha te-
nuto ad una eletta schiera di autorita
regionali e provinciali, intervenute in
rappresentanza dei principali Enti di
Credito e di Diritto Pubblico.

Nuova Agenzia di citld a Palermo

I1 13 marzo I'Ispettore Regionale pey
la Sicilia, su invito dell’Agente Gene-
rale di Palermo, dott. Domenico Carel-
la, ha presenziato all’inaugurazione
della nuova Agenzia di Cittd n. 3 sita
in via Bari n. 19, affidata a due assi-
curatori della wvecchia guardia: sigg.
Salvatore Porcasi e Vincenzo Lo Ver-
de.

Hanno parlato 1'Ispettore Regionale
e I'Agente Generale che hanno rivolto
fervide parole di augurio per latti-
vitd della nuova Agenzia.




o 06 collaboralor
:sll'luﬂllﬂﬂ di Novara

due appassionati ed affezionati
poratori dell’Agenzia Generale di
o273 stata assegnata dalla Came-
Na":iuc:on'lmercio di Novara la meda-

re i benemerenza quale premio
ghd  “i.delta al lavoro e del pro-
dell? gresso  econo-

= mico.

I premiati so-
no il sig. Isaia
Guglielmi, sub
agente di In-
vorio dal 1942,
da oltre 40 an-
' ni nella Dittla
| Barazzoni  di
Invorio, e il
sig. Filippo Re-
mo Fortis, sub
agente di 8.
Maurizio d4'0-
paglio e Ca-
stelli  Cusiani
da oltre 33 an-
ni nella Ditta
Tessitura lane
oI sig. Filippe Remo Fortis. di Borgosesia,

(s

(Hon c¢i avevo pensato

| — Grandi pulizie pasquali ., . . a
quello che wvedo. caro commendatore,
= Gid. per noi albergatori la Pa-
squa, dopo la staglone climatica in-
vernale, segma Uinizio per la prepa-
raxione di quella estiva.
- Cosl presto? Pensave che ora Lei
aprebbe potuto tirare un il fiato,..
— Magari! Pensi: ova st vimette in
ordine l'esercizio ¢ subito dopo si ini-
zia lazione di adescamento (mi scu-
si il termine) della clientela con ['in-
vio di lettere — rvicorde ai vecchi
clienti, di pieghevoli bblicitari a
quelli che spera lo diventino, l'in-
serzione di testi pubblicitari sulla
stampa ¢ cosi via. Perché, mi creda,
non basta mai quanto si fa; e magari,
alla fine basta un niente perché il
buon cliente (sa, quello che usa si-
stemare in albergo per buoni due me-
si, moglie, bambinl ¢ bambinaia) scel-
a un'altra localitd climatica! Si, aria
uona, buomi prezzi, buon witto: e,
intanto, ti sgusciano di mano...
— Basta un niente, dice Lei; ed ha
ragione. Allova, in me rispunta fuori
Uassicuratore ¢ sento il dovere di dir-
le che questo =mnientes pud essere
Lei, avveduto albergatore di questa
simpatica localitd, a metterlo in gioco
ed a conguistare 1 clienti,
~ Non veorrd affibiarmi qualche dia-
voleria di polizza!
~—  Proprio cosi. Mi ascolti: Lei che
sin dall’apertura dell’albergo sentl la
necessitd di assicurarsi contro i fur-
i comprenderd certamente che, al mo-
manto di rtire per il mare o i mon-
M, 1 di famiglia, sensibilizzati
| dalla eromaca nera quotidiana, temo-
no che r essi partire, anche se non
voglia dire morire, pud perd s‘;llgmlﬁ-
care: casa vuota al ritormo, D'altron-
de, questi signori mon hanno W
ner riempire proposte di assicu o=

# ne, non hanno voglia di restare lega-
H da polizze per pli tempo di quel-
lo che ad essi sembra di maggior ri-
schio; ma in sostanza in loro ¢ la pi-
grizia che la wvince, camuffata sotto
tltre eticheotte.

— Ed io che posso farci?

= Eccomi al punto: Lei toglie a
Questi signori dl fastidio e Ui libera
dal timore, formendoli di una bella
polizza contro il pericolo di furti ai
loro aeppartamenti,

— E Le sembra un'idea, la Sua? Si
vede che Lei parla di soldi miei ¢ non
Suoi: dovrei riempire, io, poste e
Proposte, pagare un mucchio di de-
naro e poi, magart, questi signori van-
o lo stesso altrove!

— E pensa che io Le proporrei qual-
ctosa del genere? Mi faccia finire di

Nell’ Organizzazione periferica della Fiumeter

Nelle Agenzie Generali

L’Agenzia Generale di ASTI & stata or-
ganizzata con il sig. MARIO BA-
VAZZANO.

L’Agenzia Generale di AVELLINO, che
era rimasta scoperta dopo la morte
del vecchio titolare, sig. Amedeo Nar-
ciso, ¢ stata affidata al rag. ANGE-
LO RAINONE.

Nell’Agenzia di BRESCIA, al vecchio
Titolare sig. Annibale Bazzani si e
unito il figlie, rag. GIANGIUSEFPE
BAZZANI, che gia nel passato aveva
efficacemente collaborato nella ge-
stione agenziale.

Al nuovi collaboratori diamo il ben-
venuto nell’ambito della nostra orga-
nizzazione, con i migliori auguri di
buon lavoro.

Nall’lapellﬁrﬁln Regiona'e per la Calabria

Domenica 26 febbraio gli Agenti Ge-
nerali della Calabria hanno voluto da-
re un affettuoso saluto di commiato

dire; Lei scrive al Suol clienti, espo-
ne per bene prezzi e condizioni per
il soggiorno ed aggiunge che coloro
i quall sceglieranno il Suo aitbergo per
un soggiorno, poniamo, di due setti-
mane, riceveranno da Lel in omaggio
una speciale polizza contre i furti de
o Le Assicurarioni d'Italias, chiama-
ta « polizza ferie .

— &« Polizza ferie » dell'Assitalia? De-
vo averne sentito parlare l'anno scor-
80

— Meglio che niente! Allora, | Suoi
clienti, all'arrivo in albergo riceveran-
no da Lel questa polizzetta e la riem-
piranna con le loro generalitda e la
tubicazione dell‘apfartamcnlo da asxsi-
curare, dopo di che non avranno che
da spedirla, come una qualsiasi car-
tolina postale, atla pif na agenzia |
dell’Assitalia. |

— Dalle ore 24 dalla data del tim- |
bro postale essi sono assicurati per la |
durata di un mese. Le sembra com-
plicata?

— Veramente, no! Ma quanto costa
questa Sua « polizza ferie »?

— Poco: solo 600 lire per 2 miliom
di enpitale, 850 per 3 milioni e 1250
per 5 miilioni, con possibilitd di dare
ad un solo cliente polizze sine ad un |
capitale di 10 milioni. |

— E se i clientl si fermassero pii
di un mese? =

— Allora, al termine della validita
delle polizze gid date Lei ne conse-
gnerd, ai Suoi clienti, delle altre... |

Non Le sembra, la mia, una propo-
asta originale ¢ moderna? Si faccia i
Suol conti: durante la stagione esti-
va Lei potrd ospitare non meno di
cento nuclei familiarl e cloé circa due-
cento  persone; ebbene, acquistando
200 polizze assortite, Lel spenderd po-
co pid di 70.000 lire. Poniamo una per-
manenza media di venti giorni a 3000
tire: fanno 60000 lire per persona e
per soggiorno,

Moltiplichi 60.000 per duecento per=
sone e, senza fare i conbi in tasca
a nessuno, sono 12 milioni per Lei..,

- . lordi...

— E sia: lordl. Quindi, Viniziativa |
che Le suggerisco inciderebbe per ap-
pena lo zero virgola sei per cento! |
— Me Le compera, queste polizze? |
- E sial P |
= Bravo, ma non La mollo ahcora. |
Lei ¢ anche titolure di una agenzia di ‘
viaggl e crociere, Ebbene, faccla sa-
pere ai Suoi clienti che, partecipando |
ai viaggl da Lei organizzati, riceve- |
ranno anch'essi una « polizza feries |
dell’Assitalia in omagglo.
Deve farle anche per questa Sua
attivitd un pd di contt in tasca?
— No, per cariti! Mettiamocl d'ac- |
cordo... |

all'Ispettore Regionale Fernando Da
Miani che lascia la « Fiumeter » dopo
otto anni di intenso e proficuo lavoro.

Alla significativa e simpatica ceri-
monia hanno partecipato: l'avv. An-
tonio Corigliano, Agente Generale di
Reggio Calabria, il dott. Vito Marino,
Agente Generale di Nicastro, il dott.
Luigi Stella e il rag. Michele Perfetti,
Agenti Generali di Cosenza, I'avv.
Francesco Torchia, Agente Generale di
Crotone, e il comm. Vittorio Scalzo,
Agente Generale di Catanzaro, unita-
mente ad un gruppo di periti, medici,
collaboratori e impiegati della Com-
pagnia,

Tra i numerosi intervenuti ¢ stata
fra l'altro notata la presenza degli A-
genti Generali dell'LN.A. avv. Man-
lio e Alde Sichemberger, dell'lspetto-
re dell'lLN.A. Giulio Gioacchini. del
Medico Provinciale dott. Nicola Corea
Manno.

L'Agente Generale di Reggio Cala-
bria, avv. Antonio Corigliano, a nome
di tutti i suoi colleghi ha porto allo
Ispettore Da Miani il saluto di com-
miato e nell'esprimere la profonda e
viva gratitudine di tutti gli Agenti Ge-
nerali ha messo in particolare risalto
come l'Ispettore Da Miani, che aveva
preso la direzione dell'Ispettorato della
Calabria nel 1948 quando la Compa-
gnia era in questa Regione del tutto
o quasi sconosciuta, lascia ora il suo
posto dopo aver fatto totalizzare alla
¢« Fiumeter » enormi progressi che si
concretizzano, nei suddetti otto anni,
in circa 200 milioni di lire di incassi.

Visibilmente commesso ha risposto
I'Ispettore Da Miani che per prima co-
sa ha ringraziato tutti per la indimen-
cabile manifestazione di attaccamento
e di affetto tributatagli ed ha poi illu-
strato gli eccellenti risultati consegui-
ti in questi ultimi otto anni dalla « Fiu-
meter » in Calabria, risultati che si
sono potuti ottenere solo per il co-
stante lavoro, I'indiscusso spirito di de-
dizione e la preziosa collaborazione di
tutti gli Agenti Generali. Ha concluso
formulando per la <« Fiumeter» l'au-
gurio di un sempre maggiore svilup-
po in Italia e, in modo particolare, in
Calabria.

Tutti gli intervenuti hanno inoltre
unanimamente deciso l'invio di un vi-
brante telegramma di saluto e di ri-
conoscenza al doil. Alberto Bagnoli
che lascia la Direzione della « Fiume-
ter» dopo nove anni di illuminata
e saggia guida e dopo averne, non solo
completata la difficile opera di rico-
struzione, ma anche e principalmente
curata, con rara perizia, l'ascesa tra le
?rincipaii Compagnie operanti in Ita-
1a.

Parla l'Ispettore Fernando Da Miani.
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Inizialive propagandistiche delle Agenzie
di Cremona, Alessandeia, Trewiso e Conegliano

L’Agente Generale di Cremona,
comm. Camillo Zanotti, ha inviato al-
la sua organizzazione periferica una
bella cartolina riproducente la catte-
drale di Firenze per ricordare, in tale
simpatico modo, che la visita di questa
magnifica cittd é offerta ai vincitori
della gara di produzione da lui indetta.

LA

L'Agenzia Generale di Alessandria ha
curato nell’'ultima pagina di copertina
del libretto sconti dell'ENAL provin-
ciale la slampa di una appropriata in-
serzione pubblicitaria della polizza u-
niversitaria.

L

Le Agenzie Generali di Treviso ¢
Conegliano si sono fatte promotriei ai
una simpatica iniziativa, offrendo alle
refezioni scolastiche di Treviso e Cone-
gliano mille piatti in ceramica, con un
nriginale disegno a colori della caset-
ta salvadanaio dell'LN.A.

INA-Scuola

La consegna della medaglla d'ero al Provveditere agll Studl di Lecce.

La medaglia d'oro ai Provveditori agli Studi di Sassari e Lecee

Il 25 febbraio ws. ha avuto luogo,
nell’Aula Magna delle Scuole « S, Giu-
seppe » di Sassari, la simpatica ceri-
monia della consegna da parte dell’l-
spettore Regionale dell'LN.A. per la
Sardegna, dott. Guido Niscelli, della
medaglia d'oro conferita dalla Dire-
zione Generale al Provveditore agli
Studi dott. Cappai, per la cordiale, in-
lelligente e attiva collaborazione dallo
stesso data per la diffusione e la pro-
paganda del risparmio assicurativo
nell'ambito delle scuole.

In tale occasione 1'Agente Generale
ha conferito una medaglia d'argento
ai tre Direttori Didattici del Capo-
luogo: proff. Ernesto Fiore, Prospero
Piras e Salvatore Pala.

L’importanza della manifestazione &
stata sottolineata dal dott. Cappai, il
quale, nel prendere la parola, dopo a-
ver ringraziato la Direzione Generale

per il simpatico dono, e dopo aver bre-
vemente accennato agli scopi ed alle fi-
nalitd che I'Istituto persegue nel cam-
po della previdenza, ha messo in ri-
salto l'alto significato morale del ri-
sparmio e della assicurazione libera
nelle masse e soprattutto nei giovani.

Il risparmio assicurativo, ha detto
fra P'altro il dott. Cappai, se fatto con
intelligenza e con metodo diventa mo-
rale in azione perché educa, plasma,
forma il carattere deile nascenti gene-
razioni.

Successivamente si ¢ proceduto alla
premiazione degli alunni che maggior-
mente si erano distinti nello svolgimen-
{o del tema sulla previdenza e sul ri-
sparmio,

Alla cerimonia, oltre a numerosi in-
segnanti ed ai pgenitori degli scolari
premiati, erano presenti don Enea Selis
in rappresentanza dell’arcivescovo, il

dott. Leda in
Prefettura e 1
ILN.A.-Scuola.

rappresentanza della
membri del Comitato

I1 27 febbraio presso I'Agenzia Ge-
nerale di Lecee ha avuto luogo la ce-
rimonia della consegna della medaglia
d'gro al Provveditore agli Studi di
Lecce, prof. comm. Egidio Mele.

Ha presieduto la cerimonia il dott.
Eugenio Izzo insieme agli Ispettori dott.
Annino e¢ Polverisi, il sig. Vincenzo
Tomacelli, ispettore di produzione, e
una larga partecipazione del corpo pro-
duttivo  dell'organizzazione LN.A.-
Scuola di Lecce.

Ha partecipato alla cerimonia il dott.
Mario Moscardino, valido collaboratore
e membro attive del Comitato IL.N. A.-
Scuola,

Alle parole di saluto e di compiaci-
mento indirizzate al sig. Provveditore
agli Studi dal dott. Izzo e dall’Agente
Generale ha risposto il Provveditore
stesso, promettendo una ancor piu vi-
va collaborazione per la migliore riu-
scita della propaganda assicurativa nel-
le scuole ed esprimendo la sua viva
gratitudine per il riconoscimento con-
cessogli,

Il dott. Niscelll menire consegna la medaglia d'oro al Provveditere agli Studi di Sassari — Il doit. Niscelli premia un alunno
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!‘L In originale lema sulla Previdensa

rAgenzia Generale di Perugia ci
inviata copia del tema svolto
unno Sergio Dominici della 5
elementare che ha partecipato
f-'ll gara fra gli alunni delle scuole
’l: i migliori temi sulla previdenza
Peicurativa. "
pubblichiamo volentieri il tema del
ocolo Dominici, tema degno di at-
p zione per la semplicith e vivezza
lla descrizione e nello stesso tempo
der il modo originale, efficace e persua-
P\ro con il quale, trasferendo nel cam-
S degli animali le esigenze umane,
PO ne posta in evidenza l'utilita della
assicurazione e il dovere del capo fa-
miglia di provvedere al benessere e
alla sicurezza dei propri cari.

Nelle Repubblica dei monti alti, la
pita degli animali era davvero dura!
gisognave faticare dalla maitina alla

ra per procurarsi il cibo e dalla se-
ra alle matting per costruirsi Uabita-
zione. Cosi avevano fatto due amici
inseparabili Fratel Scoiattolo e Compar
Leprotto. Dopo dieci anni di sacrifici
e di stenti avevano, perd, preparato cia-
scuno una comoda casetta pronta ad
accogliere la sposa e i fighi. Infatti i
due amici avevano deciso di metier su
famiglia. Sposarono lo stesso giorno:
fratel Scoiattolo regald alla sposa frut-
ta squisita e mobili sontuosi, mentre
compar Leprotto si limito a consegnarle
una buste dicendole: « Questo é il frut-
to dei miei risparmi, forse un giorno
potrd servirti ».

Sorella Scoiattola fu piit contenta di
Comare |Leprotta! Tanto it che in
paese non erano pochi quelli che invi-
diavano la ricca ebitazione dellagiata
famiglia Scoiattolina.

Passarone gli anni e giunse pii vol-
te, per le due coppie di sposi, la Fata
Cicogna!

Ad ogni scotattolino che arrivava il
papa regalava balocchi, mentre per o-
gni leprottinio che nasceva il babbo
faceva dono di una misteriosa busta
uguale a quella del giorno delle nozze.

Gli animali di Monti alti ei capivano
Boco in questa sorta di regali, ma or-
mai ¢i avevano fatto Vabitudine e pen-
Savano che compar Leprotto fosse mez-
20 matto ¢ mezzo avaro,

I figli crescevano e i padri continua-
Yano g lavorare. Purtroppo, perd, un
triste giorno mei pressi di Monti alti
“rrivarono gli uwomini cattivi con gi-
fanteschi maechinari che sconvolge-
Yano tutta la montagna! I saggi del
:Jdeae decisero allora lo sgombero del-
: Popolazione che doveva trasferirsi

Roeca inaccessibile.
¢ Non si trattd, pero, di un semplice
Tasferimento, ma di una vera e pro-
g::? fuga e ben poche furono le prov-
nu:e e le masserizie che le famiglie

€rono portarsi dietro.

¢rto che l'unico a non faticare trop-
fu il clan dei leprotti, i cui tesori

ne 0 Tappresentati soltanto dalle stra-
buste.

f;_c: fu ben di peggio delle fuga!
col proteggere le femmt!te e i pic-

e dar loro il tempo di fuggire, i
chi di tutto il paese dovettero or-
2zare una balda retroguardia che
la vi Arricate improvvisate proteggesse
@ della fuge dai massi, dal terric-

fan,

cio e dalle acque scroscianti provocate
dai lavori dell’'nomo.

Per qualcuno la barricata fu anche
la tomba, avendo wvoluto proteggere
col proprio corpo i propri famigliari.
Cosi morirono eroicamente i due amici
Scoiattolo e Leprotto. Molti furono i
pianti dei famigliari e degli amici e

INA-Sport

L polisporfiva 1N, - Lecee

In data 28 gennaio si & costituita a
Lecce la « Polisportiva LN.A.-LECCE »
che ha scelto come sua prima attivita
lo sport della pallacanestro.

La polisportiva ILN.A.-Lecce dara
inizio alla sua attivita partecipando con
una sua squadra al campionato regio-
nale di pallacanestro di I divisione ma-
schile,

boppa d"argento dell’Agenzia
Generale i Barlofl

L'Agente Generale di Barleita, dott.
Giuseppe Merolla, ha messo in palio
una coppa d'argento che verra assegna-
ia, al termine del campionato di quar-
ta serie, a quella Societa sportiva di
Barletta, Trani e Andria che avra ot-
tenuto la migliore classifica finale, E’
stato inoltre messo in palio un appa-
recchio radio Ulirasonic che verra sor-
teggiato tra i giocatori della squadra
che vincera la coppa.

La simpatica iniziativa dell’Agenzia
Generale di Barletta serve ad aggiun-

molta fu la curiosita di comoscere il
contenuto delle famose buste che ormai
la vedova e gli orfani potevano aprire.
Grande fu lo stupore e l'ammirazione
di futti nonché la consolazione della
famiglia Leprotii nel trovarvi delle po-
lizze di assicurazione sulla vita. Altro
che matto e avaro compar Leprotto!
Egli era stato furbo e previdente ed
aveva assicurato un tranquillo avve-
nire per la sua famiglin. Oggi il pae-
se si chioma: « Rocca Previdente» e
accanto al Municipio e alla Scuola sor-
ge una importante Agenzia I.N.A.

La coppa INA-Sport ¢ l'apparecchio radio messi
in palio dall’Agenzia Generale di Barletta.

gere un motivo di particolare interesse
al torneo di quarta serie che vede im-
pegnate le squadre di Barletta, Trani
e Andria,

Eehi di Bormio

Nel precedente fascicolo di « Crona-
che » abbiamo dato un particolare re-
soconto del secondo raduno sciistico
delle provincie lombarde che si & svol-
to a Bormio nel febbraio scorse. A ma-
nifestazione terminata ci piace ricorda-

(continua a pag. 28)

Una felo dell'impresa di Compagnonl, con l'autogratio del grande zcalatore.
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Treviglio

Nel mese di ottobre dello scorso
anno la nostra Agenzia Generale
di Treviglio si e trasferita nei nuo-
vi locali in via Matteotti, la nuova
arteria create dalla demolizione
dei vecchi palazzi dell’antico cen-
tro della citta e destinata ad un
prossimo mnotevole sviluppo com-
merciale.

Ai locali, situati al piano terra
di un grande e signorile palazzo,
st accede da un’ampia porta a ve-

{continue da pag. 27)

re i consensi che tale gara sportiva ha
raccolto, e con vera cqmmozione pub-
blichiamo il telegramma inviato dal
compianto Ministro Vanoni al Comitato
organizzatore: ¢ Riferimento gradito
invito rivoltomi informo che accetto
volentieri far parte comitato onore se-
condo raduno sciistico studentesco del-
le provincie lombarde che avra luogo
Bormio giorni 11 e 12 febbraie. Au-
gurando competizione migliore succes-
50 ricambio cordiali saluti »,

Una bella lettera ha inviato al Prov-
veditore agli Studi di Sondrio il Mini-
stro della Pubblica Istruzione per e-
sprimere il proprio compiacimento per
la perfetta organizzazione del raduno,
compiacimento che si estende agli in-
segnanti di educazione fisica che han-
no attivamente collaborato per il buon
esito della manifestazione.

Pubblichiamo infine una fotografia
di Achille Compagnoni, valoroso con-
gquisiatore del K2, che ha partecipato
al raduno dando il via alle singole ga-
re, fotografia che l'asso degli scalatori
della Valtellina si & compiaciuto offri-
re agli organizzatori delle gare con la
sua firma autografa,
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tri che, insieme a due grandi ve-
trate laterali, contribuisce a dare
una particolare luminosita all’in-
terno e nello stesso tempo ad atti-
rare lattenzione anche del piu
frettoloso passante. Le due vetrate
laterali sono state progettate in
modo da potervi adattare, in segui-
to, delle vetrine pubblicitarie.

Un grande salone di circa 80 me-
tri quadrati accoglie il pubblico;
dal salone si passa direttamente
nello studio dell’Agente Generale
e nella stanza riservata ai Produt-
tori.

Gli ambienti sono stati arredati
con signorilita e buon gusto. Par-
ticolarmente indovinato il sistema
di illuminazione del prospetto del-
’Agenzia mediante una forte luce
diffusa dal fondo che fa risaltare
le lettere metalliche della scritta
rendendo cosi particolarmente wvi-
sibile il nome dell'Istituto anche
nelle giornate nebbiose, assai fre-
quenti nella ciftadina.

La recente nomina, di cui ab-
biamo dato notizia nel precedente
bollettino, del nuovo titolare della
Agenzia Generale di Treviglio, nel-
la persona del rag. Vincenzo d’Az-
zo, contribuira maggiormente alla
affermazione e alla diffusione dei
concetti assicurativi tra la indu-
striosa popolazione della circoscri-
ztone.

Un particolare del! salone por il pubblice.

Uno scorcieo dell'ingresso dell’Agenzia




L

o assicurazioni in Tribunale

—

i tema i poleri rappreseatativi degli Agent Generali dellNA

pue interessanti sentenze di Tribu-
ale (Reggio Calabria, 4 giugno 1954,
Ealea ¢. LN.A.; Roma, 3 agosto 1954,
Marano ¢ LN.A. e Banco di Sicilia)
panno trattato la questione riguardan-
te la natura rappresentativa o meno
gelle funzioni dell’Agente generale del-
Plstituto Nazionale delle Assicurazioni.
La questione non & nuova ed é sta-
{a ampiamente sviluppata in preceden-
ti giurisprudenziali e dottrinali non
troppo lontani (App. Genova, 5 di-
cembre 1951, in Assicurazioni, 1954, 11,
9, p. 38 Trib. di Fermo, 20 luglio
1953, in Assicurazioni, 1954, II, 2, p.
48; Landi, Sul rapporto di im-
jego dei dipendenti delle agenzie
dell'Istituto Nazionale delle Assicura-
zioni, in Assicurazioni, 1954, II, 2,
pp. 38-40; Minervini, Noterelle in te-
ma di rappresentanza dell’agente di as-
sicurazione, in Assicurazioni, 1954, II,
2, p. 49). Riteniamo pero opportuno
fissare per i nosiri lettori i termini
della questione, allo scopo di chiarire
eventuali imprecisioni d'idee, che po-
trebbero essersi formate al riguardo.
L'art. 1903 del codice civile, nella sua
formulazione, se non sottoposto ad una
attenta interpretazione giuridica, po-
irebbe indurre in errore il lettore af-
frettato e far credere che ogni agente
di assicurazione sia autorizzato a con-
cludere i contratti d’assicurazipne e
pertanto sia fornito di potere di rap-
presentanza dell’Ente assicuratore; sa-
ra invece sufficiente essere un pd
adusati al linguaggio del diritto per
dccorgersi che nell’espressione del-
la legge & implicita una distinzione:
Iart.‘ 1803, stabilendo i poteri degli a-
Eenti d’assicurazione < autorizzati a
toncludere contratti di assicurazione =,
enunciato la distinzione fra agenti
Butorizzati ed agenti non autorizzati a
Concludere contratti d'assicurazione,
Ossia fra agenti muniti e agenti non
Muniti del potere di rappresentanza.
La rappresentanza &, in termini tec-
giuridiei, l'istituto per il quale u-

14 persona (rappresentante) si sostitui-
¢ alla persona interessata (rappre-
*ntato) nel compimento di uno o pil
Eiuridici, in nome e per conto del
“?ippreaemato medesimo, in modo che
8l effetti dell'atto giuridico compiuto
fire, 2Ppresentante vengono a prodursi
ra“'ﬂh-mente nella sfera giuridica del
meuntgto, senza passare nemmeno
5 un attimo nella sfera giuridica del
i Pbresentante. La rappresentanza vie-
ton dnfgr_ita. quando sia volontaria e
p?m::ﬂﬂ dalla legge, per mezzo della
;rﬁ'c““* 1903, I comma, stabilisce che la
?l‘ev"lm =sia pubblicata nelle forme
;r&:}sh’: dalla legge »: la norma & im-
log, o2 € non ha alcuna base in altra
rnxae cthe abbia disposto particolari
m’:‘emhﬁ di pubblicazione per le pro-
gli agenti d’assicurazione: es-

sendo pertanto la norma stessa priva
di contenuto, & da considerare inappli-
cabile; tale conclusione, comunque, an-
che se difforme da quella a cui per-
viene il Minervini (op. e loc. cit.), non
differisce troppo da essa nelle conse-
guenze, in quanto il « verosimile » ri-
ferimento alla pubblicazione della pro-
cura nel registro delle imprese, ¢ e-
scluso dalla manecata attuazione di que-
sto registro ai sensi dell’art 100 delle
disposizioni di attuaziome del codice
civile.

I’agente d’assicurazione, pertanto,
che sia munito di procura e dei conse-
guenti poteri rappresentativi, ha i po-
teri di concludere i contratti d’'assicu-
razione, di modificare e risolvere i con-
tratti gid conclusi, di rappresentare
giudiziariamente 'ente assicuratore at-
tivamente e passivamente, ossia tan-
to come attore quanto come convenuto
davanti alle autoritd giudiziarie del
luogo in cui ha sede l'agenzia presso
la guale & stato concluso il contratto.

Gli agenti d'assicurazione, invece,

_che non abbiano la procura, ma abbia-

no un normale contratto di agenzia
privo del conferimento del potere di
rappresentanza, hanno poteri rappre-
sentativi molto limitati, ossia il potere
di ricevere le dichiarazioni del con-
traente inerenti all'esecuzione del con-
tratto, il potere di compiere tutti gli
atti conservativi e cautelativi necessari
ed infine, ove venga loro espressamen-
te attribuito nel contratto d’agenzia,
il potere d'incassare i premi.

Nel caso dell’Istituto Nazionale delle
Assicurazioni, si afferma, nella recen-
te giurisprudenza summenzionata, che,
essendo il Presidente legale rap-
presentante dell’Istituto, ai sensi dello
art. 1 del R.D. 17 luglio 1931 n. 1218, e
risiedendo il medesimo a Roma dove &
la sede legale dell’Istituto stesso, non
pud attribuirsi alle Agenzie Generali,
e quindi agli Agenti Generali, rappre-
sentanza negoziale o processuale dello
Istituto, tanto pii che la rappresen-
tanza stessa non & compresa fra i com-
piti assegnati agli Agenti Generali da-
gli artt. 12-14 dello Statuto organico
dell'Istituto medesimo, approvato con
R. D. 20 maggio 1926 n. 933.

Sono pertanto da riconoscere agli
Agenti Generali dell'LLN.A. i limitati
poteri rappresentativi, che, secondo
quanto sopra esposto, la prevalente
dottrina riconosce agli agenti d'assicu-
razione non muniti di potere di rap-
presentanza.

In questa nota ci siamo limitati ad
esaminare la figura dell'Agente Gene-
rale dell'LLN.A. sotto il profilo esclu-
sivo dei poteri di rappresentanza, a-
spetto che, a quanto risulta dalle espo-
ste considerazioni, presenta non ecces-
sivo rilievo. Ove se ne presentasse in
seguito l'occasione, saremmo molto
contenti di ritornare sull’argomento,
sotto il profilo, perd, pit ampio e com-

prensivo, della figura dell’Agente Ge-
nerale dell'l N.A.,, quale prezioso ed

collaboratore dell’Ente.

QUESITI

La rubrica « Le Assicurazioni in Tri-
bunale » ha suscitato un notevole inte-
resse tra i nosiri lettori, ¢i sono infatiz
pervenute alcune lettere con richieste
di delucidazioni e chiarimenti, e ben
volentieri rispondiamo alla seguente
domanda di un nostro lettore di An-
cona: -

Desidererei che la Redazione del Bollet-
tino sviluppasse il concelio di responsabilitda,
accennato nella nota « Limitazioni di respon-
sabilité e limiti del rischie s, contenuta a
pagg. 29-30 del fasc. 33 di gennalo 1956
di « Cronache dell'LN.A.» (C. A. - Ancona).

Accontentiamo subito il nostro let-
tore, sia pure nei confini ristrettissimi
di questa rubrica: 'oggetto del quesi-
to potrebbe costituire, come costitui-
sce, il contenuto di volumi e wvolumi
di dottrina; ei limiteremo qui ad una
risposta sintetica e, per gquanto pos-
sibile, chiarificatrice.

La responsabilita, in senso largo, ¢
I'assoggettabilitdi della persona alle
conseguenze dannose delle sue azioni
lesive dell’altrui diritto, in quanto tali
azioni sono alla medesima persona im-
putabili: in altri termini, un individuo
¢ responsabile se la societd civile po-
trd applicargli sanzioni tali da ripa-
rare 1l male che egli ha fatto ad altri
(siano gli altri la societd civile o altri
individui), in quanto egli & capace di
intendere e di volere. Della responsa-
bilitd suddescritia é capace anche la
persona giuridica, ossia l'ente morale,
e guindi l'assicuratore, il quale, a nor-
ma dell’art. 1889 del codice civile, non
pud non essere una persona giuridica
(istituto di diritto pubblico o sorietd
per azioni).

E’' responsabile pertanto chi con la
propria azione provoca ad altri un dan-
no. Se la lesione riguarda la Societd
la responsabilitd & penale; se rignarda
solo un individuo o un gruppo di indi-
vidui, la responsabilita & civile.

La responsabilita civile é contrattua-
le o non contrattuale. Nel caso di cui
abbiamo trattato nella nota che ha da-
to luogo al quesito, trattasi di respon-
sabilita contrattuale da inadempienza:
chi non mantiene gli impegni assunti
in un contratto, provoca con la propria
azione od omissione un danno all’al-
tro contraente: & pertanto responsabile.

La clausola contrattuale, che, ai sen-
si dell’art. 1341 ec.¢, deve avere la
specifica approvazione scritta del con-
traente, é quella che, in deroga al prin-
cipio generale della responsabilithd per
atti lesivi, tende a restringere i limiti
di tale responsabilitd, a tutte favore
dell'assicuratore. La legge vuol garan-
tirsi che il contraente, che si sottopone
a condizioni restrittive dei suoi dirit-
ti, sa quel che fa e lo fa con piena
coscienza. Quando questo sia garantito,
e in cid sta l'interesse pubblico che la
legge tutela, il resto non conta, sem-
pre sotto il profilo del pubblico inte-
resse, e si passa nel campo della libe-
ra disponibilitd dei diritti e degli inte-
ressi privati,

ingostituibile
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FRANCIA
La produzione vita nel 1954

Grazie agli sforzi di tutti coloro che
cooperano alle produzione, aiutati da
una pubblicita collettiva intelligente,
specialmente da quella che ha messo
in risalto i vantaggi fiscali, Vassicura-
zione sulla vite, dopo aver attraversa-
to parecchi anni difficili, ha ripreso
un nuovo slancio.

Il settore delle ass. ordinarie ha com-
piuto un importante progresso passan-
do da 135 miliardi di fr. nel 1953 a
cirea 200 miliardi, con un incremento
cioé di circa il 50%.

Il ramo popolari é passato a 85 mi-
liardi, contro 77 del 1953.

Il ramo collettive, coi suoi 650 miliar-
di contro 512 dell’anno precedente, co-
stituisce sempre i due terzi della pro-
duzione complessiva. Il totale della pro-
duzione oftenute in questo settore in
Francia e nells Unione Francese ha
raggiunto nel 1954 circa 939 miliardi,
coniro 725 nel 1953 e 589 nel 1952

La produzione all’estero & aumentata
di circa il 15%, passando da 33 a 38
miliardi.

Le accettazioni di riassicurazioni, che
nel 1952 avevano raggiunto 48 miliar-
di e 75 miliardi nel 1953, hanno supera-
to nel 1954 i 100 miliardi.

Per la prima volta la produzione
complessiva di assicurazioni sulla vita
ha oltrepassato in Francia 1.000 miliar-
di di franchi.

SVEZIA
Impuiso alla formazione professionale assicurativa

Listruzione pubblica svedese preve-
de la frequenza di una scuola base per
T7-9 anni. Quando i giovani entrano nel-
la vita lavorativa depo aver consegui-
to la licenza, diventano impiegati su-
bito dopo aver superato un lurgo tiro=-
cinio. Un contratto di apprendistato
non esiste, come pure manca ung istru-
zione professionale.

Per questi motivi Vindustria assicu-
rativa svedese annette grande impor-
tanza ad una buona formazione dei
giovani che vogliono dedicarsi alla car-
riera assicurativa. Si deve distinguere
fra Uistruzione professionale impartita
all’interno delle aziende e quella im-
partita dall'Istituto di Formazione As-
sicurativa.

Le societd di assicurazioni, e special-
mente quelle pitt importanti che han-
no la loro sede a Stoccolma, Goteborg
e Malmd, sottopongono i loro collabo-
ratori ad una intensa istruzione pro-
fessionale. Nel quadro dei numerosi
corsi riservati all’'organizzazione inter-
na e periferica si curano in modo parti-
colare i giovanissimi di ambedue i ses-
si. I corsi comprendono 4-6 ore setti-
manali di lezioni, una parte delle quali
fii svolgono dopo la chiusura dell'azien-

a.

La maggior parte dei frequentatori
sono domne e ragazze, in quanto lu
percentuale dell’elemento femminile
occupato nelle compagnie d’assicura-
zione svedesi & molto elevata (soltanto
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il 25-30% di tutti gli impiegatli sono
womini), Oltre ¢ questi corsi aziendali
vi & la possibilitd di partecipare ai
corsi dell’Istituto di Formazione Assi-
curativa. L’Istituto ¢ finanziato dalle
organizzazioni dei datori di lavoro, dei
lavoratori e dall’Associazione Svedese
Imprese Assicuratrici ed é controlla-
to dallo Stato. Oltre a corsi di forma-
zione per gli addetti all’organizzazione
periferica, Ulstituto tiene corsi anche
per gli impiegati degli uffici centrali,

Per V'ammissione ai corsi occorre a-
vere 21 anni di eta ed almeno un an-
no di servizio presso gli uffici di una
compagnia di assicurazioni. Le tasse di
ammissione e di frequenza sono pagate
normalmente dal partecipante ai cor-
si, ma in molti casi sono pagate dalle
compagnia ovvero rimborsate da que-
sta qualora il dipendente abbia fre-
quentato il corso con successo. Alla
fine del corso viene sostenuto un esa-
me, superato il quale Ulstituto rila-
sein un diploma. In ogni semestre (lo
anno scolastico si divide in 2 semestri)
viene tenuto un corso introduttivo sul-

le assicurazioni in generale riservgg,
ai principianti. Inoltre, alternativamey_
te, sempre in ogni semestre, viene te_
nuto un corso sull'assicurazione wvig,
e sulla corrispondenza assicurativa. Aq
intervalli regolari somo imolire orgg.
nizzati i seguenti corsi integrativi:
ass. incendi, ass. trasporti;
ass. infortuni, ass. automobilistiche;
ass. maechine, ass. responsabilita ci.
vile;
contabilita delle assicurazioni, corgg
sull'uso delle moderne macchine dj
ufficio,

Nel corso sulla corrispondenza assi-
curativa si cerca di impartire ai par-
tecipanti nozioni generali sulle diver.
se forme e possibilita di tale corrispon.
denza, e recentemente si é svolto anche
un corso sulla, tecnica della parola.

Nel corso per principianti sono trat-
tate, oltre alle pil importanti branche,
le norme essenziali della legge sul con-
tratto di assicurazione, l'organizzazione
dell’impresa assicuratrice € del suo
servizio periferico.

Fino a poco tempo fa i corsi per

R (T ———

Siete pronti a subire un infortunio?

Se vi rivolgete con questa domanda ad una persona qualsiasi, questa vi ri-
spondera nella stragrande maggioranza dei casi: « Che cosa intendete dire? da
anni non ne subisco». Se ¢ veramente cosi, si tratla di una persona molto for-
tunata. Ma la vignetta dimostra inconfutabilmente che v'é una probabilita su
13 di subirne uno entro un anno! E l'unico modo per essere in grado di af-
frontarlo serenamente consiste nel reca:si di corsa da una compagnia di assi-

curazioni.

(da un'inserzione pubblicitaria della « Insurance Company o] North America Companies #

Philadelphia, Pa., U.S.A)).



: i degli uffici erano organizza-
bfl?"gg:fmbomzione con la Scuola Su-
(¥~ al Commercio di Stoccolma,
pert? quale si adoperavano i locali. Da
dfnadﬂ perd Uinteresse per l'istruzione

o rativa € aumentato sempre pid
as$iClan0 uditori per semestre), la col-
( prazione con tale Sceuola é stata ab-
1abo ata. I corsi sono adesso diret-
» ente ed autonomamente organizza-
I'?'zﬂu*lstiwto per quanto riguarda la
@ di Stoccolma. A Giteborg e Mal-
,n';‘i i corsi sono affidati alle pitt impor-

fanti compagnie locali.

Normalinente i corsi abbracciano 50
ore di lezioni. L'insegnamento viene ef-
fettuato la sera dalle 18 alle 19,30, tal-
volta anche piii tardi. Esso viene im-
partito da esperti, per lo piit da diri-
genti delle compagnie, ¢ spesso ravvi-
vato da proiezioni di film e visite.

L’Istituto mantiene stretti contatti
con le compagnie di assicurazioni sve-
desi e con le organizzazioni similari
degli altri tre Paesi scandinavi. (Da un
arlicolo del dr. Miiller-Lutz in « Be-
rufsbildung der Versicherungswirt-
schaft », 1955, n. 10).

(Felicilarioni ed auguri a...

__ Enrico Chiari, medico principale
presso il Servizio Sanitario della Di-
rezione Generale dell’LN.A., che il 2
febbraio si & sposato con la gentile
gignorina Orlanda Pesciolini;

_. Salvatore Coleti, I capo reparto, ti-
tolare dell’Agenzia postale e telegrafi-
ca della Direzione Generale, che il 4
febbraio si & sposato con la gentile si-
gnorina Rosa De Lise;

—— Gino Cavalleris, nostro agente lo-
cale di S. Stefano Belbo, che I'l1 feb-
praio si @ unito in matrimonio con la
gentile maestra sig.na Anna Monaco.

Un-augurio particolare al prof. Pri-
mo Bratti di Cesena, fervente assicu-
ratore appartenente alla famiglia del-
ILN.A, sin dal lontano 1913, che il 26
febbraio scorso ha felicemente compiu-
to novant’anni, ancora nel vigore del-
le forze e in attivita di lavoro.

Laurea

11 25 febbraio, discutendo con il prof.
Ettore del Vecchio un'interessantissima
tesi sulle tariffe dell’LN.A., si & lau-
reato in economia e commercio con il
Massimo dei voti e la lode il dott. Ni-
"o Puppo, propagandista presso I'A-
Eenzin di Campo Ligure,

“ Cronache dell'LLN.A.» porgono al
Neo-dottore le pil vive felicitazioni

1 migliori auguri.

'Bﬂwmu.ﬂi ...

I Francesco, primogenito di Rosario
Enello Trimboli, agente locale di Na-
0 nato il 1° marzo s. m.

—

Ri Roberto, primogenito del sig. Renzo
oS! Agente locale di Pontestura (A-
Essandpia).

;&Milena Antonietia, primogenita del
Stro produttore presso I'Agenzia Ge-

Eera]ﬂ di Alessandria, sig. Francesco
Olandg,

—— .

la Adriana che & venuta ad allietare

pA;aaal deli’Agente viaggiante presso

Am"“?-la Generale di Alessandria, sig,
Onio Nazzarro.

maj ¢ inoltre a Giulia di Alfredo For-
"nanlf lﬂl Marcelline Jacquemin, ad E-
Cheyis & 41 Pietro De Santis e di Pul-

4 Giommi, a Claudio di Carlo Fa-

stelli e di Elvira Zeppieri, ad Ida di
Orlando Marinelli e di Giovanna Piel-
lueei, ad Augusto di Domenico Di Gian-
francesco e di Marcella Dioletta, a Ste-
fano di Emo Antonini e di Marisa In-
nocenti, a Pasqua di Lorenzo Battisti
e di Vienna Caratelli, a Roberto di Nel-
lo Petrucci e di Silvana Carlini, ad Al-
berta di Andrea De Gregori e di Maria
Del Giudice, a Cinzia di Edoardo Pi-
gnalosa e di Graziella Iasi Maletti, ad
Alessandra di Mario Colonnelli e di
Silvana Paderni.

doanne laseiate il servicio

presso la Direzione Generale dell'L.N A,
per raggiunti limiti di eta: il dott. Um-
berto Formica, capo servizio presso il
Servizio Fondi speciali di previdenza,
la signorina Francesca Manfredini, se-
gretario, presso il Servizio Assicura-
zioni ordinarie, il rag. Achille Pappa-
lardo, applicato di I presso il Servizio
Ragioneria, il sig. Giovanni Della Man-
na, I commesso.

Memento

La Redazione di «Cronache dello
LN.A.» esprime:la pilt sentita parte-
cipazione al dolore dei famigliari per
la morte:

— di Liliana Eminente, Ausiliaria pres-
so il Servizio Assicurazioni Ordinarie
della Direzione Generale dell’LN.A.
scomparsa il 23 marzo c.a. a soli 33
anni,

— del Cav. Luigi Fazia, apprezzatis-
simo Agente locale di Strongoli (Ca-
ta?zaro) fin dalla fondazione dell'Isti-
tuto.

— del Cav. Francesco Lombardo, A-
gente locale di Roccella Ionica.

— del sig. Vittorio Mainardis, Agente
locale di Sesto al Reghena (Agenzia
Generale di Gorizia) scomparso a soli
28 anni.

— della sig.ra Giuseppina Benedetti,
consorte dell'Agente locale di Piandi-
scd (Arezzo), sig. Donato Benedetti,

— della mamma del sig. Vincenzo Ca-
sella, Produttore dell'Agenzia Genera-
le di La Spezia’

— del padre e di un fratello del sig.
Tito Onor, Agente principale di Oder-
zZo. '

Vivissime condoglianze porgono
« Cronache dell’LN.A. ai seguenti di-

pendenti della Direzione Generale
dell’LN.A.: Guido Lastray, per la
morte del fratello; Giulia Gra-

naroli, per la morte della sorella; As-
sunta Vergato, per la morte della ma-
dre; Gina Venturini, per la morte del
padrigno; Francesco Taschetti, per la
morte della madre; Eva Zaccardini per
la morte del padre; Aurelio Salvati,
per la morte della madre; Nicold Mau-
ro, per la morte del padre; Antonio
Cioffi, per la morte della madre; Liana
Cotta, per la morte del padre; Tomeo
Violante, per la morte del padre e del-
la madre, ed al sig. Emidio Martich,
capo ufficio presso la Direzione della
« Fiumeter », per la scomparsa della
carissima mamma,

Nl GAAL dell1NA.

Anche quest'anno il CRAL dell’'l.N.A.
ha organizzato nel mese di febbraio
un soggiorno invernale offrendo ai suoi
iscritti la possibilitd di trascorrere un
breve periodo di riposo tra le nevi del-
la Val Gardena.

Hanno partecipato alla gita 22 per-
sone tra colleghi e familiari, che hanno
soggiornato a Selva di Val Gardena dal
12 al 24 febbraio, favoriti da un tem-
po splendido che ha permesso loro di
effettuare gite ed escursioni nelle lo-
calitd vicine.

Durante una breve sosta a Bolzano
gli escursionisti si sono recati in vi-
sita all’Agenzia Generale, cordialmen-
H.' ﬂi:evuti dall’'Agenie Generale comm.

olla.

Il «Trenine dellc Val Gardena n....

..... o alcun! nostri eacursiomistl.
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I nostri lettorl vorranne cimeniarsi quesia volta alla ricerca
delle soluzioni di un cruclverba, di un indovinelle, di una crittogra-

COLONNATO (di F. Cherchi Loy)

fia. e di un colonnato. 1 2
Accettiamo volentierl anche la collaborazione: tutti coloro che
invieranno schemi di cruciverba, sciarade, enigmi da risolvere, 1 —_—
con richiami assicurativl, poiranno concorrere o un premic del va- 3
lore di lire cinquemila da estrcrsi a sorle. per ogni fascicolo di
« Cronache », ira quel laveri che verranno pubblicali nel fascicolo 5 [ T
slesso.
CRUCIVERBA (di A. Salvatore) 7 8
1 2 3 4 LI [ 7 ] L] 10 (n 9 10 1 e
12 13 4 —
12 13 14
15 16 7 18
15 16 =
2
= o 117 18
2 19 20
k] X 2 22
k]
a9 40 DEFINIZIONI:
1) Cappio; 2) Una triba di Pellirosse;: 3) Quando la dissotterravans si,
gnificava guerra; 4) Plania flessibile delle loreste tropicali; 5) Un prin.
41 42 cipe in poossia; 8 Quando sono tanle oscurano il clele; 7) Cé quella
minore @ cuella maggiore; 8) Dolce quelio di Modera: 8) Nome di donna;
|l 10 MWegazione: 11) E' una siella fiszo; 12) Lo pronuncia il sacerdole a

OCRIZZONTALI!:

1) Spaceio di birra liguori e calté; 4) OHuscamento; 12) Parte dell'intestino;
14) Gente spregevole; 15) Strada alberata; 17) La nostra sigla; 18) Negazic-
ne; 19) Capolucgo dell'Eritrea; 21) Carme; 22) Posta fiorentino del secolo XV;
23) Spiazzo di fronte alla caza colonica: 25) Nera, tenebrosa; 27) Prono-
me e avverbio di luogo; 28) Varietd di roza; 29) Adesso; 30) Apparecchio
Jdi radicindividuazione; 3) Ercno nove dee; 35) Tessulo impermeabilizzato;
35) Estremita inferiori de! hattaglis delle compane; 37) Qui in latine;
a8) Ancate: 39) Conosce; 41} Vi furone educati i pit celebri uomini inglesi;
42) Boscaglia.

VERTICALI:

1) Addiacecle; 2) Scne venti; 3) Sono statl governati da Re; 5) Beargamo;
8) Bolli, graziosi; 7) Questo ne ha uno di pit; 8) Pietra dura che scalfisce
il vetro: 8 Nola; 11) Venorare, fosteggiare; 13) Esclamazione usata da chi
chiama o minaccia; 16) Lungo pericdo storico; 20) Robusto, gagliardo;
24) Arta poetica; 26) Fiorl; 30) Non ha woce chiara; 31) Preposizione:
32) Esseri mitologici; 33) Ce ne sono dodici; 34) Grande fiume russo;
35) Lo nostra monela; 37) Elio; 40) Zara.

CHIAVE CONTROLLO: Riportondeo, a fianco di ogni numero che segus,
la leltera risultante nella rispettiva casella dells schema, =i avrd una
massima di T. Carlyle, che dovrd essere tenuta da turti presente,
18,11,18 16,39,10,42,28,41 - 18,349,352
24,13,33,21 26,7,8,17,29,18,16,15,11,9, 41
28,10.18,28,12,15,28 -

32,19,35,9 - 34,21,33,13 - 3842,
28,30,20,18,18,16 - 9,23 - 36,3,41,34,17,32,16,18,40,24.

INDOVINELLO
Prima del coniratto

« Pensa che & tropps alte l'ammontare
della quola che abbiomo stabilita?
Teme di non poler forse arrivare?

Ma pensi.... si assicura per la vilal

Mascheretta

CRITTOGRAFIA MNEMONICA (6. 2, 13, 9)

FARO
Ligustico
| Scritti di: B. BRACCO - A. BISES - F. CARELLI - S. CASCINO - G. CRISTINI -
G. LEONE - G. MANFRIDI . L. MANNONI BIASIOTTI -

MARRA -

CRONACHE DELL'LN.A,
Tip. BIMOSPA - ROMA
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- 22,37,16 - 39,41,364,3,12 - 35 -

L. MARCHINI - 8. MATRICARDI -
P. TANZINI

«» N. 35 Marzo 1956 - Dir, Resp. Dotl. 8. MATRICARD] . Autorizz. del Tribunale di Roma 25 Maggio 1953 n. 3317 di reg.

fine messa; 13) 1 volatili ne hanno due, ma nel Trentino co n'd una:
14) In Lombardia vuel dire signoring: 15) 1l Giove greco; 18) Cittadina
vancla a 25 Km. da Rovige: 17) Culla; 18) Acerbo dolore.. poetico o
sciontifico: 19) Veler bene: 20) Nero; 21) lLeltera dell'allabeto grecsy
22) L'antica sigla dello R.A.L

Se le soluzionl saranne esalte, l&qqcndo di sequito, dall'alte in basso,
le lettore confenute nelle colonne 1, 3, 5, 7 @ 9, si leggerd uno slogan
assicurativo.

Fra coloro che invieranno alla Redazione di Cronache delll.N.A.
— Segreteria della Presidenza — Via Sallustiona, 51 Roma, entro
il 10 maggio p. v. almeno tre soluzioni esatte dei glochl pubblicati sa-
ranno estrati a sorte i seguentl premi: 1 borsa di pelle, 2 pa-nno
stilografiche, 2 romaonzi moderni.

Tra gli auterl del giochi pubblicati nel fascicelo n, 34 di = Cro-
nache » & stato estratto a sorte un premio del valore di L. 5.000, che
& toccato al rag. Luigi Bernabei. della Direzione Generale dell'L.N.A.

« E' I'ulima wolla che faccio l'anestesic locole a un agente di assicurd
tione » L'Europeo 26 febbraio 1956

-

!':‘. DE CRESCENZIO - G. DE MEQ - A. GENTILI - A. KOHLER -
V. ORLANDI - A. RINALDI . G. SGUEGLIA DELLA
- G. VITTOZZI

Spediz. in Abb. Postale - Gr. IU

-
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Blanca
Hal#arcaloﬂa
BTlrl
craniullla
Hai nl!:nahl
Biella
Bogota
fologna
Brescia
Brucellos
wnos Aires
o Cagliari
Cah

Catania
Catanzare
Charlerol
caicaig-o

de México
Ciudad Cortloba
Durban
pusseldort
Firanze
Franklurl h{M
Gand

Ganova
Glasgow
Quadalajara
Hannover
Hasseht
Johanneshurg
Kaln

Lidge
London
Lyon
Madrid

Mar del Plate
Medellin
Mendoza
Messina
Milano
Marelia
Napoli

New York
Padova
Palerme
Paris
Perugia
Preloria
Resistencia
Rie do Janeire
Roema
Rosarie
Salta

San Francisce
Santa F¢
Savilla
Sldney
Torine
Torredn
Trieste
Tucuman
Valencia
Venezia
Verona
Viconza
Wien

]
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Sede della Direzione Commerciale Italiana & Milano

In quarantacingue annl di produzlone e di succes-
sl, la Olivetti di lvrea é divenuta la maggiore indu-
siria europea di macchine per ufficio ed una delle
pid importanti del mondo, con una organizzazione
commerciale londata su quallordici sociela alleate
e oltre un centinaio di agenti e rappresentanti in
tutte le parti del globo. Que.ta affermazione mon-
diale & dovula al rigore poslo nella scelta del ma-
teriale, nei controlli e nei collaudi, alla selezione e
qualificazione delle maestranze e ad un incessan-
te progresso lecnico. La Olivelli non solo & in
condizioni di fornire una serie dil macchine per
il lavoro d'ufficio di alta qualitd @ rendimento, ma
anche di assistere ovunque chile possegga median-
te il consiglio e 'aiuto di personale specializzato.

S

N

Elelirosumma

olivetti

olivetti

Macchine per scrivere

Calcolatori scriventi
Magchine conlabili
e per slalistica
Telescriventi

schedari e classificaton

Macchine utensili
di precisione

Lottara 22







