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i sembra che il panorama del mese
possa essere (uesta volta caratterizzato da talu-
ni fatti Rilliﬂlll‘l, a diverso nitolo meritevoli tatti
di considerazione. In primo luogo, & da mettere
in luce la relazione generale sulla situazione
economica del Paese per I'anno 1933 del Mini-
stro del Bilancio On, Vanoni, la quale costi-
tuisce un indispensabile, ancor piti che utile,
punto di viferimento per chivoglia rendersi con-
to dello stato delle cose, In questa relazione, di
cui del resto |).‘|1'|i.‘.lmn u(:“t’:p;lj_‘:’ilmt'l'.t: sepguono,

¢ da coghersi come aspetto di primo piane,

per quel che ¢i rignarda, la notizia dell’inere-

st idal 7% 1 redd; L o s Yé i ‘iatval

mento de I o NE reddito nazionale; un  neremento c¢he a sSua  volta
sirillette nel settore delle assicurazioni in maniera ancora pitt sensibile
che per 1l settore creditizico e commerciale, Circostanza, quest ultima,

molto Hi}illi“:?ﬂtivil, p(lil.‘lli‘ costituisce ]’l_‘.f:{'(!ll(‘.lﬂl? |‘ipr0v.‘1 (1] una Ht;ll)ililﬁ
monetana, che non poteva non avere, come difattd ha avuto, ¢ quindi non
potrd non avere, sensibili riflessi nell ineremento assicurativo, Dunque, ne ten-
gano costantemente e guotidianamente conto i nostri produttori nella dinturna
missione di sviluppo mcessante e continuo del loro lavoro. In un altro campo,
ma che & uj_},'ualul-::mtf di primario interesse, sono da registrare g‘]i orientament
del Governo, sensibilizzati dal Ministro per il Lavoro e la Previdenza On. Vi-
gorelli, in tema di revisione dell’attivitd degh Istituti previdenziali. Parallela-
mente a cid, sono altresi da ricordarsi i progetti di legge per l'assistenza sociale
ai coltivatoni diretti ¢ agli artigiani, onde sia garantita anche a questa categoria
di lavoratori autonomi |'assistenza per la invalidita, la vecchiaia e le malattie.
Noi, che abbiamo cosi stretti contatti con gh [stitut pruvidenzin]i. sla pure es-
sendo il nostro lavore basato sulla previdenza volontaria, assicurata cioé senza
intervento di datori di lavoro, non possiamo non essere sensibili a tatt questi
nuovi fermenti indirizzati a dare soluzioni per le quali gia I'Istituto, precor-
rendo 1 tempi, & del resto in linea con le sue immative, Ricordiamo, per tut
te, la nostra polizza per 'artigiano, diretta ad assicurare, oltre che le normali
prestazioni, 1 servizi protettivi per la nvalidita, la veechiaia e le malattie,
Ricordiamo altresi 'opera che, nel campo ¢ a favore degh agricoltori ¢ della
agricoltura, I'LIN. A. ha intensificato negh ultimi anni; tutto c16 semplicemente
per sottolineare la nostra attiva presenza ¢ la utilita della nostra {unzione, co-

me sempre pronta e preveggente per n_g'u] NUavo i:i.-mg]m di carattere sociale.



"~ LA SITUAZIONE ECONOMICA ITALIANA

L’esposizione finanziaria del Ministro del Bilancio alla Camera dei Deputati registra

nei vari settori dell’economia nazionale confortanti indici di incremento, il cui

significato va attentamente considerato anche per Uesercizio dell’attivitd assicurativa
o] P

I’esposizione finanziavia fatta dal
Ministro del Bilancio alla Camera
dei Deputati il 23 marzo 1954, che il-
lustra la relazione generale sulla si-
tuazione economica del Paese per lo
anno 1953, pone in particolare rilievo
il principio che una saggia politica
cconomica deve tenere presente la
necessita di fronteggiare, mediante
una oeulata ¢ politica anti-congiun-
turale », i possibili ¢« mutamenti del-
la congiuntura economica generale
per attutirne le ripercussioni sulla
economia interna ».

Prima di illustrare i pint impor-
tanti dati contenuti nella relazione
generale, riteniamo opportuno soffer-
marei brevemente sul significato del
termine <« politica anti-congiuntura-
le », di uso piuttosto recente.

L’economia di ogni Paese & sog-
getta a periodi di prosperita e a pe-
riodi di crisi, a fasi di espansione e
a fasi di depressione, che determina-
no fenomeni economici di squilibrio,
dei quali lo Stato non pud disinte-
ressarsi per gli evidenti riflessi so-
ciali ehe ne derivano.

Per fronteggiare queste oscillazio-
ni economiche o congiunture che
possono essere di durata, di ampiez-
za ¢ di intensita variabili, in dipen-
denza di complesse circostanze con-
nesse soprattutto alla sempre maggio-
re dinamicita della vita economieca
moderna, lo Stato predispone deter-
minati provvedimenti che, messi in
attuazione con la dovuta tempestivi-
ta e dosatura, contribuiscono elflica-
cemente a riequilibrarve la situazione
evitando cosi eccessive oscillazioni
in un senso o in un altro della con-
giuntura economica. Una politica di
tal genere viene appunto chiamata
anti-congiunturale. Kssa pud mani-
festarsi in modi diversi, a seconda
delle cause che determinano la con-
siuntura, ma deve comungue propor-
si in primo luogo di ottenere la sta-
bilita dei prezzi ¢ della moneta.

Nell’esaminare, in rapida sintesi,
I'attuale sitnazione eeconomica del
Paese, cercheremo di porre in evi-
denza qualche elemento della politi-
ca anti-congiunturale seguita dallo
Stato, politica che ha perni#tso all’e-
conomia italiana di reagire, con no-
tevole equilibrio, ad alcune tenden-
ze di depressione che si sono mani-
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festate nell’economia di alenni Paesi.
soprattutto nel primo semestre del
1953.

Per la prima volta la relazione pre-
senta un vero e proprio bilancio eco-
nomico nazionale costituito, nella
parte delle entrate, dal totale delle
risorze disponibili (reddito naziona-

le lordo ed importazioni di merci ¢
servizi) e, nella parte delle uscite, dal
totale delle risorse utilizzate (consu-
mi privati, consuini pubblici, investi-
menti lordi, esportazioni di merei e
servizi). 1l complesso delle risorze di-
sponibili e ripartito fra i diversi usi
nel modo seguente:

BILANCIO ECONOMICO NAZIONALE

(miliardi di lire)

1952 1953

Reddite mazionale lordo 10134  10.893
Importazioni di merci e

servizi (e redditi passivil  1.555 1.626

Totale risorse . . . . . 11689 12519

Il reddito nazionale lordo & au-

mentato del 7,5% ai prezzi correnti
di mercato. A tale aumento del red-
dito in moneta corrente ha corrispo-
sto un I)I’CE‘QOCIIE" {ll'lllh)g(.‘l aumento
del reddito reale, che & stato del 7%
circa; cio che prova la sostanziale
stabilita del livello dei prezzi realiz-

zato nel 1053,

L’elevata percentuale di aumento
del reddito nazionale verificatasi nel
1953, nettamenle maggiore di quella
del 1952 che, in termini reali, fu del
3%, & da attribuirsi, oltre che all’an-
nata agricola particolarmente favo-
revole, anche agli incrementi di pro-
duzione determinatisi tanto nei set-
tori agricolo ed industriale, quanto
in quello delle attivita terziarie
{commercio, credito ed assicurazioni,
trasporti e comunicazioni etc.).

In merito alla formazione del red-
dito nazionale, & interessante porre
in rilievo alcuni rami di attivita eco-
nomica che pin direttamente ci inte-
ressano e precisamente il ramo del
commercio, del eredito, dell’assicura-
zione ed il ramo delle costruzioni. 1
dati contenuti nella relazione gene-
rale per tali rami di attiviti, come
per gli altri, si riferiscono al prodot-
to netto che & pari alla differenza
tra il valore della produzione ai
prezzi correnti da un lato, ed il va-
lore delle materie prime ed ausiliarie

1952 1953
Consumi privati . . . . 73537 8.106
Consumi pubblici . . , . 86 891
Tortale consumi . . . . 8421 m
Investimenti lordi . . . 2.110 2.240
Totale usi interni ., . m m
Esportazioni di mecei e
servizi (e redditi attivi)  1.158 1.282
Towale risorse 12,519

. 11.689
consumale nel processo produttive e
delle spese per rinmovi e manuten-
zioni dall’altre.

[1 prodotto netto relativo al com-
mercio, credito e assicurazione ha
presentato nel 1953, rispetto al 1952,
un aumento del 6,8% (da 1.119 mi-
liardi a 1.195). Per I'attivita commer-
ciale I'aumento & stato del 7% (888
miliardi di frente a 830 miliavdi);
per il credito é stato del 5,7% (da
246 miliardi a 260 miliardi); mentre
per le assicurazioni, il cui prodotto
nelto & stato stimato in 47 miliardi
per Panno 1953 contro 43 dell’anno
!952, I'aumento & risultato del 9.3%.
Il notevole aumento determinatosi
nel ramo delle assicurazioni, supe-
riore, in percentuale, a quello avn-
tosi per il credito e per il commenr-
cio, costituisce una prova sieura del-
la stabilita della moneta,

1l prodotto netto  dell’industria
delle costruzioni ¢ passato da 364 mi-
liardi nel 1952 a 460 miliardi nel
1953 con un amento del 26,4%. Tale
elevatissimo aumento ¢ dovutoe so-
prattutto all’incremento dell’attivita
edilizia alla quale, come & noto, I'sti-
tuto ha dato un cospicuo contributo,
tanto attraverso le costruzioni diret-
te, quanto mediante i finanziamenti
a Comuni, Istituti di Case Popolari,
Cooperalive ed enti vari.

Llinecremento del reddito naziona-



Je ha portato come logica conseguen-
za I'aumento della mam?‘tlei beni di-
_.-.]mnihili per la |o'ru- Illl.llzzuxione in
consumi ed investimenti, \ -

Per quanto conhcerne 1 consumi,
dai dati econtenutl llc."n I:EIn:.v.wuc, si
rileva che i consumi privati hanno
avulo un notevole incremento  con
seguente graduale miglioramento

con ot .
jel tenore di vita della popolazione.
i . .
Tale ,,,jgliuranmnlo ¢ stalo partico-

Jarmente sensibile nell'Italia - Meri-
Je in conseguenza dell’energica
azione svolta dallo Stato, specialmen-
e allraverso la Cassa del Mf’“‘mﬂi""'
no, per lo sviluppo economico e so-
cinle delle zone depresse.

La spesa globale per consumi & sa-
lita da 7.557 miliardi nel 1952 a 8.106
11 1953 con un aumento del 7% che
i riduce al 6% se si considera in
termini reali, percentuale quest'ul-
tima che si riscontra anche per quan-
to riguarda laumento dei consumi
per abitante, data la lieve variazione
della  popolazione nellanno. Dopo
Palimentazione (474% della spesa
slobale), la spesa che ha maggior
peso ¢ quella relativa al vestiario
(12,6%). seguita da quella dei tra-
sporti comprensiva di quella per
Pacquisto di autovetture e di moto-
cieli (5,9%). e da quella degli spetta-
coli (54%) comprensiva delle altre
spese per scopi di carattere educa-
tivo ¢ culturale.

dion
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Per quanto riguarda gli investi-
menti, aumento (da 2,110 miliardi
nel 1952 a 2.240 nel 1953) risulta
quasi interamente dovuto all'inere-
mento degli investimenti in lavori
pubblici e nella edilizia: il comples-
so degli investimenti negli alivi set-
lori presemta, infatti, solo un lievis-
simo aumento (alla diminuzione de-
«li investimenti nell'industria e nel-
le attivith varie fa riscontro un an-
|:mmn pPressoche corrispondente nel
Pagricoltura e nei trasporti). La par-
a dei suddetti investimenti finan-
#ata dallo Stato e dagli altri enti
!""l|lfit'i minori, con effettivi paga-
menti, & stata accertata in L. 922 mi-
‘_h'l!'lli di cui 777 facenti earico allo
Mtato ed alle aziende autonome (som-
A quest’ultima sensibilmente supe-
‘iore a quella impiegata per lo stes-
%0 titolo nell’esercizio precedente,
che fu pari a L. 539 miliardi).

. Sono inoltre da tenere presenti gli
'Mpegni esistenti per investimenti a
vfu:iteo di esercizi futuri, che sono di-
;‘"‘l nelle due grandi categorie: quel-
a 1!elie opere gia eseguite, delle
‘quali rimane da corrispondere il
'rezzo attraverso il pagamento di an-
Mualith differite (1.073 miliardi), e
quella delle opere ancora da esegui-

re, delle quali & gid impegnata la
natura ¢ Pammontare della spesa per
ciaseun esercizio (1.472 miliardi).

Le spese per opere pubbliche co-
stituiscono quindi uno degli strumen-
ti pitt caratteristici della politica an-
ti-congiimturale seguita dallo Stato
nel 1953 allo scopo di integrare 1'an-
damento dell'economia privata e di
determinare un aumento della pro-
duzione ed un miglioramento della
distribuzione del reddite nazionale.
A tale propesito il Ministro del Bi-
lancio ha rilevato che i Ministeri
competenti hanno allo studio pro-
gelti esecutivi, indipendentemente
dagli stanziamenti gia ottenuti, tali
da poter immediatamente interveni-
re qualora dovessero, contro ogni pre-
visione, sopraggiungere momenti dif-
ficili,

Relativamente alle opere pubbliche,
¢ inoltre da segnalare la funzione di
evidente importanza che determinati
Istituti autorizzati ad effettuare fi-
nanziamenti a lungo termine, fra i
quali 'LN.A., assolvono per rendere
praticamente possibile la realizzazio-
ne delle opere stesse, la cui spesa gra-
va sui hilanci dello Stato e degli En-
ti locali: fornire, cioé, i mezzi occo-
renti per provvedere alla esecuzione
dei lavori attraverso lo sconto delle
annualita, normalmente trentennali,
che lo Stato liquida agli Enti con-
cessionari od appaltatori, in hase al-
lo stato di avanzamento dei lavori
medesimi, oppure attraverso la con-
cessione di mutui a Comuni, a Pro-
vincie ed a Consorzi di Bonifica.

L’imponente sviluppo degli investi-
menti non ha determinato aleun pro-
cesso di inflazione, come ¢ dimostra-
to dalla sostanziale stabilita del co-
sto della vita e dei prezzi all'ingros-
so: cid che significa che il volume
degli investimenti & stato corrispon-
dente al volume del risparmio dispo-
nihile,

L’indice del costo della vita ha se-
gnato nel 1953 una variazione in sen-
so contrario a quello dell’indice dei
prezzi all’ingrosso. ['indice del costo
della vita & stato, infatti, nel 1953
(base 1938 = 1) di 56,54 rispetto a
53,46 nel 1952, mentre 'indice gene-
rale dei prezzi all'ingrosso, ¢ stato
nel 1953 di 52,50 rispetto a 52,70 del
1952. Tenuto conto delle variazioni
opposte dei due indici, si pud affer-
mare che nel 1953 il potere di acqui-
sto della lira & rimasto quasi inva-
riato rispetto al 1952,

L’ammontare dei depositi fiduciari
presso le Agenzie di credito e I’Am-
ministrazione Postale che hanno rag-
giunto, al 31 dicembre 1953, 3.156

miliardi, con un aumento di 504 mi-
liardi rispetto al 31 dicembre 1952,
e l'esito del prestito recentemente
chiugo con 174 miliardi di sottoscri-
zioni in danaro fresco, con un ai-
mento di 36 miliardi rispetto a quel-
lo del gennaio 1953, costituiscono
un’ulteriore conferma della stabilita
monelaria.

I1 punte pin delicato della situna-
zione economica & costituito dalla
bilanecia dei pagamenti. Nel 1953 ai
1,497 miliardi di lire di importazio-
ni, corrispondono 930 miliardi di e-
sportazioni, con un disavanzo di 567
mihardi: il ricavo delle esportazioni
copre cioé solo il 62,1% delle impor-
tazioni costituite, nella massima par-
te, da prodotti e materie indispen-
sabili al mantenimento del livello di
vita e dello sviluppo della produzio-
ne nazionale, Ne deriva come conse-
guenza che una limitazione delle im-
portazioni significherebbe riduzione
dei consumi interni e degli investi-
menti. Pertanto 'unica via da segui-
re per oltenere un sostanziale miglio-
ramento della bilancia commerciale
¢ quella d’incrementare Iesportazio-
ne. I provvedimenti in corso di ap-
provazione per lo sgravio fiscale a
favore delle esportazioni e quelli gia
emanati sull’assicurazione dei crediti
all’esportazione soggetti a rischi spe-
ciali (la cui garanzia & stala assunta.
com’es noto, dall'LLN.A. per conto
dello Stato) e sul finanziamento di
crediti a medio termine, derivanti
da esportazioni relative a forniture
speciali, costituiscono validi strumen-
ti diretti a correggere lo squilibrio
della bilancia commerciale,

Altro elemento che ha caratteriz-
zato l'economia italiana nel 1953 &
quello rignardante i trasferimenti di
reddito operanti per fini sociali, a
seguito dell’azione svolta dallo Stato
e dagli altri enti pubblici e privati
per migliorare le condizioni di vita
dei lavoratori, Tali trasferimenti si
possono considerare mel complesso
dell’ordine di grandezza di 1.500 mi-
liardi e [ra essi rientrano, oltre le va-
rie forme di assistenza sociale e pre-
videnziale, i cantieri di lavoro, la re-
distrihuzione di reddito effettuata
attraverso I'LN,A.-Casa e la redistri-
buzione di reddito originata dalla
differenza tra fitti bloccati e fitti li-
beri.

A conclusione del rapido e som-
mario sguardo sull’attuale sitnazione
economica del Paese, possiamo affer-
mare che 1 risultati conseguiti mnel
1953 e la sana pnlilica economica in
atlo costituiscono una solida e sicura
hase per una pilt accenluata ripresa

Continne o pag, 12
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A A COLLOQUIO CON GLI AGENTI GFNLRAL

Botta e risposta sulla pubblicitd assicurativa

Il posto di prim'ordine che la pub-
blicité & venuta prendendo tra le at-
tivitd umane, fino ad assurgere, da
accessoria di altre, ad attivith a sé
stonte e condizionante le altre nel
loro esplicarsi od espandersi, esige
che anche da parte deali assicura-
tori essa sia sempre considerata con
la debita attenzione. I quesiti che se-
guono sono appunto rivolti a richic-
mare — ove ce ne fosse bisogno —
l'attenzione di tuiti gli Agenti Gene-
rali sull'apporto che la pubblicita &
in grado di conferire all'esercizio del-
le assicurazioni libere.

- Per « vendere » le assicura-
zioni occorre fare la pubblicita?

La risposta affermativa a tale que-
sito dovrebbe riscuotere il generale
consenso. Oggi, infatti, non esiste
attivith commerciale, nemmeno mo-
nopolistica, che non si giovi dell'au-
silio del wveicolo pubblicitario, sul
quale le merci vengono convogliate
2, nella forma ritenuta pitl attraente,
esposte al pubblico del compratori.
E si tratta sempre di merci per le
quali esiste una domanda esplicita
anche se generica, che deve essers
soltanto sollecitata e indirizzata ver-
so quel determinato prodotto o quel-
la determinala marca o ditta, Inve-
ce le assicurazioni non costituiscono
merce di solito richiesta dai compra-
tori, 1 quali solo raramente ed ecce-
zionalmente si fanno parte diligente
per recarsi, di loro spontanea volon-
té, allo sportello di un'Agenzia di as-
sicurazioni per chiedere informa-
zioni e sottoscrivere proposte. E' no
to, invece, che non mancano tra gli
assicurateri quelli che credono non
necessaria la pubblicita e conside-
rono male speso il denaro implegato
per svolgerla. Costoro ritengono ed
affermano che in assicurazione par
la raccolta degli affari sia sufficiente
il lavoro del produttore, trattandosi
di compiere un'opera paziente e lun-
ga di persuasione della singola per-
sona, pil che di divulgare un con-
cetto tra il pubblico.

Ci troviamo evidentemente di fron-
te ad un pregiudizio, che dovrebbe
cadere dinanzi alla realtd dei fatti
quctle & dato di riscontrare nei Paesi
ove le assicurazioni sono piu diffuse.
In tali Paesi la pubblicita assicyrati-
va & alilrettanto intensa gquanto la
pubblicitd commerciale dei prodotti
di largo consumo. La maggiore dif-
fusione delle assicurazioni dipendes
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dal concorso di pit fattori, uno dei
quali @ costituite dalla pubblicitd,
alla gquale singolarmente ed anche
collettivamente fanno ricorso tutte |-
Imprese assicuratrici.

2" - Chi deve fare la pubblicitd as-
sicuraliva?

L'esercizio delle assicurazioni si
appoggia ovungue su uno schema
strutturale comune ad aliri settori
dell'attivitdt economica: una organiz-
zazione centrale, una organizzazio-
ne periferica. La pubbliciid di una
Azienda non &, di solito, incombenza
@sclusiva dell'una o dell'altra orga-
nizzazione, ma una esigenza ed un
dovere tanto dell'una quanto della
altra. Nel nostro caso, la pubblicités
non & unga iniziativa della sola Dire-
zione Generale, ma, date anche il
sistema dell'appalto col quale ven-
gono gestite le Agenzie Generali, &
anche un compito degli Agenti, come
del restc prevede il Capitolato vi-
gente.

- Quale & I'« optimum » guanti-
tativo della pubblicita assicurativa?

Non & facile rispondere a questa
domanda, che coinvolge la valuta-
zione simulianea di molti elementi
eterogenei ed anche discordanti tra
loro. Se, da un lato, sarebbe vantag-
gioso spingere al massimo, per in-
tensita ed estensione, la pubblicitd,
non si pud, dall’altro, non tener con-
to delle esigenze di bilancio. Non so-
no del tutto fuori della realtd le crisi
aziendali determinate dall'aver ec-
ceduto nelle spese pubblicitarie. Se
& deplorevole il non fare o il fare
iroppo poco uso della pubblicitd, al-
tretlanlo lo sarebbe il sopravvalutar-
la e quindi l'abusarne. Nel caso del-
la ossicurozione sulla vita, peraliro,
trattemdosi di una operazione anco-
ra poco conosciuta o, quel che & peg-
alo, mal conosciuta, & necessario
unire alla pubblicita vera e propria
anche la propaganda e la divulga-
zione dei concetti di « previdenza »,
di «risparmio assicurativo », ete.
considerati in sé. Ed allora ne conse-
gue che |' « optimum » quantitativo
della pubblicitd assicurativa & condi-
zionalo anche dalla maggiore o mi-
nore presa che la propaganda ha fat-
to sull’'opinione pubblica in genere.
Se, ad es., in America o in Inghil-
terra, tanto per citare due Paesi nei
quali 'assicurazione sulla vita & pit

diffusa, praticamente non c¢'é biso-
gno di « propagandare » la previden-
za assicurativa, perche il concetto
vi @ altrettanto noto quanto lo sareb-
be da noi quello del risparmio, ed
occorre soltanto fare della buona
pubblicitd a favere delle singole Im-
prese operantl in concorrenza sul
mercato, in Italia, invece, la propa-
ganda della previdenza assicurativa
deve essere ancora realizzata col
massimo vigore, essendo nol ben
lontani dall'‘avere il concetto previ-
denziale alirettanto familiare quant~
guello del risparmio; la « pubblicités
assicurativa » pud quindi aver presa
solo ed in quanto sard preceduta e
accompagnata dalla « propaganda
assicurativa», alla quale dovra
sempre fare riferimento.

- Quali delle forme pubblicita-
rie pit1 in uso sono da preferire nel
settore assicurativo?

Anche la risposta a questo que-
sito coinvolge una valutazione di co-
sti che pué influenzare le singole
scelte. Talune coslosissime forme
pubblicitlarie finiscono, infatt, con
l'escludersi da sé anche nei confron-
ti del pilt cospicuo « budget» pub-
blicitario. Non esiste, tuttavia, per le
assicurazioni private, una forma di
pubblicitd che emerga sulle alire
per efficacia. Come in genere si ve-
rifica, 1’ coptimum » qualitative in
pubblicitd non & collegato con que-
sta o quella forma, ma col sapiente
« dosaggio » delle varie forme e con
la tempestivita nell'impiego di cia-
scuna di esse. L'uso di un solo vei-
colo pubblicitario, nella complessitd
della vite moderna, non pud condur-
re alla meta che ci proponiamo di
raggiungere. Da sole, né la pubbli-
ritér inserzionistica, né quella radio-
fonica e televisiva, né quella cine-
matografica, né le affissioni, né la
pubblicita diretta, né le vetrine, nd
gli « stand » nelle Fiere, né gli og-
getti regalo, né | concorsi a premio,
costituiscono forme pubblicitarie suf-
ficientemente valide, se non sono in-
quadrate in un programma. Il no-
stro Ente ha sempre avuto un suoc
programma di pubblicith, che in
questi ultimi anni & venuto progres-
sivamente completandosi con nuovi
mezzi e nuove forme.

Nel nostro programma, accanto ad
una adeguata presenza sulla stampa
mediante note, notizie, comunicati ed
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inserzioni, sono comprese le tradi
s.onali forme che vanno dai calen-
dari alle pubblicazioni illustrate, dal-
lo agende agli opuscoli ed ai ple-
ghevoli, dal libro per la casa al quea-
derni per i ragazzi, dalla partecipa-
Fiere alle vetrine, dai con-
cersi a premio aali oggettl réclame,
dai manifesti ai cartelli da tavolo o
da parete, etc. E giér sono allo studio
alire forme che allargheranno an-
cora di pit il nostro orizzonte pubbli-
cilario e consentiranno di pensirare
capillarmente in tutti i ceti ed in tut-

ti gli ambienti.

50 . E sulficiente la pubblicita che
si sta svolgendo? ’

zone alle

Se si considera la stato delle as-
sicurazioni private, e dell'assicura-
sione sulla vita in particolare, quale
#i registra ancor 0gdi nel nostro Pae-
1o, e lo si raflronta con quello esi-
slenle in altri Paesi, constateremo
che lo svaniaggio € enorme e non
eliminabile in un breve lasso di tem-
po. Solo nel seltore dei rami elemen-
t=ri si & riusciti a raggiungere in lta-
lig il livello prebellico, mentre in
quello del ramo vita ¢l si trova an-
core a metd strada rispetto all’'ante-
guerra. Né & a dire che prima della
querra l'assicurazione sulla vitg o
vesse raggiunto nel nostro Paese
un livello considerevole. 11 cammino
da percorrere &, dunque, lunghissi-
mo ed occorrono molll anni ancora
non tonto per riguadagnare tutto il
terreno perduto, quanto per raggiun-
dgere posizioni apprezzabili, Se ne
dovrebbe desumere che il fabbiso-
ano di propaganda e di pubblicitér
per l'assicurazione sulla vita & pres-
soche illimitato e che, di conseguen-
7o, la pubblicita finora fatter & del
lutto insufficiente. Ma non si pud e
sattomente definire la situazione al-
la Liuce di questo ragionamento, per-
ché anche una campagna pubblici:
toria in grande stile e con ampio
sloggio di mezzi non avrebbe il ma-
9'co potere di cambiare di punto in
bienco V'atteggiomento degli italiant
nel confronti della previdenza assi-
curativa, Per togliere dalla loro men-
talita la secolare sedimentazione del
pregiudizio e della prevenzione, per
combattere efficacemente 1'ignoran-
7d, per gettare nelle coscienze pili
Preparate a riceverlo jl buon seme
della previdenza, per far si che frut-
tifichi e si formi la virth del rispar-
mio assicurativo, occorre un'opera
Paziente, costante, duratura, e in
“uest’'opera la funzione della pubbli-
Citd non pud essere sopravvalutata.

Ma non pud nemmeno, come di
solito avviene, essere sottovalutata

&, se ci si dovesse avvedere che og-
gi si fa troppo poco, non si deve
frapporre alcun indugio nel decider-
si a fare di piu. E siccome il rimpro-
vero che oggi ci si pud muovere non
riguarda il primo, ma il secondo ca-
so, € opportuno che ciascuno faccia
un esame di cosclenza e veda se ha
veramente fatto del suo meglio. Que-
sto discorso st rivolge a tutti, percha
tutti, al centro e alla periferia, hanno
da domandarsi se la loro attiviid
produttiva & stata adeguatamente
preparata ed accompagnata dalla
ozione propagandistica e pubblici-
taria. Al centro si fa. Melto o poco
che sig, ma si fa. Si pud dire la stes-
sa cosa della periferia? Purtroppo,
non per tutti, ma solo per alcuni.
Questo bollettine ha cercato di dar
confo di tulte le iniziative propagan-
distiche e pubblicitarie che sono
state realizzate dalle Agenzie Gene-
rali da un anno in qua, ma quante
le lacune che si riscontranoc! Accan-
to a poche Agenzie Generali, tra
arandi e piccole, che si distinguono
per numero, mole e qualité di realiz-
zazioni, troppe ve ne sono delle qua-
li non si sa nulla. E' vero che 1'omis-
sione della segnalazione non sem-
pre vuol dire mancanza di iniziative,
ma, anche dopo fatte le necessarie
aggiunte e reftifiche, l'elenco delle
Agenzie Generali che si sono poste
in concrelo il problema di una pub-
blicitét locale & ben lontano dall’es-
sere completo. Non vogliamo di pro-
posite far nomi né in un senso, né
nell'aliro, perché questa messa a
punto non vuol essere una recrimi-
nazione, ma soltanto la denuncia di
una situazione che & bene modifi-
care in meglio,

6° - Come si dovrebbe integrare
e sviluppare la pubblicitd in atio?

Innanzi tutto wvalorizzando local-
mente le iniziative della Direzione

Generale, Ogni realizzazione pubbli-
citaria del Centro rimarrebbe del tut-
to o in gran parte sterile, ove non
venisse utilizzata e fatta propria dal-
la periferia. A che varrebbe allesti-
re pubblicazioni di propaganda ben
fatte e in bella vests, se pol queste
non dovessero giungere nelle mani
di chi — produttori, agenti locali,
etc. — le deve pol utilizzare per il
suo laveoro? Che glovamento reche-
rebbe all'Azienda la pubblicazions
di manifesti magnifici, che invitano
tutti ed in tutte le lingue ad assicu-
rarsi, se poi questl, anziché essere
esposti al pubblico, venissero gelo-
samente custoditi in un armadio per
poi finire al macero? A che pro alle-
stire calendari, agende od altri con-

simili oggetti se poi la distribuzione
non dovesse essere effettuata con
criteri strettamente propagandistici?
A che vale impostare attivitd che do-
vrebbero essere fatte largamente co-
noscere anche attraverso la stampa,
quando la stampa locale le ignora
perché non c'e chi provveda a farne
dare notizia? Non sono, queste, do-
mande peregrine, perché le risposte
poirebbero essere date con larga ci-
tazione di casi concreti.

In secondo luogo, appoggiandoe la
attivitd propagandistica e pubblici-
taria della Direzione Generale con
iniziative analoghe e complemen-
tari. Se, infatti, la Direzione Genera-
le, che ha il compito di realizzare un
programma territerialmente estese
a tutta la Nazione, deve mantenersi
su un piano generico, spetta pei al-
le Agenzie Generali specificare per
la propria circoscrizione e per il pro-
prio pubblico il significato di ciascu-
na realizzazione. Ad es. la Direzione
Generale potrd in un'inserzione pub-
blicitaria invitare il pubblico a rivel-
gersi alle proprie Agenzie Generali
e locali per informazioni e preventi-
vi. Spetterd a ciascuna Agenzia Ge-
nerale integrare l'indicazione gene-
rica latto dalla Direzione Generale,
con la specificazione degli indirizzi
di rispettiva competenza.

In terzo luogo, studiando e realiz-

zando un proprio programma pub-

blicitario originale, che, sempre te-

nendo conto di quante gid & com-
preso nel programma della Direzio-
ne Generale, lo integri con appro-
priate forme, ivi non comprese, an-
che perché meno realizzabili su sca-
la nazienale. Esemplificare in questo
settore sarebbe troppo lungo e si
rischierebbe di essere frammentari
e incompleti. La descriziene di talune
di esse fatta in precedenti fascicoli
del Bollettino pud comungue aid for-
nire un'idea e la fertile inventiva di
clascun Agente Generale pud tro-
vore quzl che pitt occorre caso per
caso.

Queste brevi note non hanno la
pretesa di esaurire il complesso ar-
gomento che sappiamo prestarsi ad
innumerevoli sviluppi. Hanno invece
lo scopo di aprire un colloquic che,
pili che di parole, vorremmo sostan-
ziato dai fatti. Quel falti che sole gli
Agenti Generali dell'LN.A., quendo
vogliono — e siamo sicuri che lo vo-
aliono sempre — sanno concretare
anche nel settore della pubblicité.
« Cronache dell'LN.A*» sono pronte
anche ad aumentare le pagine, per
dar conto della lero attivitd propa-
gandistica e pubblicitaria.
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Linvito ad esprimere il proprio
giudizio sulle due pubblicazioni del-
'LN.A. « Inchiesta su aleune opinio-
ni personali » e « Donare » e sullel-
ficacia propagandistica i esse, rivol-
to agh Agenti locali nei numeri 7 e
8 i « Cronache », & stalo accolto con
vivo interesse, come dimostrano le
numerose lettere che ei sono perve-
nute,

Il Concorso ¢ stato rivolio agli A-
genti locali, che in numero assai ri-
levante adempiono, nella organizza-
zione periferica, ad una funzione di
penelrazione capillare veramente im-
portante ai [fini della produzione,
e che hanno modo di avvicinare per
il loro lavoro le persone delle pii
svariate condizioni sociali. Pereid, ol-
tre ai nomi e alla graduatoria dei vin-
citori desideriamo far conoscere an-
che i giudizi e le osservazioni pii si-
gnilicative, frutto dell’esperienza ae-
quisita, nel lavoro e nel contatto
con il pubblico, da aleuni nostri A-
genti locali, partecipanti al concorso
slesso.

In particolare, il Concorso richie-
deva che venisse espresso dagli Agzen-
Li il parere su quattro quesiti relativi
alle pubblicazioni propagandistiche
« Inchiesta » e¢ ¢« Donare »: 1) Cono-
scenza i esse da parte degli Agenti -
2) Efficacia propagandistica - 3) Gra-
dimento del pubblico - 4) Loro utili-
ta ai fini della produzione.

Per I'altra interessante pubblica-
zione propagandistica « Prevedere »
non si & richiesto il parere degli A-
genti perché ad essa non @ stata data
[inora notevole dillusione,

Conoscenza
delle pubblicazioni

Dalle risposte pervenute relative
al primo quesito, si & dovuto rilevare
che non tutti gli Agenti erano a co-
noscenza delle pubblicazioni stesse.
Alcuni hanno lamentato di esserne
venuti in possesso con molto ritardo
e solo di una copia, altri hanno fat-
to rilevare la scarsa dilfusione delle
due pregevoli pubblicazioni, e spe-
cialmente di « Donare », ancora poco
conoseiuta dal Pul:h]ico, augurnpxlosi
che ad essi vengano concesse speciali
facilitazioni per I'acquisto e la dil-
fusione delle  pubblicazioni propa-
gandistiche,
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La maggior parte degli Agenti, pe-
ro, ha avuto mode di conoscere ed
apprezzare <« Inchiesta» e « Dona-
rve », e 1 giudizi sono stati in generale
favorevolissimi, sia per la forma nun-
va di pubblicita, sia per la veste ele-
gante e signorile con la quale questa
pubblicita & stata offerta alla massa
del pubblico,

L'efficacia
propagandistica

L’efficacia  propagandistica
due pubblicazioni ¢ stata in genere
ampiamente constatata da tulli co-
loro che hanno seritto. Le hellissime
illustrazioni, la ricchezza tipog
la pubblicita sobria ¢ simpatiea, il
molive propagandistico eflicace ¢ in-
dovinato, hanno ottimamente propa-
gandato il coneetto della previdenza
assicurativa e le possibilita i attuare
fquesto concetto offerte dal’LNA.

« Donare » e < Inchiesta » hanno
indubbiamente, a giudizio concorde,
in largo modo contribuito a diffonde-
re nelle diverse elassi sociali le inizia-
tive dell’lL.N.A. con una forma di pro-
paganda, serive il Sig. Giuseppe Far-
ris, Azente i Pieris (Gorizia) « di-
sereta, pincevole, ¢ quasi istruttive,
che colpisce favorevolmente il lettore
attraverso una serie di immagini, [o-
tografic e didascalic che rimangono
fmpresse »,

delle

fica,

Le due pubblicazioni, asserisce il
Sig. Orazio Bindi, Agente di Mon-
summano Terme, esono due mezzi in-
dovinatissimi per penetrare nell'ani-
mo degli assicurandi »,

A proposito di « Donare » il Prol.
Armando Paoloni, Agente locale di
Cortona, scrive che «é& un'opera
« tempista ».  Aggettivo  questo  che
affibbiato a un'opera d'arte o di let-
teratura, suonerebbe l'-'U”fIl'Tﬂﬂﬁ'; ne
che, attribuito a una opera di carat-
tere pubblicitario, ¢ le massima lode
wlle quale essa possa aspirare ».

Anche la pubblicazione ¢ Inchie-
sta» @ stala assai apprezzala, dal
punto di vista propagandistico dagli
Agenti locali, che I'hanno trovata.
per un particolare aspetto - la pubbli-
cita affidata ai visini dei bimbi - mol-
to rispondente ai fini pubblicitari.

« Inchiesta su aleune opinioni per-
sonali » mi offre gradita occasione
di ilsprr'm:’nu'. tutta la min prn,‘mu?ﬁ'.

ammirazione » - serive il Sig. Zacea-
ria Mari e continua: « Le fotografie
SONO  assal carine e riuscite, @ una
gioia ¢ un godimento nell ammirare
tanti volti innocenti, allegri, pensosi,
tristi sguardo  fissato  nel
vHOLO B

con lo

« Inchicsta » & un mezzo elficace
di propaganda perchée ¢« é «affidata
non come il solito a « personaggi »
pitt o meno noti, ma a bei bambind,
che rispondono con 'espressione del
loro visetto. I maniera nuova, piace-
vole. divertente s serive il Sig. Vinei-
guerra, Agente di S. Agata di Puglia.

Il carattere diverso delle due pub-
blicazioni e la possibilita di maggio-
re comprensione i« Inchiesta » da
parte di un pin largo ceto di persone,
tanno giudicare al Sig. Pastorine Mi-
no, Agente di Masone, questa pubbli-
cazione, a differenza dell’altra, di
maggiore ellicacia  propagandistica
perché ¢ bene aceetta per la studiala
comicita delle domande a eui rispon-
de in modo fotograficamente reale il
Sf)ggl"fll‘? a4 e B S-i ﬂrriﬂﬂ‘ !‘lﬂ(‘f.ﬂlﬂ‘.(’""
te al finale propagandistico con la na-
turale disposizione visiva ¢ concefs
tuale, che rende positivamente pro-
pensi wd assicurarsi .

Gradimento del pubblico

Per quanto riguavda il gradimen-
to del pubblico verso le due pubbli-
cazioni tuiti gli Agenti locali sono
stati concordi nel constatare la pin
viva ammirazione verso di esse, ad
eccezione di quegli Agenti residenti
in piceoli Centri di campagna che
hanno rilevato,. per « Donare », una
certa giustilicata incomprensione da
parte delle persone di meodesta cul-
tura e gusti, tra le quali svolgono la
propaganda assicurativa,

¢« Donare », a giudizio concorie,
ha incontrato la pin incondiziona-
ta ammirazione della classe intel-
lettuale, La ricca veste tipograli-
ca, le appropriate didascalie, Dideu
originale della storia del dono attra-
versa i secoli, hanno fatto apprezza-
re dalle persone colte e studiose la
pubblicazione ¢ Donare », mentre
« Inchiesta » ha incontrato largo fa-
vore gpecialmente lra i genitori che
nel sorriso e nelle diverse espressioni
dei bimbi fotografati hanno ritrovato
il dolce sorriso dei loro piceoli.

«La prima reazione & stata quasi
di meraviglia ». serive il Prof. Pao-
loni - « Infatti tutti erano abituati o
considerare le compagnie di assicura-
ztone solo dal punto di vista commer-
ciale ¢ affaristico ed erano ben Ilungi
(Irﬁ;nrf."]l".ﬂ.gl"f”l’rl" ﬂl‘“’? l.." .'"lﬂlll-l'f‘. argias=
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pizzaziond polesse ancle sopravvive-

un senso intelligente dall eulsin
et o
ra rlrt?l':!"ul"lt' B

quanto 1'i;.umrdu. € Ihm.m'u By
continua il Prof. l’uulcfm « tutli ;f“":
wo trovato belle le riproduzioni di
i e di opere d'arte, particolar-
interessanti le riproduzioni di
pittttosto rare, o

Per

qnml'-"
mente R
stampe € INCISon
wolto suggestive le illustrazion: delle
n L -
juvole.
Ouesto per quanto st riferisce alla
b a
e figuraniva. - )
Mu anche la parte espositiva ¢ di-
lusealica ¢ statd bene apprezzata per
' W - 3
quella sottile vena di umorismo che
permea tulla lopera e giunge a met-
tere in evidenza come i gusti, le abi-
ineling. le esigenze si siano cvoluti ¢
trasformati atiraverso i tempi, fino
wd arrivare alla forma pratica e di
immediata wtilita, imposta dalla no-
stra epoca, sensa dubbio infinitamen-
te pin razionale e pia aderente alla
renlta di qualsiasi altra,

Per la pubblicazione « Inchiesta »,
eredo di poter asserire, sulla base
delle mie esperienze, che essa ha avn-
to una lusinghiern accoglienza parti-
colermente nel mondo femminile ol
di fuori di ogni criterio diserimina-
tive culturale »,

Alla Fiera Jdi Milano dello scorso
auno le due pubblicazioni hanno a-
viuto un grande successo. Ce lo co-
munica il Sig, Angelo Pettenati, A-
sente addetto allo Stand LN.A. della

Fiera stessa: « Le richieste, sia per

consegna immediata, sie a mezzo car-
tolina, sono state tali e tante che solo
aruzie alln  perfetta  organizzazione
del nostro Ispettorato Regionale, si
¢ poluto far fronte e tulti acconte-
teere o,

« I una forme di propaganda che
non stanca chi la legge, ubituato
subive un’aggressiva pubblicita quo-
tiliana  ¢lve .rmrvm:h;'u volte rifinta,
fintrano nelle case come libri da con-
servare le pubblicazioni dell’ LN, A.,
* nen come carte da cestinare »,
serive il Sig, Giuseppe Farris.

Utilita
ai fini della produzione

Anche rimarchevole appare Cutili-
ta delle pubbt’.icrmfuui ai fini della
produzione, I’Agente locale di Lava-
#na, Sig, Chierchia, assicura di aver
avuto assai facilitato il suo compito
uel lavoro tra le maestre dopo aver
tatto loro conoscere « Donare ».

« La  pubblicazione ha maggior-
mente interessato la classe intellet-
tuale, Cito il caso dei maestri: quan-
do ¢« Donare » & stato distribuito ngli
insegnanti delle scuole ha portato i

sioi frutti. Le maesire hanne incita-
to le famiglie ad assicurare i loro fi-
ali, o sono state fatte diverse Polizze
libere delle Senola, che domani po-
trannog essere :msfnrmure nella )‘or-
ma pii redditizia. Non ¢ facile per-
swadere le muestre a fare delle lezio-
ni di propaganda. Le ho trovate sem-
pre restie; ma ¢ Donare » ha fatto il
miracolo ».

La pubblicazione « Donare » & in-
dubbiamente buona, ¢i dice il Prof.
Paoloni, «buona come mezzo di
avanscoperta ¢ di penetrazione in un
clima di simpatia, nellambiente in-
tellettuale, dove a volte pii forte &
la diffidenza e pit ragionata Lop-
posizione ».

I una voee concorde nel ricono-
scere che Pelevato tono e il huon gu-
sto della propaganda [atta attraverso
le due pubblicazioni ha portato ot-
timo frutto ai fini della produzione.

Gli Agenti i Melegnano Sigg. Rossi
¢ Radice, serivono: « le immaging di
« Inchiesta » sono immagini che par-
lano al cuore e ne offrono le chinvi
al produttore » e continuano: «Do-
nare » ¢ una pubblicazione che ele-
va il tono delle offerta di una poliz-
za di assicurazione vita . . . . Uassi-
curando che, naturalmente ha le pos-
sibilita economiche, viene preso dal
e« pudore » di trattare « capitali mo-
desti ». 1l piano della trattativa rag-
sinnge almeno il doppio del capitale
assicurabile  attraverso la  normale
trattativa, non preceduta dall’offerta
di questa rara pubblicazione ».

Proposte e consigli

Dalle letiere pervenuteei & senza
dubhio evidente che gli Agenti locali
hanno compreso lutilita delle pub-
blicazioni « Donare » e « Inchicsta »
ai [ini della propaganda assicurativa,

{Contimne w pog. 15)

LA RELAZIONE DELLA COMMISSIONE

L'anno 1954, il glorno 2] marzo, alle ore
16,30, negli Ulfici della Presidenza:

si sono runitl, nella lors qualitd di com
ponenli o Commissione per 'esame dei giu.
dizi invioli dagli Agenti locali, a seguito del
concorso sulle pubblicazionl di propaganda
+ Inchiesla « ¢ = Donare =, bandilo da =« Cro
nache dell'LN.A.» (vedi lascicole n. 7 del
novembre 1953), il Doll. Vilteric ORLANDI,
il Doll. Saivatore MATRICARDI, il Doll, Sle-
g_r;:l]o GUIDARELLIL, il Prof. Alessandro GEN-

Apre la sedula il Dott, Vilorio Orlandi, il-
lustrando le finalita che I'LN.A. ha inlesc
perseguire mediante il predeflo Concorso.

Dopo aver preso alle del numero dei par-
lecipanti al Cencorse, la Commissione ha pro-
cedulo allo spoglio di ognuno dei giudizi in-
viali, con l'inlesa che ad essi venisse allri-
buila. il punteggio da parle di ciascun com-
ponente la Commissione.

Per tale punleggio la Commissione si & unj-
lormala ai criteri indicali nel lesio del ban
do di concorse, stabilendo, conseguentemente,
che { premi dovessero essere atiribuili a quei
concorrenti che, anche nella forma pit sem-
plice, -avessero analizzato le due pubblica
ziont a concorso sia nel loro conlenuto pro
pagandistico, sia dal punte di visla della
ioro ulilita e diffusione fra il pubblico ai fini
della produzione,

Sulla gcorta di lali eritert si @ potute rile-
vare che non sempre i concorrenli avevanc
lenule presenti le due caralierisliche essen-
ziall richiesie dal Concorse per una efficace
valufazione delle’ due predetle pubblicazioni.

Peraliro, la Commissione ha rilevaio con
seddisiazicne che laluni concorrenti avevano
sapulo rappreseniare con chiarezza ed effi-
cacia la indogine che avevano condotle al
riguardo,

Raccolle le volazioni oemesse da ciascun
componente la Commissione sul materiale in
e.ame, si € procedulo a slabilire la gradua-
lonia per l'assegnazione dei premi.
Sono, quindi, risultati vincitori nell'ordine:
1" - Prof. Armando PAOLONI - Agente lo-
cale di Cortona (Arezzo) vincilore del
premio di L. 25.000.

2% - Big. Pielrangelo CHIERCHIA - Agenle
locale di Lavagna vincilore del premic
di L. 20.000.

3" - Sig. Zaccaria MARI - Agenle locale di
Castelluccio Valmagglore (Foggia) vin-
citore del premio di L. 15.000.

4" . Sigg. ROSSI & RADICE - Agenii locali
di Melegnane vincitori insieme del pre-
mio di L. 10.000.

5" . Sig. Francesce MAGRINI - Agenie lo-
cale di Monticiano vincilore del premio
di L. 10.000.

6" - Prol. Giuseppe CRISTINI - Agenlo [o-
cale di Veroli (Frosinone) vincilora del
premio di L. 10.000.

7" - Big. Mario PASSERI - Agente locale di
8. Marla degli Angeli (Foligno) vinci-
tore del pramio di L. 10.000.

8 . Sig., Giuseppe FARRIS - Agenle locale
di Pieris (Gorizia) vincilore del premio
di L. 10.000.

9" . Big. Francesco LEONE - Agente locale
di Cianciana (Agrigento) vincilore del
premio di L. 10.000.

10" - Sig. Mine PASTORINO - Agento loecale
di Masone (Genova) vincilore del pre-
mio di L. 10.000.

11" - Sig. Paolo FOSSATI - Agente locale
di Gavi {Alessandria) vincitore del pre-
mio di L. 10.000.

12" . Sig. Giovanni CAROPPO - Agento lo-
cale di Matino (Lecce) wincitore del
premio di L. 10.000.

13° - Sig. Orazio BINDI - Agenle lccale di
Monsummano Terme (Lucca) vincilore
del premic di L. 10.000.

La Commissione, pur non avendo a dispo-
sizione allri premi da aggludicare, riliene lul-
lavia opportune di dover segnalare anche le
rsposte inviale dai sequenti concorrenti:

Sig. Glovonni Baltista GAMBEITA - Agen-
le locale di Nizza Monferrate (Asli); Sig. Uge
MASSIMILLA - Agenie locale di Belvedere
Marittimo (Cosenza); Sig. Angelo BORDONALI
. Agente locale di Gualtieri (Reggio Emilia;
Si¢. Reseline DI MARCO - Agenle lecale di
Sciacca (Agrigenlo) Sig. Atilio VERZOTTO
- Agenle locale di Cittadella (Padova).

La Commissione, ullimati i laveri di spo-
glic e di altribuzione dei premi alle cre 19,30,
ha redatle in unica copia gutenlica il pre-
sente wverbale, lello, approvalo e solloscrillo
da tutll | componen'i.

F.to Vitlorio ORLANDI

» Salvalore MATRICARDI
» Stefano GUIDARELLI

» Alessandro GENTILI



CONCORS VETRIVE R LE JCENIE ENERAL

La dotazione dei premi @ costiluifa da 4 automobhili
¢ 9 lambrette - 11 concorso si espletera nel mese di
maggio ed @ aperto a tutte le Agenzie Generali

La Direzione Generale ha indetto
un concorso, fra tutte le Agenzie Ge-
nerali, per le migliori vetrine pubbli-
citarie che sappiane suscitare l'inte-
resse del pubblico sull'assicurazione
vita e su tutte le varie attivitd che lo
Istituto esplica nel settore previden-
ziale e sociale.

L'iniziativa, oltre allo scopo pub-
blicitario generico, mira specificata-
mente ad un fine utilitario per l'in-
cremento della produzione.

Le norme del concorso si preoccu-
pano di lasciare ampia facoltd, a
ciascuna Agenzia Generdale parteci-
pante, di procedere all'allestimento
della propria vetrina secondo i crite-
ri propagandistici che riterrd pit ido-
nei. Pertanto non vengono poste li-
mitazioni sul mezzi intesi a richia-
mare l'attenzione del pubblico con
grafici, fotografle, disegni, diagram-
mi, mezzi meccanici, ecc.

Le Agenzie Generali possonec alle-
stire velrine in una sola localitd, o
piu veltrine in localita diverse. Nel
primo caso la valutazione sara fatia
in base ad un criterio unitario, senza
che peraltro possa verlficarsi un ac-
cumularsi di premi. Per pili vetrine
allestite in centri diversi della giuri-
sdizione di una stessa Agenzia Ge-
nerale, poird al massimo essere con-
cesso uno dei primi quatiro premdi,
con la possibilita di vincere anche
uno dei premi successivi al quarto.
Costituird® ad ogni modo titolo di
maggior merito l'aver allestito due
o piu velrine in una sola locdlita o
in localita diverse, fermi restando i
criterl per quanto riguarda l'asse-
gnazione di unc o pill premi.

Poiché alcune Agenzie Generali
sono sprovviste di velrine, & data la
possibilitét ad esse di prendere par-
te al concorso procedendo all'alle-
stimento di vetrine pubblicitarie nei
negozi centrall della stessa citta, op-
pure atiraverso mosire da organiz-
zarsi nell'interno delle Agenzie Ge-
nerali stesse, o presso Agenzie di
cittdt o principali.

E' opportuno porre in rilievo che il
criterio di valutazione si bc:serf sui
particolari ostacoli che talune Agen-
zle Generali dovranno superare in
rapporto alla sfaverevole ublcazione
delle loro sedi,
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Ed appunie per questo la Commis-
sione giudicalrice terr& soprattutto
conto della originalita delle idee, an-
che quando difficolta obiettive ab-
biano impedito la loro migliore rea-
lizzazione.

Il termine per la partecipazione
al concorso & fissato per il 30 aprile,
mentre le veltrine dovranno essere
approntate eniro e non olire il 1°
maggio e dovranno rimanere alle-
slite per una durata non inferiore o
giorni 30.

I premi consisteranno in un’auts

Fiat 1400, un'auto Fiat 1100, un’auto
Fiat 500-C Giardinetta Belvedere,
un'auto Fiat 500-C apribile e nove
Lambrette 125-d complete di acces-
sori.

La Commissione giudicatrice, che
emetterd il suc verdetto insindaca-
bile entro il 31 maggio, sard cosi
cocmposta:

Presidente: Prof. Roberio BRAC-
CO, Presidente INA - Componenti:
Dr. Marino MARINELLI, Direttore Ge-
nercle INA - Ing, Gino CIPRIANI, Di-
rettore Servizi Tecnici Immobiljuri
INA - Dr. Vittorio ORLANDI, Capo
Servizio Organizzazione INA - Prof.
Giuseppe FANTONI, Presidente A-
NAGINA - Comm. Costante PESSA-
TO, del Comitalo ANAGINA -
Comm. Giuseppe MERENDI, del C--
mitate ANAGINA,

La Commissione si avvarra anche
dei giudizi espressi da appositl in-
caricati che visiteranno tempestiva-
mente le Agenzie che avranno preso
parte al concorso.

L'esito del concorso verrd annun-
ciato con apposita circolare e i premi
verranno assegnati entro 15 giorni
dalla data di compilazicne del ver-
bale della Commissione giudicatrice.

(Foto Peggion)

Una rigida colire ha cancellale ogni segno di vila dalle verdi pendici dei monti o il vol-
gere delle stagioni ha strappate dagli alberi | segni del loro rigoglio. Ma, scioliesi le nevi
sollo il bacio del tiepido sole primaverile, i prati riemergeranno nelle splendore della nuova
fioritura ed i rami si inturgidiranne di innumerevoli prometienti gemme. La ricorrente vicenda
della natura ¢ anche la ricorrente vicenda della vila umand. conlrassegnata da evenil avversi
che la abbationo ¢ la deprimono, Ma nella vila umana & ugualmente cerlo il risveglio, im.
mancabile la ripresa. pur quando il danno prodotlo sembri irreparabile, se un alle di pre-
videnza compiuto nella verde stagione e nel rigoglio delle forze avra lempestivamente crealo
le premesse per il sorgere di una nuova primavera dopo i rigori dell'inverno.
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RESTAURI IN VIA D'AZEGLIO A BOLOGNA

—

e
ik
Condotti per Roma, Via Montenapo
leone per Milano, Via Porta S. Maria
per Firenze, 'LN.A. ha affrontato e
condotto a termine il non facile re-
stquro degli immobili che sorgono
sul lato sinistro della strada, venen-
do dalla Piazza Maggiore, subito do-
po il Palozzo dei Notai.

L'opera delicata, accurata, diligen-
te del ripristino delle vecchie fac-
ciale mentre gli interni sonc stali

Nella centralissima
Via D' Azeglio

rappresenta  per Bo-

che

logna cid che & la Via

completamente vuotall e ricostruiti
rendendcli mederni e luminesi, non

e stata certo facile impresa. Ma an-
cora una velta I'LN.A. & riuscita nel
difficile compito rinnovando comple-
lamente |'intero complesso, con ma-
nifesta soddisfazione degli Organi
preposti alla tutela del patrimonio
artistico di Bologna.

1l restauro ed il rinnovamento, ini-
ziati nel maggio del 1850 e termina-
H nell'aprile del 1952, sono stati pro-
gettali e diretti con sensibilita di arti-
sta ed audacia di tecnico dall'lng.
Arch.
Farmeschi, da

Giovanni

vari decenni am-
ministratore de-
gli immobili del-
I'INA in Bologna.
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L’ASSICURAZIONE DI MERCI
TRASPORTATE A MEZZO
DI AUTOCGARRI

1l trasporto di merci a mezzo di
autocarri ¢ divenuto sempre pin fre-
quente negli ultimi anni, si che, pa-
rallelamente, ha acquistato una par-
ticolare attualita la garanzia assicu-
vativa del rischio di tali trasporti.
Consideriamo utile, pertanto, accen-
nare alle ecaratteristiche essenziali
della polizza.

La garanzia copre i danni dovuti
ad avvenimenti imprevedibili, quali
incendio (purché non causato da au-
tocombustione delle merei trasporta-
te), inondazioni e nubifragi, frana-
mento del terveno e i monti, tor-
mente di neve e valanghe, caduta di
corpi estranei sulla strada, rottura
di ponti, sprofondamento di strade,
ribaltamento del veicolo, sua caduta
in acqua o precipizio, urlo sia con
altri veicoli che con corpi fissi 0 mo-
hili qualsiasi, furto conseguente ad
uno dei casi suddetti o se perpetrato
con violenza o se dipendente dal fur-
to dell’autoveicolo.

Sono anche comprese in garanzia
le spese sostenute dall’assicurato, in
conseguenza di uno dei suddetti av-
venimenti, per salvare la merce as-
sicurata o per farla proseguire, nei
limiti del capitale assicurato e sino
a concorrenza del valore della mer-
er salvata.

Al contrario, esulano dalla garan-
zia i danni derivanti dalle operazio-
ni di carico e scarico della merce,
dal furto con destrezza e manomis-
sione, quelli dovuti a guerre o scio-
peri o disposizioni di Autorita, per
fatto del vettore o suoi dipendenti
o per infedelta di costoro, per gua-
sto a qualunque organo del veicolo,
o se dipendenti da vizio proprio del-
la merce o da difetto di imhallaggio.

I danni causati da influenza di
temperatura, I:agnamenlo. rottura,
calaggio. ammanco, caduta dei colli
e smarrimento possono essere com-
presi in garanzia mediante applica-
zione i soprapremi.

Naturalmente, la prestazione delle
raranzie assicurative presuppone che
Pimpresa assicurata sia in regola
con le disposizioni in xigore in ma-
teria di autotrasporti e che lo stivag-
uio e copertura delle merei siano ef-
fettuati perfettamente.

Le forme sotto le quali la garan-
zia pud prestarsi sono le seguenti:
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- polizza per singole spedizioni,
quando Pimpresa di autotrasporti di
merci, per conto di terzi o per conto
proprio, desideri garantire una sin-
wola spedizione;

— polizza di abbonamento norma-
le, quando I'tmpresa garantisce Lutte
le sue spedizioni, per le quali si ob-
bliga a comunicare di volta in volta
la somma assicurata e il percorso;

~— polizza annuale con massimale
fisso o con diversi massimali fissi a
seconda dei vari rischi (incedio, fur-
ti, incidenti stradali) per ogni auto-
mezzo-viaggio,

Essa puo essere:

a) « valore intero, per cui i danni
si risarciscono applicando la propor-
zionale tra il valore elfettivo della
merce trasportata ed il massimale as.
sicurato.

b} a primo rischio relativo, per cui
i danni vengono risarcititi fino alla
concorrenza del massimale assicura-
to senza la predetta ¢proporzionales
sempreché il valore effettivo della
merce trasportata non superi il tri-
plo del massimale assicurato.

c) « primo rischio assoluto, per cui
i danni =i risarciscono sino alla con-
correnza del massimale assicurato,
senza tenere conto di aleun rapporto
o proporzionale.

— polizza annvale con massimale

B L L ABBSI AL IAt]

giornaliero o combinazione di mas-
simali riferiti ai diversi rischi (in-
cendio, furti, incidenti stradali), nel
qual easo ['assicuratore non pud es-
sere esposto in un solo giorno per
una somma superiore al massimale
stabilito in polizza, qualunque sia
il numero degli automezzi in circo-
lazione in quel siorno. La garanzia
puo essere a valore intero o a primo
rischio assoluto.

Come si rilevera, le forme di assi-
cnrazione sono numerose, tali da sod-
disfare ogni particolare esigenza de-
«li antotrasportatori.

Pertanto, riteniamo che non deb-
ba riuscire difficile convincerli a non
correre in proprio dei rischi tanto
sravi e, una volla convinti, a dare
la preferenza a «Le Assicurazioni
d’Italia ».

Autotrasportatori ve ne sono or-
mai dovunque e, quindi, da ogni an-
golo d’Ttalia ¢i attendiamo polizze
in huon mumero,

GRAVE LUTTO DEL DIRETTORE GEMERALE

Il 7 aprile & decedule a La Spezia il fra-
tello del Direlicre Generale, Comm. Rag. Giu-

seppa Arcidiacone, Diretlore della locale Se- °

de del Credilo llaliano.

Giungano al Dott. Arcidiocono le espres.
sioni del wive cordoglic di « Cronache del-
I'LN.A. » per il doloroso lulto che lo ha col-
pilo, ™

Non ci avevo pensato .

— Devo congratularmi con Lei; sa che nella sua bella casetta non manca proprio nulln?
— Mua supesse quanti anni di sacrifici e di lavore ci sono voluti per metterly su . . . ..

— Lo credo! Ma, cceola adesso propriciario di un arredamento che, tra mobili, bian.
cheria e valori, vorrit qualche milioncine . . . . .

— Non si [accin sentire dall'ugente del [isco . .. ..

-~ Ed il suo esercizio? Altro che qualche milioncine, gquello. E, mi dica, se le rubas.
sero non dice tuito, ma un hel po’ di roba, cosa farebbe? Potrebbe acquistarne subito
altrettanta? Temo di no, vero? E non [acendolo, non pensa alle continue possibilita di
litigi con Sua moglie in casa, al blocco delln Sua attivita, nlle contrarietn i ogni genere
cui andrebbe incontro? Segua il mio consiglio, sottoscriva una polizza furti.

— Furti! Ma proprio a me dovrebbero rubare?

— Perché pensa forse che le probabilitia siono tunte poche? Ascolti: nel solo anno
1952 sono stati iniziati 266.697 procedimenti penali per furti, 3656 per rapine e 70000
per altri reati contro il patrimonio, Il che vuol dire cirea 600 procedimenti ogni 100 mila
abitanti; e qualora, come & logico, si faccia la mediac non per abitante ma per nucleo
familiare si sale ad oltre 2000, E senza considerure i furti non denunziati. E Lei se la
sente di correre in proprio un tale rischio? Ma allora vuol dire che Lei & ricchissimo
e che un danno di qualche milioncino non La scomoderebbe per nulla.

— Ma che dice? Ricchissimo io? Non si faccia senlire, non sparga questa voce . . . . .
Su, mi illustri una forma non troppo cara.

~— E sia. Le illustrerd una forma non troppe cara. Ma voglio farle notare che ad ussi-
curati parsimoniosi come Lei le compagnie di assicurazione hunne pagato, nel solo 1932,
M5 milioni di lire per risarcimenti di danni da furte o rapina,
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'NELLA FIUMETER,|

pROINAMENTO INTERNO DELIA SOGIETA

wio che 5
o wiiyenia ©

il Consiglic di Amminisirazione, nella sedula del 19 marzo 1954, tenuio conlo
: i lovore nei wvari setlori della Societd, ha approvato il seguente nuovo

DIRETTORE GENERALE

VICE DIRETTORE GENERALE
2 VICE DIRETTORI

SEGRETERIA A

coadiuvato

FFAHRI GENERALL: alle direils dipendenze del Vice Direllore rag. Rinaldi Achille
da un Capo Sezione (sig.na Lade Jolanda).

PERSONALE — PROVVEDITORATO — ECONOMATO: alle direite dipendenze del Diretlore Generale
coadiuvato da un Capoe Sezione (raq. Fumo Agesltine).
OHG.RNTZZH.ZIONB: Ispetiore LMN.A, comm. Bruni Brumo coadiuvaio da un Capo Sezione (sig.nc

Depaoli Dora).

CENTRO MECCANOGRAFICO — STA'_I-’[ET:C.! —
direlte dipendenze d4i un Vice Diteltore {rag,

Ufiicio (siy. Di Galbo Antonis).

CASSA — AMMINISTRAZIONE IMMOBILL: alle

Rinaldi Achills) coadiuvale da un Vice Cape

. un Ragioniere Cape (doil. Glancontieri Benedetto). — Contabilith Generale: Ccpq_:l Se-

MG-:S?E?:;. Cudgﬂ?:i Emilie -~ Riassicurazione Aftiva: Capo Sezione rag. Szraga Giul‘lu - a::;.ui-
curazione Passiva: Vice Capo Ul sig. Malle Marie — Contabilitd Agenzie Nord: Capo Seziong
sig. Anci Giuseppe — Conlabilita Agenzie Centro Merid.: Capo Sezione sig. Malle Fedsle -
Aeronautica: Vice Capo Uil rag. Menegazzo Nazzareno.

RAMO INCENDIO: un Dirigente (ingy. Visioli Luigl) coadinvale da due Capi Ullicie (sig. Zanier Mario
e sig. Paccapels Mariane). — Assunzione rischi ordinari: Capc Sezione rag. Knollseisen Oscar
— Assunzione furnli: Copo Sezione rag. Valentin Gino — Porlafoglio: Vica Capo UIf, sig. Lom.
bardi Mario — HAssunzione rischi Industriali: Capo Sezione Dr. Maranges Cleone — Sinistri
R. ©. @ R. l. — Furii: Capo Sezione doll. Sanderli Alessandro.

RAMO INFORTUNI: un Diigenle (comm. Ferle Benioamine) coadiuvate da un Cape Ullicio (rag. Maurs

Alberlo). Assunzioni: Vice

Cape Ull. sig. Serdoz Alessandro —-

Porlaloglie: Cape Sezione

sig. Villino Lulgi — Sinistri del Nord: Vice Capo Uff. dotl. Chersi Vierl — Sinistri Centro Me-

ridione: Capc Sexione doil.Glustini Emerico,

RAMO RESPONSABILITA® CIVILE: un Dirigonts (rag. Teso Mario) coadiuvale da due Capi Ullicio
(si. Martich Emidie @ sig. Grilfa Pietro). — Assunzioni: Caopo Sezicne sig. Treleani Alde —
Portafoqlie: Vice Capo Uli. rag. Runzale Maric — Sinistri del Nord: Vice Capa Ulf. sig. Baldani
Enrico - Sinistri Centro Meridione: Cape Sezione sig. Luksich Renato.

RAMO CAUZIONI: un Dingente (sig. Vanleh Alberio) coadiuvato da un Capo Ulficie (sig. Ciani

Giuseppe Lulgi).

RAMO TRASPORTI: un Dirigento (doll. Salemi Paclo)
— Liguidazione Corpl: Capo Sezione sig. Ca

doll. Prelz Mario

) coadiuvalo da un Capo UHN. (sig. Girencoll Silvio).
pulo Omero -— Li
Riassicurazione: Copo Soziono rog. Palronaggie Paolo.

quidazione Merci: Capo Sezione

. Vassunzione dei rischi, dala lo particolare delicatezza del compilo, resta allidata per la parte
Corpl al Cape del Romo o por la parte Merci al Cuape Ullicis sig. Gironcoli Silvio,

RAMO GRANDINE: un Dirigenie {comm. Fidera Nino Natale) coadiuvaio da un Capo Uificio (rug.

Scuri Pielro).

RAMO AERONAUTICO: un Consulonte Tecnico (ing. Pedace Giovanni).
CORPO ISPETTIVO: un lspettore Superiore Amministrativo (Dirigente): comm. Armando Scarpazzo

—

—_—

ASSICURAZIONI DI RESPONSABILITA' CIVILE

Salvo poche eccezioni, quando si
parla di responsabilita civile, si- pen-
s in generale allassicurazione degli
aulomezzi, quasi non vi fossero altre
forme, mentre la responsabilita ci-
vile & presente in infiniti altri casi
delle mille vicende quotidiane e tut-
i vi possono incappare, per errore,
distrazione, negligenza, fretta, impe-
vizia, scarsa vigilanza, inosservanza
di qualche legge, ecc.

Lassicurazione della responsabili-
ta civile percid potrebbe essere per
eli agenti una miniera inesauribile
di affari, un campo vastissimo da
slruttare vanlaggiosamente, anche
perché tutte, o quasi, le forme di re-
sponsabilita civile sono considerate
agli effetti provvigionali di carattere
preferito. Il tornaconto immediato
non ¢ daltra parte disgiunto dal mi-
nor lavoro che comportano i contrat-
l! di questo ramo, in quanto per essi
i 'vm-i[ica una minor frequenza di
sinistri,

Gli Agenti, in genere, dimostrano
"ha scarsa inclinazione per il lavoro

in queste forme di sicurtd, che non
hanno fino ad ora il merilato svi-
luppo, mentre sarebbe proficuo per
tutti dedicarvi unma maggiore allen-
zione,

Le tariffe illustrano le varic forme
della assicurazione responsabilita ci-
vile, fornendo anche istruzioni per
la copertura dei diversi rischi. Agli
Agenti generali non sfuggira I'lmpor-
tante sviluppo che potrebbe assume-
re questo lavoro, al di fuori del trop-
po sfruttato, pesante e poco gradilo
rischio R. C. Automeszi.

Non ¢’& individuo ¢ non ¢’ fatto
mmano che non possa essere sogsello
ed oggetto di una responsabilita ver-
80 i terzi e quindi un produttore di
affari, che intelligentemente si spe-
cializzasse in questo vastissimo quan-
to trascurato campo, non mancherel)-
he di mietere i pin brillanti risultati.

Gli Agenti, in questi momenti di
saturazione e di carenza di affari
preferiti nelle forme pin usuali ci
riflettano !

GARA DI PRODUZIONE

Sono stati chiusi in questi giorni
i conteggi relativi alle gara di pro-
duzione indette dall'lspettorato i
Bologna tra i collaboratort periferici
(sub-agenti e produttori) delle agen-
zie generali dell’ Emilia-Romagna.

Sono stati premiati, per aver pres
sentato il maggior numero di contral-
ti poliennali ¢ la pit elevate cifra
di premi, il geom. lldebrando Pez-
zoli sub-agente di Argenta (agenzin
generale di Ferrara) ed il sig. Gino
Borelli sub-ugente di Rimini (agen-
ziae generale di Forli).

In une precedente gare nellu stes-
st zona, erano risultati vincitori i
produttori Ugo Fereoli dell’ agenzia
generale di Parma e Nello Nironi del-
Pagenzia generale di Reggio Emilia.

Queste gare, che hanno lo scopo di
stimolare la produzione, specialmen-
te nei rami preferiti, si svolgono per
iniziativa degli Ispettorati, a dispo-
sizione dei quali la Direzione Gene-
rale ha stanziato un apposito fondo,
che viene integrato di volta in volla
con la partecipazione degli Agenti
Generali interessati allo sviluppo del-
Uattivita produttiva nelle rispettive
=one.

Lo scorse anno, oltre a quelle del-
[ Emilia-Romagna  ora  concluse, si
S0 wﬂl’-tf! gﬂrc "l'f!!ﬂ Orgﬂﬂalrul'{zi()"l'
periferica delle agenzie generali del-
le Lombardia, Toscana, Murche, A-
bruzzi ¢ Campania, In seguito ver-
ranno nlteriormente sviluppate, nel-
Fintento di arrvivare anclhe ad un mi-
gliore consolidamento dellu organiz.
zuzione periferica.

ADDESTRAMENTO PRODUTTORI

Presso Pfspv”nrn.f.u delle Murche
della « Fiumeter », per lodevole ini-
siativa dell’lspettore sig. Mariani, ha
avuto nizio, nei primi giorni dello
seorso  mese, nn corso di addestra-
mento per produttore da avviare alla
propaganda  assicurativa per i rami
(‘Il‘"lf’"-!ﬁ'ri.

Segnaliamo con vivo compivcimen-
to Piniziativa mirante al potenzia-
mento  dell’orgunizzazione  wequisiti-
va cella Societa.

Non si deve trascurare Cimportan-
=zt che Ciniziativa assume sotto Pa-
spetto sociale, specie se si tiene con-
to che i giovani appena usciti dagli
studi trovano infinite difficolta per
procecciarsi un primo impicgo, [l
frequentare @ predetti corsi potra
aprire a loro interessanti occupazio-
ni nel campo assicurativo.

Tale iniziativa trovera certamente
largo consenso presso gli altri Ispet-
torati delle ¢ Finmeter ».
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IN LETARGO, COME LE MARMOTTE!

Quando si firma una polizza di assicura-
sione, non @ per nulla prevedibile se il pu
1o andra o profite dell’assicurato o della
Compagnia i Assicurazione, Al momento
della stipulazione si parle alla puri, senza
vantaggi preferenziali, né per Puna né per
Faltra parte e quindi non & neppure preve
vedibile auale dei due contraenti debba es-
sere riconoscente allalire.

E' un contratto che, come tutti i contratti
di questo mondo, ha vantuggi e svantaggi
bilaierali eqguivalenti, i cui sviluppi pro e
contro sono affidati esclusivamente all'in-
cerfezza dellavvenire.

Ci permettiomo rilevare questo dato di
Jutte, won per duarci delle arie, tuit'altro:
sappinmo benissimo che una preferenza per
stipulare un contratto i assicurazione @
sempre gradita, wlira gradita, ma occorre in
linea di principio sfatare il preconcetto che
purtroppo sussiste verso gli assicuratori in
genere, rilenaii trovto zelanti nel procac
ciarsi ad ogni costo contratti che agli occhi
dei tersi hanno vantaggi quasi esclusivamen-
te anilaterali! . . .

Quando viene propostn un’assicurasione,
linteressuto puo sempre accettarlu o respin-
gerla e sole il tempo potra siabilire se ha
fatto bene o male: ripetiumo, la preferenza
¢ sempre gradite, ma in giusti lmiti e in
gooste proporzioni che salvaguardine in e-
gunle forma e misura Pamor proprio ed il
prestigio di tuui.

A polizze scadute possone poi avverarsi
dite casi: primo, che il buon affare, per
modo di dire, labbia fatto lassicuratv; se-
condo, che il buon affare, sempre per modo
i dire, Uabbia fatte la Compagnia.

Ne! prime caso, ln Compagnia, sapendo
priori che le polizze possono essere attive
@ nassive, HON S€ ne rammarica @ paga quan.
to ha promesso di pagare: & perd una ma-
gra soddisfazione per Uassieurnto appren.
dere che per suo conte seno state paguie
dallu  Compagnia assicuratrice somme in
misure decupla o centuple dei premi cor-
risposti!

Il secondo caso invece prevede che la
Compaznia abbia incassato i premi senza
corrispondere per essi un centesimo di dan

feontinnozione da puging 1)

del mercato assicurativo italiano ed
in particolare del ramo vita,

Come si puo agevolmente rilevare
dalle due sezioni del bilancio econo-
mico nazionale sopra riportato, qual-
siasi aumento negli usi interni delle
risorse disponibili (consumi ed inve-
stimenti) deve trovare come coniro-
partita un incremento del reddito e
cioé della produzioge, se non si vuo-
le aggravare il deficit della bilancia
dei pagamenti con un aumento delle
importazioni. Daltra parte un au-
mento  delle  importazioni porte-
rebbe ad una diminuzione dei con-
sumi e degli inveslimenti se non si
incrementasse eontemporaneamente

12

ni @ chicchessiu: pare logico quindi che las-
sienrato debba dolersi di aver pugate «a
vuolo . Noi pero non siamo di questo av
viso: se la sua polizza per lo Compagnia
@ stata attiva al cento per cento, vuol dire
che nessun spincevele incidente & venuto «
turbare la sua tranguilliti: erbene, quanto
vile ln sua tranguilliti? certamente pin dei
premi corrisposti per acquisirle: un  sini-
stro di una cerla importanza, in genere, di-
strugge o quanto meno disturba sempre il
quieto vivere di una persona, di una fami.
glin ed anche di una Societi: a conti fatti,
anche « pagando a vuoto s, la bilancia [i-
nisce sempre per risolversi con neito van-
taggio dell' assicurato.

Questo & un ragionare comodo, direte
voi, ma se riflettete serinmente dovrete am-
mettere che & difficile trovare un assicurato
che solo per il sadico piacere di vedere Ia
Compagnia sborsure in sua vece molti quat-
trini, si auguri dei sinistri a ripetizione:
& vero o non @ vero?!

Credete pure che [lassoluta tranguillita
pince a tulti, anche se essa comporta il pa-
gamento di un modesto nremio ner aequaisie-
fa: e per conciudere vgnuno si persanda
che ln polizza, ad ogni elfetto, & meglio che
resti in tranguillo letargo finoe alla sua
scudenza.

i'ur:r'oppu non telte restano in trangnillo
letargo! 1l pubblico non ha neppure una
pallida idea dei danni che le Compagniec
delibono pagare contro il desiderio siesso
egli assicurati!

(Propaganda SALGA)

SERVIZIO ISRPETTIVO

Per la migliore realizzezione del program-
ma di sviluppo organizzalive e produltive, si
é rilenule opporluno rinforzare il servizio
izpellivo della zona Piemonte - Liguria, scin-
dondo in due I'lspelloralo chg lino ad ora
ora unico. .

L'lspeltorale per la Ligurla ha sode a Ge-
nova e ne @ litolare 'lspeliore Capo Amm.vo
comm. Bruno Lucano; I'lspolicrato par il Pie-
moante ha sede a Torino ed & siate chiamalo

a reggerlo il nuovo Ispatiore, sig. Piero Cra-
vanzola.

la produzione. Pertanto, premessa
indispensabile per determinare un
ulteriore miglioramento del tenore
di vita & un durevole aumento della
produzione nazionale ¢ quindi anche
di quella assicurativa con conseguen-
te incremento della ricchezza dispo-
nibile da utilizzarsi in consumi ed
investimenti. Il miglioramento del
tenore di vila, a sua volta, permet-
tera di dare nuove impulso alle va-
rie attivita economiche nazionali ed
in particolare al mercato assicurati-
vo il cui sviluppo, pint di ogni altro
ramo di attivita, ¢ intimamente le-
gato al progresso economico e socia-
le del Paese.

CREDETE PURE E' MEGLIO CHE STIANO I TREDICINI

L'invito rivolio in « Cronache » di
gennaio a tuttl coloro che dal lon.,
tano 1913 hanno prestato la loro o-
pera per 'LN.A. sia presso la Dire-
zione Generale che in periferia, ha
suscitato molto interesse come di-
mostrano le numerose lettere che
ci sono pervenute.

Siamo lieti di pubblicare quanto
ci scrive il Dr. L. Bondi, presidente
dell'Associazione pensionati 1. N. A.,
della quale ben novantatre iscritii
sono stati collaboratori nella Dire-
zione Generale dal 1913: . . « Non
posso che plaudire «toto corde »
alla iniziativa di codesta Redazione,
che, oltre che tradurre in forma tem-
fo sentimentale una aspirazione dei
primi collaboratori del nostro ama-
lo Ente (collaboratori cggi in eta a-
vanzata e tuti o quasi tulti, in qule-
scenza) esplica in tal modo la pit
bella forma di propaganda per 1'En-
te stesso, chiudendo l'anello di una
magnifica catena, che, legando sen-
za interruzione la gioventu alla vec-
chigia, dimostra che « previdenza
assicurativa » non & parola vana,
giacché unisce idealmente la vita
del lavoro ad una vecchiala che,
senza l'assicurazione, sarebbe de-
serla.

[.'esoressione di solidarieta di chi
c¢39i lavora per il nostro Istituto, e
conforto per chi vorrebbe ancora per
esso, ma non pud piu, lavorare. Tor-
na quanto mai acconcio, 'adagio
di Esiodo «
dei figli sia scolpita la gratitudine
pel padri »,

Ringraziamo tutti coloro che dal-
la periferia ci hanno scritto e ci han-
no dato notizia della lore attivita
esplicata da lungo tempo per 1'LN.A.
2 pubblichiamo, intanto, 1 nomi del
nostri pionieri, tuttora in servizio
presso la Direzione Generale:

Minguzzi Giovanni, [spettore Cen-
trale in servizio dal 15-11-1912; Tad-
dei Rag. Giuslo, Ispetiore Centrale
in servizio dal 25-8-1913; Racca Gio-
vanni, Capo Ullicio, in servizio ddl
10-9-1913; Rubele Rag. Giuseppe. 1"
Capo Reparto, in servizio dal 14-7-
1913; Manfredini Francesca, Appli-
cata di Segreteria, in servizio dal
2-6-1913; Pirani Agmese, Applicata
di Segreteria, in servizio dal 27-11-
1913; Settepani Arnaldo, Commesso,
in servizio dal 5-12-1912.

che nell'emimo
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Lettera aperia

Caro produtiore,

questa primavera imbronciata e qualche volte ancora intabarrata, che stenta a farsi strada fra
piuunschi e nevischi tardivi, ma che certamente avra vinto, quando tu riceverai questa lettera, col
sole, Fazzurro e il tepore dell’aria d'uprile, ci da, nell’avvicendarsi delle stagioni, la misura esatta
dellincitamento di questa volta, Che ¢, non te ne dispiaccia, il solito amichevole invito a stringere
nel tuo lavoro, a organizzarti meglio, a fare di pii.

Di pii, in che maniera e in che direzione? Con quale metodo ¢ servendoti di quali mezzi?
Troppi interrogativi in una volta ci sgorgano forse dalla penna; colpa, se mai, di queste consuetu-
dine che ormai si & fatta amichevole e cordiale, per cui, scrivendo, ci par quast di conversare dav-
vero con te, di averti davvero interlocutore presenie, attento e sensibile. Dunque, limitiamoct a qual-
che breve risposta, a qualche veloce considerazione.

Sia questo il tuo costante orientamento: insislere nella tua formazione professionale. Da parte
nostra, non dimenticheremo mat questa psigy.uzﬂ che & sempre viva e presente a noi, e per lu quﬂft!,
come hai visto e vedrai, quasi di mese in mese fucciamo qualcosa. Nel prossimo numero delle tue
¢ nostre « Cronache » ti daremo, infatti, notizia di une nostra iniziativa la quale ¢ gia stata messa «
punto e che vorra essere, per tutti i nostri produttori, dagli agenti locali ai viaggianti, agli agenii
principali, un uwtile ed interessante ( . . .. e premiato, addirittural) mezzo di richinmo e di rifles-
sione sul teenicismo del two lavoro, sulle possibilita di mercato della tna zona, su quanto insomma
costituisce la indispensabile premessa per fare di piit e per fare meglio. Ma, intanto, ti vogliamo
Jure partecipe di due nostre osservazioni e rifless’oni, le quali possono costituire materia per op-
portani adattamenti ¢ accorgimenti da parte tua,

Prima di tutto: esperienze di mercato italiono e straniero el convincono che la nostra merce
¢ differenziata in articoli ¢ tipi, quanto basta per soddisfare bisogni che non siano al di fuori del-
lordinario in modo tanto cecezionule da richiedere allora, per cosi dire, un nuovo tipo destinato ad
un cliente solo, Ma - ¢ questa ¢ le seconda osservazione - abbiamo a volte lu sensuzione (ci angu-
ricmo tuttavie di shagliare\ che ci sia, talora, una certa vischiosita da parte twa; cioé, una certa
inclinazione ad offrire tariffe al two eliente nell’ ordine del pii comodo (per te) o del pin consueto,
secondo guella legge per cui naturale ¢ la seelta del cammino verso le linee di minore resistenzu.

Intendiemoci: non ti vogliamo muovere vimproveri, ma soltanto domandarti se, davvero, di
[ronte ad ogni nuovo possibile cliente, tu, per cosi dire, lo valuti nelle sua individualita, nella com-
posizione della sua famiglia, nella fisionomia precisa dei suoi redditi e dei suoi bisogni, nelle linee
personali e caratteristiche delle sua psicologia, per poi scegliere, dal tuo campionario, che & vasto,
vario, molteplice, quello che serve al tuo cliente, ¢ magari pitt di un < articolo »; cosi che, facen-
doti Uaffare, tu possa, al tempo stesso, rendere un servizio al cliente, cioé procurargli utilita: perche
appunto al cliente devi dare la precisa, chiara, netta sensazione che tu gli vendi un servizio, una uti-
lith, mentre egli sta dandoti ¢ dandoci denaro.

Psicologia e tecnica, vanno dunque e devono andare i puri puasso, nel tuo intevesse. Diciumo,
sottolineando, nel tuo interesse, a ragion vednta, perché ogni cliente soddisfatte, in quanto aiutato
da te a coprire nel miglior modo, nella man‘era p'ic personale, un so bisagno, é non soltanto un
cliente che resta, ma altresi un cliente che.ne procura altri e che ne procurera tanto pii, quanto
verra maggiormente rradiandosi da lui lo persuasione di essere stato cordialmente compreso ed
wiutato, e di aver avuto da te quel che precisamente gli bisognava.

La migliore propaganda assicurativa, insomma, devi cominciare a farla tu stesso, con la bonta

del tuo lavore, noi aiutandoti, ricordalo, giorno per giorno, dalle nostre posizioni, e cosi tutli insie-
me determinando quel clima, quell’atmosfera, quelln fiducia, quell’affidarsi cioé della gente pieno
¢ cordiale al nostro grande Istituto, dal quale non potra non derivarne una soddisfazione sempre pii
viva e meritato per il tuo lavoro guotidiano.
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NELLE AGENZIE GENERALI

CONSEGNA DELLA MEDAGLIA D'ORO
ALL'AGENTE LOCALE DI STROPPIANA

Una simpatica cerimonia ha avulo luego
in Stroppiana (Vercelli) per la premiazione
dell'Agente locale, Sig. Riccardo Pagella.

Sono intervenuli il pro-sindaco e presidento
dell’E.C.A. Sig, Carenzo, Il Vicarlo Foraneo
Don Carle Rosella, il Marescialle del Cara-
binieri Bugnone. gli Industriali Sigg. Sereno.
Perucca, Fornaro ¢ Palestro; i rappresentanti
delle categorie di Imprenditeri e Laveralori,
le Suore dell'Asilec ed | famigliari del Sig.
Pagella. E' stato letto un messaggio del Sin.
dace, Sig. Ferraris in cul esprimeva il suo
rammarice di non poler pariecipare. per ra-
gloni di salute, alla simpalica manifestiazione.

Per I'LN.A. eranc presenti: il Comm. Pio
Tanzini in rappresenlanza del Capo dell'Orga-
nizzazione, |'lspeltore Reglonale del Piemon-
te, Comm. Marine Marini, ['Ispeltore Reglo-
nale della Liguria. Ing. Filiberto Rocca, gli
Ispetiorl aggiunti, I"Agente Generale di Ver.
celli, Geom. Demarchi, il Dr. Guide Demarchi.
I'Agente Generale di Mencalieri, Rag. Sanle-
vecchi ¢ | produttori dell’Agenzia Generale
di Vercelll.

Nella sala del Consiglic Comunale di Strop-
piana, I'Agente Generale di Vercelll, Geom.
Demarchi. ha presenialo. con brovi parole. il
Sig. Pagella ai rappresenianti delle Direzionl
Generali. Indi il Comm. Marini ha pronun.
clato un applaudite discorse in cul, dopo
aver esposto con elficace chiarezza le funzio-

periode in cui 1'Ing. Rocca stesso era Ispat.
tore Regionale del Piemonte. Alle sue ap-
plaudite parole hanno fatto seguilo quelle de!
Vicario Den Rosella, del Comm. Marini, del
pro-Sindaco, del Sig. Pagella. dell’Agente Ge-
nerale di Moncalieri, del Comm, Tanzini ¢ del-
I'Agente Generale di Vercelll

Al termine della bella manifestazione, che
ha visto unili Dirigentl, Ispetiori ¢ produiiori
dell'LN.A. e cittadini di Stroppiana, sono sta-
i inviati lelegrammi di auguric al Pre-
sidente dell'lLN.A.. al Diretlori Generali del-
I'LN.A. e delle Assilclia ed al Capo del Ser-
vizio Organizzazione Dr. Orlandi. Simpalica.
menle commentato, infine. il seguente tele.
gramma inviale dai ciltadini di Stroppiana
alla Direzione Generale dell'LN.A.

« Assicurati Stroppiana ringraziano Direzio.
ne Generale LN.A. meritate riconoscimento
concesso Agente locale Pagells per tenace
opera diflusione previdenza assicurativa po-
polazione Stropplana ».

DALL'ALTO 1N BASSO:

RICCARDO PAGELLA, AGENTE LOCALE
DI STROPPIANA (VERCELLD

L'AGENTE LOCALE COM | FAMILIARI
L 81G. PAGELLA CON L'ING. ROCCA

UN GRUPPO DI PARTECIPANT ALLA
PREMIAZIONE DEL SI10. PAGELLA

ni educative e sociall dell'LN.A., ha viv
le clogiate l'opera latliva dell'agente locale
di Stroppiana il quale, caso forse unico nel
nosiro Paese. @ riuscilo a superare. nel Co-
mune a lul allidate, Il programma di « una
polizza in ogni {amiglia s: ha sinletizzato in
cifre tale programma: abitanti nel comune
2043 (presenti 2010); coniratti, al netio del
traslerimenti, 698.

Cilre piu che signilicative e che esprimona,
meglio di ogni aliro elogio, l'opera svolla dal
Pagella in oltre 30 anni di altivita.

Ha preso pol la parola il Comm. Tanzinl
a nome delle Direzionl Generali dell'l.M.A,
¢ delle Assitalia. ed al termine della sua
esposizione ha consegnatlo al Sig. Pagella la
medaglia d'oro, la lessera o gli assegni del
« Libro d'Onore » e la letlera con l'encomio
del Sig. Direltore Generale. Il Comm. Marini
ha oflerto al festeggialo un premio dell’Agen-
zia Generale di Vercelli ed infine | bimbi del.
I'Asilo un mazzo di fiori.

Visibilmente commosso, il Sig. Pagella ha
lenute a ringraziare tulti quanti sono Interve-
nuti alla simpatica cerimonia ed ha rivelto
un particolare grato pensiero all'LN.A. ed ai
suoi dirigenti, Infine, per . . . . non perdere
I'abiludine, ha consegnatoe al Tilolare dell’l:
spelloraio del Plemente una propesia d'assi.
curazione vita per il capilale di un milione
ed una proposta «incendio » per cingque mi-
lioni.

Quindi ha preso la parcla il Dr, Caraveglia
- medico liduciario dell'LN.A. - per rivelgere
al premiato I rallegramentl della citladinanza
e per ringraziare | Signorh Dirigenti a nome
di tutla Stropplana. E' seguito un rinfresco.
dopo di che gli imtervenuti hanno assistito
alla Messa celebrata da Don Rosella,

Ha avulo luoge, quindi, al Calfe delle Sport
un pranzo ollerto dall’Agenzia Generale di
Vercelli ai quaranta intervenuti. Al levar del.
le mense, 1'lng. Rocca ha volule esprimere il
suo complacimento al festeggiate ed ha ricor
dale l'opera gia intrapresa dal Pagella nel
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RIUNIONE
DEGLI AGENTI GENERALI
DEL COMPARTIMENTO DI BARI

Nella Sede dell'lspettorato Regionale delles
Puglie in Bari, il Titolare Ispellore Superiors
Comm, Armande DESIDERI GAVEGLIO he
riunito il 17 Marzo us. tutti gli Agenti Ge
nerali del Comparlimeznlo, che sono interve-
nuti al completo.

Alla rivnione erano anche presenli l'lspet
lore Inlerregionale de «Le Assicurazioni d'l
lalia » Sig. Parducci, I'lspetiore Aggiunto Dr.
Izzo, I'lspellore Avv. Vella e l'lspetiore dells
Assitalia Dr. Corrias.

Il Comm. DESIDERI ha innanziluito rivolle
un elogio agli Agenti Generall per | risultati
ottenuli nel primi due mesi dell’esercizio in
corso, incitandoli a perseverare nel loro la
voro, aflinché sin dall'inizio dell'anno venga
sempre pit polenziata l'allivitd produltiva,
sia nel Ramo Vita che nel Ramo Danni.

E' passalo pei ad illustrare i pit importanti
problemi di lavore del momenic e quelli or-
ganizzalivi inerenti al Compartimento, invi-
tando ad una cordiale ‘e viva discussione i
Titolari delle Agenzie Generali, che hanno
avulo cosi il modo di esporre le loro idee e
proporre le lojo scluzioni in uno spirile di
collaboraziene wveramente simpatico e pro-
ficuo.

La riunicne sl & chiusa con l'invio di te-
legrammi al Presidente, al Diretlore Generale
ed al Capo dell'Organizzazione LN.A., non
che al Direltore Generale de « Le Assicura-
zioni d'[talia s,
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Un fedele collaboratore

il 31 gennaio u.s. ha cessate dal mandalc
ii Agente generale di Gorizia, per raggiun'i
‘it di etd, il Cav. UH. Erminic ZUCCONL

La reltitudine @ I'impegno posli nell'assol-

imenio degli incarichi da queslo anziono
Tlilulmmlfnm dell'lL.N.A., hanno avulo aspelll
o {marranno cerlamente scolpili nella vila
I

che arativo di Stato,

Aell'Enle ossic
pur non lualandﬂndo di fare un bicgrafia,
L M
~ronache dell'LN.A.» non possono non ri-

wC = = e
|ovare alcuni  punti di maggior significato

della loboriosa e lenace viia del Cav. UL
Eyminio Zucconi.

Dopo aver dedicalo una parte della pro-
pria giovinezza all'insegnomenio scolaslico,
passo nel 1922 a dars la propria attivita al-
I'lstilute, eon l'assunzione dell’ Agenzia locals
deli’LN.A. di Pola,

Salila 1'Agenzia, dopo la ereazione di Pola
a capoluoge di provincia. al ruclo di Agen
#in generale, il Cav. Uil. Zucconi ne assunse,
per scella lra lulti gli aspiranti, la titolarila,
conducendo con zelo la gestione agenziale
sino al magglio 1945.

Verso la line di tale gestione hanno gran-
de signilicalo per la difesa degli interessi
dell'lslituto « in loco =, il repoarimenio di tulli
ali alli & documenti dell'Agenzia che 1'Agen-
‘e slesso effeliud in mezzo alle macerie in
cul, par eifellc dei bombardamenti, la sede
aqenzigle era ridotta. Eqli seppe inclire tro-
vare alire sedi di fortuna per 1'Agenzia, in

modo da farla funzicnare finc ali limili del
possibile,

Dopa I'esods degli italiani da Pola, per of-
tello delle vicende belliche, lo Zucconi passh
@ Triesle, ponendosi al Javoro per quella A-
aenzia generale nelle qualitd di semplice
Produllore. La Direzione generale non mancd
di tener conlo di questa dedizione del suo
ledele collaboratore, nominandolo prima pro-
dullore con speciali incarichi organizzativi
fer la Direzione generale e, successivamente,
non appena ve ne fu l'opportunitd, Tilolare
dell’ Agenzia agqenarale di Gorizia.

Dal 1° dicembre 1947, data di assunzione
del mandalo, ha avuto inizio la fervida ope-
ra di riorganizzazione dell’Agenzia generale,
che ha poluto quindi avviarsi su una sirada
di efficienza che ha dale i lusinghieri risul-
lali verificatisi nai sei anni di appalie. Dw
rante queslo periodo, per esigenze della Di-
rozione gonerale, lo Zucconi tenne anche per
olire un anno, dal 1948 al 1949, l'incarico di
Agenie generale di Trieste. Anche in esso
mesird le sue doti amministralive, menlre co-
me Agenle generale di Gorizia reggeva per
utla la durata del mandalo la erganizzazione
di tale Agenzig, imprimendovi un sempre
migliore ed organico sviluppo. Ora che egii
ha cessalo dalla diretta atlivile di Agenie
generale dell'lLN.A., per l'etd raggiunia, non
rimane mene per queslo nella nostra Fami-
glia, sia per limpronla lasciata dalla sua
appassionala allivild, sia per la prossima as-
sunzione dell'incarico, per conle della colle-
gala « Fiumeler =, di Agente generale di det-
la Sociela.

CINOUE NUOVE AGENZIE DI CITTA A MILANO

Allo scopo di polenziare sempre pid l'ap-
parate organizzative e produttive dell'Agen:
zia generale di Milano sono slale creale 5
nuove Agenzie di Cilla, delle quall 4 in ap-
pallc ed una in geslione diretta. Le Agenzie
in appalic scno slale allidate ai Sigg. Bal-
drali, Capra, Danlelli - Oberti @ Volpi.

L'Agenzia in gsslione dirella & relia dal
Sig. Raviola.

GONSEGNA MEDAGLIA D’'ORO
A LODI

1l 24 {ebbraic, nella sede dell' Agenzia Prin
cipale di 5. Angelo Lodigiano, & slata conse-
gnata la = Medaglia d'Oro » «Lavere ¢ Fe-
delici s, della Direzicne Generale dell'LN.A.,
al Rag. Mario Pozzoli.

Il Rag. Maric Pozzoli @ un valenle assicu-
ratore, che da ininterroilamente la sua intel-
ligente o latliva collaborazione aoll' Agenzia
Generale di Lodi, da clire 25 anni.

Unitomenle alla medaglia gli & stata con-

gegnata una lellera di vive apprezzamenic
del Direflore Generale.

Al Rag. Marie Pozzoli l'espressicne del no-
siro compiacimento.

| PUBBLICI CONCORSI DELL'LN.A. NELLA STANPA

I concorsi banditi recentemente dallINA
(vedi n. 9 di «Cronache ») per le migliori
tesi di laurea su argomenti assicurativi e
per un cartellone pubblicitario illustrante
Passicurazione vita, hanno trovato larga eco
di consenso e d'interessamento.

Lu notizia dei concorsi & stafn porlala
conoscenza del pin vasto pubblico dalla Ru-
dio Televisione ltaliana, che ha inseriic
in alcune sue trasmissioni.

La stampa italiena ne ha date ampia dif-
fusione; tutte le principali Agenzie d'in-
Jormazione per la stampa ¢ ANSA» INSO»,
«ARI 3, € AFI 3, ¢ APE>, ¢« APl » ne han-
no dato particolareggiato resoconto, peh-
blicando le modalita per ln purtecipazione
al concorso e Uimporto dei premi.

Ne hanno porlato molti giornali, perio-
dici e riviste tra @ quali: 11 Globo, 11 Sa.
le, 24 Ore, Il Tempo, Il Messaggero, L'Os
servatore Romano, 11 Popole, 11 Corriere
Lombardo, La Guazzetta dell’Emilia, L'Eco
di Biella, 11 Giornale del Popolo, Il Tir
reno, La Voce Repubblicana, Voce Adriati-
ea, Coscienza, 1l Secolo d'Tralia, T1 Resto del
Carline, Quotidiano Sardo, L'assicurazione,
Sintesi, La Secena Illustrata, Pensiero ed
Arte, Attuale.

Il Concorse per lu migliore tesi di luurea
s argomenti assicurativi e stato accolle con
plauso dui Rettori delle Universita Italinne,
che hanno scritto compincendosi vivamenie
per LVinteresse dimostrato dallll.N.A. nel
campo degli studi ed esprimendo lusinghie-
re parvle per il nostro Ente che si & [atto
promotore di cosi felice iniziativa. Hanno
scritto tra gli altri il Prof. Papi, Retiore
della Universita di Roma, il Prof. Allara.
Rettore dell’Universita di Torino, il Prof.
Cereti, Rettore dell'Universiti di Genova.
Padre Agostino Gemelli, Rettore dell’Uni-
versita Cattolica del Sucro Cuore di Milu-
no, il Prof. Mario Bracci, Rettore dell'Uni-
versita di Siena, il Prof. Avanzi, Rettore
dell'Universita di Pisa, il Prof. Felice But-
taglia, Rettore dell'Universita di Bologna,
il Prof. Siciliono, Rettore dell'lstituto uni-
versitario di Economia e Commercio di Ve.
neziu, il Retiore dell'Universitn i Raori, il
Preside della Facolta di Economin e Com-
mercio dell Universita di Genova.

Anche il concorso per il cartellone pub-
blicitario ha suscitato largo interesse nel-
Fambiente degli artisti e cartellonisti che
hanno inviato numerose lewtere e richiesie
del numero di &« Cronache » contenente [n
nota illustrativa del concorsoe,

Nel dare notizia del vasto consenso su-
scitato dai due concorsi, si esprime ln viva
fiducia che anche l'organizzazione periferi-
ca collabori per attirare ulteriormente Pai-
tenzione del pubblico su queste due impor-
tanti iniziative dellll.N.A.

{Cawtinnagione dn pag, 7)

a tal punto che tutti hanno proposto
che venga ad esse data una pin lar-
ga diffusione.

Non sono mancate proposte d’in-
novazioni e consigli, il Sig. Pettenali
pensa sarebbe interessante includere
nelle pubblicazioni una cartolina, con
cui richiedere 'opinione dei genitori
sulla pubblicazione stessa e abbinare
tale richiesta ad un concorso con pre-
mi di polizze vita a favore dei figli:

11 Sig. Bordonali, Agente di Gual-
tieri, consiglia i diffondere « Dona-
re » e « Inchiesta » nelle anticamere
dei gahinetti sanitari, negli studi dei

professionisti, negli Uffici Statali ecc.
Altri hanno suggerito di diffondere
le due pubblicazioni «Donare» o
¢ Inchiesta » in fogli staccati, senza
tener conto che cid verrebbe a sna-
turare il carattere delle pubblicazio-
ni stesse, nelle quali le fotografic e
le riproduzioni si susseguono con nun
nesso logico.

Comunque possiamo assicurare Lul-
ti colore, che con la partecipazione
al Concorso hanno dimostrato il loro
interessamento alle iniziative della
Direzione Generale, che ogni loro
suggerimento e consiglio verri esa-
minato e tenute in opportuna consi-
derazione,
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L'LN.A.

-SPORT

inizia la sua attiviia

Costituzione del

primo Comitato

ILLN.A.-SPORT in
Lombardia

E' in {ase
di sviluppo un
piano che pre-
vede Ilstitu
zione dl unao
nuova branca
di attivita, per
la magglore
diffusione del
nome del no-
stro Ente nel
seltore sporti-
vo nazionale e pia particolar-
mente fra le masse delle giova-
ni forze dilettantistiche dello sport
italiano.

Al riguardo € slala creala una
speciale sezione propagandistica
solto il nome « INA-SPORT ». la
quale, clire che dal cenlro. pre-
vede il suo piu efficace incremen-
to attraverso i vari Comilati INA-
SPORT da iStituirsi nell'ambito
delle circoscrizioni regionali.

Infatti in Lombarda & gia sla-
to costiluito il primo Comitato
INA-SPORT cosi composio:

— Dott. Ing. Pasquale CLEMEN-
TE - Capo dell'lspettoralo He-
gionale per la Lombardia,

— Dott. Ing. Gino CANEVAZZI -
Ispettore Compartimentale per
la Lombardia.

— Comm. Gian Giacomo CO-.
LOMBO - Contitolare Agenzia
Generale di Milano.

— Dott. Emidic DI FIORE - Con-
titolare Agenzia Generale di
Brescia.

L'Ing., Barassi consegna i premi
LN.A-SPORT ai capitani delle
squadre.
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— Sig. Riccarde VALASTRO -
Agente Principale di Milane.

- Dott. Rolande MARCHI - Agen-
te di Citta a Milano.

Altri Comitati sono gia in ge-
slazione e cl auguriamo che pre-
sio ogni Compartimento possa a-
vere il proprio Comitato INA-
SPORT.

Torneo quadran-
golare della Le-
gaGiovanile della
F.LLG.C. a Firenze

Il primo intervento dell'l.N.A..
SPORT si @ registrato in occasio-
ne del lormeo quadrangolare del-
la Lega Giovanile, disputatosi allo
Sladio Comunale di Firenze, nel
giorno di 8. Giuseppe, [ra le rap-
preseniative di Firenze, Genova,
Milano e Venezia. A ciascunc
dei 44 giocateri I'LN.A. ha distri
buite gratuitamente un corredo
sportive complelo composto di
maglia, colzeltonl e
soarpe.

ealzencini,

Al torneo, svollosi in un clima
di giovanile entusiasmo, ha arri-
so il pill lusinghiere successo, e
pii di 8.000 persone hannc pre-
senziato alle gare di qualifi~a.
zione e di finale alle quali scnn
intervenutle le magaiori aulorita
Foderali del campa calelatico na-

zionale.

Col Dott. Ing. Oticrino Barassi,
della F.LG.C.,
presenti il Segrelarioc Generale
della F.IG.C. Dott. Alberlo Valen-
tini, i1 Marchesze Ridolli Presiden

Presidente eranc

te della Commiscions lecnica, il
Do, Romolo
drl Comitale Centrcls d=N.ALA..
il Dott. Guide Cavalli
della Lega Giovanile con il Se-
grelaric Doit. Pacle Ventura o
tutti i membri del Comitate Cen-
frals, numercsi Presidenli di Co-
Regionali e
Consiglieri

Ronzio Presidente

Presidente

milati Provinetali
nonché Nazionali e

allre autoritd.

Era pure inlervenulo il selezio-
natore delle squadre nazionali,
Mizler Lajos Czeizrle.

Al mattine le rapproseniative
di Firenze e Genova hanno su-
peralo nelle gare di qualificazio-
ne guelle di Venezia e Milanog;
al pomeriggio si & glocale prima

In alte: I'Ing. Canevazzi parla al pubblice dells Stadieo della Fioreatina.
Solte: I'Ing. Barussi distribuisce | premi.

l'incontro linale per il 3% poslo, &
la squadra di Milano imponeva
la sua netta superiorild vincendo
sul Venezia per 4 goal a 0; sem-
pre nel pomeriggio si e dispulata
la finolissima ira Firenze e Ge-
nova. L'emozionantissima partila
si @ conclusa con la vittoria dei
Liguri che, pilt prestanti, si scno
imposti con un goal seqnalo allg®
minute del 1° tempo dal brave

Paccllo,

Al termine dello gara il Pre-
sidente della F.I.G.C. Ing. Baras-
si, atlorniato dalle mayggiori Auto-
rita Federall, ha proceduto, sul
campo, alla premiazione daile
squadre con la consegna di cop-
po,
cordo.

medaglie e gagliardett ri-

Il nostro Ispeticre Regionale
par la Toscana Dell. Virgilio Gal
lo e l'lspaitore Comparlimeniale
Doit, Ing. Gino Conevazzi del Co-
INA-SPORT, poi

consegnato all'lng. Barassi { buo

milato hanne

ni-premic dellIstituto Nazionale
delle Assicurazioni.

L'Ing. Barassi ha ringraziato
della gradila assegnuzione & ha
consegnalo | buoni al President
del Comitatli Regionali delle quat-
tro cittd, per la conseguente di°
divers!

siribuzione ai giocalorl.

Nella consegna dei  « buoni-
premio » I'Ing., Canevazzi ha illu-
sirato oll'lng. Barassi le finalita
iniziativa dell'Istitule

delle

lendenie a migliorare | giovani

di quesla
Nazionale Assicurazioni,

cpirfitualmente e fisicamenie,

Il Rag. Pierc Baracchi, Presi-
dente del Comitato Regionale del-
la Lega Glovanile della Toscana,
ha psi consegnato alling. Cane-
vazzi un medaglione di bronzo a
ricorde della manilesiazione, da
far pervenire al Presidonle dello
Istitulo Nazicnale delle Assicura-
zionl in segno di ringraziamento
per | premi assegnati dall'INA-
SPORT in occasione del Torneo
Quadrangolare di Firenze, e di
la bella

dell'lLN.A. a favore dei giovanis-

plauso per iniziativa

simi.
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MODERNE VEDUTE SULLA

PREVENZIONE DELLA VECCHIAIA

L'erganismo
umaneo, nel
passaggle
dall'std ma-
tura fissata
intorne  al
40-45 anni,
alla vec
chigia, wva
inconire ad
un nalurale.
lenlo e gra-
duale pro
cesso di inveluzione che @ alla
base di «quelle manifesiazioni
quasi sub-morbose (senectus ipsa
morbus) di decadimento dell’ener-

gia vilale e funzionale dei wvari
organi, legate all'eld, e che varne
crescendo sémpre pilt sino ad un
limite minimo al di sotto del qua-
loe la vita non & pit compatibi-
le {Pénde).

Questo processo di involuzions
senile cul si accompagnano mu-
famenti nella siruttura istologice
deqgli organi ed un decadimento
delle loro funzieni econ conse-
guente resirizione delle poszibill
t& di rendimento del lavero fisice
e psichico, & essenzialmente do-
vuto ad un'atrofia delle cellule
parenchimali, differenziate degli
organi con aqumentc del tessuto
connettive fibroso,

DALL'ETA CRITICA ALL'INVOLUZIONE SENILE

E poiché si risconlra un com-
porlamenic assal  diverso  per
quanle riguarda l'epoca di in-
vecchiamento del vari organi, nel
senso che non tulli mostrano se-
gni di decadenza parallelamenie
e con la slessa velocitd, sl & vo-
lulo considerare come fenomens
pit importante dell'incipiente vec-
chigia la diminuita funzionalild
dell’epilelio seminifero nell'uomo,
di quello follicolare nella donna.

E menire in questa ullima, ma-
nifesiazioni molteplici in cgni sel-
lore dell'organisme: scomparsa
delle mesiruazioni, senso di de-
pressione, irascibilitd, pallori, im-
provvise vampate di calore al
volto, tachicardia, nevrosi, infil-
Irazionl di adipe, ecc. denunzia-
no in mode inequivocabile il cre-
puscolo della maturitd, per 'uc
mo pit dilficile & a siabilirsi in
quale epoca abbia inizie il cli-
malerio di cul da pochi anni sol-
lanto si & comincialo a parlare
ed a scrivere con criteri vera-
menle scientifici.

Il ritmo fisiologico dell'organi-
smo maschile comincia, in gene-
re, ad essere turbato dal natu-
rale logeoric della vila, verso i
cinquanta anni.

L'avvenlo del climalerio ma-
schile, di quesla cicé non alle-
gra fase della vita, colncide pur

IL PROLUNGAMENTO

esso con disturbl wari, della di-
gestione, della circolozions, del
sislema nervoso, dell'apnarato
genilo-urinario, ecc. con prevalen-
za ora degli uni ora degli aliri
a seconda che lrallisi di organi
gia predizposti costituzionalmente
o in consequenza di malattie pre-
gresse , a risentire pil facilmen-
te delle influenze del climaterio.

Numerose sono le ipotesi for
mulale par splegare la [isiogene
si della senilitd. Esse, perd, han.
no lulte il difelto di essere pit
o meno unilaterali, di essere,
cioe, basate sul rilievo di qual-
che manifestazione molte appa-
riscente e non sull’esame com-
pleto del diversi lali presentati
dal problema, Limileremo, par
tante, il nostro studio all'esame
delle ipolesi, secondo nol, pit al-
lendibili, @ che, senza dubbio,
hanne Importanza notevole ¢ for-
se predominante nell'eliopatoge-
nesl della senescenza.

Ricorderemo, cosi, quella che
melle in rapporto il decadimento
senile con l'artericaclerosi; quel-
la che tuile fa dipsndere dai ve-
leni elaborati nell'intestino ed as-
sorbiti pel doll'intero organismo
(gli sludi di Hauser sull'alimen-
tazione hanno ridato credilo alla
vecchia leoria di Melschnikoff):
e, infine, la moderna lecria en-
docrina.

DELLA VITA UMANA

AFFIDATO ALLE ARTERIE

Un tempo si riteneva che l'ar-
leriosclorosl fosse una malattia
della veechiala, dovuta al logo-
o e al consume delle arterie.
Interprelazione patogenstica ba.
sata su concelti Puramenie mec-
e.urtld. QOqgl. invece, allraverso
levoluzione delle nosire cono-
scenze sulla fislopatologia del
circolo @ grazie a recentissimi
studi e ricerche ancora in corso
sul ricambio del colesterclo, que-
sla concezione ha subilo ung pro-
londa e radicale trasformazione
per cul l'arterlosclerost si & libe-
fala dagli strelti legami che la

vano alla vecchicla e si &
Propensi a riconoscere che, pur
essendo essa pil frequente in
quesic periodo della vila, pud

manifestarsi anche in eta relali-
vamenle giovane.

Alla teocria del logorio, della
usura delle pareti vasall, si &
andata a poco a poco sostiluen-
do quella della « debolezza wva-
sale costiluzionale » che ha por*
tato in primo piano il faottore ere-
ditario. La tendenza all'arterio-
sclerosi si eredila né pit né me
no di quella ad es. alle malattie
del ricambio (diatesi uricemica,
diabete, ecc.) e la deholezza co-
stituzionale del tessulo muscolare
dei vasi, non & slata interpretata
in modo diversd da quella che
si riconosce peér altre forme mor-
bose: ad es, l'enfisema polme-
nare.

Ogni individuo, in definitiva,
presenta quella forma e quel gra-
do di arlerioaclerosi che sono
condizionati in parte dal fattore
costifuzionale, in parte dal suo
regime di vita. In parte, ciog, da
un elemento « endogeno », cosli-
tuzionale, eredilario, in parte da
un elemenic «esogenos rappre-
senlato do tulte le poszibili in-
fluenze esterne che agiscono sul-
I'organisme durante il corso del-
la wvila.

L'aver accennate all'importan.
za predominante del lattore en-
degeno, non deve portarei ad
una specie di fatalisme; che an-
zi rapprezeniande le influenze
esogene il lalo del problema che
sole & suscettibile di correzione,
poco o nulla polendo il medico
fare di fronte alla tara ereditaria
(8f sconsigliono { malrimoni tra
soggetli tarati), & proprio su di
esse che bisogna cercare di agi-
re perché il fattere endogeno nen
venga per lo meno aggravalo.

Le conoscenze di fisiopalologia
del circole hanno dimestrate uno
streflo rapporto ira allivitd di un
organo & modificazioni del suo
circolo regionale: ogni minima
allivitd si iraduce in modilicazio-
nl della irrorazione =anguigna.
La pressione, di conseguenza, si-

bira mulamenti ¢onlinui che sof-
loporranno le pareti vasali a sti-
moli -incessanli e wvarlabill. Se
quesli stimoli agiranno su pareti
costituzionalmente tarate, favori-
ranno la comparsa di allerazioni
organiche permanenti (arlerioscle-
rosi). Ecco in qual modo il fat-
tore pressione, inlezo piu nel sen-
so dinamico di squilibrio tempo-
raneo e ripetuto che in quello di
oclovazione permanente, giuoca
un ruclo veramente imporlante
nella patogenesi dell'arterioscle-
rosi.

Da questi studi si & successi-
vemente passali ad esaminare le
alterazioni biochimico-ematiche e
vasali e ad identificare altri fal-
tori palcgenelici  dell’arterioscle-
rozi.

Da ricerche sperimentali & ap-
parsa evidente l'imporlanza del-
la iparcolesterinemia e dell'au-
menio dei lipidi emalticl, nonche
degli alterali rapparti fra le varia
frazioni lipidiche, quali fatiori
che hanno grande importanza
nel determiniemo dell'artericscle-
rosi. E' slale, alltresi, aceertalo,
sulla base di osservazioni clini-
che, che le cause che determina-
no aumento dei lipidi nel san-
gue sono le slesse che elevano
il lasso colesterclico, quali l'au-
mento dell'appotle dietelico dei
grassi, la deliclente formazione
di fosfolipidi nel fegate per de-
licit di colina o per ipoliroidismo,
gli stali nefrosici, 1'ocumentata
sintesi del coleslerolo nel [egato
(come nel diabete), ece,

I NUOVI ORIENTAMENTI PER LA PREVEN.
ZIONE DELLA ARTERIOSCLEROSI

Sulla base di quesie recenli
acquisizioni etiopalogenetiche in-
torno all‘arteriosclerosi, il proble-
ma della prevenzione di questa
malattia & state oggl impeosiaio
su nuovi orientamenti. Si & al-
tribuile neolevole imporlanza al
fatlore dietetico, nel senso della
utilitd di una opportuna restrizio-
ne di cibl grassi o ad alto con-
tenuto coleslerolice, nonché di
ung graduale limitazione dell’ap-
perio delle calorie, in modo par-
ticolare nei soggelli obesi, iper-
lesi, diabetici, ipercolerinemici,
ece,

Inefficaci si sono dimosirati al-
cuni farmaci impiegati par il pas-
salo come antiarteriosclerotici:
vasodilatatori, spasmolilicl, ecec.:
cliri, czm2 lo jodio, le vilamine
del complesso B e in medo par-
licolare l'ormone tircideo, sono
slali usati con buoni risultati al
fine di stimolare i processi cssi-
dativi e lavorire il consumo e l'e-
liminazione del grassi,

Ma la prevenzione, oggi, della
malattia arleriosclerctica & basa-
ta sull'uso di sostanze lipolrope
che si sono dimosirate di impor-
lanza veramente notevole. La co-
linag, lincsitolo, la metioning,
somminisirati isolatamente o wva-
riamente fra loro associati, sf sona
dimostrati di parlicolare  utilité
nklla prevenzione dell'arterivscle-
rosl. Le osservazioni cliniche si-
nora offettuate scno favorevoli,
Anche gli stati ipercclesierine-
mici e le precocl lesioni da in-
fillrazione grassa del vasi arle-

riosi sono slali beneficamente in-
fluenzall da desi sufficientementa
elevate e prolungate nel tempo
di sostanze lipoirope.

Oltre all'azione di questi mo-
derni larmael di specifica e do-
cumentala attivild antiarterioscle-
rotica, quanto mai ulile sl & di-
mostrala 'applicazione di alcune
norme che in ogni lempo sono
state ritenule eificaci per la pre-
venzione della malattia arterio-
eclerotica.

Non eccederemo, tracciando al-
cune diretlive, nelle misure re-
strittive, ed inviteremo, perlanio,
alla sobrietd piutiosic che alla
rinunzia complela di quesio o di
quall'altre piccolo piacere.

Si cerchi di indirizzare il pro-
prio tenore di vila ad un ritmo
pit lento e pil franquillo o di
lanlo in tanto ci si conceda un
pericdo di riposo, soprattuito pai-
chico, in campaagna, in mentagne,
al mare, poco importa; gquello
che conla & il riposo, & la tran-
quillitd delle spirito.

Anche una razionale forma di
esercizi fisici, grazie all'aitivazio-
ne del circolo, all'utile lavero del
cuare & deli polmeoni, alla stimo-
lazione del matabolismo generale
e ally distrazione psichica che
essl comporiano, contribuird ad
assicurare all'organismo  quella
robustezza e quello stato di so-
lute necessarli a tener lontani i
segni di decadenza somatica cha
non tardanc a comparire ad una

{Continua a pug. 19)
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PRIMI DATI SULL'ANDAMENTO DEL RAMO VITA NEL 1953

IN ALCUNI PAESI

INGHILTERRA

Nel 1053 Tu produazione di os-
sienrazioni sulla vita ha  supe-
rate in Inghilterra wn milinedo
di sterline, stabilendo wn nive-
vo record. Infotti, essy ha supe-
rate di cirea il 5% In produzio.
ne del 1952 che aveva regisirato
un importo o reagginnto  in
precedenza,

La produzione é affluite per
800 milioni oi sterline alle ussi-
curazioni ordinarie e collettive

1953

D'EUROPA E D’AMERICA

e per cirea 210 milioni alle as
sicarazioni  popolari.

STATI UNITI

Nel 1953 In produzione oi as-
siearaziont sulln vitn ha rogginn-
1o negli Stati Uniti 36,400 milio-
i di dollari, regisirande un in-
cremento del 15% rispetto allo
unno  precedente,

Negli ultimi tre anni il ramo
vity, separatomenie per le ire
forme principali, ha seguito il
segnenie sviluppo:

1952 1951

{im milioni Jdi dellari)

Ass. ordinarvie ’ g " 23,400 20,318 18.060 15%
2 collenive g < g fi. 600 5.253 4.103 26%
»  popolari . : . 6400 5.987 5.461 T%

Totale 36400 31,558 27,624 15%

GCERMANIA rate & salito da 4237 a 4457

OCCIDENTALE marchi. Nelle assicurazioni col-

Nel 1953 1o produzione di ns-
sienrazioni sulla vite ha registra-
to nel Territorio Federale ed a
BerlinaOvest 3,7 milioni i
nuovi eontratti per un capitale
assicurate complessivo i ciren
5 milinrdi di marchi (nel 1952,
4,7 miliardi). Rispetto all’'anno
precedente, essa ha quindi regi-
sirato  un  incremento  dell’'8%.
Particolarmente rilevante & stato
Cincremento raggiunte nelle as-
sicurazioni ordinarie, 1 cui en-
pitali ussicwrati di nuova produ-
zsione sono mwmentati, in com-
plesso, del 20% rispetto al 1952
unche il capitale medio assicu-

lettive, che gia nei due anni pre-
cedenti nvevano registrato un no-
tevola incremento, i nuovi capi-
tali  assicnrati
del 14% rispetto al 1952. Inol-
tre, U'incasso premi complessivo
ha ragginnto 1,3 miliardi di mar.
chi, menitre il portafoglio delle
alla  fine del
1953, comprendeva olire 30 nri-
lioni di contratti per complessi-
vi 23,5 miliardi di copitali assi-
eurati, it

sono aumentafi

compagnie vita,

Ln seguente tabella riporta le
cifre del 1953 raffrontate con le
cifre corrispondenti degli onni

1913 e 1937:

Numero dei contratti 1913 (*} 1937 (%) 1953 (*2)

in milioni . i . = . 12,48 36,16 oltre 30

per abitante . P - 0,19 0,53 0,60

Capitali assicurati Marchi RM DM

in miliardi e i ‘ ; 17,01 27,38 23,50

in media per abitante . . 254 404 464

confrontati  col potere d’acquisto

nel 1913 . : : ; - . 254 323 216

(¥) nel territorio dell’ex-Reich

(**) nel territorio della Repubblica Federale

- - —— . —— ﬁ_ e — — — — —
Cirea 750 milioni di marchi  contribuendo cosi allt costru-

(672 nel 1952) sone stati investi-
ti dalle compagnie vitn nei di-
versi settori dell’economin & nel-
Iu ricostruzione. Dul 1948 alle
fine del 1953 le rompagnie han-
na investito nelln ricostruzione
edilizin 1,3 milinrdi i marchi,
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zione di olire 220,000 apparto-
menti, [ pagomenti agli assicu-
rati od ai loro beneficiari hanno
raggiunto nel 1953 circa 330 mi-
lioni i marchi, superando del
12% i pagomenti effettwati Pun-
no precedente,

POLIZZE DI ASSICURAZIONE
PER | DANNI CAUSATI DA LUPI

Una insolita polizza di assicu-
razione @ quells emessa dalla
D.0.Z., T'Ente Assicurativo di
Stato che in Jugoslavia esercitu,
in reginie di monopolio, tuite le
ussicurnzioni anche foacoltative
per indennizzare gli ngricoltori
per i danni derivanti dal rischio
lupi. Dopo Uinverno particolar
mente rigido, unn vera e pro-
prin invasione di feroci lupi ha
provocato  gravissimi  danni  al
patrimonio zootecnico in Jugoe
slavia. D'altro canto In proibi.
zione di detenere fucili, anche
tla caceia, imposta in generale
dalle norme vigenti, ha indotio
lo Stato a creare la polizza di
assicurazione contro i danni
prodotti dai Tupi.

Si ignora in base a guali cri-
teri tecnico stafistici sono stoli
stabiliti i tassi di questo nuove
tipo di assicurazione.

LA POLIZZA
“ POLMONE  D'ACCIAIO ,,

La compagnia « L'Urbaine et
la Seine s di Parigi ha intradot-
to lo polizza < polmone d'nc-
cinio » per assicurare conlro i
rischi della poliomielite. Con
quesia polizza viene assicurnto,
fra Faltro, un determinato capi-
tale n seconda che Uinvalidita
sin permanente totale o parzia-
le, e il rimborso delle spese dei
funerali in caso di sinistro.

E data la possibilita di sotto-
scrivere anche due o tre polizze
nella stessa famiglin.

GAMPAGNA PER LO SVILUPPO
DELL’ ASSICURAZIONE SULLA
VITA NEGLI STATI UNITI

Da un opuscolo pubblicato
dall'Institute of life Insurance
di New York risulta come di re-
cente sia stata svolta negli Stati
Uniti una massiccia propaganda
tendente a far progredire sem-
pre pii Uidea dell’assicurazione
sulla vita, alln luce dei muta-
menti verificatisi nel corso del-
Fultimo decennio nella struttura
sociale del Paese.

Al riguardo sono stati accer-
tati i seguenti elementi:

1) il numero delle nascite &
notevolmente aumentato, Men-
tre nel 1940 i nati furono 2 mi-
lioni e 559 mila ciod il 194 per
mille, nel 1952 il loro numero
& salito a 3 milioni e B89 mila
cioe il 25 per mille. Nello stes-
s0 periado di tempo il numero
delle faomiglie & aumentaio di
4 milioni e 195 mila, quello del-
le famiglie con figli al disotte
di 18 anni di 4 milioni e 931
mila. Inoltre, mentre il numero
dei coningi senza figlhi & dimi.
nuito dell’1,1%, quello dei co-
ningi con pin [igli é aumentato
costantemente, La campagna pro-

pagandistica batte sullo slogan:
elig families are back in siyles
{«E tornato i moda nvere
bambini s ) e rivolge ln doman-
da suggestiva: e ln tun assicura-
zione sulln vite & stata adeguata
ulle nuove situnzione? 3.

2 Il numero degli studenti
che* frequentano gli Istituti Sw
periori d'istruzione & anumeniu-
to del 55% rispetto al 1940, Que-
sta tendenza & attribuibile o eli-
verse cause, € NON pui essere
spiegata soltanto con Panmento
della popoluzione. Le compuagnin
d'assicurazione sulla vitn voglio-
no (rarre profitto du questa cir-
costunzan, offrendo assicurnzioni
speciali che garantiscano il pos
sesso  delln  somma  necessaria
per la frequenza dei predenti
Istituti,

37) I numera delle donne spo-
sate che lavorano negli uffici,
nelle fabbriche, ecc. supera oggi
quello delle donne nubili: nel
1944 esse raggiungevano la cifra
di 184 milioni, nel 1951 erano
18,6 milioni. Le couse che han-
ne provecalo un aumento cosi
forte sono diverse: aleune don.
ne devono mantenere col lavoro
sé stesse ed i propri congiunti,
wltre vogliono aumentare il red-
dita jumiliore, altre ancora pro-
vane gioia nel lnvore, La denna
che oggi oceupa una posizione
importantissima nelln vita eco-
nomica, deve essere sempre pin
guadagnuta all'idea assicurativa,
tanto se svelge un'attivitd pro-
fessionale quanto se é una casa-
linga. Attualmente le assicura-
zioni sulla vite stipulate da don-
ne americane, sia a [avore pro-
prie che a favore dei propri fi-
gli, raggiungono 50 miliardi di
dollari, il che corrisponde a cir.
ea un quinto del complesso dei
capitali assicurati sulla vita ne
gli Stati Uniti,

4) Per la prima volta nelln
slorin americana i cittadini - q-
venti una casa di proprieta su-
perano quelli che abitano in af-
fitto. Nel 1940 le case di pro-
prieta erano 15,2 milioni, cioé
il 43,6% di tutte le abitazioni.
mentre nel 1952 esse sono salite
a 234 milioni, ciee il 55% del
complesso. A prescindere dal
fatto che o guesto sviluppo edi-
lizio hanno contribuito in mi-
sura rilevante anche le compa-
gnie vita, queste potranno offri-
re un'ussicurazione per il caso
di morie a quei proprietari di
case che non abbiano ancora ter-
minato di pagare il prezzo del.
labitazione.

5) Infine, la campagna propn-
gandistica ha posto laccento sul.
le iniziative promosse dallin-
dustria  assicurativa americann
nel campo delln salute pubbli.
ct, fra le guali in primo luogo
la creazione dello Istituio di Ri-
cerche Mediche: quest’ultimo la
destinato milioni di dollari al
solo campo delle affezioni car-
dinche,




Tenuio conto di tutti gquesti
elementi e delle accresciute pos-
sibiliti acquisitive, le compagnie
pita americane sono certe che
Passicurazione vitn registrerd un
wlteriore progresso.

Una nuova forma di assicura-

zione incendi con rinuncia alla

regola proporzionale e ad indice
variabile in Francia

L’Assemblée pléniére des so-
ciétés d'assurances contre ['in-
cendie ha preso recentemente
ui'impertanie iniziativa adottan-
do un tipo di polizza che preve-
de, n certe condizioni, una ‘de-
roga alln regoln properzionule
sin per le costruzioni (o per il
rischio locative) che per Uinsie.
me dei mobili e del materiale
nasicuralo.

[e sontme da assicurare savan-
no fissate in buse ad unu stima
preventiva compiuta a spese del-
Fassicurato da periti antorizzati
dall’ Assemblée pléniére. Le som-
me garantite (tranne quelle re.
lative alle merci ed alle materie
prime) varieranno ogni anno se-
guendo le variazioni dell'indice
del costo delle costruzioni, cal-
colato ogni trimestre dalla Fe-
derazione Nazionale Edilizin,
Tutlavia i premi e le somme as-
sicurate  non  potrannoe  essere
maggiorate in misura superiore
al 50%.

La nuova polizza prevede la
rinuncia  all’'opplicazione della
regola proporzionale, con ['ob-
bligo da parte dell'assicurato i
denunciare ogni mutamento di
rischio verificatosi  sueecessiva-
mente alla stima preventiva.

La rescissione reciproca del
contratto  potri aver luogo in
gqualsinsi momento a mezzo lel-
tera raccomandata,

Con questa nnova forma d'as-
sicurazione le compagnie fran-
cesi del ramo incendi garantisco-
no allassicurato il risarcimento
integrale dei danni in caso di
sinistro ed una revisione preci-
s ed awomatica delle somme
assicurate,

Due terzi del patrimonio
nazionale francese
sforniti d’assicurazione

”sm: anno gli incendi produ-
vono in Francia danni valutati
M ocirca &5 miliardi di franchi.
E Juna cifra, questa, calcolata
dai servizi antincendi. Dal canto
hrm le compagnie d'assicura.
stone affermano che i 16 milio-
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ni di polizze d’assicurazione con-
tro gli incendi non soltanio co-
preno una frazione minima dei
beni esposti al rischio, ma mol-
to spesse garantiscono somme
inferiori ai valori assicurabili,
In tal modo, secondo i loro cal-
coli, cirea due terzi del patri-
monio nazionale sono sfornitd
di guranzia assicurativa. Da cio
consegue che, dalla fine della
guerra in poi, ¢ state registrata
una perdita secea di 30 miliardi
all’anno, il cui risarcimenio o
vrebbe consentito la ricostruzio-
ne o la costruzione di decine di
migliaia di alloggi.

NOTA DI MEDIGINA ASSIGURATIVA

{rontinuazions dalln pag. 17)

certa eta e che assal spesso so-
no l'espresslone di un alterato
ricambio,

L'uso sistemalice del bagno &
un aliro mezzo efficace per irro:
bustire il proprio fisico e conser-
varle agile & forte. Alcuni con-
sigliano il bagne freddo, aliri con-
sigliano d'alternare il bagno fred.
do con quelle caldo, per l'intensa
ginnastica vasale che guesto si-
stema provocda.

Accanto al regime di wvita, le
abiludini alimentari sonc quelle
che ceonlengone una maggiore
percentuale di potenzialila arte-
riosclerogena. Essendo acceriato
che il regime carneo wesercila
un'influenza aclerogena, sara be-
ne limitarne l'usc ed interparre
di quando in quando delle gior-
nate di sole verdure, lequmi e
frutta.

L'alcocl e il caffé hanno senza
dubbic un effellc dannoso sui
vasl. Una moderala duanlitd di
vino e . . .. qualche tazzing di
caffé posscne, tuttavia, essere
conzgenlile.

Azione ancora pit dannosa e-
sercita il tabacco sull'apparate
cardio-vascolare e in particolars
sulle arterie coronarie. Il suo si-
gnificate nel msccanismo patoge-
netico di molle sindromi angio-
spastiche (dall'angina pectoris ai-
la cancrena degli arli) & troppo
noto, anche ai profani, perché ci
si debba indugiare sull'azicne
dannosa che esso pud svolgere
nei soggelll con arlerie costitu-
zionalmente meno resistenti.

Utilissimo, infine, per la pre-
venzione dell'arleriosclerosi, & un
regolare [unzionamento degli e-
muntori, in particolar modo di
quelle intestinale.

Queste le principali diretlive
profilattiche che, se messe in o-
pera a lempo da coloro che sono
predisposti alle arleriosclerosi,
potranne  allontanare, se non
avilare gquesto pericoloso evento.

feontinna nel prossimo fascicolo)

BIZTOSITSATOK MAGATOKAT! *

& ARACAS
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L'assicurazione & una istituzione antica quanto 1'uomeo ed
estesa quanto il mondo: anzi le sue caratterisiiche peculiari
la preietltanc oltre i confinl del tempo e della vita stessa. Ma
questa universalila della istiluzione non significa universalita
della adesione spontanea ¢ del consenso concrelo: solto fuile
le latiludini, di frente alla necessita di una efficace tutela con-
tro l'imprevislo, l'indolenza dell'uome ha bisogno di essere
scossa e sollecitata. Ed ecco. in un originalissimo manifesto
allestito in questi giorni dall'LN.A.. la saggia parcla con la
quale, tra le Genti che popolano il mondo, i pigri e gli indolen-
ti, 1 distratti ed i refrattari, gli ignari e gli incoscienti sono sol.
lecitali a compiere quell'insostituibile atto che li porra al ri-
paro dai colpi dell'avversa sorte.

Quanti sono colore che rispondono cffermalivamente al
monile che viene loro rivollo da chi appresia le forme nelle
quall il bisogno generico di protezione assicurativa trova il suo
concrelo ed elficace soddisfacimento?

Le statistiche ci dicono che il numero delle risposte posi-
tive varia enormemente da Paese a Paese e da lingua a lin-
gua: moltissimi sono gli « Yes », un pd meno gli «ja~ meno
ancora gli « oul », Anche i «si» degli italiani nen sono troppi.
e sono lroppo numerose certe risposle scanzonate che deno-
tano una menlalila complelamente sviata.

Come accoglieranno gli ilaliani questo nuovo appello che
il Gruppo LN.A. rivolge lore nella lingua di Dante. riecheg-
giando quello stesso appello che altrove, in tutte il monde, ri-
suona nelle lingue pitu diverse? Vorranno unire il loro wsis
alle decine, alle centinala di milioni di risposte affermative che,
nelle varie lingue, si elevanc da tutte le Regioni della Terra?

La nesira benemerita organizzazione periferica. cui # de-
stinala la wvalorizzazione di questo mezzo propagandisiico,
sapra come sempre aiutare a rendere positive il maggior nu-
mero di risposte.
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A bbiamo let..

— una commemoruzione di Vin-
cenzo Giuffrida (Catania, 1878
Roma, 1940), giurista, deputa-
to, sottosegretario all'Induostria
prima e, poi, Ministro delle o-
ste & dei Telegrafi nel Gabinet-
to Bonomi nel 192122 e infine
Consigliere di Stato, che all'e-
sordio della sua carriera, fu ac.
canto all'On. Nini al Ministero
d'Agricoltara, Indusirin ¢ Com-
mercio  durante il Gabinetto
Giolitti dal 1911 al 1914, come
collaboratore in tutta la prepa-
razione legislativa agraria, com-
merciale e professionale. « Di
preminente importanza fu "o-
pera di Giuffrida nella elabora-
zione del disegno di legge sulla
mazionalizzazione delle Assicura-
zioni, che diede vita al grandio-
so organismo dell’L.N.A., e nella
dinturna raccolta ed illustrazio-
ne di dati ed argomenti che do-
vevano servire a combattere vit-
toriosamente, nelle due Camere,
il lungo ostruzionismo, fomen-
tato dalla formidabile opposi-
zione delle grandi banche ed
anche di alcuni governi esteri,
le cui grandi societdi di assicu-
razione operavano in Italia ».

{ Burocrazia, aprile 1954)

— un documentato articole sui
progressi conseguiti dopo la
guerra dalle imprese assicura-
trici operanti in Italia, che no-
nostante  la  sfiducia  generatn
dall’inflazione hanno visto au-
mentare importo annue dei
premi sino ad oltrepassare la ei-
fra di cento miliardi di lire,

Dopo aver poste in luce il
diverso peso che nella rivaluta-
zione del volume dei premi han-
no avato i rami daoni, i quali
hanno superato il livello pre-
bellico, ¢ il ramo vita che pur
nella sua vigorosa ripresa ne é
ancora al disotto, 'autore passn
a considerare il posto occuputo
nel mercato italiano dai wvari
gruppi assicurativi, constatando
come il gruppo LIN.A, sia al pri-
mo posto, seguito nei secondi
posti dalle Compagnie tradizio-
nalmente pia importanti.

Sono ripertate in una appe-
sita tabella le cifre dell’incasso
premi conseguite nel ramo vita
¢ nei rami danni dai diversi
gruppi assicurativi,

(Remo Cacciafesta nel « Sole
del 17 e 19 marzo).

— tre importanti articoli sulle
assicurazioni popolari il primo
dei quali tratta delle finalita e
caratteristiche delle assicurazio-
ni popalari, che debbono avere,
u differenza delle assicurnzioni
ordinarie, un particolare requi-
sito: quello ¢« di aiutare le clas-
si popolari a sollevarsi ». facili™
tando loro lo sforzo del ri-
sparmio.

Mentre le assicurazioni ordi-
narie rappresentano ¢ una dife-
sa del proprio stato » per quel-
le categorie benestanti, con red-
diti tali che, dopo aver permes-
0 loro un tenore di vita con-
veniente concedono un margine

20

per difendersi contro ie insidie
della natura, le assicurazioni po-
polari hanno il compito, non di
difendere ma di migliorare le
condizioni di vitn di quegli stra-
ti sociali meno privilegiati, per
i quali il rizparmio costituisce
uno sforzo gravissimo, che esu-
la dalle lore normali abitudini.

La polizza di assicurazione

popolare percio, oltre all'obiet-
tivo proprio di ogni polizza di
assicurazione - I'aiuto immedia-
to in caso di disgrazia - deve
promuovere e assecondare nelle
classi sociali pin modeste ['a-
spirazione ad wn livello di vita
pit elevato, rappresentando non
solo un atte di previdenza, ma
una assistenza vera e propria
alla previdenza.
Nel secondo articolo, viene acu-
tamente puntualizzata la figura
dell’esattore, che con la sua per-
reverante coslanza costituisce
il principale richismo per Pas-
sicurato a tener fede alla volonta
di risparmio.

L'antore osserva che, mentre
nelle altre forme di assicorazio-
ne, ha un ruolo di primo piano
il produttore, che con la sua
abilita e dialettica riesce a con-
vincere anche gli womini meno
disposti ad essere previdenti,
nelle assicurazioni popolari &
I'esattore che assolve il compi-
to pii importante, contribuen-
do, si pudo dire in modo esclusi-
vo, al mantenimento in vita del-
la polizza; egli infaiti cerea in
tutti i modi di favorire la con-
servazione del contratte, sia
chiarendo le divergenze, sin per-
snadendo Passicurato a pagare.

In relazione alla figura del
I'esattore sono  esposti poi i
due pit importanti problemi
nel campo esaltivo delle assicu-
razioni popolari: il problema
del quietanziamento e il proble-
ma dei rapporti tra produzione
ed esazione,

Il terzo articolo illustra quel-
la polizza popolare dell'I.IN.A.
che ha introdotto la facolta del-
Pintermittenza del pagamento
del premio, dopo il prime quin-
quennio di assicurazione,

Questo tipo di polizza popo-
lare, che concede all'assicurato
la facolta di inmterrompere in
caso di impossibilta, il paga-
mento dei premi, temporanea-
mente o definitivamente, sem-
pre permanendo la validita del-
la polizza e senza obblige di
versamento immediato degli ar-
retrati al momento della ripresa
del pagamento dei premi, ha
veramente la funzione di «as-
sistenza al risparmio 3 tanto ne-
cessaria alle classi sociali meno
abbienti, per le guali, come &
stato - illustrate nel primo arti-
colo, la polizza di assicurazione
rappresenta un tentative di pro-
gresso sociale e di evasione al
proprio stato.

Inoltre il sistema della « inter-
mittenza » a differenza del si-
stema  della ¢ postergazione »
della scadenza applicato da al-
cune Compagnie (con tale ulti-
mo sistema la polizza viene riat-
tivata spostando le date dei pa-
gaomenti di un numero di mesi
eguale a quello di sospensione
dei pagamenti stessi) presenta
il vantaggio che, in qualsinsi
momento, senza richiesta di in-
leressi, senza cambiamenti di
polizza, I'esaltore pud riscuote-
re i premi dell’assicurnto mo-
roso, dopo i primi cinque anni
di assicurazione.

Questo tipo di polizza, creato
dall'LLN.A. per le classi meno
abbienti, ruppresenta il pin va-
lido superamento di quegli o-
stacoli che si possono cosi fre-
quentemente frapporre all’attua-
zione dei benefici del risparmio
assicurative nelle categorie la-
voratriei pin wmili.

(Rodolfo Masciotti in « Sicur-
ta 3, Gennnio - Febbraio e Mar-
20 1954).

U invitiamo a As'ggere

— il fascicolo n. 6 della Rivi-
sta & Assicurazioni », conlenen-
le i seguenti articoli: Sergio
FERRARINI, La stima del va-
lore di assicurazione con parti-
colure riguardo alle assicurazioni
marittime; Antigono DONATI,
Appunti sugli oneri nell’assicu-
razione; Curt ROMMEL, II
premio nell’assicurazione contro

— Avete consideralo tuttl | vontaggl che pud olirirvi un'assicurazions con-

tro gli incendi?

da «La Settimana Incoms

le ealamita noturali; L'attiviia
assicurativa  italiona, vassegna,
corredata da interessanti grafici,
del merecato assicurative italia-
no sulla base della pubblica-
zione a cura dell'Ispettorato Ge-
nerale delle Assicurazioni pri-
vate presso il Ministero Indu-
strin e Commercio relativa alle
& assicurazioni private in Italia »
1954 e sulla base dell’articolo
dedicato a tole argomento nel
n. 9 di cronache dell'T.N.A.

Seguoneo il notiziario a cura
di A. Kohler, La rassegna dei
libri e delle riviste, la Docu-
mentazione legislativa e nume-
rose séntenze commeninte.

— il libre dell Avv. Giorgio
CANNELLA, Le pensioni di
previdenza sociale nel nuove or-
dinamento. Milano Ed. Giuffré
1953, che & una esposizione
particolare della nuova legge
4-4-1952, n. 218 sul riordinamen-
to delle pensioni, dell’assicura-
zione obbligatoria per I'invali-
ditia, la vecchiaia e i superstiti.
La legge viene esaminata arti-
eolo per articolo con indagini
su ogni problems e questione,
condotte con particolare rigore
tecnico giuridice.

- il Compendio Statistico Ita-
liane 1953, a cura dell'Istituto
Centrale di Statistica, sesto vo-
lume della secondn serie, che &
una utilissimn fonte di notizie
statistiche, riceo di 1abelle, gra-
fiei, prospetti.

Il volume si apre con un ca-
pitolo introduttive ¢« Notizie sta-
tistiche riassuntive per I'anno
1952 » che pud considerarsi non
solo un commento alle tavole
riportate nel volume, ma anche
un quadro sintetico dell’anda-
mento della vita del Paess. La
prima parte riguarda il ¢ Ter-
ritorie e Climatologin 3; la se-
conda parte, relativa alle ¢ Stati-
stiche demografiche e sociali 3,
illustra con tabelle & prospetti
tutti gli aspetti del movimento
della nostra popolazione. La ter.
za parte riguarda le « Statisti-
che economiche ¢ Finonza» ed
ha in pia rispetto ai precedenti
compendi, aleuni capitoli rela-
tivi alle importozioni ed espor-
tazioni, un prospetto per i nu.
meri  indici del costo  della
vita nei vari capoluoghi di pro-
vinecia, un prespetto pec i nu-
meri indici mensili per le re-
tribuzioni in aleuni rami di at-
tivita ed un altre per i redditi
dichiarati agli effeni dell'impao-
sla complementare.

Nella quarta parte sono ripor-
tati, per alcuni principali feno-
meni, una serie di dati retro-
spettivi pin significativi dell’an-
damento dei fenomeni stessi ed
infine nella quinita parte € Con-
fronti Internazionali » sono rac.
colti numerosi dati desunti da-
gli annuari statistici e dai bol-
lettini mensili dei singoli Paesi.
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