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BOLLETTINO TECNICO E D'INFORMAZIONE E

on & ancor giunto-il momen-
to, per quanto ormail si kia vicini a tirave
. le somme del lavoro compiuto nell’anno
scorso, di mettere in cifre e in paragone la
FEBBRAIO 1954 potenzialitd della nostra Azienda. Ma non
& neppure fuort di luogo il fermarsi, sia pure
per brevi istant, a considerare quello che

b di fermo e solido e quello che di agil-

3 : mente pronto e (ELI,H';.](? contrassegna I'Tsti-

Quanto rende il risparmio assicu- tuto, nella sua struttura e nella =ua

rativo? & La propaganda delle Agen- funzionaliti., Oltretutro, fa piacere di sen-

zie Generali & La propaganda assi- tirsi quarantenni e di constatare al tempo

curativa nelle Scuole & | finanzia- stesso che ¢’& tuttora, sulla linea di una

menti ai Comuni e alle Provincie tradizione che si rinsalda, una capacita di

per edifici di pubblico interesse & rendere servizi al Paese, adeguata al tempo
Neila Direzione Generale Il Pro- in cui si vive e si vpera e pienamente rispondente alle esigenze dell’oggi.
duttore deve fare cosl & “ UQQ'I e Nella sua struttura, I'I. N, A, costituisce una felice simbiosi tra due istanze
dnm@“" ! nella stampa & Due che, nella dialettica delle istituzioni sociali, sempre si contrappongouo
nuovi lntewentl Edlhzi * .“lita de”a I'Llﬂﬂ a]l’il}lr('l. (Qucllﬂ, per intcndﬁrﬂi, per Clli IU Stt‘lt(} non pllb non essere pre-

Assitalia & Nella Fiumeter & Lettera
aperta # Nelle Agenzie Generali  La
importanza delle dichiarazioni sanita-
rie rese all'ingresso & L'aperitivo aiu-

sente nel mondo dei fatti economici, onde controllarli e dirigerli; e quella
per cui nello stesso mondo non sono da ig’uorarsi 1 rapporti retuit.‘i, per csem-
pio, fra costi e ricavi, cosi come non sono neppure da disprezzarsi quei risul-
tati di intraprendenza e di velocita che caratterizzano le Imprese private in

}-alil?agteZIonamgnta P'mies”sm”ale’ concorrenza fra di loro. Una Aszienda dello Stato, che lo Stato, con finalita
EI. RICE:;‘[CI’IE dl mercato” & Ur]a supcrim‘i di orientamento del mercato, fa aj.i,'irﬂ in questo stesso mercato ac-
polizza rivalutabile della compagnia canto ad imprese di natura privata, rappresenta davvero una sintesi equilibra-

francese “‘Le Phénix" & L'Assicurazio-

’ ikl L trice di esigenze opposte, che, collaudata da quarant’anni di esperienza, non pud
ne obbligatoria sui veicoli a motore

non lasciare adito che ad apprezzamenti positivi, Nella sua funzionalita I'LIN. A,
dimostra d'altronde la duttiliti di una formula che lo rende sempre e tuttora non
solo bene adatto, come e pil delle imprese private, a raccogliere in grande mas-
. sa il denaro del risparmio assicurative, ma alwresi a dare a questo medesimo de-
naro, con la sicurezza dell'investimento che il risparmiatore giustamente esige,
per di pitt quella destinazione sociale che & tipica ed esclusiva del nostro Isti-

R LA SORGTICR, NEERATA tuto, Funzione doppiamente rilevante, insomma, quella dell’LN.A.: sia per cio
o ORI EAASIONE: CENTRALE che riguarda gli orientamenti da imprimere nella sua qualiti di Azienda di Sta-
e EAOTEALE. DALLE B Ry maxi o] to al mercato del risparmio assicurative, sia per cid che concerne la manovra di
LE ASSICURAZIONI n:;um:.m £ FIUMETER quella massa di denaro che, nella piena fiducia del grande pubblico, I'LIN, A,
A CURA DELLA PRESIDENZA T GELLA raccoglie nell’esercizio della sua tutt'altro che protetta attiviti industriale.
TIREIGNN SRR TR B b [ una dimostrazione di grande forza, che mentre tanto pid impegna
ROMA - viaA SALLUSTIANA, B

tutti coloro che lavorano per I'LLIN.A., non pud non imporsi nella sua essenza
di elemento determinante, sul piano della ricostruzione democratica del Paese.
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Il 1° febbraio & entrato in vigore
Paccordo intervenuto recentemente
fra le maggiori aziende di credito
allo scopo di regolare la misura de-
gli interessi da corrispondere sui de-
posili: esisteva gia un veechio accor-
do al riguardo, ma esigenze tecmiche
sopravvenute in seguito ne avevano
consighato la revisione.

Il nuovo accordo, — o, come si
suol dire, il nuovo « cartello hanca-
rio » -—— in parte ha ripristinato le
condizioni del vecchio cartello, e in
parte le ha modificate, aumentando
i lassi in armonia con la nuova si-
tuazione del mercato che aveva con-
tribuito a meltere praticamente in
mora il vecchio accordo: nell’'un ca-
g0 e nell’altro, ha ridotto certi tassi
ultimamente praticati. 1 nuovi tassi
per i depositi bancari vanno, pertan-
to, da un minimo dello 0,509 per
i depositi fruttiferi in conto corrente
~—- che danno la possibilita di ritira-
re somme a vista o con preavvisi di
uno, tre, cinque giorni, a seconda
della loro entita — fino ad un mas-
simo del 49, per i depositi vincolati
a dodici mesi. D’altra parte, i Buoni
postali di nuova emissione fruttano
un interesse variabile dal 3,75% (per
i depositi di durata da 1 a 5 anni)
al 5% (per i depositi di durata da
16 a 20 anni), ed i Buoni del Tesoro
sono rimunerati con saggi che vanno
dal 2,25% {per i Buoni a uno-due
mesi) al 4% (per i Buoni a un anno).

Ora, di fronte a questo quadro
sommario delle caratteristiche che
presentano aleuni fra gli impieghi a
reddito fisso pin diffusi, non sembra
inopportuno delineare i Lratti essen-
ziali del nostre tipo di risparmio,
del risparmio assicurativo.

Si potra certo osservare che, nel-
Passicurazione la funzione di rispar-
mio a lungo termine resta in secon-
do piano rispetto alle funzioni tipi-
che dell’assicurazione stessa, che so-
no pur sempre quelle di liberare
P’assicurato da certi rischi e di prov-
vedere attraverso un meccanismo,
che proprio dell’assicurazione & stret-
tamente caratteristico, a certi biso-
gni futuri dell’assicurato medesimo
e delle persone a lui care: cosicche
non pud aversi assicurazione ove non
sia sentita l'esigenza di coprire tali
rischi e di provvedere a tali bizogni.
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Si potra ancora rilevare che il ri-
sparmio assicurativo di solito pre-
suppone. a differenza di quello ordi-
nario, la possibilita di versare perio-
dicamente, a precise scadenze, per
tempo spesso molto lungo, determi-
nate somme e di rinunciare per quel-
lo stesso tempo, alla utilizzazione
del capitale aceumulato.

E’, in effetti, ovvio che il rispar-
mio assicuralive ha caratteristiche
ben distinte da quelle proprie delle
altre forme di risparmio, e che esso
non pud realizzarsi ove manchino le
condizioni cui abbiamo testé accen-
nato: ma laddove esse esistano, pe:
cosi dire, allo stato potenziale, la di-
mostrazione, da parte di un abile
produttore, dei vantaggi, che offre il
nostro tipo di risparmio pud, non di
rado, aprire la strada verso I'assicu-
razione. Percio indichiamo qui aleu-
ni di tali vantaggi, validi in ogni
caso e nei confronti di tutti i possi-
bili assicurandi.

1°) Anzitutto, quelli che, solto un
certo profilo, sono oneri piuttosto
l"_':l'ﬂ‘-’os] pel‘ ].Tussicurﬂtn, (!]l.(]'l", l‘iml'JE'
gno a versare regolarmente delle
somme e la necessita di rinunciare
per un lungo tempo ad utilizzarle al-
trimenti, si convertono in realta ben
spesso, per 'assicurato medesinio, in
seri grandi vantaggi. L’assicurazione
da luogo infatti ad una specie di ri-
sparmio quasi obbligatorio e limita
automaticamente le spese non neces-
sarie ed & certo che —— soprattutto
in un popolo che come il nostro, non
& fornito nella sua generalita e pure
nei suoi ceti meno disagiati, di lar-
ghi mezzi, e, d’altra parte, non anno-
vera tra le sue gualita pin spiccate
e pitt diffuse nna rigida sistematicita
di comportamento — quesla semi-
coazione non puo non esplicare ef-
fetti particolarmente benefici.

Se poi si aggiunge che la ormai
larghissima diffusione delle provvi-
denze obbligatorie, o comunque col-
lettive, di assistenza e di quiescenza,
seppure cosi spesso insufficienti, ten-
de indubbiamente ad attenuare, di
fronte ai sempre pin numerosi desi-
deri ed esigenze che il progresso ec-
cita e crea, la coscienza della neces
sita del risparmio, e che la propen-
sione per i divertimenti, le scommes-

se e i consumi volultuari non accen-

na a diminuire, si intende ancor me-

glio l'opportunita di attnare il ri-

sparmio mediante quella tipica for-

ma d’impegno a lunga scadenza che
I"assicurazione.

2°) Essendo i premi calcolati sulla
hase finanziaria del 49 'assicurazio-
ne, considerata come operazione di
risparmio, costituisce un investimen-
to che garantisce per tutta ln sua du-
rata un tasso fisso d’interesse, infe-
riore soltanto a quello necordato at-
tualmente sui Buoni postali a pin
lunge scadenza. 11 mercato finanzia-
rio & influenzato da numerosissimi
fattori, e percio & naturale che i las-
si sui depositi e sui Buoni vadane
soggetti a non infrequenti variazio-
ni, come, del resto, conferma, quan-
to &i & detto da principio: pertanto
la considerazione che il denaro ver-
sato per i premi di assicurazione
frutta un buon interesse, invariabile
per tutta la durata del contratto, do-
vrebbe vieppin invogliare il pubbli-
co a compiere un alte di previdenza
che il senso di responsabilita e 1a-
more per i propri cari consiglia e
gpesso dovrebbe imporre.

3%) Tuttaltro che disprezzabili so-
no i vantaggi fiscali di cui gode il ri-
sparmio assicurativo. Basta leggere la
scheda per la dichiarazione unica dei
redditi per constatare che i premi di
assicurazione vita sono esplicitamen-
te ammessi in detrazione agli effetti
dell'imposta  complementare: eosi
I'assicurato sulla vita non soltanto
non paga 'imposta sul denaro inve-
slito in assicurazioni, ma inoltre pa-
ga sul residuo suo reddito una ali-
quota inferiore a quella cui sarebbe
tenuto se nel suo imponihile venisse
computata anche la parte di reddito
che egli ha impiegato in premi. Ac-
cenniamo soltanto ai rilevdnti, ben
noti vantaggi fiscali, di cui godono
i beneficiari di polizze, agl effetti
dell'imposta di successione, nonche
alle esenzioni e riduzioni che la leg-
ge prevede a favore delle assicura-
gioni vita stipulate a certi scopi e da
certe categorie di persone.

Questi molivi concorrono a spin-
gere verso l'assicurazione chi sia sol-
lecito del bene proprio e dei propri
cari: ma essi restano fredda astra-
zione finché un accorto e appassio-
nato produttore, forte della cono-
scenza del suo lavoro, della sua espe-
rienza, della sua naturale attitudine
psicologica, della sua intima convin-
zione di fare opera socialmente pre-
ziosa, non li vivifichi con le sue pa-
role e con tutta la sua alacre intelli-
gente attivita.
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la propaganda delle Agenzie General

CUNEO

Una rinomata manifesta-
zione con tipiche carafte-
ristiche di traffico e di
scambi, ¢ la antichissima
« Fiera del Cappone », che
si tiene annualmente a Mo-
rozzo, in provincia di Cu-
neo, Ad esse partecipano
negozianti ¢ comMmMerciaiii
di varie provincie dell lia-
lia  settentrionale,  oltre,
naturalmente, i pitc quotati
allevatori di bestiame del-
la provincia.

L'Agenzia  Generale i
Cuneo dell LN.A. ho sapn-
to affiancare con sensibili-
ta le manifesiazioni con-
alin 1953
della Fiera, inserendo eosi

s se edizione

la  presenza  assicurativa
nelle stesse attivita ocono-
territorio i
competenzg, Ci ¢ gradito

miche  del

informare che la parteci-
pazione della nostra Agean-
sia @ stata rese nola o tutki
gli invitati con un foglio
diramato dal Comitato pro-
maotaore della Fiera.

In occasione dellu Fiera,
¢ indetto a Morozzo un
Raduno di Pittori ai quali
viene destinato un appaosi-
le eoncorso, nello svolgi.
mento del quale la nostra
Agenzia ha pure provveda-

to ad essore presente,

Assar epportunamente la
Agrnzia Generale di Cu.
nea fia tento presente, sia
nellambiente seolastico ¢he
in. mezzo al pubblico in ze-
nerale, il nome dell’I.N. 4.
e la utilita delle sue presta-
stoni nellimminenza delle
recenti  feste, ricordando
nelle  pagine  dei
della provincia,

giornali
che lg gen-
tile consuetudine del dono
¢ soddisfatta  sopratturro
con qualcosa di veramente
utile e non precario, come

¢ appunto la tuwtele assicn-
rativa offerta ad ognuno
dal nostro Istituio,

TOLMEZZO
L’ Agenzia Generale INA

di Tolmezzo sul numero
unico ¢« Alpe Carnica » de-
dicato alle vita ed ai pro-
blemi della regione ha fai-
to st che avesse pubblica-
zione una chiara e convin-
cente illustrazione dei van-
taggi che riserva al rispar-
miatore, che voglin effet-
tuare  ponderati  investi-
menti di denaro, la Societa
collegate  «Pracvidentios,
con le recenti forme di ca-
pitalizzazione poste o di-

sposizione del pubblico,

BOLZANO

Sui giornali locali ¢« Alto
Adige » e ¢« Adige » I'Agen-
zia Generale di Bolzano ha
reso noto il materiale i
omaggio e di propagandu
realizzato dal Gruppo INA
in occasione delle Feste, il-
lustrandone Cutilita e le
artistiche caralteristiche di-
rette a soddisfare le esigen-

ze del pubblico.

RAGUSA

A Rﬂ.gﬂ.‘\iﬂ. f’ffgmu(’ Gene-
rale dott. Battaglia ha in-
vilato nella sede dell’ Agen-
zie i giornalisti della citté
con i quali, dopo averli
onorati di opportuni omag-
&, si @ intrattenuto sul
problema dell’edificazione
di un palazzo dell’I.N.A. «
Ragusa, nel quale colloca-
re anche la sede agenziale,
e sulle difficolta che local-
mente vi si oppongono.

La riunione ha avuto lo
intelligente carattere di sal-

dare naturalmente tra loro

gli interessi economici ed
estetici della citta e quelli
dello sviluppo della prezio-
sa opera di previdenza

svolta dall’ Istituto.

RAVENNA

Il 6 gennaio u. s. si ¢
svolto @ Ravenna un radu-
no degli iscritti al CRAL
Postelegrafonici con distri-
buzione gratuita di giocat-
toli ai figh degli iseriti,
La cerimonia, alle quale
hanno presenziato i diri-
genti degli uffici postali e
telegrafici della citta, con-
h'mpfm;ﬂ anche uno spetta-
colo cinematografico offer-
to  dall’ Agenzia  Generale
di Ravenna. Il Capo delly
Organizzazione  Speciale
per le Assicurazioni Popo-
lari, Cav. Renato Rossi, era
presente sia quale rappre-
sentante dellINA che qua-
le tecnico operatore: sono
stati protettati il documen-
tario « Le Api e FINA 3 ed
una serie di cartoni animati
di Walt Disney. La proiezio-
ne ha sollevato grande en-
tusiasmo fra tutti gli spetia-
tori, grandi e piccoli. Inol-
tre, nei pacchi contenenti
t doni della Befana sono
stati inseriti i quaderni sco-
lastici editi dall'I.N.A,

. 4
Il pubblico segue.lo

‘speilacolo clnematografice.

|

LE ASSICYRAZIONI IDITALIA

L'Agenzic Generale di HRavenna
annuncia le [acilitazioni concor-
date con la CIT. per gli sposi.

Il Cav. Rosal
alla macchinag di proiazione.




LEGNANO

L’Agenzia Generale di
Legnano ha con cura pre-
disposto varie forme d'in-
tervento per far conoscere
il nome dellI.N.A. e del-
I'Assitalia e le loro utili

prestazioni a favore del

pubblico.

In un numero speciale
pubblicato dall Istituto tec-
nico statale ¢ Carlo Dal-

UAequa » per. celebrare il

Scpra e sotto: Lo Stadio di Legnano con i

30° anno di vita dell'lsti-
tuto, ha fatto inserire una
pagina pubblicitaria che ri-
chiama, con brevi ma effi-
caci considerazioni, I atten-
zione dei lettort sui vantag-
gi offerti dallI.N.A. e dal-
I Assitalia.

Lattivita dell'I.N.A.
della sua collegata é anche
richiamata con grande evi-
denza mediante cartelloni
fatti innalzare sugli spalti
dello Stadio di Legnano. Il
sistema adoperato dall’A-

e

del gruppe LN.A.
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Il richiame agli automobilisti per l'assleurazione
contro i rischi della circolazione stradale.

genzia ¢ visibile nelle tre
foto riprodotte.

Anche con un libretto di
ribassi Uinteresse dei clien-
ti ¢ indirizzato verso I'lsti-
tuto, in quanto I Agenzia
ha appunto concordato con
varie ditte cittadine sconti
speciali da praticare agli
ussicurati dellI.N.A

Interessante inoltre Finse-
rimento pubblicitario, con
una pagina nelle quale so-
no anche indicate le Agen-
zie principali e locali, nel-
la bella guida della citta
di Legnano e del suo terri-
torio, edita dall’ Agenzia
giornalistica Gianni Milaz-
zo. Il richiamo del Gruppo
INA & senz’altro efficace in

VRA\Q,\SL\‘\S VIALIA

INCENDIO-INFORTUNI-GRANDINE-T RASPGR"H
FURTI-RESPONSABILITA CIVILE AUTOVEICOL i

una Guida di tale tipo, nel-
la quale sono fornite esau-
rienti indicazioni su tutte
le categorie, le attivita, le
iniziative della zona, per
cui ogni interesse e curio-

sitd vi sono bastantemente

soddisfatti.

TRENTO

I’ Agenzia di

Trento ha inteso valoriz-

Generale

zare il materiale illustrati-
vo della ¢ polizza successo-
ria » creata dallI.N.A., rac-
cogliendolo in una utile ¢
pratica custodia da inviare
ai notai, la cui conoscenza
della speciale forma assicu-
rativa per i bisogni e i pro-.
blemi della loro clientela
¢ di evidente importanza,

LATINA

Nel fascicolo « Latina
agricola», a cura dell'lIspet-
torato  provinciale della
Agricoltura, I'Agenzia Ge-
nerale di Latina ha fatto
inserire una breve ma chia-
ra illustrazione dei benefi-
ci che possono ricavarsi
dalle polizza successoria
per la sicura trasmissione
dei beni. In particolare si
accenna al contributo che
pué dare la predetta poliz-
za per evitare lo smembra-
mento ed il deperimento
culturale dei fondi agrico-
li, dopo il decesso del pro-
prietario.



la propaganda assicurativa nelle scuole

Recenti iniziative realizzate dalle Agenzie Generali

di

UN

Roma,

Brescia,

PIEGHEYVOLE

DELL’AGENZIA GENERALE DI ROMA

L'invito al risparmio che
diviene subito operativo in
difesa delle necessita fa-
miliari in qualsiasi sfavo-
revole eventualita che pos-
sa colpire la persona e la
attivitac del padre di fami-
glin, ¢ rivolto agli studenti
dall’ Agenzia  Generale  di
Roma mediante un intelli-
gente adeplionts che sa toc-
care  sugacemente tutti i
tasti, dal riflessive ol ri-
creativo, che possono favo-
rire il risparmio. Lo stu-
dente vi ¢ incitato mediante
suggerimenti alle riflessio-
ne e a piccole rinunzie, il
padre  con  opportuni  ri-
chiami alla propria respon-
sabilita,

Riproduciamo qui sotto
nna  facciata del pieghe-

vole, in cui il ragiona-
mento sulla sicurezza avve-
nire & compendiafo in sin-
tetiche considerazioni e

raffigurazioni,

PREMIAZIONE
SCOLASTICA
A CERRO MAGGIORE

Il giorno 21 gennaio c.a.
sono convennti nell’ Aulu
Magna dell Istituto «Maria
Bernocchi » di Cerro Mag-
giore I'Agente Generale di
Legnano Sig. Bonzi per
PLN.A., aleuni Insegnanti
e molte Famiglie di alunni

La Madre Superiora, di-
rettrice  dell'Istituto  Ber-
nocchi, ha porto il benve-
nuto. Si ¢ poi proceduto al-
la premiazione degli alun-

SIGNOR Papee,

legga attentamente
quello che ¢ scritto
qui, € Sappia the...,

= ;_

Legnano,

Vigevano

La Spezia,

-

Piazza Vittoria, 11

BRESCIA -

i

lori del Risparmio e della
Previdenza in funzione e-
ducativa.

N

ni che hanno svolto i mi-
gliori  componimenti  sul
Risparmio assicurativo del-

w0 conlratlio
di asicurano-
ne sulla witn
3 lavore dei
2 Vet ligh, Vi
oliranca nol wmpe dalle incagnile del luturo,

Approfittate della .nosira propagan-
da scolasiica. compirets un seggio alle di
previdenza, ponele lar lelice 1 Vestio ligholo
dandogli la probobilite di venire in ponEito
dello macchina lotogralica che FAgonsia
Generale dell lisnito Masionale delle Asicy.
fatlomt wareggera o luth gh olunm della
Seuola lrequeniata da Vostro lighs che, lramite
1 Profn gantor. ovionno solioscnilo unoy
pelizza di sssciironiene sulla wila,

-0

‘GENITOR,
SPIANATE LA STRADA
A YOSTRO FIGLIO

.

'l
N

¥

I'LN.A,

Ha parlato  successiva-
mente PAgente Generale
d£ Lﬁg!tﬂﬂﬂ’ (‘.'Sﬂ!'.ﬂ."dﬂ i =

UN

La eerimonia si & con-
clusa con canti corali da
parte dei numerosi alunni
convenuti,

PIEGHEY O LE

DELL’AGENZIA GENERALE DI BRESCIA

Piane considerazioni so-
no pure contenute nel ede-
pliant » preparato per la
propaganda scolastica dalla
Agenzia Generale di Bre-
scia. Tra le considerazioni,
assai indovinate sono quel-
le che ricordano che Pamo-
re al risparmio ed alla pre-
videnza si alimenta ¢ man-
tiene con la pratica costan-
te di esso e quelle che in-

dicano i troppo spesso’ tra-
scurati piccoli accorgimen-
ti con cui pud essere ac-
cantonata la modesta quota
richiesta per Uadempimen-
to dellatto assicurativo '
attraverso le Assicurazioni
Popolari  scolastiche. Lo .
obiettivo a cui mirare sin
da piccoli ¢ mostrato sulla
copertina del pieghevole
con il disegno che sopra -
riproduciamo.



Parla il Provveditore agli Studi di La Spezia.

LA MEDAGLIA D'ORO AL PROVVEDITORE

AGLI STUDI

Il 4 febbraio c. ., pres
so P'Agenzia Generale di
La Spezia, il Titolare del
Compartimento delle  Li-
guria, Ispettore Superiore
Ing. Filiberto Rocea, ha
consegnato, a nome della
Direzione Generale del-
PLN.A., la medaglia d'oro
al Provveditore agli Studi
della Provincia, Prof. Ma-
rio Mucecini, in riconosci-
mento dell opera svolta per
favorire lo sviluppo della
idea assicurativa nell’ambi-
to delle Secuola.

D

LA SPEZIA

La cerimonia, svoltasi in
forma semplice ed intima,
ha wvisto riuniti, intorno
al festeggiato, gli Ispettori
del Compartimento, I' Agen-
te Generale ed un folto
gruppo di  colleboratori,
particolarmente addetti al-
la raccolta della produzio-
ne nelle scuole, lavoro che
merce  la  collaborazione
cordiale e fattiva del Prof.
Muccini, presenta possibi-
lita di ampio sviluppo.

It Comm. Tartarini, A-
gente Generale di La Spe-

zia, ha fatto gli onori di cu-
se con squisita signorilita
ed ha rivolto al festeggiato
(.'”l'!f‘sf‘- IJELJ'UIE dl’: bl"h‘,uf'.ﬂu-
to e di ringraziamento per
la collaborazione che egli
riserva allattivita
rativa dell’ [LN. A,
Ha seguito I'Ispettore Su-
periore Ing. Rocea, il qua-
le — dopo aver ricordato
la collaborazione che lu
Seuola dé all'l.N.A. fin del
lontano 1918, collaborazio-
ne che si & perfezionata e
coordinata nel tempo — ha
prntualizzato Paffinita di
intentt che, nel settore del

assicn-

risparmio, recumunano la
Secuole e VILN.A., luna in-
stillando nei giovani i prin-
cipi del risparmio, lUaltro
sviluppando ed applicando
tali principi, attraverso una
accorta propaganda ed un
minuzioso lavoro di pene-
trazione assicuralivi,

L'Ing, Rocca ha, quindi,
consegnato  la  medaglia
al  Prof. Muccini,
dando lettura della lette-

ra con la quale il Sig. Di-

d'oro

rettore Generale Fha ae-
compaghata ¢
do, anche a nome dell’ Am-
ministrazione, il Prof. Muc-

cini e tutte le autorita sco-

ringrazian-

Un gruppo di intervenuti alla cerimonia de La Spezia,

lastiche della Provincia per
la fattiva e cordiale opera
di affiancamento all’attivi-
ta produttiva agenziale, nel
settore dellu Scuola.

Hu, infine, preso la paro-
la il Provveditore, il quale
ha espresso la propria com-
mossa soddisfazione per il
simbolico omaggio ricevu-
to, dicendosi lie'o di dare
allattivita  dell’ Agenzia
Generale il pit cordiale af-
[tancamento, sia  perché
egli stesso & un convinto
assertore dei prineipi del
risparmio assicurativo, s’a
per i vincoli di amicizia ¢
di stima che lo legano allo
Agente Generale Rag. Tar-
tarini,

Il Prof. Muceini ha pre-
gato Ulng. Roecca di ren-
dersi interprete presso la
Direzione Generale, dei
suoi sentimenti di viva gra-
titudine per lambita di-
stinzione conferitagli, con-
fermando la propria velon-
te di colluborare piena-
mente con il nostro Ente,

CERINONIA SCOLASTICA
A TROMELLO

Presso le scuole elemen-
tari di Tromello si & svolta
la cerimonia per In distri-
buzione premi  agli
alunni che si sono distinti
nello  svolgimento di un
tema sul Risparmio assicu-
rativo e sulla Previdenza,

La distribuzione é statu
effettuata dall’ Agente Geo-
nerale Signor Maderno, al-
del

Direttrice

dei

Sinduen
delle

la  presenza
e della
Scuole,

I’Agente  Generale Si-
gnor Maderno si é vivamen-
te compiaciuto per gli ot-
timi risultati del concorso
ed ha rivolto parole di vi-
vo elogio agli insegnanti
che collaborato
con fervore ed intelligenza
alliniziativa dell’I.N.A.

La Direttrice delle Seuo-

avevino

le ha ringraziato U Agente
Generale ed i suoi collabo-
ratori per i premi distri-
buiti agli alunni vincitori,
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| FINANZIAMENTI Al COMUNI E ALLE PROVINCIE
PER EDIFICI DI PUBBLICO INTERESSE

E’ opportuno complclaru il c[mu]l'u
/

. * L] ™
dei finanziamenti concessi dall’LN.A.

nel
cali per opere pubbliche di vitale in-

dopoguerra a favore di enti lo-

teresse per le popolazioni, attraverso
la concessione di mutui e lo sconto
Ji annualith liquidate dallo Stato in
pagamento differito di dette opere.
Nel precedente numero delle mno-
stre ¢«Cronache» abbiamo citato bre-
vemente i finanziamenti concessi per
oltre 6 miliardi per edifici di pub-
blico interesse, a tali finanziamenti
vanno aggiunti quelli per circa lire
2,7 miliardi concernenti la costruzio-
ne e la riparazione di acquedotti, fo-

gnalure, parchi pubblici, cantieri

scuola, mercali, mattatoi, lavatoi e
fontanili, servizi igienici vari, campi

I|[||]])li(_"l|, {:i]:lilﬂl‘i, il]l-!liil.lﬂ.[ telefo-
nici, etc.

Alle somme destinate dall’'LLN.A,
nel dopoguerra a finanziamenti a fa-
vore di Comuni e di Provincie, per
opere pubbliche, ammontanti com-
plessivamente, al 31 dicembre 1953,
ad oltre L. 8,7 miliardi, vanno aggiun-
ti L. 3,7 miliardi, destinati dall’Isti-
tuto, per le stesse [inalita, nei primi
mesi del corrente esercizio, raggiun-
gendosi cosi nna somma totale di ol-
tre 12 miliardi di live,

Nei prossimi numeri accenneremo
ai finanziamenti destinati ad impor-
tanti opere stradali, portuali e di si-
stemazione fluviale, di honifica, idro-
elettriche ete., nonché ad agevola-

re imprese di cavattere industriale.

sportivi, impianti di illwminazione

Innumerevoli sono, in tutta Italia,
gli edifici popolari costruiti con i fi-
nanzigmenti concessi dallI.N.A, «

Provineie, Comuni, Istituti Case Po-
polari ed altri Enti che hanno tra i
loro scopi quello di procurare un al-
loggio ai senza tetto ed ai meno ab-
blenti, nel quadro delle provvidenze
programimate dal governo ed appro-
vate dal Parlamento.

IN ALTO:

LO STATO DE! LAVORI DELLA FOGMNA-
TURA DI CASTELFORTE

GLI EDIFICI PER | SENZA TETTO DI
BUSTO ARSIZIO

A SINISTRA

IL. VIALE INTERNO DEL LOTTO DI EDIFICI
DI BUSTO ARSIZIO

SOTTO:

LE CASE PER | SENZA TETTO DI MILANO




NELLA DIREZIONE GENERALE
ORDINI DI SERVIZIO

Sono slati diramati, tra gli altrl, | seguenti
ordini di Servizio:
— n, 1003 del 5-2.54. riguardante il trasferi-
mento del Reparte Coassicurazioni dal Ser-
vizio Collettive al Servizic Ragioneria con ef-
felto 8.2.1954;
— n. 1004 dell'd-2-54. con il quale viens co-
municato che, giusta delibera del Consiglio
di Amministrazione in dala 21.1.1954, il lasso
di inleresse del 5,25% per mutui relativi al-
V'acquistc di alloggi da parle del personale
resla invariato per l'anno corrente;

n. 1006 del 22-2.54, il quale rende nolo
che, per elfeltc della legge 27-12-53 n. 938,
le aliquote delle irattenute per R. M. e 1. C,,
da effelluarsi sulle competenze speitanti al
perscnale per il pericdoc compreso tra |l
1.1.1954 e il 30.6.1955, sono cosi modificale:

R. M. su importi compresi tra L. 20.000 &
L. B0.000 da 4.20% a 4,40%.

R. M. su importi eccedenti le L. 80.000 da
8.40% a 880%.

I. C. su importi mensilli eccedenti le lire
40.000 da 1,575% a 1,65%.

Por le somme corrisposta a tilelo di diaria
la nuova aliquota comprensiva di R. M. e
I. C. & del 4,18%.

CIRCOLARI

Sono slate diramate le sequenli Circolari:

— n. 1208 del 25-2-54, che integra le norme
impartite con la Circolare n. 1203 de)
31-12-53 per la stipulazione delle polizze
fidejussorie.

— n. 1209 del 1-3-34, che comunica provve-
dimenti per le assicurazioni collettive.

— n. 1210 e 1211 del 2-3 marzo 1954, riguar.
danti listituzione del brevette di Istruttore
per gli iscritti ol libro d'Onore che si de
dicano ailivamente alla formazione di nuo-
vi elementi di produzions

“Oggi e domani,,
nella Stampa

La elegante Agenda curata questo
anno dallILN.A. per la donna ed in-
titolata « Oggi e Domani » ha riscos-
so molto consenso nella stampa, che
ne ha parlato con simpatia illustran-
dola al pubblico con note e recensio-
ni che ne hanno lumeggiato i carat-
teri che sono stati considerati assai
appropriati per le esigenze del gen-
tile pubblico a cui I' Agenda é desti-
Tt

Hanno infatti parlato della specia-
le pubblicazione i seguenti giornali
e periodici: Il Popolo, Il Momento,
Il Giornale d'Italia, Il Corriere Lom-
burdo, La Nazione, La Gazzetta del-
UEmilia, La Voce Adriatica, La Gaz-
zetta del Mezzogiorno, Roma, [l
Corriere della Sicilia, Il Sole, I'Eco
di Bergamo, Il Corriere dell'Isola, La
Giustizia, Il Mezzogiorno, La Nuo-
va Sardegna, La Patria, La Sicilia, 11
Giornale dellIsola, I’ Adige, La Gaz-
zetta del Veneto, La Gazzetta Pada-
na, La Provincia Pavese, Attuale, La
Scena Illustrata, La Civilta Cattoli-

ca, I Diritti delle Senola, Realta, Ri-.

nascita, La Liberta, I’ Avvisatore Ma-
rittimo, Alba, La Prealpina, Eva, Bel

8

.

gni produllcre di assicura-

zioni sulla vita, se vuole
riuscire, deve avere di mi-
ra sollanto l'interesse dello
assicurande. Le offerle de-
vono essere falte solianlo o
coloro che abbiano un elfet-
tivo bisogno di assicurazio-
ne e che dispongano dei
mezzi necessari al paga-
mento dil un premio corri-
spondente ad un capitale
ragionevole, lenula presen
te la situazione personale
del fuluro assicurato.

D'altre canto & necessaria
che il contratto proposto ri-
sponda alle esigenze dello
assicuralo ‘e lo aiuti a su-
perare le difficoltd finanzia-
rig in cul poltrd imbattersi,
tenulo anche conto delle al-
fre garanzie di cul egli di-
spone.

Qualcuno penserd senza
dubbio che un siffalle pro-
gramma ¢ di difficile realiz-
zazione. Per attuarle alla
lettera & necessario conosce-
re l'eta del coniuge, l'etd e
il sesso dei figli, le garan-
zie di qualsiasi genere di
cui & fornilo l'assicurando,
i premi di altre assicurazio-
ni che egli paga, 'ammon-
lare del suo reddiloc e dolle
sue riserve, le possibilitds di
carriera @ di gumento del
suol mezzi in avvenire; &
necessario anche sapere se
Vassicurando & titolare di u-
na pensione di vecchigia e
in quale ela polrd goderne.
Se abita in una casa di sua
proprield, occorre sapere se
la casa & ipotecala e per
quale importo; cccorre, in-
fine, conoscere i suoi pro-
getli per l'avvenire, quelli
di sua moglie, dei suoi fi-
agli, ecc.

Se fosse possibile procu-
rarsi  queste informaziont,
non sarebbe certamente dif-
ficile preseniare una propo-
sta tale da soddisiare com-
pletamente il cliente. Se poi
fosse possibile procurarsele
attraverso domande rivolte
direttamente al cliente, sa-
rebbe lante meglio, e non
sarebbe diificile concludere
aflari.

Ma in pralica cid non si
verifica mai. Resla inteso
che il produttore deve cer-
care di informarsi il meglic
possibile se vuole realmen-
le rendere un servigio al
cliente, & che se eqli riesce

~

Il produtiore deve fare cosi

a rendere buoni servigi ve-
drad prosperare i propri af-
fari. Tutto dipende, in defi-
nitiva, dal suoc modo di
agire,

In prime luogo, il predul-
tore wvita deve essere sin-
cero. Egli dove servire la
collettivitd allo slesso medo
del medico o dell'avvocals,
deve essere intimamente
convinle che fa una buona
azione - quando consegna
una polizza, e soprattullo
deve avere fede nella pro-
pria professione, fede nella
assicurazione sulla vita e la
massima fiducia nella com-
pagnia che rappresenta,
Egli deve essere perfelta
menle convinle, in coscien.
za, che la sua proposta & la
pit idonea al caso parli-
colare.

Fornito di lutte le infor-
mazioni necessarie, il pro-
dullore non avrd nessunc
difficolta a far accetiare la
proposta e concludere |'af-
fare che & sicure di condur-
re in porto. Eqli deve vivere
e far vivere la propria fa-
miglia; & quindi neceasaria
concludere un buon velume
di allari, ¢ a tal fine non
sard inutile far tesero di cid
che scrivonc e dicono colo-
ro che sono riusciti a con-
sequire grandi successi ne-
gli affari. Ma — insistiamo
su cio — che il produtiore
sia ben convinte che i suai
interessi saranno fanlo me
giic servill quante pli egli
prenderd a cuore gli inte-
ressi del propri clienti.
Quando egli si lrova alla
presenza di un uomo che
vive del propric lavoro, si
immagini le angustie cho
turberanno 'esistenza della
vedova e dei fomigliari se
questo uomo morird senza
aver compiuto un aito di
previdenza a loro favere, e
cid a prescindere dal fatio
che lo stesso uomo polrd
trovarsi in una triste situg-
zione se, godendo di una
modesta pensione, non avrd
coslituito alcuna riserva per
il giomo in cui non poftra
pin lavorare;

Per quanto riguarda il si-
stema efficace per oltenere
le migliori informazioni sul-
l'assicurande e sulle sue

condizionl, & da segnalare
quello indicato nel « Corso
di formazione degli assi-
curatori  vita americani ..
Quesloe Corse non @ dedica-
lo ai principionii, ma ai
produttori che durante l'an-
no precedente abblano con-
cluso cffari per almenc un
milione di dollari, nonché
a qualche produtlore che
non abbia raggiunte quesia
clira, ma abbla superato
500.000 dollari.

Al frequeniatori del Cor-
80 #i insegna che la prima
cosa da fare & aiulare il
clienie a rendersi conto del
suo problema personale, del-
la sua situazione reale. Ma
gli istruttori hanno consta-
tato che quesli insegnamen-
i wvengono assimilai con
difficoltét da parte di aleuni
produitori. E allora si pone
a questi ullimi la seguenle
domanda:

« Egreglo Signore, se Lei
fosse sicuro di gquadagnare
cidé che guadagne oggi per
tulto il resto della vila, an-
che se dovesse vivere cen.
t‘onni, & se pensasse di po-
ler_mantenere la sua fami-
glia anche per quarant'anni
dopo la Sua morle, sarabhe
cio malgrado sollevale da
qualsiosl preoccupazione hi-
nanziaria net confronli del-
l'avvenire? s, La risposta
non pud che essare dubita-
liva.

« E allora — si continua
— cerchiomo di risolvere
questo problema nel modo
pit semplice. Non & ulile
prendere in considerazione
l'eventuale sostituziens delle
Sue alluali risorse, in tullo
o in parte? s,

Con questo sistema si
spinge l'inlerrogate a con-
siderare futte le circostan-
ze che possono presentarsi
nella vita. E quando l'assi-
curando vieme interrogalo
in questo modo, egli senle
che il produttore ha wvera-
mente intenzione di render-
gli un servigio, di aiularla il
pit possiblle, In definitiva,
egli sard contente di trova-
re qualcuno che discula con
lui serencmente e lo melta
sulla buona strada.

(The Review)

-

Mondo, Il Lavzro Nuovo, Il Giornale
del Cominercio,

Ne hanno inoltre fatto citazione
diversi altri, tra cui la Gazzetta dello
Sport e Libri e Riviste,

L’articolo che vi ha dedicato sui
giornali un noto giornalista & stato
gia da noi riportato sul n. 8 di «Cro-
nache ». Tali echi sulla stampa della
Agenda dedicata alla donna, insieme
alla grande richiesta che dell’ Agenda
stessa € stata fotta dai nostri Colla-

boratori per venire incontro al pub-
blico che desiderava riceverla, ci cer-
tificano del gradimento con cui essa
e stata accolta in occasione del perio-
do festivo., Ci & veramente gradito
prendere atto di cio e sinmo certi che
la strada felicemente battuta dai no-
stri organi di propaganda sara da es-
si continuate con non minore impe-
gno per ulteriori realizzazioni di pa-
ri successo e di altrettanto huon
gusto.



Aitivita adilizia

BOLOGNA

La Piazza
Calderini &
una delle
zone iU
calme €
raccolte del vivo centro
cittadino di Bologna.

La parte anteriore dello
edificio, quella prospicien-
te la Piazza, danneggiata
dagli eventi bellici, si tro-
vava in stato fatiscente e
di completo abbandono e
non era possibile pensare
a rimetterla nello state
quo ante.

Unica soluzione appari-
va quindi la demolizione
parziale dell'immobile e la
ricostruzione.

Le opere relative sono
state appaltate alla fine
dell'omno scorso e gia so-
no stati ultimati i lavori di
demolizione.

Il nuovo edificio proget-
tato dall' Ing. Giovanni
Farmeschi coprira mqg. 630
circa ed avrd una cubatu-
ra di circa me. 12.000; &
destinato a negozi per il
piano terra, ad abitazioni
ed uffici nei piani superio-
ri. Attrezzato con senso di
signorilita all’interno e per
l'esterno avrda un’archilet-
tura moderna con richiami
alle wvecchie costruzioni
del caratteristico ambiente
in cul sorgerd.

FROSINONE

Abbiamo dato inizio in
questi giorni alla nuova
costruziocne di Frosinone.

Essa sorge nella zona
pit bella della citta su Via

Marco Minghetti, quartie-

re allo, a carattere com-
merciale e panoramico.
Copre un'area di 420
mq. circa ed avrd una cu-
batura di 11.000 me. circa.
Al piano terra verranno

Il pregetia dell‘edificio di Frosinone.

16 nuovi interventi- edilia

ricavall dei negozi ed una
terrazza belvedere, verso
la vallata, aperta al pub-
blico.

Ai piani superiori ed in-
feriori rispetio alla quota
stradale, olire alla Sede
per | Agenzic Generale
dell'INA a Frosinone, ver-
ranno ricavati 22 apparta-

menti ad uso di civile abi-
tazione ed uffici.

Il progetto & stato realiz-
zato dalla D.T.I. ed avra
una architettura sobria che
bene si armonizza con le
caratteristiche ambientali
del centro urbano e con
rifiniture interne intonate
al consueto decoro degli
immobili dell'T.N.A.

et FE A i e
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11 palazzo dell'LN.A. a Foligno.

CEOGI DELCLAA A FOUCAD

Nel centro commercia-
le di Foligno e pin pre-
cisamente al Largo Car-
ducci in uno dei quattro
cantoni dell'incrocio tra
le Vie Mazzini e Cavour,
sorge il nuwove edificio
inaugurato nel 1953.

Copre un’area di mq.
108 ed ha un volume di
me. 2,100 circa.

Al piano terra sono

ricavati tre negozi, al
piano primo é sistemata
' Agenzia Generale del-
ULN.A., mentre i rima-
nenti tre piani superiori
sono destinati ad uso uf-
[ici.

L’architettura, dovuta
all’ Architetto Paolo Be-
rardelli, ¢ sobriamente
moderna ed intonata nel-

la sua funzione.
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POSSIBILITA DI SVILUPPO NEL BAMO INGENDIO

Riflessi

i delle

assicuratliv

uperazioni

di credito agrario e fondiario

Tempo addietro la stampa quoti-
diana ha dato vasta divulgazione ad
una notiziola di cronaca che non vi
gara sfuggita: un giovanotte, eviden-
temente a corto di denaro, spargeva
in un paesino di montagna la voce
che malintenzionati avrebbero dato
fuoco ad alcune case con prevedibiie
falo generale, essendo tutte le costru-
zioni dell’abitato in legno. Riuscito
nel proprio intento, egli poteva fa-
cilmente raccogliere in pochi giorni
molte decine di polizze incendio: se-
nonche, come era prevedibile e giu-
sto, dopo poco la polizia « raccoglie.
va» nella sua rete il troppo fania-
sioso ziovane,

Se la morale da trarre dalla sto-
viella & che il malfatto & sempre mal
pagato e che, quindi, il vero assicu-

ratore alla lunga conclude tanti pin
affari quanto pin correttwmente egli
svolge il proprio lavoro, un’altra con-
siderazione hisogna fare: per certi
signori deve farsi quasi sentive Ia
vampa della fiamma perché si deci-
dano a garantire le loro cose coniro
Pincendio.

Ma, se questo ¢ vero, hisogna ag-
giungere che le centinaia di migliaia
di polizze « incendio » in vigore pres-
so tutte le Compagnie esercenti in
Italia stanno a provare che, infine,
ogni nebbia di incertezza dilegua al
calore della  dialettica dell’assicu-
ratore,

. Pertanto, non ¢’¢ motivo i scorag-
giarsi, ma solo di sentirsi incitati a
intensificare nel 1954 la raccolta di
polizze incendio, vere fondamenta

dei nostri « portafogli ».

DISPOSIZIONI

RAMO AERONAUTICA - Normativa n. 12
del 2411.1953 - Prontuario dei premi per
Passicurazione facoltativa dei passeggeri
di linee seree mazionali e internazionali.

RAMO INCENDIO - Normativa n, 74 del-
I'1.12.1953 - Tariffa rischi industriali,

SERV. ORGANIZZAZIONE - Reparto Svi-
luppo - Comunicazione n. 37 del 212,53 -
Campagna grandine ¢ geonaglie in co-

voni 1954 - Materiale propagandistico.

RAMO AERONAUTICA - Normativa n, 13
dell’21.12.1953 - Tariffa premi oassicura-
#ziome merei avie-lrasportate.

RAMO GRANDINE - Normativa 1/54 del
23.12.1953 - Campagna grandine 19534,

SEGRETERIA CENERALE - Circolare n.
133 del 211954 - Nuove wssunzioni ¢ ta-
eiti rinnovi responsabilita vivile.

RAMO R. C. v. T, - Normativa n. 122 dell’l
gennaio 1954 - Numerazione polizze e si-
nistri R. C. v. T.

ORCANIZZAZIONE - Normativa n. 93 del

13.1.1954 - RCT auto - Volamtine propa.
gandistico.
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E CIRCOLARI

RAMO R. C. T. - Circolure n. 435 del
13.1.1954 « Estensione della garanzia anto
all'estero.

SEGRETERIA GENERALE . Circolare w.
434 del 14.1.1954 - Assicurazione a favo-

re esercenti sale cinematografiche.

SEGRETERIA GENERALE - Circolare n.
436 del 20.2.1954 - Assicurazione a favo-
re esercenti sale cinematografiche,

RAMO GRANDINE - Normativa n. 4/54 del
26.2.1954 « lstruzioni e mnorme campa-
gna 1954,

RAMO AERONAUTICO - Normativa n. 14
del 26.2.1954 - Tariffa merei aviotraspor-
tate - ediz. 1953.

RAMO TRASPORTI - Normativa n. 292
del 2.3.1954 - Incremento produzione tra-
sporti affari merei

RAMO GRANDINE - Normativa m. 3/54
dell’1.3.1954 - Rilevazione e liquidazione

danmni.

ORGANIZZAZIONE - Noru:ativa n. 103 del
27.3.1954 - propagandistico
RCT auto,

Yolantino

Posta tale necessita, vogliamo ri-
ordare ai nostri collaboratori che
ad essi si offre in tal campo la pos-
sibilita di un lavoro facile, purché
da loro pazientemenle e preventiva-
mente organizzato: intendiamo allu-
dere alla imponente mole di opera-
zioni di eredito agrario e fondiario
che vengono effettuate in Italia, alle
quali sempre si accompagna per il
mutuate lobbligo di assicurare con-
tro Vincendio i propri beni, a garan-
zia dell’operazione.

Vogliamo fornirvi qualche dato in
proposito, che certo vi fard pensare:
nel solo primo semestre del 1953 so-
no slali concessi mutui agrari per ol-
tre 130 miliardi di lire ¢ mutui fon-
diari e rustici per quasi 120 miliar-
di: in totale, quindi, 250 miliardi,
rappresentanti in media non pin di
un terzo del valore degli enti oggetio
del mutuo e da coprire con garanzia
ass*curativa.

Senza contare le opere agrarie, da
tali finanziamenti sono nati, ad esem-
pio, nel 1952, 27 mila nuovi fabbri-
cati con 55 mila nuovi appartamenti
¢ 300 mila vani; cifre, queste, di gran
lunga superate nel 1953, come appa-
re da dati ancora approssimativi.

Chi degli assicuratori ha saputo
beneficiare di tanta manna? Con le
dovute riserve di obiettive possibiliti
personali o ambientali, pud rispon-
dersi che i vantaggi sono derivati a
chi prima e pit si & adoperato pres-
<o gli enti wmutuanti, spesso piccoli
istituti di importanza locale, per ot-
tenere la tempestiva segnalazione
delle operazioni in corso o meglio la
indicazione, da parte di tali istitoti
ai propri clienti, di una determinata
compagnia di assicurazione quale di
sua fidueia.

Ed i nostri collaboratori trovereb-
bero difficolta a fare prescegliere «Le
Assicurazioni d’ltalia », una compa-
gnia del Gruppo LN.A.?

Certo che no.

Pensiamo che una volta tanto sari

forse un mnostro collaboratore ad
esclamare « Non c¢i avevo pensato »,
affrettandosi a rignadagnare il tem-

po pe rduto,
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pIZIONARIETTO

RISCHI CIVILI - A norma della la-
riff incendio, si intendono par rischi
civili: .
1) - fabbricati per i quali si dichiari
in polizza che sono adibiti per ctl:_ne.u
no 2,3 della superficie complessiva
dei ﬁicmi ad abitazioni civili ed uffi-
i chiese, scuole anche agrarie e/o
industricli, musei, pinacoteche e bi-
blioteche, alberghi, ospedali ed usi
similari; loro contenuto, immobili ed
arredamenti.

Non sono da considerare rischi

civili le merci in genere, i mobili e le
altrezzature relative a rischi com-
merciali, a risc®i vari ed a piccole
industrie.
2) - fabbricati in corso di cosiruzione,
dichiarali vuoti ed inoccupati. I pon-
legyi relativi sono soggetti al settore
rischi wvari.

3) - Possono essere tassati come i
fabbricati che li contengono, gli a-
scensori, i montacarichi, gli impian-
li elellrici fissi (esclusi motori ed ap-
parecchi di illuminazione) gli im-
pianti fisst di cucina e lavanderiaq,
gli impianti idricl ed igienici, di ri-
scaldamento, aria condizionata e si-
mili, gli aftfreschi e le statue che non
abbiano valore artistico. Gli aflre-
schi e le slatue aventi valore arlisti-
co dovranno, invece, essere assicu-
rati con valore separato.

4) - Le dipendenze quali scuderie,
rimesse, auftorimesse, legnaie, lg-
vanderie e simili, purche dichiarate
ad uso privato e non destinate a
depositi di merci.

TRASPORTATI - Garanzia in fa-
vore di persone trasportale su auio-
veicoli o veicoli a cavalli. Essa pud
essere prestata con:

a) - polizza infortuni mod, 9 - propo-
sta mod. 7 - La garanzia & operante
per lulle le persone che prendono
posto sugli autoveicoli o veicoli a
cavallo ed & valida in quanto il dan-
no corporale si verifichi esclusiva-
menle durante il tempo in cui lo per-
sone lrasporlate si trovano sui de-
nunziati mezzi di locomozione e pro-
duca ad esse lesioni fisiche dalle
quali derivi la loro morte o invali-
dild permanente o inabilité tempo-
raned. Resla escluso il contraenta.

b) - Polizza globale autoveicoli mod.
2 - proposta mod. 1 - limitatamente
ai parenti, soci e dipendenti del con-
lraente, compreso il contraente stes-
50, ma escluso il conducente,

¢) - Polizza R. C. v. T. mod., 15 - pro-
Posta mod. 32 - (estensione della gu-
Tanzia aof terzi trasportati),
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mille domande . . .

— Proprio all'americana . . .

polino. Sarebbe chiedere troppo.
-~ E parto con automobile . . .

~— E i capitali?

parziale.

Puna, pensi!

dendole subito.

- Rapido e conciso, vedo . . .

pensa anche a chi ha fretta.

Non e1 avevo pensato .

— Assicurarmi contro gli infortuni? Ci penserd, ma ora non ho proprio tem-
po; domani devo partire ¢ Lei vuole che Le riempia chissi quanti stampati, con

-= Non ho tempo? Ma UAssitalia ha pensato proprio a persone dinomiche co-
me Lei. Guardi, su queste cartoline che Le consegno, Lei scrive il proprio indirizzo,
Le affranca come stampe — solo 5 lire! — imposti . . .

— E le proposte, simpli di polizze eccetera, gaudio di Voi assicuratori?

— Le ripeto, spedisca a se stesso le ¢ cartoline assicurative infortuni » dell'As-
sitalin e Lei non qurd altro da fare se non in coso di infortunio — Dio ne guardi
- farne denunzin a mezzo raccomandata alla Societa.

-~ Se cosi Le piace, dica ¢ all’'americana 3,
— Ma guardi che io vado a sciare.
— Garanzia sci? E' compresa; ma, da amico, non si metta a [are salti dal tram-

-~ Guaranzia owto? E compresa . ..

— Acquistando cinque cartoline, avri una garanzia complessiva di 500,000 lire
per il caso di morte e 500,000 Lire per quello di invalidita permanente, totale o

— E, siamo alle dolenti note, il prezzo?
— Il prezzo? 230 lire, e basta! Che se poi Lei volesse garantirsi per un mese
invece che per un amne, UAssitalia Le offre un altro tipo di cartolina: 25 lire

— E sia. Ma, per mia moglie ed i miei giovanotti che sono gia in montagna?
— Acquisti anche per loro le cartoline assicurative e si faccia precedere, spe-

-—— Ma, perché, posso spedirne a chiunque, assicurandolo?
— Proprie cosi. Coraggio, ne acquisti qualche decina, di cartoline Assitalia.

— Gida, rapido e conciso. Ma al Suo ritorne dalle montagne Le prospetterd
wna garanzia infortuni piti adeguata nei capitali e nei limiti di garanzia alle Sua
posizione ed alle Saa attivita. Per ore, ho voluto solo dimestrarLe che I'Assitalin

e Lei e bell'e assicurato.

SPIGOLATURE DAL MONDO

Perle assicurative

Il sellimanale assicurative [rancese « L'Ar-
gus » riporla, a dilelto dei suoi leltori, alcune
frasl contenule nei contratil di asslcurazions
di una compagnia francese, nellea quali il
concello tecnico Iraspare attraverso forme im-
provedule e originali. Eccone alcuni esempi:

¢..... il cane & cttuclmente presso | suoce-
o P »
«..... Il mulo pud eccezionalmente fare ii

percorso sino al bosco per 1 suol bisogni
personali..... s,

*

Il piu grande incendio del mondo

Gli slabilimenti della General Motors i
Livonia (Michigan) negli Stati Unili seno slati
complelamenie distrulli dal pit colossale in-
cendio. che si sia verificate dall'epsca della
londazione delle Compagnie di assicurazione.

Il risarcimento ammonta a 40 miliordi di li-
re e ad esso parlecipano quali assicuratrici
imprese di tullo il mondo e, quindi anche un
gruppo di ilaliane.

Gli implanti distrutli orano consideratl in-
combustibili.

*

Un segnalatore d’incendio
detonante

Un nuove segnalalore di incondio sta per
essere appronlate da un ingegnere ameri-
cano: esso rivelera la presenza del fuoco con
due esplosioni sussequentisi glla distanza di

{ronla secondi, allorché la temporatura si ele-
vi anormalmenle o si abbia presenza di fums.

L'apparecchio, che si presenla solto 'aspel-
lo di due cilindri di acciaio contenenti la mi-
scela delonanie @ che & facilmente collocabi-

I ovunque, avrd un prezzo modico: un
dollaro.

*

La pid grossa polizza di
assicurazione vita del mondo

La polizza assicurazione vita di maggiore
enlila osistenle nal mondo & quella dell'im-
poratere del Giappone, che & assicurate per
un miliardo di yen. La copertura del grosso
rischio & slala assunta da un consorzio for-
malosi fra sociela assicuralrici, banche ed
istituti {inanziari nipponicl.

*

Per ridoere

Un russo e un americano discutono di com-
pagnie d'assicurazione. « Da nois, dice il
russo « 8i la tullo alla svella. Supponga che
uno muoia il lunedi, Il martedi | sucl eredt
tiscuolono gid l'assicurazione ».

« Che sforzil Da noi, le compagnie di as-
sicuraziona sono sistemale in araitacieli. Be-
ne; una compagnia aveva i suol uflici all'ol-
lavo piano, e uno degll assicuraili abilava
al quarantesimo. Un gierno questo assicuralo
si bulld dalla finestra. Sa? Quando passd
dali’'oltavo piano gli mosirarone lo chéque
per la sua vedova s,

da «|'Eurcpec» del 7 febbraio 1954
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INELLA FIUMETER

DISCORSO AGLI AGENTI GENERALI
SULLA ORGANIZZAZIONE PERIFERICA
DELLA SOCIETA’

Parliamo un po’ dell organizzazio-
ne periferica, argomento che suona
un po’ ostico alle orecchie di gran
parte degli Agenti Generali, volti piit
all’'utile immediato dell’assunzione
anche sporadica di singoli affari che
alla creazione e rafforzamento della
organizzazione per Uintensificazione
organica dellattivita produttiva nei
rami preferiti.

Avviene di frequente infatti che
qum&du un lspettore propone un pro-
gramma di espansione e potenzia-
mento dell'organizzazione, UAgente
ne accolga i suggerimenti con un ri-
solino mal trattenuto, quasi si tral-
tasse di teorie assurde o di utopie ir-
realizzabili. Questo perche Untili-
ta dellorganizzazione & scarsamente
compresa ed il lavoro relative il pii
delle volte male impostato.

Quando anche si riesce a rimonta-
re lo scetiicismo del Titolare della
Agenzia, capita non poche volte di
vederlo demoralizzato al primo ten-
tativo, unicamente perché ha urtato
contro difficolta che esagera ritenen-
dole insormontabili e che invece
molto SDesso sono dovute ad una er-
rata impostazione del lavoro. Avvie-
ne infatti che si voglia fare troppo e
troppo in fretta. Fissare in un giro
di una giornata la visita di otto-dieci
localita, senza un prestabilito con-
ereto punto di riferimento — e in
auwtomobile —, significa infatti non
concludere nulla, poiché le vere vi-
site a vnoto od infruttwose inducono,
con la disvonibilita del mezzo di tra-
sporto, a snostarsi subito su un altro
paese, e cosi via, sino a tanto che ar-
r.f.U-l’l !ﬂ. seraq senia Che f!se!ltﬁ Sfﬂ: sla-
to definito.

Invece se nell'itinerario di uscita
in provincia ' Agente, predisponendo
un concreto programma di visite al
Sindaco, al medico condotto per pro-
porre lussicurazione integrativa in-
fortuni, al procaccia postale, al mae-
stro, ecc., stabilisce di visitare in gior-
nata tre-quatiro localita al massimo,
disponendo per ciascuna di parecchie
ore di permanenza, potra esaurire il
suo programma con qualche miglio-
re risultato, impiegando anche parte
del tempo disponibile con qualche
contatto con persone del luogo per
crearsi un ambiente che potra diven-
tare utile nelle ripetizione della
visita.

12

Altra difficolta ritenuta insormon-
tabile nel lavoro di organizzazione in
provincia ¢ costituita qualche wvolta
dalla mancanza di un nucleo di por-
tafoglio con cui allettare i pochi ele-
menti pratici esistenti su piezza, la
cui collaborazione viene vivamente
contesa dalle Compagnie piic anzia-
ne della nostra, che dispongono in
quei centri di portafogli di una cer-
ta entita. Tale difficolta non é certo
insormontabile e la miglior cosa in
questt casi & di procedere per gradi,
CON una MAnovra — se cosi si puo
dire — di aggiramento.

Se inveee di insistere nel tentativo
di organizzare i centri maggiori dove
quasi sempre si finisce, per U'impos-
sibilita di accaparrare i pochi ele-
mentt adatti, con Uaffidare ln sotto-
rappresentanze a persone poco capu-
ci, che hanno soltanto delle grandi
pretese e non rendono, o rendono
poco, i nostri Agenti Generali si
orientassero verso un sistema di or-
ganizzazione capillare del piccolo
centro agricolo, trascurato o poco
battuto dalla concorrenza, attraverso
il procaccia postale, il messo muni-
cipale, il barbiere od il maestro co-
munale, dai quali poter ottenere il
piccolo contratto incendio, la segna-
lazione di qualche affare pii impor.
tante o latuto delle loro conoscenze

locali per stringere qualche trattati-
va difficile, ecc., st finirebbe in non
molto tempo con creare in quella zo-
na dove si erano trovate inizialmen-
te diffr'cuh& orgnﬂfzza.l‘iuc. un nucleo
di portafoglio tale da attirare ele-
menti pite capaci e ereare in un se-
condo tempo delle sottorappresen-
tanze veramente efficienti.

Altro mezzo di introduzione puo
essere il ramo vita, i cui affari gene-
ralmente sono di pin facile ucquisi-
zione e possono servire da introdu-
zione in un ambiente nuovo ed apri-
re la strada al lavoro dei rami danni.
Per Pacquisizione dei contratti vita
e per i relativi compensi provvigio-
nali i nostri Agenti debbono natural-
mente accordarsi con i Colleghi del-
UILN.A. aventi giurisdizione sui ri-
spettivi territori,

Il lavoro di organizzazione insom-
ma deve essere impostato con lar-
ghezza di vedute, ma con criterio,
poiché non basta curare un solo pun-
to della organizzazione e credere che
con la sola nomina di un viaggiante
si sta risolto il problema: Puzione
del personale addetto alla periferia
deve essere indirizzate e guidata in-
telligentemente perché possa dare i
frutti sperati. E sopratutto & neces-
sario che i nostri collaboratori, dal
pite modesto al pin elevato in grado,
si intonino al tempo e procedano nel
lavoro di organizzazione e produzio-
ne con entusiesmo e con ritmo —
diremmo — bersaglieresco.

OROINT 01 SERVIZLO - GIRGOLART - MOVIMENTI NELLE AGENTIE

— L'Ordine di Servizio n. 227 comunica il
trasferimento del dott. Giegio ERCOLINO al-
I'lspeltorato liquidazione sinisiri presso 1'A-
genzia generale di Roma.

— L'Ordine di Servizio n. 228 reca: I'lspetlo-
ralo del Piemonie Liguria wviene diviso in
Ispeitorato del Piemonte ed lspetlorato della
Liguria; I'lspettore Amministrativo Comm. Ma-
rio Bailaglia assume l'incarice della liquida-
zione dei sinistri ed il Sig. Pielre Cravanzola
Vincarico dell'organizzazione per l'lspettorato
del Piemonle;

nell'Ispeltorato della Liguria, con sede in Ge-
nova, nei locali delld Agenzia generale, as-
sume l'incarico della liquidazione dei sinistri
e quello dell'organizzazione I'lspeltore Capo
amm.ve Comm. Bruno LUCANOQ.

— La circolare n. 8/954-cau informa sulle
clausole riguardanti le garanzie relative alle
cauzioni sui dazi deganali.

— La circolare n. B/54 Tr. fornisce istruzioni
sulle larifie dg praticarsi in relazione all'Ac-
cordo Assicurazioni Trasporti 1950

— La circolare diretia ai Periti Grandine per
la Campagna Grandine 1954, nel riferirsi allo
slampalte della pelizza in vigore per la cam-
pagna anzidella, le cui condizioni generali

sono obbligatorie per tulle le Compagnie, in-
vita i perili a rivolgere particolare altenzions
agli adempimenti che dovranno essere osser-
vali per il regolare esercizio del ramo. Nella
slessa circolare viene data notizia dell'isti-
luzione del Corpo Tecnico Superiore di Con-
irollo da parle del Concordale Grandine, allo
scopo di vigilare, con un corpo di Ispetiori
scelti fra lutle le Compagnie, sull'operato del-
le squadre e delle coppie di Periti perchd ri-
sulti aderente alle istruzioni impartite ed ai
normali criteri tecnici.

— la circolare E/654 Tr, indica i tassi rela-
livi alla nuova possibilita di assicurare { cor-
pi di navi contro | rischi di guerra per pe-
riodi superiori ad un irimesire, che era il
periode massimo sinora consentito per tale
garanzia.

— lg circolare 7/54 Tr. comunica le gquola-
zionl rilasciale dalla Commissione Auloriz-
zazionl Speciali per casi non previsti dalle
vigentl tariffe,

Il Sig. Settimo de Giusti ha chiesto di es-
sere esonerato con il 19 febbraio c.a. dall'n-
catico di Coagente di Roma per potersi dedi-
care ad altra atliviid.

L'Agenzia generale é stata affidata in pari
dala all'altro Ceagente Sig. Mario Ferri.
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Leltera aperia

Caro Produttore,

siamo spesse volte combattuti fra il proposito di parlare a te, nella tua ideale e pur con-
creta figura di collaboratore di prima linea della nostra Azienda, e il desiderio di lasciarci
invece andare ad un meno generico e piv affettuosamente personalizzato colloquio, quale
spesse volte lo inspirano le lettere che ci scrivi. Eravamo sicuri, caro produttore, che queste
« Cronache », dettate, si puo dire, dalla prima all'ultima pagina per te, ti avrebbero trova-
10 attento e cordiale lettore. Ma tanio pit e tanto meglio siamo lieti e ricompensati di que-
sta che & pur sempre una cara fatica, quando, ira le molie carte della giornata, troviamno una
tua lettera, un tuo rigo, un saluto, che ci dicono che tu sei al lavoro, che ti muovi, che pro-
aredisci, che hai conquiste fatte e da fare per Ulstituto. Perché questa é Uintima bellezza del
comune lavoro, perché questo é il segno di nobilta che distingue un’opera condotta insieme,
secondo momenti che non sono mai né di coniravposizione né di sovrapposizione, na sempre
ed in ogni istante di collaborazione cordiale, di reciproca fiducia.

A te parliamo volentieri come ad un amico che ci sa intendere e _che noi vogliamo in-
tendere ed aver vicino. Anzi, & proprio questo nostro imunedesimarci sul piano della tua vita
¢ della tua attivita quotidiana che ci da titolo, per incoraggiarti, per spronarti, per chie-
derti di farve di pia. Ricordi quel che ti dicevamo la volia scorsa? Ti dicevamo che tu eri e
dovervi essere il primo ed il migliore, nel tuo ambiente, nei confronti degli altri, nel campo
del tuo lavore, di fronte alla concorrenza. Non eru, e non ¢, ti preghiamo di crederlo, questa
nostra insistenza sproporzionata o distante, accademica o vaniloquente, ma decisamente con-
vinta, saldamente persuasa di poterti dire questo, perché tu meriti che ti si dica questo, per-
ché siamo sicuri delle tue capacita realizzatrici, perché sappiamo di parlare a gente che pub
dare quello che chiediamo appunto ci sia dato.

Ma, eccoti il rovescio della medaglia, bisogna che di queste capacita tu sia il convinto
manovratore, perche a nulla varrebbe avere i talenti, se poi questi talenti non fossero messi
u frutto. Occorre quindi perfezionarsi nella conoscenza del proprio mestiere, affinare la pro-
pria abilite dialettica, la propria forza di persuasione, domandarsi di continuo cosa ancora
resta da fare, e, soprattutto, organizzarsi, organizzare la propria giornata per non avere di-
spersione di energie. E’ necessario inolire organizzare razionalmente la scoperta e la ricerca
di nuove fonti di clientela, dare metodo al proprio lavoro e tenersi aggiornato circa tutto cio
che concerne questo lavoro. Qui dal centro noi ti possiamo e ti dobbiamo dare idee, consi-
gli, materiale di propaganda: ti dobbiamo predisporre Uambiente, far crescere la stima e la
fiducia nella tua Azienda: ma sei tu che puoi rendere redditizio e valido tutto cio.

»Irmmm, sul piano concreto, tu sai gia quali sono le nostre recenti iniziative: concorso
nazionale per un cartellone di propaganda, concorsi universitari, conferimento a taluni ele-
menti della produzione — e vorremmo che fossero moltissimi — del rango di istruttori, con-
corso delle vetrine, 'ILN.A.-Sport... Ma non abbiamo ancora fatto tutto; anzi, siamo al prin-
cipio, per cosi dire. Attento, dunque, alla seminagione che facciamo e che faremo. Sei e devi
essere tu il raccoglitore di quelle messi che, dalle tue operose fatiche, aspettiamo di avere
sempre piii rigogliose e sempre piic abbondanti.

"—'-- b e '
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INAUGURAZIONE NUOVI LOCALI E CONSEGNA

Con la parlecipazione delle maggiont au-
torita locali, primi Ira esse il Vescovo Mona,
Marchesani e il Sindace Avv. Chiarella, &
stata  inaugurata, il 21 flebbraio scorso, la
nuova sede dell' Agenzia Generale di Chiavan,

Erano presenti il titolare del Compartimen-
to della Liguria Ispettcre Superiore Ing. Fi-
liberlo Rocca con l'lspellore aggiunle Rag.
Ettore De Dominicis, il tilolare del Ceniro Sa-
nitlario di Genova dr. Brume Glordano, gli
Ispatlorl delle Assitalia, tutti gli Agent Ge-
nerali della Liguria, gli Agenti Generali dsl-
le Imprese di assicurazione cperanti in Chia-
vari, tulla la organizzazione dell' Agenzia Ge-
nerale ¢ un follo gruppo d'invitati.

Il Vescove ha impartito la benedizione ai
auovi uifici ed ha quindi pronunciato un bre-
ve o significative discorso, mettendo in evl-
denza, con bellissime espressioni, |'imporian-
za della previdenza, che egli ha wvolule in-
dicare cocme complemento della Provviden:za
Divina e concludendo con l'esortazione a con-
siderare l'ailo di previdenza come misura in-
dispensablle alla maggiore tranquillitd della
vila terrena.

Dope l'inaugurazione dei locall, gli invitii
#i sono riunil in un alberge cittading: Lo
avulo quivi lueqgo la cerimonia della conse-
gna, effelluata dall'lng. Filiberto Rocca a ne-
me della Direzione Generale, della medaglia
d'ero « Lavoro e Fedeltd s all'Agenle gene-
rale Comm. Floriano Merkel, che per wvenii-
cinque anni ha prestato la sua ininterrotia ad
intelligente allivild al servizio dell’l. N. A.
Nel consegnare l'ambile simbolo, l'ing. Rocea
ha date lettura della leltera accompagnatoria
del Sig. Direttcre generale, aggiungonde le
espressioni augurali dell'lspeticrate. Hanna
preso la parcla, ire gli altri, il Rag. Suppini,
Agenie gencrale di Imperia, il Comm, Renzi,
Agenie generale di Genova, il Comm, Sabino,
coagente generale di Savona, il Comm. Ma-
rini, Tilolare del Comparlimentio del Piemonte.

A SINISTRA E SOTTO:

S. E. MONS. MARCHESARNI.
CHIAVARI,
AGEMNZIA

PARLA IL COMM, MERKEL

IL GRUPFO DEI PRODUTTORI

VESCOVO DI
ALL'INAUGURAZIONE DELLA

¥ WEDAGLIA D'ORO A CHIAVARI

JILiCOMM, MERKEL CONSEGMNA
LA MEDAGLIA D'ORO AL SIG. REPETTO

A lulti ha risposto il Comm. Merkel, ringra-
ziondo con commosse parole e auepicando
una sempre pin preofonda penetrazione del ni-
sparmio assicurativo tra la popolazione. Con
gentile pensiero, egli ha velulo ricordare i
propri collaboratorli nel sellorl erganizzativo
ed amminisirative e, per dividere simbolica
menile con esst gli onori a lui concessi, ha
offertc al pld anziani, Sig. Emilio Hepstic,
Agenle locale di Busalla, Sig. Stelano Fer-
retlo, Agenle locale di Isola del Cantone,
Sig.ra Lina Valle Giolli, Agente locale di So-
ri, @ Dr. Tomaso Larking, Agente locale di
Camogli, una medaglia d'orc; agli aliri una
medaglia d'argento.

Dopo la cerimonia ha avuto luogo una co
lozione, che si & svolla in un clima di alfet-
luesa cordialitér,

VENT'ANNL DI ATTIVITA ASSICURATIVA
DELL'AGENTE GENERALE DI NOVARA

In occasione della telebrazions dei wen:
t'anni di collaborazione dell’Agente Generalo
di Novara Cav. Rag. Giovanni SERAFINI, ha
avulo luoge, il 7 febbraic 1954, nella sede
dell’Agenzia Generale, una simpatica ceri-
monia, nel corso della quale sono stati di-
stribuiti premi ai collaboratori maggiormente —
distinlisi.

Erano presenti: il Capo del Servizio Orga-
nizzazione Dr. Vitlorio Orlandi, 1'Ispeltore Su
periore Ing. Filiberto Rocca ed il Tilolare dol-
I'Ispatiorale del Plemonte Comm. Marine Ma-
rini.

Aller cerimonia 1'Agenle Generale Cav. Rag.
Serafini aveva veoluto invitare anche gli A-
genll Generali di Trente Rag. Alessandrini,
di Bolzano Comm. Rella, di Verona Dr. Spe-
rati o di Imperia Rag. Suppini, che iniziareno,
a suo lempo, la loro allivitd sollo la sua
guida.

Il Rag. Salvelti, Sovraintendente doll’'Agen-
zia Generale di Novara, a nome di tutti { col-
laboratori  dell’Agenzia Generale, ha preso
la parola per porre in rilieve le qualita di
mente, di cuore e di inluilo psicologico del
Rag. Seralini, gqualita che, congiunte alla pre-
parazicne lecnica e ad uno spiccalo spirilo
erganizzalive, hanno fatto di lui un realizza-
tore sicuro, un maesiro ed un capo amale.

A dimosirazione della dedizione e dell'al-
fetlo del dipendenti e del collaboralori tutii,
il Rag. Salvelti ha consegnate al Rag. Sera-
fini una medaglia d'oro e, quale langibile
risullalo di un eccezionale sforze produttive
compiuto con iocconte sponianeitd, una ele-
ganie cartella conienente 57 proposte ordi-
narie per 71 milioni di contraiti assicurati,
raccolte nella prima settimena del mese, Alla



Signora Anita Serafini, moglie dell'Agenle
Generale, & stala cfferta una spilla d'ore con
i simboli della fedelldt in occasione del ricor-
rente veniennale di matrimenio.

Il Rag. Serafini ha risposio commoesso, Tin-
graziando affettucsamente ed aifermando cha
se la sua opara & stala positiva, il maoggior
merilo era dovute a tuttl i suoi collaboratori,
i quali, nella cencorde unione di tlutle le vo-
lontd e di tulli gli sforzi & cerlc che lavore-
ranno sompre per le maggiori fortune del-
I'LN.A. e delle Socielad collegale.

Quale allestazione del riconosciuto merilo
dexf suoi collaboratord, il Rag. Serafini ha con-
segnalo, per le mani del Capo dell'Organiz
mazione Dr, Orlandi, una medaglia d'ore -
cordo al Sovrainiendenie Hag. llalo SALVET
Tl. al Capoe Gruppo Cav. Giuseppe VITOZZI,
al Capo Ullicic Rami Danni Signor Corrado
CANTARUT ed al produttore Signor Gino DF
MARCHI.

Il Cape del Servizio Organizzazione Dr.
Orlandi ha porlo ol Rag. Serafini ed a tuti
i suol colloboralori il salulo del Signor Direl-
lore Generale ed il suo personale, esprimen
do parole di vive complacimenlo.

Ha preso gquindi la parcla il Tilolare del
I'lspetlorale del Piemonte, Comm. Marini che
sl @ dichiaralo lielo di poter distribuire pra-
mi in denaro ai collaboraiori Rag. Anlonio
ERBETTA, al Signor Franco POSTIGLIONE ed
al Signor Sparlaco FEIRA per la lore altivitd
nel campo organizzative e produltiva,

A ricorde della significativa manilestaziona
il Rag. Seralini ha offerto a tult | convenuli
una medaglielia ricordo,

MOVIMENTI
NOMINE
DELEGHE

P-'RIA_TO — Al Dr. Virgilio Gallo, Titolare del
l'ispeliorate  Regionale per la Toscana, &
stato conlerile Iincarice di provveders ai-
le operazion! inerenti alla coslituziona dej-
la nuova Agenzia Gensrale di Pralo, In
sostituzione del Dr. Glusoppe Magnani che
per molivi di salule & slato costrelto g
finunciare ail'incarico e rlenirare a Roma,

La reggenza provvisoria dell' Agonzia

slala allidata al Reg. Giovanni Bonini.

r:;:::'.:i;mo ¢ il numerc telelonico della

Totatd b;;ng sequenti: Via Garibaldi, 12

FORLI' — 11 numero telefonico dell' Agenzia

g?.;;nlo soslituilo con | seguenti: 37.38 -

P
A:MA — Il nuove numero lelefonico della
9enzia & 22.801.

0

PREMIAZIONE ALL'AGENZIA GENERALE
DELL'AQUILA

Gid nel notiziario delle Assilalia, pubblica-
‘o sul n. 8 di « Cronache », & stato accennato
alla cerimonia che ha avuto luecgo il 14 feb-
braio €. m. nealla sede dell’Agenzia Generale
dell'Aquila per la premiozione di aleuni be-
nemeril]l collaboralori.

Pubblichiom> ora alcune loto della suddet.
ta manilestazions nella quale si & velulo met-
tere in risalio ¢ pramiare l'opera svolla con
parlicolare abnegazicne da aleuni collabora-
tori: tra essi primeggia Mons, Don Gregorio
Farina di Scannc che per olire trenia anni
ha svolio encomiabile atlivila nel campo della
previdenza, Hanne parlate il Dr. Orlandi Co-
pe Sorvizio Organizzazione dell'LN.A., il
Comm. Gigli Ispattore Superiore dell’lLN.A.,
il Comm. Roborto Izpeliore Regionale del-
LLN.A., il Doil. Bracce, Vice-Direttore delle
Azzieurazion] dlielia ¢ il Rag. Melani Agente
Generale dell'Aquila che in uno esaurienie
o parlicolare relozicne ha fatte presente il
lavoro svolto, Insieme a tulti gli ottimi suoi
collaboratori durante | sette anni di aftivita
in questa Provincia.

A SINISTRA:

L' AGENTE GENERALE DI NOVARA E GLI
ALTRI AGENTI GENERALI INTERWVEMNUTI
ALLA CERIMONIA

SOTTO:

PARLA L'AGENTE GENERALE
DELL'AQUILA RAG, DING MELAMNI

IL Da, ORLANDI CONSEGNA LA MEDAGLIA
D'ORO A DON GREGORIO FARINA

UN GRUFPPO D'IMPIZGATI DELL'AGEMNZIA
GEMNERALE DELL'AQUILA

IL DR. ORLANDI, IL RAG. MELANI CON GLI
AGENTI GENERALI DELL'ABRUZZO
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NOTE DI MEDICINA ASSICURATIVA

"IMPORTANLA DELLE DICHIARAZIONI

SANITARIE RESE ALL INCRESSO

Spesso il produltore si sente
qualificale con lermini non lusin-
ghieri, voglio sparare percid che
non veorrad perdere |'occasione
odierna di senlirsi qui paragonato
a leggendariv immagini, piene di
grazia e di muliebre venusta, che
adornano le gallerie dell'antichi-
1@ milologica e romantica. Leg:
gere per credore.

Ora dunque il produtiore che
con accortezza fosse riuscilo, co-
me immaginammo nella prece-
dente nola, e purtroppo talvolla
s'@ veriflicate, a carpire un cerli-
ficato medico senza che l'assicu-
rato abbia liberamente e riserva-
lamente esposlo i suoi preceden-
ti morbosi, né il medico l'abbiz
visitalo, sarebbe certamente un
fine inlenditore delle debolezze
umane, par cui ben a proposito
lo rassemigliereme a Psiche, ma
di certo & un pessimo assicura
lore capace di metlersi in brulli
qual,

Il perché ¢ presto detto. Egli
con le smodate dichiarazioni di
slima ho adescato | dus suoi in-
terlocutori: l'inesperio assicuran-
do ed il medico fiduciario cha
ha firmate il certificato di wvi-
sila in palese situczione di gra
ve irregolaritd, meglio diremmo
di nullith. Cosi & nalo il certifi-
calo cerchiate avana,

Un simile proceders del pro-
dullore & assai grave perché se
egli ha soputo suscitare la fidu-
cia nell'atto previdenziale, ha il
dovere essenziale di compiere
fulte le praliche inerenti al con-

tratlo con l'assolula garanzia del- .

le parti contraenti. Si ricordi che
sminuire l'imporianza delle di-
chiarazioni sanitarie e della vi-
sita & inulile e pericoloso.

Inutile perchd chi & disposto a
versare una somma periodica-
menle si dimosira previdente e
non pud logicamente, in buona
fede, rifiutarsi di dare le wveri-
tiefe notizie sanitarie. Anzi lo
slesso produttore, Ilraltandosi abi-
tualmente di assicurandi che non
sono pili giovanissimi, deve in-
teressare l'assicurando dell'utilitds
della wisila che porge occasiona
di compiere un atto di previden-
za famigliare insieme ad un col-
laudo dei propri apparati, spesso
a lungo trascuratl. Al contrario
alcuni produtteri ritengono 1'ac-
certamentc sanitario come wuna
pratica inopportuna cui & pruden-
te non solloporre 1 propri assicu-
randi con qualche sotterfugio.

Giungere ad affermare con il
fiduciario di ben conoscere l'ot-
timo slato di salule del proprio
canditalo per non correre l'alea
dell'accertamento sanitario, signi
fiea infirmare la regolare proce
dura della pratica con possibili
gravi consgguenze.

Bisogna pure distinguere la ben
diversa importanza delle dichia-
razioni sanitarie dalle risullanze
della visilta medica in base ai
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rilievi obiellivi. Molli assicuran
di, e perfino produttori credone,
che l'esame medico negative per
alterazioni patologiche sia il mi-
glior conforte per la validita di
ung polizza vita; quasl costituis-
se sanatoria di qualsiasi reticen-
za o dichiarazione falsa. Proprio
da questo errore ¢ partito il ne-
slro non lodato produltore.

Il medico giuridicamenie rap-
presenta un consulente tecnico
di fliducia dell’'assicuratore e si
limita a riferire a quesli cié che
egli ha rilevalo; nen & quindi
I'arblire ira le parti coniraenti lo
quali sonc e restano responsabili
dell'impiego assunio nella stipu.
la. Essenziale & che l'aszsicurato-
re venga a conoscere gli elemen-
li del rischio che si ricavanoc so-
prattulto dai precedenli - patolo-
gici personali e familiari del sog
getio, il quale assume la respon-
sabilila della lore veridicitd, Cia
¢ esplicitamente detlo ne! modu-
lo di visita e nella proposia &
specificato che le dichiarazieni
rese, di qualsiasi natura, costi-
fuiscono la base del conlralto.

Non sarebbe daltra parte pos-
sibile con una semplice visita, In
complesso sinlelica, accertare ful-
te le condizioni deagli organi in-
terni.

La visita clinica del malato é
confertata dolla completa espo-
sizione del disturbi presentati dal
paziente; nel silenzio di questi,
I'accertamento diventa assolula-
mente precario. 8i pensi che non
poche malattie sono accessuali
{ulcera duodenale, angina pacto-
ris, epilessia ecc.) ed al di fuori
dell'aliacce non danno manifesta-
zioni, perlanto giuslamente |'assi-
curatore riconosce come premi-
nenti nel conlratto le dichiara-
zioni & non la visita medica.

In merito, la glurisprudenza as
sicurativa & esplicila e la negii-
zonza od ignoranza del medico
non sana la relicenza o la deli-
beratg falsa dichigrazione del-
l'assicurando; pertanio il produt-
fore non deve assclutamenie in
tarferire in queste dichiarazioni
che devono essere garantite, co-
me l'esito della visita, dal segre
to prolessionale. Una busta chiu-
sa e firmala dal medico dove co-
lare agli sguardi indiscreti que-
ste nolizie riservate; ma purirop
po il produtiore ha una perice.
losa curicsitd di conoscerne il
contenuto.

Come Psiche dell'antica milole-
gia classica solleva, nell'alta not-
te, il lume per scorgere di sop-
piatto il volle dell'amato Cupide
sempre a lel celalo, come Elsa
di Brabanle nella leggenda ro-
mantica insiste per sapere l'ori-
gine e il nome dello sposc ignots
giunlo alle placide sponde della
Schelda con il dolee nuole del
cigno; cosi il nosiro preduttore
& ansioso di conoscere le con-
clusioni di cuel rapporto medico.
L'incaule, come | personaggi del-

la leggenda. & presc da una cu-
riositd pregiudizievole per ze e
per l'assicurando. Psiche ed Elsa
furono nel mondo fanlastico pu-
nite pardendo l'eggetio del loro
amere; purireppo nel pil mode-
slo, ma concreto mondo del pro-
dutiore, i gual potrannc essere so-
pratiutto del beneficiario in case
di sinisiro.

11 produtiore deve ben riflet-
tere che il porle, mai troppo tran:
quille, dell'incontestabilita sl rag-
giunge solo dopo un cerlo peric
do e, a parle ogni queslione mo-
rale, il verificarsi del sinisiro in
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queslo fratlempo provocherd una
delusione del beneficiario che
impulerd al suc comporiameonto
leggera lincrescicsa situazione
creala,

L'onesid iradila, per il limore
di perdere qualche punto di prov-
vigione con un soprapremio sa-
nilario, o amaramente pagare
chi crede di burlarsi di lei. Ececo
perché l'agenle di assicurazione,
che obbia senso di responsabili-
& e tenga al suo buon nome, non
deve farsi lenlare dai certilicati
medici cerchiali avana.

L’ A

PERIT LV

aiuta il perfezionamento professionale

Quando la mente corre
all’aperitivo lo fa con un
gizzo appena  sfuggente:
non puo meritare di pin
un atto riguardato da not
come una fugace anticipa-
zione dei pasti se non ad-
dirittura come cosa com-
pletamente futile. L'aperi-
tivo non e solamente una
abitudine degli azzimati
elegantoni delle tarda mat-
tina e di molte signore ele-
ganti, anche molti womini
di affari e di professioni
impegnative vi ricorrono.

Cio non toglie peré che
il momento dellaperitivo
sia visto come una svagata
interruzione, in cut hanno
breve sosta gli impegni ed
i programmi seri. Eppure,
a riprove di come linge-
gno ed il buon gusto pos-
sano conferire utili scopi
ed efficaci risultati anche
alle fasi considerate di pu-
ra distensione, & giunta re-
centemente la notizia di
come siano stali proprio gli
asstcuratori a trasformare
laperitivo in una occasio-
ne di incontri favorevoli
ad un approfondimento e
ad un esame di quesiti e
circostanze relativi al la-
voro che si svolge.

Apprendiamo infatti dal
periodico  « I’ Assicurazio-
ne» che un assicuratore
italiano ha potuto consta-
tare direttamente, in un
suo viaggio a Parigi, quale
caratliere avessero sapuio
dare presso il «Club des
Assicurances »  gli  assicu-
ratori francesi al loro cape-
ritif ». Lungi dall'essere un
incontro occasionale e mon-

dano, esso costituiva una
riunione periodica predi-
sposta dugli assicuratori per
un dibattito su argomenti
e problemi professionali,
atlraverso  una relazione
affidata di volta in volta a
persone ben informate o di
sicura esperienza e da que-
ste svolta per utilita for-
mativa ¢ tecnica di tutti ¢
convenuti.

L’assicuratore italiano vi
capito di mercoledi e poté
ascoltare due interessanti
relazioni, la prima di un
tecnico e lu seconda di un
medico, sull'ussicurazione
dei rischi della produzione
cinematografica e sulle spe-
ciali caratteristiche della
visita medica fiscale ad at-
tori ed attrici per assun-
zione del particolare tipo di
rischio previsto du tale for-
mua. Notevole losservazio-
ne che per il medico spe-
cinlizzato nelle assicurazio-
ni sui danni dipendenti
dalle interruzioni delle la-
vorazioni cinematografiche
acquistano grande valore
le affezioni e le malattie
occasionali o di lieve enti-
ta, mentre possono avere
importanza secondaria ma-
lattie di grave natura. Pro-
prio lopposto di quel che
accade al medico fiduciario
per le assicurazioni sulla
vite. Al termine di queste
importanti relazioni vi fu
certamente [Paperitivo, ma
non st potra disconoscere
quanto fosse meritato sin
dui relutori che dagli ascol-
tatort e come esso acqii-
stasse una insospettata im-
portanza professionale,
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Una missione
per la Produttivita , costituito presso la presidenza del Consiglio

§i & conclusa, dopo sei
settimane  trascorse negli
U. 5. A, una importanie
missione sulle «Ricerche
di mercato » indetta dal
¢ Comitato Naszionale per
la Produttivita » in colla-
borazione col «Comitato
Interministeriale per la Ri-
costruzione s e del «Fo-
reign  Operation Admini-
stration ».  Alle  missione
partecipd anche I'l. N. A,
con nn sio rappresentans
te nella persona dell'Ing.
Tommaselli al quale venne
affidato, dal Capo Missio-
ne Prof. Gugliclmo Taglia-
carne, il compito di appro-
fondire quanto viene at-
tuato negli US.A. come
«Rieerche di mercatos nel
campo dei servizi in gene-
rale, con particolare riguar-
do al campo assicurativo
vita, data lu specifica com-
petenza in questo settore
del nostro rappresentante,

Al suo ritorno in sede lo
fng. Tommaselli ei ha I{;r-
nite la seguente relazione
per «Cronache dellILN.A.»

Non & facile sinletizzare per
una breve relazione su « Crona-
che dellLN.A.» quantc ho polu-
to vedere ed apprendere negli
Stali Unili di America, sia per
ché le impressioni e le sensazioni
provale sono state varie e molte
plici, sla perché il numero delle
visile e la varield di queste po-
irebbero apparire disorganiche
se riossunle semplicemente in or-
dine eronologico, sia ancora per-
ché la conclusione ed il risultato
finale della missione, inquadrati
nei compitl che la misslone stes.
sa doveva assolvere, non polran-
no risullare omogenei se non dal-
la riunione delle varie relazioni
dei component! la missione, dato
che clascuno di nol aveva nel
campo generale di osservazione
setlori specifici di analisi,

Mi limilerd perianto ad aceen-
nare brevemente al compiti della
missione, alle localitd loccale, al-
le conferenze lenuteci nelle varie
Sedi di Enti e Socletd visilate,
all'wility delle « Ricerche di Mer-
Calos nel campo assicuralive,
'erminande econ alcune OSServa.
Zioni e considerazioni personali
SU quanto mi ha colpito di plu
6l mondo assicurativo degli
US.A., in modo da dare un esau-
lente sintetico quadro generale
del mig viaggla,

itoliona di studio

Compiti della missione.

La missione nel suc complesso
aveva il compito, visitando Ufiici
Governalivi, Aziende Commercia-
li e Industriali, Scuole e Societd
specializzate nelle ricerche della
opinione pubblica: a) di studiare
la lecnica usala, la melodologia
applicala e l'crganizzazione im-
plegata per il rilevamento dei
pitt vari dati statistici (che wvan-
no dalla statistica delle nascite,
alla distribuzione della ricchezza,
all'implege della forza lavorati-
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inviata

in U 5 A. ddl

la formulazione di razionali piani
di vendita, per modificare o ag-
giornare le atirezzature ammi-
nistralive centrali e periferiche,
per la formulazione di bilanci
preventivi di socield, per orien-
tare il sistema degli investimen-
1i, per ordinare il pin elficiente
piano di pubblicitd e propagan-
da ele,

La missicne, per assolvere il
suo compite nel migliore del mo-
di ha dovute necessariamenie
epostarsi con una cerla celeriid
da un luogo all'alire nel minor

La Missione italiana negli U. 5. A.

va, alle prelerenze nel campo
dei consumi e della propaganda)
in relazione all'allendibilitd dei
dali raccelti @ al cosle delle in-
dagini effettuate; b) di analizzare
I'impiego che viene fatte da par-
te di Socield industriali e com-
merciali dei warl elementi stati-
stici (sia direttamente che iramite
una socield specializzata nelle ri-
=erche dell'opinione pubblica) per

tempo possibile per impiegars le
giornate disponibili nel massimo
numerc di visite. Sono slati per
lanto percorsi circa 28 mila chi-
lometri in aereoplane con lappe
a New Yerk, Boston, Detroit, Chi-
cago, 5. Francisco, Los Angeles
e Washington con puntate in al-
tre localita viciniori come India-
napeolis, Sacramento etc., il tutto
in 45 giorni di wviagaio.

LE VISITE

EFFETTUATE

In dette ciltd le visile pit im-
portanti falte e lo conferenze piQ
interessanti lenuleci =ono slale:

Presso Ullici Governativi - De-
pariment of Commerce:

—- alla + Commodity Standards
Divisions che si cccupa della
raccolta di tutti i dati siatistict
rilevail da ulfici specializzati pub-
blici e privati;

— all’« Olfice of Distribution » la
cul altivita & rivolta all'assislen
za tecnica degli uomint di affari;

— al «<Burequ of the Censuss
dove vengono elaborati | dati ri
guardanti il censimento della pe-
polazione;

= all'« Office of Business Eco-
nomic » dove wvengono elfefiuati

DALLA MISSIONE

i censimenti ed elaborate le sta-
lisliche dei seitori indusiriali e
commerciali per la determinazio-
ne dei bilanci familiari, del red.
dite medio nazionale e di ogni
singolo Stato;

— al «Depariment of Labors
dove vengono raccolti ed elabo-
rati dati statistici rifletienti la for-
za lavorativa, paghe, salari, prez-
zi medi ecc,

Presszo Istitub di ricerca;

— da « Arthut D. Liitle, Inc., spe-
cializzalo nello studio e ricerche
di mercato nel campo dei pro-
dotti industriali;

— alla « Market Research Cor-
poralion = specializzata nelle st
dic e nella formulazione di siati-

" Comitato Nazionale

dei  Ministri.

stiche nel campeo delle vendile al
deltaglic dei beni di consumo;

—- alla « Sofway Slores s dove
& efficlente un ufficio sulle inda-
gini di mercato specializzalo nel
le ricerche nel campo delle vendi-
le dei generl alimentari;

- alla « Hielsen » una delle pin

importanti sccietd private degli
US.A. per le indagini dell'opi-
nione pubblica;
— alla « Sacramenio Bees che
olire alle ricerche di mercato si
occupa della parte pubblicitaria;
—da «Gallups molto nota anche
in Ilalia per la vaslitad delle in-
gini che esegue in tutti i sellcri
dell’'economia ¢ dell'opinione pub-
blica.

Presso Universita;

« School of Industrial Manaye-
ment in Cambridge » - Haowvard
University Graduate Shool of Bu-
sinees University of Michigan
Arbor, Scholl of Business Acini-
nisfration Stanford University,
Graduale School of Businees -
Evenston University nell’lllinois -
Princelen University nel New Jer-
sey, dove ho ascollato inleres-
santi lezioni nel campao delle ri-
cercha di mercalo oltreché sulla
preparazione didailica degli stu-
denti che f(requentanoc delln
scuole.

Presso Sociela
Commerciali.

— alla  «Gilette Saferty Razor
Companys Servizio vendite, dove
esiste un attrezzato uflicio sulle
ricerche di mercalo in connessio-
ne con lo sviluppo delle vendile,
propaganda elc,;

— alla « Burroughs Corporations
dove ci é siata tenula la miglio-
re lezione sull'applicazione pra-
fica dei dali slatistici nel campo
delle vendite, nel campo pubbli-
cilario, sulla formulazione dei bi-
lanci preventivi di societd e sul-
le previsioni di mercato;

— alla « General Motors Corpo-
ration » dove & efficiente un Ser-
vizio di indagini per intervista,
per la conoscenza provenliva del-
le preferenze dei consumalori:

— alla « Westinghouse Electric
Corporation » dove & pure in atlo
un imporianie Ufficio che si occu-
pa delle ricerche di mercato,

Industriall e

Nel Campo dei Servizi:

— alla « Camera di Commercio
di Los Angeless atlirezzata per
raccogliere ¢ fornire agli asso-
ciati tutti gli elementi di caratte-
re slatistico economico e finan-
zigrio riguardanle la giurisdizic-
ne della stessa Camera di Com-
mercio;

— alla « Bank of Americas di
Giannini;

— al «Bureau of Water and
Power» di Les Angelas.
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Nel campo della Pubblicita:

— alla « Needham, Louis and
Brorby. Inc» dove vengono stu-
diati e applicati 1 pil meodemni
rittovali del campo pubblicitario
al servizio di importenti societa
indusiriali e commerciali.
—- alla «Standard Rate and Daia
Service, Inc. » dove wvengono rac-
colti tulti i dali stalislici possibili
| olire a quell elaborati diretla-
mente per la pubblicazione di una
delle pid importanti riviste, la
« Consumer Markels »;
— alla « Sunset s dove vengono
| diretlamente esaminall e speri-
. mentali 1 vari prodotti utili por
le case di abilazione, quindi pub-
blicati | risullati su una rivista
intestala col nome della Sociotd
e che ha encrme diffusione nel-
I'Est America.

; LE RICERCHE

1l Rizponderd alla prima doman.
} da « Cosa serveno le ricerche di
I mercates con le stesse parcle usa-
H te dal Prol. Tagliacarne e cioé
! «Una Ricerca di Mercato» & l'ap-
plicazione dei vari metodi scienti-
| fici atti a riunire e interpretara
5 gli elementi e i dati necessari a
i migliorare la distribuzione de:
i

i

prodotti @ dei servizi o, ancora,
& un procedimenio che compren.
de: a) l'individuazione di un dato
1 problema di distribuzione che in-
"|] teressa studiare; b) la raccolla e

I'analisi di tulli i dati informativi
che si riferiscono a quel proble-
ma: c) la messa a punio delle
conclusioni e delle raccomanda-

Alla seconda domanda « Utiliz-
zazione delle ricerche di mercato
in campo assicurative» & gi@ sla-
to implicitamente risposlo ma per
meglio chiarire il concetto ripor
'q-s terdé qualche esempio.

1¢ Es. — Una Socleta di assicu-
razioni incendio, che lavorava con
successo in uno Stalo, decise di
allargare il campe di altivita in
altri Stali viciniori, non conoscen-
i do pero le condizioni di mercalo
1 nei riguardi del tipo di crganiz-
l“ zazione da impostare, sia nei i
H

guardi della possibilitd di lavo-
ro, sla ancora su quali basi ta-
1 riffarie dovevano essere applicati
| i premi, decise di esequire dells
H indagini war conosscere pravanii
| vamente la -ualitd del mercafo
| assicurative esistente in quel
!
|
!
)

campo e cloé quali compagnie
lavoravano, con quale organiz-
zazione, quall ' eranc le tariffe
usale, gquale il numero degli in-
| ecendl verificatisi negli ultimi an-
; ni elc. La Compagnia vagliafi i
) risultali delle indagini, poté sto-
i bilire preventivamente in quoli
| degli Siatl viciniori era possibile

estendere con successo la pro-

pria allivitd, quale organizzazio-

no di agenli predisporre, guali
i tariffe adottare, quale propagan-
| da era pil opporiuna ecc.
|
{

2¢ Es. — Una Compagnia di
Assicurazioni vita che lavorava
son successo nel campo dei con-
fratli a piccole capitale assicura-

| 18
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:li COME SI UTILIZZANO LE RICERCHE DI
|
l

Nel campo assicurativo ho avu-
lo i pil inleressanli collogqui con
le seguenii Socletd e Associa-
zioni:
~— @« Metropolitan Life Insurance
Corﬂpcxny ' H
— « Pacific Mutual Life Insuran-
ce Company »;

— « Insurance Hesearch and Re-
view Service, Inc. »;

— Institute of Lifle Insurance s;

— Life Underwriter Training
Concil.

— «Marlo Fod& Co. Insurance
Brokers =,

A gueslo punio il leitore di que-
sta relazione si chiederd: ma o
che cosa servono le « Ricercha
di Mercalo? s, quali utilizzazioni
hanno ne! campo pratico assicu.
ralivo queste ricerche?

A CHE SERVONO

DI MERCATO?

zioni utili per l'azione da svol-
gere s, La ricerca di mercalo
inolire non si identifica con il
semplice sondaggio campionario
sui gusti del pubblice, ma com-
prende, oltre a delli sondaggi, la
raccolta sistemalica e continua
di elementi contabili-amministra-
livi, di lutte le informazioni =
lutti i dati utili al Dirigente di
Azienda per la riscluzione di mol-
li problemi connessi allo svilup
po dell'Azienda ohe vanno dal
campoe degli investimenti patrl-
moniall al eampo della produzio.
ne o quellc della pubblicitd e
propaganda.

MERCATO NEL CAMPO ASSICURATIVO?

to, nellintento di diminuire gli
elevati cosli di esazione del pre-
mi settimonali e mensili, penso
di modiflicare il sistema di esazio-
ne sostittendo gli esallori con
delle macchine quielanzatrici che
fece costruire e disperre nei lo-
cali pil frequentali di alcune cit-
t&d. Questa modifica era stata
suggerila daol successo otlonulo
in aliri campi dalle macchine co
siruite per la distribuzione dail
francobolli, sigarelite elc.

La Seocielad si acecorse p2id
troppe tardi che il sislema non
ondava perché qli assicurali,
benché informati e sollecitati con
circolari e propaganda ad usare
quel zistema, dimeniicavano Irop
po di lrequente di oporare | ver
samenti provocando cosi una no-
tevole decandenza di conirath
con le conseguenze, per la Com-
pagnia, che si possono immagi-
nare. S8 lu Compagnia avesse
esequito in anlicipo una indagi-
ne, sondando l'opinione dei pro-
pri assicurati, con una epssa mel-
lo piu modesta di quells che ha
comporiale la cosiruzione delle
macchine, non ovrebbe sicura-
mante perduto tempo @ denaro in
un esperlmenioc cho ¢ [allito do-
po brevissimo tempo.

3" Es. — Una Compagnia di
assicurazioni vita che aveva del-
le zone depresse agli effetli pro-
duttlvi, decise di far esequire del-
le ricerche di mercalc in quelle
zone, alle scopo di concscere |

motivi della depressione e cid
nell'intento di predisporre un pia-
no razionale di pubblicild e pro
paganda, olireché di preparazic
ne degli Agenii cperanii in quel-
le zone, tale da lar modificare
possibilmente la depressione pro-
dultiva esistenle, L'indagine ven
ne eseqguita da una Socield spa-
cializzata che, sulla base di un
questionario opporlunamente pre-
parato, poléd far conoscere alla
Compagnia gli elementl base per
valulare: le tendenze od abiludim
della popolazicne di quelle zone:

come veniva concepito ed effel-
tuato il risparmio; quali erano le
influenze religiose: i giornali pii
lelti: le riviste pih dilfuse elc.
Sulla scorla di elementi statislici
notl, come popolazione, ricchez
za, selc., e con l'ausilio delle ri-
sposte delle indagini, la Compa
ania ha poluio alluare con suc
cesso una razionale campagna
pubblicitaria e riordinare con me-
todo il suo programma di istru-
zione della orgonizzazione peri-
ferica senza dispersione di forze
2 con la massima rapidita.

ASPETTI DEL MERCATO
ASSICURATIVO AMERICANO

Quante ho riferile lino ad ora
riguarda un aspetlo ben determi-
nato dello scopo del mio viaggio
e cioé le « Ricerche di Mercatos
in generale e sue applicazicni
particolari mnel campe assicura
fivo. Un altro compito pero mi era
slato affidato dalla nostra Ammi-
nistrazione In gquesio viaggio e
ciod quello di sondare e appre-
fondire i vari aspetti del mondo
assicurative americano, rilevare
i progressi o le delicenze rispet-
to al nosiro, acceriare se la of-
fetivamente & pil facile che da
noi convincere il pubblico ad as-
sicurarsi, se la decantala efficien-
za produttiva americana @ unica-
menle cecnseguenza della mag-
giore ricchezza e del pil elevalo
tencre di vita, come in deliniliva
@ realizzata in America: la pro-
dutlivitd in assicurazione,

Il ramo vita.

A fultl questi quesiti sto cer-
cando di rispondere in modo e-
sauriente alla nestra Ammini
slrazione con una relaziene che
std predisponendo. Posso antici-
pare perd qualche risposia, affer-
mando cioé che anche in Ame-
rica la produzione vita nen é co-
sl facile come si & solili pensare
e che se progresso esisle queslo
& consequenza ncn sclianio dei-
la ricchezzo di quel Paese ma

anche e sopralutto perché si o
sapulo razionalmente risclvera un
imporiante problema, gquello de!l-
le « Public Relalions» e il me
rito principale va allo « Insiitu
te of Life Insurance », una delle
tanle Associgzioni Imprese di As-
sicurazione esislenli che, nel vol
gere di pechi anni, con intelli-
genle propaganda e sagge direl:
tive date alle Imprese conscciate,
ha saputo far modificare 1'opinio-
ne pubblica nei riquardi degli as-
sicuralori che anche 14, non mclii
anni or sono, non godevano di
quel presligio che oggl hanno
saputo meritare.

La produttiviti in Assicu-
razione,

Nel loro complesso le mio os-
servazioni e conclusioni concor-
dano plenamente con quanto &
slato riferite sull'argomento da
una commissione di alti dirigenti
di compagnie francesi che nel
1953 si recod negli U.S.A. per slu-
digre i problemi della produiti-
vita in assicurazione e che ritor-
nata in Francia, entusiasta di
quanto aveva visto realizzalo in
America, si pose all'opera crean-
do un comitalo che assorbe oggi
1'80% del mercato assicurative
francese @ che dopo un anno di
altivita siét realizzande notleveii
fruth.

LA PREPARAZIONE PROFESSIONALE

Nen poazo lermincre queste nole
& gquesto argomenlo genia acceil-
nare a cio che pili mi ha colpiio
nelie wvisite fatte @ Compagnie
e Associazioni assicuralive ame
ricane e cicé alla serieta e im-
porlanza chy vieno dalg cllz pr3-
parazione professionale del per-
sonale con parlicolare riguard>
a gquello dedilo alla produzione.
Oggl in America & una vera
fioritura di scucle di prepara-
zione profeszionale sorte anche
al di fuori delle singcle Compa-
gnie @ sono di varia nalura a se-
conda del tipo di preparazione e
cioé per Dirigenti — per Agenti
Genarali — per Agenti produl-
tori — per Conlabili ele,

La preparazione dei diri-

genti...

Per la preparazione della clas-
se dirigente, oltre alle lauree ri-
lasciate da Universita, dove si
insegnano le materie stalistiche,

altuariali, di economia & com
mercio ete., @ che sono equipa-
rabili, in linea di massima, a
quelle rilasciate dalle nostre scuc-
le, vi sono Isliluti di istruzione
privala che concedono diplomi
mollo ambiti ad elementi che wi-
vono nel campo produttive delle
assicurazioni vita (Ispsttori e A-
genti Generali). La pil impor-
tanle di quesie ¢ la C.L.U. (Ame-
rican College of Lile Underwri-
ters) che nlascia diplomi senza
la frecquenza continua del corsi;
il corso dura due ‘anni.

.. e degli Agenti.

Per quanto riguarda poi la
preparazione degli Agenli Gene-
rali e degli Agenti produtteri,
lutte le Compagnie pil impor-
tanli hanno i loro testi di istru-
zione, in corsi ben separati.e di-
stinti, menire per le pil piccole
Compagnie sono sorle scuocle




ASSICURAZIONE
SUl VEICOLI

I deputati del P. S, 1. Angeli-
no, Merizzo, Ferri, Mezza, Gu-
glielminetti e Konza,  unita-
mente ai colleghi Segreto del
P.S. D. L. e Alpino del P. L. L.
hanno  presentato  alla Came-
ra dei Deputati una
sta di legge sull'assicurazione
obbligatoria dei veicoli a mo-

tore per la responsnbilita eivile

propo-

verso terzi. Nella velazione che
accompagna la proposta di leg-
ge si sottolinea Purgenza di afl-
frontare il problema al pit pre-
sto, dati 1 gravi rischi ai quali
sono esposti ogni giorno i pe-
doni e coloro che usano mezzi
leggeri di trasporto. Indicate le
cifre della motorizzazione na-
zionnle, che nel 1953 comprens
deva 2.231.000 autoveicoli olire
i ciclomotori e gli automezzi ap-
partenenti alle Forze Armate ed
al Corpn Diplomatice, i relatori
affermano che le strade nazio-
nali non rispondono pii alle
esigenze della erescente circo-
lazione & che, di conseguenza,
gli incidenti del 1raffico sono
in continuo e preoccupante au-
mento. Daliro canto, pur non
conosgcendo con esattezza il nu-
mero degli autoveicoli sforniti
di assicurazione contro la re-
sponsabilita civile, si pud tran.
quillamente affermare che mol-
ti di essi non somo assicurali.
Pertanto & assai frequente il
caso di vittime del traffico che
non ricevono aleun indennizzo
in quanto gli investitori non as-
sicurati non hanno mezzi per
indennizzare le lore vittime, Di
qui 'estrema urgenza di intro-
durre l'obblige dell’assicurazio-

ne.

Il progeito di legge consta di
23 articoli. Le categorie di au-
toveicoli che dovrebbero essere
sottoposte ad assieurazione ob-
bligatoria a partire dal 1° gen-
naio 1955 sono lassativamentc
indicate nell’art. 14, escluse le
calegorie specificate all'art. 2
(automezzi
Stato, alle Regioni Provincie,
ece.). Lo stesso art. 2 prevede
I'esonero dall'obbligo di assicw
razgione per i proprietari di au-
toveicoli che abbiano effettuato

appartenenti  alle

presso la Cassa Depositi ¢ Pre-
stiti un deposito cauzionale u
garanzia del risaccimento dei
danni prodotti a terzi dall'uso
del veicolo. 11 progetto di legge
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0BBLIGATORIA
A MOTORE

stabilisce che il rviluscio o il rin-
ile della licenza di

nove o
circolazione & sobordinate alla
presentazione della polizza di
assicurazione o del certificato
comprovante la costituzione del
deposito  cauzionale presso la
Cassa Depositi & Prestiti, Gli in-
dennizzi  saranno  pagati  dalle
compagnie d'assicurazione, ov-
vero dalln Cassa Depositi e Pre-
stiti entro i limiti del deposito.

Il progetto stabilisce, inolire,
pene  pecuniarie e detentive o
carico dei proprietari di auto-
veicoli slorniti  d'assicurazione,

MASSIME
D! GIVRISPRUDENZA

In presenza di un patto
della polizza di  assicura-
zione, per cui Uassicuratore
é tenuto a liquidare il si-
nistro ed a pagare Uinden-
nita dopo trascorso un cer-
to termine dalla consegna
da parte dell’assicurato di
tutti i docwmenti giustifi-
ficativi necessari, non ¢ in
mora Uassicuratore per il
solo fatto che tutti i docu-
menti gli sono stati pre-
sentati ed & decorso il ter-

mine concessogli per la li-
guidazione, essendo altresi
necessaria  la  intimazione
dell’assicurato all’ assicura-
tore di pagare lindennita.

Non é costituito in mora
lassicuratore da una inti-
muazione dell ussicurato con

la quale quest’ultimo |.
tenda un’indennita ecc
siva.

{Trib. Roma, 3 ago
1953 - Scuderi e, Unione
Riassicurazione e Llody
ciliano).

-— i risullali di un recente son-
daggio dell'lstitute Doxa relative
alle varie forme di risparmio pre
ferite in liclia.

Dalie rieposte pervenule risulia
che in halia il libretlo di rispar-
mio @ il preferilo (22%), seguonc
i Buoni Postali fruttiferi (19%), i
contanti tenuli in casa (15%), il
risparmio postale, i conti correnti
bancari, i Buoni del Tesoro.

Dalla inchiesta, che tiene an-
che conto delle diverse preleren-
20 a seccnda del reddito dei ca-
pidamiglia, & risultato che i titoli
industriali interessano esclusiva-
menie le persone con redditi piut-
losto elevatl, i librelti a risparmio
e 1 buonl postall frultiferl colora
che hanno redditi medi, mentre
la tendenza a tenere in casa il
denarc e sempre degli agriccl-
teri plu peveri,

E' du notare infine che l'indice
di propensione al risparmio ira-
va il sue massimo nella provin.
cia di Roma. Sequono Terine, Fi-
renze, Milano, Genova.

{Il Giornale del Matlino del
19-2-54).

— due estesi e particolareggia-
ti articoli del Prof. Giuseppe Bufa-
no in cui sono raccoltl interes-
santi dali e considerazioni in me-
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ANTONELLI

« ML sal dire che cos'é questa storia dell'Assicurazione Responsabilita

Civile auto?..».

rito all'attivita complessiva svo
delis Imprese Assicuratrici 1
liane.

E’ quesio un nclevole conlrit
lo allo studio delle riparcussic
che la crisi derivante dall'ultir
guerra ha esercitato sulla st
tura del mercale assicurativo il
liano, contribute che si basa ¢
senzialmente sull'esame dei re
diconti delle imprese di assicur
zione, escludendo necessariame
te I'LN.A. che, a dilferenza
tuile le allre Imprese, non ha pr
ceduto alla rivalutazione del s
patrimonic immobiliare e che I
ancora contabilizzate ‘al prez
di acquisioc e di sotloscrizior
quelle Azioni di Enti o Societ
non gueolate in borsa.

L'esame dei bilanci al 31-12-5
delle Imprese Assicurative Privc
te italiane, fincra pubblicati, po
ta a concludere che il mercal
assicurativo ilaliano ha suparat
con mezzi propri la fase eritic
provocala dalla guerra, dandc
prova di nolevcle forza di res:
stenza, pur restando rispello o
1938 in complesso economicamen
te alguanto impoverilo nella su
strultura; infali la consistenz
patrimonjale delle imprese prive
te al 31-12-1952 presenla una nc
tevole falcidia (di circa 30-3
miliardil.

Completano questa interessar
te indagine sulla struttura de
mercalo assicurativo italiane a
cune tabelle e varle considers
zioni sulla wariazione del numen
delle imprese estere in osso ope
ranti, che, salite a 51 in quesl
ultimi anni, hanno provocate |
grave inconveniente di inasprir
i costi della produzione e di ak
bassare le lariffe olire 1 limil
tecnicamente giustificabili.

Constalato che i progressi dells
imprese privale sono stali induk
biamentoe mnotevoli, la rassegn
conclude con l'augurio che, ne
volgere di pochi anni, le fors
di recupero di cui il mercate assi
curativo ilaliano dispone ridian
ai bilanci delle Imprese !l'antic
prosperitd.

(Il «Scle» del 26 & 28 febbraic
1854).
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ole — alcune per corrispon-

— che offrono la possibi-
lita o tuth gli elementi dediti al-
ja produzione vita, di completare,
continuando nel normale lavoro.
lore preparazione prolessio-

pl’hl'

la
nale.

1 testi di sludio prevedeno una
parle lecnica md scno curat: in

mude parlicolure  Pet Vinsegna-

menio dei rapperti sociali, b‘li in
sagna cicé all’Agenie produtic-
e como deve essere la prepara-
sione del suo io e come dave pol
avvicinare le alire perscne, in
rapporlo alle loro attivilda e gra-
de di cullurg, quali sono gli ar-
gomenii che deve toccare per in-
fluite e convincere, come 8 quali
risposte deve dare a specifiche
interregazioni, come deve supe-
rare  delerminate difficoltd  ete.

La preporazione di un Agenle
produtiore, punlo di parlenza per
il successo di una Compagniag,
dura di norma due anni e viene
esequila o cura dell’Agente Ge-
nerale, islruile a sua volta in un
corso specilico che dura media-
menle due o tre anni e che ha
per compilo principale quelle al
ammaesirare i dipendenti Agenli
produltori. | corsi sono predispesii
in generale su lesli aggiornati an
no per anno dalla seucia o daila
Compagnia e l'allieve, oltre allo
sludic delle basi di carattere ge-
nerale, deve rispondere par iseril
to a domande predisposie da ap-
posili queslionari su  argomenti
di caraitere sociale che lanno
parle integranie del lesto, le n
fposle vengono successivamenle
discusse nel giorni di riuntone
prefissali in genere in un'ora alla
seilimona. Al lermine del corso
viene rilascialo uno speciale al-
teslalo.

Esempio da imitare.

La preparazione professionala
non & jmposta, & semplicemente
sentila ed & senlila a tal segne
che ormai i colore che esar-
citano la professicne di assicu.
Talore sono convinli che solianis
con la istruzione offerta da que-
sli corsi si possono ollensre pil
lacili successi nel difficile espia
lamenlo del mandate di diffon.
dere la providenza assicurativa
anche in quelli che sono pill osli-
i a questo tipo dj previdenza,

Terminoe con un augurio e cloé
che anche in Ilalia si polenzl
sempre dl pil la collaboraziona
ha lulle le Cocrnpaqnie che o80T
titano l'assicurazione sulla vila,
€on programmi analoghi o ‘quelli
@ltuali recentemente nella vicina
Francia o che nel nostro Ente
;T"!’::ﬂﬂ @ si moltiplichino | corst

Tuzione a base psicologica,
;::“ d;;lmqnunwnln ben coording-
pevl centro, rivelti ad una mi-
di I“? Preparazione professionale
S uthl | collaborateri, in modo

Gccrescere sempre pit il pre-
:t:i::rm singoli nell'interesse dj
by Ofganizzazione, per le mag-

"l fortune dellLN.A.

LA

RUALOTARI

DEUA COMPAGNIA FAANGESE "“IE- PAEAIK

Le difficoltic create dalla sva-
lutazione monetaria all'esercizio
delle assicurazioni  sullo  vitn
non sono jacilmente superabili,
ed i temwaiivi finora compinti
si sono dimostrati pitt che pal-
ligtivi o rimedi di portata mol-
to limitala.

Esiste tuttavia un problema
della  difesa  dell’assicurazione
vita contro le vicissitudini del-
la moneta, piti 0 meno aculo a
secondu delle Jorme di assicura-
zigne o delle condizioni econo-
miche dei singoli Paesi. L'essere
taluni Paesi meno esposti al pe-
ricolo di perdite frequenti e
mussiceie di vnlore per la lore
unita monetaria, determing una
diversa considerazione del pro-
blema in questione: gli assicu-
ratori che non temone lo svalic-
tazione  monetaria, finiscono
coll'occuparsene poco o col non
occuparsene affatto  ed allora,
come per tutti i problemi di ca-
rattere  particolare, la ristreita
base degli studi e delle indagini.
aggiunta  alle difficolta sostan-
zinli del problema, ne ritardu
la soluzione.

In Francia, uno dei Poesi nei
guali lo slitamente della mone-
ta ha avato un decorso paralle-
lo a quello registrato in ltalia,
gli stueli per un tipo di polizza
vitn che non risentizse, o risen-
tisse in minima parte, delle flut-
tuazioni monetarie, hanne dato
Inogo ad imterventi e polemi-
che sulln stampa specializzata ed
anche sully stampa di infprma-
zione, ma non sono ancora Shoc-
cati in concrete realizzazioni di
una certa consistenza.

Tuttavia merita di essere rile-
vita ina recente iniziativa adot-
tata dalle Compugnia « Le Phé-
nix », la quale ha introdotio in
una sua tariffa il meceanismo
delle rivalutazione.

La Compagnia ha adottato
ana polizza di assicurazione nii-
sta con partecipazione agli utili
di rivalutazione o, piit precise-
mente, ha agginnto ad una nor-
male polizza di assicurazione
mista con partecipnsione agli
utili a toriffa ordinaria un alle-
gato che comporta Pattribuzio-
ne integrale degli wtili di riva-
lutnzione. Detta polizza ha le se-
guenti caratteristiche:

1.) la durata del contratto &
stabilita a discrezione dellassi-
curate, ma non pudé andare ol-
tre il compimento del 65° anno
di eta da parte di questi:

2.} il capitale assicurato non
pud essere inferiore a 500000
franchi francesi;

3.0 le riserve somo coperie
du investimeni ¢ indexés s in-
tendendosi per tali quei titoli
— i solito obbligazioni — il
cui valore nominale varia col
variare i un determinato in-
dice,

Se gli utili speciali di rivali.-
tazione, alla fine di un eserci-
zio sono sufficienti per consen-
tire una maggiorazione i alme-
no il 10% delle riserve matema-
tiche, i capitali assicurati ed i
premi corrispondenti sono mag-
giorati nelle proporzione fissu-
ta. Se la percentuale del plus
valore & inferiore al 10% [a
quota relativa saréd aggiunta a
quella dell’esercizio successivo.

L'allegato di rivalutazione di
quindi  luogo all'adeguamento
dei premi gia versati, senza che
il contraente debba versare i
premi arretrati  corrispondenti
allawmento di capitale. Non so-
lo, ma per i premi dn versare
la tariffa applicata rimane quel-
la corrispondente allu eti di in-
gresso in assicurazione, La riva-
lutazione é& operante tanto nei
contratti a premio annio, guans
to in guelli & premio unico. La
Compagnia « Le Phénixs affer-
ma che nessun’altra Compagnia
si @ messa in condizione di of-
frire siffatte prestazioni agli us-
Srcuraly,

Come avermuno ginn occasione
di esporre, in ltalia, ove un si-
stema del genere - imperando le
vigenti norme legislative per io
esercizio delle assicurazioni pri-
vate - non potrebbe essere adot-
tato, V'I.N.A. e qualche altra
Impresa hanno studiate ed ar-
tuato altre provvidenze che con-
sentono entro certi limiti lade-
guamento  del capitale assicu-
rato. E' bene, tuttavia, osservare
che lo stesso meccanismo delle
assicurnzioni consenie sempre
agli assicurati di adeguare la
laro copertura mediante la sti-
pulazione di nuove polizze o la
trusformazione delle vecchie.
L’esperimento  [rancese, viene
avvantaggiato, rispetto alle pos-
sibilita che si offrono agli assi-
curatori italiani, dalla esistenzn
in Francia di quegli speciali ti-
toli cindexéss che permettono
la rivelutazione delle riserve
matematiche senza alcun ulte.
riore comtributo da parte degli
assicurati, i quali sono tenuti
all'adeguamento del premio in
funzione soltanto del nuovo eca-
pitale assicurato. Esso tuttavia,
ampiamente discusso in Francia,
si presta @ numerose critiche e
non rappresenta ancora un rime-

dio sufficientemente idoneo a
meitere la polizza vita al riparo
dalle insidie delln svalutazione
per il fatto che i titoli ¢indexéss
si riferiscono solo a particolari
settori  delln  vita  economicn
francese,

Quii
rispondiamo. a ...

Agente Generale di Frascati

Quel che Lei suggerisce a pro-
posilo dell'illustrazione delle for
me assicurative sia dei rami
danni che del ramo vila ha una
indubbia imperianza. 11 problema
& sialo avvertito dal nostro Baol-
leitino e pit volte sono state pub-
blicate note divulgative su Hpi
di garanzia rispondenti a parti-
colari “esigenze o circoslanze di
attualild,

Un'cpera di divulgazione me-
ledica delle forme basilari nel
modo che Lel suggerisce ha la
sua ublitd: perd, non sono per
questo sulficionti il tarilfario e
le istruzioni rimesse di volto in
veolta ai collaboratori?

Non mancheremo lultavia di
considerare la questlione, ponen-
dola a ralfronio con gli altdd bi-
sogni di informaziene a cui il Bol-
lottino si studia di venire incentro.

La ringraziamo, intanto, delle
cortesi parcle di elogio per «Cro-
nache dell'lLN.A. ».

Vittoria Alberli — Genova

I Buoi voli per le maggiori for-
tune dell'Ente e por il migliore
successo dell'opera degli Organi
che lo guidanc sono siali molio
gradit.

Giov. Batlista Gambetla --
Nizza Monferrato

Anche dopo il Concorse, il Suc
ingegno é fertile di inventiva per
nuovi Slegan. Ci congratuliamo
con Lei. Naturalmente, per poter
pensare a premiazioni, occorre-
rekbe bandire un nuovo Concor-
so & Lel slessc comprenderd che
per ora nen @ possibile.

NASCITE

- Una grazicsa bimba, Mari-
na, @ venula ad allietare la casa
del Sig. Michele Parodi deila
Agenzia Generale di Genova.

— @ un bel bimbo, Bruno, la casa
del Sig. Alfonso di Benedetio,
Agente viaggiante dell'Agenzia
di Campobasso.

Ai genitori felici gli auguri pil
vivi di « Cronache ».
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