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Funzione Sociale

dell’ N, A

Non v'é momento, per quanto grave, nella storia delle
vicende umane che escluda o neghi il concetto di previ-
denza, fondamentale percheé posto a base dellassetto futuro
della societd e particolarmente della iamfghc, primo nucleo
della societa stessa.

Quanto anzi piu difficoltosi ed aspri diventino i tempi e
le umane possibilita di produzione e di guadagno sembrino
divenire sempre pit limitate, di tanto si accresce nell'uomo,
sicuro di sé e lorte di esperienze passate, la preoccupazione
del suo domani e il desiderio - d'altronde innato in lui con
quello di migliorare la propria "posizione - di procurarsi un
piu tranquillo avvenire.

Ne ci sembra esagerato laifermore che appunto quando
il momento dell'oggi appaia critico, roso dall’elevato costo della
vita, minato da situazioni politiche precarie o da possibili con-
tingenze belliche, incandescente per i tragici conllitti della di-
soccupazione, proprio allora nasca nell'uomo lavoratore, pen-
soso della sua vecchiaia, dei suoi ligli, del proprio avvenire,
il bisogno di garantirsi da ogni latale scossa.

E altresi owio che una delle forme piu sicure di questa
garanzia, di questa autoprevidenza, & l'assicurazione sulla vita.

Donde ne deriva la popolarita di tale . forma, I'accessi-
bilita ad essa da parte di ogni categoria sociale, la sua estrema
facilita priva di ogni arzigogolo burocratico e sopratutto quel
suo carattere di immediato intervento soccorritore quando l'ine-
luttabile bussi alla porta del destino.
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Questi lineamenti somatici dell’ assicurazione possiamo
dire costituiscano l'essenza stessa della sua vitalita in funzione
sopratutto sociale e umanitaria.

Quando poi si pensi che non da imprese commerciali,
legate quindi al dividendo degli utili, ma da un ente morale -
quale é I'l. N. A. - tali forme di previdenza traggono la loro
esistenza, maggior luce e vigore acquista il concetto di que-
sta funzionalitd sociale intesa sopratutto quasi come il rico-
noscimento morale e giuridico del diritto di ogni individuo ad
una serena vecchiaia e ad un sicuro avvenire dei ligli.

Nessuno dei vari enti che si preliggono una qualsiasi
forma di garanzia della vita lavorativa e sociale degli indivi-
dui sotto lorma di assicurazione vita ha questo carattere tipi-
camente morale dell'l. N. A., cui la legge istitutiva ha volu-
' tamente assegnato una fisionomia particolare, non speculativa
ed aliena da interessi di categorie o di classi o di dividendi.

Nel mare tempestoso della vita italiana di questi ultimi
anni, tra le dilficoltd immense d'una ripresa nazionale in un
territorio devastato da due eserciti, in condizioni divenute
estremamente difficili quasi. impossibili, I'l. N. A. ha mo-
strato la sua struttura morale e materiale, resistendo, non
soltando al caotico crollo del dopo guerra, ma anche ad ogni
tentativo di incrinatura interna ed esterna per apparire, base
stessa e solidissima, materialmente e moralmente, della rico-
struzione hazionale.

Soddistazione questa dell'l. N. A. derivata proprio e so-
pratutto da. quel suo carattere di esclusivita della sua funzione
sociale e che altrimenti non avrebbe potuto essere o manife-
starsi cosi apertamente.



LO SVILUPPO INDUSTRIALE DELL'L.NL.A.

Incremento portafoglio e premi incassati-

nel quadriennio 1947-1950

Nel précedente numero ci sia-
mo riservati di esaminare lo svi-
luppo dell’incasso premi e 1'accre-
scimento del portafoglio, sempre
nel quadriennio 1947-1950, pren-
dendo, quindi, per base le cifre
al 31 dicembre 1946.

Per poter giustamente valutare
le cifre che andremo esponendo,
& necessario tener ben presente
che l'adeguamento dei capitali e
dei premi nel ramo vita &, per ov-
vie ragioni, molto ma molto piu
lento di quello dei rami danni.
Infatti, mentre necessita immedia-
te portano l'uomo a preservare e
percio ad assicurare i1 beni stru-
mentali che rappresentano i mez-
zi diretti del lavoro che compie,
non cosi avviene per il contratto
vita, il cui adeguamento al nuovo
valore-capitale si produce solo piu
tardi, dopo che l'assicurato ha po-
tuto provvedere alle necessita piu
immediate ed impellenti ed in
quanto il nuovo costo rientra ef-
fettivamente nelle proprie possibi-
litdt economiche.

La svalutazione monetaria de-
terminata dalla guerra e dal do-

poguerra ha investito in pieno il
settore dell’ assicurazione-vita ed
i portafogli precostituiti hanno, lo-
gicamente, risentito le gravi con-
seguenze di tale svalutazione, es-
sendosi spezzato 1’ equilibrio tra
le prestazioni monetarie dell’Ente
assicuratore e quelle dell'assicu-
rato. Base quindi, della ripresa
dell’ Istituto non poteva essere
che un programma industriale
coraggioso — e qui sta il me-
rito principale del Prof. Puggio-
ni — che portasse ad uno svilup-
po della produzione tale da rico-
struire rapidamente il ‘portafoglio,
allineandolo al nuovo valore mo-
netario, per ottenere una massa di
premi che, rapportata al 1938, po-
tesse riprodurre — migliorandola
se possibile nell'immediato futu-
ro — la florida situazione dell'an-
tequerra.

Programma -— come si vede —
irto di gravi difficoltad e tale da
far rimanere, non diciamo scettici,
ma almeno perplessi, 1 piui speri-
mentati assicuratori.



| I LO SVILUPPO INDUSTRIALE DELL'I. N. A. |
. INCREMENTO PORTAFOGLIO E PREMI INCASSATI
NEL QUADRIENNIO 1947 - 1950

PREMI INCASSATI ANNUALMENTE

ol Off K

MILIARDI MILIARDI MILIARD!I
3,7 2 819 |5|5
(31-1?-45] (31-12-48) (31-12-50)

PORTAFOGLIO IN VIGORE
~ (CAPITALI ASSICURATI)

E

MILIARDI MILIARDI MILIARDI

59,1 145 300
(31-12-46) . (31-12-48) (31-12-50)




Quanto di questo programma e

stato ‘realizzato nel quadriennio
1947-50? Veniamo alle cifre:
- Al 31 dicembre 1946 il portafo-
glio dell’' LN.A. era di 59 miliardi
e 100 milioni; il portafoglio stesso
e salito a 100 miliardi e 700 mi-
lioni nel 1947; a 145 miliardi nel
1948; a 203 miliardi nel 1949 per
raggiungere circa 300 miliardi nel
1950. . '

Poiché nel 1938 il portafoglio
dell’ LN.A. ammontava a lire 15
miliardi - ed 800 milioni, ne con-
segue che esso © aumentato di
circa 19 volte rispetto all'anteguer-
ra. Ma quello che appare vera-
mente interessante e che impres-
siona favorevolmente € la consta-

tazione che in appena quattro

esercizi il volume dei capitali as-
sicurati & stato quintuplicato. Pos-
siamo anzi aggiungere — non
-senza una punta di legittima sod-
disfazione — che l'esercizio 1951
gid si presenta piu soddisfacente
del 1950, il che e veramente im-
portante se si tiene presente che
questo ultimo ha dato risultati de-
ani di particolare menzione.

All’ Organizzazione . centrale e
periferica dell'.LN.A., a tutti — al-
ti dirigenti e modesti lavoratori —

“va il merito di cosi rapido svilup-
‘po industriale che restituisce un
primato al nostro grande Ente.

Passiamo ora, all'incasso premi:

L’ Istituto nel 1938 incassava co-
me premi 80 milioni; nel 1950 il
totale premi di competenza incas-

sati e salito a circa 15 miliardi e
500 milioni. I volume dei premi
annui incassati €, percio, aumen-
tato di circa venti volte rispetto al-
l'esercizio 1938, mentre i soli quat-
tro esercizi 1947-1950 hanno dato
un apporto a tale incremento di
12 miliardi.

Praticamente nell'anno 1946, i
premi di competenza incassati as-
sommavano a 3 miliardi e 700
milioni; nel 1947 si registrava un
totale premi incassati di 6 miliar-
di; nel 1948 di 8 miliardi e 900
milioni; nel 1949 12 miliardi e 700
milioni per raggiungere nell eser-
cizio 1950 un incasso premi di 15
miliardi e 500 milioni. Cioé .dal
1946 al 1950 i premi annui incas-
sati si sono piu che quadruplicati.

Dalle cifre sopra riportate risul-
ta a chiare note la rapida ascesa
dell' LN.A. ed il suo solido conso-
lidamento; potremmo trattare altri
argomenti a sostegno della nostra
affermazione ma, almeno per orq,
non riteniamo opportuno dilungar-
ci oltre data l'evidenza dei risul-
tati esaminati. _

E’' certo che l'esercizio in corso
completera la prima parte della
meta fissata dal Direttore Genera-

" le nel gennaio 1947; il 1952 —

quarantennale dell'LN.A. — dard
l'avvio al conseguimento di risul-
tati industriali e di bilancio di tale
portata che forse — come ci au-
guriamo — poiranno arrecare un
sensibile beneficio anche agli as-

sicurati. G. TROPIANO
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Saliee

“Cerme

So:lice Terme, la delizicsa sta-
‘ zione idrotermale che stq, fra
pini e fiori, quasi a cavaliere del-
la Lombardia, della Liguria e del
Piemonte, e stata sede suggestiva,
il 24 e il 25 giugno 1951, del Con-
vegno interregionale dell organiz-
zazione produttiva Ligure-Lombar-
do-Piemontese dell' 1. N, A.

Circa 500 Agenti e Produttori
dell'Istituto hanno fatto corona al
Direttore Generale Prof. Puggioni
che era accompagnato dall Ispet-
tore Generale Capo del Servizio
Organizzazione Dr. Natoli,” dagli
[spettori Generali Dr. Fuligneli,
Dr. Berardelli, Dr. Chiadini, Ing.
Amoroso e dall’Avv. Manzo capo
del personale, nonche da altri Fun-

zionari della Direzione Generale.
Erano pure presenti il Direttore
Generale e il Vice-Direttore Ge-
nerale, Dr Arcidiacono e Dr Brac-
co, delle «Assicurazioni d'Italias.

L' imponente raduno ha avuto
inizio il pomeriggio del 24 con un
referendum sul centro cinemato-
grafico dell'l.N.A. che ha curato
la proiezione di sei documentari
di propaganda.

La mattina del 25 si e tenuta
la riunione plenaria dei parteci-
panti al convegno, sotto la presi-
denza del Direttore Generale.

11 primo intervento e stato quel-
io del Dr. Natoli, al quale si sono
succeduti il Comm. Borioli, presi-
dente dell' Associazione Agenti



Generali dell'LN.A., il Rag. Crocet-
ta rappresentante della Commis-
sione Interna del personale della
Direzione Generale e il Comm.
Ferrara, Agente Generale di Co-
mo, -in nome degli Agenti e dei
Produttori.

Per ultimo ha preso lcx parola,
fra scroscianti ovazioni' di simpa-
tia e di affetto, il Direttore Gene-
rale.

Diamo qui appresso un resocon-
to degli interventi dei vari cratori.

Il discorso del j)ott. Oreste Na-
toli, Cupo del Servizio Orga-

nizzazione, Sviluppo e Prcnpa-

ganda dell’I. N. A.
L'Ispettore Generale Dr Natoli

Fuggioni l'eletta assemblea, sin-
tesi di tutte le forze produttive del-
le tre regioni, qualificatesi fra le
piu feconde ed operose della Na-
zione.

11 Dr. Natoli dopo aver rivolto
il suo caldo saluto agli intervenuti
ed aver espresso l'augurio piu vi-
vo per le sempre maggiori fortune
dell'LN.A., ha esaltato il lavoro
diuturno, faticoso, oscuro, da tutti

‘realizzato in concordia di spirito

ha esordito dicendosi lieto e ono- .

rato di poter presentare al Prof.

e unitda di azione e che si compen—
dia in queste cifre:

La produzione totale acquisita dal-
le tre regioni nel 1° semestre 1951
ammonta a circa L. 15 miliardi,
cosl suddivisa :

Liguria 2 miliardi. .
Lombardia 9 miliardi e mezzo
Piemonte

3 miliardi e mezzo

Il Dott., Natoli pronuncia il discorso inaugurale.
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- I1 quadro. produttivo delle tre
Regioni dal 1946 al 1950 e il se-
guente :

La Liguria dai 608 milioni del 1946
ha raggiunto 2 miliardi e 604 mi-
lioni nel 1950 con un. incremento
di 4 volte e mezzo.

La Lombardia, nel quadriennio
1946-1950, da 3 miliardi e 700 mi-
lioni ha raggiunto 17 miliardi. An-
ch'essa, quindi, con un incremen-
to di 4 volte e mezzo.
Il Piemonte, sempre nel periodo
in esame, da un miliardo e 400
milioni ‘ha raggiunto 5 miliardi e
400 milioni con un aumento pari
a circa 4 volte. , '

E' da notare che le tre Regioni,
in cifra assoluta, raccolgono me-

diamente oltre un terzo della pro- .

duzione nazionale agenziale e si
distinguono in modo particolare

per la qualitd, perché registrano

un indice di perfezionamento tra
i piu elevati d'Ttalia (circa il 90%
sul presentato).

In collegamento con i risultati
dell'Istituto ha quindi passato in
rassegna 1’ andamento della So-
cieta collegata « Le Assicurazioni
d’ Italia ».

La produzione dei rami elemen-
tari perfezionata nelle tre regioni,

nel primo semestre del 1951 am-

monta ad oltre 407 milioni cosi
ripartita :
Liguria 46 milioni
Lombardia 253 milioni
.Piemonte 108 milioni

L’ incremento produttivo delle

tre Regioni dal 1946 al 1950 risul-
ta il seguente :
La Liguria dagli 8 milioni del 1946
ha superato i 65 milioni nel 1950.
La Lombardia dai 50 milioni del
'1946 ha superato i 390 milioni nel
1950.

[1 Piemonte dai 15 milioni del
1946 ha superato i 156 milioni nel
1950. .

Le tre Regioni, sempre sulla ba-
se del 1946, hanno moltiplicato la
produzione olire otto volte e mez-
zo nel 1950.

[1 Dr. Natoli ha quindi pronun-
ciato cordiali espressioni di saluto
per il Dr. Marinelli quale Consi-
gliere Delegato dell’Assitalia, per
il Direttore Generale Dr. Arcidia-
cono e per il vice Direttore Dr.
Bracco. : _

Nel riferirsi alla premiazione di -
quei collaboratori che da wventi-

cinque anni hanno prestato la lo-

ro attivitah per. 'ascesa dell Istitu-

" to, il Dr. Natoli ha cosi proseguito:

« Questi vecchi, fedelissimi col-
laboratori, sono Agenti Generali,

" produttori di tutte le categorie ed

Agenti locali, che con un quarto
di secolo di continuata attivita in
favore del nostro Istituto, hanno

. pienamente meritato di ricevere

n

dalle sue mani, Signor Direttore
Generale, quel simbolo che con
il suo metallo incorruttibile rappre-
senta quanto abbiamo voluto fos-
se trascritto sulla medaglia: « 25
anni- di fedelta ». -



11 Dr. Natoli, applauditissimo, ha

cosi concluso il suo elevato in--

tervento :

g In questo momento io penso
che questi nostri fedelissimi col-
laboratori, nel ricevere da Lei, Si-
gnor Direttore Generale, il pit me-
ritato dei riconoscimenti, ritornano
con la mente al loro inizio di at-
tivita con 1'[.LN.A. Essi — forse con

viva nostalgia, certamente con il -

cuore in tumulto — rifanno la du-
ra strada percorsa da quando
strapparono, con il cuore in golaq,
il primo perfezionamento e perce-
pirono la prima provvigione.

E poi, tutta una vita dedicata
alla previdenza come tanti mis-
sionari, la cui fede mai vacilld
anche quando tempi durissimi po-
tevano [ar disperare chiunque non
avesse tanta infinita fede.

Alla piu giovane schiera siano
di esempio questi nostri anziani
e valorosi Collaboratori! ».

Le ultime parole della relazione
del Dr. Natoli sono state accolte
in piedi dall’ assemblea che ha
tributato all'oratore una vibrante
ovazione.

Il discorso del Presidente dell’ A s-
A genti

Nazionale

dell’L. N. A.

[l Rag. Giovanni Borioli, Presi-
dente della Associazione Nazio-
nale Agenti Generali dell'LN.A.,
inizia il suo dire confessandosi
commosso per il significato e

sociazione
Generali
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' atmosfera del raduno che e
anche spontanea comunione e
manifestazione di spiriti, tesi nel-
la certezza della meta, al rag-
giungimento dell'inevitabile asce-
sa dell'Ente.

Questo raduno, dice |'oratore
che e stato piu volte calorosamen-,
te applaudito, € una rassegna di
forze ben vive ed operanti che
postula un riconoscimento di me-
rito e di capacita che accomuna
tutti i produttori di tre regioni.
Uomini che hanno lavorato per
lunghissimi anpi con passione,
zelo e attaccamento. scrupoloso
alla loro missione di propagandi-
sti di un mondo migliore, perche
predicare il risparmio e la previ-
denza significa predicare l'esten-.
sione ad un sempre maggior nu-
mero di esseri umani, dei diritti e
della dignita del cittadino, un piu
elevato concetto della moralita,
un senso piu intimo ed austero
della famiglia.

Dopo aver ricordato i sacrifizi,
gli sforzi, le lotte sostenute da que-
sti fedelissimi lavoratori dell'LLN.A.
che oggi ricevono un giusto e me-
ritato riconoscimento della loro
attiva opera produttiva, il Rag.

Borioli riafferma dinanzi al Di-

rettore Generale e al Capo del
Servizio Organizzazione, Dott. Na-
toli — che chiama « animatore e
pungolatore affettuoso di tutte le
nostre ore » — la volonta e la
fede dei produttori, salde e sicu-
re, dicendosi certo che da questo



Parla il Rag. Borioli.

raduno e da questa premiazione,
quella volonta e quella fede usci-
ranno rinforzate e vivificate al fi-
ne di una sempre piu estesa atti-
vita per la grandezza dell'Istituto.

Il saluto di un componente la
Commissione Interna della Di-

rezione Generale dell’ I. N. A.

I1 Rag. Giuliano Crocetta, quale
componente la Commissione In-
terna della Direzione Generale
dell'LN.A., ha quindi portato il sa-
luto del personale della Direzione
Generale da lui rappresentato,
agli amici Agenti Generali e Pro-
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duttori, convenuti in Salice Terme.

Il Rag. Crocetta ha affermato
la necessita della cooperazione e
della collaborazione fra centro e
periferia: cooperazione e collabo-
razione che devono portare ad un
sempre maggior potenziamento e
consolidamento dell'Istituto. Dalla
iloridezza infatti dell’ Istituto, ha
continuato 1’ oratore, dipende la
possibilitad di rendere concrete le
legittime aspettative dei lavoratori
per uno stato di maggior benes-
sere ed un piu alto livello di vita.
I1 Rag. Crocetta ha concluso di-
chiarando che I'LN.A., quale Ente
nazionalizzato, non pud non com-




prendere la necessitd e la giu-

stezza di una sana cooperazione

ed ha auspicato che la collabo-
razione si possa sempre manife-
stare 'in clima di reciproca com-
prensione.

L'omaggio del Rag. Giuseppe
Ferrara, Agente Generale di

CDII'.IO-

I1 Rag. Ferrara, con animo ve-
ramente commosso e con parola
particolarmente affettuosa e con-
vincente, ha espresso la ricono-
scenza degli Agenti Generali
dei Produttori per l'opera svolta
dal Direttore Generale, dal Capo
del Servizio Organizzazione e dai

Dirigenti dell’ L. N A. e dell'Assi-
talia.

In segno di ringraziamento, 1'o-
ratore ha consegnato un'artistica
targa e medaglie commemorative
al Direttore Generale, al 1° Vice
Direttore Generale ed al Capo

- del Servizio Organizzazione del-

I"LN.A., nonche al Direttore Ge-
nerale dell'Assitalia ed al Vice
Direttore Dott. Bracco.

Il Rag. Ferrara, applauditissimo
duranté il suo discorso per il suo
dire oltremodo chiaro e vivace,
ha concluso inneggiando alle im-
mancabili fortune dell'Istituto tan-
to sapientemente diretto ed ammi-
nistrato. -

Il Rag. Ferrara mentre porge il suo gradito omaggio.
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Discorso pronunciate dal Dott.
Prof. Annetto Puggioni, Di-
retiore Generale dell’I. N. A.

Vi intratterrd a lungo, mi dovete
scusare. Ma quello che devo dir-
vi & estremamente importante;

percid non diventate impazienti.-

~ L'attestazione di affetto del qua-
le il rag. Ferrara si e reso inter-
prete a nome di tutta l'organizza-
zione produttiva, mi ha estrema-
mente commosso e non per l'at-
tenzione alla mia persona, ma so-
pratutto, perché rappresenta 1'af-
- fermazione del vostro attaccamen-
to a questo Ente, a questo nostro
Ente, che & uno dei pilastri della
~vita sociale, economica e finan-
ziaria del paese. Mi conferma an-
che che é stato raggiunto uno de-
gli scopi che io mi ero prefisso
nei raduni che ‘sono andato fo-
cendo per le varie Regioni d'lta-
lia e cioé di stabilire un intimo
legame tra Centro e Periferia;
questo scopo, che e uno degli ele-
menti fondamentali della ricostru-
zione e della affermazione della
nostra Azienda, ritengo di averlo
raggiunto. TR
Nel settore - assicurativo non
vendiamo una merce; bensi, di-
fendiamo una idea: «il risparmion.
Senza il risparmio non si edificq,

tica epopea del suo popolo) ha
contribuito decisamente all’'opera
di ricostruzione nazionale. Ed a
questa epopea voi avete dato un
validissimo contributo.

Perche teniamo questo Raduno?
Per questi raduni ci sono state —
e ci saranno — alcune critiche.
come per tutte le azioni della vita .
umana. ; '

Ma voi sapete che quando, do-
po la liberazione, la vostra opera
era diventata una cosa penosa
perche non trovavate piu nel pub-
blico quella accoglienza che & ne-
cessaria per il vostro lavoro; la
organizzazione periferica si stava
sbandando; la vostra delusione
era aggravata dall'assenza di
qualsiasi direttiva; e, quando —

“tra il 1944 e il 1945 — molti la-

e questa povera Italia — che &

veramente povera — € tanto piu
ammirevole in quanto il rispar-
mio (la cui ripresa dopo il ciclone
monetario costituisce una auten-

sciavano il lavoro assicurativo
per dedicarsi ad altre attivitd, io
venni tra Voi visitando tutte le

contrade d'Italia, e iniziai un dia-
logo con voi. Iniziai nel 1947 in
Calabria: non si trattava di co-
reografia, ‘bensi di assise ‘di la-:
voro. Io venni a dirvi con rude
franchezza che 1'LN.A. non poteva
darvi piu di quello che vi dava.
Il contratto di assicurazione non
e un bicchiere o una scatola di
cerini per cui ai maggiori costi
di produzione si pud provvedere
col vendere a prezzi piu elevati.
Noi vendiamo una merce il cui
prezzo non pud essere maggiora-
to e pertanto — vi dissi. — che
la vostra e la nostra economia



avrebbe dovuto riequilibrarsi uni-
camente attraverso lo sviluppo del
lavoro, attraverso 1'acquisizione di
nuove polizze adeguate al nuovo
valore della moneta. Vi parlai e
Vi spiegai il fenomeno della con-
giuntura che si era verificato; Vi
prospettai le domande che avre-
ste dovuto attendervi dal pubbli-
co e le risposte che avreste dovuto
dare. Stabilimmo 1 programmi,
ma per realizzare i programmi,
occorre una fede. Senza una fe-
de, nulla si compie e voi. questa
fede nel vostro lavoro e nell I.LN.A.
l'avete avuta in momenti estrema-
mente difficili quando vi dicevo
che dovevate tirare la cinghia.
Amici: «la fede muove le mon-
tagne ».

Quando venni tra vol esami-
nammo la situazione che la guer-
ra aveva lasciato, le possibilita
di ripresa e taluni aspetti parti-
colari. Non venni certo per farvi
promesse illusorie che non si sa-
rebbero potute mantenere. Occor-
reva prima ricostruire per poi rea-
lizzare le legittime aspirazioni del
mondo del lavoro perche, amici,
sino a tanlo che non avremo ri-

solto il problema della congiun-

tura, noi dovremo rallentare il
passo delle vostre richieste.
Ogai riprendo il dialogo con voi
in un raduno interregionale ed era
essenziale che si facesse questo
raduno perche ci troviamo in un
momento del tutto particolare: sia-

mo ad una svolta ed & giusto che

voi siate informati della situazio-
ne.

Io vi dissi sin da allora che fino
a tanto che all'l.N.A. le cose fos-
sero andate male nessuno avreb-
be parlato; man mano che avrem-
mo ripreso le nostre posizioni si
sarebbe scatenata, intorno all'lsti-
tuto, una campagna scandalisti-
ca, una campagna diffamatoria,
una lotta senza esclusione di col-
pi e tutto questo si sarebbe fatto
per soffocare la dinamica del no-
stro Ente, per reciderne la fiducia
nel pubblico.

In questo raduno interregionale
io dunque faro noti a voi, con la
solita abituale sincerita, 1 motivi
intorno ai quali si svolge e si svol-
gera questa campagna scandali-
stica. : :

Perche ho fatto questo raduno
a Salice? Innanzi tutto, trattandosi
di raduno interregionale non do-
vevo far sorgere gelosie tra voi.
Se il raduno si fosse tenuto in un
capoluogo di regione le altre due
se ne sarebbero dispiaciute. Tan-
to pit, non si poleva svolgere pres-
so una sede agenziale. Salice, per
alcuni di voi, € stato causa di
disagio; ma bisognava andare in
una localita dove non si potesse
dire che noi fossimo andati per
divertirci come tutti avrebbero det-
to ove avessimo scelto Capri o
Stresa. Siamo venuti a Salice che
e un luogo ove si guarisce la gen-
te; il quarire, del resto, € uno de-
gli aspetti della nostra attivita: noi



Caratteristico atteggiamento del Prof. Puggioni durante il suo appassionato discorso.

vogliamo che i nostri assicurati
stiano bene e percio diamo im-
portanza alla medicina preventi-
va e curativa.

Prima di tutto pero, avete dirit-
to che io vi dica quali risultati
abbiano raggiunto i vostri sforzi.

Al 31 dicembre 1946 la nostra
situazione industriale era espres-
sa dalle seguenti cifre :
incasso premi 3,7 miliardi;
capitali assicurati 55 miliardi;

Al 31 dicembre 1950 abbiamo:
incasso premi 15,5 miliardi circa;
capitali assicurati 300 miliardi.

Come tutte le Compagnie, an-
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che I'ILN.A. ha subito la crisi di
congiuntura che non poteva es-
sere risolta che con l'incremento
della produzione. Soltanto quando
il portafoglio avesse raggiunto un
livello tale, per cui i margini di-
sponibili sui premi per la coper-
tura delle spese amministrative
fossero divenuti sufficienti, si so-
rebbe potuto ripristinare 1'equili-
brio aziendadle.

Qualcuno c¢i fa l'osservazione:
« Bisognava comprimere le spe-
se ». Cosa vuol dire? Comprimere
il livello delle retribuzioni? Questo
e illusorio!



E’ impossibile dimostrare che si
poteva ottenere il riequilibrio del-
1'Ente sacrificando i lavoratori. Ho
spiegato poi, piu volte, che le spe-
se di amministrazione sono in fun-
zione del numero delle polizze e
non in funzione dei capitali assi-
curati, ed il numero delle polizze
" in portafoglio & aumentato e non
diminuito. Ricordiamo oggi  tutto
questo, solo perché c'e un rigur-
gito di critica, rigurgito che si ri-
peterd. Voi sapete che non c'é
peggior "sordo di chi non vuole
sentire e peggior cieco di chi non
vuole vedere.

DISAVANTZI : ,11 conto d'eserci-
zio del 1948 chiudeva con un de-
ficit di 2,8 miliardi, quello del 1949
con 1,9 miliardi.

Voi domanderete, e il disavan-
zo .del 1950? Io non vi dard un
dato ufficiale, ma vi dico che il
disavanzo vero, di stretta compe-
tenza dell'esercizio 1950 & di 621
milioni. Quindi, se abbiamo avu-
to questo regresso nel disavanzo,
malgrado gli cumenti delle spese
generali, io ritengo di poter affer-
- mare che se i vostri sforzi non
verranno meno, se il vostro lavoro
non verra leso, il 1951 noi lo chiu-
deremo con il pareggio di bilan-
cio. Ai nostri detrattori, agli uc-
celli di malaugurio che dicono :
queste sono supposizioni; oppure,
con linguaggio che presumono piu
scientifico: queste sono extrapola-
zioni, vol risponderete con i fatti
perche ormai, qualunque cosa ac-

cada, la produzione di questo
esercizio non sara inferiore a quel-
la dell'esercizio 1950.

Questo, per tacervi dell’ opera

‘svolta — sempre ai fini di per-

seqguire il pit rapidamente possi-
bile il riequilibrio aziendale — per
ottenere il piu elevato reddito pa-
trimoniale. Vi dird solo che il tas-
so di rendimento e passato, da
poco piu del 4% del 1947 a circa
il 6% nel 1950. Eppure, pesano
su questo tasso di interesse i man-
cati investimenti dei disavanzi
percheé a noi Enti di Stato . man-
cato il mezzo per coprire questi
disavanzi.

E qui sta una palese minorazio-
ne dell' Ente di Stato rispetto a
tutte le Compagnie private alle
quali lo Stato ha consentito invece
gli strumenti giuridici che danno
loro la possibilita di coprire di-
savanzi e perdite patrimoniali. In-
fatti & stato consentito’ a tutte le
Societa private di rivalutare il pro-
prio patrimonio immobiliare. Lo
Istituto invece, € un Ente pubblico
e quel che & consentito alle Com-
pagnie private non e stato con-
sentito all'I.N.A.

Allora si pone il quesito: Nelle
Compagnie private se vi € una.
perdita, - si preleva dalle riserve
patrimoniali e se non vi sono ri-
serve si riduce o si reintegra il
capitale da parte degli azionisti.
Nell'LN.A. non c'é capitale; unico

‘azionista & lo Stato. C'e una per-

dita: E' logico chiedere che lo



Il Prof. Pugglioni fraternizza con | suoi collaboratori.

Stato dovrebbe intervenire per co-
prire quella perdita, per lo meno,
permettendo che si iscriva nel bi-
lancio un capitolo di credito per
il corrispondente ammontare ver-
" so lo Stato stesso! E' stato como-
do prendersi gli utili quando le
condizioni erano floride!

Allora si disse: Noi abbiamo un
patrimonio immobiliare. La par-
te costruita 6 acquisita antesva-
lutazione noi la portiamo ancora
in bilancio a prezzi di allora, po-
co piu di 1,5 miliardi, ad un prez-
zo medio, ciocé di 5 milioni a sta-
bilel La famosa commissione di
inchiesta sullIstituto chiese ed ot-
tenne una valutazione aggiornata
degli immobili; tale valore é& ri-
sultato, applicando i soli coeffi-
cienti di legge, di circa 24 miliardi

e, sulla base commerciale, di cir-
ca 31 miliardi. I disavanzi in to-
tale assommano a 7 miliardi e,
quindi, come vedete, senza ricor-
rere alla iscrizione formale del
credito verso lo Stato, 1'Istituto ha
in sé le forze patrimoniali per co-
prire l'intero deficit.

Ora dovete sapere che in Par-
lamento, sta per essere presenta-
ta una Legge che propone, per
le Imprese private, una rivaluta-
zione degli immobili da 1 a 40.

Tutti noi dobbiamo essere mo-
bilitati per esercitare tutta la no-
stra influenza per ottenere che
questa Legge sia estesa anche al-
I'LN.A., come Ente pubblico che
opera in libera concorrenza con
le Imprese private.

Nonostante quanto ora vi ho



detto, si parla di scandalo per il
permanente disavanzo. Se non lo
avete letto lo leggerete sicuramen-
te fra non molto, ancora una vol-
ta sui solii giornali. Si parla di
« pauroso crescente disavanzo al-
I'LN.A.». Non so a che cosa si
vogliono riferire. Certo non ai di-
savanzi di esercizio che sono in-
vece decrescenti. Ma nel proces-
so di risanamento io posso dimo-
strarvi che I'LN.A. & nettamente
all'avanguardia di tutte le Com-
pagnie italiane.

Infatti : nel 1938, anzi fino al
1942, I'LLN.A. incassava il 51 % dei
premi del ramo Vita; il residuo
49% era incassato dal complesso

di tutte le altre Compagnie. Viene
la guerra; avremmo dovuto man-
tenere lo stesso rapporto anche
in tempi di crisi, dato che questi
hanno colpito tutte le Imprese as-
sicuratrici; ma voi conoscete la
storia dell'LN.A. di questi ultimi
anni. Subito dopo la liberazione
il deferimento all’ epurazione di
36 Agenti Generali produsse una
paralisi per lo meno del 70% del-
la nostra organizzazione produtti-
va. Le conseguenze sono espresse
dalle seguenti cifre che esprimo-
no il nuovo rapporto che si venne
a creare negli incassi premi tra
I'ILN.A. e le Compagnie :

Nel 1945 I'LLN.A. era precipitata

Il Prof. Puggioni riceve I'ossequio di un ‘' fedelissimo'’.
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Il Dott. Natoli esprime i suoi rallegramenti per i risultati della produzione,

al 32%, le Compagnie erano sa-
lite al 68%.

Quando, nel 1947, assunsi la
Direzione dell'Azienda la trovai in
una fase di timida ripresa. In
quattro esercizi, con la collabo-
razione di tutti gli organi centrali
e periferici, abbiamo ricostruita
l'organizzazione periferica che &
la fonte da cui |'lstituto ritrae lo
alimento: tutto il resto non varreb-
be niente senza tale alimento per-
che gli investimenti si possono
fare unicamente quando si ha
qualcosa da investire.

Nel 1949 I'LN.A. ha raggiunto
il 49%; le Compagnie sono disce-
se al 51%. Ho motivo di ritenere
che nel 1950 raggiungeremo il
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51 % e dovremo sorpassarlo. E'
evidente che per ottenere questo
risultato I'LN.A. tra il 1946 e il
1950 ha dovuto camminare piu ve-
loce delle Compagnie.

Ma, come mai si dice che lo
I.N.A. non ha fatto nulla per su-
perare la crisi?

Perché mai tanta critica e tanti
disconoscimenti? Cio deriva dalla
forza che contiene I'LN.A. come
compagnia di assicurazione e co-
me Ente pubblico. E' da conside-
rare infatti che 1'attacco si svolge
sulla base della diffamazione sot-
to I'apparenza di difendere le sor-
ti degli assicurati. Oggi, sono tutti
preoccupati di difendere gli assi-
curati. Fatto curioso: nessuno si



preoccupava degli assicurati
quando le cose — come nel 1944
— all'LN.A. palesemente andava-
no veramente male; oggi, che le
cose si stanno sanando, tutti si
preoccupano dei poveri assicura-
ti |

E si assiste a speculazioni di
questo genere. Scappa un sub-
agente di citta? Scandalo! Accade
una truffa a danno della Fiscam-
bi? Scandalo all'l.N.A.! per quan-
to I'ILN.A. non abbia nulla a che
vedere con la Fiscambi.

A Roma e a Milano la stampa
ricama sul tema: « Le mammelle
dell'l.N.A.».

E se non bastano sia gli scan-
dali della gente che ruba i quat-
trini in modo qualificato e non
equivoco, sia i cosidetti disavanzi
paurosi, allora nasce la storia del-
le «finanziarie » con le quali lo
ILN.A. non ebbe mai nulla a che
fare.

Amici, questa storia bisogna
che ve la racconti perché & ne-
cessario che voi sappiate rispon-
dere a chi certamente attacchera
ancora su questo terreno. Una di
queste finanziarie si chiamava
« C. F. P.» (Compagnia Finanziaria
di Partecipazione). Le Assicurazio-
ni d'Ttalia vi entrarono nel 1946
con una partecipazione di 10 mi-
lioni che fu elevata poi a 25. Per-
che |'Assitalia assunse una tale
partecipazione? Come tante altre
Compagnie, nel pullulare delle fi-
nanziarie anche 1'Assitalia vi en-

tro sperando di sviluppare il pro-
prio lavoro.

Sfortunatamente, alcune opera-
zioni di credito garantite dall'As-
sitalia con polizza. fidejussoria an-
darono male.

Per una soltanto si trattava di
850 milioni in scadenza al 31 di-
cembre 1949. Cosa si doveva fa-
re? Si doveva forse abbandonare
'Assitalia? Ma voi, per primi, co-
sa avreste detto se I'LLN. A. vi
avesse privato di un si importan-
te strumento del vostro lavoro ?

L'ILN.A., evidentemente, dove-
va intervenire ed intervenne
creando 1' LN.F. (Istituto Naziona-
le Fiduciario) e la necessita di
creare uno strumento che gli per-
mettesse di intervenire, costituisce
la prova — se pure ve ne fosse
bisogno — che le cose erano nate
e si erano sviluppate al di fuori
dell'LN.A. Si trattava di operazio-
ni fidejussorie sorte al di fuori del-
I'ILN.A. Il predecessore dell'attua-
le amministratore delegato delle
Assitalia commise una leggerezza
percheé non riassicurd; ma credete
poi che sia solo 1'Assitalia ad ave-
re di questo genere di perdite ?
Leggete i bilanci di qualche Com-
pagnia privata e ne troverete la
prova. Tutte le Compagnie, piu o
meno, si gettarono in questo ge-
nere di affari per tentare di espan-
dere il loro lavoro assicurativo.

Comunque il neo c'é. Da un
conto fatto dall’ LN.F. risulta un
ammontare di 2.328 milioni da pa-



Cordiale saluto
del Prof. Puggioni.

Il Prof. Puggioni
stringe calorosa-
mente la mano ad
un Congressista.
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gare alle banche. Ovviamente,
effettuondo questo pagamento lo
ILN.F. acquista la proprieta dei ti-
toli che garantiscono le operazio-
ni- incriminate. Tra le attivita fi-
gurano, ad esempio, tre aziende
per le quali esiste gia una offerta
di acquisto per oltre 500 milioni.
Confidiamo che l'offerta sia mi-
gliorata; comunque, la perdita
eventuale per le operazioni delle

finanziarie in origine collegate a

garanzia dell’ Assitalia sara di
2.328 milioni, meno il realizzo del-
le attivita. Ognuno di voi, che &
un uomo di affari, queste cose le
comprende benissimo. Ecco la
materia de « Le mammelle dello
[.LN.A.». Signori, non per difendere
me che non mi interessa, ma io
posso servire di pretesto per de-
nigrare 1' Ente.

Si afferma che le banche die-
dero capitali con depositi a ga-
ranzie dirette dall’ LN.A. Questo
e assolutamente falso e se ne so-
no date le prove in modo incon-
futabile in sede competente e con
atti che hanno reso lampante la
piena indipendenza dell’ Istituto.

Abbiamo creato 1" LN.F. per li-
berare 1'Assitalia da scorie che
ne avrebbero indebolito la forte
struttura. Oggi 1'Assitalia & viva,
vitale, efficiente. Sacrificare 1'As-
sitalia per un banalissimo inci-
dente funzionale sarebbe stato de-
littuoso; essa doveva e deve so-
stenere il nostro lavoro e costan-
temente sollecitai presso di voi
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che ogni produttore divenisse con-
temporaneamente produttore del
ramo «vita» e del ramo «dannin».

L' azione della concorrenza si
sviluppa anche per incrinare l'or-
ganizzazione produttiva. Amici, vi
sono problemi che il corpo produt-
tivo .aspira a risolvere. Ebbene,
io dico che questi problemi vanno
portati sul piano nazionale; se lo
LN.A. assume dei costi, questi de-
vono essere anche assunti dalle
Compagnie. Quindi i vostri pro-
blemi vanno trattati con i vostri
Agenti e sul piano nazionale. Cio
non vuol dire che la Direzione sia
assente; tutt'altro. Ve ne ho dato
prove inconfutabili con la crea-
zione della cassa di previdenza
che costituisce un esempiro unico
al mondo nel nostro settore. Di-
sconoscerlo sarebbe un errore da
parte vostra.

I vostri problemi sono tenuti ben
presenti dalla Direzione.

Oggi si agita il problema dei
Produttori del II gruppo. Vi dissi
che questo problema va risolto ri-
vedendo il contratto collettivo ove
c'é un errore; errore che ¢ dan-
noso a voi ed a noi. Si tratta dei
minimi di impegno per cui, quan-
do un bravo produttore ha rag-
giunto e sorpassato tale minimo,
deve continuare a prendere prov-
vigioni decurtate. Occorre rivede-
re il contratto. Questo e il proble-
ma centrale; gli altri sono dettagli.

Quali direttive debbo dare?

Vi ho detto quali sono le diffi-



colta che incontrerete, vi ho detto
francamente quali sono le critiche
che dovrete attendervi.

Il momento monetario-economi-
co non consente di modificare la
linea di lavoro. Quindi: massimo
sforzo nella produzione. Il pro-
gramma di piu intensificate atti-
vita industriali permetter a molte
di queste di prosperare; quindi
insorgeranno nuove possibilita di
lavoro anche per voi.

Attendiamo una soluzione del
problema del Fondo Indennita Im-

iegati, qualungue essa sia; ci in-
teressa soltanto che venga presa
una decisione perche tutti sono in
attesa di sapere quello che si de-
ve fare.

POLIZZE IN VALUTA. Ne ho di-
battuto io stesso il problema pres-
so il Comitato tecnico vita della
A.N.LLA., del quale sono Presiden-
te. Avevo trovato una soluzione
elegante e 1'ho sottoposta come
interessante l'intero settore. Non
e stata accolta e, almeno per il
momento, non c'é nulla da fare.

Da circa un anno ho anche esa-
minato un progetto di assicura-
zioni abbinate ai titoli industriali.
Anche qui troppi ostacoli si frap-
pongono alla realizzazione di un
tale progetto.

Amici, come vedete, vi ho in-
trattenuto lungamente; il mio dia-
logo con voi ha avuto qualche

volta accenti di profonda passio-

ne; quanto vi ho detto & uscito

dal mio cuore per il vostro, per
il nostro lavoro e per I'LN.A. che
si vuole vulnerare con qualsiasi
mezzo, senza esclusione di colpi.
Io faccio appello alla vostra nota
solidarietd, al vostro meraviglioso
attaccamento al lavoro, perche le
fila vengano rinserrate e chiunque
ne abbia la possibilitér, cerchi di
respingere la polemica contro lo
Istituto e collabori con esso che
sta cercando di ottenere la rivalu-
tazione degli immobili che lo Sta-
to dovrebbe concedere.

Sono ancora una volta tornato
fra voi, forse con lo spirito turba-
to ed anche un poco affaticato
per quattro anni di battaglie; voi
vi lamentate di vedermi poco, spe-
cie voi Agenti e voi amici della
produzione, ma le esigenze di
questo colosso in costante, pro-
gressiva ripresa, mira di strali in-
fuocati, mi obbligano ad un lavo-
ro massacrante e gran parte del
mio tempo resta per questo as-
sorbito.

Accanto a voi pero, io ritrovo
immediatamente tutta la freschez-
za delle energie e tutta la piena
ed indefettibile volonta di supe-
rare, debellandolo, ogni ostacolo
e di marciare in piena, solida,
affettuosa collaborazione con voi
per il raggiungimento dei fini di
questo nostro grande Ente che se
e elemento vitale per 1'ltalia, rap-
presenta l'oggetto di tutta la no-
stra passione.

Amici miei, io sono venuto fra



voi con quel senso di amarezza,
che le continue lotte solcano 1'ani-
mo anche ai piu preparati, ma,
come sempre, appena mi trovo di
fronte a voi, appena mi trovo di
fronte alle vostre facce aperte e
leali e sento caldo il vostro affetto
per 1'Ente, io mi sento rionimato
perche cosi so di non essere solo
nella dura fatica. Amici, io vi rin-
grazio per questa atmosfera; io
ho ritemprato l'energia per pro-
seguire il mio lavoro che ha un
solo fine ed un solo ‘scopo : 1’ Isti-
tuto !

Dopo il discorso del Direttore
Generale, spesso interrotto da vi-
branti applausi e terminato con
una entusiastica ovazione, si & ef-
fettuata 'assegnazione del « PRE-

MIO DI FEDELTA'» a tutti gli

Agenti Generali, Sovraintendenti,
Agenti Principali e Produttori Pro-
fessionisti, dei Compartimenti del-
la Liguria, Lombardia e Piemonte,
che hanno collaborato con 1'ILN.A.
per un periodo di olire venticin-
que anni.

Agli stessi & stata consegnata

una « medaglia d'oro » ‘apposita-

mente coniata a ricordo della ce-
rimonia ed a testimonianza della
gratitudine dell'Ente verso i suoi
« fedelissimi ».

Ecco l'elenco dei premiati:
Colombo Giovan Battista, Vice Di-
rettore Generale ad honorem (Mi-
lano) - Ceriani Prof. Angelo, Agen-
te Generale onorario (Lombardia)

- Pongiglione Federico, Ex Agente
Generale a Genova - Stramignoni
Adriano, Ex Coagente Generale
di Torino - Zanotti Camillo, Agen-
te Generale di Cremona - Azzalli
Giacomo, Agente Generale di
Mantova - Buelli Angelo, Coagen-
te Generale di Monza - Tartarini
Rinaldo, Agente Generale a La
Spezia - Borioli Giovanni, Coagen-
te Generale di Milono - Ferrara
Giuseppe, Agente Generale di Co-
mo - Renzi Riccardo, Coagente Ge-
rerale di Genova - Rasero Ales-
sandro, Coagente Generale di
Monza - Parola Giuseppe, Coa-
gente Generale di Legnano - Blan-
co Giuseppe, Ispettore di Produ-
zione nom. dir. a Milano - Bon-
tempi Mario, Agente Locale di
Omegna . (Novara) - Campoantico
Stefano, Agente Principale a Mi-
lano - De Roate Arturo, Agente
Principale a Milano - De Vena
Pasquale, Agente Viaggiante a
Como - Farina Roberto, Ispett. di
Prod. nom. dir. a Milano - Fran-
cione Carlo, Agente Principale a
Biella - Lupetina Edoardo, Sovra-
intendente a Genova - Maccario
Manlio, Agente Principale a Im-
peria - Mereghetti Carlo, Agente
Principale a Legnano - Petranghe-
lu Antonio, Agente Generale a
Novara - Poli Luigi, Agente Prin-
cipale a Cremona - Sernagiotto
Bruno. Agente Principale a Mila-
no - Uccelli Giovan Battista, Agen-

te Principale a Novara - Uglietti

Antonio, Agente Produttore a No-
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vara - Vidotto Ferdinando, Agente
Principale a Genova.

Oltre al « premio di fedelta » so-
no stati assegnati particolari « Pre-
mi di Produzione » agli Agenti
Speciali, Principali, ed ai Produt-
tori Professionisti che particolar-
mente. si sono distinti nei Compar-
timenti della Liguria, Lombardia
e Piemonte per il magagior incre-
mento produttivo dal 1°.gennaio
1651 al 15 giugno 1951 nei con-
fronti dello stesso periodo di tem-
po nell'anno 1950.

Honno ottenuto il premio di 12
- categoria (L. 50.000 ciascuno) i
Sigg.ri:

Arena Guglielmo (Milano) - Ugliet-
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ti Antonio (Novara) - Mastandrea
Guido (Milano) - Monticone Lui-
gi (Torino). _

Hanno ottenuto il premio di II?

categoria i Sigg.ri:
Bettanin Franco (Aosta) - Vclentim
Vittorio (Novara) - Riccomini Lui-
gi (Torino) - Blanco Giuseppe (Mi-
lano) - Ponzio Pietro (Milano) - Tin-
tori Giovan Battista (Torino) - Ser-
vadio Carlo (Torino) - Benassi Rai-
faele (Imperia).

Hanno ottenuto il premio di III?
categoria (L. 10.000 ciascuno) i
Sigg.ri:

Adrianopoli Renzo (Genova)
Genta Samuele (Asti) - Montagna
Dino (Pavia) - Ponzio Vittoria (Ber-



gamo) - Angeloni Francesco (Sa-
vona) - Vai Lina Capra (Vigevano)
- Franzi Riccardo (Vercelli) - Ma-
cagno Giuseppe (Asti) - Spano
Fausto (Bergamo) - Burlone Anto-
nio (Brescia) - Garzaroli Pietro
(Monza) - Formaggini Enrico (Im-
peria) - Zanetto Giuseppe (Vercel-
li) - Frezzini Gualtiero (Monza) -
Riboldi Luigi (Monza) - Manfredot-
ti Domenico (Pavia) - Oldrini Giu-
seppe (Legnano) - Capra Pietro
(Vigevano) - Ceriani Carlo (Vare-
se) - Guerra Luciano (Varese).

Complessivamente, i trentadue
premiati hanno presentato una
produzione di lire 1.639.707.000,
con un incremento nei confronti
delll anno decorso di lire
815.525.000.

Aliri premi speciali per la no-
tevole produzione presentata nel
periodo « 1-1-51 — 15-6-51 » sono
stati conferiti ai Sigg.ri Galatioto

Gaetano di Savona (premio di li-
re 40.000), Volpi Otello di Milano
(premio di lire 10.000), Rinchieri
Mario di Cuneo (premio di lire
10.000).

Due premi inoltre, per la mag-
giore produzione presentata in
categoria « collettiva » dal 1-1-51
al 15-6-51 sono stati assegnati ai
Sigg.ri Amendola Giacomo (Mon-
za-Varese) e Fallani Guido (Mila-
no). _

Fra gli altri Produttori distintisi
per l'entitd dei capitali proposti,
sono stati estratti infine altri «pre-
mi a sorte»; e cosi altri otto Pro-
duttori hanno ottenuto un premio
di I* categoria da L. 25.000 cia-
scuno, sedici hanno ottenuto un
premio di II* categoria da lire
10.000 ciascuno e quaranta un
premio di III* categoria da lire
5.000 ciascuno.

La piscina di Salice Terme.
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Dopo il successo riportato nel

convegno di Salice Terme,
si & tenuto ad Udine, nei giorni 6
e 7 luglio 1951, il Raduno Interre-
gionale degli Assicuratori dello
L.N.A., operanti nelle Tre Venezie.

I lavori si sono iniziati e con-
clusi nell'Aula Magna del Liceo
classico della ridente capitale del
Friuli. L' Assemblea plenaria & sta-
ta presieduta dal Dott. Prof. Pug-
gioni, Direttore Generale dello
LN.A., attorniato dal Capo della
Organizzazione Ispettore Genera-
le Dr. Natoli, dal Direttore Gene-
rale de «Le Assicurazioni d'Ttalia»
Dr. Arcidiacono e dal Vice Diret-
tore Generale Dr. Bracco.

Dopo il saluto del Dr. Marini,
Agente Generale di Venezia e De-
cano degli Agenti Generali, e del
Rag. Luigi Olivieri a nome dei
produttori delle tre regioni i quali
entrambi hanno manifestato la co-
stante solidarietd che lega la pe-
riferia al centro e riconfermato la
piu intensa e stretta collaborazio-
ne per il maggiore potenziamento
dell'Istituto, ha preso la parola il
Dr. Giuseppe Magnani, Ispettore
Compartimentale del Veneto.

Egli ha svolto un'ampia relazio-
ne sull’organizzazione e sulla pro-
duzione dell'LN.A. nelle tre regio-

ni rappresentate al Raduno. Dopo
aver rievocato le recenti tristi e

==
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Convegno.
“Criveneto

liete vicende dell’ Istituto, il Dr.
Magnani si & diffuso ad illustrare
la produzione presentata nel 1950,
riferita al 1949 e alla media del
triennio 1937-1939.

Dagli indici riferiti si desume
che il portafoglio, nelle tre regioni,
e stato quadruplicato. In testa al-
la graduatoria e risultato il Friuli,
con un -oefficiente superiore del
doppio a quello regionale.

Assai cospicuo incremento &
stato realizzato dalle « Assicura-
zioni d'Italia » che hanno, in certe
zone, decuplicato il portafoglio
globale.

Il Dr. Magnani ha conclusc la
sua interessante rassegna affer-
mando che il ragguardevole suc-
cesso oftenuto non costituisce la
meta, ma la base per lavorare
con maggiore alacrita e che a



tanto si arrivera perche 1'attivita
dei produttori del Veneto & cemen-
tata dalla passione e dall'orgoglio
dell'Ente ognora in ascesa.

La profonda e realistica esposi-
zione del Dr. Magnani e stata ca-
lorosamente applaudita.

Al Dr. Donati che ha poi recato
il saluto dell'Associazione Nazio-
nale Agenti Generali ha fatto se-
guito il Dr. Romolo Chiarini, com-
ponente la Commissione Interna
della Direzione Generale del-
1"LN.A., il quale si & dichiarato
lieto della circostanza che gli per-
metteva di porgere il pensiero e

._'-.‘“ﬂ-_' 33

Il personale dell’Agenzia Generale di Udine intorno ai dirigenti dell’ I. N. A,
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la riconoscenza del personale
da lui rappresentato direttamente
al corpo produttivo, che costante-
mente si prodiga per far giungere
al Centro il « pane quotidiano ».

Il Dr. Chiarini ha inoltre auspi-
cato che la « gestione Puggioni »,
cosi come nel campo tecnico ed
amministrativo, possa segnare

una svolta decisiva anche nei

confronti dei dipendenti del Cen-
tro e della Periferia pur mante-
nendo la necessaria differenzia-
zione dei loro rapporti giuridi.

Ha chiuso i lavori il Direttore
Generale Prof. Annetto Puggioni



Il Sindaco di Udine porge il saluto della citta ai Congressisti dell’ I. N. A.

che fra vibranti manifestazioni di
affetto ha ringraziato gli interve-
nuti per la diuturna opera che
generosamente prestano per la
piu grande affermazione del-
I'LN.A. nel campo nazionale ed
internazionale, confermando con
precisi dati statistici e con dotta
ed eloquente dissertazione, 1'alto
grado di sviluppo raggiunto dal-
I'Azienda, nonostante le lotte che,
con zelo degno di miglior causa,
si accendono di continuo contro
1" Istituto.

Prima che l'Assemblea si scio-
gliesse, e stato assegnato il « Pre-
mio di Fedelta » agli Agenti Gene-

rali, Sovraintendenti, Agenti Prin-
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cipali e Produttori Professionisti
dei Compartimenti del Veneto che
hanno collaborato con 1'I.N. A.
per un periodo di oltre 25 anni.

Speciali medaglie d'oro comme-
morative sono state conferite ai
« fedelissimi » Sigg.ri :

Bondesan Dr. Amilcare, Agente
Generale « ad honorem » - Marini
Dr. Antenore, Coagente Generale
di Venezia Zucconi Erminio,
Agente Generale di Gorizia - Cro-
vato Giacomo, Ispettore di Produ-
zione (nom. Dir.) Vicenza- Man-
zardo Alberto, Agente Viaggiante,
Vicenza- Olivieri Rag. Luigi, So-



Il Prof. Puggioni

parla ai suoi

collaboratori
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Il Prof. Puggioni consegna le medaglie d’oro ai ‘fedeiissimi”’

33



vraintendente a Verona - Salmasi
Gino, I[spettore di Produzione(hom.
Dir.) Venezia - Scanferlato Angelo,
Agente locale di Spinea (Venezia).

Sono stati inoltre assegnati par-
ticolari premi agli Agenti Speciali,
Principali ed ai Produttori Profes-
sionisti che particolarmente si so-
no distini nei compartimenti del
Veneto per il maggiore incremen-
to produttivo dal 1° gennaio 1951
al 15 giugno 1951 nei confronti
dello stesso periodo di tempo nel-
I'anno 1950.

Hanno ottenuto il premio di I?
categoria (lire 40.000 ciascuno) i
Sigg.ri:

Finotto Giovanni (Treviso) - Ciral-
do Benedetto (Padova).

Hanno ottenuto il premio di II?

categoria (lire 20.000) ciascuno i
Sigg.ri:
Pesenti Giovanni (Verona) - Zer-
bato Guido (Vicenza) - Feriani
Faone (Padova) - Gorassini Renzo
(Udine) - La Malfa Franco (Por-
denone).

Hanno ottenuto il premio di III*
categoria (lire 10.000 ciascuno) i
Sigg.ri:

Ghetti Giacomo (Trento) - Stiglia-
no Carlo (Venezia) - Cinti Anto-
nio (Venezia) - Finora Pasquale
(Trento) - Hirsch Ottone (Treviso)

it compiacimento del Prof. Puggioni
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Gli assicuratori dell’ I. N. A. che hanno partecipato al convegno di Udine

- Bertazzoli Davide (Treviso) - Bis-
soli Giovanni (Verona).
Complessivamente, i quattordi-
ci premiati hanno presentato vna
produzione di L. 540.360.000, con
un incremento nei confronti del-
I'anno decorso di L. 204.960.000.

Altri premi speciali per la no-
tevole produzione presentata nel
neriodo 1-1-51 - 15-6-51 sono stati
conferiti al Sigg.ri:

Stoppato Luigi (Padova) - Norcen
Luigiﬁ (Venezia) - Vaccarella Sal-
vatore (Verona) - Gilmozzi Rinaldo

(Trento) - Costerni Ermanno (Trie-
ste).

Un secondo premio, inoltre, &
stato conferito al Sig. Stigliano
Carlo (Venezia), per la maggiore
produzione presentata in catego-
ria collettiva.

Fra tutti i rimanenti Produttori,
distintisi per l'entitd dei capitali
proposti, sono stati estratti altri
« premi a sorte ».

Particolari premi sono stati an-
che distribuiti da « Le Assicuro-
zioni d'ltalia » per la produzione
effettuata nei rami elementari.

36



ARHECCEEPRERET N R LTI RS et ]
POLIZZA -
= DI ASSICVRAZIONE =

7®

It

RO

'l:f
G

1IN IR

Premessa

La particolare natura dei con-
tratti di assicurazione sulla vita
e l'opportunita di favorire lo svi-
luppo di tali forme di previdenza,
nell'interesse dell'economia nazio-
nale, hanno indotto il legislatore
ad istituire per le assicurazioni
uno speciale regime tributario che
comporta rilevanti agevolazioni
fiscali.

Gli incaricati della produzione
assicurativa dovrebbero far leva
sul favore concesso dalle leggi
tributarie ai contratti di assicura-
zione, per una piu efficace opera
di penetrazione assicurativa.

E' opportuno quindi che i pro-
duttori conoscano, sia pure per
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sommi capi, alcune tra le piu im-
portanti agevolazioni di carattere
fiscale cui si & accennato.

Imposte di successione

Il patrimonio lasciato dall’ acuto-
re della successione & assogget-
tato all'imposta sull'asse eredita-
rio globale (con aliquote che va-
riano dall'l%, per patrimoni fino
a un milione, al 35% per patrimo-
ni oltre 500 milioni) ed all’'imposta
di successione (con aliquote cre-
scenti dall'l% all'80% a seconda
del grado di parentela e dell'am-
montare del patrimonio).

Un'idea dell’incidenza delle im-
poste di successione sull'asse ere-
ditario pud essere data dall'esa-
me della tabella nella quale sono
indicati 1 wvalori approssimativi
delle imposte stesse per patrimoni
di 3 milioni, 5 milioni e 10 milioni
di lire e per gradi di parentela
tra l'autore della successione e
gli eredi o legatari.



Grado di parentela tra l'autore della
successione e gli eredi e legatart

Valore Valore Valore
dell'asse dell'asse dell'asse
ereditario ereditario ereditario
L 3.000.000 L. 5.000.000 L 10.000.000

Imposta dovuta

Tra ascendenti e discendenti in
linea retta .

Tra coniugi Ph

Tra fratelli e sorelle . . . .
Tra zii e nipoti L
Tra prozii, pronipoti, cugini, aliri

parenti oltre il quarto grado,
ira affini, tra estranei

I capitali derivanti da polizze
di assicurazione sulla vita non so-
no invece soggetti alle imposte
di successione, come & stato rico-
nosciuto anche dal Ministero delle
Finanze, in quanto non fanno par-
te dell'asse ereditario, ma sono
dovuti direttamente dalla Societa
di assicurazione al beneficiario.

Cid6 anche se il contraente ab-
bia fatto uso delle formule «a fa-
vore del mio erede», «a favore
dei miei eredi legittimi o testa-
mentari», ecc., oppure abbia de-
signato il beneficiario della poliz-
za con il testamento. In tali casi,
infatti, i1 beneficiario percepisce
la somma assicurata non a tito-
lo d'ereditd, ma per diritto pro-
prio e in forza del contratto di as-
sicurazione.

E' da rilevare inoltre, a tale pro-
posito, che dal principio secondo
cui il capitale proveniente da po-

L. 55.000 |L. 170.000 |L. 610.000
» 85.000 | » 220.000 | » 755.000
» 200000 | » 410.000 | » 1.455.000
» 280.000 | » 570.000 | » 1.750.000
» 625.000 | » 1.160.000 | » 3.330.000

lizze di assicurazione sulla vita
non rientra nell’asse ereditario, di-
scende un'altra importante conse-
guenza: che sul capitale stesso
nessuna azione possono esercita-
re gli eredi dell'assicurato anche
se il beneficio della polizza sia
stato attribuito ad estranei.

Imposta di ricchezza mobile-

Tutti i redditi, ad eccezione di
quelli dei terreni e dei fabbricati,
sono assoggettati all’ imposta di
ricchezza mobile. Ai fini della tas-
sazione, i redditi sono distinti in
varie categorie, con diverse ali-
quote. Particolarmente elevata e
'aliquota del tributo per i redditi
di capitale (cat. A): 22%, oltre la
addizionale E.C.A. del 44%.

Le indennita di assicurazione
hanno natura di capitale e non di
reddito e pertanto non sono sog-



gette all'imposta di ricchezza mo-
bile. )

Lo stesso Ministero delle Finan-
ze ha definito, in una propria cir-
colare, la indennitd di assicuro-
zione «piu che un reddito prodot-
to dal capitale versato (premi), un
rimborso del capitale stesso, sia
pure spesse volte aumentato .in
relazione al rischio inerente al
contratto di assicurazione: capita-
le che gli assicurati si costituisco-
no con l'impiego di redditi che
hanno gia scontato o si pud pre-
sumere abbiano gia scontato la
imposta immobiliare».

Imposta complenientare sul red-
dito.

L'imposta complementare colpi-
sce il reddito complessivo netto
posseduto da ciascuna persona
fisica, con aliquote progressiva-
mente crescenti dal 2% per red-
diti imponibili di.L. 240.000 an-
nue, al 50% per redditi imponibili
di L. 500.000.000 ed oltre.

La legge ammette in detrazione
del reddito, agli effetti della im-
posta complementare, i premi per
le assicurazioni sulla vita stipu-
late dal contraente a favore pro-
prio e di quei componenti la sua
famiglia, con lui conviventi, al
mantenimento dei quali egli sia
obbligato per legge. E' questo un
altro notevole beneficio che de-
riva al contribuente dalla stipula-
zione di polizze di assicurazione

sulla vita a favore di propri con-
giunti.

Le indennita di assicurazione,
poi, sono esenti dall'imposta com-
plementare in quanto rappresen-
tcno un capitale e non un reddito,
come si & detto avanti.

E' da tener presente, altresi
che 'imposta complementare
«una tantum» che colpisce le in-
dennita di licenziamento e di pre-
videnza spettanti al prestatore di
opera al momento della cessa-
zione del rapporto di lavoro, non
e applicabile alle indennita di as-
sicurazione corrisposte a titolo di
trattamento di quiescenza, come
e stato anche confermato da re-
centi decisioni della giurispruden-
za amministrativa. Diversamente,
si verrebbe a frustrare il partico-
lare beneficio fiscale concesso dal
legislatore in ordine ai premi di
assicurazione e si affermerebbe
un evidente contrasto al principio
che ha individuato nei capitali as-
sicurati non un reddito nascente
dalle somme versate a titolo di
premi, ma un rimborso delle som-
me stesse.

Pertanto, la costituzione di trat-
tamenti previdenziali mediante
polizze di assicurezione sulla vita
si rivela, anche sotto 'aspetto fi-
scale, piu vantaggiosa per i la-
voratori che l'istituzione dei fondi

di previdenza,
A. MANZO
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La Dolizza Successoria

Le quote successorie

Il padre di famiglia puo lasciare
i beni ai suoi figli in parti =guali
oppure pud lasciare piu agli uni
e meno agli altri. La legge lo con-
sente purcheé sia rispettata la le-
gittima: cioe purché sia lasciata
a ciascun figlio una quota p-ri
al valore dei due terzi del patri-
monio diviso per il numero dei
figli. L'altro terzo costituisce la por-
zione disponibile che il padre puo
destinare ad alcuni figli (oltre 1a
legittima) o ad estranei o ad Enti
di Beneficenza. Tanto nel caso di
quota piena che di quota legitti-
ma «ciascun coerede puo chie-
dere la sua parte in natura dei
beni immobili e mobili dell'eredi-
ta» (art. 8 Cod. Civile) salvo quan-
to e stabilito dall’'art. 720 e cioé
che quando l'immobile sia indivi-
sibile, una parte degli eredi, an-
che se legittimari, deve accettxre
I'equivalente in denaro della loro
quota, altrimenti bisognerebbe
vendere l'immobile all'incanto.

Ora, non e chi non veda come
la vendita dell'immobile sia gene-
ralmente antieconomica e contra-
ria al pensiero del defunto diretto
o tramandare almeno ad alcuni
figli i beni in natura, frutto spesso
di lavoro, di sacrifici, di econo-
mie di piu generazioni. _

Nella campagna l'attaccamen-
to alla terra € molto sentito: la
rondine torna ogni anno a costrui-
re il nido sotto la grondaia: come
pensare che tutti i figli abbando-
nino il nido? Con quanta tristezza
i parenti mormorerebbero il detto
di Virgilio: «nos dulcia linquimus
arva» (noi abbandoniamo i dolci
campi).

La riserva successoria

Cosi e per l'azienda commercia-
le e industriale: continuare wvuol
dire onorare la memoria del pa-
dre e trar profitto dai suoi inse-
gnamenti e dalla sua opera.

Accennato ai problemi che sor-
gono in relazione alla indivisibi-
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litd di molte aziende e alla suc-
cessione, cominciamo a indirizza-
re questi problemi verso una so-
luzione.

Il problema principale & questo:
dato che solo una parte dei figli
potra dirigere e quindi ereditare
'azienda indivisibile, che cosa sa-
ra dato agli altri eredi? Se 1'azien-
da & indivisibile non sard possi-
bile alienarne una parte. Non sa-
rd neppure conveniente contrarre
debiti per soddisfare i diritti dei
coeredi. Non puo considerarsi una
soluzione la vendita dei beni e il
riparto del ricavo.

Dobbiamo riconoscere che que-
sto problema non puo essere ri-
solto dopo la morte del padre. E'
il padre che nella sua paterna
manifestazione affettiva congiunta
alla esigenza di tramandare nel
futuro la continuitd dell'azienda,
deve provvedere in tempo, e mol-
to per tempo, a dar soluzione al
problema successorio. Quanto inu-
tile si paleserebbe il lavoro di una
vita qualora dovesse lasciare i fi-
gli in tristi congiunture!

Si tratta di lasciare altri beni
ai figli che non erediteranno la
azienda: beni immobili o mobili,
titoli, preziosi, denaro. Questi be-
ni si accumulano col risparmio.
Non potevano risparmiare i servi
della gleba, ma cominciarono a
risparmiare gli agricoltori, i com-
mercianti, gli industriali che ne
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trassero profitto dalla costituzione
della ricchezza mobiliare sorta do-
po la Rivoluzione Francese. Il te-
soreggiamento, prima infanzia del
risparmio, lascié il campo al ri-
sparmio piu progredito, al rispar-
mio finanziario e cioé linvesti-
mento in depositi bancari o posta-
li, in acquisto di titoli pubblici o
privati a reddito fisso o di azioni
o quote sociali.

Tutto questo risparmio & perva-
so da un principio morale: una
rinuncia dei presenti a favore di
quelli che saranno.

Lo praticano gli agricoltori e lo
praticano gli industriali e i com-
mercianti.

Obiezioni di necessita circolanti
della azienda sono da noi accolte
perché non consigliamo di sottrar-
re capitali al giro degli affari e al
ritmo vigoroso dell'impresa. Noi
indichiamo ai proprietari delle
aziende il grave problema suc-
cessorio e suggeriamo che, come
per caltre esigenze, sia costituita
per questa importante esigenza
familiare-patrimoniale una riserva
che valga a risolvere il problema.
Non vogliamo depauperare il cir-
colante ma dare la giusta logica
prioritd a questa riserva in con-
fronto agli altri investimenti rela-
tivi ad ampliamenti, a nuovi ac-
quisti, a trasformazioni non neces-
sarie, ecc.



Si tratta di costruire, pietra su
pietra, una colonna di risparmio
accanto alla azienda: senza que-
sta colonna anche l'azienda piu
prospera e grande potra patire il
travaglio della successione non
preventivamente regolata.

Il risparmio finanziario

Ma neppure questo risparmio
per quanto sudato e illuminato
puo risolvere il problema succes-
sorio. Poiché noi dobbiamo costi-
tuire un capitale ben precisato,
corrispondente al valore delle

42

quote successorie dei figli che non
erediteranno 1'azienda, e necessa-
rio che al momento della morte
questo capitale sia costituito. Il
risparmio finanziario non pud ga-
rantire questa necessita perche la
morte falcia la vita e interrompe
quindi nel tempo stesso l'opera-
zione di risparmio intrapresa.
La riserva che dobbiamo costi-
tuire non & come le alire riserve
a tempo determinato e cioé fra X
anni: € a tempo indeterminato
poiché dovendo essere completa-
ta al momento della morte non &
prevedibile la data della morte.
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ASSIGURAZIONI
GOLLETTIVE

Nel precedente numero sono
state classificate, per successive
approssimazioni, le assicurazioni
collettive e, dalle loro caratteri-
stiche, appare facilmente che le
stesse trovano immediato campo
di applicazione per la costitu-
zione:

— delle indennitd di anzianitd dei
dipendenti dalle aziende;

— del trattamento di previdenza
degli inscritti ad una cassa di
previdenza, ovvero dei dipen-
denti da una azienda.

Le assicurazioni del primo grup-
po rientrano tra quelle che sono
state classificate, nel precedente
numero, sotto la lettera A), men-

- tre quelle del secondo gruppo ri-
entrano:

— tra quelle classificate sotto la
lettera A), se si estendono aila
totalitt del personale della
azienda ovvero degli inscritti
alla cassa di previdenza;
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COSTITUZIONE DELLE INDENNITA Dl ANZIANITA

— tra quelle classificate sotto la
lettera B), se raccolte per ade-
sioni individuali.

Ci limiteremo, ora, a riportare
le principali disposizioni riguar-
danti le indennitd di anzianitd, in
relazione alle assicurazioni del
primo gruppo.

Come e noto, il R. D. L. n. 1825
del 13 novembre 1924, stabiliva il
diritto del lavoratore a percepire,
aller cessazione del rapporto di la-
voro, una indennitd, la quale, in
un primo tempo, era considerata
quale indennita di licenziamento.
ouccessive evoluzioni della rego-
lamentazione del rapporto d'im-
piego, fanno considerare oggi det-
ta indennitd « indennita di anzia-
nittt »: denominazione, questq,
consacrata nel vigente Codice
Civile. Infatti, detta indennita puo
considerarsi come parte integrati-
va della retribuzione, liquidabile
alla cessazione del rapporto di
lavoro.



Le indennita di anzianita costi-
tuiscono, pertanto, un credito del
lavoratore crescente con la sua
anzianita di servizio e con la re-
tribuzione, e dello stesso il datore
di lavoro e tenuto a rispondere al-
la cessazione del rapporto di la-
voro, in qualunque momento av-
venga, salvo il caso di licenzia-

mento per giusta causa.

I1 R. D. L. del 1924 lasciava,
pero, a ciascuna azienda la facol-
ta di disporre a suo piacimento
'accantonamento delle indennitca,
le quali, anche se portate in bi-
lancio per la loro totalita, rima-
nevano sempre conglobate con le
attivita dell'azienda, della quale
sequivano le sorti.

Con il R. D. L. 8 gennaio 1942,
n. 5, convertito in legge 2 ottobre
1942 n. 1251, fu reso obbligatorio
per i datori di lavoro di versare,
anno per anno, ad un Fondo ap-
positamente costituito, denomina-
to « Fondo per 1 Indennitd agli
Impiegati », gli accantonamenti
necessari per corrispondere agli
impiegati e, in caso di morte, agli
aventi diritto, 1'indennita stabilita
per la risoluzione del rapporto di
impiego, ferme restando le norme
vigenti per l'indennita sostitutiva
del preavviso.
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La legge del 1942 ha segnato

'affermazione di due nuovi prin-
cipii nella legislazione del lavoro:
— il diritto del lavoratore di ave-
re garantito il suo credito, per
indennitad di anzianita, al di
fuori delle alee del ciclo azien-
dale;
il diritto, in caso di morte o
di invalidita del lavoratore, ad
una integrazione delle inden-
nita di anzianita, fino a rag-
giungere un prestabilito
porto minimo.

im-

Con questa ultima innovazione
e stato dato alle indennita di an-
zianita anche un carattere previ-
denziale, il che & espresso, olire
che da detta innovazione, dalla
esclusione dall’'obbligo della in-
scrizione al Fondo I. I. prevista
dalla legge per i datori di lavo-
ro i quali abbiano provveduto o
provvedano alla stipulazione di
contratti di assicurazione, che ga-
rantiscano, a favore dei loro di-
pendenti, per la risoluzione del
rapporto d'impiego, prestazioni in
misura non inferiore a quella ga-
rantita dal Fondo per l'Indennita
agli Impiegati.

La legge stessa, nel dettare le
norme alle quali devono rispon-
dere i contratti di assicurazione
percheé siano sostitutivi della in-



scrizione al Fondo I. ., esprime,
tra l'altro, in forma esplicita od im-
plicita, parte delle caratteristiche
che sono state fissate per la clas-
sificazione delle assicurazioni col-
lettive:

— unicita di contraenza, assunta
dal datore di lavoro;

— estensione della assicurazione
alla totalita degli impiegati di-
pendenti.

La unicita di criteri nella de-
terminazione delle prestazioni da
assicurare deriva poi dal fatto
che i contratti devono provvedere
alla costituzione delle indennita di
anzianita.

E' da ricordarsi, peraltro, che
prima della emanazione della leg-
be del 1942, varie aziende ave-

vano gid, di propria iniziotiva, .

provveduto alla graduale costitu-
zione delle indennita mediante
polizze di assicurazione, che an-
ticipavano, almeno in parte, la
successiva regolamentazione del-
la stessa legge del 1942 e, parti-
colarmente:

— svincolo delle indennita dalle
sorti dell'azienda;

— graduale stanziamento in bi-
lancio del relativo onere, co-
me premi di assicurazione;

— ammortamento in piu anni del
versamento delle indennita

precostituite, con possibilita,
quindi, di sanare le passivita
arretrate con un onere annuo
sopportabile dal bilancio del-
I'aziendq;

— equiparazione dell’ evento di
cessazione del rapporto di la-
voro per invalidita a quello
di cessazione per morte;

— garanzia di prestazioni ecce-
denti, specie in caso di cessa-
zione dal servizio per morte
ed invalidita, le semplici in-
dennitad di anzianita.

Come & noto, a seguito delle
contingenze post-belliche, la leg-
ge del 1942 & attualmente all’'esa-
me del Parlamento per una sua
revisione; si tralascia, quindi, di
fermarsi piu diffusamente su di
essa, con riserva di ritornare sul-
]’ argomento non appena sardan-
no state emanate le nuove dispo-
sizioni legislative che dovranno
regolare l'accantonamento delle
indennita di anzianita.

Da quanto sopra esposto, appa-
re che, indipendentemente dalla
revisione della legge del 1942,
pud provvedersi alla costituzione
delle indennitd di anzianita, con
completezza, mediante polizze di
assicurazione in forma collettiva.

(A cura del Servizio Assicurazioni Collettive)

45



RAPPRESENTANTI DEI LAVORATORI
DELL “IN.A.”, “ASSITALIA” E “FIUMETER”
RICEVUTI1 IN UDIENZA DAL S. PADRE

22

In occasione del LX anniversario della ““ Rerum Novarum rappresen-
tanti dei’ lavoratori dell'I. N. A. L Assitalia ¢ Fiumeter hanno oﬁerto
al Sommo Pontefice dieci polizze di assicurazione-vita di 50.000 lire ciascuna

per i lavoratori impiegati ‘nella costruzione della “ Casa del Lavoratore”,
una polizza antincendio di L. 150 milioni e una polizza per responsa-
bilita civile a favore della stessa Casa. Il Pontefice ha paternamente

gradito Lo [erta.
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' ?iquia d estate

«Pioggia d'estate» & il titolo di
una graziosa canzone che per
qualcuno dei nostri amici potra
rievocare un dolce ricordo.

- Ma togliete le virgolette ed ec-

co che, invece, la breve frase co-
stituirdt per molti un ricordo ben
amaro ed un continuo motivo di
apprensione per l'avvenire.

Infatti, provatevi ad evocare un
radioso pomeriggio estivo: i caffé
e i locali da ballo all'aperto sono
tutti affollati, i ritardatari si affret-
tano ad acquistare i biglietti per
le rappresentazioni cinematogra-
fiche e teatrali della sera, negli
stabilimenti balneari, nelle pen-
sioni e negli alberghi & un inten-
so movimento di villeggianti e tu-
risti, le aziende di noleggio di au-
tomobili, biciclette, canotti non
fomno a tempo a soddistare tutte
le richieste. Insomma, il denaro
accumulato pazientemente duran-
te l'inverno, scorre ora veloce-
mente, come se il calore solare
lo avesse reso fluido.

Ma immaginate ora che il cie-
lo si rannuvoli improvvisamente
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e che in breve cada giu una piog-
gia torrenziale; ebbene: caffe,
dancing, ristoronti, vedranno vo-
latilizzarsi i clienti, i telefoni squil-
leranno per annullare le prenota-
zioni agli spettacoli serali, i turi-
sti cominceranno a pensare di fa-
re le loro valigie ed anche il gio-
vane garzone, unico contento,
avra ora il tempo di fumarsi la
sua «nazionale» perché certamen-
te nessuno verra a chiedere una
bicicletta a noleggio.

Pensate i danni che ne deriva-
nol _

Si potra dire: ma cosa si pud
fare? A chi tocca, tocca; e pao-
zienzal

Ma cid non & vero, perché il
rimedio esiste ed affidiamo ai no-
stri collaboratori della periferia il
compito di diffonderlo per il bene
di tutti e... non ultimo, per il no-
stro: ‘la polizza contro il rischio
pioggia.

Diamo qualche breve cenno su
tale garanzia, fiduciosi tuttavia
che essa non riesca del tutto
nuova.



La polizza interessa tutte le ma-
nifestazioni di attivita all'aperto
le quali possono ricevere danno
da precipitazioni atmosferiche e
garantisce:

— contro i mancati incassi deri-
. vanti da precipitazioni atmo-
sferiche superiori ad una cer-

ta quantitad precedentemente
fissata in millimetri; la garan-
zia pud® acquistare la forma

detta «a differenza di incassi».

auando ci sia la possibilita di
preciso paragone con gli in-
cassi avutisi nell'anno prece-
dente per lo stesso tipo di ma-
nifestazione;

-— contro la perdita di spese so-
stenute, per cui essa viene a
riguardare anche le manife-
stazioni gratuite come fiere di
beneficenza, feste patronali,
ecc.

In merito alla durata della ga-
ranzia, essa pud essere concessa
per periodi di tempo brevi, medi
o lunghi:

— nel caso di manifestazioni sal-
tuarie e svolgentesi nel ciro
di poche ore ben precisate, ci
si assicurera per il breve pe-
riodo della manifestazione o
per quelle ore onteriori ad es-
sa durante le quali la caduta
della pioggia determinerebbe
la non riuscita della manife-
stazione stessa; e, pertanto, la
assicurazione di breve durata
si presta particolarmente per

gli spettacoli sportivi, manife-
stazioni folkloristiche, fiere al-
I'aperto, ecc.;

— il periodo di garanzia dovra
essere necessariamente piu
lungo nel caso di ristoranti al-
I'aperto, caffe, cinema, teatri,
locali da ballo, servizi di no-
leggio wvari, campi di tennis,
ecc.; pertanto, 1'assicurato do-
vra garantirsi per un certo nu-
mero di giorni e per tutte le
ore nelle quali vi sia esposi--
zione al rischio. Ma, pratica-
mente, bastera che, per una
economia nel premio, egli lo
faccia per le sole ore di punta
(ad esempio, per i ristoranti,
le ore di pranzo e di cena);

— infine, ci sono casi in cui si
richiede un periodo ancora piu
lungo di copertura: alludiamo
alle stazioni climatiche le qua-
li basano la loro riuscita eco-
nomica sul bel tempo locale,
alle case produttrici di films
per la fase di riprese all’aper-
to, alle imprese di lavori edili,
ecc.

Nei casi suddetti l'unitar di mi-
sura sara il giorno: la garanzia,
infatti, sara prestata per un pe-
riodo minimo di 15 giorni e mas-
simo di tre mesi sotto forma di
« indennita giornaliera» per la
quale si garantisce all’ assicurato
una somma giornaliera per cia-
scun giorno in cui le precipitazio-
ni atmosferiche hanno superato
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per durata ed intensita la media
degli anni precedenti.

Suggeriamo che la garanzia sia
richiesta per tempo inh modo che
il contratto possa essere perfezio-
nato almeno dieci giorni prima
dell'inizio del rischio.

Dalle notizie fornite si compren-
derad che non & possibile preor-
dinare delle tariffe e, pertanto, la
organizzazione produttiva dovrda
limitarsi a compilare la proposta
e consegnarla all'Agenzia rima-
nendo compito della Direzione Ge-
nerale calcolare il premio.

La Direzione Generale de «Le
Assicurazioni d' Italia» & pronta

a fornire tuti i maggiori chiari-
menti che si rendessero necessari
per lo svolgimento del lavoro.

Ma, per la sua riuscita, 1’ ele-
mento piu importante & che si
porti a conoscenza di chiunque
possa esservi interessato 1'esisten-
za e la portata della garanzia.

In tal caso, ogni nuvola estiva
che si affacciasse minacciosa al-
l'orizzonte potrd divenire un per-
suasivo produttore di assicurazio-
ne, ma che, una volta tanto, si
potrd considerare collaboratore e
non rivale.

ASSITALICUS

Il Ministro Togni visita il padiglione dell'lL.N.A. alla Fiera di Roma
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La Polizza

LIBER A

La polizza libera ideata dal-
1'I. N. A. nel 1949, ha riscosso per
le sue inconfondibili caratteristi-
che, 'approvazione e l'apprezza-
mento delia maggioranza dei pro-
duttori e degli assicurati ai quali
e stata prospettata.

E' l'unica polizza di assicura-
zione sulla vita che, oltre ad es-
sere assunta senza visita medica,
(con la breve carenza prevista per
tutte le polizze d'assicurazione in
categoria popolare e con la du-
rata di 15 anni), consenta agli as-
sicurati di sospendere il paga-
mento dei premi al compimento
del quinto anno di assicurazions,
conservando integra la garanzio
-per il caso di morte, per tutta:la
rimanenza del differimento.

Questa condizione particolare e
speciale, risponde pienamente al-
le esigenze di quelle categorie la-
voratrici che sono soggette alle
alternative del lavoro e che pos-
sono percio trovarsi in periodi di
limitato reddito tale da non con-
sentir loro altri gravami all'infuo-
ri di quelli strettamente necessari

alle esigenze della vita. E' inoltre

concessa la facolta, sempre dopo

il quinto anno di assicurazione di
effettuare versamenti discontinui
che vengono accreditati e diven-
gono liquidabili alla scadenza del
contratto insieme con quanto gia
maturato.

Non € necessario, come invece
per tutte le altre polizze di assicu-
razione sulla vita, il continuo ed
ininterrotto pagamento dei' premi
per garantire la continuita della
polizza e la possibilita di aumen-
tare il capitale di liquidazione a
scadenza, anche senza alcun ob-
bligo di reintegrare 1'arretrato non
pagato; ed anche questa e una
condizione apprezzabilissima e
perfettamente aderente alle cate- -
gorie presso le quali la polizza

. libera viene e deve essere diffusa.
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Ma. vi & ancora di piu; dopo il
quinto ‘anno, l'assicurato, con il
pagamento del medesimo premio
iniziale, pud essere garantito per
un doppio del capitale originario-
mente sottoscritto.



E per ottenere questo basta che
liberi il contratto in atto e ne sti-
puli uno nuovo.

Se le polizze in categoria popo-
lare dell'l. N. A. sono in genere
largamente apprezzate, la « Poliz-
za Libera » ha riscosso e riscuote
il piu lusinghiero successo, perche
risponde perfettamente alla fina-
litad che, attraverso la previdenza
facoltativa, si intende conseguire
nell'ambito della moltitudine dei
lavoratori.

Questi ultimi non sono sempre
sufficientemente tutelati con: le

previdenze obbligatorie e per.

maggiormente proteggere la fa-
miglia ed integrare la previdenza
per la vecchiaia, sorge in loro la
necessita di provvedere con mezzi
propri, appoggiandosi fiduciosi a
quegli Enti assicurativi che perse-
guono, nell'esercizio della previ-
denza, finalita profondamente so-
ciali come & appunto L'ISTITUTO
NAZIONALE DELLE ASSICURA-
ZIONI.

Le prestazioni garantite dalla
« Polizza Libera » e che vengono
riportate qui appresso parlano un
chiaro linguaggio:

Esempio: Assicurato di 35 anni;
durata della polizza anni 15; pre-
mio lordo mensile L. 600

CATEGORIA POPOLARE
Polizza «Libera» - Polizza «Mista»

A) capitale liquidabile a scaden-
za, in caso di vita, ammessa
la totale corresponsione dei
premi: -

L. 110.600 L. 109.600 .

B) Capitale liquidabile in caso di
morte (superato il periodo di
carenza iniziale che e uguale
per tutte e due le forme):

L. 89.000 L. 88.000
piu il rimborso delle quote ad-
dizionali corrisposte (dopo il
quinto anno).

C) Capitale liquidabile in caso di
morte se vengono sospesi i pa-
gamenti dei premi al 5° anno:

L. 89.000 L. 29.333
piu il rimborso delle quote di
addizionale corrisposte.

A conferma di quanto si e detto,

si richioma 1'attenzione di tutt i

collaboratori addetti alla produ-

zione, sulla Convenzione stipulata

il 14 maggio 1949 tra la Confede-

razione Italiana dei Sindacati Li-

beri e I' LN.A. e della quale a suo

tempo e stata data cmpia comu-
nicazione alle Agenzie Generali
ed C(g]i Ispettcrati. G. SERAFINI
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Leonardo [a inci

prop’agandista d’assicurazione?

Esistono genii che, per la va-
stita del loro sapere, si puo dire
riassumano ed esprimano nelle
loro opere !'intero patrimonio
umuno di conoscenze acquisito ad
una determinata epoca e bene
spesso precedono, anzi, ! tempi
con previsioni e intuizioni vera-
‘mente sorprendenti. Ne consegue
che talvolta ven-
gano a costoro
attribuite  predi-
zioni, invenzioni
strabilianti ed a-
scosi significati
in realta ben lon-
tani dalle loro in-
tenzioni.

E' risaputo che,
fra le vittime pre-
feribilmente pre-
se di mira dagli
arbitrii di esegeti
fanatici, sono sta-
ti e sono Dante
Alighieri e Leo-
nardo da Vinci;
ma non c'e pro-
prio bisogno di

&L

e
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travisare o forzare il pensiero di
cuest’' ultimo per trovare in una
sua favoletta, forse la piu antica,
certo la piu autorevole propagan-
da assicurativa.

Racconta dunque il pittore del-
la « Cena » che una volta una for-
mica, trovato un granello di mi-
glio, mentre si affaticava a tra-
scinarlo nel suo
nascondiglio,sen-
1 una vocina che
diceva: «Se mi
fai tanto piacere
di lasciarmi frui-
re il mio deside-
rio del nascere, io
ti rernderd cento
me medesimi».

Senonche qual-
cuno, a prima vi-
sta, potrebbe os-
servare che qui
Leonardo nondel-
la assicurazione,
ma del semplice
risparmio  volle
esaltare le wvirty;
perd se si esa-



mina piu attentamente la... mo-
rale della favola si avverte su-
bito che non poteva essere solo
questo il pensiero e lo scopo di
quel grande.

Caratteristica” della formica &
appunto quella di essere rispar-
miatrice: la formica e il simbolo
del risparmio percio quando essa
porta il granello nel suo nido, gia
soddisfa il suo bisogno istintivo
di accantonare qualche cosa per
i tempi difiicili e le parole del
miglio non avrebbero speciale si-
gnificato di fronte ad un'abitu-
dine non solo tradizionale, ma
cdnche da tutti ammirata; anzi
avrebbero suonato quasi a rim-
provero della previdente bestiola.

Altro e piu profondo & invece
il senso e l'insegnamento che de-

ve trarsi dall'apologo e cicé che

ben piu proficuo rendimento pud
dare il seme se, piuttostoché mes-
so a seccare in fondo a un ripo-
stiglio, lo si lascia in condizioni
di vivere e quindi di riprodursi,
di fruttificare, di moltiplicarsi.

Non sono percid le virtt del
semplice risparmio che volle esal-
tare Leonardo, sibbene quelle del
risparmio produttivo.

E quale risparmio e piu e me-
glio produttivo di quello assicu-
rativo?

T. TORRIANI

o NAZIONALE mASSlCVRAZ

A0

VECCHIAIA
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Presendiamo la inmgraha di una vefrina allestita dall’ lusnm Generale di Trieste 2 scop pnhh!mlarm Segnaliamo
la Imllanle iniziativa di indiscusso effetto propagandistico, realizzata fra I'alfro anche dall’Agenzia di Cagliari, sugge-
reado alle lgenzle Generali una facita gara fra loro per la migliore vetrina.
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RIGGHI SENZA SAPIRLD

Molte volte i noseri collaboratori si saranno chiesto come mai
non sono riusciti a coye e nemmero un affare con clienti ai quali
“avevano prospettato e ¥’possibilita assicurative.

Temiamo clg 2 voite l'insuccesso sia derivato appunto
dall’avere sgomenggt ymerso l'interlocutore con troppe cifre,
massimali, clausole. ’ ‘oni

Al clien ve prospet-
tare una lice, quanto possibi onomica
quel ispensabile.

pio, la—polizza incendio del

8lla furti dell’arredamento.

ppar-

s ichiede . un mio basso a in
cifra assd 1 alla indispensabilita af-
fidiamo alla

Il clientq 0 cfe."fa copertura gerche
possiede ben gt’r\ufmm.rfre che,
invece, ¢ milio

Limitando 0 stanze

i vestiti, la bia
quast tutte le fanwg
Il cliente dichiap
{ due milioni neces
st comprende pe
mento di poche n
Egli non av
veramente un audacia (
correre i rischio di r.on ave
da indossare; allora, egli a
sit ili sacrifici per rimedi.
sarebbe ben lieve e, ol
Il cliente immagghi la
dacqun a sua d'mpo.sz ‘one
primo non lo si valfta aff:
vitale. Vorra eglt, l'agfuale indifferenza,
stessa condizione
Quindi, aven
imposte, comincig
ze e vedrete chdf essi
anche in essi
clusione dell’ )
Se gli enti che ab’r’ama esposti non ha vinto
- 7 diciamo allor. che fg piccole polézzesincendio e
fercare perché a noi «radite in modo rticolare e of
tale argomento isulti verame te convincente.

0 si che in

Ma allora non
on ro il paga-

Ggru cosa !
tarly

ria ?W1n questo caso é
vocab@i piu “forti”) voler
dove Bposare ed un abito
vi e forse impos-
tre ora il sacrificio
sonn- tranguilli.

i un bicchiere
deserto: il
addirittura
man’ nella

di non farvi scambiare p
encare ai Vostri clientd tucte
aranno 1 primi a meravigliarsen
o di intima soddisfazione, benefic

auguriamo ¢

ASSITALICUS



STATISTICA DELLA PRODUZIONE

Aenzie Generali che si sono distinte nell'esercizio 193l

Pud interessare conoscere, da
un punto di vista statistico, quali
Agenzie Generali maggiormente
si sono distinte in base ai risul-
tati produttivi nel decorso eserci-
zio 1950.

Come & noto, un giudizio as-
soluto risulta alquanto difficile se
non si tien conto di molteplici ele-
menti ci quali riferirsi per co-
struire un .esame completo ed
obiettivo.

Non molto dicono, ad esempio,
le cifre assolute di produzione rac-
colta, a causa della diversa im-
portanza economica delle singole
Agenzie Generali. Dopo Roma e
Milano (1° e 2° posto), le dieci
Agenzie che nell'ordine, hanno
prodotto di piu, sono:

3 Napoli 8 Firenze
4 Bologna 9 Genova
5 Palermo 10 Brescia
6 Torino 11 Novara

7 Bergamo 12 Catania

Si pone immediatamente il que-
sito se tale graduatoria risponda
in realta all'effettiva importanza

econemica decrescente delle stes-
se Agenzie. Se si osserva in pro-
posito nel prospetto seguente il
posto occupato ‘dalle medesime
nella graduatoria di alcuni Eser-
cizi precedenti, ci si accorge co-
me quasi tutte le posizioni subi-
scano forti spostamenti:

Posto eccupato nella graduatoria
del valori assoluti della produz.

Agenzie Generali
Esercizi

1947 1948 1949 1950
Nepoll. oic "7 a8 3 S8l
Boloema . . ' 7 T 7 4
Paleemo. . . 6 6 6 5
Torino o e i 9 9 6
Bergennn s 2 s 17 il 7
Firenze 8 8 S 8
Genova . 9 4 4 9
Brageles: T L IS 18- 14 1D
Novara. & - 10> id. ~23 11
Cotemiy., 5o . 5. B2

Come abbiamo gia osservato,
il valore assoluto della produzio-
ne e di conseguenza anche il po-
sto occupato in graduatoria, si li-
mitano ad indicare se un progres-



so od un regresso si e verificato
" in una determinata Agenzia, men-
tre non sono idonei a mettere in
evidenza il rendimento dell’ Agen-
zia rispetto. alla sua importanza
economica.

A tale fine, come elemento di
comparazione, si puc far ricorso
al « minimo di impegno agenzia-
le » che, come & noto, viene sta-
bilito ed assegnato a ciascuna
Agenzia in ragione appunto della
sua importanza economica. Le pri-
me dieci Agenzie classificate se-
condo il rapporto: « Capitali pro-
dotti - Minimo di impegno » sono:

1 Terni 6 Trieste

2 Udine 7 Catanzaro
3 Cosenza 8 Brescia

4 Bergamo 9 Siena

5 Bolzano 10 Cosenza

Altro interessante raffronto e
quello che ha per base il cosi
detto « indice di adeguamento al-
la svalutazione monetaria » e cio®
il rapporto della produzione com-
plessivamente effettuata nel 1950
con quella raccolta dalla mede-
' sima Agenzia in media nel trien-
nio 1937-39. Le prime dieci Agen-
zie, il cui indice fra l'altro ha su-
perato per tutte la « quota 50 »,
sono:

1 Bolzano 6 Bergamo
2 Udine 7 Brescia
3 Roma 8 Carrara
4 Parma 9 Como

S Ascoli P 10 Treviso

Se si limita l'indagine alla sola
produzione « ordinaria »; da alcu-
ni ritenuta pit idonea a questo
particolare tipo di raffronto, la
graduatoria si modifica come ap-
presso:

1 Bolzano 6 Terni

2 Palermo 7 R. Emilia

3 Catanzaro 8 Campobasso
4 Brescia 9 Taranto

5 R. Calabria 10 Siencz

Quali sono infine le Agenzie
che, nel 1950, hanno registrato il
piu alto capitale medio in cate-
goria ordinaria? Si trovano ai pri-
mi posti:

Piacenza . L. 976.000
Milano » 966.000
Varese » 948.000
Savona » 938.000

Gli aspetti passati in rassegna
non esauriscono certamente l'ar-
gomento né forniscono elementi di
giudizio definitivi. Ragioni di spa-
zio non consentono questa prima
volta un'analisi pii approfondita

che dovrebbe anche riguardare,

dopo le Agenzie migliori, quelle...
ultime classificate.

Si preferisce rinviare questa
parte al prossimo Esercizio anche
nella fiducia che un ulteriore as-

-sestamento si possa determinare
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in quelle Agenzie che ancora ri-
sentono degli ultimi trascorsi.

M. CACCIAFESTA



Pareri aul

“(Notiziarie . W. A.”

Il consenso e Pincitamento del Presidente

dell’Associazione Nazionale Adenti I:anarah
dell’l. N. A.

La necessita di avere una tri-
buna stampa in seno alla Orga-
nizzazione, direzionale, produttiva,
amministrativa, dell’ Istituto Na-
zionale delle Assicurazioni, dalla
quale tutti i suoi organi, Direzione
e Agenti, Produttori e Impiegati
potessero far sentire la loro voce,
era un'aspirazione sentita e gia
piu volte espressa. E' una esigen-
za connaturata allx figura, alla
composizione, alla struttura di
una g¢grande famiglia, qudl’e la
-nostra, che per la sua particolare
inquadratura organizzativa ha ne-
cessita assoluta, serfnpre e su ogni
questione, di parlare ai suoi figli,
di farli parlare e di ascoltarli.

E finalmente, I'iniziativa ha avu-
to la sua felice soluzione, coro-
nando un desiderio di tutti, adem-
piendo quasi ad un dovere.

" Un dovere: — e mi rivolgo in
particolare ai Colleghi Agenti Ge-
nerali, ai signori Produttori, ai si-
gnori Impiegati — che consistera
‘sopratutto nel partecipare attiva-
mente alla vita di questo Noti-
ziario,- fornendo un'appassionata

collaborazione, e creandone la ne-
cessaria diffusione.

Esso dovrda completare la nostra
funzione e la nostra missione: a
noi il sorreggerlo e il sostenerlo
con. passione e con amore. Sara
il nostro specchio: lo specchio dei
nostri pensieri, dei nostri propo-
siti e delle nostre aspirazioni; una
guida che ci aiuterd a raggiun-
gere le mete prefisse.

La collaborazione e aperta a
tutte le discussioni: organizzative,
produttive, amministrative; a tutt
i suggerimenti sereni ed obiettivi,
che solo possono determinare la
via giusta.

Il Notiziario vuole cordialita e

rispetto sempre, fra tutti e di tutti,
vuole e chiede solo amici.
- Con questi crismi, potra portare
efficiente contributo alla nostra at-
tivita assicurativa e a quella del .
nostro grande Ente. |

Amici Agenti Generali, produt-
tori e impiegati, il Notiziario del-
I'LN.A. sard una creazione viva
ed efficiente ed avrd largo suc-
cesso se tutti noi lo vorremo.

G. BORIOLI



INA SIMPATICH INZIATIOA
el ramo delle
DRI

Nel numero 3 del marzo c. a.,
la Rivista mensile di tecnica, giu-
risprudenza e notiziario delle assi-
curazioni « Sicurta », con sede in
Milano, pubblicava una nobile ini-
ziativa dell’ Avv. Mario Pozzi, co-

agente Generale dell’ I.N.A. in

Milano, e precisamente l'assegna-
zione di lire cinquantamila per la
migliore monografia che nel corso

dellanno verra redatta sulle « As-

sicurazioni Popolari ».
. Detto premio, dedicato alla me-

moria del suo compianto Genitore,

Gr. Uff. Dr. Luigi Pozzi, figura no-

. bilissima di assertore della previ- . - sione tra le masse della previdenza

‘denza, specie nel campo delle As-
sicurazioni Popolari, é stato incre-
‘mentato dalle Direzioni Generali

dellIstituto Nazionale delle Assi-.

curazioni e dell’ Alleanza Assicura-
zioni con altre lire centomila cia-
scuna quale devoto omaggio allo
Scomparso, per la sua indimenti-
cabile opera di  potenziamento

- Laristocratica e simpaticafigura
del compianto Dotf. Luigi Poxi

svolta in tutta Italia per la diffu-

popolare. ;

Il « Notiziario I.N. A. » nel da-
re comunicazione ai suoi lettori
della nobile iniziativa, per - tutti
coloro i quali volessero prep&ere
parte al concorso, crede opportuno -
riportare qui di seguito le moda-
lita che lo regolano:



Premi

Sono costituiti tre premi:

1° Premio L. 150.000 (centocinquantamila)

2° Premio L.

75.000 (settantacinquemila)

3° Premio L. 25.000 (venticinquemila)

Caratteristiche della monografia

La monografia dovra svolgere, in non
meno di cinquanta pagine dattiloscritte a
doppio spazio, i seguenti argomenti prin-
cipali:

a) sintesi dello sviluppo cronologico del-

le Assicurazioni Popolari in Italia;

b) analisi delle caratteristiche e delle

c)

finalita della polizza popolare, in rap-
porto anche alla psicologia ed alle
capacitad economiche del popolo ita-
liano;

indagini sul problema organizzativo
ed amministrativo concernente il ra-
mo delle Assicurazioni Popolari;

d) esame delle possibilitd di sviluppo

del ramo.

Termini e ‘norme

a) la monografia dovrad essere inviata

alla Direzione di « Sicurta » (Milano -
Via G, Ponzio, 48) in un originale e

quattiro copie, entro il termine indila-
zionabile del 31 ottcbre 1951, in bu-

sta raccomandata, con la sola indica-
zione nalese di uno pseudonimc del-
I'autore, scritto sopra il titolo;

b) il nome, cognome, indirizzo dell'auto-

re saranno indicati in un foglic chiu-
so in altra busta sigillata, contenuta

(=1e)

c)

d)

nella precedente, all' esterno della
quale sard ripetuto lo stesso pseu-

donimo;

i premi saranno assegnati, a giudizio
insindacabile, da una Commissione

composta dai Sigg.ri:

On. Prof. Roberto TREMELLONI - Pre-
sidente;

Dr. Mario GASBARRI - Direttore Ge-
nerale dell’Alleanza;

Dr. Valentino BERARDELLI - Ispettore
Generale - Capo del Servizio Assi-
curazioni Popolari dell’' I. N. A,;

Avv. Mario POZZI - Agente Generale
dell' I. N. A. in Milano;

Piero CALEFFI - Direttore della Rivi-
sta « Sicurta »;

i nomi dei vincitori dei premi'sarcinno
pubblicamente proclamati il 31 dicem-
bre 1951, alla presenza di un Notaio
che aprird le buste contenenti le ge-

_neralitd degli autori premiati presso

e)

1)

la Sede dell’Agenzia Generale I.N.A.
in Milano;

le monografie premiate saranno pub-
blicate sulla Rivista « Sicurtd »
cessivamente alla assegnazione dei
premi. La Direzione™ della Rivista, in
accordo con 1'I. N. A. e 1'Alleanza, si
riserva la facoltd di raccogliere in
opuscolo la monografia cui sara sta-
to assegnato il primo premio;

suc-

qualora la Commissione non ritenesse
alcun lavoro presentato, . meritevole
del primo o degli aliri premi, i ter-
mini del concorso potrannc essere
prorogati. :



OIS
a 80
s e o 8 0.0 . a0

. a...'.‘..g.l.. '.'.'l'
e n 00 0. 000 0 000 8 0. e

Una speciale forma di assicurazione abbinata alla sottescrizione dei Buoni Novennali del Tesoro, permette di
garantirsi- con polizza in categoria popolare un deferminato capitale ad una dafa fissa, oppure immediatamente
in caso di premorienza, PARTECIPANDO INOLTRE ALL'ESTRAZIONE DEI COPISCUI PREMI ISTITUITI DALLO STATO PER
TUTTI | POSSESSORI DI BUONI NOVENNALI DEL TESORO.

Anche i nostri assicarati, non appena perfezionafo il contratfo, concorrono ai suddetti premi ed infatfi,
ogni anno, sono state realizzate notevoli vincite.

Nel 1950 ben venti premi sono stati assegmati ad intestatari di polizze in categoria popolare e due per
I'importo di lire 500.000 ciascuno con un semplice contratto di L. 500 di capitale - (B. N. 1.659.866 serie 41)
(B. N. 1.876.662 serie V).

Per le polizze in categoria ordinaria, la sorfe @ stata meno bemevola e si sono registrate vincife per
importi di non oltre L. 100.000.

COMUNQUE IL MEZZO PER DIVENIRE MILIONARI (anche con il Totocalcio... in ferie) & a portata di ogni
nostro assicurato che, se pur non dovesse vincere alcun premio, non lacererd infine.il ... biglietto (la polizza)
ma incasserda quanto previsto dal suo saggio atto di previdenza e di risparmio.



Tvibuna Parlamentate

dla rialazone delle assicurarion

Nell'intento di seguire con par-
ticolare cura i lavori parlamen-
tari, pubblicando tutto quémto at-
tiene al dcmipo assicurativo, ri-
portiamo |’ interrogazione presen-
tata dal Deputato Bernardi che
ha interpellato il Ministro compe-
tente circa la rivalutazione delle
assicurazioni. | '

La risposta del Ministro della
Industria On. Togni, esauriente e
chiara, e quanto mai opportuna
e costituisce senza alcun dubbio
una sana -e precisa direttiva per
la nostra attiviter:

Eccone il testo:

« L'interrogazione dell'On. Bernardi non
puo logicamente riferirsi che alle assicu-
razioni sulla vita umana. Infaiti per le as-
sicurazioni contro i danni il problema non
si pone, in quanto il premio & commisurato
al rischio relative ad un breve periodo,
non superiore all'anno, per modo che la

prestazione dell'assicurato e quella del-

l'assicuratore si esauriscono senza dar luo-
go ad accumulazioni di riserve sulle quali

possono influire sensibilmente i fenomeni
monetari.

Per quanto riguarda le assicurazioni sul-

la vita, il problema ha formato oggetto di
esame da parte di questo Ministero, ma
si & dovuto constatare che ad una rivalu--
tazione dei capitali assicurati ostano gravi
difficolta di varia natura.
' .Occcrre: innanzi tuttc tener presente che
le riserve matematiche, costituenti la co-
pertura degli impegni assunti verso gli
assicurati, risultavano investite per le so-
cieta private di assicurazione al 31-12-44
solo per il 26,31 %. in beni immobili e per
il rimanente 73,69% in titoli, cartelle e
mutui, cke hanno sequito la stessa svalu-
tazione della moneta. ! ’

Per ' Istituto Nazionale delle Assicura-
zioni il rapportc & ancora piu . sfavorevole
poiche gli investimenti immobiliari rappre-
sentavano al 31-12-44 solo 1'11,75%.

Si agaiunga che le due maggiori impre-
se che esercitano le assicurazioni sulia
vita e lo stesso Istituto, i cui portafoqli
rappresentano complessivamente all'incir-
ca i 4/5 del valore totale delle assicura-
zioni sulla vita in Italia, hanno subito dan-
ni ingentissimi dalla gquerra, sia con la
perdita di attivith e di beni all’'estero e

sopratutto nei paesi dell’Europa "Orientale,



sia con il disquilibrioc economico verifica-

tosi nelle loro gestioni per effetto della sva-

lutazione monetaria che ha progressiva-
mente ridotto il valore effettivo delle en-
trate provenienti dai portafogli precostituiti
ad 1/50 circa di quello prebellico, menire
le spese sono rapidamente cresciute fino a
superare di 50 o 60 volte quelle che gli
enti predetti sostenevano prima - della
guerra. : '

Le plusvalenze verificatesi nei patrimoni
immobiliari sono valse pertanto ad evi-
tare il crollo degli istituti ed a consentire
il superamento della gravissima crisi che
diversamente avrebbe, insieme con I'lIsti-
futo e le Imprese, distrutto completameniz
ogni futura possibilita di ripresa del ri-
sparmio assicurativo.

Una rivalutazione dei contratti di assicu-
razione vita in genere e apparsa pertanlo
" inattuabile per le difficoltd sostanziali di
cui sopra e cenno e cio, a prescindere da

zione che la sorte degli assicurati non dif-
ferisce, sostanzialmente, da quella di co-
loro che hanno investito il loro risparmio
in titoli o in mutui a lunga scadenza, per
modo che un provvedimento di rivalutazio-
ne dei contratti “assicurativi costituirebre
un precedente che, vulnerando il princi-
pio nominalistico che presiede allo svolgi-
mento dei contralii le cui prestazioni sono
espresse in moneta, aprirebbe la via ad
altre pericolose richieste da parte di altre
categorie danneggiate dalla svalutazione e

quindi a nuovi gravi turbamenti di tutta

allre difficolta di ordine tecnico e giuridico’

inerenti alla determinazione dei criteri e
delle modalitd con cui dovrebbe essere
effettuata la rivalutazione, tenendo conto
delle svariatissime situazioni che si pre-
sentano lanto per quanto concerne i mezzi
economici e pailrimoniali delle imprese,
quanto per gli assicurati in ordine alle
diverse forme di anzianita dei relativi con-
tratti, diversita di situazioni che indubbia-
mente porterebbero alla necessita di sta-
blilire una casistica quanto mai complessa.

Non sembra il caso nemmeno di accen- .

nare ad un'altra ragione di ordine ‘giuri-
dico e sociale sebbene non sia meno ini-
portante delie altre e cioe¢ alla considera-
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l'economia del paese.

E' opportuno anzi rilevare che ii danno
subito dagli assicurati @ in fondo meno
grave di quello subito dadli altri rispar-
miatori che hanno investito i loro risparmi
in titoli od in mutui a lungo termine, poi-
che mentre per questi ultimi la svaluta-
zione ha colpito la totalita del loro rispar-
mio, per l'assicurato, .invece, il danno si -
verifica soltanto per una parte del conte-
nuto economico e previdenziale del con-
tratto da essi- stipulato.

In effetti a parte la considerazione chs
nelle forme a premio annuo il pagamento
dei premi distribuendosi lungo tutta la
durata del contratto, seque le variazioni
di lavoro della moneta, non bisogna di-
menticare che una parte piu o meno rile-
vante di esso, a seconda delle forme di
assicurazione del rischio di morte che va,
anno per anno, ad alimentare il fondo ne-
Cess&rio per il pagamento dei sinistri e
quindi non da luogo a riserve né ad in-
vestimenti suscettibili di rivalutazione ».



Che cosa pansa--
della situazione internazionale? I I:“I[s.l-ﬂ 3“ Al':

i e e

Cosa ne pensa
della cantante del piano di sopra?

4

A conferma dell'efficacia propagandi-
stica raggiunta con tale moderno ed
inconsueto sistema pubblicitario, ed a
dimostrazione di quanto le fotografie
dei bimbi e le loro risposte volutamente
smaliziate siano riuscite gradite a tutti
i lettori, trascriviamo alcune delle re-
censioni apparse su periodici italiani:

«... Non domande scabrose; non per-
centuali su fenomeni economici; non in-
dagini tipo Doxa o Gallup. Bensi venti-
sette nitide stupende fotografie di bim-
bi poste di fronte ad altrettante domande
spiritose ed argute.

Scorrendo  questo  volumetto che
PI.N.A. dedica alle mamme ed ai papa
italiani (sorridente e psicologico richia-
mo alla necessita di assicurare 'avvenire
dei nostri figli) non sai se ammirare pii
il fotografo o piu lo scrittore che ha
enunciato le domande. '

Una cosa pero é certa: in questo volu-
metto, non da leggere ma da vedere la
rispondenza tra didascalia e fotografia e .
cosi perfettta, cosi immediata, cosi spiri-
tosa che, guardando le sue pagine ognuno
di noi si ricorda con un sorriso o con
una risata, con un sespiro i volti dei
figli, rimembra un atteggiamento biric-
chino di quei volti che lacrime o soi-
risi, sono sempre belli .

Non desideriamo descrivere le fotogra-
fie, né riprodurre le domande. Deside-
rinmo invece che padri e madri richie-
dano questo volume e sappiano, contem-
poraneamente, sentire — tra la proromn-
pente risata ed il tenero sospiro — il
projondo significato della wvita che st
schiude al domani, e la profonda respon-
sabilita di garantire a queste vite che
sono cosa nostra, un domani sicuro e
migliore ...».

(Dal ¢« Globo » del 14 :}prile 1951)



Come giudica quei genitorl
I]I]IN'“NI I][“S"NAI-I che non si assicurano sulla vita?

... Ebbene, ¢’¢ da scommettere che
nessun convegno dei cinque avrebbe mai
potuto rispondere con tanta sconcertante
precisione e piii gustoso sapore, come
queste fotografie di cui sopra abbiamo
dato un saggio esemplare.

Cosi in Italia e contemporaneamente
a «Una vitay del Longanesi, viene inau-
gurato questo singolare modo di espres-
sione che, con il piu rasserenante svago
riesce, spostando le risposte alla scala del-
le persone mature, a far.. pensare dopo
la risata trattenuta solo dal pudore che
pare imponga la serietd compassata... ».
(Dalla «Scienza e vitay dell’aprile 1951)

€... E’ una raccolta di eccezionali fo-
tografie di bambini, che rispondono in
modo quanto mai sintetico ed espressivo
ad una serie di gustosissimi interrogativi
- che variano dai fatti privati, alla poli-
tica internazionale.

Tra la serieta dei temi e la piacevolez-
za delle immagini, traspare un umorismo
che ha piu saggezza di quanta ne pre-
tende, e nasce un’armonia discorde che
fa la grazia di questo volume chiaro, lu-
minoso, tutto da vedere...».

(Da ¢ L’Illustrazione italiana » del feb-

braio 1951)

€ ... Scorrere il volumetto dove tali ri-
sposte sono state diligentemente raccolte,
ste sono state diligentemente raccolte,
(Inchiesta su alcune opinioni personali -
Ed. Bompiani, Milano, 1951, s.i.p.) che
Ulstituto Nazionale delle Assicurazioni,
nel quadro delle sue iniziative propagan-
distiche, ha realizzato per merito del
proprio Ufficio organizzativo, sviluppo e
propaganda, costituisce, oltre che uno sva-
go istruttive, un vero piacere estetico.
E’ un’iniziativa originale, destinata ad in-
“contrare il piu largo successo e che co-
stituisce un’altra espressione dell efficien-
za di questo Istituto...>».
(Da «Ii Corriere Lombardo» del 5 mag-

gio 1951)

E contento di essersi assicurato
con una polizza I.LN.A.?

=
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NOTIZIARID

da
e per le

AGENZIE

Invitiamo tutte le nostre Agenzie a collaborare
con noi nella compilazione di questo Notiziario -
che vuole essere uno specchio dell'attivita e
dello sviluppo dell'Ente sia al centro, sia nelle

sedi pili periferiche.

| . N. A. alla V* Fiera

Campionaria di Roma...
(23 maggio - 10 giugno 1951)

1' IN.A. fedele alle chiare e antiche tra-

dizioni sociali non poteva non partecipare

alla Fiera Campionaria di Roma, cespicua
manifestazione della produzicne del Mez-
zogiorno.

La Fiera e stata inaugurata dal Ministro

Togni il quale si @ compiaciuto di visitare.

il padiglione dell' Istituto, ricco di impor-
tante materiale documentarico e di una
notevolé rassegna fotografica e statistica.
- Molto apprezzata ed anche molto profi-
cua ai fini pubblicitari 1'organizzazione del-
i'ufficio vidimazione biglietli ferroviari in-
stallato nel nostro padiglione.
L' LN.A ha vinto il primo premio fra gli
" espositori; e tanto lusinghiero & stato l'ai-
flusso del pubblico nel padiglione, per cui
piu che fondate sono le prospettive per un
deciso e fecondo lavoro dell’ Istituto.

...e alla 3 Fiera Campionaria
della Sardegna

Alla Terza Fiera Campionaria delld Sar-
degna svoltasi a Cagliari, 1'Istitutoc Nazio-
nale delle Assicurazioni & stato presente
per merito dei suoi due Agenti Generali
di Cagliari Rag. Bonilli e Dott. Fantoni.
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Il padiglione e stato allestito in {ormo
semplice ma decorosa e l'idea di utilizzare
il volume « Inchjesta su alcune opinioni
personali » per esporne tutte le fotografie
incorniciate, con le indovinate domande su
ciascuna di esse, ha ottenuto un successo
veramente superiore a qualsiasi dspetta-
tiva. Spiccavano pure sulle pareti laterali
alcuni grafici con i dati relativi all'attivita
svolta dall'lLN.A. nel periodo postbellico
e alcuni fotomontaggi del patrimonio im-
mobiliare LN.A. nella Sardegna.

Utilissimo e graditissimo il copioso ma-
teriale propagandistico messo a disposizio-
ne dalla Direzione Generale de « Le Assi-
curazioni d'Italia =.

Il Presidente della Regione Sarda con
tutte le autorita statali e regionali, all'atto
dell'inaugurazione, hanno visitato il padi-
gliocne dell'Istituto e ne hanno lodato 1'alle-
stimento, chiedendo e, naturalmente rice-
vendo l'omaggio del volume « Inchiesta su
alcune opinioni personali ». Anche il Mini-
stro del Lavoro e della Previdenza Sociale
On. Marazza, in occasione di una sua vi-
sita alla Fiera, si & soffermato al padi-
glione congratulandosi per la sua riuscita.

Concludendo, la partecipazione della
Agenzia Generale di Cagliari alla Fiera
& riuscita ottimamente ed & stata di gran-
de efficacia propagandistica essendo il pa-
diglione meta continua di visitatori.



Edempic da imitare

ootloserizione per 13 fondaione
“IGNAZID GIDRDANE”

Il Rag. Guido Mastandrea, Agente Prin-
cipale di Milano, al quale in occasione
del Convegno Triregionale di Salice Ter-
me & stato conferito un premio di I2 cate-
goria di L. 50.000 per la notevole produ-
zione presentata, ha con nobile gesto de-
voluto l'importo del premio in favore del-
la Fondazione '« Ignazio Giordani ».

La Fondazione « Giordani» & stata isti-
tuita a beneficio degli orfani dei Produt-
tori Professionisti dell' LN.A. per onorare
e ricordare degnamente il Dott. Ignazio
Giordani che fu per tanti anni Direttore
Generale dell'lstituto e che con la sua pro-
bita e con il suo infaticabile e dotto lavoro,
seppe dare all'lstituto slesso una solidis-
sima base economica, facendolo assurgere
fra i primi Enti assicurativi d'Europa.

La Fondazione « Giordani» costituita in
seno alla Associazione Nazionale Agenti
Generali dell'LN.A., vive dei contributi vo-
lontari di quanti, lavorando nell'Istituto,
desiderano rendere omaggio alla memoria
dell'insigne Scomparso. .

Un primo notevole versamento da parte
 dei collaboratori dellLN.A. & stato effet-
tuato nel novembre 1950 per una iniziativa
sorta dall'attuale Direttore Generale e dal
Consigliere d'Amministrazione Dott. Giom-
maria Cau, devolvendo alla Fondazione
il ricavato. netto (L. 502.318) da un iratte-
nimento musicale tenutosi in Roma al Tea-
tro Quirino il 17 novembre 1950 e durante
il quale furono esclusivamente eseguiie
composizioni dei Dott. Oreste Natoli.

Pubblichiamo il testo della lettera del
Rag. Mastandrea e della lettera accom-
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pagnatoria dell'Ispettorato della Lombar-
dia, lieti che sin da quesio numero del
Notiziario venga aperta una volontaria sot-
toscrizione in favore della Fondazione
« Ignazio Giordani ».

Gentilissimo Dott. Natoli,

fio il piacere di inviarLe, gentilissimo
Dott. Natoli, allegata alla presente, ori-
ginale di lettera consegnataci dall’Agen-
te di Citta di Milano, Rag. Guido Ma-
standrea, con allegati assegni per l'im-
porto di L. 50.000, corrispondente al
premio conseguito (Premio di I* Cate-
goria), da detto Agente di Citta, nella
nota gara di produzione indetta in occa-
sione del Raduno Interregionale (Ligu-
ria-Lombardia-Piemonte) di Salice.

Il Rag. Mastandrea, come é detto nel-
la lettera citata ed allegata, desidera de-
volvere il premio di L. 50.000 a bene-
ficio della fondazione Ignazio Giordani
e nell’accompagnare lofferta stessa ha
espresse il desiderio che lofferta riman-
ga anonima.

Il Rag. Mastandrea ha espresso*altresi
Paugurio che la sua offerta potesse es-

‘sere ben presto seguita da altre attraverso

una sottoscrizione a caraitere nazionale
tra tutta Uorganizzazione produttiva del-
U'ILN.A. a favore della Fondazione Gior-
dani. _ :

Da parte nostra, lieti di essere tramite
di una offerta e sopratutto di una pro-
posta_di particolare valore morale e so-
ciale, nonostante il desiderio dell’anoni-
micita espressoci dal Rag. Mastandrea,
nel segnalare quanto sopra gradiremmo
che qualora fosse accolta la proposta del
Rag. Mastandrea, la sottoscrizione per
la Fondazione Ignazio Giordani fosse ini-
ziata col nominativo e con lofferta del
Rag. Mastandrea.

Distinti saluti.

(Dort. Inc. P. CLEMENTE)



Egregio Ingegnere,
in occasione del raduno di Salice Ter-
me ho ricevuto un premio di L. 50.000
per la produzione della mia Agenzia.

Mentre per me e sufficiente la soddi-
sfazione di essere stato fra i premiati,
La prego di voler inviare a chi ammini-
stra Ulstituzione IGNAZIO GIORDANI
la somma stessa che desidero devolvere
in memoria del Grande scomparso.

Gradisca distinti saluti.

Gumo MASTANDREA

Politica dei trasporti

E' uscito nel maggio 1951 il primo nu-
mero della « POLITICA DEI TRASPORTI »
rivista mensile di politica economica e di
‘'economia e tecnica dei trasporti, direlta
dal dott. Giuseppe Orsini con sede in Ro-
ma, via Rasella n. 155.

La rivista si estende anche al settore as-
sicurativo nel ramo dei trasporti e pertanto
la sua diffusione fra Agenti Generali e
personale di produzione riuscird quanto
mai opportuna ed efficace.

L'altro mondo

L'Associazione: Nazicnale delle Compa-
gnie e quella degli Agenti di assicurazio-
ne Vita degli Stati Uniti conferiscono ogni
anno un premio che non e destinato al
miglior produtiore, cicé al produttore che
abbia stipulato il maggior numero di con-
tratti, bensi al produttore la cui condotta
morale e sociale possa essere portata ad
esempio di fronte ai suoi colleghi. Scopo
del conferimento di questo premio «di
qualitd » & quello di dimostrare al pub-
blico che le compagnie di assicurazioni
sulla vita annettono grande importanza al
fatto che la loro clientela-abbia a disposi-

zione dei produttori colti, corretti e cortesi.

Nel 1949 circa 7.000 produttori furono
premiati unicamente per l'attivitd esplicaia
nel campo produttivo, e non per daltre loro
qualita. E' per colmare questa lacuna che

& stato deciso di istituire il premio «di
gualita ».

(da « L’ASSICUHAZIONE » di Genova,
n. 7 del 15-4-51).

RISPOSTE AI LETTORI

De Chiara Giovanni - Cosenza.

1) La sigla « LN.A. » deve costituire an-
che per Lei sicura garanzia della periodi-
citad del « Notiziario », né pud far confon-
dere la pubblicazione con « certi fogli del-
l'immediato dopoguerra », come Ella si
esprime.

2) « Anonimo » vuol dire « senza nome »
e 1'Ufficio di Redazione non accetta- arti-
coli, né risponde a quesiti di persone che
non desiderano essere identificate. |

« Pseudonimo » vuol dire « nome fittizio »
assunto cice in luogo del vero nome che
é perd conosciuto. Nulla vieta ai nostri col-
laboratori, dopo essersi fatti riconoscere
dall'Utficio di Redazione, ed aver assunto
cosl nei confronti di quest'ultimo la respon-
sability dei propri scritti o delle proprie
opinioni, di chiedere che il proprio nome
non venga pubblicato e wvenga piuttosto.
sostituito da altro fittizio.

3) Lo Statuto dell’ LN.A. cioé il comples-
so delle norme fondamentali con le quali
I'Istituto e costituito, prescrive che le Agen-
zie Generali siano concesse in base ad un
capitolato. Pertanto, solo la gestione in
appalto pud considerarsi normale ai sensi
delle norme statutarie. -

Direttore Responsabile: ORESTE NATOLI
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