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Collahorazione ed assisienza lascisia
per i produtlori richiamati afle armi

La immaite guerra che la nostra Italia combatte a fianco della sua
potente alleata contro la plutocrazia briiannica, richiede un imponente
schieramento di forze militari nelle armate di terra del cielo e del mare,
sut lontani e numeros: fronti di combattimento. in Furopa ed in Africa.

[l popolo italiano ka dato e da i suot womini per il compimento del
pitt nobile dei doveri del cittadino: i richiamati sono ai loro posti. la-
sciando indietro le loro famiglie ed il loro lavoro.

Le leggi fasciste provvedono alla assistenza economica dei lavora-
tori richiamati; ma ne sono rimaste fuori le categorie dei professionisti
in genere e, nel nostro settore i produttori e gli agenti, per le speciali
funzioni e le modalita di retribuzione che li caratterizzano.

I Istituto Nazionale delle Assicurazioni il quale ha sempre voluto
che i produttori potessero compiere il proprio faticoso lavoro nelle mi-
gliori condizioni, si é messo da tempo all’ avanguardia, con la creazio-
ne dell’ Albo d’Onore e del Fondo di Assistenza, con la concessione
della partecipazione agli utili, con una insistente pubblicita tendente
a valorizzare di fronte al pubblico la posizione e Uattivita di questi
suoi collaboratori. Esso non poteva in quest’ ora di duro travaglio della
Nazione, farsi dimenticare dai suoi produttori.

Nel mese di gennaio, su concordi deliberazioni della Direzione Ge-
nerale, degli Agenti Generali (rappresentati dal loro Fiduciario Na-
zionale) e della Commissione amministratrice del Fondo di Assistenza
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e con Uintervento del rappresentante del competente Sindacato Nazio-
nale dei Lavoratori, sono state date disposizioni per far avere una spe-
ciale gratifica di millecinquecento lire ai produttori inquadrati nella 11
categoria del contratto collettivo, non aventi grado di ufficiale e che
si trovavano sotto le armi da almeno due mesi al 31 dicembre 1941.

Una tale eccezionale concessione ha riscosso il pinn commovente
successo, come dimostrano le numerose espressioni di viva gratitudiné,
pervenute all’ Istituto Nazionale delle Assicurazioni a mezzo degli Agenti
Generali e degli Ispettori Regionali, percheé essa manifesta, oltre che
un utile apporto alla economia familiare dei richiamati, I evidenza di
un indistruttibile vincolo di affetto tra Direzione, Agenti e Produttori,
anche quando il lavoro é cessato per le dure esigenze della guerra.

Ma la provvidenza di cui parliamo offre all’ osservatore un altro
aspetto interessante e di notevole importanza morale e sociale, in quan-
to afferma nuovamente la presenza di un alto spirito di collaborazione
fascista tra le varie categorie che compongono U organismo del nostro
massimo ente assicurativo.

Infatti a formare la somma di millecinquecento lire per ciascun
richiamato, hanno concorso in parti eguali gli Agenti Generali (cia-
scuno per i produttori della propria azienda) la Direzione Generale
ed il Fondo di Assistenza.

La sollecita cura che ha voluto dare una tangibile prova di came-
ratesco affetto verso i produttori, attesta che il lavoro. dove non & mor-
tificante prestazione d opera, puo suscitare, nobili sentimenti e creare
olire gli obblighi contrattuali, fecondi vincoli che alla loro volta con-
tribuiranno a migliorare ed a rendere sempre pin fattiva la normale
attivita.

Nel quadro della vita nazionale, U’assistenza dei richiamati rap-
presenta la doverosa riconoscenza dei civili verso i militari e lo stretto
coordinamento del fronte interno con le forze armate. allo scopo di
realizzare quella unita e potenza di azione che é necessaria a battere il
nemico.

Anche sotto questo aspetto la Direzione Generale e gli Agenti Ge-
nerali dell’lI. N. A. compiono il loro dovere ,mentre si sta studiando
dalle competenti associazioni sindacali di categoria la possibilita di
una pie continua ed efficace assistenza ai produttori richiamati, per
dare ai nostri valorosi soldati quella serena tranquillita che ¢ indispen-
sabile a chi fronteggia il nemico, avendo lasciato alla Patria famiglia e
lavoro.




BOLLETTINO DEL CENTRO STUDI DELL'I. N. A,

Propaganda individuale

e propaganda collettiva fra gli agricoltori

‘saminando il problema della propagan-
da assicurativa in generale, ebbi occasio-
ne di osservare che gli argomenti e il mo-
do stesso della propaganda non possono
essere uniformi per tutte le categorie, ma
devono adattarsi alle particolari caratte-
ristiche di ciascuna di esse, cioe: menta-
lita, esigenze, possibilita economiche.

Non si puo parlare — dicevo — econ le
stesse parole al professionista, al commer-
ciante, all’agricoltore, all’artigiano, al-
I’'operaio. ;

E vi & ancora da aggiungere che quelle
particolari caratteristiche, a cui si € aceen-
nato, variano non soltanto da categoria a
categoria, ma per ciascuna caltegoria va-
riano anche da regione a regione.

Vi sono, infine, le differenze personali
che sono spesso grandissime, anche fra in-
dividui della stessa categoria e della stessa
regione, perche il diverso grado di intelli-
genza, di senso morale, e la stessa situa-
zione familiare ha una parte importante
nella maggiore o minore aceessibilita del-
la nostra propaganda.

Percepire e fissare le differenziazioni di
caraltere economico ¢ spirituale fra cate-
goria e categoria e fra individuo e indivi-
duo, per trarne morma alla nostra azione
pratica; ¢ questo il compito fondamen-
tale di chi deve organizzare la propaganda
« produttiva », cioé la propaganda che,
nell’ambito delle Agenzie Generali, mira
piu direttamente ad allargare la sfera di
azione per la raccolta di nuovi contratti,
traducendo in atto la diffusione della pre-
videnza assicurativa in strati sempre pit
vasti della popolazione ».

& o o

Da queste premesse generali, e dalla
speciale impostazione che I'Istituto Na-
zionale ha inteso dare alla diffusione del-
I’assicurazione vita fra gli agricoltori,
emerge la necessita di rivolgere una par-
ticolare attenzione alla propaganda da
svolgere in questo settore.

La categdria degli agricoltori, infatti,
non & soltanto la pit numerosa della po-
polazione italiana, ma essa costituisce so-
pratutto uno dei cardini della nostra strut-
tura sociale ed economica, anzi un elemen-
to essenziale, insostituibile, del nostro di-
venire demografico ed imperiale.

Percido & stata opera di alto valore sto-
rico da parte del Regime aver riconqui-
stato gli agricoltori al pit profondo sen-
timento nazionale, come pure & di alta
importanza vitale per la nazione poten-
ziare, come si sta facendo, la capacita eco-
nomica e produttiva degli agricoltori ita-
liani, sulla quale si fonda la nostra autar-
chia alimentare, cioé uno dei capisaldi
della nostra indipendenza economica e po-
litica,

L’Istituto Nazionale, dunque, con quel-
la pronta sensibilita alle esigenze nazio-
nali, che ormai distingue la sua azione di
Ente industriale e finanziario dello stato,
ha stabilito come uno dei suoi compiti di
preminente attualita quello di concorrere
all’opera che il Regime svolge in questo
campo, non soltanto con i suoi notevoli ap-
porti finanziari dati alla bonifica integrale,
ma anche col portare profondamente nella
popolazione agricola la protezione inesti-
mabile della garanzia assicurativa, come
presidio dei numerosi nuclei finanziari,
che sono una caratteristica delle categorie
agricole, e come sviamento ad un’economia
agricola pit robusta ed agile mediante la
formazione dei capitali di esercizio.

Sono note le provvidenze adottate per
raggiungere questo scopo, gli accordi stabi-
liti con tutti gli Enti che operano nel cam-
po agricolo, e le innovazioni capitali in-
trodotte nelle condizioni di polizza, che
costituiscono un atto di arditezza rivolu-
zionaria nel campo assicurativo, e sono un
esempio magnifico di duttilita e prontez-
za che il nostro Istituto ha saputo raggiun-
gere e conservare nelle rapide tappe del
suo imponente sviluppo,

Tocca ora a noi raggiungere gli obietti-
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vi fissati dagli organi superiori, ed appre-
stare con avvedutezza gli strumenti neces-
sari a questo importante lavoro.

L

ssaminiamo dunque in particolare il
problema della propaganda fra gli agri-
coltori.

Innanzi tutto sgombriamo il terreno da
una domanda che vien fatto di rivolgersi
quando si parla di tale propaganda: « zli
agricoltori non si sono mai assicurati sul-
la vita? »

La risposta viene pronta: « si era assi-
curata quella piccola minoranza di agri-
coltori possidenti i quali, vivendo in citta
ed avendo contatto con gli assicujatori
(specialmente per le assicurazioni contro
la grandine e ['incendio), avevano anche
fatto I"assicurazione sulla vita, ¢ forse non
per profonda convinzione, ma per acquie-
scenza alle assillanti pressioni dei loro as-
sicuratori ».

Ora si tratta, invece, di far penetrare
I’assicurazione vita in tutti i settori della
categoria agricola e specialmente fra i pic-
coli agricoltori, anzi fra i « rurali » ¢ cioé
coloro che vivono stabilmente sulla terra
che lavorano. E si tratta, inolive, di pro-
pagandare non solo i principi comuni del-
I’assicurazione snlla vita, ma una forma di
previdenza particolarmente adatta alle lo-
ro condizioni, perche li assiste in tutte le
vicissitudini della vita ed anche in talune
avversita di carattere streltamente agrario.

Stabilito cosi 'obiettivo generale, biso-
gna venire al lavoro concreto.

La categoria degli agricoltori &, come
si & detto, la pitt numerosa ma ¢ anche la
pitt complessa, quella cioé che presenta le
maggiori differenzazioni tra i vari settori
e gruppi, e tra le diverse regioni d’ltalia.

Lasciando, pereio, ai singoli capi di or-
ganizzazione di identificare e stabilire in
loco le caratteristiche della rispettiva po-
polazione agricola, si puo tuttavia tracciare
un quadro generale degl’indirizzi e dei me-
todi che si possono attuare per la propa-
ganda fra gli agricoltori.

L’organizzazione sindacale corporativa ci
offre, intanto, una prima trama sulla qua-
le imbastire le prime file del nostro la-
voro.

Presso ogni Unione Provinciale Fascista
degli Agricoltori esistono infatti i Sindaca-
ti Provinciali di categoria e i Consorzi
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Provinciali dei produttori, oltre il Consor-
zio Provinciale Agrario.

I Sindacati provinciali sono:

—— Sindacato proprietari e affittuari con-
duttori;

—- Sindacato proprietari con beni al-
fittati;

— Sindacato proprietari e affittuari col-
tivatori dirvetti;
— Dirigenti di aziende agricole.

I Consorzi dei produttori sono:

— Consorzio produttori Sezione Cerea-
licoltura;

— Consorzio produttori Sezione Olivi-
coltura;

— Consorzio produttori Sezione Viticol-
tura;

— Consorzio produttori Sezione Orto-
[rutticoltura.

Altri potranno eventualmente sorgerve.

Vi & inoltre I’Unione Provinciale Fasci-
sta dei lavoratori dell’agricoltura la quale
organizza altre numerose masse come: i
mezzadri, i coloni, i partecipanti, i brac-
cianti ecc..

Ecco dunque una prima grande classi-
fica che serve egregiamente a delimitare i
vari settori del nostro lavoro per stabilire
i mezzi e i metodi da adoperare in ciascu-
no di essi tenendo conto delle ovvie diffe-
renze che passano fra i vari gruppi suin-
dicati.

Infine I’lspettorato provinciale agrario,
che ha continui contatti con le dette orga-
nizzazioni, sia dei datori di lavoro che dei
lavoratori; puo a sua volta essere di valido
aiuto, specialmente in occasione dei fre-
quenti raduni di propaganda agricola
e dei corsi di istruzione professionale
agraria.

Ripartito il lavoro fra gli organi della
propaganda e della prorh{zimlc destinati a
ciascun settore, ¢ necessario studiare e sta-
bilire, caso per caso, se convenga procede-
re ad una propagande a carattere indivi-
duale o a carattere collettivo,

La pratica mi ha dimostrato che i due
metodi sono entrambi necessari, perche si
integrano a vicenda. :

Infatti le riunioni di piceoli gruppi omo-
geni giovani per due ragioni:

1) permettono di saggiare la mentalita
assicurativa di un particolare settore, e di
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tastare il polso dalle 'possibilita econo-
miche;

2) permettono di guadagnare tempo
purché in tali raduni (purché non siano
molto numerosi) si possono identificare i
soggetti meglio predisposti ad assorbire
la propaganda e ad essere successivamente
coltivati e convinti con 'opera di persua-
sione individuale.

Quest’ultima é certamente indispensabi.
le, ma senza la prima porterehbe ad una
grande dispersione di energia e di tempo
perche il propagandista possa visitare tut-
ti individualmente, e poi ritornare da quel-
li che presentano maggiori possibilita di
un laveoro conclusivo.

E’ consigliabile, comunque, non atten-
dersi di raccogliere subito adesioni du-
rante le riunioni di propaganda, anzi ¢
preferibile non raccoglierne anche se ve
ne fossero, perché spesso le adesioni trop-
po facili non sono le pitt convinte ¢ dura-
ture,

Accennato cosi brevemente ai metodi
della propaganda, secondo criteri generali
che poi conviene esaminare e adattare in
ogni singola localita, ¢ necessario soffer-
marsi sul contenuto delle  propaganda
stessa. :

Qui appunto sta il lavore pin delicato,
perché il propagandista deve dar prova di
intuito e di prontezza ad orientarsi nel
particolare ambiente nel quale lavora.

Vi sono pero taluni argomenti di specia-
le importanza per le categorie agricole in
gefierale, sui quali & opportuno che la pro-
paganda scritta o verbale insista costante-
mente, per eliminare quelle obiezioni che
quasi sempre, quantungue non espresse, so-
no al fondo della mente dell’agricoltore e
costituiscono il noceiolo della sua resisten-
za all’operazione assicurativa,

Tali obiezioni si possono generalmente
raggruppare in questi esempi tipici:

— 1’assicurazione sulla vita & meno red-
ditizia di altre forme di risparmio;

— I’agricoltore non sente il bisogno di
prevedere la conseguenza della morte im-
matura, perché lascia ai suoi figli la terra
da coltivare;

— D’agricoltore ha bisogno del denaro
oggi, per migliorare ed ingrandire la sua
terra, ¢ non ha margine sufficiente di ri-
sparmio da accantonare per il futuro.

Le argomentazioni da opporre a simili
obiezioni sono ovvie, e non occorre espor-
le qui minutamente, ma & bene che il pro-

pagandista sia corredato con dati precisi e
di interesse pratico, perché 1'agricoltore
vuol toccare con mano e ama le cose solide
e concrete come la terra, e per la natura
stessa del suo lavoro mon & portato alle
grandi e rapide innovazioni.

Infine un argomento da propag gandare
largamente fra gli agricoltori & quello del-
I’assistenza sanitaria che I’Istituto Naziona-
le offre ai propri assicurati.

Ho potuto constatare, infatti, che gli
agricoltori ascoltano attentamente 1’annun-
zio di questa provvidenza, e ne approfit-
tano volentieri, anche ‘dove esistono le
Casse Mutue di malattie, perche I'azione
di quest’ultime & necessariamente circo-
scritta alle malattie in atto, e solo per i
lavoratori agricoli, mentre i piceoli agricol-
tori e 1_,]1 stessi lavoratori non possono, in
tanti casi, usufruire delle Casse anzidette,

Occorrerebbe, pero, che I'lstituto Nazio-
nale estenda piu che sia possibile I'istitu-
zione dei centri e dei consultori di igiene
e medicina preventiva, avvicinandoli sem-
pre pin alla massa degli agricoltori che
vivono lontano dai grandi centri urbani.

Cade qui opportuno accennare che la
propaganda fra gli agricoltori offre un’oc-
casione quanto mai propizia per 'introdu-
zione della nuova assicurazione malattie
che I'lstituto ha lanciato quest’anno per
tramite della « PRAEVIDENTTA ».

L’opera da svolgere é, dunque, comples-
sa e di vasta portata; essa richiede certa-
mente tenacia e costanza di propositi, ma
I’organizzazione dell’Istituto sapra gradual-
mente vincere la prova, affinandosi e svi-
luppandosi in modo da riaffermare la spe-
cifica funzione sociale a cui & destinata la
sua missione,

Dott. GrusTinoe CIMINALE
Agente Generale I. N. A.
Littoria

" L' Assistenza Sanitaria”
Somunario del N. 1 - 15 febbraio 1941

1. Studi e ricerche di medicina delle Assicura.
zioni Vita - Dot:. M. Clausi-Schettini: Il cancro
dello stomaco in Assicurazione Vita. - 2. Indagini
di statistica medica - Dott. F. Vicentini: Profili
di assicurati e di sottogruppi di ass corati. - 3. Se-
meiotica di Medicina delle Assicurazion: Vita
Dott. P, Belnava: Considerazioni sulla linea ca-
pillare del campo polmonare destro _in Assicura-
zione Vita. - 4. Dai Periodici, - 6. Pubblicazioni. -
1. Vuoti nelle file dei nosiri medici fiduciari. -
8. Provvidenze Sunitarie a favore degli Assicu-
rati dell’L.N.A.

— 65

—— A Pt




BOLLETTINO DEL CENTRO STUDI DELL'I. N. A.

Basi statistiche, definizione ed istruzioni
pratiche per l'assicurazione malattie

La nuova geniale e audace forma di as-
sicurazione contro tutte le malattie, sen-
za esclusione, predisposta dalla Societa
« Praevidentia » visponde a uno dei hiso-
gni sociali maggiormente sentiti, e pertan-
to & da prevedere che essa incontrera il
favore delle masse lavoratrici.

La Direzione Generale dell’I.N.A., allo
scopo di promuovere un efficace interessa-
mento da parte delle Agenzie Generali e
dei Produttori alla diffusione e alla raccol-
ta delle assicurazioni contro le malattie, ha
stabilito per 1’esercizio 1941-XIX che i con-
tratti individuali a tariffa ordinaria di as-
sicurazione malattie (eccetto le collettive
e le polizze stipulate a condizioni speciali)
siano considerati validi agli effetti del mi-
nimo e dei premi di produzione sia a fa-
vore delle Agenzie Generali, sia dei Pro-
duttori. La stessa produzione, con le limi-
tazioni di cui sopra varra anche agli effet-
ti del raggiungimento dell’impegno per
la iscrizione e la conferma dei Produttori
nel Libro d’Onore, ai sensi dell’art. 3 del
provvedimento istitutivo, esclusa ogni altra
prestazione contemplata dallo stesso Libro
d’Onore.

Come capitale utile sara riconosciuto
I'intero capitale assicurato in caso di mor-
te della polizza malattie, limitatamente a
quelle polizze per le quali sia stata pagata
almeno una semestralita di premio.

L’assicurazione contro le malatlie ga-
rantisce la copertura di un rischio, la cui
entita & soggetta a sensibili oscillazioni,
in dipendenza della attivita professionale
dell’assicurato. E’ necessario percio che
le Agenzie Generali per i contratti malat-
tie curino in modo particolare che ’assi-
curato denunci con esatlezza in proposta
quale sia la sua principale occupazione.

La Direzione Generale della « Praevi-
dentia » ha pubblicato un elenco delle
professioni suddivise per categorie, rica-
vandone le voci da un elenco generale
compilato dall’I-tituto Centrale di Stati-
stica,

Dei 36 gruppi comprendenti tutte le
professioni, ben 22 sono dichiarati com-

66 ~—

pletamente esenti dall’obbligo di sotto-
stare a soprapremi per l’assicurazione ma-
lattie; nei rimanenti 14 gruppi professio-
nali soltanto alcune professioni sono sog-
gette a una maggiorazione del 15 % del
premio annuo di tariffa, per tutta la du-
rata del contratto; altre in minor numero
sono soggette a una maggiorazione del

. 30 %3 poche professioni sono soggette a

una maggiorazione del 70 %.

Con P’applicazione dei soprapremi si in-
tendono coperti anche i rischi inerenti
alle malattie professionali specificate nel-
la nota dell’art. 2 delle Condizioni gene-
rali di polizza.

La Direzione Generale della « Praevi-
dentia » ha anche pubblicato un pratico
utilissimo prontuario dei premi netti e
tasse relative per assicurazione malatbic
di uomini e di donne, per gruppi di eta,
per le varie rateazioni: annuale, seme-
strale, trimestrale e meusiTe, e per misu-
re di diaria da 5 a 50 lire. A parte sono
indicati gli interessi di f{razionamento
compresi nei premi rateati, i diritti di
polizza, i divitti di quietanza e le tasse
sui diritti accessori.

E’ noto che, per recenti disposizioni gli
ordine sindacale, i certificati medici rila-
sciati dagli inseritti al Sindacato Naziona.
le dei Medici (e quindi praticamente dal-
la generalita di essi) sono soggetti all’ap-
posizione di una marca di differente va-
lore a seconda delle varie regioni del Re-
gno. L’importo delle marche & desti-
nato alla costituzione del fondo per la
Cassa di Previdenza dei Sanitari.

La Direzione Generale della « Praevi-
dentia », preoccupata del sensibile onere
che per effetto di tale obbligo si sarebbe
riversato sugli assicurati contro le malat-
tie, ha condotto trattative con detto Sinda-
cato, col quale infine ha stipulato una
convenzione per cui 'importo della mar-
ca & stato fissato nella misura unitaria di
lire venti per tutto il Regno, ed & stato
anche stahilitoe che una sola marea sara
sufficiente qualunque sia il numero dei
certificati medici occorrenti agli assicura-
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ti per comprovare l’inizio, la continua-
zione e il termine di una malattia, Tale
marca da L. 20 dovra essere applicata sol-
tanto sul primo certificato rilasciato dal
medico curante dell’assicurato e cioe sul-
la denuncia di incapacita al lavoro,

I.’economia cosi realizzata a favore de-
uli assicurati sarebbe gia notevole, e tale
da far porre in sempre maggior rilievo la
convenienza dell’assicurazione. Tuttavia
la Direzione Generale della Societa, al fi-
ne di agevolare ancor piu lo sviluppo di
questo nuovo ramo, ha deliberato di assu-
mere a totale proprio carico la spesa per
I’apposizione della marca, sollevando cosi
integralmente 1’assicurato da ogni onere
velativo. Il lavoro di propaganda, cui
stanno presentemente attendendo Agen-
zie Generali e Produttori, si giovera di
questo importante provvedimento,

Nel caso di assicurazione contro le malat-
tie stipulata simultaneamente con una as-
sicurazione sulla vita con visita medica
contratta con 'LLN.A. o con la « Praevi-
dentia », il periodo di carenza iniziale
previsto dall’art. 3 delle Condizioni ge-
nerali di polizza pud essere ridotto ed
eventualmente soppresso, seguendo la pro-
cedura che qui si indica,

L’originale e la copia della proposta di
assicurazione contro le malattie dovranno
essere inviati alla Direzione Generale del-
la « Praevidentia » unitamente alla comu-
nicazione dei dali completi relativi alla
corrispondente proposta di assicurazione
vita, e specialmente di quelli relativi al-
Pinvio di quest’ultima al Servizio Assun-
zione Rischi dell’Istituto.

La Direzione Generale della « Praevi-
dentia », compiuti gli accertamenti neces-
sari, restituira originale e copia di propo-
sta al Centro Sanitario competente, con la
annotazione della decisione adottata in
merito alla riduzione o alla sopressione
del periodo di carenza,

Il Centro Sanitario, presa nota di que-
sta decisione sulla copia della proposta
(che tratterra a corredo dei propri atti),
trasmettera |’originale ali’Agenzia Gene-
rale che ha raccolto I"affare perché prov-
veda alla emissione della polizza e con-
seguenti atli in conformita della decisione
adottata.

Tanlo la proposta (originale e copia)
quanto la lmfizzzl (tutti e tre i simpli) per

le quali venne concessa la esenzione o ri-
duzione in parola dovranno — a sinistra
della prima pagina — portare chiaramen-
te stampigliata in inchiostro rosso la di-
citura « con visita medica ». Su tutti e tre
i simpli di polizza poi, nello spazio riser-
vato alle Condizioni speciali (e con carat-
tere di grandezza tale da lasciare almeno
una riga libera) dovra essere apposto un
timbro (debitamente riempito o corretto)
del seguente tenore: « a parziale deroga
« del primo capoverso dell’art. 3 delle
« Condizioni generali di polizza, il perio-
« do di carenza iniziale & ridotto a giorni
« ... & sopresso, Fanno parte integrale
« della presente polizza le dichiarazioni
« rese per la polizza di assicurazione sulla
«vita N, .... emessa dal’ILN.A, (o
« dalla « Praevidentia ») sulla testa dello
« stesso assicurato e con la quale la pre.
« sente polizza & abbinata ».

La Direzione Generale della Societa si
& riservata di studiare il modo di sostitui-
re apposita visita medica alla carenza ini-
ziale, quando manchi la possibilita del-
I’abbinamento della polizza malattie con
una polizza vita.

Per quanto & a nostra conoscenza, la
materia dell’assicurazione malattie & in

F

evoluzione per sviluppi nuovi, per perfe- .

zionamenti e integrazioni. E’ stato in-
tanto assodato che la franchigia per l'in-
dennizzazione deve in ogni caso tassativa-
mente escludere i soli primi einque gior-
ni effettivi di malattia.

Intanto la Direzione Generale si propo-
ne di studiare 1’adozione di un contratto
decennale come da varie parti viene ri-
chiesto. Non occorre rammentare che que-
sta eventualiti involge le questioni della
obbligatorieta legale del mantenimento
della polizza da parte del contraente, del-
le provvigioni precontate e conseguenti
poseibilita di storni, ecc.

Chi desideri poi una prova dello spirito
di iniziativa che anima la Direzione Ge-
nerale della « Pracvidentia », sappia che
cuesta si propone di studiare il mezzo di
coprire di assicurazione anche il costo de-
gli interventi chirurgici, quel costo talora
cosi imprevedutamente alto, che pud col
suo solo peso recare il piu grave dei tur-
hamenti anche al pitt equilibrato bilancio

familiare.
s

— 67




BOLLETTINO DEL CENTRO STUDI DELL'I. N. A.

I LITTORIALI DEL LAVORO

La sede del Centro studi dell’l.N.A.
ha accolto i concorrenti alle gare pre-
littoriali dell’Urbe che si sono svolte
nei giorni 2 e 3 marzo 1941-X1X per
esecuzione dei lavori scritti e delle
prove orali dell’ Assicurazione, del
Credito e dei Servizi Tributari.

La Commissione esaminatrice per
I’assicurazione era composta dai se-
guenti cameraqti, solto la presidenza
del dott. Manlio Valli, reggente della
Unione Interprovinciale Fascista dei
Lavoratori delle Aziende del Credito e
delle Assicurazioni in Roma, assistito
dai seguenti commissari: prof. Manlio
Odevaine in rappresentanza della Unio-
ne Interprovinciale di Roma delle

ziende del Credito e delle Assicura-
zioni; dott. Licurgo Vignoli in rappre-
sentanza della Unione dei Lavoratori;
dott. Giuseppe Corica rappresentante
della Gioventu Italiana del Littorio:
Carlo Fadda segretario della Commis-
stone.

Hanno partecipato alle prove scritte

tredici candidati che successivamente

sono stati sottoposti agli esami orali.

La Commissione esaminatrice ha
quindi proceduto alla seguente gradua-
toria:

1) La Porta Vittorio Emanuele, al-
lievo del Centro Studi dell’ Istituto Na-
zicnale Assicurazioni PRELITTORE;
2° Ercolani Armando, proveniente dal-
le Assicurazioni d’ltelia: 3° Silvestri
Aldo: 4° Mancini Giuseppe, provenien-
te dalle Assicurazioni d’Italiq; 5° Feli-
ci Carlo, impiegato della Direzione
Generale dell’Istituto Nazionale e al-
lievo del Centro Studi.

Il 28 marzo a Torino, si sono svolte
le gare finali per la nomina del Littore
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delle Assicurazioni. I prelittori con-
correnti sono 21 e, raggruppati a se-
conda delle Imprese dalle quali pro-
vengono, rappresentano le seguenti
provincie :

Bolzano, Campobasso, Catanzaro,
Livorno, Palermo. Pavia, Reggio Ca-
labria, Reggio Emilia, Roma, Trento:
tutti de U’Istituto Nazionale delle Assi-
curazioni, il quale rappresenta il grup-
po piu forte, cui seguono:

Ferrara, Modena, Torino, Trieste e
Venezia delle Assicurazioni Generali;

Forli e Milgno, della Riunione Adria-
tica di Sicurta:

Bologna e Verona, della Societa
Cattolica di Assicurazione;

Firenze, della Fondiaria;

Genova, della Societa Union.

Tra i concorrenti vi erano 4 Studen-
ti Universitari che rappresentavano le
provincie di Roma, Reggio Calabria,
Torino e Trento.

La Commissione esaminatrice della
quale faceva parte il Presidente della
Federazione Nazionale Fascista Im-
prese Assicuratrici avv. Aldo Paolini;
il dott. Ercole Alberto Troilo, Segre-
tario Nazionale del Sindacato Fascista
dei Produttori di Assicurazione; pre-
sieduta dal dott. ing. Belloni, Direttore
della Compagnia Anonima di Assicu-
razione di Torino, ha proclamato Lit-
tore delle Assicurazioni il Camerata
Campagnari Ennio, Supplente della
Agenzia Generale dell’Istituto Nazio-
nale delle Assicurazioni a Bolzano. Il
Camerata Campagnari che ha il titolo
di Ragioniere é nato a Riva del Garda
nel 1914 ed é un appassionato studio-
so delle questioni assicurative in modo
che nelle gare Littoriali ha potuto dare
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ampia prova delle condizioni tecniche
e culturali acquisite, ottenendo pieno
successo sui camerall concorrenti,
ugualmente agguerriti e preparati.

Egli ha potuto presentare alla Com-
missione dei Littoriali un’ampia mo-
nografia sul tema: Assicurazioni e rias-
sicurazioni nel mercato internazionale,
che é stata letta con vivo interesse. In
questi giorni il Camerata Campagnari
dopo aver avuto la gioia della vittoria
littoriale ha avuto la soddisfazione di
essere nominato Sovraintendente del-
I’ Agenzia Generale di Bolzano.

1’arte del Produttore

1l concetto moderno dell’arte e, sotto
uno dei suoi aspetti essenziali, la storia
della  progressiva distinzione dell’arte
dalla teenica, non solo, ma una efettiva
tendenza a depurare 1’arte ‘da ogni
tecnica.

Infatti I’arte non & scienza e tanto me-
no filosofia; nel caso che c¢i occupa & tul-
ta, o quasi, psicologia concepita come
un’attivita. propria dell’'uomo intelligen-
te, anche se il saperla applicare non pud
costituire presunzione, perche essa si di-
mostra nella stessa pratica.

E’ pereid che non c¢i simmno mai rifiuta-
ti di ammettere che pure quella del Pro-
duttore di assicurazione, sia un’arte nel
pit largo significato della parola, e nel
nostro intimo ¢i eravamo anzi meraviglia-
ti che ancora nessuno dei tanti scrittori
della materia avesse pensato di rilevarlo.

Il potere di convinzione, di persuasio-
ne e di penetrazione sullo spirito e sulla
volonta altrui, sono elementi indispensa-
bili di un buon Produttore; il saper trat-
tare col prossimo, il possedere la virta di
far buona impressione sugli altri, di inte-
ressare subito Uinterlocutore, di eccelle.-
re nella conversazione, di destare ovun-
que simpatia, sono altrettanti fattori che
formano la base della personalita neces-
saria ad un Produttore di assicurazione:
e tutti questi elementi concorrono a dare
alla sua professione I'aspetto di un’arte

che si sviluppa in uno dei pin importanti
settori della vita umana, in quello cioé
della divulgazione dei precetti della pre-
videnza, definita dal Duce: « Forza di
un popolo civile ».

Questi sono 1 concetti sulla base dei
quali si sviluppano gli argomenti che
hanno dato motive al nostro collaborato-
re, cav. Piero G. Pozzan, per pubblicare
recentemente il suo volume: « L’arte del
Produttore - Avvincere per convincere »
(Editrice Sallustiana - Roma, Lire 12),
nel quale egli ha saputo, con diligenza
che merita lode, ¢ con uno stile semplice
e piacevole, raccogliere visioni e situa-
zioni caratteristiche dell’attivita produt-
tiva, tali che dalla considerazione di esse
il Produttore possa trarre con molta faci-
lita "ammaestramento utile per ottenere
1 maggiori successi pratici.

Ed allo svolgimento pratico di tutte le
funzioni inerenti alla professione del Pro-
duttore I’Autore ha riservata la sua par-
ticolare attenzione, curando di nulla tra-
scurare di cio che deve costitwire I'atti-
vitd costante giornaliera di colui che de-
ve svolgere un cosi delicato incarico.

Si ha infatti, leggendo il libro, I’imme-
diata e precisa sensazione che esso sia ve-
ramente « il risultato di una lunga espe-
rienza di lavoro, nella quale piu che alle
dificolta di carattere tecnico, si & guar-
dato allo stato psicologico dei clienti e
dei Produttori, nonché all’ambiente in
cui essi s'incontrano », come lo stesso A.
avverte nella prefazione,

Vi & stata un’attenta disamina di quelli
che devono essere i rapporti dei Produt-
tori con i propri istituti, delle opinioni
altrui sui produttori, delle opposizioni
dei clienti e, per contro, della collabo-
razione che i clienti possono dare. In
particolare I’A. si & diffuso sulla giorna-
ta del Produttore, sulle occupazioni, atti-
vita e costanza, e sopratutto sui modi di
trattare con i clienti,

Chi devono essere i collaboratori diret-
ti, chi deve assicurarsi sulla vita, agenti
locali e agenti viaggiatori, sono altri ca-
pitoli nei quali estesamente si parla al
Produttore. E non manca una trattazione
sulle forme di capitalizzazione e sui ra-
mi elementari con opportuni suggeri-
menti per la loro acquisizione.

b.
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L'esperienza dovrebbe insegnare

Un giorno mi capitdo in ufficio un otti-
mo « produttore »: aveva avuto in conse-
gna la prima sveglia-salvadanaio adottata
per il pagamento del premio di assicura-
zione a rate mensili. Mi spiegava, entu.-
siasta, il funzionamento della bella tro-
vata: I’assicarato ha in consegna la sve-
glia-salvadanaio, bella, elegante: essa si
cariea introducendo una moneta: se il
versamento non ¢ fatto la sveglia si fer-
ma; a fine mese un incaricato visita 1’as-
sicurato, ritira dal salvadanaio le monete
versate ¢ tulto & a posto.

Pareva ed era I'uovo di Colombo: chi
firma un contratto di assicurazione... ot-
tiene subito un regalo: egli ha interesse
che I'orologio cammini e... versa in esso
la somma alla quale si & impegnato: si
poleva pensare a cosa pint semplice e pint
attraente?

Il « produttore » rimase stupito della
mia fredda accoglienza: la sveglia-salva-
danaio non mi ha mai convinto: non ne-
go che il dono di essa possa vincere qual-
che resistenza e che la sua opportuna il-
Instrazione possa attrarre e fare guada-
gnare (ualche contratto piu in fretta; ma
la sveglia-salvadanaio non mantiene al-
I’assicurazione chi non ne & profonda-
mente convinto, né induce a pagare chi
non lo vnole e tanto meno chi non lo
puo. ;

La verita & una sola che di previdenze
ce ne sono di due tipi: Pobbligatoria e la
volontaria: la prima é... facilissima: &
come una imposta: la si paga volenti o
nolent: vi & per essa non una sola ragio-
ne individuale ma un interesse sociale e
si paga tanto se si € convinti come se non
lo si &: la seconda... ¢ difficilissima: 1'in-
dividuo fuirma il suo contratto ma lo puo
mantenere o respingere quando vuole:
nel secondo caso avra un danno, perdera
in tutto o in parte il suo denaro, ma egli
¢ libero anche di perdere perché I'atto di
previdenza che ha iniziato vale soltanto
se continui a volerlo.

Ne viene da cio che la raccolta di atti
di previdenza libera deve basarsi sulla
coscienza, sulla rettitudine, sulla convin-
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zione di chi ad essa attende: non si deve
accellarce firma su un contratto se non
quando si sia raggiunta la certezza che si
sia trasfusa nel contraente tutta la nostra
convinzione,

Ho nei miei appunti curiose osserva-
zioni: ecco: mi riferisce un « produtto-
re »: ho radunato alla presenza di gerar-
chi 45 mezzadri e il loro datore di lavo-
ro: ho parlato loro, ho spiegato tutto, ho
detto che la previdenza ¢ la forza di un
popolo civile: lo ha detto il Duce! Finita
la conferenza ho invitato a sottoserivere:
45 presenti... 45 aderenti »! Naturalmen-
te il « produttore » era compiaciuto del
successo: io non lo ero! Perché? dei mez-
zadri, gente buona ma poco pratica di as-
sicurazioni, diffidente per natura, che sot-
toscrivono cosi sui due piedi un impegno
per 20 anni non ne conosco,

...Dopo un anno hanno mantenuto il
contratto solo 5 su 45!

Altro mio appunto: « sono stali visitati
in casa, nominativi alla mano, 30 piceoli
proprietari, coltivatori di canapa e si &
offerto loro di sottoserivere una «polizzar:
pagamento del premio di assicurazione al
ritiro del prezzo della canapa all’ammas-
so: nessuno si e rifintato; mi accompa-
gnava un camerata del luogo ». Trenta
piccoli proprietari che si impegnano sui
due piedi per 20 anni tanto facilmente
non me li posso immaginare. Ho saputo
che quando essi andarono a incassave il
prezzo della canapa caddero dalle nuvole
alla ritenuta del premio!

Questi esempi, che potrei continuare a
dare e che sono frutto di una esperienza
vissuta, che cosa indicano? Che la previ-
denza volontaria, se deve essere tale, non
puo ottenersi con mezzi che, sia pure lar-
vatamente, si ayvicinino a quelli della pre-
videnza obbligatoria.

TIo comprendo il caso di benemeriti in-
dustriali che radunano i loro operai e, in-
tervenendo essi stessi in parte nel paga-
mento del premio, li inducono ad un atto
di previdenza anticipando il premio e de-
ducendolo, debitamente autorizzati, sul
salario; & una forma di previdenza obbli-
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gatoria tanto piu lodevole in quanto non
imposta da una legge.

All'infuori di cid non credo alla attivita
di raccolte di adesioni dopo riunioni, con-
ferenze, citazioni di pareri di alti perso-
naggi, ecc., ecc., facendo giocare lo spi-
rito di emulazione o anche solo di imita-
zione, rendendo tutto facile, il pagamen-
to dei premi, il modo di esigerli, ece. ece.

No! la previdenza libera & un alto vo-
lontario, a lunga durata; non si tratta di
versare per uno o due anni, ma per 20 o
25 e piu; ¢ bene dire, spiegare tutle que-
ste cose e avendole spiegate, lasciare il
tempo di digerirle... tanto pin se i sotto-
scrittori sono gente modesta.

Chi lavora per la diffusione della pre-
videnza & un benemerito dell’amanita:
dissi un giorno in una mia conferenza che
la previdenza obbligatoria deve molto alla
previdenza libera perché ¢ questa che fa
sentire meno il tormento di quella; ma
perché cosi sia occorre rivedere pratiche
¢ abitudini.

Sopratuto ¢id deve dirsi quando a dif-
fondere la previdenza libera sia un ente
di Stato, qual’® I’Istituto nazionale delle
assicurazioni!

Comprendb benissimo che il « produt-
tore » si trova combattuto fra due tenden-
ze: egli capisce benissimo che i contratti
strappati, ottenuti con pressioni, non ri-
marranno a lungo in piedi e vorrebbe im-
piegare tutto il tempo che occorre per
convincere il proprio cliente; ma d’altra
parte per lui, come per tutti, il tempo ¢
moneta e quanto pin piceolo & il capitale
assicurato tanto piu deve fare presto a
stringere.

Io penso pero che tale preoccupazione
sia errata: chi fa presto, chi strappa fir-
me.., finisce di crearsi attorno dei malcon-
tenti; i pentiti della previdenza ne saran-
no i nemiei pin terribili domani: 1'assi-
curato, per convinzione diventa, esso stes-
so domani, un apostolo fra gli amici e i
conoscenti.

In un paese rurale sopratutto un conta-
dino convinto & un aiuto formidabile alla
nostra opera: un contadino, che firmo il
contratto sotto la coercizione di un « pro-
duttore » abile e insistente, diventera un
nemico che ¢i fara chinder tante porte
alla nostra opera di previdenti convinti.

Manrio CASALINI

| Rssicurazione Vita e if suo publlico

Da anni ed anni, con una tenacia, degna
veramente della buona causa che essi so-
stengono e difendono, gli assicuratori Vita
stanno spandendo in ogni strato sociale il
bunon seme della previdenza, la sola che
nella vita dei popoli eserciti una radicale
influenza, sia come elevazione del tenore
di vita economico-sociale, sia come base
e sorgente di future ricchezze.

La propaganda assicurativa & stata
(uanto mai attiva, specialmente negli ul-
timi venticinque anni e se ne sono avuti
frutti meravigliosi se si consideri che alla
fine del 1938 gli assicurati Vita ammonta-
vano a 2.769.320 (fra assicurazioni ordi-
narie e popolari) per il magnifico importo
di capitali assicurati di L. 24 miliardi ed
oltre 800 milioni,

E se questi sono i dati del 1938, negli
esercizi 1939 e 1940 debbono aver subito
un aumento di almeno altri due o tre mi-
liardi.

Queste sono cifre confortanti per quelli
che danno anima e cuore alla propaganda
della previdenza, della quale diventano,
nel quotidiano esercizio, ferventi ed ope-
rosi apostoli.

Si e fatto — secondo narran le cifre —
un enorme passo innanzi, perché I’Italia
era stata per ltroppo tempo alla retroguar-
dia della previdenza Vita; ma ora occorre
accelerare i tempi e, con maggior lena,
penetrare in tutti gli strati del nostro po-
polo, in tutte le classi sociali per gridare
ed affermare che I'assicurazione Vita deve
essere considerata quale fondamento delle
fortune nazionali.

Infiniti sono ancora, in pieno secolo
ventesimo, i pregindizi che si hanno cirea
I’assicurazione Vita ed il nostro popolo
risparmiatore, in talune parti d’Italia, o
nasconde gelosamente il suo peculio nei
materassi o sotto un mattone, oppure, se
piu progredito, lo versa in un libretto di
Cassa di Risparmio o in un libretto po-
stale.

A questo pubblico — con opera pazien-
te, assidua, assillante — debbono arrivare
i propagatori della buona novella per fare
opera di intelligente persuasione a che si
dia, una buona volta, la preferenza al ri-
sparmio assicurativo, che e capitale e pro-
tezione.
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Su questo argomento ¢ nceessario insi-
stere =ino all’esagerazione, perche é la
chiave di volta per arrivare ad aprive le
porie chiuse dalla diffidenza e dall’incom-
prensione.

L libretto di rispavmio di mille lire
accumulate in cinque o sei anni, rappre-
senta, un risparmio certo di duecento li-
rette annuali circa. A quel nucleo iniziale
potranno aggiungersi alive duecento lire
all’'anno e cosi in venti anni, ad esempio,
saranno accumulate lire quattromila, che
formano gia un bel gruzzoletto.

Ma, si osserva subito, chi & certo di vi-
vere quei venti anni? E se la pallida mor-
te battesse prima alle porte di quel tale?

Potrebbe morire dopo dieci anni, ad
esempio, ed i suoi familiari troverebbero
soltanto duemila lire nel prezioso libretio.

Quanto meglio, quindi, e provviden-
ziale una Polizza Vita, che per duecento
lire di risparmio annue, assicura in media
ben cinquemila lire, con la differenza in
pint che, in caso di premorienza dopo due,
cinque, dieci anni, gli eredi non trovano
le mille o duemila lire nel famoso libret-
te, ma tutta la somma assicurata!

Il fenomeno morte & certo e nessuno sa
come e quando verra a verificarsi; percio
esso dev’esser valorizzato agli effetti della
durata della vita umana, perche non di-
venti pitt un incubo atroce, ma si consi-
deri come la naturale cessazione dell’atti-
viti umana.

Nel campo delle assicurazioni sociali la
morte di un individuo viene calcolata 20,
50, 100 mila lire, basandosi sul criterio
della produttivita e del rendimento di cia-
sCuno.

E perché i singoli non dovrebbero com-
pletare, con un libero atto, le provvidenze
sociali?

Come si sa, il risparmio ordinario &
inerte, & morto e rimane quello che &, per-
ché in formazione nel tempo; mentre il
risparmio assicurativo ¢ mobile e vivo, in
quanto ¢ gia formato sin dal suo primo
prineipio.

E’ percid ragionevole ed umano che si
debba dare, da chiunque, la preferenza ai
vivi, piuttosto che ai morti..,

Chiunque abbia responsabilita familiari
e quindi la sua esistenza non preme soltan-
to a se stesso perché ne ha proiettata una
parte nei suoi figlivoli, deve comprendere
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agevolmente la superiorita del risparmio
assicurativo in confronto di quello ordi-
nario.

Si deve insistere, sempre ¢ dovungue,
sul fenomeno della caducita della vita
umana per persuadere della necessita di
provvedere a se slessi ed ai propri discen-
denti.

Se alla polizza Vita si potesse aflibbiare
un motto, il pitt conveniente ¢ appropriato
sarebbe quello dell’Amore immortale:

« Usque dum vivam et ultra! » (Sino a
tanto ch'io viva ed oltre!). <
i,

NOTIZIARIO DELL ISTITUTO

Con recenti deiibe az oni del Consiglio di Am-

ministrazione I’LLN,A. ha provveduto alle seguen-
i nomine per orgen’zzazione periferica della
azienda,

A Parma & stato nominalo Agente Generale il
dor . Nasz reno D’Andrea fin qui Coagente Ge-
nerale a Reggio Emilia col sig. Mario Gatti con
effetto dal i¢ inglio 1941 in sostituzione del di-
missionario comun. dott, Vitlorio S'evani,

Ad Avellino, avendo il cav. uff. Antonio Filoni
raggiunti i limiti di etd, sono stati nominati Agenti
fighi Mario
e Francesco. i quali con diversi incarichi da tem-
po col'aboravano col padre nrella gestione del-
I"Agenzia.

generali dal 10 marzo 1941, i di iu:

Ad Alessandria, in sostituzione del dimissionario
cav. Camillo Ivaldi seno stati nomiuvati Afrenti
Generali, con effetto dsl lo aprile 1941-X1X il
Naz. Natale Cerrmti ed il rag. .Giuseppe
camerata Montli,

Cons,
Alont”, ambedue squadristi. 1l
cegui I'VIII Cor-o di Perfezionmmento al Centro
Studi nel 1938

caz one.

ctter erdo una br'l'ante classifi-

A Reggio Emilia, sono nom'nali Agenti Gene-
rali i cameral! Mario Gatti, gia coagente col
dott, D'Andrea, e "avv. Gian Luigi Bagaiti, gia
Agente principale nella eci‘ta di Parma, con ef-
fetto dal 12 luglio 1941-XIX.

Nella riunione del Consiglio di
zione del 27 marzo ha conferito la nomina di
Agente Generale Generale Onorario al comm.
Giuseppe Maglielta per fedele e lodevole servizio
prestato all'Tsi’'tuto come Agente di Napoli per

Amministra-

oltre un decennio.
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