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'PRESTARE ALLO STATO

Prestare allo Stato i propri risparmi, specialmente quando si
tratta di far fronte alle esigenze di un conflitto armato, ¢ un dovere a
cui il cittadino italiano e stato sempre sensibile e pronto, e lo sara
certamente in questo momento in cui st maturano gli eventi che do-
vranno portarci alla vittoria finale.

bene ricordare che Uidea di prestare allo Stato attraverso il
meccanisino assicurativo fu attuata per la prima volta dall’ Istituto
Nazionale nel 1918, ed é stata po: costantemente seguita con successo
nell’ emissione di tutlti i successivi prestiti di guerra.

Coloro che parteciparono a quelle prime operazioni, sia come
agenti che come assicurati, ricordano U entusiasmo col quale fu accolta
dalla gran massa del pubblico la possibilita di contribuire a quello che
fu chiamato il prestito della riscossa perche. dopo le sfortunate giornate
di Caporetto, serviva a preparare le armi che vinsero a Vittorio Ve-
neto. F fu quella la prima volta che le piccole assicurazioni di 500 e
1000 lire penetrarono nella scuola e nelle officine.

Un’iniziativa, dunque, che dilato in maniera allora non prevedi-
bile la cerchia ristretta degli assicurati, e che inseri la previdenza tra
le forze finanziarie dello Stato.

Privilegio questo che UIstituto Nazionale ha tenuto sempre a con-
solidare e sviluppare, ottenendone [’alto riconoscimento del Duce, ed
apportando ogni volta ai bisogni della Nazione un imponente contri-
buto, culminato nell’anno 1940 con la raccolta di una rilevantissima
cifra di capitali sotto forma di assicurazioni connesse con i Buoni del
Tesoro novennali 1949,

.

= -




S Saell e — — =

— e —
. i

e — - — ——

BOLLETTINO DEL CENTRO STUDI DELL'IL. N. A.

—

In simili operazioni lo spirite assicurativo e patriottico ha campo
di rwelarsi in pieno, e, se grandi furono i risultati conseguitt nelle
precedenti sottoscrizioni, non saranno meno importanti in questa occa-
sione, perche glitaliani di Mussolini hanno perfettamente compreso
quel principio, (che ¢ una delle pronte intuizioni del Duce) e cioé che
nell’attuale periodo storico non esiste un’economia di pace ed un’eco-
nomia i guerra, bensi "'economia di pace & una continua preparazione
a quella di guerra.

Ed inoltre tutti ricordiamo di aver risposto con un formidabile SI
sulle piazze d’Italia all’ appello del Duce quando egli disse, con quella
rude ma necessaria schiettezza, che bisognava essere pronti « a far ta-
bula rasa della cosi detta vita civile »,

Noi dunque, militi della previdenza, porteremo anche questa
volta il nostro contributo appassionato alla Pairia in armi: diremo ni
cittadini di ogni categoria che acquistare un Buono del Tesoro 1950
equivale ad una dichiarazione di fede nell’ avvenire, ed ha lo stesso si-
gnificato di quella offerta delle fedi che fu lo squillo della riscossa con-

tro le inique sanzioni.

*

SCUOLE £ ASSICURAZIONE

Domandarsi da quanto tempo si agita
il problema delle cosidette assicuraziom
scolastiche, sarchbbe forse domandarsi da
quanto tempo esistano ¢ si diffondano le
piccole assicurazioni popolari.

Sempre, si puo dire, dacché sono esi-
stite piccole assicurazioni, queste sono
state diffuse nelle scuole, le guali anzi
sono state le culle, per cosi dire, delle as-
sicurazioni popolari in Italia.

Purtuttavia la produzione scolastica non
puod ritenersi a tutt’oggi ancora soddisfa-
cente; essa satura, ¢ vero, 'immediata
esigenza della propaganda e soddisfa,
forse, le aspettative dei produttori, ma
assolto questo compito - svanisce lenta-
mente lasciando dietro di sé. il ricordo di
una produzione appariscente.

Un’impressione che si raccoglie da chi
ha frequentato ’ambiente scolastico &
quella che effettivamente la scuola & un
centro di facile raccolta, ma di altrettan-
ta Facile dispersione. ‘

Nelle scuole sono frequenti le sotto-
scrizioni di vario genere, facili le adesio-
ni, per la natura stessa dell’alunno, per
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la sua influenza sulla famiglia e per il
suo spirito d’imitazione verso gli altri
compagni, notevole il prestigio dei supe-
riori che le raccomandano, ragioni que-
ste per cui & possibile, con una efficace
propaganda, bene svolta e condotta con
cautela, ottenere un numero considerevo-
le di contratti sottoscritti. K poiche & fa-
cile farli sottoserivere dovrebbe quindi an-
che essere facile farli mantenere in vita.
Ma soddisfano le polizze scolastiche ve-
ramente al fine per cui 'alunno & inviato
alla scuola? Servono cioé a stimolarne il
suo profitto? No, ed allora esse escono
dal quadro del corredo scolastico del-
I’alunno e delle sue necessita, divengono
estranee alla sua vita scolastica e perdono
pertanto ogni consistenza ed efficacia.
Cid che & estraneo alla scuola & estra-
neo all’alunno e c¢id che & estraneo al-
’alunno & estraneo alla sna famiglia;
questo hisogna riconoscere decisamente e
bisogna ben fissare in mente per fare
nella scuola della vera propaganda.
Quanti produttori vorrebbero offrire
una polizza veramente scolastica e quan-
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te famiglie la desidererebbero e invece
essa non esiste!

1 produtiori debbono contentarsi di
spacciare per tale quello che in fondo
non &, di appoggiarsi a qualche clausola
secondaria dell’attuale polizza e decan-
tare come espressione del progresso assi-
curativo quella che & rimasta allo stesso
stadio di un secolo fa, dato che le polizze
che diffondiamo ora nelle scuole sono le
stesse polizze vita che =i diffondevano un
secolo fa.

Per quale motivo allora esse sono chia-
mate scolastiche? Forse perche si diffon-
dono nelle seuole?

Tutto qui sta il progresso?

Eppure basterebbe tanto poco; baste-
rebbe lanciare una polizza basata sulle
tavole di eliminazione scolastica, con mar-
gini prudenziali ampi all’inizio e svolge-
re la sua propaganda in una ristretta zona
di prova. Fare un’esperimento: prendere
una regione, una provincia e vedere in
(uesta cerchia ristretta che cosa viene
fuori, attendere I’esito e poi giudicare.

La polizza che noi aunspichiamo do-
vrebbe essere una polizza veramente nuo-
va., non una polizza vecchia raffazzonata.
Una polizza nuova dalle origini, dalle ba-
¢i, coslruita teecnicamente con un NUOVO
materiale statistico: quello seolastico.

Diamo alla seuola cio che le appartie-
ne, estraendo da essa i caratteri che de-
vono far conoscere al giovane, e sopratul-
to fargli amare, la polizza assicurativa,
rendiamo questa interessante per la fami-
glia ¢ per I'alunno e tale da toccare da
vicino, con mano benefica, gli eventi =a-
lienti e pitt importanti della sua vita sco-
Jastica e possiamo essere certi che la po-
lizza, una volta sottoseritta non cadra,

I facili pentimenti, le remissive deca-
denze non si verificheranno pitt sicura-
mente; sard la polizza a tenere avvinti a
sé i sottoscrittori, pin che accadere il con-
trario, perché coll’andar del tempo, avvi-
cinandosi al compimento degli studi, si
avvicinera e si fara sempre pin vivo il
miraggio dell’ingentissimo premio che la
polizza offre ai suoi perseveranti deten-
tori. Una polizza sposata per simpatia, non
& mai abbandonata dal proprio contraen-
te, questo sanno per esperienza tutti i
veechi produttori ed i vecchi assicuratori.

Una polizza quindi assolutamente sco-
lastica; ecco il vero ideale! Ma quale sara

questa polizza? Predicare non basta se
non si addita la via da seguire ed eccoci
pertanto venuli al punto pitt importante
del nostro discorso.

L’alunno posto nella scuola & come il
nuotatore che gettandosi al largo tende,
con poderose bracciate, alla riva; queilo
che lo sostiene & certo il pensiero di e¢io
che lo attende alia riva, mentre quello
che lo contrasta, escludendo i suoi sforzi,
¢ la corrente marina che lo rigetta spie-
tatamente verso il largo.

Questa immagine simbolizza i [fattori
che sono a favore ed a slavore del'o stu-
dente, il quale, meitre & animato dalle
migliori intenzioni in vista dell’avvenire
economico che gli si offre, pudo essere
contrastato fino ad esserne esautorato dal-
le difficoltd economiche che si frappon-
gono al suo cammino.

Tralasciato il fattore intellettnale, del
quale mnessuna polizza al mondo puo e
potra mai modificare la portata, resta il
fatiore economico, 1'unico diseriminatore
delle sorti dell’alunno e quello che puo
con il sno miraggio agevolare e con la sna
mancanza minaceiare il risultato degli stu-
di. A questo fattore, e precizamente al suo
doppio modo di intervenire sia pro che
contro, mira, tendendo a modificarlp a
favore dello studente, la polizza scolasti-
ca che noi vagheggiamo.

Essa infatti si propone di aumentare la
prospettiva futura che anima lo studente
con l’assicurazione di un capitale d'im-
mediato conseguimento al termine degli
studi, subordinato naturalmente all’esito
di questi, di un’importo notevolmente in-
gente nonostante 1esiguild del premio, in
guisa da costituire ad un tempo un pre-
mio dello sforzo compiuto ed un compen-
so delle spese sopportate,

Detta polizza altresi, preoccupandosi
dei riverberi nocivi che pud avere una
crisi economica per il proseguimento de-
gli studi, contempla il versamento di una
rendita annua in caso di mancanza di co-
stegno del capo famiglia (morte, invali-
dita totale, permanente) che consenta il
pagamento delle spese scolastiche per tut-
to il tempo che I’alunno restera agli stu-
di. la concessione di notevoli prestiti ne-
gli ultimi anni del corso scolastico (quelli
nei quali si verificano comunemente le
erisi economiche famigliari) e infine la
possibilita, con il capitale ricavato a sca-
denza, di poter sostenere dopo cnnscguitn
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il titolo di studio, 1 primi passi di novi-
ziato professionale,

Un’assistenza quindi minuziosa, premu-
rosa, esauriente in tutte le evenienze di
carattere economico che possono colpive e
minacciare il corso scolastico dell’alunno.

Questa polizza & quella che insegna al
fanciullo attraverso la sua partecipazione
personale, il beneficio de.la previdenza!l

Di questa polizza & stalo gia ampia-
mente trattato nel congresso delle Assicu-
razioni Popolari tenuto a Venezia nel
1935, in una memoria pubblicata negli
atti del congresso (1), nelia quale si espo-
neva un progetto assicurativo ricavato da
basi tecniche fondate sul movimento della
popolazione scolastica che permetteva la
concessione di notevoli capitali in caso di
compimento degli studi contro il versa-
mento di un esiguno premio.

Questa differenza di prestazioni tra 1l
dare e I'avere costituisce appunto il noc-
ciolo della forma assicurativa in parola,
perché le consente di distacearsi netta-
mente dai soliti capitali sinora garantiti
con le attuali forme scolastiche; le quali
restituiscono a secadenza una somma pres.
sapoco pari all’importo dei premi versati.
rendendosi quindi meno convenienti di
un semplice deposito a risparmio e la-
sciando pertanto assai [reddi gli assicu-
randi, che non trovano d’altronde nelle
polizze aleun altro benefivio di sorta.

Con la polizza aceennata invece si puo
costituire, contro il versamento di una
sola quota di premio, un capitale di lire
2000 mentre le polizze attnalmente in uso,
per la durata di anni 15, non ne danno
nemmeno 1000!

Naturalmente il capitale a scadenza ¢
collegato alla riuscita nel corso degli studi
che & il caso che interessa la famiglia, ma
in caso contrario, di abbandono della
scuola, essa prevede il rimborso della
metd dei premi versati, mentre le attuali
polizze vita, attraverso i valori di riscatto,
non danno certamente di piu.

Inoltre l'inclusione della rendita tem-
poranea in caso di morte del genitore,
per il mantenimento agli studi del figlic,
rende la polizza veramente completa e in
grado di proteggere efficacemente il corso
scolastico dell’alunno, 2|

(1) « La. popolazione scolas’ica sctio il profilo
statistico e la possibilita delle Assicurazioni Po-
polari ». R. Masciotti.
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Come con un premio relativamente esi-
guo, due quote mensili, si possa raggiun-
gere tanta dovizia e cioé L. 3000 di capi-
tale a scadenza e L. 300 di rendita annua
in caso di morte del contraente, e tanta
aderenza alle necessita pratiche dell’alun-
no & un segreto che trova la sua spiega-
zione nelle basi teeniche, del tutto nuove,
di questa polizza: essa infatti puo aderive
perfettamente alle evenienze dell’alunno,
perché parte tecnicamente dalle rileva-
zioni statistiche compiute sul suo corso di
studi.

E’ chiaro infatti che provenendo ed es-
sendo anzi dettata dalle circostanze stesse
che costituiscono la vita dell’alunno rile-
vate statisticamente, essa aderisca perfet-
tamente alle sue esigenze e non contenga
niente di superfluo; cosicche tutte le sne
risorse vadano a convergere nell’evento
pitt saliente del suo corso di studi, il com-
pimento: anziche disperdersi, come, nel-
le polizze vita, in altre circostanze meno
interessanti e proficue quali ad esempio il
caso di morte. Il congegno teenico e quello
che consente a questa polizza di calzave
esattamente per le necessita dell’alunno e
di prodigarsi in misura cosi larga nelle
eventualita che piu lo interessano.

Ne consegue quindi che, a parita di
ogni altra considerazione, é I'eloquenza
stessa delle cifre quella che milita a suo
favore, potendo essa accumulare, al ter-
mine degli studi, un capitale cirea doppio
di quello che aceumulano le comuni po-
lizze vita attualmente in vigore.

Ecco dungue rappresentato in pochi
tratti e nella Juce che le proviene dai
confronti con le attuali polizze, la polizza
scolastica che pud dirsi veramente tale,
quella vagheggiata da tutti i produttori
per suscitare 'entusiasmo delle famiglie,
e quella desiderata da tutte le famiglie,
per aver tra le mani un mezzo efficace per
proteggere economicamente listruzione
dei figli.

Abbiamo dato il quadro completo di
questa polizza ed esaminate le sue parti-
colarith, non sappiamo se essa potra ef-
fettivamente incontrare la comprensione e
I’adesione della categoria dirigente, sap-
piamo solo che essa & la polizza scolasti-
ca vera e che, come tutte le verita. finira,
per farsi strada nel mondo.

RoporLro Mascrortil
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Chi deve assicurarsi sulla vita

« Si assicurano case, mobili, navi,
«merci, che non sempre periscono,
« e non si dovrebbe assicurare la vita
« di un padre di famiglia, la proprie-
«ld pin preziosa e minacciata, che
« prima o dopo é destinala a perire
« inevitabilmente? »,

BExiaMINe FRANKLIN

L’assicurazione sulla vite é indubbia-
mente utile a tuni; in qrmisr'usi situazione
sociale; conviene a tutte le condizioni.

Ha necessita della polizza colui che sa
di non poter lasciare alla sna morte so-
stanze costituite col risparmio, ma é altret-
tanto necessaria |’assicurazione per colui
che gode di beni di fortuna perche egli
non deve dimenticare innanzi tulto che
pure le piu grandi fortune possono sfu.
mare, che, nella migliore delle ipotesi, vi
sono le enormi spese di successione, le dif-
ficolta nelle divisioni delle eredita, i danni
derivanti dalla necessita di un immediato
realizzo di patrimonio non liquido, azien-
de che non sono in ordine, ecc.

In questi casi il capitale liquidato in
contanti, derivante dalla polizza di assicu-
razione, costituiri sempre un vero sollievo
perché potra rimediare a tutto, e spesso a
salvare addirittura situazioni precarie,
molto gravi.

Diremo pit avanti di taluni casi parti-
colari, ma esiste forse un caso pin eviden-
te della morte del capo famiglia che, oltre
a Jasciare tutti nello strazio, fa cessare le
uniche risorse, lasciando nella pit dura
miseria esistenze carve che vivevano nel-
I"agiatezza?

Comunque oggi I’assicurazione e giunta
ad una perfezione tale da rispondere a
tutte indistintamente le esigenze della
vita: conviene a tutti, =i adatta a tutti, a
tutte le situnazioni famigliari e sociali, ed
a tutte le eta. Il Produttore non ha per-
tanto che una missione, quelle di saper
scegliere e suggerire la forma pit adatta e
che meglio risponda ai bisogni del suo
cliente.

Cio deve fare possibilmente proponendo
un’unica forma per non confondere I’assi-
curando con tante proposte; il Produtlore
capace deve sentirsi in grado di assumere

la responsabilita di aver fatto accettare il
contratto pin adatto a quella determinata
situazione, con certezza di aver «impostoy
al cliente un ottimo affare.

In questo modo avra la sua gratitudine,
si sara formato un nuovo amico, si sard
assicurato un nuovo indiretto propagan-
dista. ;

Devono assicurarsi:

Il professionista al quale & assolutamen-
te indispensabile una sistemazione previ-
denziale assicurativa data 1’aleatorieta dei
suoi guadagni. Al professionista normal-
mente non possono far difetto i mezzi per
una adeguata copertura di capitale assi-
curale tanto piu se si tratta di professio-
nisti che godono gia di una buona e solida
sistemazione, noncheé di una clientela or-
mai aflezionata e sicura. Per i professioni.
sti giovani, che nei primi tempi hanno
guadagni limitati, esistono possibilita di
adattamento tali, da consentire per i pri-
mi anni il pagamento di premi ridotti, che
andranno aumentando negli anni succes-
sivi, quando anche gli introiti saranno pin
elevati, Possibilita quindi di copertura im-
mediata e per capitali rilevanti, con pic-
cola spesa, e con polizze trasformabili in
seguito, all’epoca che I’assicurato riterra
piu rispondente ai suoi mezzi.

L’impiegato privato che & forse la per-
sona che pin di ogni altra deve provvedere
con i mezzi propri a garantirsi un tran-
quillo avvenire per l'eta in ecui non gh
sara possibile lavorare. Per questa catego-
ria di persone, cosi numerosa e intelli-
gente, non occorre spendere eccessive pa-
role di incitamento. Per essa, la previ-
denza deve costituire la prima di tutte le
voci che formano il preventivo bilancio
famigliare, anche se pud contare sn in-
dennita di anzianiti o su eventuali fondi
di previdenza costituiti in Dit.a e matuo-

‘rantisi al raggiungimento dei limiti di eta,

i quali non vanno mai ipotecati nel con-
cetto prudenziale.

Le persone facoltose, quando non ravvi-
sino per sé stesse la necessiti di un’assi.
curazione, possono, senza intaccare il sui-
ficiente capitale destinato agli eredi, la-
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sciare alla loro morte una somma a scopo
di beneficienza (Opere Assistenziali del
Regime, Ospedali, Asili, Istituti Pii di
vario genere).

I possidenti, che devono aver sempre
presente le varieti di contingenze, le in-
cognite della vita, i capricei della Dea
Fortuna, e pensare che anche le pin gran-
di sostanze possono lentamente o in breve
sfumare. Le proprieta immobiliari costi-
tuiscono un buon impiego, ma sono sog-
gette a molteplici conseguenze derivanti
dalla loro stessa natura, dagli elementi,
dalla volontia altrui (e spesso anche dalla
propria) dalle condizioni di [amiglia, da-
gli eredi, ece.

In ogni caso chi possiede non deve di-
menticare il saggio proverbio che dice:
« Anche un pazzo puo fare fortuna,, ma
ci vuole un savio per conservarla ».

Il benestante, che non ha, per ora, mo-
tivo di preoccuparsi dell’avvenire suo e
dei suoi eredi. Chiesto, un giorno, ad un
ricco industriale perché avesse contratto
delle polizze di assicurazione per capitali
assai cospicui, rispose che impieghi di de-
naro ne aveva fatti diversi e che riteneva
vantaggioso impiegare parte delle sue di-
sponibilita anche in assicurazioni sulia
vita. Ma il « ritenuto vantaggio » di tale
persona, date le sue elevate relazioni e la
sua particolare intelligente capacita econo-
mica, doveva considerarsi « vantaggio stu-
diato, calcolato, e quindi sicuro ».

Il commercianie, il negoziante, il pic-
colo industriale, Uartigiano, tutte persone
che sono sicure dell’oggi, e non del do.
mani; il cui commercio e la cui industria
possono subire « alti » e « bassi » anche
sensibili e, in dannata ipotesi, rovesci do-
vuti alle ben note alternative del mercato
dei prezzi, delle richieste, dei cambi, ece.
Incombe percido a queste categorie la ne-
cessita di garantirsi la disponibilita, per
dar modo ai figli di intraprendere gli studi
superiori, o di continuare, in ogni eve-
nienza, 'attivita commerciale o industria-
le in atto.

Limpiegato civile e militare dello Sta-
to che ha: 1) la preoccupazione di venire
a mancare alla propria famiglia prima di
aver- conseguito il diritto alla pensione:
2) la necessita di migliorare le condizioni
economiche famigliari qualora il decesso

-
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avvenisse dopo aver maturato tale divitto;
3) che deve nella migliore delle ipotesi,
garantirsi una piu favorevole situazione al
raggiungimento dei limiti di eta per la
pensione.

L’agricoltore, che pud venire a trovarsi
nelle stesse condizioni del possidente, per-
ché la proprieta terriera, pur ‘essendo
spesso considerata fra i migliori impieghi
di denaro, non offre sempre le garanzie di
tranquillita, che solo un atto, vero e pro-
prio di previdenza, pud assicurare. Infatti
P'agricoltore che si limita alla sua parti-
colare attivita, dispone di un’unica fonte
di risorse, essa pure soggetta alle alterna-
tive delle intemperie ¢ della sorte, ed an-
che il semplice risparmio — quando esi-
sta — puo risultare insufficiente a soppe-
rire a bisogni di particolari situazioni eco-
nomiche. Neeessita di smembramento del-
la proprieta per matrimonio o per diversa
sistemazione dei figli; spartizioni fra i fi.
gli dovute a cause diverse, e, in partico-
lare, a morte del genitore: contingenze di
altro genere, suggeriscono 'obbligo mora-
le per I'agricoltore di predisporre in tem-
po la disponibilita, per il giorno del biso-
gno, di capitali che possono evitare, od al-
meno limitare, spartizioni dolorose e sem-
pre dannose di quel terreno che tanta or-
gogliosa ambizione ha sempre costituito
per i nostri bravi Agricoltori.

Il capo famiglia c¢he ha il sacro dovere
di garantire alla mogdlic ed ai figli la
tranquillita ed il pane quando lui dovesse
pre-morire, e di costituire per s& e per la
moglie i mezzi per trascorrere una serena
veechiaia.

Lo scapolo — specie se giovane — per
approfittare dei grandi vantaggi che oflre
’assicurazione nelle eta giovani, per tro-
varsi con una polizza gia costitnita da an-
ni, il giorno in cui prendera moglic,

E chi mai ancora, se non tutti gli esseri
viventi, ognuno per una sua ragione par-
ticolare?

Oltre che alle persone fisiche I"assicura-
zione vita, nelle sue molteplici forme, in-
teressa anche enti e societa di vario ge-
nere.

Piero G. Pozzan

Dl libro di Piero G. Pozzan « L’Arie del Pro-
duttore », di prossima pubblicazione,
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Coellicienli economici e sviluppo assicurativo

Un elemento importante da stabilire
come base dei piani di organizzazione del
lavoro assicurativo & la capacitd produt-
tiva della zona a eni il piano =i vuole ap-
plicare.

Teoricamente tale elemento si potreb-
be determinare assumendo come indici
due dati fondamentali: il faitore demo-
grafico (densita e incremento della po-
polazionej e il fattore ecomomico, (grado
di riechezza o di benessere individuale).

E’ ovvio, infatti, che ciascuno di que-
sti fattori, preso isolatamente, non for-
nirebbe un’indicazione esatta circa le
possibilita  dello  sviluppo assicurativo,
giacche una zona a forte densita demogra-
fiche, senza un grado adegnato di benes-
sere individuale, non offrirebbe larghe
possibilita di lavoro; e per comtro una
zona ricca nel suo complesso sarebbe, a1
nostri fini, scarsamente produttiva se la
popolazione presentasse un basso indice
di sviluppo demografico, cioé una tenden-
za alla limitazione delle nascite e quindi
all’arricchimento individuale.

A riprova di questo criterio di valuta-
zione =i possono citare 1 seguenti dati
pubblicati dal Ministero delle Corpora-
zioni per indicare il grado di sviluppo
raggiunto dall’Assicurazione Vita nei prin-
cipali Stati del mondo, alla fine del 1937:

Capitale medio Num. di polizze
per ngr;i polizea  per 1000 abitanti

.

Gran Brettagna ., . 34.862 122
Canagdat . . . . . 19.112 580
SoLLPAL = e N 16.116 9317
Svizzera o L 16.389 287
Francia . . . . . 12.719 76
Imla . & o « + . 9.442 58
Danimarea . . . . 7.236 399
Germania . . ., . 5.395 422
Giappone . . . . 512 336

E’ notevole il fatto c¢he Ja Gran Breta-
gna sia proprio la Nazione che occupa il
primo posto nella media di capitale assi-
curato per ogni polizza, ed uno degli ul-
timi posti come numero di polizze distri-
buite su ogni mille abitanti; ed analoga
osservazione va fatta per la Francia: sono
queste, infaiti, le due nazioni in cui &

pit accentunata la limitazione delle nasci-
te, e la tendenza all’arriechimento indi-
viduale.

Bisognerebbe completare il raffronto
determinando un indice del benessere in-
dividuale in ciascuna nazione, per poter
gindicare quanto margine vi sia ancora
da assorbire con lo sviluppo della previ-
denza assicurativa.

La determinazione di tale indice, pero,
non & problema Iacile perché sono molti
gli elementi che coucorrono alla forma-
zione del benesseve, anzi gli elementi de-
terminanli - possono variare secondo il
contenuto che s’intende dare alla parola
henessere.

Un’indagine molty inieressante a que-
sto riguardo e riportata nel fascicolo XII
della  Rivista Bancaria (Organo della
Confederazione TFascista delle Aziende
del Credito e delle Assicurazioni) sotto il
titolo: « La distr buzione territoriale dei
depositi a risparmio » del prof. P. Luz-
zato Fegiz.

Lo studio & quanio mai chiaro ed
istruttivo, e pud essere utilinente consul-
lato e tenuto presente nel nostro campo
di lavoro, perché in esso I'antore si pro-
pone d’« accertare in quale relazione stia,
nelle singole provincie, la tendenza al ri-
sparmio con le effettive possibilita, ossia
col reddito o almeno col benessere appa-
rente di ciascuna zona ».

Nella tav. 2 le provincie sono graduate
sccondo la media di risparmio per testa
d’abitante al 31-1.1937: nella tav. 4 le
provincie sono classificate  secondo il
grado di benessere nel 1933-34 determi-
nato in base ai seguenti indici:

tasse di registro, tusse di successione,
tasse sugli scambi, tasse di bollo, abbo-
namento alle radioaudizioni. numero del-
le autovetture, spese per spettacoli.

11 raffronto tra le due graduatorie por-
ta al seguente risultato:

1) in 25 provincie Pindice del rispar-
mio per abitante si trova molto vicino al-
'indice del benessere;

2) in 15 provincie I'indice del rispar-
mio & alquanto inferiore a quello del he-
nessere; in altre 21 provinecie Pindice del
risparmio & algquanto superiore;

AT IS |- VIR OUE SRR X
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3) nelle altre 33 provincie vi ¢ forte
divergenza fra indice del risparmio e in-
dice del benessere. :

I’autore analizza ¢ commenta acuta-
mente le cause di tali divergenze e ne
conclude che le provincie con indice di
risparmio molto inferiore a quello di be-
nessere sono, nel maggior numero dei
casi, costituite da un grande capoluogo
relativamente ricco e da centri minori e
campagne povere; mentre le provincie
con indice di risparmio molto superiore
a quello di benessere sono costituite da
piccoli ecemtri, in prevalenza rurali, con
forti correnti migratorie, le eui rimesse si
accumulano nei depositi a risparmio.

Trasportando tali conclusioni nel cam-
po assicurativo bisogna dedurne che I'in-
dice dei depositi a risparmio, che spesso
viene preso come base di possibilita per
lo sviluppo assicurativo, puo trarre qual-
che volta in inganno, e quindi conviene
correggerlo per via comparativa con gli
altri indici economicei,

Per questo rignardo & opportuno se-
gnalare un pregevole fascicolo (pubbli-
cato dal Centro di Consulenza e Studio
per la Statistica Aziendale), nel quale sot-
to il titolo « Vendere » il Sig. Guglielmo
Tagliacarne (Direttore dei Servizi econo-
mici della Conf. Fase. Com.) raccoglie
alecuni indici della capacita di assorbi-
mento dei mercati provineiali e regionali.

Gl’indici raccolti in tale pubblicazione
sono esposti in cifre assolute e in cifre
percentuali rispetto al totale del Regno,
€ sono i seguenti:

1) Popolazione.

2) Industria, Commercio
gioni.

3) Agricoltura,

4) Imposte e tasse.

5) Consumi.

6) Automezzi,
coli, Sport.

Ai nostri effetti, sarebbe ancora pii
utile che gl’indici suindicati vengano ela-
borati in maniera da darci. per ciascuno
dei fenomeni osservati, la cifra media per
testa d’abitante. perché essa sintetizza
nella migliore maniera il fattore econo-
mico e il fattore demografico.

Ma cio non basta: per gindicare esat-
tamente la eapacitda produttiva di una
zona bisogna tener conto del fattore psi-
cologico, cioé del grado di coltura della
popolazione, nelle sue particolari ten-

e Profes.

Velocipedi, Spetta-
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denze, abitudini e attivita. Ed infatti e
ben noto che nelle zone industriali la pe-
netrazione della propraganda assicurati-
va & piu facile che nelle zone rurali, e cio
perché al fattore economico si aggiunge
notevolmente il fattore psicologico, cioé
la maggiore comprensione del rischio, la
minore tendenza alle forme di tesauriz-
zazione che esiste nelle zone industriali
¢ commerciali, mentre nelle zone rurali
prevale il risparmio tesaurizzato o inve-
stito nella terra.

A parita di ogni altra condizione, lo
sforzo che si deve compiere per diffon-
dere la previdenza assicurativa in tali
zone ¢ di gran lunga maggiore, e di cio
bisogna tener debito conto nel calcolare
le possibilita di rendimento del lavoro.

Ma Dorganizzazione produttiva dell’l-
stituto ha ormai una propria esperienza
e un indirizzo proprio da seguire.

Nel 1940 la produzione complessiva ha
raggiunto la cifra cospicua di 3 miliardi
e 600 milioni che, rapportata alla tota-
lita della popolazione, da una media di
80 live di capitale assicurato per testa ‘di
abitante.

Tl portafoglio in vigore conferisce or-
mai all’Istituto un incasso annuo &i cirea
1 miliarde di lire e cioe oltre 20 lire an-
nue per testa d’abitante.

In ciascuna provincia o zona di lavore
queste due medie possono essere prese in
esame ¢ raffrontate con le medie di pro-
duzione e d’incasso corrispettive alla po-
polazione locale: tale raffronto c¢i dara
immediatamente la misura dello sforzo
da compiere in quelle zone ove i detti
indici non sono stali ancora raggiunti.

Ma oltre ¢ié noi abbiamo tutti una me-
ta ardua, ma bella, verso cui tendere,
che ci & stata segnata dal Duce: « affret-
tare il giorno in cui vi sia almeno una po-
lizza in ogni famiglia italiana ».

Percio. mentre gli studiosi ¢i forni-
scono, con le elaborazioni statistiche. il
mezzo per fare, come suol dirsi, il punto
della sitnazione, ognuno di noi si mette
alacremente in marcia per ragzinngere
nell’anno XIX nuovi sensibili progressi
nello sviluppo del nostro lavoro, convinti
di apportare cosi un necessario contribu-
to alla Patria in armi, per la Vittoria del-
I'Tmpero del Tavoro contro la tirannia
plutocratica delle false democrazie:

Dott. GrusTino CIMINALE
Agente Generale di Littoria
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EP EE A ECVWEEEERTEA
Tavola N. 3 - Operazioni di capilalizzazione a « Versamento unico ».
VERSAMENTO BASE: L, 1000 - (AL NETTO DELLE TASSE GOVERNATIVE 2.!0“;1,]

DURATA| ai rf:ﬁ?::gulq Con capitalizzazione interessi in ctl:::i.in;cunn ‘““:;‘o;lti:t::::.::llui::lgi"m_ I’]::"l‘?i:":
anni por l:l‘o‘::uwoo Montaute (Valore riscatto) F:;::DF:‘::E:‘;" tire 1000 lice dopo ..El;.. el ('-nl:u‘:‘lt..l:in.'_l
it |
1 0,50-2,50 1.005 — -1 025 — (') 1069 — (3)] 995025 - 975.610 () =
2 |3,--4—,| 1061 —-1.082—( 1.117- 942,507 - 924.216 (2) =
3 1 35044 — 1109 — - 1125 — (2) 1.167 — 901 714 - 888.889 (2) 57050
1 4,—°f, 1.170 — 1.220 — 854.701 596,50
5 4,25/, 1.231 — 1275 — 812 348 623 -
6 1.284 — 1332 — 118 817 651 —
7 > 1.338 — 1.392 — 747.384 680,50
8 > 1.395 — 1.455 — 716.774 711 —
9 ’ 1,454 — 1.520 — 687.757 A e
10 4500, 1,589 — (3) 1589 — 629 326 (3) 794 50
11 > 1.660 — 1.660 — 602 409 830 —
12 > 1735 — 1.735 — 576 369 867,50
13 1.813 1.813 — 551572 906,50
14 > 1.805 — 1.895 — 527.704 947,50
15 . 1980 — 1.980 — 505.050 990 —
16 . 2.069 — 2 069 — 483 325 1.034,50
17 > 2162 — 2162 162 488 1.081 —
18 2.259 — 2 259 — 142,673 1.129,50
19 s 2.361 — 2.361 — 423549 1.180 50
20 > 2.467 — 2 467 405.350 1.233,50
21 > 2578 -~ 2578 387.897 1.289 —
22 » 2 695 — 2 695 — 371 057 1.347 50
23 > 2815 — 2815 — 355,239 1.407,50
24 . 2.942 — 2942 — 339 904 1471 —
25 . 3074 — 3074 — 325 309 3

t') Provvigione di acquisto ridotta al 0,50 %, salve a riconoscere la differenza nel caso che il
riscatto non avvenga entro i primi 2 anni (vedi Circolare n, 50 del 1° gennaio 1937).

(*) Provvigione di acquisto ridotia all’l % salvo a riconoscere la differenza nel caso che i
riscatto non avvenga entro i primi 3 anni.

(%} Dal 10v anno & compreso il capitale supplementare dato dal rimborso delle Tasse Governative
(2,30 %) pure esse capitalizzate al 4.50 %.

(') Purché il contraente all’atte della stipulazione della polizza, non abbia superato il 50° anne
di etd. (Art. 2 Cond. Generali. Il rimborso capitalizzato delle T. G. (2.30 %) viene effettuato —
in caso di Morte — fino dal primo anno di durata contrattuale,

Si RADDOPPIA il capitale versato in 15 anni ¢ 9 mesi.

Si TRIPLICA il capitale versato in 25 anni.

Cost1 Porizza: Per capitali (alla Scadenza) fino a Lire 10.000: Lire 5,11, da 10.001 e fino a
50.000: Lire 10,23; olire: Lire 20,46. (Rilasciare ricevuta a mezzo dei bollettari Mod. 208 C).

VERSAMENTI IN conNTo FREMI: Rilasciare ricevula a mezzo dei bollettari Mod. 317.

TeRMINI DI PERFEZIONAMENTO: Se il perfezionamento avviene « oltre gli 8 (otto) giorni », devono
essere applicati gl'interessi di mora in ragione del 6 % annuo. Praticamente tale tasso corrisponde a
Lire 0,165 al giorno, per ogni 1000 Lire di premio unico netto. Le polizze possono essere tralte-
nute — per il perfezionamento — fino al giorno 15 del 2° mese successivo a quello dell’emissione.

Riscarro parziae (Art, 2 Cond. Gen.): Dall’inizio del 3° anno & concessa la facolta di riscattare
per la metd il contratto. I valori ottenibili sono quelli indicati nella tabella. Successivamente, se ve-
nisse effettuato il riscatto dell’altra parte residua prima deMa scadenza fissata, verra trattenuto il
maggior valore precedentemente riconosciuto, maggiorato dell’interessi al 5 %.

Axrmicieazionr (Arr. 3 Cond. Gen.): Contro costituzione in pegno della polizza e fino alla con-
correnza del valore di riscatto, all’interesse anticipato nerto del 6 % annuo oltre imposta R. M.
del 21.03618 % sugli interessi e Tassa Sovvenzioni del 0.01 al giorne °/,, sul capitale.
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Povizze NoauNATIVE (Art, 2 Cond. Gen.): Se il contruente all’atio della stipulazione della po-
Jizza non ha superato il 50° anno di etd, in Caso di Morte dello stesso, verra riconescinto uno spe-
ciale Montante (valore di riscaito) che & indicato nella tabella relativa.

Trasanssione, Preni, Vinconr (solo per le Pol. nominative): Non avranno efficacia se non sa-
ranno annolati in polizza o notificati legalmente alla Societi (v. Art. 4, alinea A delle Condiz. Ge-
nerali).

Bexerict (solo polizze nominative): Possono essere attribuiti: o mediante clausola inserita in
polizza, o con dichiarazioni ulteriori fatte alla Societd, o con disposizione testamentaria (v. Art. 4,
alinea B, Cond. Generali).

SMARRIMENTO DELLE PoLIZZE (Nominitive o al Portatore), (Art. 5 Cond, Generali): La stessa pro-
cedura indicata nel Testo Unico (R. D. 27 Maggio 1909) del.a Legge concernente I'emissione di du-
plicati di titeli bancari.

" PacamenTo pEr cAPITALL (Art. 6 Cond. Generali): Vengono effettuati entro cingue giorni dalla
presentazione dei documenti segunenti: Polizza (o allegato di prestito e ultima quietanza di interessi
pagata), dowanda in carta libera dell’avenie diritto. In caso di Morte, in piu: Atto Notofio, copia
dell’'ult'mo testamento (se esiste), certificato di nascita (per le polizze nominative), certificato di
morte. Quando i beneficiari sono dei minori occorre il Decreto del Giudice Tutelare a norma
degli Art. 318 ¢ 370 del 1o Libro del vigente Codice Civile.

PrescrizioNe pet cAPITALI: 11 eredito rappresentato dalla Polizza si prescrive dopo un anno dalla
scadenza o eventi previsti (Art. 924 Codice di Commercio).

Durate superiont A1 25 ANNI (massimo 30 anmni): Dal 250 anno in poi, il saggio d'interesse
minimo riconosciuto e garantito fino da oggi & sulla base del 3,50 %, salvo tasso migliore da of-
frire alla scadenza.

Tavola 3-a - Operazioni di capitalizzazione a « Versamento unico ».

VERSAMENTO BASE: L. 1000 - (COMPRENSIVE DELLE TASSE GOVERNALIVE 2,300/,)
DURATA] a3 rr:ﬂf:onm Con capiializeszione interesal in .,T.t“;;:::,,u Con interessi auvieipari L‘:.,:T;::
avai | per ogai 1000 Mootaute (Vslore riscaito) per lo polinse (. Tavola 1) (As, 2
lorde uominative (4) Cond. Gen.
1 0.20 9, 982 — - 1002 — (1) 1.046 — (4)'1.018 330 — - 998004 — )] —
2 |1,85-285¢, | 1037 — - 1058 — () 1.092 — | 964.320 — - 945,179 —(!) L
3 |275325°/, | 1084 — - 1100 — () 1141 — | 922,509 — - 909.090 —(z)| 557,67
4 3,407/, 1143 — 1,193 — 874,890 — 583,09
b 3,75 » 1.203 — Y1246 — 831255 - 608,99
6 385 » 1.255 — 1.302 — 796 812 — 636,36
i1 3,90 » 1.308 — 1.361 — 764 533 — 665,20
8 3,90 » 1.364 - 1422 — 733 137 — 695.01
9 395 » 1.421 — 1.486 — 703,729 — 726,30
10 4,50 » 1.553 — (3) 1.553 — 643.915 —(3) 776,50
11 » 1.623 — 1.623 — 616143 — 811,50
12 » 1696 — 1696 — 589 623 — 848 —
13 » 1.772 — 1.772 — 564,334 — 886 —
14 » 1.852 — 1.852 — 539 957 — 926 —
15 » 1935 — 1935 — 316,796 — 967,50
16 » 2022 — 2022 — 494.560 — 1.011 —
17 » 2,113 — 2113 — 473,261 — 1,056.50
18 » 2,208 - 2208 — 452.899 — 1104 —
19 » 2,308 — 2,308 - 433.276 — 1.154 —
02 » 2412 — 2,412 — 414,594 — 1.206 —
21 » 2,520 — 2,520 — 396.825 — 1260 —
22 > 2,634 2634 — 379.651 — 1.317 —
23 » 2,752 — 2:T52 363 372 — 1.376 —
24 » 2.876 — 2.876 — 347.705 — 1.438 —
25 » 3.005 — 3.005 — 332.779 — -

Per ottenere il capitale al netto delle Tasse Governative (2.30 %), basta moltiplicare il capitale

da investire, per il numero fisso 0,9775171.
Si RADDOPPIA il capitale versato in 15 anni e 9 mesi.

Si TRIPLICA il capitale versato in 25 anni.
(*) Provvigione di acquisto ridotta al 0,50 %, salvo riconoscere la differenza nel caso che il

riscatto non avvenga entro i primi 2 anni (vedi Circolare n, 50 del 1° genmnaio 1937).
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(*) Provvigione di acquisto ridotta all'l % saivo rivonoscere la differenza uel caso che il
riscatto non uvvenga entro i primi 3 anni.

() Dat 10¢ anno & compreso il capitale supplementare dato dal rimborso delie Tasse Governative
{2.30 55) pure esze capitalizezate al 4.50 %.

(') Purche 0 contraente all’atto della stipulazione della polizza, non abbia superato il 50° anne
di eta, Art. 2 Cond. Generali). Il rimborso capitalizzato delle T, G. (2.30 %) viene effetinato —-
in gaso di Morte — fino dal primo anno di durata contrattuale,

Costi Powizza: Per capitali (alla Scadenza) fino a Lire 10.000: Lire 5.11, da 10.001 e fino a
50.000: Lire 10,23; olre: Lire 20,46. {HRilasciare ricevula a mezzo dei bollettari Mod. 208 C).

VEnSAMENTI IN coNto PeEMi: Kilasciare ricevuta a mezzo dei bollettari Mod, 317.

TeranNg p1 PERFEZIONAMENTO: Se il perfezionamento avviene « oltre gli 8 (otto) giorni », devono
essere applicati gi'interessi di mora in ragione del 6 % annuo del premio lordo. Praticamente tale tasso
corrisponde a Live 0,165 al giorno, per ogni 1000 Lire di premio unico lordo. Le polizze possono
essere iraltenute — per il perfezionamento -— fino al gieemo 15 del 2° mese snccessive a quello
dell’emissione.

Riscatro pagziare (Art. 2 Cond. Gen.): Dall’inizio del 3¢ anno & concessa la fucolta di riscattare
per la metd il con.ratto. I walori ottenibili sono guelli indicati nella tabella. Successivamente, se ve-
nisse elfettnato il riscatto dell’altra parte vesidua prima della secadenza fissata. verra Irattenuto il
maggior valore precedentémente riconosciuto, maggiorale degli intevessi-al 5 %.

Anmnicweazion: (Prestiti) - (Art. 3 Cond. Generali): Contro costituzione in pegno della polizza
e fino alla concorrenza del valore di riseatto, all’interesse anticipa’o netto del 6 % annuo.

TrasyissioNe, Pecni, Vincont (solo per le Pol., nominative): Mon avranno efficacia se non sa-
ranno annolati in polizza o notificati legalmente alla Societd (v. Art. 4, alinea A delle Condiz. Ge-
nerali).

Benericr (solo polizze mominative): Nen avranno efficacia se non sarauno annotati in polizza o
attribuiti eon dichiarazicni ulteriori notificate alla Societa, o con disposizione testamentaria (v. Ar-
ticolo 4, alinea B, Cond. Generali).

SMARRIMENTO DELLE POLIZZE (Nominative o al Portatore), (Art. 5 Cond, Generali): La stessa pro-
cedura ind'cata nel Testo Unico (R. D. 27 Maggio 1909) della Legge concernente I'emissione di du-
plicati di titoli bancari.

PacaMENTO DEL cAPITALY (Art. & Cond. Generali): Vengono effettvati entro cinque giorni dalla
presentaz'one dei documenti segnenti: Polizza (o allegato di prestito e ultima quietanza di interessi
pagata), domanda in carta libera dell’avente diritto. In caso di Morte, in pit: Atto Notorio, copia
dell'ultfmo testamenio (se esiste), certificato di nascita (per le polizze nominative), certificato di

morte.. Quando i beneficiari sono dei

minori occorre il

Decreto del Giudice Tutelare a norma

degli Art. 318 e 370 del 1¢ Libro del vigente Codice Civile,
Durate supERIonI AT 25 ANN1 (massimo 30 anni)i: Dal 25° anno in poi. 'interesse minimo che

puo essere garantito fino da oggi. & sulla base del 3.50 %

Scadenza).
PRESCRIZIONE:

(salvo tasso migliore da offrire alla

Il credito rappresentato dalle polizze si prescrive dopo uwn anno dalla Scadenza

o eventi previsti (v. Art, 924 Codice Commerecio).

La funzione delle «popolari»

Molto si parla e si scrive di questa for-
ma di assicurazione Vita, da qualche anuno
portata alla ribalta, con temacia e con
fede, prima mnei paesi anglo-sassoni ed in
Giappone, poi nel continente europeo.

Da noi, in pochi anni ha fatto passi gi-
ganteschi — in proporzione del numero
di polizze sottoscritte nella forma ordi-
naria — perche, secondo la recente pub-
blicazione del Ministero delle Corpora-
zioni: Gli [Istituti e le Imprese di Assicu-
razione in [talia (1940) sarebbero stati
raccolti, nella forma popolare, ben nume-
ro 1.342.209 contratti, per la somma, in
capitali assicurati, di L. 2.703.522.000,

con n. Polizze 30.85 per ogni 1000 abi-
tanti e con un capitale medio assicurato
di L. 2.014 nel 1937;: mentre, nel 1938, il
numero dei contratti « popolari » sale a
1.478.816, con capitali assicurati per
2.934.298.000 e con la percentuale del
33.63 per ogni mille abitanti ed un capi-
tale medio assicurato di L. 1.982.
Quando si pensi che, secondo i dati del
1938, le Assicurazioni Ordinarie Vita pro-
dussero capitali assicurati per L. 22 mi-

lardi e 972.095.000 sopra un numero di

polizze 1.290.504, con la percentuale del
29.34 ogni 1000 abitanti e con un capitale
medio assicurato di L. 17.800 (nel 1937
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era di L. 18.042), non si puo non ricono-
scere che 'avvenire della forma « popo-
lare » & indubbiamente assicurato.
Assicurato in questo senso, che il terre-
no sul quale opera e deve operare nel fu-
turo ['assicurazione popolare, ¢ enorme-
mente pit vasto e piu adatto di quello nel
quale raccoglie frutii la forma ordinaria.

Il fatto che, erescendo il numero dei
contratti, nella forma ordinaria, la per-
centuale di resa, nel capitale medio assi-
curato, tende a diminuire, vuol csignifi-
care, secondo noi, che si lavora in una
classe che va verso la saturazione; mentre
le classi che pin si dimostrano adatie ad
accogliere I'assicurazione « popolare » so-
no ancora ben lontane da dimostrarsi sa-
ture.

Noi crediamo che la propaganda e la
pratica della forma « popolare » debbano
ormai avviarsi verso una concezione piu
elevata delle possibiliti delle classi ope-
raie ¢ rurali, nel senso di portarle ad ac-
‘cettare criteri pit consoni alle reali ne-
cessita della vita.

Un’assieurazione di L, 1000 per una fa-
miglia vale poco o nulla; mentre una cifra
che oltrepassi le 3 o le 4000 lire pud es-
sere un effettivo aiuto per i bisogni di
un domani non molto lontano.

La ricchezza tende ad allargarsi e ad
arrotondare e smussare le punte e le an-
golositi; percio & da credersi che in un
domani non remoto, possa il capitale me-
dio assicurato subire notevoli migliora-
menti — come & avvenuto nei paesi dove
da maggior tempo si praticano i contratti
« popolari » — anche se, per buona parte,
si riesca ad aumentare il numero percen-
tuale di polizze vispetto alla popolazione.

Occorre, pero, per raggiungere questi
visultati, orientarsi, con la propaganda e
con la pratica quotidiana, verso le classi
che pit son capaci di intendere il concetto
previdentistico, perché, sino a tanto che
il popolo non riusciri a comprendere
quanto pit utile del risparmio ordinario
sia veramente il risparmio assicurativo, i
libretti di piceolo risparmio verranno pre-
feriti alla polizza popolare vita.

Gli Agenti, i produtiori, gli Ispeitori
Vita hanno argomenti a bizzeffe, da met-
tere sotto gli ocehi degli assicurandi per

catechizzarli a comprendere il verbo nuo-
vo della previdenza, che puo dirsi dav-
vero il termometro della civilta e della
ricchezza di una nazione,

E la loro missione tenace e diuturna
varra senza dubbio a spazzar via le diffi-
denze, ad ingenerare la convinzione della
bonta e nella nobiita della previdenza, ad
elevare il tono di vita morale ¢ materiale
del popolo per la sne migliori fortune in
un prossimo domani.

11 sacrificio che si richiede, in wome
della previdenza, alle classi meno abbien-
ti, deve essere sempre proporzionato alla
loro possibilita, per non renderle domani
nemiche; ma poiché le quote occorrenti
per un’assicurazione di 3 o 5000 lire non
sono tali da mettere in costernazione cln
lavora, anche modestamente, con un po’
di buon volere e con passione =i riuscira
a portare la media dei capitali assicurati
a cifre meno misere di quelle che oggi
danno le statistiche.

Per questo, la forma « popolare » ha la
missione e la funzione di elevare la conce-
zione del popolo verso un migliore stato e
verso possibilitd sin qui impensate.

L’assicurazione Vita non é soltanto una
bella forma di risparmio ed uno scudo
contro la morte, sempre in agguato; ma &
altresi uno sprone ad elevarsi ed a conce-
pire la vita, il benessere, la ricchezza, con
fiducia nel domani, con la sicurezza di mi-
gliorarsi economicamente e materialmente.

Ad arrivare a questa nuova funzione
deve tenderve lo sforzo di tutti i produttori
dell’l. N. A. perché anche P’elevazione
delie classi debba aseriversi all’opera te-
nace, generosa e paziente di questi arditi
propagatori dell’idea previdentistica.

Etr.

Chi non riceve il Bollettino deve reclu-
marlo subito e non oltre la pubblicazione
del numero successivo, percheé non si ga-
rantisce la disponibilita degli arretrati,
specialmente se, come accade spesso, ven-
gono richiesti alla fine dell’annata.

Coloro che desiderano tenere la collezio-
ne completa del Bollettino, usando una
tempestiva diligenza, ci daranno modo di
rispendere ai giusti reclami e di provve-
dere in merito.
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