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E’ da nov lontano il proposito di sconfinare dai compiti che ci
siamo prefissi, percio fedeli al programma annunciato fin dall’ origine,
ci limitiamo ad esaminare la posizione dell’assicuratore in questo ec-
cezionale periodo di guerra.

I’ esperienza acquisita ci dimostra in modo inconfutabile che nel
campo dell attivita assicurativa cid che si perde difficilmente si ricupera
integralmente, mentre quel tanto che si riacquista é il frutto di enormi
sacrifici economici uniti ad un impiego sproporzionato e sempre ecces-
sivo di tempo e di attivita. Quindi, mollare le posizioni raggiunte equi-
vale abbandonare la lotta e cioé rinunciare all’elemento agonistico che
e il principale stimolo di chi ha I’obbligo morale di produrre intensa-
mente e quanto pitt puo.

I assicuratore che sa valutare il danno derivante da una negligente
sorveglianza sulla esazione dei premi dei contratti in vigore, non puo
ne deve trascurare di considerare anche le perdite che derivano dalla

mancata acquisizione di nuovi affari.

.
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E’ necessario avere sempre presente che la prosperita tanto dei sin-
goli che dell’ azienda di assicurazione é strettamente collegata al princi-
pio. fondamentale della previdenza che vede nella teoria dei grandi nu-
meri la fonte predominante del migliore avvenire.

In tempo di guerra, una rilassatezza da parte dell’ assicuratore nel-
I’adempimento dei propri doveri professionali non rappresenta soltanto
un demerito ed una colpa, bensi un tradimento ai principi di solida-
rieta, che sono pur essi elementi basilari della propaganda assicurativa.

La persona che affida all’ assicuratore le proprie sostanze, i sudati
risparmi, per conservarli e preservare ai propri famigliari quanto gli
preme, non deve dubitare, neppure nei casi di pin estrema emergenza,
della bonta dell’atto compiuto e del buon esito di esso.

La nostra professione, in questo eccezionale momento, assume
quindi una importanza ancor maggiore del solito e dal piano puramente
economico passa a quello etico-politico.

Oggi pitt che mai é necessario mantenere ed ampliare le relazioni
ed i contatti col pubblico, vale a dire moltiplicare I’azione propagandi-
stica che é elemento di sicuro successo.

Tale azione professionale non puo disgiungersi dalla funzione che
il Partito ha indicato ai camerati, chiamandoli ad intensificare al mas-
simo grado tutte le forme di attivita politica.

Nella nostra compagine, coloro che non sono chiamati a svolgere
attivita in armi, non debbono trascurare la scrupolosa osservanza delle
norme che il Duce ha dettato ai fascisti nel discorso tenuto ai Gerarchi
giorni or sono nel V annuale delle sanzioni: « Il Partito deve ripren-
dere la sua funzione con immutato crescente vigore, impegnando stre-
nuamente la sua battaglia sul fronte interno, sul piano politico, econo-
mico, spirituale, sul piano dello stile ».

Questo ¢ il comandamento che ogni italiano deve seguire, non sol-
tanto per adempiere al sentimento di disciplina in tutti noi sempre piu
sentito e rafforzato, ma per fornire al mondo una nuova prova, se an-
cora fosse necessario, quella cioeé che gl italiani di oggi e di domani
perseguiranno un solo intento, avendo un unico fronte ed una precisa
meta, quella che il Duce indica.

Francesco MELLI
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Accertamento dello stato fallimentare
del beneficiario delle Polizze-vita

Il quesito —— riportato in ecalce (1) —
fatto dal sig. Bartolo Bagnus, agente lo-
cale dell’Istituto in Piasco (Cuneo), si ri-
ferisce al caso del fallimento del bene-
ficiario (o, in generale, dell’avente dirit-
to) che, giunta a termine la polizza, per
scadenza o sinistro, deve riscuotere la
somma assicurata: caso da tener ben di-
stinto dallaltro del fallimento del con-
traente di unae polizza stipulata a favore
di terzi,

Infatti, in quest’nltimo caso, la legge
(art. 453 cod. di comm.) stabilisce che il
diritto del beneficiario alla somma assi-
curkita non cade nella massa, fallimentare
del contraente: a parte Pipotesi di an-
nullabilita o nullita del contratto perche
stipulato dopo la data di cessazione dei
pagamenti (pr. art. 707, ult. epv. e n. |
art. 709) — il beneficio della polizza resta
fermo in Tavore della persona designata,
salvo Pazione della massa ereditori per la
restituzione  dei premi versati dal con-
tracute dopo la data di cessazione dei pa-
gamenti (n, 1 art. 707 cod. di comm.) o
di quelli versati prima in frode dei loro
diritti (art. 708 cod. di comm.).

Del resto, anche al di fuori del falli-
mento, i gingoli ereditori del contraente
— sempre che trattisi di assicurazione a
F:;vun: di terzi — non possono esercitare
alenn azione sul diritto al capitale as-
::::“'_’;1'3: ne sequestrarlo o pignorarlo giu-

X 15posto delllart. 5 del r. d. 1. 29
:‘j::lc 1;9‘525 t'}t- 966 : po.ssono.ch_iedcr-c sol-
mi il eyi sl = ‘smgoh i
Bisic. o0 versamento abhfa arrecato

e loro ragioni creditorie e sia

vil{:;l ]Ilu::{ ::{I“ ltma ]rccenle _]iqpidazione di polizza-
éinrlo, py ato che la Direzione esige dal benefi-
"-"im'uzinn._» cu':"f quesli sia commerciante, una di-
s Aot Eu_{a‘n?mata dalla competente autorita
allimentare cE mteressato trovasi o mon in stato
Ditale dell . Slato sempre ritenuto che il ca-
! ¢ polizze-vita fosse insequestrabile ¢ in.

di cui sopra fa dubitare che nel

vece 1}:: richiesta
caso B%1 . k)
ssicurato o il beneficiario sin un commer-

ciante jp stato

vada ircllnmc

Sk nte e completamente al

richie-

di fallimento Ia liquidazione non -

stato fatto con frode del contraente (arti-
colo 453 cit. e art. 1235 cod, civ.).

Conciludendo circa la tutela del bene-
ficiario nei confronti dei creditori del
contraente, pud dirsi che normalmente la
posizione del beneficiario non viene gran
che menomata dai creditori medesimi.

Che poi, all’atto del sinistro (o della
scadenza od in occasione di qualsinsi altro
pagamento), il beneficiario (o, in gene-
re, l'avente diritto) si trovi in istato di
fallimento e tutt’altra questione.

Invero, il fallimento del contraente
non influisce sul diritto del beneficiario
perche la legge ritiene che la somma assi-
curata non abbia mai fatto parte del pa-
trimonio del contraente, bensi sia appar-
tenuta dall’origine al patrimonio del be-
neficiario. Invece, trattandosi di fallimen-
to della persona medesima che deve ri-
scuotere (beneficiario, contraente, assicu-
ralo, cessionfrio ecc...), i rispetlivi cre-
ditori trovano nel patrimonio del proprio
debitore il diritto alla somma assicurata.

Il citato art. 5 del r. d. 1. 29 aprile
1923 n. 966 sancisce soltanto 1’inseque-
strabilita e I"impignorabilita delle somme
dovute dall’assicuratore agli aventi diritto.

Ora, mentre il beneficiario o Vavente
diritto non fallito & protetto dalla norma
dell’insequestrabilita, il beneficiario o
P’avente diritto fallito — nei confronti
del quale non & pilt a parlarsi di seque-
strabilita od insequestrabilitid, in quanto
con la dichiarazione di fallimento viene
meno la possibilita di esercizio da parte
dei singoli creditori dei mormali mezzi
esecutivi e conservativi — perde addirit-
tura la disponibilita del suo credito verso
Passicuratore (pr. art. 699 cod. di
comm.) e il capitale assicurato dev’esser
pagato al curatore (art. 748 ¢ 1° e ult.
comma art. 793) nell’interesse della massa
dei creditori.

&k

11 debitore di somme, per pagare hene,
deve pagare all’effettivo creditore (nel
caso nostro, 'Istituto deve pagare al he-
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nefickario, al contraente, al cessionario
ece....) che sia capace di ricevere il paga-
mento (art. 1243 cod. civ.)e nell’adempi-
mento della prestazione deve usare la
normale diligenza richiesta dall’art. 1224
eod. civ.

Quindi I'lstituto non rimarrebbe wvali-
damente liberato dall’obblige della pre-
stazione, nel caso che effettnasse il paga-
mento al titolare del diritto che non aves-
se la piena disponibilita del diritto stesso
(minore, inabilitato, interdetto, fallito o
persona giuridica, tutore od amministra-
tare provvisorio non debitamente nutoriz-
zati) e potrebbe esser tenuto ad effettuare
un secondo pagamento quando non pro-
vasse l'utile versione (artt. 1243 e 1307
c. ¢.) o P'uso della normale diligenza,
salva ’azione di restitnzione, nei casi am-
messi, verso le persone totalmente o par-
zialmente incapaci di ricevere il paga-
mento.

Il codice di commercio (pr. art. 699 e
707) sanziona tra 1’altro la nullita di pie-
no diritto dei pagamenti eseguiti dal fal-
lito dopo la data della sentenaa dichiara-
tiva del fallimento: sebbene il codice
parli soltanto di pagamenti eseguiti dal
fallito, sono colpiti, con esatta interpre-
tazione della legge, anche ed a maggior
ragione i pagamenti ricevuti, dato che il
fallito non ha [Pamministrazione del suo
patrimonio (art. 699).

La nullita di cui all’art. 707 non dev’es-
sere pronunziata giudiziariamente e pra-
ticamente agisce come inesistenza giuridi-
ca dell’atto nei confronti della massa, nel
senso che il cuaratore puo considerare co-
me non avvenuta la liberazione del ter-
zo-debitore e contro questi agire per otte-
nere il pagamento nell’interesse della
massa; menfre, come sopra dmtn, il ter-
zo-debitore avrebbe 1’azione verso il fal-
lito per la restituzione di quanto indebi-
tamente pagatogli: azione sperimentabile
a fallimento chiuso,

Contro il sorgere di tale responsabilita
non varrebbe la prova del pagamento ese-
guito in buona fede nell’ignoranza del
fallimento. Difatti, la sentenza dichiarati-
va, una volta pubblicata nei modi di leg-
ge, ha effetto verso tutti, con presun-
zione legale di conoscenza.

Di fronte a tale stato di diritto, 1’Isti-
tuto per andare esente da futura respon-
sabilita, sia pure eventuale, — a parte
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ogni considerazione ispirata ad opportu-
nita pratiche o a criteri di correntezza
— deve sineerarsi se il suo creditore sia
comercianle e se sia o non fallito,

g

Si presentano, invero, due argomenta-
zioni sulla base delle quali, ma non esat-
tamente, potrebbe sostenersi che il dirit-
to del beneficiario fallito resti escluso dal-
I'indisponibilita fallimentare, e precisa-
mente :

a) per le assicurazioni a favore di
terzi con carattere di liberalita, potrebbe
sostenersi che, essendo un atto di volonta
libera quello di accettare o meno la libe-
ralita disposta dal contraente, 'esercizio
del diritto del beneficiario fallito non
possa passare alla massa, giusva il dispo-
sto dell’art. 699 cpv.:

b) per tutte le varie figure di assicu-
razione-vita (a favore proprio, a favore
di terzi, con heneficio revocabile o meno),
si potrebbe sostenere che, come le somme
dovute dall’assicuratore non wanno sog-
gette all’esecuzione individuale (art. 5
cit.) e cio per la tutela dello spirito di
previdenza attuato a mezzo di polizze di
assicurazione sulla vita — tutela che co-
stituisce lo scopo legislativo dell’impigno-
rabilita ed insequestrabilita — cosi le
somme stesse doyrebbero essere escluse
dall’apprensione fallimentare. dato c¢he
anche durante il procedimento concor-
suale rimarrebbe fermo intento del le-
gislatore di tutelare la previdenza assicu-
rativa.

Ma le due argomentazioni non valgono
perché non trovano sufficiente giustifica-
zione nel diritto positivo.

Difatti, ci sembra esatto quanto riguar-
da 'atto di volonta di cui sub «); ma cid
non importa altro che il curatore, — il
quale avrebbe, incondizionatamente, il di-
ritto di esigere i crediti — non potri
porre in essere, sostituendosi al fallito,
I’atto iniziale dell’esercizio el diritto,
bensi, potra ottenere il pagamento solo
dopo che il beneficiario abbia manifestato
la volontia di accettare la liberalita (1).

E’ ovvio in tal caso. che al fallito recal-
citrante potrebbe essere giundizialmente

(1) La usuale domanda di liquidazione, in
mancanza di altra prova, varrd come accellazione
della liberalita,
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imposto un termine per accetlare o meno
e poi, nel caso di rinunzia fraudolenta,
questa dovrebbe essere annullata nell’in-
teresse della massa.

Relativamente  all’applicazione  della
norma dell’impignorabilita e dell’inse-
questrabilita anche al fallimento, osser-
viamo che gia legalmente non tutti i di-
vitti insequestrabili ed impignorabili sono
esclusi dalla massa fallimentare, ma lo
sono soltanto quelli connessi alla persona
fisica od intellettuale, quelli su beni al-
trui, quelli che non hanno valore di scam-
bio, quelli patrimoniali inerenti alla per-
sona, quelli a carattere di wmanita o di
assegni alimentari: diritti tra i quali non
rientra comunemente il diritto alla somma
assicurata. -

In sostanza, la tesi dell’esclusione basata
sull’insequestrabilita si ridurrebbe ad una
tesi di prevalenza della citata norma del-
I’art. 5 sulle norme che stabiliscono e re-
golano il processo fallimentare; e cioé in
tal caso lo scopo legislativo dell’inseque-
strabilita dovrebbe prevalere a quello
della liquidazione fallimentare. Ora, ci
sembra che, sebbene lo spirito di previ-
denza sia tutelato ad oltranza dal legisla-
tore, tuttavia una norma di dirvitto ecce-
zionale quale quella dell’art. 5 non possa
valere oltre 1 casi in essa previsti (seque-
stro e pignoramento: mezzi di esecuzione
non fallimentari) ed inoltre prevalere sul
diritto speciale della legislazione commer-
ciale, che, col fallimento, attua un mezzo
di liquidazione generale e d’interesse col-
lettivo.

In conclusione, occorrerebbe un’espres-
sa disposizione di legge (oggi inesistente)
affinche la somma assicurata rimanesse
[uori del fallimento di colui cui la somma
medesima spetti (1).

E cosi, ritenendo confermata in linea di
puro diritto 1’invalidita del pagamento
che Dlstituto effettuasse direttamente al
fallito, resta giustificata la necessita del-
I"accertamento circa 'eventuale falli-
mento.

11} Quanto dicesi nel testo risulta confermato
dal fatto che nell’abbandenato progetto 1925 del
codice di commercio Uart. 743 n. 7 escludeva
espressamente dal fallimento « i divitti del fal-
lito derivanti da contratto di assicurazione in
caso t!.i morte ». Non e¢ssendo stata finora tra.
dotta in norma definitiva di legge, tale esclu-
sione non ha rilevanza giuridica: al pia pud mo-
strare. una  generica tendenza del legislatore

verso Iesclusione,

Per i motivi sopra esposti, la Direzione
Generale dell’Istituto, quando effettna li-
quidazioni di somme in favore di aventi
diritto, pone a carico dell’Agente Gene-
rale la cura e la responsabilita dell’accer-
tamento che le persone indicate nel rela-
tivo atto di quietanza non siano, se com-
mercianti, in stato di fallimento,

Con Dintento di agevolare 1'accerta-
mento in parola, la Direzione Generale,
nella cartolina a stampa (mod. ACA 287)
istituita con la circolare n. 301 del 27 set-
tembre 1938-XVI e contenente 1avviso
agl'interessati per la definizione delle va-
rie operazioni di portafoglio — dice*
espressamente che ’'avente diritto com.-
merciante deve esibire, oltre il documento
di riconoscimento, anche un certificato
del Tribunale da cui risulti I’inesistenza
di fallimento. )

Luter MacLIETTA

I 28 novembre 1940-XIX si spegneva la

vita attiva ed onesta del

Cav. Uff. CARLO ZUCCATO

Agente Generale dell’Istituto Nazionale
delle Assicurazioni a Vicenza.

Il Cav. Uff. Zuccato era entrato a far
parte della famiglia dell’Istituto nell’apri-
le del 1913, proveniente dalla Fondiaria,
con 'incarico di Agente produttore Viag-
giante. Dopo sette anni di attivita intelli-
gente, assidua e feconda, nel giugno 1920,
venne nominaio Agente Generale della
provincia di Vieenza, nel cui territorio
aveva tanto lavorato, ottenendo sempre
ottimi risultati, con I'estimazione dei su-
periori e Paffetto dei collaboratori. i quali
anche poco tempo prima della sua morte
vollero festeggiarlo nel suo giorno ono-
mastico, mentre si apprestava a lasciare
1’agenzia per godere in riposo i frutti delle
sue instancabili fatiche.

La nobile figura di Carlo Zuccato, se-
rena e huona, resta impressa nella mente
¢ nel cuore di quanti lo conobbero come
collega, come superiore e come amico, a
consolare il dolore della sua perdita, ad
esempio di nobile vita.

==y
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Un calcolo che pochi fanno

e che bisogna pur fare

Bisogna che il produttore si armi di
pazienza e di sapienza per vincere la sua
battaglia: devo dichiarare che non cre-
devo pin che fossimo ancora a tale
punto! Che all’opera di convinzione del
_produttore si opponesse la ragione della
possibilita economica non mi stupiva née
mi stupisce ora. Quando si tratta di assu-
mere un impegno, di durata ventennale,
di risparmio, capisco bene che sia natu-
rale una certa resistenza: anche la per-
sona pin intelligente — sfido poi la massa
della gente — puo aver bisogno di molte
parole per convincersi della utilita di
firmare un impegno pluriennale, Chi
scrive & alla vigilia del termine del paga-
mento del premio di assicurazione e, no-
nostante che sia stato sempre, per con-
vinzione, un previdente, deve confessare
che se un produttore, insistente e... no-
i0so, venti anni fa non lo avesse deciso a
sottoscrivere la proposta di assicurazione,
forse oggi non avrebbe la gioia di esi-
gere un capitale, alla cui formazione,
all’inizio, non avrebbe mai pensato di
potere giungere!

Non c¢’¢ quindi da stupirsi se 'opera
dei produttori deve essere spesso penosa
per vincere la resistenza di chi vi affaccia
la difficolta di potere avere sempre dispo-
nibile la somma della quale oggi dispone,
anche se gli si dimostri che, dopo tre
anni, non potendo, potra sospendere i
pagamenti senza avere perdita conside-
revole!

Riesco persino a capire che resistano a
sottoscrivere una polizza di assicurazione
quelli che si vantano di essere... impre-
videnti: sissignori! c¢i sono persone che
hanno famiglia e figli, che anche li ama-
no, che credono di poter fare senza della
previdenza!

Sperano in Dio e nel destino e, in tale
nome, consumano tutto cido che gunada-
gnano dicendo che qualeuno provvedera
in caso di bisogno!

To penso che sia bene sperare in Dio;
ma mi ¢ venuta la barba grigia sentendo
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dire che il Cielo aiuta... a patto che eci
si aiuti.

Non posso credere che chi ha dei figli
possa dimenticare alla leggera la disgra-
zia che lo pud ecolpire... castigando pro-
prio degli innocenti, condannati alla mi-
seria perché il padre non ha saputo com-
piere il sacrificio di qualche sigaro, di
qualche bicchiere di vino o di qualche
divertimento!!!

... Di tali e altre obiezioni, colle quali
si resiste da molti a compiere atti di pre-
videnza, dicevo sopra, non mi stupisco;
ma devo dichiarare che non credevo che
fossimo ancora «a tale punto»!!! Vi
dird di che si tratti!

Ho assistito ad una disputa fra un pro-
duttore e un direttore di azienda indu-
striale, persona pratica di vita e di af-
fari. Diceva questi: « facciamo la somma:
premio di assicurazione tanto all’anno,
moltiplicato per 20 anni, tanto; non vede?
dopo venti anni avrd speso (la persona
aveva 51 annmi) di pii di quanto ritirerd
e non conto gli interessi perduti .sulle
somme, anno per anno, anticipate!!! »,
E qui concludeva: « Un industriale sa
che cosa vale il denaro ¢ che cosa puo
rendergli: come si fa a proporgli un af.
fare cosi sballato? ».

Il male si & che molti ragionano an-
cora in tale modo e non é solo la gente
ignorante!

Ora & necessario che il produttore si
armi di cifre: bastano le statistiche piu
clementari: quante persone su 100, alle
diverse etd, arrivano al termine dei 20 o
25 anni di durata della loro assicura-
zione? (questo ¢ cio che ngni prudullm‘c
deve sapere in modo preciso.

Non & necessario essere un altuario:
basta avere delle cifre, poche cifre pre-
cise e con esse si puo chiudere la boeca al
piu intelligente critico.

Ripeto: & permesso non fare della pre-
videnza, perché in essa non si creda o
perché si pensi di non poterla compiere
ma non ¢ permesso dimenticare che I’as-
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sicurazione sulla vita non é soltanto un
atto di accantonamento di dénaro, nel
qual caso 1l'obiezione degli interessi per-
duti avrebbe ragione di essere, ma & so-
pratutto un atto di garanzia contro il ri-
schio della morte al quale tutti siamo
esposti.

E alloma bisogna tenere presenti le ci-
fre e su di esse soffermarsi: e per questo,
& per il dubbio che la vita sia interrotta
prima che il nostro dovere verso la fa-
migha sia compiuto che 1’assicurazione ¢
conveniente e doverosal

E’ conveniente economicamente... per-
che avendo pagato solo uno potremo la-
sciare 100: qguanti, versato il primo trime-
stre di premio annuo ventennale, sono
morti? perché non si tengono presenti,
nei caleoli, cosi cari ai sapienti, questi
fatti? Bisogna che il produttore sia ar-
mato di cifre e non solo di parole!

E’ doverosa I'assicurazione: ogni uomo
compie un dovere verso la societa non
solo sposandosi ma anche avendo dei fi-
gli; ma il dovere non & compiuto intera-
mente se non si fa il possibile di garan-
tire ad essi qualche cosa che possa ser-
vire a proteggerli in caso di morte antici-
pata del padre!

L assicurazione sulla vita rimane dun-
que un alto utile e doverosa: un calcolo
obiettivo non pué non trascinare tutti a
praticarla: i « produttori » compiono un
apostolato di bene nella loro intelligente
opera diretta a vincere ogni resistenza e
ogni dubbio!

Mario CASALINT

——=

E’ ancora disponibile un certo nume-
ro della copertina-indice predisposta
per tenere uniti i numeri della seconda
annala.

Coloro che desiderano averla devono
affretiarsi « farne richiesta alla Dire-
siene del « Bollettino ».

“E vielalo ahhuonare divellamente o indirella-
menle all’assicuralo v ai conlraenli dell’assicu-
razione. inlegralmente o in parte la provvigione di
aciuisto,, [arl. 2 della Legge 3 Giugoo 1940-XVIL n. 761,

Colora che contravvengono al divielo di conce-
llern‘ abhuoni sone soggetli ad una pena pecunia-
ri in misura non superiore al lriplo della intera

Provvigione di acyuisio [art. 6 della Legge 9 Giu-
ano 1940-XYVI n. 761

7 aeiméaﬂé del Lauvore

I Littoriali del Lavoro sono. stati
creati dal Partito Nazionale Fascista
nell’anno X1V, quando la plutocrazia
demo-giudaica-massonica aveva posto
il blocco economico all’Italia. Si é vo-
luto cosi dimostrare che la gioventi
fascista opponeva alle inique sanzioni
la ferrea volonta nella conquista della
completa autarchia nel campo del la-
voro e della produzione.

Nell’anno XIX la sesta edizione dei
Littoriali del Lavoro, organizzata come
le precedenti dai Gruppi dei -Fasci
Universitari, si svolge -mentre la Na-
zione ¢ in armi e oltre al particolare
valore della collaborazione che i gio-
vani degli atenei danmno ai camerati la-
voratori, vuol dimostrare la partico-
lare preparazione con cui la gioventi
lavoratrice combatte la propria guerra
nei campi e nelle officine, affiancando
e integrando 'opera dei cameraii che
agli ordini del Duce combattono sui
campi di battaglia.

La fede e lo spirito che animano la
nuova gioventu del Littorio daranno
ancora una volta un significato parti-
colare a questa rassegna annuale del
lavoro fasciste.

Roma, 30 ottobre XIX dell’E. F.

Il Segretario
dei Gruppi Fascisti Universitari
ADELCHI SERENA

I temi delle gare per i lavoratori dell’as.
sicurazione sono i seguenti:

1 - L’assicurazione e la riassicuras
zione sui mercati internazionalt,

2 - Accertamento dei danni e liquida-
ztone det sinistri.

3 - Costruzione di tariffe nel ramo
vita e loro applicazione.
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Il nuove modo di pagamenio delle provvigioni

va in vigore il

L’Ece. Suvich, nella discussione seguita
il 26 aprile 1940 alla commissione gene-
rale del bilancio, faceva presente come
il ritardo verificatosi nella preparazione
del disegno di legge rendesse impossibile
I’applicazione dell’art. 3 della legge, ema-
nata il 3 giugno 1940, relativa al frazio-
namento delle provvigioni, e che pertanto
anche in considerazione delle severe pe-
nalita comminate all’art. 7, si rendesse
necessario ritardare ’entrata in vigore
dell’art. 3, collegato cogli- art. 4, 5 e
7 cap. ;

La legge venne tuttavia promulgata co-
me era stata preparata, Interviene ora un
nuovo disegno di legge, gia approvato
dal Consiglio dei Ministri, che, proro-
gando di un anno le norme relative al fra-
zionamento delle provvigioni, viene a mo-
dificare una situazione di diritto, per la
quale =i troverebbero in contravvenzione
le aziende che non hanno provveduto a
variare le retribuzioni in conformita delle
norpe emanate.

In base alle nuove disposizioni, di cui
si attende la pubblicazione, il regime del-
le provvigioni d’acquisto per il ramo vita,
sara disciplinatlo come appresso in forza
della legge 3 giugno 1940-XVIIT n. 761.

Intanto nel testo degli art. 3, 4 e 5 po-
tremo correttamente leggere 1943 dov’e
seritto 1942, e rispettivamenie 1942 e 1941
invece di 1941 e 1940.

I'enirala in vigore

A partire dal 1* gennaio 1941 & fatto di-
vieto di pagare integralmente le consuete
provvigioni d’acquisto che dovranno esse-
re divise in due annunalita (art. 3).

E pertanto, sugli affari che saranno rac-
colti nel 1941, le normali provvigioni ver-
ranno divise in 9/10 per la prima annua-
lita ed 1/10 per la seconda, sempre subor-
dinatamente e proporzionalmente all’ef-
fettivo incasso dei premi annui o delle
loro minori rate semestrali, trimestrali, o
mensili,

20—

I' genunaio 1941

Per i nuovi contratti del 1942, tale pro-
porzione sara di 8/10 per il primo anno
e 2/10 nel secondo.

Dal 1° gennaio 1943 e per tutti gli anni
seguenti, attuandosi completamente e de-
finitivamente il frazionamento delle prov-
vigioni si avranno 7/10 nel primo anuo e
3/10 nel secondo anno.

Le penalila

Questa divisione in due anni della re-
tribuzione per l'acquisto di nuovi con-
tratti, & imposta agli enti assicuratori, i
quali non possono pertanto pagare intera-
mente nel primo anno le consuente prov-
vigioni, senza incorrere nella penalita
prevista all’art. 7, che & la stessa commi-
nata ai contravventori del divieto degli
abbuoni.

In caso di infrazione, verra quindi ap-
plicata una pena pecuniaria fing al mas-
simo di L. 10.000 al legale rappresentante
dell’ente assicuratore che non abhia ri-
spettata la norma legislativa.

Limitazioni

Opportune limitazioni alla norma gene-
rale sono contenute nell’art. 4, il quale
esclude dall’obbligo del frazionamento
« le provvigioni di acquisto che non supe-
vino complessivamente per lo stesso affare
il 40 per cento del premio di primo anno
o che si riferiscano, in cifra assoluta, a
contratti di importi non superiori alle
L. 10.000 nonche quelle relative ad assi-
curazioni a premio unico, ad assicurazio-
ni collettive e popolari e ad assicurazioni
a caraltere speciale, come quelle combi-
nate con sottoscrizioni a titoli statali o
ad altre forme straordinarie ».

Le provvigioni non devono quindi esse-
re ridotte:

a) quando non superano il 40 % del
premio di primo anno;

b) nelle assicurazioni ordinarie di ca-
pitale non superiore a L. 10.000;
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c) nelle assicnrazioni collcttive,.pul?o-
Jari, a carattere speciale e straordinarie.
Anche nei limiti di esclusione & stato
op portunamente seguito il criterio della
oradualita, per il caso sopra elencato al-
T:u lettera b), inquantoché le assicurazioni
ordinarie escluse dall’obbligo di fraziona-
mento potramo per il 1941 raggiungere
e non superare il capitale di L. 20.000,
capitale che verra poi ridotto a L. 15.000
nel 1942, prima di esser fissato nella cifra
definitiva di L. 10.000, a partire dal 1°
gennaio 1943.

Entila delle provvigioni

‘Questo apprezzabile eriterio di gradua-
lita ¢ stalo adottato allo scopo. di attuare
progressivamente le previste modifiche nel
modo di pagamento delle provvigioni, per
evitare forti shalzi nella economia degli
agenti e dei produttori, i quali tutti, per
la nuova legge, vengono ad avere una mi-
nore disponibilita dei compensi che son
loro corrisposti per la racco'ta dei nnovi
affari.

E’ certo che, nella prima attuazione, lo
squilibrio sard forse sensibile in certe ca-

tegorie di agenti e di produttori; ma si

ridmird a zero nel secondo anno di regi-
me definitivo (1944), come si vede nel
seguente quadro il quale dimostra come,
colo mei primi tre anni di attuazione, si

‘abbia una effettiva riduzione di 1/10 delle

provvigioni,
3 fne | . _l';l'nn'vi-g-itmi -f.l'q;ridu(-e aulla ;-:-r-)ﬂllxinrm 7 ';- s
= degli anni : ¥.2 0
B PRk el R
- 53 E
L R L 1942 1943 ‘ 1944 1945 | F 2o
1941 0 10 a— ! - — — 9/10
|
1942 ‘ 1/10| §/10 ko i T 9110
1943 - 210 I Pl - 910
i
1941 |' — |[ 3/10| 7TA0| — (10410
1943 — — | = /101 7120|1010
Tutale [ — e ——
Prave, - : :
guidate | 1010 | 10/10 l 1010|1020 — —3
Ll fatto ehe dal quarto anno si rendano
nuovamente

disponibili i 10/10 -delle

"wovvisioni : :
Provvigioni, non frustra lo scopo cui mira

N

il frazionamento, quello cioe di non la-
sciare agli agenti ed ai produttori la pos-
sibilita economica di concedere abbuoni
per facilitare eventnali distrazioni di con-
Lratti.

Infatti a nessuno verra in testa di dare
ad un cliente parte della provvigione in-
cassata su polizza di altro assicurato, an-
che perché nel precorso triennio, labi-
tudine e ’educazione realizzata dalla leg-
e negli organi di produzione e nel pub-
blico. avra notevolmente ridotte le occa-
sioni nelle quali agisce la tentazione di
stornare polizze o concedere abbuoni.

Efietti della legge

Non solo, ma, nello stesso periodo,
tanto ’agente che il produttore ayranno
potuto realizzare notevoli economie, ri-
sparmiando gli abbuoni ed evitando ille-
gali sistemi di produzione sempre assai
costosi, ed avranno conosciuto |'enorme
beneficio che si ritrae dalla doverosa dife-
sa delle proprie retribuzioni, e da un la-
voro fatto con rigorosi eriteri di onesta.

In definitiva il risultato piu grande del-
le nuove disposizioni legislative sara rap-
presentato da una salda consistenza dei
portafogli delle imprese e delle agenzie, e
da un notevole miglioramento qualitati-
vo della categoria dei produttori, perche
la minore disponibilita del'e provvigioni,
allontanera inevitabilmente dal lavoro as-
sicurativo gli inetti, i disonesti e grande
parte di quegli « occasionali » i quali so-
no un grave e permanente danno degli
agenti e dei produttori che trovano nel
campo delle assicurazioni la base princi-
pale ed assai speseo unica dei guadagni
con i guali affrontano le necessita econo-
miche della vita. "

Si deve pertanto concludere che, anche
nella parte concernente il modo di pa-
eamenta delle provvigioni d’acquisto; la
Legge 3 giugno 1940-XVIIL n. 761 sara
feconda di rvisultati benefici, nei rignardi
della vita professionale degli agenti ¢ dei
produttori, elevandone il tono morale e
migliorandone la situazione economica.

Tutti percio dovranno adeperarsi con
vera disciplina per ottenere la piu rapida
e perfetta realizzazione degli scopi che
originarano (uesta nuova legge fascista.

G1ovanNT GALANTI
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ft proposito della “fissicurazione Mista,,

L'assicuratore ha il dovere di procurare
il maggiore interesse della sua clientela,
percio deve consigliare nella scelta della
forma di contratto che meglio risponda ai
bisogni ed alle possibilita di ciascuno dei
suoi clienti.

I.a forma che in genere viene piu consi-
gliata & la Mista e si pud dire che i tre
quarti del portafoglio delle nostre Imprese
Vita & rappresentato da contratti di tale
specie.

Non sara male esaminare questa forma
per farsi un’idea di come e quando & ap-
plicabile.

Come & noto, con questa Polizza, il ca-
pitale assicurato & pagabile, sia alla morte
dell’assicurato se questa avviene prima
della scadenza del contratto, sia al termine
di questo se 'assicurato & in vita.

La combinazione consiste in un fondo di
risparmio, che sara uguale alla somma as-
sicurata alla fine del contratto, combinata
con una assicurazione Temporanea a ca-
pitale decrescente. Una parte del premio &
destinata al risparmio, mentre che 1'altra
& pagata a titolo di protezione. Se la du-
rata del contratto & breve, domina 1’ele-
mento investimento; se ¢ lunga, prevale
I'elemento previdenza.

La polizza Mista, dunque, presenta il
vantaggio di combinare la protezione mor-
te e la protezione vecchiaia.

Nel corso degli anni nei quali assicu-
rato & una sorgente di entrata, una somma
pagabile alla sua morte & garantita alla sua
moglie ed ai suoi figli; mentre la sua vec-
chiaia & assicurata dal pagamento del ca-
pitale alla scadenza. Tl senso di previdenza
per la sua famiglia si unisce al legittimo
desiderio di beneficiare personalmente
delle economie accumulate. Per soddisfare
alle buone norme dell’assicurazione Vita,
epoca di scadenza del contratto dovrebbe
essere stabilita fra i 60 ed i 70 anni, altri-
menti, I’assicurazione diventa un semplice
strumento di risparmio, per il quale il bi-
sagno di protezione & lasciato da parte.

Ricordo ancora d’avere assistito in treno
ad una conversazione fra un agente ed un
suo cliente. Fra questi il sig. X, giovane

902

professore in un Collegio privato, che gua-
dagnava modestamente,

Egli era convinto profondamente della
necessita di assicurarsi per proteggere sua
moglie e due figlioletti; ma "agente gli
dava dei consigli di una rara goffaggine.
Poicheé il professore gli aveva detto fino a
(ual somma potrebbe arrivare per il pre-
mio di assicurazione, ’agente voleva asso-
lutamente fargli firmare una proposta di
assicurazione Mista per la durata di 20
anni. Con tale combinazione, il capitale
assicurato non avrebbe raggiunto le Lire
40.000 ed il prof. X. era tutt’aliro che sod-
disfatto perché una cifra simile non po-
trebb’esser mai sufficiente per sua moglie.
se egli avesse avuto la disgrazia di morive
prima della scadenza del contratto.

Scartando completamente questo argo-
mento fondamentale, 'agente cercava di
far brillare davanti agli oechi del cliente la
gioia che avrebbe provato nel ricevere un
bell’assegno di 40.000 lire nel giorno del
suo cinquantesimo anniversario... Il prof.
X. dovette sudar sette camicie per conzen-
tire all’agente che la Polizza fosse portata
a 30 anni, venendo cosi ad avere una pro-
tezione, ancora magra assai di 60.000 lire,

Fortunatamente, non vi sono al mondo
molti agenti di questa specie, perche 1'as-
sicurazione Vita sarebbe presto ridotta alle
funzioni di Casse di Risparmio!

E’ interessante osservare come le opi-
nioni divergano sull’importanza del fattore
protezione e del fattore risparmio nell assi-
curazione Vita.

Ouesto argomento fu portato-allo studio
degli Attuari al nono Congresso a Stoceol-
ma nel 1930,

Nelle loro relazioni, i delegati americani
insistevano, in modo particolare, sul lato
protezione. Agli Stati Uniti, le Compagnic
favariscono la conclusione di contratti a
buon mercato che permettono 1’assicura-
zione di forti capitali. Se il Professore suc-
citato avesse trattato con un agente ame-
ricano, questi gli avrebbe sugeerito di con-
sacrare la meta del premio all’acquisizione
di un’assicurazione temporanea a 5 o 10
anni, e 'altra meta a quelle di una Polizza
Vita intiera a premi vitalizi,
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11 pref. X. avrebbe avuto, cosi, una co-
pertura cirea tre volte pili forte di quella
ottenuta pagando annualmente la stessa
comma pel premio di una Polizza Mista a
20 anni.

[.a soluzione « Vita Intiera pin Tempo-
ranea &, infatti, quella che s’impone alla
sitnazione economica del prof. X. che deve
pensare, prima di provvedere alla propria
vecchiaia, a garantire a sua moglie e bam-
bini una somma importante, pagabile alla
sua maorte.

E poiché gli assicuratori possono mnote-
volmente influire sull’opinione pubblica,
-la proporzione delle assicurazioni miste &
regolarmente diminuita negli Stati Uniti
sin dal 1905. Attualmente i Contratti Vita
Intiera formano-i tre quarti del portafo-
elio e questa & una delle ragioni della po-
polarita dell’assicurazione Vita in Ameri-
ca, perche la pin bella propaganda per le
Compagnie & quella di poter versare som-
me importanti alle famiglie colpite da
morti premature.

Ben diceva il sig. Rhodes, riaffermando
opinione degli assicuratori americani;
« L’assicurazione Vita non fara progressi
materiali se la si considera innanzi tutio
came un mezzo di risparmio; la sua evolu-
zione sara proporzionale all’importanza
dovuta al bisogno di protezione ».

I delegati dell’Europa continentale era-
no, generalmente di diverso parere ed ap-
provavano lo spirito di risparmio che spin-
ge il" pubblico a scegliere combinazioni
Miste. In molti paesi europei quasi tre
quarti del portafoglio sono formati da po-
lizze Miste, mentre quelle a Vita Intiera
vanno ravefacendosi,

Senza voler prender partito per la tesi
sostenuta dai delegati americani, hisogna
confessare che da noi si traseura troppo il
lato protezione.

Come affermava il delegato della Fin-
landia sig. Wessel: « Non & un avvenimen-
to biastmevole a priori, il fatto di rimpiaz-
zave Passicurazione Vita Intiera con un’as-
sicurazione Mista, ma vi si SCOrge una men-
talita che ha fatto troppo dimenticare il
vero caraitere dell’assicurazione e non si
Puo negare che sarebbe hen fatto di sfor-
zarst a ritornare alla grande idea della pre-

w.tl_enza, che & il fondamento vero di ogni
-ﬂgglf-'ﬂl'ﬂzlﬂlle Dis

Il favore che la forma Mista gode nel
nostro Continente si spiega col concorso di
preferenze di tre gruppi interessati: i
clienti, le Compagnie, gli agenti interme-
diari. Per evitare che queste preferenze di-
vengano contrarvie ai veri principi della
previdenza, dovrebbero (avorire e pro-
pagare la conclusione di Polizze Miste a
lunga scadenza. Una Mista che scada a 65
o 70 anni & sufficientemente a buon prez-
zo per un giovane che voglia la necessaria
protezione, pur accumulando riserve per
la sua veechiaia.

La polizza Mista scadente fra i 40 e 1
60 anni é riservata soltanto a scopi spe-
ciali. Si adatta, per esempio, al caso di
chi vuol disporre di un capitaletto per
costruirsi una casa, o per estinguere un
mutuo, ece., Il carattere quasi ohbligato-
rio del pagamente dei premi facilita le
economie e il pagamento del capitale, in
caso di decesso, permette ai paventi di
realizzarve il desiderio che era stato il mo-
vente e lo scopo del contraito di assicu-
razione;

Vedano gli assicuratori se non possano
trarre ammaestramenti da queste oneste
e giuste osservazioni.

U. B.

NOTIZIARIO DELL"ISTITUTO

Il comn. avv. Sante Boscaro. con recente de-

liberazione del Consiglio di Amministrazione del.
ILN.A., & stato nominato Agente Generale Ono-
rario, per la lodevole attivita prestata nella rap-
presemtanza di Cagliari, della quale & stato Ti-
tolare fin dal 1° Gennaio 1926.

Il comm. avv. Cesare Gabardini, nel lasciare
per dimissioni la Agenzia Generale di Novara, &
stao nominato Agente Generale Onorario, in con-
siderazione della fedele attiviti da lui svolta nei
quadvi dell’L.N.A. L’Avy. Gabardini infatii, pro-
veniente dalla Fondiaria dopo aver iniziala la
carriera alla Compagnia di Assicurazione di Mi-
lano, entrd nel 1913 nella amministrazione cen-
trale dell’Istituto all’ufficio portafoglio, del quale
divenne lben presto Capo-Servizio. Passo nel 1919
alla Mutua Nazionale come Segretario Generale
il grado di Vice Direttore
alle Assicurazioni d’Italia.

e quindi raggiunse
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Col 1° genmaio 1932 tornd alle. dirette dipen-
denze dell'LLN.A. come Agente Generale di No-
vara.

Al comm. Boscaro ed al comm. Gabardini cui
si offire 'epoca del meritato riposo vanno gli au-
guri ed i saluti cordiali del « Bollettino ».

Nell'Agenzia Generale di Roma

Il 1¢ novembre il comm. Mario Ferri, Coagente
Generale dell’Istituto Nazionale delle Assicura-
zioni a Roma & stato festeggiato, con lintervento
dell’lspettore Regionale comm. Mosconi, dai suoi
dipendenti e collaboratori, in occasione del com-
pimento del 25° anno di lavero assicurativo, dei

quali 18 passati nella organizzazione dell’LN.A.

Alla simpatica riunione intervenmero il Diret-
tore Generale eav. gr. cr. dott, Giordani, il Vice-
direttore Generale gr. uff. dott. Marinelli, il
gr. uff. dott. Arcidiacono, Condirettore Generale
delle Assicorazioni d’'Italin, I’Ispettore Chiarini;
i rappresentanti Sindacali Nazionali dei Lavora-
tori comm, Perez e comm. Sorangelo.

Il capo del personale offri a mome di tutti i
collaboratori un artistico dono accompagnandolo
con acconcie parole,

11 Direttore Generale dott. Giordani rivolse
quindi al eomm, Ferri in particolare ed ai snoi
colleghi coagenti, cordiali parole di augurio, at-
testandogli la sua personale soddisfazione e ri-
petuto  elogio per Dauivita da Ini svolta nel-
I’Agenzia Generale di Roma ed alla sma impo-
nente organizzazione,

L'inaugurazione del corso di Treviso

I1 3 novembre nella splendida sala dell’ammi-
nistrazione provinciale di Treviso & stato inau-
gurato il corso di addestramento alla presenza
di oltre 400 persone. Sono intervenute le auto-
rita, civili, politiche ¢ militari, i capi degli isti-
tuti di educazione, insegnanti studenti medi e
Guf e mtti gli Agenti Generali del Veneto.

Dopo il saluto al Duce ordinato dal Vice-Fede-
rale, il R. Provveditore agli studi ha illustrato
le alte finalita dei corsi di istruzione professio-
nale elogiando in particolar modo le realizza-
zioni oltenute in questo campo dal Centro Studi
dell'I.LN.A., Ha quindi inviato un commesso sa-
Ito ai Combattenti d’Italia prima di dichiarare
aperto il primo Corso di addestramento di Tre-

Ha preso poi la parola il comm, dott, Oreste
Natoli Ispettore Regionale del Veneto per pro-
nunziare una dotta prolusione nella quale, pac-
tendo dalla storia delle origini delle assicura-
zioni, ha fondatumente rivendicato all'ltalia il
primato in questo campo, per scendere alle difh-
colta che si incontrano nel far partecipe la co-
scienza popolare della utilith e del dovere della
previdenza. Esaminata infine la vigente legisia.
zione nel campo assicuralivo, si & soffermato sul-
'indirizzo seguito in questo settore dallo Stato
Fascista per il raggiungimento dei fini economici
e sociali enunciati sulla Carta del Lavore.

La lezione del dott. Natoli ha destato il piu
vivo interessamento in tutti i presenti ed in par-
ticolar modo nei nuovi allievi che si sono accinti
al lavoro animati dal pia fecondo entusiasmo.

PICCOLA POSTA

Liconti P. - Reggio Calabria, — Gli Agenti
viaggianti come appartencnti al 3¢ gruppo (arti-
colo 1o del Contraito collettivo 25 maggio 1939.
XVII) hanno il trattamento di previdenza stabi-
lito dall’art. 9 cap., & ’assistenza in caso di ma-
lattie con I’iscrizione all’l.N.F.A.L.A.C.A. pre-
vista e regolata dagli articoli 12 e 17 del citato
contratio che a suo tempo abbiamo pubblicato
nella I annata del Bollettino a.pag. 166 n. 11.
Essi inoltre beneficiano degli assegni familiari e
dei premi di nuzialita e natalita.

MonTECGIA G. - Bagnara Calabra. — 11 produt-
ore potrebbe ripetere in via legale I'importo ad-
debitatogli per la visita medica, solo quando
possa provare di aver fatto presente all’assicu-
rando che tale spesa sarebbe rimasta a suo ca-
rico nel caso di mancato perfezionamento,

Bacnus B. - Piasco. — Trovetere in questo
numero a pag. 15 una esauriente risposta al
quesito propostoci neil’articolo del dott. Luigi
Maglietta intitolato: « Accertamento dello stato
fallimentare del beneficiario delle Polizze-vita ».

e

Errata corrige

A pag. 131, seconda colonna, nella penultima
riga del 6° capoverso invece che « 6 mesi suc-

‘ I vigo. cessivi » deve leggersi « 6 mesi antecedenti »,
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