=20

<

~| INAUGURAZIONE ¥
l7.| DELLA PRIMA SCUOLA - o i
V2| o o - TEORICO-PRATICA [
PER GLI ASSICURATORI » o %

IN ROMA t:

XXII Novessre MCMXIIL :x

%M%‘ =) (o ;:;
2
ﬁ EDIZIONE PROPRIA 5:1

T



AL Ay
Meenalily MQ

PROLWW W

TENUTA DAL

Cav. EL IO / d

L' INAUGURAZIONE
DELLA PRIMA SGQUOLA TEORICO- RATICA

PER GLI ASSICURATORI

IL 23 NOVEMBRE 1913



UNIDEA GENIALE

La scuola per gli Assicuratori
(Dal giornale « La Tribuna » del 5-11-913 n. 308)

Il cav. Elio Musatti non ¢ soltanto Iattivis-
simo e valoroso Direttore del’Agenzia Generale
di Roma delle Assicurazioni di Stato: egli &
anche un womo di audaci e contemporanee
iniziative. £ lo mostra questa sua nuova ge-
nialissima idea, che in pochi mesi, con Paffet-
tuosa cooperazione di altri valenti assicuratori,
ha volutn portars a pratico e benefico compi-
mento.

La scuola per gli Assicuratori! I perché no?
la nostra mentalita latina, abituata da lunghe
tradizioni a tagliar fuori dal concetto dell'inse-
gnamento una parte notevolissima dell’attivita
umana, non era forse preparata a questi feno-
meni di un piu vertiginoso svolgimento sociale
come, ad esempio, si puo constatare in Ame-
rica, che da tempo ha istituito, fra I’altro, tutto
un sistema scolastico per-'allenamento tecnico
e psicologico dei commessi viaggiator.

Ma occorre pur mettersi alivello di altre ci-
viltd, e coraggiosamente soddisfare man mano
tutti i bisogni del nostro complicato e tumul-
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tuante secolo nuovo. I non &, forse, una pro-
fessione, quella del vero assicuratore? E non
deve, come lale, esser disciplinata e affinata da
un nucleo armounico di nozioni e cognizioni,
oltre che da un periodo di tirocinio e di espe-
rienza ? Le attitudini, certo, sono necessarie :
occorre, prima d’ ogni a'tra cosa, il tempera-
mento. Ma wnon basta* le attitudini, appanto
perché tuli; vogliono essere stimolate, educate
svolte, integrate da una pratica palestra d'inse-
gnamento. Insomma. 'azione dell'assicuratore
deve essere un'arie: mezzo di guadagno e al
tempo stesso propaganda di previdenza e di
risparmio: e chi abbraceia quel mestiere deve
essere, in questo <enso, un artista, non quel
noioso ricercatore di percentuale che 4 passato
ormai nella leggenda come sinonimo di sec-
calore.

Questi ragionamenti ha dovuto fare Elio Mu-
satti e la sua originale idea ha ottenuto imme-
diato e largo consenso, Le iscrizioni alla scuola
S0N0 numerosissime e aumentano inverosimil-
mente ogni giorno: segno evidente che il biso-
gno era generale.

Le iscrizioni devono naturalinente farsi presso
I'Agenzia Generale di Roma (Via del Tritone 142)
essendo lo stesso ed egregio cav. Musatti il
Direttore di questa scuola teorico-pratica per i
professionisti dell’assicurazione; e hisogna sbri-
garsi perché il corso comincerd il 20 di que-
sto mese. .

Si tratta di una scuola unica al mondo: non
si pagano tasse, non si spende un centesimo,
ma si impara a guadagnare.
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Il corso, che ha la durata di 6 mesi, comin-
cia, come dicevamno, il 20 novembre e termina
il 20 maggio; gl aspiranti dovranno avere in
massima non meno di 20 anni, e non pia di
50, e dovranno esibire il certificato di buona
condotta ; finito il corso, gli allievi ofterranno
un attestato speciale che servira di titolo per
entrare nel personale operatore della Agenzia
di Roma; le lezioni teoriche avranno luogo il
mercoledl e il sabato, dalle 18 112 alle 20 1;2;

~mentre le lezioni pratiche, che saranno impar-

tite da quegli ottimi elementi del mondo assi-
curatore che sono i eapi-gruppo dell’Agenzia
Generale avranno luogo in altre ore. per ac-
cordi tra i funzionari dell'Agenzia di Roma; e
cosl l'allievo & subito messo in condizione per
ritrarre benelici pratici del suo lavoro.

Né deve credersi che I'insegnamento teorico
abbia carattere di pedanteria ; tutt’altro. Gli in-
tendimenti della scuola sono eminentemente pra-
tici, ed oculata & stata la scelta degli insegnanti;
la giurisprudenza ¢ stata infatti affidata a quel-
I'esperto e stimato studioso che ¢ il comm. avv.
Nino Pettinali; la medicina al chiaro doltor
Raffaello Castellano, specialista in materia as-
sicuratrice ; la tecnica dell’assicurazione ¢ la di-
sciplina attuariale agli egregi signori Costanzo
Pietrosanti e dotl. Giovanni Bacei.

Come si vede, ottimo complesso di uomini, di
intendimenti, d'idee. Questa scuola avra grande
forina e dari grandi frutti a maggior titolo
ed a maggiorlode di Elio Musatti.
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Il 23 Novembre, alle ore 15 e mezzo, nella
Sala Picbetti ebbe luogo I'inaugurazione della
nostra Scuola degli Assicuratori.

S. E. il Ministro di A. L. e C. era rappresen-
tato dal Comm. Giuffrida, Direttore Generale
del Credito o della Previdenza.

Intervennero il Direttore Generale dell’Istitato
Naziouale grand’uff. Carlo Tocci, ed il comm.
Enrico Scodnick, Vice-Direttore Generale.

Il Consiglio di Amministrazione era rappre-
sentato dal vice-presidente grand’uff. dott. Vin-
cenzo Magaldi e dai consiglieri comm. avv.
Prospero Anaclerio, prof. Alberts Beneduce,
commendatore Umberto Clerici e grand’ uff.
Pietro Verardo. La Direzione Centrale Medica
dal prof. Cassini e dal prof. Sorgente.

Telegrafarono il comm. Rosmini e il Direttore
dell’Ufficio medico prof, senatore Marchiafava.

La sala era affollatissima; erano intervenuti,
oltre 1 200 allievi, molti Ispettori, Capi-Ufficio,
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impiegati della Direzione dell’ Istituto, i Fun-
zionari tutti dell’Agenzia Generale, e parecchie
notabilita del mondo dell’ Assicurazione, del
Commercio e dell’ Industria e particolarmente
della Cas=a Nazionala di Pravidenza e della
Cassa Nazionale I[nfortuni. Il sesso femminile
era numeroso e leggiadramente rappresentato.

[Srano presenti, olire all’AgenteGenerale, com-
mendatore Montefiore, il Corpo Insegnante della
Scuola, composto dal comm. prof. avv. Nino
Pettinati dott. Castellano, dott. Baccie sig. Co-
stanzo Pictrosanti.

Piu innanzi riportiamo i commenti di aleuni
giornali della capitale; qui ci piace riprodurre
te=tualmente il discorso inaugurale del nosiro
Direttore, che fu interrotto da vive approva-
zioni o che venne alla fine salutato da una vera
acclamazione :

2 LA FROLUSIONE

Questo intervento gentile di pubblico eletto &
augurio e conforto per il nostro difficile proposito;
e se da un lato ci consola e compensa delle fatiche
compiute, servird d’altro canto ad allungare — nel
nostro programma — la méta e la via.

Valga la nobiltd dello scopo a far perdonare la
umiltd della mia parola: valgano vent’anni consa-
crati all’assicurazione a spiegare benevolmente Par-
dire ¢ Ponore di questo mio disadorno discorso.

Voi siete qui convenuti per conoscere i nostri
intendimenti, non per riportare emozioni o com-=
mozioni estetiche. Ciascuna opera nella sua sfera.

Tentd il letterato o Partefice nuove incarnazioni
od espressioni di veritd o di bellezza nello stile, nel
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marmo, nel ritmo, nel colore; noi siamo qui per
un problema di altissimo ordine sociale a proporci
un quesito che giovi egualmente al popolo ed agli
agenti della previdenza umana.

E Pambito intervento del Direttore Generale del
Credito e della Previdenza, dell'on. Consiglio ’Am-
ministrazione ¢ della Spettabile Direzione Generale
mi dice che lanostra idea non andrd del tutto smarrita.

Io devo pertanto cominciare ringraziando: ringra-
ziando le Autoritd, gli intervenuti, i collaboratori.

F'ra questi, mi & caro anzitutto esprimere al comm.

‘Montefiore la mia riconoscenza profonda per avere

con rapida intelligenza afferrato la mia idea ed in-
coraggiatomi a tradurla in atto, non curande il sa-
crificio ingente, al quale "Agenzia Generale andava
incontro.

Vada pureil saluto della gratitudine ai mici egregi
collaboratori, comm. Pettinati, dott. Castellano, dott,
Bacci e Costanzo Pietrosanti, che hanno tutti aderito
con entusiasmo alla nuova istituzione, e gid dall’ini-
zio mi hanno efficacemente giovato col loro consiglio.

Cosi scompare, dinanzi alla confortante solida-
rietd del consenso e dell’ausilio, la mia persona mo-
desta, Non ¢ difficile avere un’idea: arduo & affer-
marla fra gli interessi contrastanti e gli errovaghi
propositi della vita moderna, che non di rado di-
sperde tra la gelosia o il sospetto le attitudini e le
iniziative. Onde il mio ringraziamento — immune
da retorica di frasi fatte — vuol dire adesione inti-
ma di animo e di intelletto. .

Signori, ora che lo Stato, con geniale ardimento,
ha assunto lesercizio dell’assicurazione-vita, come
potrebbe non esser feconda di bene una scuola isti-
tuita per coloro che saranno chiamati ad accelerare
nel nostro popolo la penetrazione della pitt vantag-
giosa ¢ pratica idea di previdenza?
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Avemmo finora assicuratori, che solo la lunga
esperienza ¢ le doti naturali dello spirito poterono
far divenire valenti. Ma tutto c¢id ¢ avvenuto pit
per forza di volontd e per fortunate vicende che per
virtl di una cultura preordinata ed armonica; i mi-
gliori dovettero spesso divenir maestri di se stessi
per toccare le cime di una professione, che & pure
un’arte ¢ che dalla scienza economica, attuariale,
medica e sociale riceve il suo pit vitale alimento.

La frase adsicurator nascitur va intesa nel suo
giusto senso. Chi si accinge ad incamminarsi util-
mente per la nostra strada, deve possedere adeguate
attitudini; ma & pur d” uopo che queste attitudini
vengano sviluppate con il piti razionale sistema atto
a far entrare nella mente degli womini il lume di
ogni scienza: la scuola.

Questo concetto pud urtare vecchi pregiudizi o
presupposti, viete condizioni o concezioni della vita
sockle. Occorre non preoccuparsi. Vivere significa
procedere oltre, e sentirsi contemporanei davanti ad
ogni attimo che passa.

La scuola degli assicuratori sembrerd a qualcuno
un paradosso. Ma la scuola non ha limiti nella sua
sfera; quello che importa ¢ adattarla con criterio
diverso e con diverso organamento alle diverse at-
tivitd della vita civile: quello che importa & racco-
gliere in un epilogo di esperienza e di metodo, le
ragioni, i segreti ed i successi di ogni umana energia.

In questo senso la scuola & genitrice eterna di
progresso. Affranca lo spirito dalla schiavitd del
tempo; offre il pit rapido mezzo per Putilizzazione
dei lunghi studi compiuti ; rende meno faticosa e
pit proficua la via da percorrere.

Il nostro popolo — se pur ozgi noné al primo
posto nelle statistiche delle assicurazioni — ha la
tradizione e I'istinto storico della previdenza: e cid,
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assieme a r.gioni di orgoglio, deve significare per
noi stimolo di responsabilitd in faccia ai cimenti ed
alle conquiste del passato.

Non & forse vero che dall'ltalia marinara sorse,
oltre cinque secoli or sono, il primo alito di vita
dell’assicurazione, la quale ebbe dal mare il primo
battesimo ?

Nelle nostre gloriose repubbliche del medio evo,
era gid in uso 'assicurazione marittima, con la quale
1 mercanti provvedevano ai propri casi in relazione
allimportanza del rischio che affidavano al mare, ai
lunghi viaggi che dovevano compiere, alle difficoltd
che presentavano le yie, infestate sovente da corsari.

Andava intanto diffondendosi lo spirito di pre-
videnza; e verso la fine del secolo XVI, il contratto
di assicurazione prendeva una propria fisionomia
giuridica. .

Pil tardi, nel secolo XVIII, sorsero le prime as-
sicurazioni sulla Vita; e ci6 avvenne in Inghilterra
ove il 25 Luglio 1706 comincio a funzionare I’ A=
micaeLe Sociery, fondata a Londra, e che visse 160
anni. Lunga vita da cui pud facilmente dedursi
quanto la pratica coscienza inglese fosse gid fin da
allora convinta dei grandi vantaggi di una tale isti-
tuzione,

Il dado era gettato, e nel 1720 altre due Com-
pagnie ottenevano a Londra ["autorizzazione di eser-
citare il ramo Vira, la Rovar Ecuaxce e la Lox-
pox Assurance Comeany, non basate sulla mutua-
lith come PAsicasre Sociery, ma a capitale ¢ premio
fissi. Queste Societd offrivano un doppio vantaggio:
il capitale da pagarsi agli eredi di ciascuno associato
non cra soggetto ad oscillazioni per la presenza di
un capitale azionario di garanzia che PAsicanLe So-
CIETY non possedeva, avendo carattere mutuo.

Ed ecco delinearsi le due grandi categorie, che
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ancora oggi suddividono le Societd private di Assi-
curazione :

Le Anonime con capitale iniziale proprio, ¢ le
Mutue formate con le pure contribuzioni (o premi)
dei soci. ;

Manca naturalmente la forma cooperativa, che
si_presenta pitt tardi, e quella dellIstituto di Stato,
che ha una fisionomia speciale.

Tuttavia in seguito vediamo alcune societd mu-
tue, fondate senza capitali, arricchirsi di formidabili
riserve e divenire le piti potenti societd del mondo.

L’EquitasiLe fu tra queste : costituitasi a Londra,
fu la prima Compagnia di Assicurazione Vita con
basi scientifiche, e fece tesoro della prima tavola di
mortalitd, apparsa 64 anni avanti per opera dellastro-
nomo Halley, e di quelle di Simpson e di Northam-
pton. Dopo quasi un secolo di atiivitd aveva gid pa-
gato agli eredi dei propri assicurati un miliardo di
lire, ed ancor adesso, si mantiene uno dei pit co-
lossali istituti.

el secolo XVII fu dunque impiantato il faro del-
Passicurazione, che dalla libera Inghilterra, diffuse il
fuoco e la luce di previdenza per tutto il mondo civile.

Eppure, gettando ancora uno sguardo sui secoli
antecedenti, vediamo 'assicurazione sorgere, diffon-
dersi, confusa dapprima con la scommessa, la quale
essendo una evidente deformazione del principio as-
sicurativo dovette in seguito staccarsene, dopo aver
perd dominato in tutte le Borse, dopo essere stata
ossessione morbosa di sensali e di mercanti e oggetto
di ordinanze proibitive da parte di Principi e Senati.

L'assicurazione & indennizzo, risarcimento, sol-
lievo nella disgrazia: non premio di fortura.

Il secolo XIX segna 1l grande sviluppo, la mera-
vigliosa consohidazione in ogni forma di previdenza.

Il fatidico grido di Archimede echeggia ovunque
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ripetuto da mille voci in ogni esplicazione dell’ac-
tivitd umana; lingegno dell'vomo riprende al fine
domin’o completo sulla materia, ed il secolo grande
gli conferisce tal titolo, affermando la sua potenza
dapprima con Volta, Galvani e Stephenson, e poi
con Edison e Marconi.

Man mano che sisvela nuovo ¢ vasto orizzonte
di invenzioni, di scoperte e di lavoro, —_umm.wnsqnamn_:n
lo segue, lo tutela, ne diviene Pinseparabile dea.

[ rami si moltiplicano: all'antica assicurazione ma-
rittima, ora detta trasporti, alle primitive e semplici
forme di assicurazione sulla vita e sull’incendio, per
gli infortuni individuali contro i danni della gran-
dine, si aggiungono quelle per i furti, la rottura dei
cristalli, la mortalitd del bestiame, le malattie de-
gli vomini. e /

Sorgono altre forme come le collettive E_.m:n..:
per gli operai. Frattanto le Emnnrmsn. ;.mpmﬂ.“m_”.m_..
gia elettrica rendono di maggior intensitd lassicu-
razione incendio, che specializza un altro grande ri-
schio, quello, industriale. ;

L’Assicurazione Vita prende man mano nuovi
aspetti, si differenzia pit tardi in tre m.nﬁf. cate-
govie: Vita Intera, Vita Mista ¢ Rendite vitalizie, pur
esse suddivise in diverse classi, facenti capo a van-
taggiose combinazioni. A

L’automobile ¢ la bicicletta costituiscono nuovi ri-
schi, ¢ fra poco PAmerica ci porterd quelle dell’areo-
plano e del dirigibile, se gid non I'ha creato.

In Inghilterra e in America siassicura tutto, per-
fino i bastoni e gli ombrelli ; ¢ nella nuova Zelanda
esistono le assicurazioni contro i danni del celibato

per le donne.
b

LTtalia sebbene abbia iniziato soltanto nel secolo
scorso l'esercizio dell’assicurazione vera e propria,
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pure ha il vanto di aver strappato il ramo Vita alla
speculazione privata per farne un organismo pid
torte, piti solido, 'unico fra non molti anni ad eser-
citare fra noi questa forma di previdenza.

Ora, poiché I'Assicurazione Vita non pub essere
che una grande officina di miglioramento economico
e di pil alto progresso, poiché essa si fonda su di
una matematica base, la scienza attuariale, I'assicu-
ratore va considerato come I'arbitro di una delica-
tissima funzione, non tanto per Pentitd della pro-
duzione da esso procurata, ma quanto e ben pid,
per Poperadi propaganda compiuta. Su questa con-
siderazione io ebbi a indugiarmi, avvertendo la gra-
vissima“lacuna. La lunga esperienza, le osservazioni
e le constatazioni fatte ogni giorno a contatto della
realtd del nostro mestiere, gli ostacoli trovati per via
e superati con diuturno sforzo di volontd, la con-
dizione imprescindibile di affrontare e risolvere i
frequenti ardui quesiti con la sola fiducia nella pro-
pria persona, mi portarono appunto a chiedermi se
l'assicuratore — invece che un improvvisato cac-
ciatore di provvigioni — non dovesse significare e
rappresentare qualche cosa di pitt nobile, di pitt de-
gno e di pid utile; e se la sua attivitd — invece che
appartenere ai transfughi di altre professioni o di
impieghi — non rientrasse in un severo campo di
analisi, di intuito, di pensiero; ¢ se la sua insinuante
parola — invece che noioso eloquio per conseguire
P'affare — non fosse una specie di propaganda per
le ragioni e per gli interessi sociali della previdenza.

E quelle domande — che da tempo elaboravo en-
tro di me — erano piuttosto una interiore pro-
testa contro le irriverenti leggende. Pud essere vero
che taluni produttori di assicurazione abbiano de-
meritato per pochi scrupoli o per eccessivo fastidio :
ma & vero anche che il pubblico non ha sempre col-
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pito i giusti limiti e la giusta essenza del nostro me-
stiere, che altrove riscuote alta e meritata conside-
razione. La nostra professione non ha gerarchia:
Pagente piti umile & necessario quanto il direttore ;
e, qualunque sia il grado, condizioni necessarie sono
la rapiditd dellintuito ¢ la rapiditd del cervello; e,
qualunque sia il 1isultato, resta il germe fecondo
che oggi stimola I'istinto ¢ condurrd domani al sen-
timento sociale della previdenza.

Ed allora — io dissi a me stesso — perché non
istituire una palestra in cui si affilino ¢ si affinino
le attitudini di chi si sente portato al nostro lavoro ?
Perché non dar modo ai giovani di respirare, dird
cosi, fin da principio, nell'atmosfera assicuratrice ¢ Ed
ecco la necessitd della scuola : come il medico, I'ay-
vocato, I'ingegnere, anche l'assicuratore deve passare
attraverso un periodo di tirocinio e di preparazione.
La differenza é una sola; avviene fra noi cid che av-
vienc nel giornalismo: si pud supplire con le arti-
tudine alla mancanza della scuola; non si pud sup-
plire con la scuola alla mancanza delle attitudini:
ma & certo che la virth impulsiva del temperamen-
to si rafforza, si consolida, si moltiplica ¢ si espan-
de col metodo razionale dell'insegnamento che rie-
sce a strappare alla fibra tutto quanto essa pud dare.

Noi dunque vogliamo coltivare e meglio utiliz-
zare le attitudini assicuratrici degli allievi: noi vo-
gliamo, senza pedanteria, accompagnarli in breve
tempo per le diverse strade del nostro cammino;
noi vogliamo associarli alla nostra opera anche da
un punto di vista sentimentale.

E poich¢ per inoculare efficacemente negli ani-
mi altrui la convinzione della bontd ed utilitd di
una causa, bisogna possederla anzitutto piena ed in-
tera in se stessi, la scuola si prefigge I’ intento di
plasmare, dird cosi, assicuratori, che sieno com-
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presi dell'importanza della missione loro affidata e
sappiano sollevarla dal concetto infelice, in cui al-
cuni mesticranti inetti ¢ poco corretti fatalmente la
portavano.

Principali doti dell'assicuratore devono essere:
grande finezza di comprensivitd, rapiditd d’azione,
padronanza assoluta di tutte le tariffe, ¢ di tutte le
forme assicurative, eloquio insinuante ¢ persuasivo,
attivitd instancabile, accortezza.

Nessuno si trova sempre in eguale disposizione
d’animo, né i medesimi metodi hanno sempre la
stessa efficacia su tutti. Percid Pocchio vigile ed
esperto dell’assicuratore deve saper scrutare, prender
nota ¢ trar profitto di tutte le occasioni favorevoli,
evitare quelle che potrebbero nuocere al consegui-
mento dello scopo; deve avere il tatto d'influire, senza
parere, onde il pubblico venga spontaneo a seguire il
consiglio di lui.

Egli sard perseverante non seccatore, eloquente
non parolaio, traendo ispirazione dalla bontd della
causa. Al-pari del giornalista, deve saper penetrare
anche dove gli possa essere vietato accesso, e al
tempo medesimo riuscire ospite gradito. Senza esser
medico, dovrd intuire la persona sana nel soggetto,
per evitare il pericolo di mandare a monte I'affare e
di aver perduto inutilmente tempo e fatica} sard il
saggio consigliere dell’assicurando anche nella scelta
della forma piti conveniente, tenendo conto delle spe-
ciali condizioni fisiche e pecuniarie di ciascuno.

Il nostro programma avrd semplici basi, non in-
gombrerd la mente degli alunni di precetti inutili:
il fatto campeggerd sulla parola, I'esempio sulla re-
gola, la pratica sulla teoria. :

1 assicuratore deve essere un uomo d’ azione,
e I’azione appunto sard il cardine del nostro in-

segnamento.
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Questo sard diviso in quattro sezioni:

Tecnica d’assicuragione : Costanzo PIETROSANTL

Giurisprudenza: Comm. PETTINATI

Medicina: Dott. CAsTELLANO

Disciplina attuariale : Dott. .Baccr

Il metodo sard molto oggettivo. Data la vastitd
e complessione dell'argomento e la brevitd del corso,
occorrerd pertanto buona volontd. Confido adunque
che gli alunni porgeranno la massima attenzione alle
norme indispensabili di questo nuov6 insegnamento.
~ Mi & caro ed augurale che proprio a Roma, da
dove parti finora la parola pit eloquente in favore
delPIstituto di Stato, registrando la cifra piti vistosa
di affari, si sviluppi questo fulcro d’istruzione e di
propaganda dell’Assicurazione Vita, che ormai deve
entrare fra noi come una necessitd indispensabile
per la fortuna delle famiglie.

Cosa tratteneva il pubblico dall’aderirvi? Pit che
I'elevatezza del premio, piti che la questione eco-
nomica, I'incertezza del risarcimento. Oggi non pud
essere lecito il dubbio, oggi che lo Stato si rende
garante verso il paese, ora che I'Italia mallevadrice
a se stessa sprona i suoi figli alla previdenza, ora
che le finanze del nostro popolo sono mirabilmente
consolidate.

Il popolo iraliano & ormai contemporaneo ; viag-
gia molto ¢ viaggiando vede, s.nte, acquista nuove
idee, si perfeziona. Quest’anno si & verificato un no-
tevole progresso in favore delle assicurazioni, per-
ché esercite dallo Stato; ma siamo ancora lontani
dal raggiungere le cifre enormi di altri paesi.

Il terreno, come appare evidente, ¢ propizio :
mancano soltanto aratri per approfondirne ogni solco.

Occorrono assicurandi, ¢ vero; ma occorrono an-
che molti assicuratori, ed in cid noi attendiamo i
benefici della scuola. ;
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Mi auguro che essa corrisponderd 1n modo de-
gno ai miei ideali; e che gli allievi si mostreranno
sempre all'altezza del loro compito, che si tradurrd
piti tardi in azione di civile progresso, perché il dif-
fondere I'Assicurazione Vita & opera santa verso gli
individui, verso le famiglie ¢ verso la Nazione intera.

Con questi intendimenti e con questa speranza,
io dichiaro aperta la prima scuola degli assicuratori.-

E la speranza mi trema nelle labbra. Non per
la mia persona, che le idee sono patrimonio comune
e appartengono pil alle funzioni che agli individui;
ma per un mio antico ideale, che & l'ideale, io penso
della nostra classe e del lavoro nostro.

Fino ad oggi, rispetto a un criterio sociale della
classificazione dei valori ¢ delle energie, noi siamo
stati al margine fra professionisti e mestieranti; e
talora, per quel legittimo senso di orgoglio che deve
essere in fondo all’anima di tutti noi, una irrequieta
amarezza poté sconfortarci lungo le tappe del nostro
Hm—UH_u_ cammino.

Orbene, noi vogliamo elevare e inquadrare la
nostra funzione produttrice : noi vogliamo avvici-
nare all’anima generosa delle folle la nostra fatica,
e far comprendere che il nostro lavoro & un apo-
stolato sociale. Perché, o Signori, la solidarietd ¢ la
previdenza sono i due termini veri della civiltd con-
temporanea e del benessere umano: ¢ questi due ter-
mini s’intrecciano e si confondono nell’allargamento
dello spirito assicurativo.

Qui ¢ la ragione della scuola: ed ¢ qui il nostro
pitt grande ideale.

—
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I SCOMMENTI DEI SIORNALI

Togliamo dalla Tribuna del 25 Novembre:

lersera alle 15,30, nell’ ampia Sala Pichetti, fu inau-
gurata con degna solennita la prima scuola degli assi-
caratori in ltalia,

1 nostri lettori ricor 'ano che noi ¢i indugiammo lar-
gamente su questa geniale iniziativa del cav. Elio Mu-
satti, egregio ed abilissimo direttore dell'Agenzia Gener,
di Roma 1

il pubblico eletto che ieri & convenuto ad ascoltare
la parola luminosa di Elio Musatti — cui spettava il
discorso inaugurale — mostra di gid quanto interessa-
mento ¢ gquanto amore abbia preso Roma alla nobile idea,
che si & anche simpaticamente ripercossa. nel ceto fem-
minile, richiamando largo stuolo di distinte e leggiadre
signore.

Erano presenti oltre 200 allievi Fra gli intervenuti,
abbiwmo notato moltissimi assicuratori di Roma. L' on.
Nitti, ministro dell' agricoltura, era rappresentato dal
comm. Giullrmda, divettore generale del Credito e della
Previdenza; dal comm. Toccel, divettore generale dell’l-
stituto Nazionale, e ddal commendatore Scodnick, vice
direttore generale Il Copsiglio d'amministrazione dell’l-
stituto era rappresentuto dal comm. Magaldi, dal prof.
Beneduce, dal comm. Anaclerio, dal eomm. Cleriei e dal
comm. Verardo Telegratd il comm. Rosmini. Della Dire-
zione eentrale Medica erano presenti i professori Cassini
¢ Sorgente.

Erano anche intervenuti moltissimi ispettori, capi uflici
¢ funzionari dell'lstituto delle Assicurazioni.

Il eav. Musatti aveva dungue presente un uditorio
veramente eletto; ¢ gli applausi fragorosi che interrup-
pero ¢ salutarono alla fine loratore — che seppe essere
ardente di forma e di pensiero in un discorso che era
anche un programma animoso ¢ una sintesi felicissima
della storia assicwatrice nel mondo — dicono ormai che
il seme ¢ gittalo in un terreno ferace.

Riassumere la smaglinnte prolusione non ci & possi-
bile: discorsi siffatti non si riassumono perché sono uva
inscindibile trama di idee e di parole splendenti.

Ma cid che dobbiamo segnalare & il confortante con-
songo e 'unanime applanso che salutava, assieme all’'o-
ratore, andace fanzionario, ehe aveva ideato e voluto,
per la prima volta in Italia, una scuola di alto interesse
sociale.

La riunione di ieri — nella quale gli onori @i casa,
diremo cosi, erano faiti dall’ egregio comm. Montetiore
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— segna una bella pagina per le iniziative contempo-
ranee del nostro paese.

Dal Corriere d’ Italia del 26 Novembre *

Come abbiamo annunziato, ieri alle ore 15,80 & avve-
nuta nella vasta sala Pichetti la inaugurazione della
scuola teorico pratica per gli assicuratori.

La sala era affollatissima di alunni, autoritd ed in-
vitati.

Intervennero gli egregi Direttore Generale e Viee Di-
rettore Generale dell’Istituto Nazionale, gli spett. membri
del Consiglio di amministrazione, i Capi di ufficio e gran
numero di funzionari dell’I-tituto di Stato

Il cav. Elio Musatti, direttore dell’ Agenzia generale
di Roma, lesse una forbitissima, geniale ed erudita pro-
lusione, interrotta frequentemente da vivi applausi.

L’argomento vasto e arido fu trattato con rara e finis-
sima efficacia; ed il pubblico, avvinto dalla forma sma-
gliante della elaboratissima conferenza, proruppe alla fine
in una salva lunghissima di applausi ed acclamazioni.

L’egregio oratore fu da tutti gli intervenuti vivissi-
mamente complimentato, e la simpatica cerimonia ha la-
sciato in tutti la pin lieta e pitt simpatica impressione.

Dalla Vera Roma del 30 Novembre ;

Alle ore 15 nella sala Pichetti fu inaugurata con de-
gna solennita la prima scuola teorico-pratica degli assi-
curatori in [talia

La sala era letteralmente gremita di pubblico elettis-
simo, di eleganti signore, dal Consiglio di amministrazione
dell'lstituto Nazionale, da oltre 200 allievi e dal corpo
insegnante composto dei signori Costanzo Pietrosanti,
comm. Pettinati e dei dott Castellano e Bacci.

La prolusione fu tenuta dal cav. Elio Musatti, valo-
roso direttore dell'Agenzia generale di Roma e direttore
della scuola suddetta

Per mancanza di spazio non possiamo riassumere la
smagliante prolusione, ma solo diciamo che nella vasta
sala echeggiarono applausi unanimi e sinceri che salu-
tarono I'egregio cav. Musatti, valoroso funzionario e bravo
oratore.

Alle ore 20 fu offerfo dalla Direzione dell’'Agenzia ge-
nerale un sontuoso banchetto a tutti i premiati e {un-
zionari dell'Agenzia, banchetto che si svolse coa tutta
la massima cordialitd e famigliarita.
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