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Esso sl riassume in poche parole: gettare «la
buona semente» nell’animo del nostro popolo
generoso e operoso, affinché conosca 1’impor-
tanza ¢ il valore delle forme moderne dell’assicurazione popolare, le quali garantiscono
agli assicurati, con lievissimo sacrificio, un premio vantaggioso e sicuro nell’ora della pilt
tragica sventura, o dopo un determinato periodo di tempo.

Pochi conoscono, in Italia, l'esistenza di queste forme di previdenza popolare, che,
nei paesi stranieri, hanno avuto cosi grande slancio. Anche nella propaganda per le forme
piti varie della previdenza e del risparmio, generalmente, le forme dell’assicurazione popo-
lare sono trascurate.

Pochissimi conoscono che, mediante esigui versamenti mensili, anche le piccole
economie domestiche possono accostarsi all’elettissima forma del risparmio assicurativo,
garantendo alla famiglia un premio cospicuo e sensibile. Pochissimi conoscono che, anche
coloro che hanno provveduto a forme piti elevate di previdenza e di risparmio, mediante
un contratto normale di assicurazione o mediante sicuri depositi nelle casse e nelle
banche, possono aggiungere proficuamente, con la forma popolare, e quasi senza sacrificio,
un piccolo gruzzolo, che potra servire utilmente, nell'ora opportuna, alle piccole spese,
diventate, nella vita moderna, cosi importanti ¢ talvolta assorbenti.

Le assicurazioni popolari, queste forme cosi semplici ed elevate di risparmio assicu-
rativo, cosi utili, cosi necessarie al nostro popolo ¢ anche a coloro che, pur non annoverati
nelle classi popolari, possono garantirsi i vantaggi di queste, non sono affatto conosciute
come meritano. I

Ebbene: il nostro modesto periodico si propone di aiutare la diffusione di questa
conoscenza nella nostra Lombardia, che, per la sua superba attrezzatura economica,
puo largamente accostarsi a queste forme diassicurazione popolare e raggiungere anche
in esse quelle quote che caratterizzano i grandi paesi economicamente sviluppati.

E un ufficio elevato e nobile che, personalmente, ho compiuto e compio gia da sei
anni, come Presidente del Comitato Lombardo di propaganda delle Assicurazioni popolari,
col proposito di diffondere nel nostro popolo la nozione elevata del risparmio assicurativo.

Alle varie forme della nostra propaganda, ora aggiungiamo quella di un modesto
periodico, che I'Istituto Nazionale delle Assicurazioni, il nostro grande Istituto assicura-
tivo parastatale, ci ha consentito e ci consente, nella sua eletta funzione di propugna-
tore della elevazione morale ed economica del nostro paese.

Noi vorremo che questo periodico, anche nella sua veste modesta, contribuisca effi-

cacemente a questo fine, spargendo il buon seme sul terreno fecondo della nostra bella
terra lombarda. :

ARRIGO SoLMI.
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la buona Semente

VOCE DEL CUORE

uTTI sanno che prevedere vuol dire vedere avanti,
cio® spingersi col pensiero wverso l'avvenire, e ri-
flettere su quello che esso ci pud serbare.

11 giovane operaio lascia a casa la moglie e il figlioletto,
e si reca sollecito al lavoro. E sereno, tranquillo, gioviale.
Quanti sogni per l'avvenire! I1 bacio della moglie e il
sorriso del figliolo gli stanno impressi nell'animo; il la-
voro gli sembra pil leggero e le ore passano veloci,

B per via. A un tratto si ferma, leva il cappello, il suo
viso si rabbuia. Passa la morte ! Dal feretro pendono due
nastri bianchi, Sur uno sta scritto: « La tua sposa »! Su
l'altro: « I1 tuo figlioletto » !

Il giovane lavoratore rimette in testa il cappello e va
verso lo stabilimento. Entra, si sveste degli abiti, indossa
la blouse di lavoro, e inizia la sua giornata. Ma un pen-
siero triste lo perseguita ! L'incubo della morte non lo
lascia piti per tutta la giornata, fino all'era in cui pud riab-
bracciare la consorte e stringersi al seno il suo bambino.

Quella dolorosa impressione perd non lo lascia in pace.
— E se morissi repentinamente come quel povero Gen-
nari | — pensa. Siede a tavola; fa ogni sforzo per es-
sere lieto, ma il cibo non & saporito come le altre sere,

Riprende fra mano 'opuscolo « Il domani del lavora-
tove ifaliancs, che ha avuto alcuni giorni prima dal por-
tinaio del suo stabilimento, quale omaggio dell'Istituto
Nazionale delle Assicurazioni. Lo apre ¢ legge: — Se
bene osservale, in quel complesso di previdenze che vi pro-
teggono contro le avversitd dell’avvenive, é un vuolo, una la-
cuna. Discccupazione, invaliditd, infortunio, malatlie sono
eventi che possono o meno vevificarsi, o che si verificano solo
in ceria misura. Ma, per contro vi & un evento ineluttabile,
certo, sia pure, auguriamocelo tutli, a lunghissima scadenza,
Questo evento & la morte. E quando avviene per scadenza fa-
tale dei termini, e cioé per vecchiaia, bisogna rassegnarsi
alle fervee leggi del destino ; ma quando la morte piomba
nelle famiglie ¢ ghermisce © membri validi al lavoro in gio-
vane etd, allova il destino diventa tragedia,

Non pud continuare; volta le pagine nervosamente ¢ si
ferma di botto. 11 libriccino dice: Col versamento di una
quola mensile di L, 5, I' Istituto Nazionale delle Assicura-

zioni gavantisce, a wn assicuraio dell'etd di trent’ anni, live
1587, pagabili subilo agli eredi in caso di premorienza,
o all’assicurato slesso dopo 25 anni.

Chiude il libriccino, stampa un bacio sulla fronte del
suo bambino e va a dormire pili tranquillo.

11 giorno dopo varea la soglia dell’Agenzia dell'Istituto
Nazionale delle Assicurazioni, presenta la sua brava
proposta di Assicurazione Popolare Mista per una quo-
ta mensile di L. 10, e viene assicurato per L. 3174.
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Nel suo animo torna il sereno, e la sua vita trascorre
pili lieta fra la casa e il lavoro.

Se anche una malattia lo dovesse rapire, la sua fami-
gliola avrebbe modo di vivere per qualche mese senza ri-
correre alla pubblica beneficenza.

Quel lavoratore ora & orgoglioso di possedere quella Po-
lizza, che gli di la sereniti della vita e la tranquillita
per il futuro. Sono poche 3174 lire; ma per una famiglia
operaia, che venga improvvisamente privata del capo,

sono 3174 benedizioni del Cielo. m. I
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LA POLIZZA POPOLARE

(Da un discorso del Comm. Dott, Lwigi Poazi,
Ispeliore Capo Superiore del mosiro Istituto).

A polizza popolare del nostro Istituto non
ha in Europa e nel mondo confronti temi-
bili. Questa polizza & la pili complessa per

i rischi supplementari che essa garantisce; ¢ mon-
diale perche nessuna restrizione & fatta circa la re-
sidenza oi viaggidell’assicurato; ¢ la pili favorevole
nelle sue condizioni speciali, perché la copertura
del rischio di morte, la quale si assume nelle assicu-
razioni popolari senza visita medica, & concessa dal-
1’ Istituto riducendoal minimo le restrizioni che, di
ordinario, impongono le Compagnie, Nel caso che
la morte colpisca 1’assicurato entro tre mesi dalla
data di stipulazione del contratto, 1'Istituto resti-
tuisce agli aventi diritto tuttii premi versati; nel
caso di morte dal 3° al 6° mese, I'Istituto paga la
meta del capitale assicurato; dal settimo mese in
poi la copertura del capitale & completa e tutta
la somma viene corrisposta agli eredi. E la polizza
pitt favorevole nelle sue condizioni generali (semplici
e chiare perche I'Istituto intende, come sua co-
stante abitudine, procedere in sede di liquidazione
di sinistri, con tutta correttezza, limitando le
contestazioni soltanto nei casi di evidente mala-
fede) inquanto fra i vantaggi della nuova polizza
popolare va ricordata la incontestabilitd del con-
tratto dopo un anno dalla presentazione della pro-
posta. In caso di morte per infortunio, poi, 1’ Isti-
tuto paga agli aventi diritto il doppio del capitale
assicurato, e garantisce l'esonero dal pagamento
dei premi in caso di invalidita totale assoluta per-
manente. Infine concede di sospendere il paga-—
meto dei premi, restando in pieno vigore la
polizza, in caso di disoccupazione dell’assicurato,
o in caso di servizio militare, per il periodo com-
plessivo di due anni,
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la buona §emente

[l pensiero dei Capi dell’ Istituto

su “la buona Semente,,

Il Presidente

S. E. I'On. Gr. Uff. Avv. Giuseppe Bevione
Senatore del Regno.

La buona Semente: ottimo titolo per un perio-
dico che deve propagandare una lede, specie fra
gli umili, i quali dal lavoro, ineluttabile necessita
per la loro esistenza, hanno il diritto di trarre ra-
gioni e fini ideali che ne confortino la durezza e ne
allevino il peso.

Se il risparmio, nella funzione educatrice di cui
si compenetra, « trova posto non come tcoria di
rinuncia, doverosa solo per i non abbicenti, ma come
disciplina di tutti, intesa al migliore uso indivi-
duale ¢ sociale di ogni ricchezza », cosa potremmo
noi dire dello speciale risparmio che intensamente
propagandiamo, e nel quale abbiamo certa fede,
per I'clevamento morale del nostro popolo, quan-
do l'assicurazione-vita completa i benefici del ri-
sparmio ordinario, aggiungendo quelli inestima-
bili della previdenza,intesa come protezione delle
famiglie dai danni di una morte prematura, o
dalla perdita totale della capaciti lavorativa del
loro capo?

Con l'opera di divnlgazione dei vantaggi delle
assicurazioni sulla vita, il nostro Tstituto giunge,
nei confronti delle masse e del Regime, ad clevate
finalitd: alle masse indica uno dei fattori pid im-
portanti per la loro evoluzione ¢ per il loro miglio-
ramento spiritnale e materiale, e con le assicura-
zions popolari, libere, facoltative, — che realiz-
zano, insieme alle assicurazioni sociali, imposte,
obbligatorie, Ia previdenza integrale dell'operaio,
tutelandolo nel duplice campo del lavoro e della
famiglia, — porge il mezzo migliore per poter rac-
cogliere i frutti di una intima, profonda convin-
zione, intesa a riconoscere che la serena tranquillita
del domani non deve attendersi dal caso o dal mi-
raggio di un irraggiungibile stato sociale, ma dalla
quotidiana parsimonia in un pid giusto e morale
tenore di vita; al Regime offre un potentestrumen-
to per lo sviluppo economico del Paese, che, mate-
riato di elementi concreti, e non solo di parole o
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di fede, allianca cfficacemente la nobile opera che
il Regime stesso svolge per il potenziamento di
tutte le energie della Nazione.

I Comitati di propaganda delle Assicurazioni
Popolari sono i fari luminosi, i centri di irradia-
zione della nostra azione educatrice. La buona
Semente ¢ 1'estrinsccazione della fede che anima
il Comitato Lombardo e il nostro Istituto, espres-
sione singolarmente fattiva della volonti del Go-
verno nel campo della previdenza, che della pro-
paganda assicurativa popolarc ha fatto parte im-
portantissima del suo programma di azione, I'ac-
coglie con i migliori augwi di bene, auspicando
nell'anno IX la comprensione sempre pit forte
nel popolo dei benefici del risparmio assicurativo,

GIUSEPPE BEVIONE,

Il Direttore Generale
Gr. Uff. Dott. Ignazio Giordani.

Trovo lodevole, anzi tra le migliori iniziative
quella, presa dal Comitato Lombardo per la pro-
paganda delle Assicurazioni Popolari, di pubblicare
un bollettino mensile, il cui titolo ¢ gid una si-
cura promessa per la sua attivitd, i suoi nobili
scopi, e la sua risonanza nel vasto campo dei
meno abbjenti: la buona Semente.

Tale & invero la semente che I'Istituto va spar-
gendo, con ampio gesto, nei popolosi strati so-
ciali del nostro Paese; e buona ¢ senza dubbio,
perché diretta a fecondarc una terra ancora in-
colta, vergine ed in pieno potenziale sviluppo.
Non si tratta pid della ordinaria assicurazione
sulla vita, i cui fini industriali per I'Ente, conver-
gono con l'intento previdenziale cd economico
dell'individuo; ma & la collettivitd che la forma
popolare si prefigge di permeare, sono le grandi
masse che si tende di elevare nel loro stadio spi-
rituale e materialc in una consapevole e tranquilla




la buona Semente

attesa del domani, attraverso la redditizia parsi-
monia, costruttrice tenace di ogni disponibilita
finanziaria, sia pure limitata.

Queste due elevate finalita di ordine squisita-
mente sociale, sovrastanti il singolo e 1'Ente per
attingere gli elementi che si identificano con la
Nazione, con il Popolo e con lo Stato, saranno le
mete ambite de la buona Semente e costituiranno,
nella immancabile fase efficiente, non soltanto un
grande merito del nostro Istituto, ma altresi una
delle tante pietre granitiche che il Regime avra
solidamente incuneato nella sua grande costru-
zione politica e sociale,

IeNAzZIO GIORDANI.

~

L’Ispettore Capo Superiore
Comm. Dott. Luigi Pozzi.

11 periodico, che il Comitato Lombardo pubbli-
cherd mensilmente, sard la diana dei previdenti di
regioni tra le pid nobili d'Italia per sentimenti
di amor patrio, per elevatezza negli affetti fami-
gliari, per senso di risparmio che consegue al
tenace lavoro, orgoglio della razza, e alla consape-
volezza della sua necessita.

Questa diana chiamerd a raccolta 1 risparmia-
tori; e le piccole assicurazioni, le assicurazioni po-
polari, che esigono premi modestissimi ¢ che sono
vanto del nostro Istituto per i complessi benefici
che da esse derivano, si diffonderanno nelle po-
polazioni lombarde, potenziando il risparmio na-
zionale attraverso un atto d'amore del padre
per i figli, un omaggio al lavoro, gioia della vita,
se pure penoso, e sempre benedetto, ove da esso
possa trarsi quanto giova al presente e all'avve-
nire per la difesa nelle avversitd della vita, nella
tarda e inoperosa vecchiaia, e, sopratutto, proteg-
gendo le famiglie dai possibili danni conseguenti
a quell’evento certo, ma provvidenzialmente im-
preveduto, che & la morte.

La buona Semente, diana benefica, portera al
popolo lombardo i bollettini di battaglia, segnera
le vittorie conseguite e le lotte iniziate; e i vinci-
tori in una fede che non inganna, la previdenza,
ne diverranno gli apostoli pill ferventi, mentre,
con 'emulazione tra Provincia e Provincia, sara
provato nei risultati ottenuti, certo cospicui,
I'entusiasmo dei capi e l'efficienza dei militi.

La previdenza & forza formidabile di coesione
per la famiglia, e 'assicurazione popolare, in cui si
identifica per le piccole economie, e che la buona
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Semente vuol divulgare, costituisce, senza dubbio,
uno dei pin eletti legami fra I'individuo, la fami-
glia, la collettivita e lo Stato.

Per questo va dato il miglior plauso ai promo-
tori del periodico, ed espresso l'augurio che la loro
fatica segni presto il raggiungimento di auspicate
mete nell’'elevato interesse del nostro Paese.

Luict Pozzl.
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Il trionfo dei previdenti

N questo periodo di faticosa sistemazione po-
I litica, sociale ed economica, in cui le vecchie

fortune a stento resistono e le recenti non tro-
vano ancora il loro stabile assetto; in cui la solida-
rietd dei popoli ricchi si vuole erigere contro i
popoli meno fortunati, e nuove societd sorgono
dall’antico ordine di cose; non sara vano ripetere
come il popolo che pit produce ¢ piit risparmia,
meglio assicura la propria prosperitd e meglio
trionfa nelle grandi competizioni internazionali.

GI'Italiani ben conoscono la via del lavoro e
delle economie, nella quale perd & doveroso spro-
narli a perseverare. Col lavoro e col risparmio, dopo
aver conquistata l'indipendenza, essi riuscirono, in
breve volger di tempo, ad accumulare e conservare
tanta forza viva alla Patria da assiderla nel no-
vero delle grandi nazioni. Oggi, dopo lo sforzo
mirabile sostenuto per la vittoria, hanno potuto
pareggiare ¢ consolidare il bilancio dello Stato, ed
attendono alacremente al rinnovamento dell’eco-
nomia nazionale, preparando, con tenacia, il cam-
mino del progresso futuro.

L'Istituto Nazionale delle Assicurazioni sinte-
tizza, sopra tutti, il problema capitale della
ricostruzione. Coi suoi avanzi di bilancio, anzi coi
suoi capitali, alimentati di continuo dalla schiera
crescente dei previdenti e dai risparmiatori, esso
concorre alle opere sociali, mirando costantemente
a chiare finalitd di interesse collettivo e confon-
dendo le proprie fortune con quelle della Patria.

x.
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RETTIFICHIAMO

Dal periodico «L'Assicuraziones di Roma rileviamo
che, nel presentave ai lellori 1 nuovi Agenti Genervali
dell’ Istituto dell'Urbe, Comm. Giacomo Alatri ¢ Cav. Uff.
Mavrio Nati, il cronista scrive: «Il Comm. Alatri vitorna
oggi infatli — dopo il cattivo risuitato delle gestioni
economiche — al suo antico posto, ecc, »,

Per la veritd, dobbiamo far notare al cok'ega che, non in
tutte le Agenzie Generali dell' Istituto, la gestione economica
ha dato cattivi visultati. 4 Milano, per esempio, I'Agenzia
Generale ¢ stata vella in gestione economica, per ollre
selte anni, dal Gr. Uff. Avv, G, B, Colombo, Ispetiove Capo
Superiore, il quale venne recentemente nominato Vicedi-
rettore ad honorem dell'Istituto, sopratiutio per I'ammi-
nistrazione oculata e seveva dell' Agenzia milanese, che ha
sempre dato all'Istituto risultati ottimi, anche dal pumto
di vista economico,
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La parola del Gerarca

UA E.I'On. Avv. Giuseppe Bevione, che
con viva intelligenza ed amore pre-
siede alle sorti del nostro grande

Istituto, ricevendo giorni sono, in Roma, con
la consueta cordialitd — tanto apprezzata
da tutti — gli Agenti Generali e gli Ispettori
dell’Istituto, ebbe parole di particolare in-
citamento per la propaganda a favore delle
Assicurazioni Popolari.

L’eminente Uomo mise in rilicvo, con
calda parola, il compito preciso che spctta
all'Istituto — Ente di Stato ed alle superiori
idealita dello Stato totalmente legato — di
dedicare ogni suo maggiore sforzo allo svi-
luppo delle forme assicurative popolari che
esso ha create, forme che rispondono in
modo particolare alle finalitd non industria-
listiche e speculative che I'Ente si propone:
diffondere fra tutti gli Italiani, ma special-
mente [ra le classi pitt modeste, e quindi
pilt esposte al pericolo di un incerio demani,
il sentimento della Previdenza; insegnare
loro la santa virth del risparmio; educare il
cittadino a pensare non soltanto all’'oggi, ma
a provvederc anche al domani; a preoccu-
parsi non soltanto di sé stesso, ma anch
della famiglia sua. i

E I'ammonimento del Presidente nostro
ha trovato larga, profonda eco fra gli Agen-
ti Generali presenti.

Questi modesti ¢ tenaci artefici di un
grande ¢ non semprc adeguatamente ap-
prezzato lavoro, sono compresi della bel-
lezza particolare di una propaganda che
scende dircttamente al popolo nostro pil
minuto, a quel popolo al quale, giudicato in-
giustamente refrattario ad ogni spirito di
previdenza, nessuno sine a pochi anni or
sono si ¢ direttamente rivolto: tra il quale
nessuno ha mai tentato di gettare il buon
seme 0, se vi si ¢ accinto, 1o ha fatto con
mezzi inadeguati, perché soltanto un Istituto
come il nostro, che, in questo campo di svi-
luppo, non misura le spese ai risultati mate-
riali immediati, puo esercitare sulle masse, col
suo prestigio e col suo evidente disinteresse,
una influenza educativa, efficace e decisiva.

E T'Istituto, provvidamente non si & limi-
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la buona Semente

tato a valersi dei grandi mezzi a sua disposi-
zione, della propria influenza, anche se gran-
dissima; ha chiamato e chiama attorno a sé
quanti sono uomini di buona volontd ¢ di
cuore perché a lui si uniscano nel bandire la
nuova crociata della previdenza per il popolo.

Noi di Lombardia siamo stati i primi
—lo diciamo non per vanto, ma per inci-
tamento — ad uscire, per tale lavoro, dai
limiti dei nostri consueti organismi pro-
duttivi per rivolgerci alle nostre pili alte
Personalita, ai nostri Uomini pili rappresen-
tativi, per fare appello alla loro opera suasi-
va ¢ chiedere l'ausilio del loro potente ap-
poggio morale.

Alleandoci in tal modo cosi autorevoli
amici, & parso a noi non soltanto di facili-
tare l'opera nostra, ma di maggiormente
nobilitarla, di offrire la dimostrazione pit
evidente ed inoppugnabile alle classi po-
polari, alle quali ci rivolgiamo, che l'invito
nostro a loro ¢ l'invito veramente schietto,
altruistico, disinteressato sc eminenti perso-
ne, al sommo delle Gerarchic politiche,
ecclesiastiche, sindacali; se tanti studiosi,
economisti, Uomini di pensicro e di azione,
Uomini noti per avere spesa la vita ado-
perandosi e sacrificandosi per il popolo in
ogni contingenza, anche pitt scabrosa, ade-
riscono con ecntusiasmo all’iniziativa dal-
I'Istituto Nazionale delle Assicurazioni lan-
ciata per portare le classi popolari italiane,
anche in materia di previdenza assicurativa,
ad un livello non infetiore di quello altis-
simo gia raggiunto dalle classi popolari di
altri Paesi.

L’organizzazione produttiva dell'Istituto
sa che Ja strada che deve percorrere & tut-
t’altro che facile, anzi presenta fatiche e
dispendi gravosissimi, ma, rispondendo, co-
me sempre, all’appello dei suoi Capi, si
lancera sulla stessa con tutto il suo ardore,
con tutta la passione della quale é capace; e,
se non oggi, domani, sc non domani, do-
mani I'altro, toccherd certamente la meta,
che mai non manca a coloro ai quali ferve
nel cuore, ardente e profonda, una fede.

Noi di Lombardia, gente positiva, tenace,
realizzatrice, dobbiamo essere all’avanguar-
dia: lo siamo, lo saremo. '

G. B. CoLoMBo.
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i Datori i lavoro

CHI UNQUE woglia essere ‘equo e logico, deve
convenive che l'atluale situazione dei « datori
di lavoro » non é certamente rosea, e deve te-
ner conto degli sforzi che fanno tutti gli onesti militi
della laboriositd per reggersi, rimanere sulla breccia,
¢ superare ogni ostacolo. Specialmente si deve rico-
noscere che 1 nostri agricollori, pine di tulli, si lro-
vano a disagio e si batlono da leoni contro le avversitd
beir note del mondo intero.

Chiedere ad essi nuovi sagrifici, sarebbe assurdo.
Ma rivolgersi ai datori di lavoro coscienti, coraggiosi
e lungimiranti, perché si preoccupino e si interes-
sino quindi dei loro dipendenti, (che lavorano nelle
loro aziende o nelle fattorie o, comunque, esplicano
un’operosita positiva) prestandosi a facilitare 1l
compito benefico di chi milita sui campi della pre-
videnza popolare, é dovere, come é dovere loro il
collaborare con chi Ui sollecila per un opportuno ap-
poggio, durante le necessarie pratiche di divulga-
zione del contratto assicurativo.

La « Collaborazione di classe » costituisce uno
dei capisaldi del programma politico e sociale del
Regime Fascista. E questo umano e logico principio
di convivenza sociale, veramente civile, non va in-
teso in senso risiretlo; ma in semso Progressivo,
poiche le esigenze della fratellanza wmana, nobil-
mente e cristianamente inilesa, non hanno confini,
come mulevole ¢ pieno di incognite & il ritmo della
vita dei popoli ¢ della evoluzione delle nazioni che
marciano sotto le bandicre del progresso e della
scienza innovalrice,

La funzione quindi del Sindacalismo corporativo,
se deve essere regolata da delerminate esigenze ¢ da
rapporti di carallere comparativo con altve necessild
della vita nazionale, ha pure «una finalita éica »,
che conforta i programmi di questa funzione fattiva,
i ogni azione direlta od indiretla, svolta dalle cor-
porazioni che devono salvaguardare, oltre che v propri
interessi, principalmente I'armonia degli inleressi
nazionall.

E se esiste una finalita elica, quando si tralti di
promuovere lo sviluppo dell'idea di previdenza [ra
1 lavoratori, é logico che, innanzi ad un vero beneficio,
che tutela precisamente interessi privali ed inleressi
nazionali, i Sindacati dei datori di lavoro, dovreb-
bero prestarsi a promuovere, facilitare ed aiutare
questa importante missione di un Istituto Nazionale,
che si preoccupa di porgere ai lavoratori, un mezzo
di protezione economica per le loro famiglie anzi-
tutto, o per loro stessi, a tempo predeterminalo.

E come pud esplicarsi quest’azione incoraggiante
da parte dei Dalori di lavoro? Non si richiedono ad
£ssi concorsi impegnativi, o speciali condributi.

Si domanda soltanto la lovo prestazione prolet-
tiva.

St chiede: che aiutino U'lstitulo nella sua propa-
ganda, e la facilitino ben consigliando 1 dipendent;
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che siano disposti a conteggiare i valei mensili di
premio, con minime ritenule, sui salari, in modo da
facilitare il versamento dei contribuli, ¢ si da evi-
tare noie, dimenticanze ecc. agli assicurali; che tu-
telino 1 loro lavoratori previdenti, in caso di forzata
disoccupazione, e li mantengano animati @ coslituire
il piccolo risparmio, il quale deve proteggere le fa-
miglie; che, a titolo di gratificazione, in determinale
circosianze, concorrano a sollevare gli assicurali da
qualche mensilitd di premio e via dicendo ; che, in
caso di sinistro, curino le praliche necessarie per la
denuncia, la liguidazione delle polizze, proleggendo
cost © beneficiari.

Infine : i Datori di lavoro dovrebbero pensare che
il sapere 1 loro dipendents protetti da provnndenze as-
sicurative, anche in caso di decesso, costituisce una
certa serenitd d’animo per tuiti ed un faltore di sol-
lievo reale ; e dovrebbero lemer presente che cio é
anche nel loro interesse, poiché, in quei tali casi, esst
non saranno assillati da richieste di sussidi, elargi-
zioni ecc. da parte di povere vedove e di bimbi in
miseria.

I Dalori di lavoro sopportano gid non lievi onert,
imposti dalle leggi, dalle convenienze. Collaborare
con un Istituto Nazionale, che nulla ad essi chiede,
all'infuori di una onmesta e generosa alleanza per
raggiungere un fine altamente civile ¢ benefico, do-
vrebbe essere un onore, oltreché un dovere.

Ed é quanto si & cercalo di dimostrare con queste
poche righe, dedicate a chi sa ragionare ¢ si sente
persona di cuore, e veramente compresa dei monili
che Uattuale Regime non si stanca di rivolgere agli
Italiani di buona volonid.

ARTURO ANDREOTTI,

Aultorita Milanesi
in favore
delle Assicurazioni Popolari

OLTRE le circolari spedile alle Autorild Scolastiche
della Lombardia dall’Illustrissimo Signor R. Prov-
vedilore agli Studi, crvediamo wlile rilevare inleres-
samenio alla nostva propaganda da parte delle LL. EE. il
Prefetto e il Podesta di Milano, ai quali il Comitato Lom-
bavdo vinnova, per mezzo mosivo, i Ppite vivi ringrazia-
menti.

Dobbiamo inolive ringraziave il Divetlore Cenirvale delle
Scuole Comunali milanesi, Cav, Prof. Camillo Alberici,
per la nobile Circolare da lui inviata il 16 febbraio u. s.
alle Direzioni sexionali delle scuole slesse; nella quale,
Egli vaccomanda vivamente di_assecondare I'Istituio Na-
zionale delle Assicurazioni nell’opera sua di « educazione
dei fancinlli alla previdenza ».

Ci & doveroso poi mandare il nostro caldo vingrasia-
mento ai Chiariss, signori Cav, Rizso— Segretario dell’As-
sociazione FFascista fra 1 dipendenti Comunali di Milano
— ¢ Paride Mori, Ispetiore del Sindacalo Poligrafici, i
quali svolgono, con tanto amore, unalliva propaganda a
pro delle nostre Assicurazioni popolari.
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Le finalita delle assicurazioni popolari

'ESPERIENZA ha insegnato all'uomo che si deve
prevedere e provvedere ai bisogni futuri. L’impor-
tanza di questi bisogni & sentita in grande misura

dall’'uvomo colto, civile, prudente ed agiato. Invece l'indi-
viduo imprevidente, incivile o scarso di mezzi, & restio
a privarsi di alcune soddisfazioni, come il tabacco o il
bicchiere di vino, e sacrificarle alla previsione degli
incerti eventi futuri. Costui giustifica spesso, con la
poverta, la propria
imprevidenza. E ne-
cessario, dunque, di
persuaderlo che nan
deve aspettare di es-
sere vittima o bersa-
glio di cattivi eventi
per essere previden-
te; ma che, sottopo-
nendosi ad un lievis-
simo © costante sa-
crificio, pué anche
egli far fronte agli
imprevisti bisogni
dell'incerto domani.

1 vero che la be-
neficenza pubblica e
la privata provvedo-
no, in molti casi, a
soddisfare i bisogni
dell'nomo imprevi-
dente. Ma una dolo-
rosa, secolare espe-
rienza ha dimostrato
I'insufficicnza di tali
rimedi; mentre 1'as-
sicurazione da sola
offre la possibilita di
sanare numerosi mali
in forma preventiva
meglio della bene-
ficenza, che umilia
sempre chi la riceve.

Lo Stato ha im-
posto certe forme di
assicurazione a sco-
po di assistenza so-
ciale; ma si ¢ limi-
tato a favorirne ¢ promuoverne altre che, per la loro
natura, non possono rendersi obbligatoric senza essere
sfigurate nella loro essenza e nei loro scopi. Un parti-
colare impulso meritano quelle forme di assicurazione,
lo scopo delle quali & la educazione degli cconomica=
mente deboli alla previdenza, essendo provato che,
neppure nelle classi meno elevate, pud essere soppressa
T'iniziativa individuale senza grave danno collettivo,

Il popolo lavoratore, tutelato per legge contro i rischi
derivanti dagli infortuni sul lavoro, invalidita e vecchiaia,
disoccupazione, maternita e malattic professionali, forma
in Italia una massa ricchissima di energie individuali.

e a l'avvenir li affidi
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Odi la voce...

Popolo che fatichi, e i lucri tuoi
lulti sperdi ogni ﬁiomo, ogni momento;

come una foglia abbandonata al vento;

su, su, volgili e guarda,

intorno, i tuoi [ratelli che non lesero

mai ['occhio enlro il futuro; e a cui la morle
di figli e spose rovind la sorle.

E odi la voce che li chiama ¢ grida:
Provvedi a tel Oggi il tumultuare
del mondo & grande e cieco -

la carita non basta -

beato & chi pud dire:

La sicurezza mia la porlo mecol

La sicurezza & il picciol contribulo
che, come goccia al mare,

il risparmio d'ogni ora, ogni minulo,
sovra il luo nome accumula,

e un giorno la salvezza ti pud dare.
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Andare incontro a questa massa lavoratrice, fare ad
essa comprendere che i problemi economici non debbono
essere. considerati soltanto agli effetti delle immediate

.contingenze della vita, ma anche e principalmente nei

riguardi dell’avvenire, non esclusivamente per il benessere
attuale, ma anche per la tranquillith futura propria e
delle famiglie, € un programma sociale "di primissima
importanza. Per esso si gettano nel Paese le basi di una
vasta e potente aziene economica, nonché il cemento
per una sempre maggior coesione materiale e morale.
L’ Istituto Nazio-
nale delle Assicura-
zioni, quindi, non
poteva limitarsi alle
sole forme ordinarie
diassicurazione sulla
vita umana. Come
Ente di carattere
pubblico e custode
del patrimonio sacro
dei previdentirispar-
miatori, ha fitto ¢
fa operafeconda, sot-
to gli auspicidel Go-
verno Nazionale, per
diffondere forme di
assicurazione acces-
sibili anche alle pili
modeste borse, e in-
coraggiare cosl an-
che nella classe ope-
raia quello spirito di
previdenza, che si
pud dire ormai svi-
luppato nelle classi
medic e in guelle pint
abbienti.
Cosl macquero con
decreto del 4 dicem-
bre 1924 lc Assicura-
zioni Popolari sulla
vita, a premimensili,
senza visita medica.
Dirette al fine di
educare l'uvomo fin
dalla ienera eth al-
I'abito morale di par-
simonia, di economia
ediserena aspettazione deglieventi della vita, le Assicura-
zioni Popolarisivogliono divulgare tra i fanciulli eigiova-
netti, chesaranno gliuomini ci padridi famigliadi domani,
e saranno i cittadini che, alimentando saggiamente col ri-
sparmio e con la previdenza 1'economia domestica, contri-
buiranno insieme alle fortune economiche della Nazione.
Inoltre esse devono tendere a creare il perfetto lavo-
ratore previdente, il tenace risparmiatore, 'nomo sempre
pil avvinto alla sua famiglia, orgoglioso di avere anche
egli provveduto, oltre alla propria tranquilla vecchiaia,
all'avvenire dei proprii figli, o a una modesta dote per
le figlie.

PIERO MUZIO
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LA BUONA SEMENTE
NEI SOLCHI

L Comitato di propaganda pro Asstcurazioni
I Popolari si costitul nel 1926, pochi mesi dopo

la pubblicazione di tali forme assicurative, che
esso ebbe il compito di propagare.

In principio, la sua sfera d’azione venne limi-
tata alla giurisdizione dell’Agenzia Generale di
Milano. E, nel 1927, la Direzione Generale dell’Isti-
tuto la volle estesa a tutte le Agenzie Lombarde.

Nelle scuole, negli stabilimenti, fra privati —
a mezzo di conferenze, di scritti, di propagandisti
appositamente istruiti — il Comitato Lombardo ini-
zid il suo tenace, diuturno lavoro, senza tregua,
con fede e passione.

L’Agenzia Generale di Milano, da 800 mila lire
di capitali assicurati con le Popolari nel 1925, ha
visto aumentare, di anno in anno, la produzione;
e i 7 milioni e mezzo raccolti nel 1930 attestano
il crescente favore del popolo milanese per la pre-
videnza assicurativa popolare del nostro Istituto.

Il Comitato Lombardo ha costituito Comitati
di propaganda nei capoluoghi di provincia della
Lombardia, presieduti dai Prefetti o da eminenti
personalita politiche. E, mediante il loro aiuto
morale, si & sparsa la buona semente un po’ da
per tutto, superando molte difficolta e con sa-
crifici pecuniari rilevanti da parte dell'Istituto
e delle singole Agenzie. Si cercod di vincere 1'igno-
ranza del popolo in fatto di assicurazioni sulla
vita; occorse affrontare la diffidenza dei lavo-
ratori per le assicurazioni in genere, e modificare
quelle abitudini spenderecce che, durante alcuni
anni di benessere economico, hanno fatto del pro-
verbiale risparmiatore italiano, un popolo facile a
dissipare il danaro troppo facilmente guadagnato.

I1 Comitato Lombardo diede alle stampe i tre
opuscoli: « Le assicurazioni popolari spiegate al
popolo» ;. « Il domani del lavoratore» e « Pre-
videnza popolare » compilati dal Prof. Marino
Lanzoni, segretario del Comitato stesso; ¢ ven-
nero largamente diffusi in tutta la Lombardia.
D’accordo coi Comitati provinciali, si tennero con-
ferenze di propaganda in parecchie localitd della
Regione. Per cura di alcune Agenzie generali fu-
rono pubblicati periodici o numeri unici; e si dif-
fusero circolari e fogli di propaganda in stabili-
menti industriali, istituti di educazione, scuole
pubbliche e private, Dopolavoro, sedi di Fasci,
Oratord, Circoli e Cooperative.

Di fronte a un milione circa di capitali assicurati
in Lombardia nel 1925 con.le forme Popolari,
stanno i ventidue milioni e mezzo del 1930.

Si ¢ dunque progredito, senza mai perdere ter-
reno; e oggi le Assicurazioni Popolari non sono
pili, in Lombardia, una cosa peregrina; ma ven-
gono discusse, apprezzate e accettate da ogni
ceto di persone, e con favore sempre crescente.
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Il Fascismo ci ha insegnato a non indietreggiare
mai di fronte alle difficoltd, perché non c¢’¢ nulla
di insupcrabile per le volonta tenaci e i caratteri
inflessibili. 11 Comitato Lombardo ha adottato,
per la sua propaganda, il motto « sempre avanti »,

Percid, dopo un breve accenno al cammino per-
corso fra 1 solchi, ove la buona semente sta
sbocciando nuove messi, sard utile intrattenerci
sui mezzi nuovi che il Comitato Lombardo in-
tende usare perché la sua propaganda futura rie-
sca sempre pil rigogliosa e piu ricca di frutti.

Questo periodico mensile, che esce per la prima
volta, significa che il Comitato Lombardo ha in
animo di segnare, d’or innanzi, le sue tappe. Esso
vuol mostrare, con 1'eloquenza delle cifre, lo svi-
luppo importante che, nel primo quinquennio di
vita, hanno assunto le Assicurazioni Popolari in
Lombardia; e la precisa volonta del nostro Istitu-
to Nazionale di assegnare ad esse quel posto che
loro spetta nel nostro Paese.

Il Comitato continuera a seguire da vicino lo
svolgersi della propaganda e l'incremento sicuro
della produzione per portare, ovunque occorra,
il suo contributo fattivo di lodi e di soccorsi.

Ogni Agente, anzi ogni produttore di Assicu-
razioni Popolari diventano, percid, nostri colla-
boratori; e le informazioni, che essi ¢'invieranno,
gioveranno assai alla efficacia della propaganda
e al miglioramento della produzione,

Il Comitato Lombardo sta ora apprestando
un mezzo di propaganda che, se non ¢ nuovo, ¢
indubbiamente efficacissimo, in ispecie per le
classi meno istruite, per le quali la rappresen-
tazione visiva ha un valore assai superiore a qua-
lunque ragionamento.

Questo mezzo ¢ il cinematografo gratuito am-
bulante; il quale, essendo facilmente trasportabile
dall'una all’altra localitd e proiettando films appo-
sitamente predisposte per la propaganda della
previdenza e del risparmio, chiarird a tutti, in
modo semplice e vivo, il valore della previdenza
assicurativa. Lo spettatore sard cosi stimolato
a chiedere ai produttori, che a lui si presenteranno
in seguito, quelle necessarie spiegazioni che de-
terminano l'accettazione del contratto di assicu-
razione, con o senza visita medica,

Col cinematografo ambulante si elimineranno le
difficolta incontrate dalla nostra propaganda nelle
campagne, ove riesce molto difficile radunare
persone e trattenerle su temi di previdenza, per
la diffidenza a poco a poco infiltratasi in loro
attraverso i raggiri e la malafede di agenti senza
scrupoli o di produttori poco onesti.

MARINO LANZONI.

Chi non pud far senza due pacchefti settimanali di siga-
rette? — Orbene, se I’importo di tale risparmio, che am-
monta a 260 lire annue, venisse impiegato all’acquisto di
una polizza d’assicurazione, un operaio, a 38 anmi, ver-
rebbe a costituire, in beneficio suo o della propria famiglia,
un capitale di lire diecimila.
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Il titolo di abilitazione

L Gr. Uff. Avv. G. B. Colombo, nel suo di-
I scorso tenuto in Milano il 13 corrente alla

chiusura del Corso per assicuratori, affermo
encrgicamente, come ¢ detto in altra parte, la ne-
cessitd che anche agli Assicuratori sia richiesto il
titolo d'abilitazione.

E un concetto che noi non possiamo non segna-
lare come giustissimo e opportuno, particolar-
mente oggi che si domanda 1l titolo d’abilitazione
persino.... a fare il cuoco e il cameriere.

Ci fu certo un tempo, passato pill 0 meno re-
moto, in cui ogni forma di attivitd umana era la-
sciata alla personale iniziativa; e ognuno si sentiva
da sé autorizzato a compiere qualunque funzione
sociale.

Chi non sa, per esempio, che la medicina era in
origine esercitata da empiristi che non avevano
alcun titolo?

Chi non sa che I'insegnamento era in antico, ed
anco in tempi non troppo lontani, liberamente im-
partito da chiunque si sentisse o pilt 0 meno in
grado di farlo?

E tale deve essere stato, al suo sorgere, la fun-
zione del difensore davanti ai Tribunali civili e
penali, man man che questi venivano costituendosi
e sviluppando.

Eppure oggi, per esercire la medicina & neces-
saria la laurea; per dedicarsi all'insegnamento ci
vuole il necessario diploma; per far I'avvocato &
indispensabile aver conseguito il titolo legale.

Ci limitiamo a questi pochi esempi, che sono i
piu salienti, per dimostrare come i Poteri direttivi
della societa umana tendano sempre pitl a volersi
accertare che le varie funzioni sociali siano espli-
cate da persone riconosciute come competenti,
fuori d'ogni dubbio.

E perch¢ questo non dovrebbe avvenire per la
professione degli Assicuratori, professione quant’al-
tra mai difficile e delicata?

Noi auspichiamo, quindi, il sorgere di vere
scuole, delle quali questi nostri Corsi sarebbero i
prodromi; come certi liberi corsi iniziali banditi da
Torino nella prima meta del secolo scorso sono
stati, per esempio, il preludio della scuola pri-
maria statale, e della scuola popolare odierna.

p. m.

Un proverbio paesano dice che « fuscello a fuscello fa suo
nido l'uccello », 11 gentile proverbio & applicabile perfetia-
mente al meccanismo dell'assicurazione sulla vita, poichd

sta di fatto che le piccole e modeste quote che si pagano -

come premio per una polizza d'assicurazione vengono a
costituire, fuscello a fuscello, il nido per una tranguilla
vecchiaia,
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I Vescovi per la previdenza

Il Bollettino diocesano di Terni ha pubblicato uno
seritto di mons. Cesare Boccoleri Veseovo di Terni e di
Narni, dal quale noi stralciamo i brani seguenti;

« Nella nostra Patria, pit che altrove, s1 lamenta un
fatto, provato anche da minuziose e sicure statistiche: il
popolo non & previdente, non risparmia. Il carpe diem, il
vivere alla giornata, senza calcolare nei bilanci preventivi
della vita la sempre minacciante disoccupazione, l'in-
fortunio, la vecchiaia, e senza prevenire per la famiglia
i disastri causati dalla morte sempre in agguato, & con-
seguenza della fatale inconsideratezza ancora dominatrice
nella classe dei lavoratori, Essa prepara miseria e pianti
ed obbliga a chiedere poi alla carita cid che & promesso
ed attuato dalla previdenza. I pit stimabile, dice il
Savio, un fanciullo povero che un re vecchio o stolto, il
quale non sia previdente, poiché qualche volta va a finire
nella miseria ».

ILa Chiesa ¢ sempre vigile ¢ provvida sul campo so-
ciale e «concorre direttamente al bene dei proletari
col creare ¢ promuovere quanto pud conferire al loro sol-
lievo ». Leone XIII, quindi insegna, colle solenni norme
della « Rerum Novarum», che quando l'operaio ricava un
salario sufficiente a mantenere sé stesso e la famiglia in
una tal quale agiatezza, s'egli &savio, penserd agevolmente
al risparmio; e, secondo 1'impulso della stessa natura, farh
in modo che sopravanzi alle spese una parte da impiega-
re ». E come impiegare meglio attualmente queste piccole
risorse finanziaric che nelle « Assicuraziom Popolari? ».

Il grande Istitulo Nazionale delle Assicurazioni & duce
ben degno di questa nuova crociata di redenzione so-
ciale; ed anche nella nostra provincia un Comitato, isti-
tuito dalla vigile e sagace attivitd del prefetto Le Pera,
si studia di vincere le diffidenze ¢ le incomprensioni di
molti nostri lavoratori, nella speranza di irreggimentarli
tutti in questo grande esercito di protezione.

Non & questa un‘opera degna della mia, della vostra
cooperazione, miei cari ¢ zelanti sacerdoti, e voi tutti che
avete un’influenza sulle masse operaie?

Hanno raccomandato la diffusione delle « Assicurazioni
Popolari » nomini pii e prudenti come il cardinale La
Fontaine patriarca di Venezia ed altri vescovi insigni.

Dobbiamo far conoscere con tutti i mexzi a nostra di-
sposizioneche gli Istituti di previdenza, saggiamente diretti
conestamente amministrati, sono come la clinica per le cu-
re preventive delle epidemie sociali a fondo finanziario, e
che le assicurazioni sono il tipo classico delle previdenze.

Il «si arrangeranno » gettato dal padre lavoratore e
sciugatorc come un proposito di disinteresse sull’avvenire
dei figli, indica che essi sono gih morti nel cuore di chi 1i
ha messi al mondo.

Le Polizze di Assicurazione saranno il documento pre-
zioso dell’affetto previdente, della industriosa sollecitu-
dine vostra, o lavoratori, per la famiglia; la t;uale un giorno
invece di recriminare e maledire contro 'uomo prodigo
¢ sciupone the I'ha costituita, lo benedird, nel dovere e
nella gioia di una santa riconoscenza,

Sappiamo inoltre, o miei cari cooperatori, che la miseria
& pessima consigliera e che & il microbo di tante infezioni
morali; tentiamo adunque di impedirne la triste efficacia
indicando il modo di dare una relativa sicurezza di be-
nessere alle famiglie, insegnando il dovere del risparmio,
denunciando le delittuose conseguenze di uno sciupio del
denaro, reclamato dai bisogni presenti e futuri della casa,
¢ dissipato invece in divertimenti che allontanano le
folle da Dio. Ripetiamo agl'insensati 1'affermazione dei
libri Santi: «l'operaio beone non arricchirh, e chi di-
sprezza le piccole cose, a poco a poco andrd in rovina ».
Cosi richiamando prima al pensicro del popolo I'idea della
Divina Provvidenza c¢d elevandcei di molto sul livello
della politica e della finanza, faremo opera sacerdotale,
ossia di grande apostolato religioso, saremo agenti di
« Assicurazioni Popolari » per l'eternith, come & nostro
preciso dovere »,

LY
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L’assicuratore
di fronte all’ assicurando

tori per convincere il capo di famiglia a fare

un’assicurazione popolare sulla vita a favore dei
figlioli o della moglie, cerca di affacciare subito al-
I'assicurando la facilith di pagamento del piccolo premio
menpsile. E la risposta dell’assicurando ¢, press’'a poco,
sempre Ia stessa: — Quanto si assicura con cinque lire
il mese? — I sentendosi rispondere che il capitale da
assicurare & di circa mille o milleduecento lire secondo
Yeth dell’assicurato e la durata del contratlo, il cliente
si fa subito scuro in viso, ¢ di solito risponde: — Che
cosa sono mille o milleduecento lire per la mia famiglia?
1o credevo che si polessero assicnrare almeno cinque o
sei mila lire; perché, altrimenti, non vale la pena assicu-
rarsi per unz somma cosi meschina.

Questa risposta dimostra, in tutta la sua ingennita,
Pincomprensione, diflusissima fra il popolo, della previ-
denza assicurativa,

Quel capo di famiglia non ha fatto nessun caleolo,
non ha ancor chiari nella mente i suoi diritti ¢ doveri di
assicurando; ma vuol assicurarsi per [orti somme con
poca spesa. Se egli morisse prematuramente, la sua fa-
miglia sarcbbe sul lastrico, perch¢ di risparmi non pud
averne accumulali; eppure mon sa o non vucle capaci-
tarsi che, in simili contingenze, anche mille lire sareb-
bero, per la sua famiglia, un sorriso del cielo, E non fa
’assicurazione; o, se la fa, asseconda il produilore che lo
solletica con le ollo o nove mila lire, e gli fa pagare, pexrd,
trenta o quaranta lire mensili di premio.

Dopo qualche mese vengono, pur troppo, i guai. Le
trenta o quaranta live non si riesce a raggranellarle, e si
sospende il pagamento del premic mensile troppo one-
roso. Il contratto di assicurazione scade, la polizza viene
annullata, e l'incauto assicurato maledice il giorno in
cui ha stipulato I’assicurazione, che gli ha fatto perdere
non pochi guattrini.

Cosl avviene spesso; e chi ne scapila & I'Istiluto assi-
curativo,

Noi desidereremmo poter essere vicini al produttore
quando, con la sua parola convincente, sta per strappare
a firma della proposta a un povero padre di famiglia; e
gli vorremmo dirc: Tieni basso il premio, non ingannare
un poveretio, Rimettilo sulla buona via, Spiegagli che
egli deve fare V'assicurazione di civque lire mensili di
premio, e non di pilt; e che quando si sarh abituato a pa-
gare puntualmentc le cinque lirc mensili, solo allora
potrd fare un'altra assicurazione. Il produtiore deve,
insomma, persnadere I'assicurando a fare il passo lungo
come la gamba, Se costui non sa comprendere la sitna-
zione economica dell’assicurando, non sa il sno mestiere.
Egli imbroglia il cliente, inganna sé stesso ¢ getla il di-
scredito sull'Istituto assicurativo che rapprescnta.

Un produttore che vuol farsi strada, che vuol conse-
guirc una posizione sociale onorata devec essere, sopra-
tutto, onesto, I’azzeccagarbugli non sari mai un buon

Q vanDo un produttore si presenta in casa di lavora-
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assicuratore, perché, presto o tardi, le sue reti inganna-
trici impiglieranno lui stesso, coprendelo di discredito.

E se cid diciamo per 'assicuratore in gencre, Io esigiamo
da colni che vuol essere propagandista-produttore di
Assicarazioni Popolari.

Pur troppo ¢ opinione melto diffusa, anche nel campo
assicurativo, che il raccoglierc Assicnrazioni Popolari sia
lavoro da principianti, non da assicuratori provetti. ln-
vece, non & cosl.

Per un benestante, che di sclito sa lare molto bene
{ suoi conti, lo spendere cento o duecento lire all’anno,
pilt 0 meno, per il premio di assicurazione sulla vita,
poco importa. Per il lavoratore, invece, ¢ un altro
paio di maniche. Il produttore deve saper dosare il pre-
mio a seconda dei guadagni dell'impiegato o dell’operaio
che vuol assicurarsi. Percid deve conoscere le possibilita
economiche di costui, e deve tratienerlo nelle sne fanta-
sticherie di alti capitali da assicurare. Se cid non si sa
fare, si crecranno, presto o tardi, giova ripeterlo, dei ne-
mici della previdenza, perché il giorno stesso che l'assi-
curando non potra piltt pagare il premio di assicurazione,
gi scaglicra conlro l'istituzione che gli ha, secondo il suo
mode di giudicare, truffato le somme pagate.

Ecco il perche noi abbiamo sempre sostenuto e soste-
niamo che l'assicuratore delle Popolari deve essere uno
psicologo e forpito di grande intuito, molto pili dell’assi-
curatore vita in grande stile.

Si ritienc che le Assicurazioni Popelari, perché rendono
poco al produttore, si debbano lasciar difiondere sclo
dagli iniziati nel campo assicurativo; ma cid & un errore
gravissimo, come dimostrammo. E se le Assicurazioni
Popolari hanno avnto fin qui mollissime decadenze, ¢
in proporzioni di molto superiori alle ordinarie dello stesso
nostro Istituto, si deve molto all'inabilith e all'inespe-
rienza assicurativa di chi raccoglic le proposte ¢, in parte,
alla bramosia di conseguirc alte provvigioni.

Chi si dedica alla propaganda delle Assicurazioni Po-
polari deve essere come un cducatore che l'esperienza
scolastica ammaestra, di giorno in giorno, intorno ai
soggetti da educare. Infatti come il bravo inscgnante si
forma sui banchi delia scnola, cosl il valente assicuratore
per le Popolari deve avere una preparazione e un'espe-
ricnza professionale tutt’altro che novellina.

Invece, oggi giorno, il produttore delle Popolari &
proprio il novellino di assicurazioni; guello, cioé, che rac-
coglie, con mano malferma, lc briciole della mensa degli
assicuratori provetti. Con quale decoro per l'Istituto ¢
con quale vantaggio della previdenza assicurativa, ognuno
pud facilmente giudicare. T
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LA BUONA SENENTE viene inviata gratuita-
mente a tutti i Signori Agenti Generali, agenti
locali e produttori dell’ Istituto Nazionale delle As-
sicurazioni di Lombardia, nonché a tutti coloro che
fanno parte dei Comitati di Propaganda.

Chi riceve il nostro periodico & da noi consi-
derato un collaboratore; e lo ringraziamo antici-
patamente delle notizie che vorra inviarci riguar-
danti la propaganda delle Assicurazioni Popolari.

o JO*,
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L’assicurazione popolare
nelle altre nazioni

v Inghilterra, negli Stati Uniti d’America, in Germa-
nia, nella Svizzera, nelia Svezia, in Norvegia, in Da-
nimarca, nel Belgio, in Olanda, in Finlandia, ecc.,

la diffusione delle piccole assicurazioni ha raggiunto, da
tempo, sviluppi prodigiosi. Le polizze di nuova emissione
Superano ogni anno, nei paesi citati, i 20 milioni; le po-
lizze in vigore sono oltre 200 milioni.

La sola Inghilterra conta piltt di 60 milioni di polizze
popolari, per oltre 30 miliardi di lire di somme assicurate,
€ con incassi annui di premi di quasi un miliardo di lire,

Vaste e speciali organizzazioni sono state create dalle
pilt grandi Compagnie delle Assicurazioni ordinarie. La
Prudential di Londra {u la prima a fondare nel 1854
U'Industrial Branch, Oggi, la societdh amministra 25 mi-
lioni di polizze popolari, ¢ solo un milione e mezzo di
polizze ordinarie; il patrimonio del ramo popolare
ascende a otto miliardi di lire, quello, del ramo ordinario
a 7 miliardi di lire; l'incasso annuale dei premi supera i
1500 milioni di lire nel ramo popolare, mentre quello
per le polizze ordinarie raggiunge un miliardo di lire.
Pertanto 1'Indusirial Branch ha superato 1'Ovdinary
Branch della stessa Societh. Questa fa parte della terna
che, con la Prudential di America ¢ con la Metropolitan,
comprende le tre pil grandi Societd di assicurazione
del mondo.

In America la Prudential di New York — che ha cele-
brato qualche anno fa il suo 50° Anniversario dalla fon-
dazione — ha oltre 31 milioni di polizze popolari ¢ premi
che ascendono a oltre otto miliardi di lire.

La Metropolitan costituita nel 1868, impiantd nel 1879
il ramo delle popolari; dopo un solo anno, il portafoglio
uguagliava quello delle assicurazioni ordinarie, e dopo il
sccondo anno, raddoppid; oggi ha 35 milioni di polizze,
e incassa 1o miliardi di lire all'anno.

Ii Giappone, che ha cominciata 1'assicurazione popo-
lare nel 1916, alla fine del 1923, aveva un portafoglio di
5 milioni di polizze per oltre 3 miliardi di lire, riservando
giustamente a un’Azienda statale le polizze popolari,
poiche i piccoli risparmiatori richiedono tutela, assistenza
e disinteresse, e ¢ operazioni relative — quanto mai one-
rose — risultano in contrasto con le esigenze delle aziende
di speculazione,

Nella Svezia pilt di un terzo delle nuove assicurazioni
sono raccolte dalle quattro Societd di Assicurazioni po-
polari. La Svizzera su due miliardi circa di produzione
complessiva, raccolta dalle Compagnie nazionali e stra-
niere, ha 300 milioni circa di assicurazioni popolari.

11

la buona Semente

Su mille cittadini, negli Stati Uniti si contano 160 assi-
curati sulla vita, in Svizzera 100, in Inghilterra 75, nel
Giappene 70, in Francia 30 e in Ifalia 19,

L'Istituto Nazionale delle Assicurazioni, che & il pil
grande Istituio assicurativo dell’Eurcopa Continentale,
mira ad emulare i prodigi dell'organizzazione assicura-
tiva americana ¢ inglese, Esso diffonderd le polizze po-
polari fra milioni di italiani, come diffusi a milioni sono
oggi in Italia i libretti di piccolo risparinio, che 60 anni
or sono cominciarono ad estendersi con molie difficolta.
Duplice pertanto sard 1'azione che 'Istituto sviluppera
realizzando la diffusione della previdenza popolare:
10 educare le masse al risparmio continuativo; 29 accre-
scere Ja potenza di risparmio della Nazione.
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La nostra superiorita

Per dare una ragione ai nostri lettori della proporzio-
ne di 19 assicurati su mille abitanti, che vi sono in Italia,
di fronte ai 30 della Francia, ai 75 dell’ Tnghilterra e ai
160 degli Stati Uniti d'America, che abbiamo citato nel-
T'articolo precedente, riteniamo cpportuno esporre il se-
guente specchietto, il quale da un’idea approssimativa
delle risorse economiche dell’Italia in confronto delle Na-
zioni succitate:

Confronti iniernazionali del reddito e della vicchezza (1)
(secondo il prof. Giorgio Mortara).

REDDITO NAZIONALE | RICCHEZZA NAZION,
Totale Media Totale Mudia
(in miliardi [per abitante| (ia miliardi [per abitante
di lire) | (in lire) di lire) (in lire)
Tialia o oyl 572 8o3 400 9756
Francia ....| 180 4391 1350 32927
Inghilterra . . 337.5 7401 1665 33980
Stati Uniti.. | 1710 14250 6650 55407

Queste aride cifre non dicono, perd, la volonta degli uo-
mini, che non ha un denominatore comune, ma si esprime
(come oggi in Italia) con un denominatore eccezionale, che
si chiama Fascismo. ¥sso di alle volonta nna dinamica
molto superiore a quella dei regimi passati. E questa &
la nuova ricchezza italiana, che altri popoli pili ricchi di
noi non possiedono; e che, fatte le debite proporzioni, ci
renderk superiori ad essi anche in fatto di previdenza assi-
curativa,

(1) Dal Giornale degli Economisti (aprile 1929).
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L'assicurazione sulla vita garantisce il bene futuro, non
solo della nostra vecchiaia, ma sopratutto della famiglia, che
potrd rimanere senza il soccorso dell'opera nostra. Ora chi
& che mon senia l'imprescindibile dovere di privarsi d'una
modestissima parte del proprio reddilo per assicurare il
bene della sua famiglia?
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Lingegnere Romiti

(Qlovella)

pagnia Ferriera Lombarda, cra originario della
Valsesia; ¢ della sua aspra montagna conser-
vava ancora i gesti bruschi, la ruvidezza dei modi,
malgrado l'innata bonti d’animo aperto a tutti i pro-
gressi ed alle necessita morali e culturali della maestranza,

C’era forse qualcosa del missionario in quella figura
solida, dal viso glabro, incorniciato da una barba ne-
rissima e serrato nel suo abito tradizionale, cterna-
mente nero.

Esperto ¢ penetrante, gli bastava uno sguarde per
intuire le capacith e le gqualith intime della massa operaia,
che dirigeva con mano ferma e vellutaia, insicme ad una
generositd, che non lasciava irasparire, e si manifestava
in provvedimenti generali che andavano a beneficio di
quanti cgli credeva meritevoli di essere segnalati.

Una sua mania erano le conferenze interne.

Le teneva di solito il secondo e il quario sabato di ogni
mese., Erano conversazioni illustranti particolari tecnici
della lavorazione, lezioni di economia industriale, op-
pure di morale civica, di assistenza sanitaria, di coope-
razione, di risparmio,

Le teneva lui stesso, o le faceva tenere da specializ-
zali in materia, a seconda delle circostanze,

Aveva un aforisma che ripeteva ogni qualvolta gli si
presentava l'occasione favorevole:

« L'operaio ignorante e sciupone, in un ventennio di
lavoro da un prodotto due volte inferiore per qualith a
quello di un operaio qualificato ».

5i comprende che molti operai vedevano di mal occhio
quella costrizione, per incapacith a capirlo e per igno-
ranza congenita; ma molta parte della maestranza pro-
fittava di quegli insegnamentii a vantaggio proprio e
dell’industria.

Qualcuno avrebbe preferito un'ora di cottimo; ma
nessuno mancava alle conferenze, anche perchd la
porta d'uscita era chiusa, prima che la sirena annun-
ziasse il principio della conferenza.

Se gualcuno non profittava, l'ingegnere, che conosceva
i suoi polli, in pochi mesi 1i climinava, dopo averli pil
volte redarguiti o invitati a miglior condotia. Spesso i
chiamava in ufficio a collogui brevissimi ¢ rapidi.

— Voi, Valenti, pigliate sempre delle sbornie solenni.
Se non smetlete, sarele sostituito. Il vostro lavoro del
luncdi ha il trenta per cento di scarto.

— La povera gente non ha altro svago, all’infuori di
un bicchiere di vino. Possiamo forse andare a teatro?

— Ma voi ne bevete un fiasco.

— Chi I'ha detto a Tei?

— Lo avete scritto in faccia e lo tradiscono le vo-
stre gambe, Siamo intesi?

— Sissignore.

— Andate.

I'iNGEGN‘ERl—‘. Romiti, direttore tecnico della Com-

IZ .

— Clemente, quanti figli avete?

— Qluattro, signor ingegnere. E l'ultimo ancor lat-
tante.

— Andate alla cassa. C'® un sussidio di cento lire
per voi.

— Graziel graziel

— Avanti Romani. Non sono contento di voi, Siete il
pit lento della vostra squadra,

— Ma faccio bene, e il sabato ho sempre il minor
numero di scarti.

— Questo & verd, ma non basta. Bisogna raggiungere
la media minima,

— Colla pratica ci arriverd anch’io,

— Speriamola, Desidero, fra sei mesi, avermi a lodare
di voi.

Ma quel sabato sera, la conferenza sul risparmio aveva
disgostato gli operai, meno pochissimi, fra i quali un certo
Batlisiclla che approvava sempre cid che diceva 1l'in-
gegnere.

— La ci vuole tutta per pretendere il risparmio a
questi chiari di luna.

— Gia con guel fior di paga che ¢i danno.

— Ma tu non risparmiavi niente, anche quando gua-
dagnavi quarantagei lire al giormo e la vita costava meno,

— Tu avaraccio, faresti soldi sulle buccie delle patate,

— Ben dettol — urlarono molti.

— Colla carne a dieci lire al chilo,

--— I I'aflitto che ti succhia meta giornata,

— Colla moglie ammalata da ire mesi.

— Guarda, Battistella, che scarpe? Se ne compro
un paio, che cosa si mangia questa settimana?

— Perd tu {fumi tutto il giorno — soggiunse Batti-
stella,

— Dovrei anche privarmi di questo? Tu che ci stai
a fare al mondo? solo per lavorare e sparagnarc?

— Dji, avaraccio, con tutta la tua tirchieria, scommetio
che non hai un soldo come noi.

— S’intende che non ho dei capitali. Posso perd far
fronte ad un imprevisto.

— Glieli mangeranno il farmacista e il becchino !

— Sai che mi viene in mente? — balzd a dire un gio-
vanotto,

— Nao,

— Di offrire all'ingegnere le mie polizze dcl Monte di
Pieta.

11 gruppo si abbandond ad un’allegra risata.

—- L'ingegnere, i risparmi )i fa di certo. Sai quanto
piglia?

— Eh, chi sa quanto piglia lui!

~— Molto, di sicuro. Percid trova anche il tempo di
consigliarti le fonti del risparmio. Dapprima sopprimi
la pipata. Poi, sc hai sete, vai alla fontanclla pubblica;
¢ la sera vai a letto alle otto con un piatto di sbobba.
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— Ognuno, risparmia quel che pud, secondo la sua
condizione € i suoi bisogni — interruppe Battistella.

— Non si pud! non si pudl — fu l'urlo generale.

— Perd Piperno, che guadagna come noi, ha comperato
I'appartamento alle Case Popolari, pagandolo in trenta
anni ed ha quasi finito — replict Battistella.

—- Avrd ereditato.

— Ha ereditato nulla.

—- Che ne sai tu?

— Andiamo, ragazzi. Sono tutte chiacchiere inutili,
interloqui il pih letterato della brigata. Roba di un secolo
fa, buona per chi ha il vento in poppa ¢ la fortuna alle
calcagna.

Ma il lunedi mattina, Battistella non comparve allo
stabilimento; e tulta la settimana non si fece vedere.

— Sarh ammalato!

— Sard crepatol

— L'avranno licenziatol

— Questo no, perché Battistella cra il cocco dell'In-
gegnere.

— E allora?

— E allora, Romelli 'aveva visto scendere dal tram
nel quartierc popolare di Porta Genova. Aveva ani nno-
tato che l'abito di Battistella era quello festivo, e cam-
minava in fretta, come uno che tema di giungere in ri-
tardo.

— Avra trovato un posto migliore di quello che oc-
cupava nello stabilimento,

— Pud darsi.

Ma 1l sabato sera, durante l'usci'ta venne la notizia
precisa, sicura, chiara.

Battistella era diventato proprietaric di una modesta,
ma ben avviata officina di robinetteria in ottone e
ferro fuso, che qualche operaio conosceva gia per avervi
lavorato gualche anno innanzi.

— E dove ha preso i denari?

— Dunque, I avevart...,

— Aspetta: ora te lo dico....

— Dunque, ha comperata l'officina per cinquanta-
mila lire, senza le scorte.

— Va la, burlone!

— Parola d’onore. Ha versato diecimila lire di buona
entrata in contanti, ¢ il resto lo pagherd in otto anni
di tempo. Galantuomo ¢ galanluomo e cerlo pagherd,

— Sta bene. Ma quel che ci preme saperc & dove ha
pescate le diecimila lire,

— Indovinate un poco, chi gliel'ha fornite?

— Un parente.

— Macché | Una polizza d'assicurazione sulla vita
dell’ Istituto Nazionale.

— ‘Tutti rimasero zitti.

— Chi l'avrebbe immaginato? Nessuno 1'ha mai sa-
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puto. Ha pagato vent’anni un modesto premio mensile
ed ha riscosso, due mesi fa, diecimila lire in contanti.

Nessuno fiatd.

Ciascuno pensava ad un suo caso personale.

Quante buone occasioni sfuggite! quanti dolori di
meno, s¢ in cerle occasioni avessero avuto cinquecento
o mille lire in serbo !

Il letterato, che si pasceva di paradossi, masticava
male ed aveva perduta la lingua e la letteratura. Andava
col pensierc ad una fortuna perduta, nella piena maturita
della sua vita, per la mancanza della miserabile somma
di duemila lire, e imprecava internamentc a s¢& stesso e
alla sua imprevidenza.

Guino Basst,
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La cura dellinsonnia

VEDENDO questo titolo, pite di wn leltore, penserd
fraftarsi d'una réclame o qualche specifico farma-
ceulico pile o meno vaccomasidato da grandi illustrazioni
della sciensa medica.

E si shaglia di grosso.

Intanto : da che pud essere cagionata I'insonnia?

Da lesioni del sistema nervoso determinale da gravi
sciagure morali o finanziarie ; oppure — ed 2 il caso pit
frequente — da quelle inquictudine generale e ingsplica-
bile dell'ovganismo, per cui & costante nell’ organismo stesso
una specie di malesseve sottilissimo che corrode e prosiva
quasi piie delle forme violenle,

Peycid la notle avviene che il pazienle si svegli, si volli
e rivolti nel letio come V'infermo di Dante

che nen pud trovar posa in su le pinme,
ma con dar volta suo dolore scherma,

Questa inquictudine generale il pive delle volte & data —
senza che ce se ne accorga — dal fatto che nown st & fvanquilli
sull'avvenire della propria famiglia.

Un pover'uomao si sveglia una nolte e pensa, per esempio:
Quel figliolo I come andrd a finive? ITo sono gid avanii
negli anni,; egli & bensl avanti negli siudi; ma se io
domani mancassi, egli It dovrebbe tromcave e savebbe uno
spostato nella vita,

Oppure il suo pensiero vicorve a wna figliola che s’avvi-
cing all'etd da mavito, Infelice | Non ha poiuwio apprendere
alcwn mestiere [ & un poco sgraziala ; e se io dovassi mancare,
ella si trovergbbe, con la madve, sul lastrico.

E il pover'uomo si volia e vivolta sui fianchi senza tregua.
Allora egli rientra in s e vifletle : Se invece di vivere,
come ho sempre vissulo sinora alla giornala, con i guidale-
schi come i quadripedi, avessi guardato innansi ¢ un po’
pite all'avvenire, mi troverei oggi inquielo cosi?

Quel che non ho fatto, fard.

E, in questo pensiero, riprende sonno, .
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GIOVANNI BERTACCH], I'illustre Poeta, ha dettato. per il nostro
Bollettino, alcuni pensieni sulla Previdenza, che noi verremo
man mano pubblicando nei numen successivi.
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GRANDI CIFRE

sulle assicurazioni vita negli Stati Uniti d’ America

LLA fine del 1927 erano in vigore negli Stati Uniti
A d’America 109 milioni di polizze per 86 miliardi
di dollari, pari a 1635 miliardi di lire italiane,

Nello stesso anno la produzione vita fu la seguente:

Ramo ordinario. ........ ... dollari 12. 500.000.000
« popolare .....iiuean. ] 4.165.000,.000
(x) Assicurazioni per gruppi ... .. » 1.825.000.000

Poiché gli abitanti degli Stati Uniti erano 120 milioni,
avevano nel 1927 poco meno di una polizza vita per

tesia,
11 capitale medio assicurato per ogni abitante era, in

detto anno, di 720 dollari, ossia 13.500 lire italiane!’

mentre in Italia eravamo a 550 lire circa, e oggi ci aggi-

riamo sulle Goo.
Nel 1928 la nuova produzione & stata di circa 18 mi-

liardi e mezzo di dollari, uguale a 351 miliardi e mezzo
di lire italiane. E la somma dei capitali assicurati era
arrivata a 95 miliardi di dollari, e cio® a 1805 miliardi
di lire italiane. j

Come si pud avere tale enorme produzione? Anzitutto
con una formidabile concorrenza, che spinge le Compa-
gnie di assicurazione ad offrire, con crescente liberalita,
benefici ¢ vantaggi svariatissimi all’assicurando. Altri
fattori sono: la migliore educazione del pubblico e dei
produttori, la migliore comprensione del contratto di
assicurazione, l'intensa propaganda e l'attivitd degli
agenti, l'assenza quasi completa dell’assicurazione so-
ciale obbligatoria ¢ I'interdizione alle Compagnie di assi-
curazione vita di esercire altri rami.

La compartecipazione agli utili &, anch’essa, una delle
armi di cui le compagnie si servono efficacemente nella
reciproca concorrenza,

Dagli Stati Uniti sono partite negli ultimi anni le in-
novazioni pit importanti della tecnica e della pratica:
molteplicita delle opzioni offerte all’assicurato, esonero
dalla visita medica, inclusione nelle polizze delle clausole
d’invalidita.

1 successi ottenuti sono dovuti, in buona parte, all’or-
ganizzazione mirabile del mercato assicurativo americano.
Le pratiche amministrative si svolgono con estrema rapi-
dith. Presso molie compagnie le normali liquidazioni
avvengono, dietro ordine telegrafico dell' Ufficio centrale,
il giorno stesso della scgnalazione del sinistro. Gli agenti
e produttori sono compensati a provvigione, e devono
essere muniti di speciale patente, che si concede solo dopo
un periodo di prova. Per costoro sono stati istituiti spe-
ciali corsi di insegnamento,

La pubbliciti comincia ad avere una parte importan-
tissima nell’organizzazione della produzione.

1’assicurazione vita & divenuta una fonte alla quale
possono attingere gli womini d'affari per il finanziamento
delle pitt svariate attivith, Quasi venti miliardi di dollari
(380 miliardi di lire italiane) sono investiti in prestiti
ipotecari, in obbligazioni ferroviarie di imprese elettriche,
in azioni industriali ¢ in altre imprese di pubblica utilita.

1) Tratteremo in altro numero delle Assicurazioni per gruppi.
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Ma il successo massimo & stato ottenuto nel migliora-
mento della salute e nella riduzione dei saggi di mortalita,

Le Compagnic offrono ai loro assicurati la visita me-
dica periodica gratuita, dormitori e sanatori antituber-
colari; esperimenti igicnici ¢ studi particolari, in forma
popolare, su numerose malattie ¢ sul modo di prevenirle,

In Italia, perd, le assicurazioni sociali obbligatorie
danno alla classi lavoratrici una protezione pil sicura e
organica. La Cassa Nazionale per le assicurazioni sociali
e quclla per le assicurazioni infortuni sul lavoro, e ora,
anche il nostro Istituto, provvedono a un metodico con-
trollo delle condizioni fisiche dei loro assicurati per eli-
minare le gravi minacce sulla vita, e ottengono cosi, di
fatto, una diminuzione della mortalita e un anmento del
valore della vita media degl'individui; cid che significa
avviare a pratica risoluzione il problema della conserva-
zione della stirpe.

NOTIZIE A FASCIO

L'Istituto Nazionale delle Assicurazioni ha elargito la somma
di lire cinquantamila a favore dell'Opera Nazionale per gli
Orfani di guerra.

*

La Francia ha votato una nuova legge contro i produttori
occasionali d’assicurazioni. Anche I si sente il bisogno di si-
stemare, di regolarizzare la professione dell’ Assicuratore.

*

Gli agenti francesi d’assicurazione, riuniti in assemblea —
al grido di Viva I'Italia — hanno mandato un caldo saluto al
comm. Cesare Brambilla presidente del Gruppo Nazionale degli
Agenti di Assicurazione in Italia.

*

Nei giorni 26 e 27 febbraio u. s. gli Agenti Generali dell'Tsti-
tuto Nazionale delle Assicurazioni si riunirono in annuale as-
semblea a Roma, bene accolti e festeggiati dai Capi dello
stesso Istituto.

11 giornale Il Tempo dice che « fra gli oratori pitt dinamici ed
efficaci » fu notato il gr. uff. Colombe di Milano.

»

Oltre a Milano, furono tenuti corsi di enltura assicurativa
anche a Roma e a Barl.
*

Pure a Salerno si & costitnito il Comitato per la propaganda
delle Assicurazioni Popolari. Il dott. comm, Luigi Pozzi, Ispet-
tore Capo Superiore pressa la Direzione Generale dell'Istituto
Nazionale, si recd espressamente in quella cittd per chiarirne e
illustrarne la portata c i vantaggi.
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Qualungue sia la nostra condizione abbiamo tutti il do-
vere di privavci di lgufdafm piccola cosa per assicurave il
bene dei nostri cari. Il che non solo non & sacrificia, ma coni-
piacimento intimo della propria coscienza. E qual bene mi-
ghiore di quello offerto da una polizza d'assicurazione che,
nel momento d'un familiarve disasiro, che pud essere possibile,
viene se non altvo a moderave o a sopprimere le angustie
detéa ma-m:ams di dma;:: P —

ni womo di cuore deve pensare Piutlosto oggr che do-
mau% ad assicurarsi la vila a beneficio dei propri cari.
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